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Загальні  понятя. 


1.  Означене  ПОЛІТИЧНОЇ  економії. 

В  процесі  розвитку  ЛЮДСЬКОСТІ!  боротьба  людей  за 
істнованє  стає  ся  щораз  то  більше  свідомою  і  су- 
спільною. 

Свідомою  боротьбою  за  істнованє,  або  коротше  пра- 
цею називаємо  затрату  людської  енерґії  для  означеної, 
з  гори  знаної  цїли.  Ціль  та  завсїгди  полягає  в  заспокоїню 
якоїсь  людської  потреби.  Сли  ходить  о  заспокоєнє  лиш 
особистої  потреби  працюючого,  то  тоді  маємо  працю  "ін- 
дивідуально корисну".  Такою  є  приміром  праця  чоловіка, 
коли  він  їсть  або  убирає  ся.  Такою  формою  праці  полі- 
тична економія  не  займає  ся.  Політична  економія  інтере- 
сує ся  лиш  "суспільно  корисною"  працею,  то  є  такою, 
котра  зміряє  не  лиш  до  заспокоєня  особистих  потреб  пра- 
цюючого, але  таконг  потреб  суспільних,  па  користь  суспіль- 
ної цїлостн,  якої  членові  є  працюючий.  При  тім  зовсім 
обоятним  є,  чи  чоловік  свідомо  стремить  до  того,  щоб 
принести  користь  инпиїм  людям,  чи  може  се  випливає  неза- 
лелчно  від  єго  прямих,  безпосередних  цілий:  навіть  тоді, 
коли  невільник  працює  на  те.  щоби  оминути  бука,  або 
наємний  робітник  —  щоби  ратувати  себе  від  голодової 
смерти,  —  помимо  того  їх  праця  є  суспільно  корисною, 
сли  она  дійсно  причинює  ся  до  заспокоєня  потреб  друпіх 
людей. 

Не  застановляючи  ся  над  родами  потреб,  політична 
окономія  називає  суспільно  корисною  коїкду  працю  пот- 
рібну для  суспільности.  без  згляду  на  се,  чи  она  заспокоює 
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найконечнїйші  потреби,  чи  потреби  другорядні,  природні, 
чи  МОЛЇЄ  штучні:  під  тим  зглядом  не  розріжняєсь  працї 
рільника  від  праці  золотника,  учителя  від  служащего. 

Цілком  в  тім  самім  значіню,  що  і  висказ  "суспільно 
корисна  праця"  ми   будемо   уживати   виразу   "продукція". 
В    процесі"  продукції    наука  відріжнює    дві    сторони: 
технічну  і  суспільну. 

Продукція  є  це  боротьба  людей  з  окружаючою  їх 
природою.  В  тій  боротьбі  чоловік  безпосереднє  впливає  на 
іфироду,  і  при  помочи  ЄЇ  предметів  і  сил,  перетворює  ЄЇ 
па  .свою  користь.  Безпосередні  зносини  працюючого  з 
окружаючою  природою  становить  технічну  сторону  про- 
дукції. Она  є  предметом  технічних  наук  (механїка,  техно- 
льоґія)  і  природничих  (математика,  фізика,  хемія  і  бі- 
ольоґія) . 

Суспільною  стороною  продукції  є  зносини,  в  які  чо- 
ловік, продукуючи,  вступає  зглядом  других  людей.  Осно- 
вні і  загальні  продукційні  відносини  висказує  ся 
ясно  вже  в  самій  назві  "суспільно  корисна  праця";  люде 
працюють  оден  для  другого,  для  суспільної  цїлости  — 
отже  істнує  межи  ншш  звязь,  спільність  працї 
в  боротьбі  з  природою.  Ті  загальні  відносини  в  ріжних 
случаях  приймають  ріжні  форми,  які  спроваджують  ся 
до  кількох  засадничих  форм:  просте  співробіт- 
ництво, коли  робітшпси  спільно  виконують  однакову 
працю ;  п  о  д  ї  л  п  р  а  ц  ї,  коли  ріжні  части  одного  і  того 
самого  продукціїїного  процесу  виконують  ся  окремими  ро- 
бітниками; залежність  (особливший  випадок  поділу 
працї),  коли  оден  чоловік  виповнює  прикази  другого. 

Засадннчп^г  предметом  політичної  економії  є  суспіль- 
на сторона  продукції  —  то  є,  відносини  поменш  людьми,  а 
не  технічна,  не  відносини  чоловіка  до  окружаючої  природи. 
В  науці  від  давна  вкорінив  ся  поділ  суспільно- 
корисної  працї  на  "гфодукційну"  і  "не  продукційну". 
Продукційною  називають  працю,  яка  витворює  мате- 
ріяльно  корисні  предмети.  Непродукційною  —  працю, 
яка  не  дає  матеріяльної  користи;  примір:  праця  фаб- 
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ричного  робітника  і  праця  лектора.  З  огляду  на  такий 
поділ  ціла  пр.  індустрія  транспортова,  помимо  єї  вели- 
чезного безпосередного  впливу  на  матеріяльне  жптє 
суспільності!,  мусіла  бути  зачислена  до  праці  непро- 
дукційної.  Того  рода  поділу  не  молша  назвати  нау- 
ковим. Моніна  его  інакше  зформувати,  науково  біль- 
ше вдоволяюче:  називати  продукційноіо  кожду  су- 
спільно корисну  працю,  яка  витворює  матеріяльні 
зміни  в  окружаючій  нас  природі.  Тоді  не  будем  мати 
таких  протпворічей,  як  передше  з  транспортовою 
індустрією.  Але  тоді  само  відріжнене  зникає.  Кожду 
суспільно  корисну  пра.цю  треба  вваяшти  за  продук- 
ційну,  бо  жадна  праця  не  може  бути  суспільно  кори- 
сною, доки  она  не  зматеріялізуе  ся,  доки  не  витворить 
матеріяльних  змін  в  окруя^аючій  природі;  праця  ші- 
сьменнпка  впливає  на  психіку  людей  лишень  за  помо- 
чю  матеріяльної  рукописи  або  книїкки,  праця  лектора 
є  корисною  для  слухачів  тому,  ш;о  до  їх  уший  дохо- 
дять воздушні  звукові  фплі  ним  порушувані,  то  є, 
матеріяльні  зміни  в  атмосфері  і  т.  п. 

Розріжнюванє  продукційноі  і  иепродукційної  пра- 
ці грало  давнійше  валшу  ролю  в  науці:  в  обсяг  полі- 
тичиоі  економії  входили  лиш  ті  людські  чинности,  які 
повстають  в  крузі  "щзодукційної"  працї.  Але  колпб 
навіть  було  можна  надати  тому  відріл^июваню  точну 
і  ясну  форму,  то  і  тоді  нема  можливости,  ш;оби  оно 
було  пожиточне  для  науки,  для  розслідженя  явищ,  які 
повстають  згідно  з  законом.  Розходить  ся  тут  не  лиш 
о  велику  постійність  сего  поділу,  тому  що  вій  вже 
за  старий,  але  о  те,  що  до  науки  чисто  суспільної,  до 
науки  про  відносини  межи  людьми  вносить  ся  чужу 
для  неї  точку  опертя,  означуючи  границі  тої  науки 
природними  прикметами  р  і  ч  и  й,  їх  матеріяльностю, 
або  нематеріяльиостю.  Тимчасом  відносини  серед  лю- 
дей в  суспільній  працї  .можуть  прибщзати  зовсім  одна- 
кові форми  так  при  продукції  матеріяльних  як  і  иема- 
теріяльних    предметів.    А    вкіпци,    яка    наука,  окрім 
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наук  економі чііііх  могла  би  запятн  ся  розслідом  від- 
носнії спільної  праці';  які  лучать  "непродукціннпх" 
суспільних  робітників  з  собою  і  з  "продукціннпми" 
робітниками? 

з  суспільною  стороною  продукції,  —  неначеб  то  ЄЇ 
доповнене  —  є  звязаннГі  нероздільно  поділ. 

Особисте  зуживаня  лежить  поза  обсягом  політичної 
економії  —  яка  є  наукою  суспільною  —  і  належить  до 
науки  о  людськім  орґанїзмі  (фізіольоґії).  Але  процес  про- 
дукції не  міг  би  бути  суспільно  корисним,  слиб  его  вііслїд, 
его  матеріяльні  і  нематерільні  продукти,  не  були  ділені 
в  який  небудь  спосіб  межи  членами  суспільства  для  їх 
особистого  (індівідуального)  зужіїтя.  в  топ  спосіб  межи 
суспільною  продукцією  а  індівідуальним  зужитєм  лежить 
поділ,  то  є.  суспільний  процес,  через  котрий  продукт  працї 
переходить  до  споживаючого. 

Процес  поділу  складає  ся  з  ріжного  рода  відносин 
межи  людьми.  Але  суть  тих  відносин  є  всюди  одна  і  та 
сама:  від  даної  хвилі  одиніщя  зачинає  уважати  продукт 
суспільної  працї  за  "свій",  то  є,  за  предмет  свого  особисто- 
го зужитя,  а  иньші  члени  суспільства  годять  ся  на  те. 

Ріжнородні  форми  поділу  зводять  ся  до  двох  основ- 
них типів :  перше,  поділ  безпосередний,  або  з  о  р  ґ  а  н  ї  - 
.і  о  в  а  н  и  й,  коли  воля,  одної  особп  або  суспільностп,  ви- 
значує участь  в  суспільній  продукції  для  поодиноких  осіб, 
прим,  коли  властитель  невільнішів,  присвоюючи  собі  весь 
продукт  праці  невільників,  уділював  з  него  невільникам 
необхідні  средства  поживи,  або  коли  старшина  родової 
суспільностп  (начальник  роду)  розділяв  спожпвчі  пред- 
і\гетп  помежи  ЄЇ  членами;  друге,  поділ  посереднпй  або 
н  є  з  о  р  ґ  а  н  і  з  о  в  а  н  и  й,  або  обмін,  коли  суспільний 
продукт  в  дорозі  до  споживаючого  переходить  ряд  про- 
цесів виміни  переходячи  на  власність  ріжних  людей  з 
окрема,  прим,  при  помочи  купна  і  продажи  продукт  перехо- 
дить від  фабриканта  до  гуртового  купця,  від  гуртового  до 
дрібних,  а  доперва  від  них  до  справжнього  споживця. 
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Звичайно  науку  о  обміні  відріжнюють  від  науки 
о  розповсюднюваню,  як  осібний,  віддільний  предмет 
полїтичноі  економіі.  Нема  до  сего  достаточних  при- 
чин: обмін  є  особлпвшою  формою  поділу  історично 
перехідною;  она  повстає  на  певній  ступени  розвитку 
і  гине  також  на  певній  ступени  історичного  розвитку. 
Зазначуючн  докладно  обсяг  політичної  економії,  треба 

отнїє  сказати,  що  се  є  наука  про  суспільні  відносини  працї 

і  поділу. 

Булоб  достаточно  сказати,  що  політична  економія 
є  наука  о  відносинах  продукції.  Поділ  є  пред- 
метом політичної  економії  лиш  о  стілько,  о  скілько 
він  нероздільно  звязаний  з  продукцією,  значить,  є 
неначе  другою  еї  стороною.  Сли  одна  кляса  має  зна- 
ряди  і  матеріяли  для  працї,  а  друга  лиш  свою  робочу 
силу,  то  се  є  відносини  поділу,  але  рівночасно  відно- 
сини п  р  о  д  у  к  ц  і  й  н  і,  бо  се  означає  панованє  одної 
кляси  над  другою  в  процесі  працї.  Взагалі  п  о  д  ї  л, 
який  є  предметом  політичної  економії,  є  поділом 
условии  продукції;  оден  і  другий  ряд  відносин  є  для 
політичної  економії  нероздільною  цїлостію. 

Суспільні  відносини  не  є  чимось  сталим,  незмінним: 
они  зміняють  ся  безнастанно,  так  само,  як  всьо  проче  в 
пріфодї.  В  тих  змінах  проявляє  ся  або  поступ  або  упа- 
док суспільних  сил,  побіда  суспільности  над  природою,  або 
пророди  над  суспільством.  Був  час,  коли  люде  жили  в 
малих  тісних  громадах,  незалежних  одна  від  другої.  Від- 
носини продукції  були  тоді  дуже  огранпчені  і  нескоьшлї- 
ковані,  а  відносини  поділу  спровадікували  ся  до  звичай- 
ного діленя;  тепер  людські  суспільности  є  величезні,  еко- 
номічні відносини  скомпліковані  до  найвисшої  степени; 
але  мелш  мииувиннюю  і  теперішностію  тягне  ся  непере- 
ривний  ланцух  розвитку.  Лучало  ся  також,  що  сили  люд- 
скости  в  боротьбі  з  природою  падали,  суспільні  звязи 
розривали  ся,  економічні  зносини  зменшували  ся  і  уиро- 
щували  ся;  в  тім  случаю  наука  мусить  розслїдїкувати  инь- 
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цінГі  безпереріївніїіі  лаііцух  переміни,  не  ланцух  розвитку, 
але  упадку,  деґрадації.  В  питаних  розвитку  і  упадку  за- 
ключав ся  ціла  вага  науки,  бо  наука  є  одним  з  знарядів 
людскостп  в  боротьбі  за  жптє,  за  розвиток. 

Тепер  можемо  закінчити  характеристику  політичної 
економіі:  є  то  наука,  що  занпмає  ся  розслідом  суспіль- 
них відносин  щзодукціі  і  поділу  в  іх  перемінах,  в  розвитку 
і  упадку. 

Тою  дефініцією  є  зачеркнений  в  головніТіших  точках 
дальший  порядок  впкладу. 

2.  Продунція. 

Зачнемо  від  поясненя  декотрих  основних  засад  про- 
дукції як  цілости,  не  відділюючп  поки  що  ЄЇ  технічної 
сторони  від  суспілноі. 

Ті  основні  засади  вже  дещо  можна  пізнати  з  самої 
дефініції  продукції,  як  суспільно  корисної  праці. 

Праця  є  се  зужпванє  людської  енергії  в  означенім  часі. 
6  отже  зрозумілим,  що  наперед  треба  пояснити:  перше, 
в  якій  цілії  і  в  якім  напрямі  уживає  ся  енергії  ("якість" 
суспільно  хосенної  праці) ;  друге,  як  богато  єї  зуживає  ся 
("скількість"  суспільно  хосенної  праці");  трете,  о  скільки 
она  осягає  свою  ціль  ("продуктивність",  "видатність" 
праці) . 

а)  Якість  суспільно  хосенної  працї. 

Сли  оден  чоловік  займає  ся  управою  рілі,  друпій  пе- 
ретоплюванєм  металів,  а  третий  наукою  дїтіїй  і  т.  д.,  то 
кождіїй  з  них  в  своїм  занятю  стремить  до  иньшої  безпо- 
середної  ЦІЛІЇ,  тратить  енерґію  в  зовсім  пньшім  напрямі, 
як  другі.  Той  ріжннй  напрям  праці  зазначує  ся  як  ріжна 
"єї  якість". 

Якість  працї  в  кождім  поодинокім  случаю  залежить 
від  трех  условии :  перше,  від  п  о  т  р  є  б  працюючого  і  від 
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его  змагань;  друге,  від  зверхніїх  средств  праці",  які 
він  має  до  розпорядимостп;  трете,  від  єго  робоч  ої 
с  II  л  II.  Дпкпп  чоловік  відчуває  потребу  прикрити  тіло  від 
зимна;  побіч  себе  він  знаходить  остріш  камінь  і  звіря  з 
теплим  футром;  вкінцп  орґанізм  дикуна  має  наклін  до  на- 
глих, сильних,  добре  вимірених  простих  рухів.  Тими  елє- 
ментами  означує  ся  вповні  якість  праці,  яка  в  данім  ви- 
падку буде  виконана:  первісне  польованє  на  звіра  для 
здобутя  єго  футра. 

В  політичній  економії  розходить  ся  лиш  о  продукцію, 
то  є,  о  працю  суспільну  ;  тому  висловлена  повище 
думка  прибирає  слідуючу  форму:  в  продукції  якість  праці 
ріжніїх  людей  означує  ся:  перше,  суспільними  потребами; 
друге,  суспільними  средствами  продукції;  трете,  цілою  си- 
стемою робочих  сил  в  суспільности. 

Характер  і  розмір  суспільних  потреб  є  залеягаі  від 
всего  попередного  розвитку  суспільства;  європейське  су- 
спільство має  зовсім  инпіі  потреби,  ширші,  більше  зло- 
жені і  ріїкнородні,  ніж  суспільство  папуасів.  В  міру  того 
як  розвиває  ся  сила  суспільства  в  боротьбі  з  природою, 
ростуть  його  потреби. 

Средствами  продукції  є  матеріял  і  знарядп,  взагалї 
предмети  окружаючої  природи,  на  котрі  є  зпрямована  люд- 
ська праця.  В  декотрих  слу^іаях  ті  средства  продукції  дає 
нам  пріфода  готові,  (як  прим,  дерева  вічних  лісів,  які 
оброб.яяє  рубач,  їкелїзна  руда,  іцо  слулаїть  за  ^гатеріял 
для  гірника,  остріїй  кремінь,  як  знарядь  дикуна).  В  иніііих 
случаях  витворцї  (робіттптки)  мають  до  діла  з  природни- 
]\ит  складниками  опрацьованівіи  вїке  передиіе.  гфи^^.  з  жо- 
лїзоі\[  добутим  з  руди,  з  ^гашииою  зробленою  з  їкелїза.  Весь 
той  ряд  случаїв  відповідає  взагалї  більшій  комп.їїїкації.  вис- 
іііому  розвиткови  суспільної  продукції. 

Ріжнпця  мелш  "матеріялом"  а  "знарядєм"  має 
зиачінє  в  політичній  економії.  Часто  стрічаємо 
ся  з  неясними  дефініціями,  опертпші  лиш  на  грі  слів: 
прим,  кажуть,  що  і\гатеріялом  є  те,  и  ад  чим  працює 
ся;  знарядєм  є  те.  з  помочі  ю  чого  працює  ся,  а  се 
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значить  те  саме,  як  бп  ми  сказали:  матеріял  в  матері- 
ялом  а  знарядь  є  знарядем.  В  практиці'  ріжніщя  межи 
двома  родами  средств  продукції  є  слідуюча.  Мате- 
ріял, який  перейшов  через  о  д  є  н  процес  продукції, 
улягає  такій  великій  зміні,  що  він  вже  н  є  у  в  а  їк  а  в 
сязатесаме,  чим  був  передше  і  вїке  не  надає  ся 
до  попередного  ужитку;  сли  певну  скількість 
бавовни  раз  спряли,  то  вже  не  мояша  прясти  єї  друині 
раз;  сли  вуголь  спалив  ся,  влїє  не  мож  палити  ним 
друппі  раз.  Противно,  знарядь,  уживане  раз  при  пра- 
ці, остає  ся  дальше  тим  самим  знарядєм  і  надає  ся 
знова  до  попередного  ужитку  (очивидно,  до  певної 
степени) :  машина,  яка  днесь  спряла  певну  скількість 
бавовни,  може  служити  до  тої  самої  цїлн  і  завтра  і  по- 
завтра, аж  доки  не  зужиє  ся. 

Третим  елементом,  яким  означує  ся  якість  суспільної 
праці  поодиноких  робітників,  є  система  робочих  сил  су- 
спільства. Сей  віфаз  означує  суму  робочих  сил  в  їх  у- 
тверджених,  дійсних  взаімних  відносинах.  Первісна 
суспільність,  ш,о  складає  ся  з  кількадесять  осіб,  не  монїє 
розвинути  в  себе  такої  ріжнородностп  праці  під  зглядом 
якости,  як  пізнїйше  суспільство,  обширнїйше.  в  перві- 
снім суспільстві  майже  не  істнують  "спеціяльностп" ;  праця 
одного  чоловіка  мало  ш;о  ріжнить  ся  від  праці  дру- 
гого, але  в  новочаснім  суспільстві,  з  розгалуженою  про- 
дукцією, скількість  "спеціяльностий"  числіггь  ся  на  ти- 
сячі. 

Отже  істнують  ріжні  роди  суспільної  праці  під  згля- 
дом якости,  або,  иньшпми  словами,  енерґія  суспільної  пра- 
ці зуживає  ся  в  окружаючій  природі  в  ріжнпх  напрямах. 
Однак  люде  твердять,  що  можна  порівнуватп  і  найменш 
подібні  роди  праці  після  їх  скількости;  говорить  ся,  прим., 
що  той  а  той  коваль  працює  більше,  ніж  той  а  той  швець, 
що  якась  книжка  коштувала  більше  праці,  ніж  машина" 
і  т.  п.  І  се  є  зовсім  природне  тоїкіу,  що  кожда  праця  вза- 
галі є    утратою    первнїв    людського    мозґу,  нервів,    мязів 
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і  крови,  —  утратою,  яку  мояша  порівнувати  з  иньшою 
утратою  після  скількостп,  не  залежно  від  того,  на  ш;о  вона 
г;  спряімована:  на  оброблене  дерева  чи  л^елїза,  на  управу 
рілї  чп  дитячих  голов. 

В  топ  спосіб  повстає  проблем  скількостп  суспільної 
працї. 

б)  С  к  і  л  ь  к  і  с  т  ь  суспільної  працї. 

1.  Скількість  робочої  енергії,  яку  суспільство  тра- 
тить в  боротьбі  за  істноване,  ограничує  ся  передовсїм  роз- 
міром самого  суспільства,  скількостію  робочих  сил.  Перві- 
сне комуністичне  суспільство,  що  складало  ся  з  кілька- 
десять,  чп  кілька  сот  осіб,  мусїло  з  конечности  затрачу- 
вати яких  десять  тисяч  разів  менпіе  працї,  нїж  богато-мі- 
лїонове  капіталістичне  суспільство. 

Але  обчисляючи  скількість  працї,  якою  розпоряджае 
суспільство,  треба  окрім  загального  числа  членів  суспіль- 
ства взяти  під  увагу  еще  деякі  инпіі  згляди. 

Не  всї  члени  суспільностп  є  однаково  здібні  до  працї. 
Діти  і  старці  є  злими  робітниками,  або  зовсім  не  є  робіт- 
никами. Після  фізіольогічнпх  даних,  нормальний  робочий 
вік  треба  менше  більше  числити  від  15  до  60  літ.  В  віці 
від  25  до  45  літ  чоловік  розпоряджае  найбільшою  енергі- 
єю працї.  В  той  спосіб  склад  суспільства  після  віку  в  од- 
нім випадку  є  більше  сприяючий  боротьбі  за  істноване. 
и  другім  менше.  В  часі  великої  смертности  .ліало  людей 
сягає  віку  найбільшої  сили,  отже  тоді  перева/кае  дитячий, 
неробочий  вік.  В  ті]\і  самім  напрямі  ділає  такол;  велике  чи- 
сло уроднн,  яке  звичайно  дає  ся  завважити  побіч  збіль- 
ніеної  смертности. 

Хорий  чоловік  працює  мало  або  зовсім  не  працює. 
Хоровитість  робочої  людности  зменшує  скількість  су- 
спільної працї. 

І  смертність  і  число  уродіп^,  і  хоровитість  продуку- 
ючих членів  суспільства  змітпоє  ся  відповідно  до  ЦІЛОЇ  су- 
ми суспільних    условии,    а    передовсїм.  до    матеріяльпого 
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окруженя  житя  робітників:  чим  гірше  віджіївлює  ся.  ЧШІ 
більше  працює  робоча  людність,  чпм  менш  гігієнічні  є  вну- 
трішні обставини  працї.  прим,  уряджене  робітнї,  —  тим 
більше  хоріб,  тим  низша  пересічна  довжина  житя.  Чи^і 
більш  безладно  є  змішана  праця  дітей  з  працею  доро- 
слих мулсчин  і  женш;ин.  тим  скорше  заключують  ся  по- 
дружя  серед  робочої  людности,  яка  передвчасно  втягає  ся 
Б  полове  жптє;  чим  більший  уділ  беруть  діти,  в  суспіль- 
стві з  иае]\гаою  працею,  в  продукції,  тим  скорше  множить 
ся  працююча  кляса,  бо  дїти  скорше  перестають  бути  тя- 
гарем для  родичів... 

Дальше,  з  причини  деяких,  чисто  суспільних  усло- 
вии, не  всі  члени  суспільства,  здібні  до  суспільно  корисної 
праці,  дійсно  беруть  в  ній  участь.  Одні,  не  беручи  участи 
в  продукції,  мають  можність  брати  участь  в  суспільнім 
поділі  і  займають  ся  лиш  індівідуально  корисною  працею, 
то  є,  працею  споживаня.  инші  находять  ся  поза  обсягом 
так  продукції,  як  і  поділу...  Обі  ґрупи  зменшують  скіль- 
кість  суспільних  робітників  і.  через  те  саме,  скількість 
суспільної  праці. 

2.  Довгота  часу,  яку  кождий  робітник  посвячує  про- 
дукції, має  очевидно  величезний  вплив  на  загальну  скіль- 
кість працї.  Чим  більше  робочих  днів  і  годин  в  робочім 
дні,  тті  більш,  на  перший  погляд,  повинно  бути  суспіль- 
ної працї. 

3.  Але  тут  в  наших  дослідах  стрічає.мо  ся  з  тре- 
тою,  дуже  важною  условиною,  якою  є  —  напружене,   ін- 

ТеНЗИВНІСТЬ  працї.    В    протягу    одної    години  робітник    МОНлЄ 

стратити  більше  або  менше  робочої  сили,  може  витворити 
більшу  або  меншу  скількість  працї.  Припустім,  ш;о  двох 
робітників  працює  при  копаню  землі  з  однаковими  знаря- 
дами,  при  однаковім  успосібленю;  оден  з  них  викопає  че- 
рез одну  годину  2  кубічні  метри  землі,  а  другий  лиш  1  ме- 
тер  кубічний;  річ  ясна,  що  перинні  видає  більше  робочої 
енергії,  працює  інтензивнійше. 
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Скількість  суспільної  праці  є  тим  більша  чпм  висша 
с  інтензпвність  робітників,  яка  залежить  від  многих  ріж- 
нородних  условии,  що  означують  ся  степенем  суспільного 
розвитку. 

Перший  ряд  условии  лелаїть  в  орґанїзмі  робітника, 
в  то  его  с  и  л  а,  з  д  о  р  о  в  л  є,  п  р  и  з  в  и  ч  а  є  и  є  до  енер- 
ҐІЧН0Ї,  безпереривної  працї. 

Задовгий  робочий  день  підриває  сили  робітника,  піко- 
дить  его  здоровлю  і  зменшує  в  той  спосіб  інтензпвність 
працї.  Тому  то  рівночасно  зі  скороченєм  робочого  дня 
звичайно  показує  ся,  що  помимо  того  скількість  працї 
збільшує  ся,  або  що  найменше  остає  та  сама:  12-годин- 
ний  робочий  день  містить  в  собі  більиіу  скількість  працї, 
нїж  14 — 15-годинний,  10-годннний  більше,  як  12-годіін- 
ний.  На  основі  деяких  даних  можна  судити,  що  навіть 
8-годинний  робочий  день  прн  добрих  житєвнх  условинах 
мол^е  мати  в  собі  більиіу  скількість  працї,  як  10-го динний. 

Загально  звіснті  фактом  є,  що  до  інтензпвностп  працї 
є  потрібне  призвичаєне.  На  такім  призвичаєню  передов- 
сім полягає  велика  інтензивність  анґ./іїйськпх  робітників. 
Она  зростала  там  через  цілий  ряд  поколінь,  при  чім  кожде 
слїдуюче  поколінє  розвивало  єї  дальше,  ніж  попереднє. 

Одним  з  ваяших  первнїв  сили  робітника   є  его 
.  і  н  т  є  л  і  ґ  є  н  ц  і  я,  хоч  вплив  ЄЇ  на  інтензивність  пра- 
цї на  перипні  П0Г.ЛЯД  не  впднпй. 

Кожда  праця  є  передовсїм  утратою  нервово  ї 
енергії:  а  висша  інтелїґенція  взагалі  звязана  із  здібно- 
стію  нервної  системи  до  вндаваня  більпіої  скілько- 
сти  енерґії.  Длятого  то  п})п  иизкій  інтелїґенції  робіт- 
ничої кляси  дає  ся  завважити  пересічно  мала  інтен- 
зивність праці.  Найбі.п.ніою  інтрнзнвноетію  праці  від- 
значають ся  амернкапські  робітники,  які  є  найбільш 
умово  розвинені:  опісля  слідують  анґлїйські  робітни- 
ки. Російські  робітники  стоять  під  одним  і  другим  згля- 
,іом  іїначно  ііпзніс  г.ід  Ег,|)оп(м1цїи:  Хінцї  стоять  ще 
іііі:;пі('  під  Р(»('іиіі. 
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Инші  условіїнії  інтеизішностп  праці  :тключають  ся  в 
с  II  о  с  о  б  і  продукції.  Прим,  прп  .маиппіовій  продук- 
ції робітник  залелаїть  від  машини  і  тому  вій  змушений  дер- 
жати крок  разом  з  нею.  Отже  тут  можна  збільшити  інтен- 
зивність  працї  прискорюючи  рух  машини. 

На  третім  місци  є  правні  і  ідейні  условини  працї. 
Межи  ними  перпіенство  має  свобода  працї  і  п  о  в  а- 
ж  а  н  є  для  неї  в  суспільстві. 

Праця  під  примусом,  під  батогом  вартує  дуже  мало: 
іі  тім  случаю  чоловік  не  працює  ніколи  з  цілою  енергією, 
до  якої  він  спосібний.  Такою  була  праця  невільників  в 
старпнних  віках,  такою  була  ще  недавно  праця  підданих 
у  нас.  Пересічно  невільник  видає  половину  тої  енерґії^  яку 
він  міг  би  видати  без  шкоди  для  себе.  О  тім  знали  давно 
властителі  невільників.  Дуже  часто  нанважнїйшу  роботу 
віддавали  вони  вільним  наймленпм  робітникам,  не  довіря- 
ючи енергії  працї  своїх  невільників.  Чим  тяжша  неволя, 
чпм  брутальніпша  сі  фор^іа.  тим  менша  інтензивність  пра- 
цї невільників. 

Таке  самісіньке  значінє  має  поважане  суспільства 
для  працї,  яке  загально  іде  в  парі  з  дійсною  свободою 
працї. 

Так  отже  скількість  суспільно  хосенної  працї  озна- 
чує ся  вповні  слідуючими  елементами: 

1)  Числом  продукцінннх   робітників. 

2)  Пересічною  довготою  часу  працї. 

3)  Пересічною  інтензпвностію  працї. 

в)  П  р  о  д  у  к  т  и  в  н  і  с  т  ь  п  р  а  ц  і. 

Коли  два  робітники  працюють  з  однаковою  енергією, 
а  ]ішмо  того  в  однаковім  часі  оден  вспіе  зробити  більше 
від  другого,  то  очивидно,  ріжною  є  видатність  їх  праці,  або. 
як  принято  говорити,  ЄЇ  продуктивність. 

Условини,  від  яких  залежить  в  поодиноких  случаях 
продуктивність   праці    є   безчпсленні    і    дуже    ріжнородні: 
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таколі  тут  налелспть  не  лііш  ціла  сума  теперішних  условии 
суспільного  житя  але  також  цілий  його  попередний  розви- 
ток. 

Однак  ті  условпнп  можна  поділити  для  лекшого  роз- 
сліду на  кілька  ґруп,  з  котрих  кожду  моа^емо  зхарактери- 
зувати  лиш  в  напзагальнїйших  чертах.  Ті  основні  ґрупи 
є  слідуючі: 

Перше,  безпосередні  условии  и  окру- 
жаю ч  о  і  природи.  Від  них  головно  залежить  про- 
дуктивність праці  в  рільніщтві  і  в  гірництві;  а  таколї,  хоч 
в  меншій  мірі,  і  висших  галузях  продукції. 

Друге,  техніка  —  ступінь  досконалости  средств  і 
способів  праці,  уровень  технічного  вишколеня  і  заводової 
зручности. 

Трете,  суспільна  орґанізація  продук- 
ц  і  і  —  співробітництво,  поділ  праці  і  т.  д. 

1)  Чіш  більше  готового  матеріялу  і  сил  дає  чолові- 
ковн  природа,  тим  більш  продуктивна  є  його  праця.  До- 
кладно розбирати  вплив  природних  обставин  на  видатність 
суспільної  праці  не  належіггь  до  політичної  економії,  але  є 
се  річию  науки  о  матеріяльній  культурі.  В  сім  місци  мо- 
жемо ЛІПИ  навести  кілька  примірів,  які  наглядно  показу- 
ють нам  той  вплив 

Передівсім  клімат  —  степень  тепла  і  вогкости  в 
атмосфері.  Кождій  ростині,  коледому  звіряти  є  потрібна 
певна  воздушна  температура,  без  котрої  лепти  не  можна. 
В  північній  полосі  Росії  пшениця  не  росте  зовсім,  жито 
ще  росте,  але  лихо.  На  полудни  є  досить  тепла  для  пов- 
ного розвитку  і  дозріваня  пшениці  і  лшта;  очивидно,  пра- 
ця рільника  буде  тут  більш  продуктивна,  як  де  ипде. 

Вогкість,  так  як  тепло,  має  особливо  велш^е  значінє 
для  рільництва.  В  степовім  пасі  полудневої  Росії  клімат 
є  теплий  і  ґрунт  }фолчайний,  але  в  воздусї  є  за  мало  вогко- 
сти, і  звідти  часта  посуха,  а  разом  з  нею  і  неурожай. 

Дальше,  склад  земської  шкаралупи, 
іменно  ЄЇ  горішннх  верств.  Від  того  складу  залелаїть  уро- 
Ииїйпість  землі  і  ЄЇ  мінеральні  богацтва,  а  з  тим  продук- 
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тивнісїь  праці  в  рільництві  і  гірництві,  в  індустрії  видобува- 
ючій. А  від  матеріялів,  яких  достарчує  індустрія  видобува- 
юча, в  великій  мірі  залежить  продуктивність  щ^аці  суспіль- 
ної в  пншіїх  напрямах. 

Опісля,  уклад  поверхні  землі  —  розклад  о- 
кеанів,  рік,  гір  і  т.  д.  Всі  ті  природні  условпни  мають  ве- 
личезний, але  переваашо  посередний  вплив  на  про- 
дуктивність праці.  Іменно  від  укладу  поверхні  землі  зале- 
жить, чи  зносини  межи  людьми  є  легкі,  чи  труднїйші,  а 
взаїмні  зносини  межи  людьші  грають  дуже  важну  ролю  в 
розвитку  продукції:  перше,  люде,  що  сходять  ся  одні  з 
другшш,  вчасть  ся  одні  від  других  кращого  способу  про- 
дукції; друте,  они  вимінюють  свої  продукти  на  їїнші  і  в  на- 
слідок того  мають  можність  понехати  ті  галузи  продукцції. 
які  з  огляду  на  місцеві  условпни  вимагають  занадто  вели- 
кого накладу  праці,  а  розширити  ті  галузи,  в  котрих  праця 
є  більш  продуктивна. 

В  Европі  надморські  краї  —  Греція  і  Італія  —  най- 
скорше  розвинули  продуктивність  праці,  головно  завдяки 
тому,  що  Середземне  море  зближувало  їх  з  народалш  Азії 
і  Африки;  моря  і  ріки  взагалі  зблизують  людий  і  через  те 
улекшують  підвпсшеня  продуктивности  праці.  При  тім 
велике  значіне  мають  такі  річи,  як  будова  берегів  і  їх  до- 
ступність, замерзанє  моря  і  рік  в  зимі,  напрям  рік,  їх  сплав- 
ність  і  т.  д.  Знова  гори,  які  роздїлюють  людей  і  5т:рудню- 
ють  комунікацію,  повздержують  розвій  продуктивности 
праці.  Таку  саму  ролю  гралп  моря,  доки  не  розвинуло  ся 
мореплавство. 

Розбираючи  вплив  безпосередних  внішннх  обставин 
природи  на  продуктивність  суспільної  праці  в  найзагаль- 
нійших  чертах,  треба  зазначити  слідуюче:  чим  більше 
дає  люджм  природа,  тим  легчою,  віп^іднійшою  є  людська 
праця.  Однак,  надзвичайна  щедрість  природи 
не  на  всіх  ступінях  культ^^и  виходить  на  хосен  для  роз- 
витку продуктивности  працї:  в  многих  случаях  она  ділав 
подібно,  як  надмірне  убожество  природи. 
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Здобуваючії  средства  до  жптя  при  мінвіальніп  затраті 
сил,  чоловік  не  має  потреби  розвивати  с  ус  п  і  л  ь  н  о  ї 
праці,  і  зовсім  природно,  що  она  не  розвиває  ся.  В  під- 
зворотникових  краях  Африки  росте  цукрове  ''сорго".  Одна 
така  ростина  живить  родину  через  цілий  день.  Коли  меш- 
канець того  краю  зужиє  лиш  кілька  днів  в  році  на  заса- 
дженє  400  таких  ростин,  то  вже  має  він  забезпечене  житє 
і  для  себе  і  для  своєї  родини,  з  огляду  на  так  малу  спо- 
нуку до  праці  є  неможливіш  значніш  поступ  в  продукції. 

В  осередку  занадто  убогої  природи  також  зле  розвиває 
ся  продуктивність  праці,  хоч  з  ііншіїх  причин.  Тут  треба 
все  тратити  всї  сили  на  здобутє  найконечнїйшіїх  житєвих 
потреб.  Будова  теплого  помешканя,  приготоване  теплої  о- 
дежі  вимагають  від  мешканця  Ґренляндії  богато  надмір- 
ної праці,  від  якої  мешканець  теплих  країв  є  вільний.  Пер- 
шому потреба  також  далеко  більше  поживи,  і  більш  по- 
жпвиоі.  Він  мусить  добувати  з  природи  далеко  більше  ніж 
мешканець  полудня,  а  тимчасом  при  однаковім  накладі 
праці  дає  она  єму  значно  менше  корнети.  Вічно  напружує 
він  всї  свої  сили,  щоби  здобутії  хоч  що  небудь,  і  жиє  без- 
настанно під  грозою  смерти.  Анї  ум  его,  ані  тіло  не  мають 
можностп  розвивати  ся. 

Надмірно  богата  і  надмірно  убога  пріфода  ділають 
на  цілу  людську  суспільність  так  само,  як  богацтво  одер- 
жане без  працї  з  одної  сторони  і  нужда  без  виходу  з  дру- 
гої сторони  —  на  поодиноких  людей.  Чи  то  природа  дає 
чоловікови  за  богато,  чи  праця  друпіх  людей;  чи  убога 
природа  підриває  єго  енергію,  чи  то  уболчсство  допрова- 
дїкує  до  немочи  —  в  всіх  тих  випадках  повний  розвиток 
сил  є  немож'ливий. 

До  сего  часу  найлучші  условіши  розвитку  мають  краї 
п  умірковаиій  полосі.  Природа  не  є  тут  анї  занадто  щедра, 
ані  занадто  скупа:  чоловік  мусить  богато  працювати,  а 
однак  не  так  дуже,  щоб  праця  єго  нищила. 

Історія  виказує,  що  перші  великі  кроки  в  розвитку 
продукції,  перші  зародки  культури  повсталії  в  горячих 
краях  з  богатою  природою  —  в  Індіях.  в  Мезопотаїмії,  6- 
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гиптї  і  т.  д.  Причина  того  є  зрозуміла:  мешканці  тих  країв 
мали  завсїгди  досить  свобідного  часу,  бо  здобувати  сред- 
ства до  житя  приходило  ся  їм  дуїке  легко.  Але  ті  початки 
культури  розвивали  ся  лиш  до  певної  не  дуже  високої  сту- 
пени: опісля  слідував  застій.  Народи  уміркованої  полоси 
переймали  культуру  від  народів  горячих  країв  і  розвивали 
ЄЇ  дальше.  І  в  наших  часах  продуктивність  праці  і  ціла 
культ}фа  взагалі  стоять  найвпсше  в  краях  уміркованої 
полоси,  в  Европі  і  в  Північній  Амеріщї. 

Природні  обставини  ніколи  не  лишають  ся  раз  на  все 
однаковими.  Они  зміняють  ся,  а  при  тім,  очивидно,  зміняє 
ся  їх  вплив  на  продуктивність  праці. 

Зміни  в  природі  можна  поділити  після  їх  походікеня, 
па  два  ряди:  перше,  зміни  моїкна  сказати,  самодільні,  які 
повстають  під  впливом  сил  природи;  друге,  зміни  ви- 
кликані дїяльностію  чоловіка. 

а)  Природні  обставини  зміняють  ся  с  а  м  і  в  с  о  б  і 
дуже  поволи.  В  наслідок  дїланя  ґеольоґічних  сил  поверхня 
землі  в  однім  місци  підносить  ся,  в  другім  обнижув  ся, 
творять  ся  нові  гори  і  острови;  море  змінює  полоїкенє  і 
глубину.  Але  все  те  діє  ся  звичайно  в  протягу  десяток,  со- 
ток тисячів  літ.  Скорше  повстають  зміни  в  руслі  рік.  Під 
впливом  рілших  сил  они  змінюють  свої  русла,  підмивають 
давні  береги.  І  так  ріка  Сир-Дарія,  яка  впадає  тепер  ліші 
до  Аральського  озера,  перед  кілька  тисячами  літ  впадала 
одним  раменем  до  Каспійського  моря.  Часто  ріки  творять 
острівці  з  намулу  і  піску.  Більша  часть  Голяндії  зістала 
утворена  в  протягу  2 — З  тисячів  літ  з  напливших  верств, 
принесених  випливами  ріки  Рену.  Змінює  ся  також,  хоч 
дуже  поволи  і  клімат.  Відомо  прим,  з  ґеольоґіі,  щ,о  колись 
перед  богато  тисячами  літ,  клімат  Евроші  був  богато  зим- 
нїйшіш  як  тепер,  менше  більше  такий,  як  тепер  і  клімат 
Сибіру.  На  основі  викопаних  костий  і  камінних  знарядів 
приходимо  до  заключеня,  ш;о  тоді  жив  чоловік  в  Европі. 
Строга  окружаюча  природа  в  тім  часі  з  певностію  була  ве- 
ликою перешкодою  для  розвитку  продуктивности  праці. 
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Взагалі,  для  тих  коротких  періодів  суспільного  розви- 
тку, якими  займає  ся  сучасна  політична  еконо:мія,  такі  по- 
вільні зміни  природних  обставин  майн\е  не  мають  жадного 
;)начіня. 

Виїмково  лучають  ся  скорі,  наглі  перевороти  в  при- 
роді. Землетрясеня,  вибухи  вульканів,  випливи  рік,  часом 
в  протягу  кількох  годин,  а  навіть  кількох  мінут,  витворю- 
ють великі  зміни  на  поверхні  землі.  Подібні  катастрофи 
мають  часом  великий  вплив  на  розвиток  суспільноі  праці, 
хоч  лиш  відємний  по  причині  знищеня,  яких  они  є  при- 
чиною. 

б)  Від  часу  як  суспільна  праця  в  своім  розвитку  чим 
раз  частїйше  відносить  иобіду  над  пріфодою,  від  того 
часу  сама  природа  улягає  очивидній  зміні,  і  то  в  ш,ораз  то 
більшій  степени,  під  впливом  дїяльиости  чолові- 
к  а.  Часом  та  діяльність  провадить  до  полїпшеня,  часом 
до  погіршеня  природних  обставин.  Можнаби  навести  дуже 
богато  примірів  одного  і  другого  роду. 

В  наслідок  вирубуваня  лісів  клімат  стає  ся  сухшип 
і  нерівномірний:  морози  зимою  і  спека  літом  є  сильній- 
ші;  посухи  приходять  частійше;  ріки  стають  ся  плитші. 
Висушуване  багна  поліпшує  ґрунт,  робить  його  урожай- 
нійшим,  і  поліпшує  клімат,  робить  його  здоровійшим.  Не- 
розумна управа  рілі  погірпіує  ґрунт,  вичерпує  його. 

Поглублюючи  ріки,  злучуючи-  іх  за  помдчію  каналів, 
люде  поліпшили  значно  водні  дороги.  Через  побудоване 
тпсяч-верстових  желізних  доріг  зблияїено  місцевости,  межи 
якими  комунікація  була  дуже  трудна  через  їх  далеке  від- 
далене одних  від  других.  Дуже  часто  перетинає  ся  туне- 
лями цілі  гори,  які  перешкадлшють  злуцї.  В  той  спосіб 
перетято  в  двох  місцях  (Монтценіс  і  Св.  Ґотарда)  Альпи 
—  найвисший  ланцух  гір  в  Европі.  Викопане  Суезкого  ка- 
налу злучило  розділені  передше  просторони  двох  океанів. 
Індійського  і  Атлянтійського,  і  зблизило  о  кілька  тисяч 
верств  до  Европи  Полудневу  і  Східну  Азію. 

До  того  дійиїла  в  нанп'й  добі  здібність  суспільного  чо- 
ловіка до  зміни  обставин  окруїкаючої  природи,  така  є  є  г  о 
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владанад  природою.  Чим  дальше  йде  поступ  люд- 
ської праці,  т  п  м  с  II  л  ь  н  і  п  ш  п  м  і  тим  х  о  с  є  н  - 
II  н  ї  й  ш  и  м  для  чоловіка  стає  ся  вплив  дїяльности  чоло- 
віка на  природу. 

Зростаюча  влада  суспільства  над  природою  виявляє 
ся  безпосередно  в  удосконаленю  средств  боротьби  з  при- 
родою і  в  умілости  користати  з  них,  то  є,  в  розвитку  те- 
хніки. 

2)  Без  знарядів,  голими  руками  чоловік  може  зробити 
дуже  мало,  —  отже  чим  досконаліТіші  знаряди,  тим  продук- 
тивнійша  праця. 

Щоби  стяти  невеличке  деревце  камінним  топором  на- 
шого пра-прадіда,  треба  було  з  певностію  не  менше  як  го- 
дпни  праці.  Бронзові  знаряди,  які  в  Европі  слідували  по 
камінних,  булп  вже  далеко  догіднійші:  уживаючи  бронзо- 
вого топора  можна  було  працювати  2 — З  рази  скорше  ніж 
камінним  топором.  Але  і  бронзові  знаряди  не  є  досить  твер- 
ді, они  дуже  скоро  затуплюють  ся  і  лолглять  ся.  Уживаючи 
іфи  праці  нашоі  сталевої  сокири,  працює  ся  продуктіш- 
нійше,  бо  зуживає  ся  менше  часу  для  осягненя  однакових 
результатів. 

Найбільш  досконалою  формою  знарядів  є  машина. 
Машини  збільшують  продуктивність  людської  праці  десят- 
ки, сотки  разів. 

Так  само  як  якість  знарядів,  так  і  якість  матеріялів 
іфодукції  має  велике  значінє  для  продуктивности  праці. 
Вибір  з  помежи  достарчуваних  природою  матеріялів  най- 
лучшого,  найдогіднійшого,  найтревалїйшого  і  легкого  до 
обробленя,  в  многих  случаях  заоїцадікує  богато  праці. 

Побіч  знарядів  і  матеріялу  нерозлучним  елементом  су- 
спільної техніки  є  деякі  обставини,  які  леїкать  в  саіігім 
орґанїзмі  робітника:  заводова  зручність,  пріїзвнчаєня  до 
даного  рода  праці  —  взагалі  умілість  корпстаня  з  средств 
ствах  продукції,  тим  продуктивніпша  є  праця;  робітник 
робить  менше  непотрібнпх.  безцільних  рухів,  які  в  меншій 
робить  меше  непотрібних,  безцільних  рухів,  які  в  меншій 
або  більшій  степени  товаріїшать  кождій  праці  —  менше 
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псує  ся  матеріялу,  менше  знарядів  зуживає  ся  і  т.  д.  Для 
поедіїнчого  робітника  така  умілість  є  впслїдом  науки  і 
вправи,  А  з  суспільної  точкп  погляду  она  є  впслїдом  цї- 
лого  попереджаючого  історичного  розвою  суспільства. 

Розвиток  суспільної  техніки  є  особливо  скорий  в  по- 
слідних  столїтях,  коли  то  ум  людський  свідомо  напрулчує 
свої  сили  в  тім  напрямі,  коли  рішаючим  товчком  в  поступі 
продукції  є  наука.  Технічне  знане,  оперте  на  докладнім 
розу.дііню  сил  природи,  дає  чоловікови  незнану  досї  владу 
над  природою. 

Техніка  грає  особливо  важну  ролю  та.лі.  де  незалежно 
від  средств  продукції  она  може  значно  збільшити  про- 
дуктивність працї.  Прим,  рільник,  що  знає  коли,  де  і  яке 
збіже  найліпше  сіяти,  працює  завсїгдп  з  найбільшим  хіс- 
ном;  він  добуває  з  землі  більше,  а  вичерпує  сил  менше, 
ніж  той,  щ;о  не  знає  того  всього. 

Техніка  ]могла  розвинути  ся  лиш  в  суспільстві:  лиш 
в  о  р  ґ  а  и  ї  з  а  ц  і  і  чоловік  ]\іоже  користати  з  розвитку 
техніки. 

3)  Ступінь  продуктивности  праця  є  в  сильній  зависи- 
мости від  способу  орґанїзації  продукції,  від  суспіль- 
них відносин  працї.  Троха  дальше  ми  будем  роз- 
біірати  ту  завпсимість  в  загальній  звязп  з  наукою  о  про- 
ііесї  економічного  розвитку;  в  сім  місци  ми  обговоримо  ЄЇ 
в  найзагальнїйшпх  чертах. 

Продуктивність  працї  збільшує  ся  перше,  в  наслідок 
с  п  і  л  ь  н  о  с  т  и  і,  друге,  в  наслідок  поділу  працї. 

А)  Спільність  працї,  або  лучше,  просте  спів-робіт- 
пицтво  (кооперація)  полягає  па  тім,  ш;о  кілька  людей  ра- 
зом і  рівночасно  викопують  одну  і  ту  саму  роботу.  Сго 
вплив  на  продуктивність  праці  є  слідуючий: 

Перше,  спів-робітпнцтво.  навіть  в  формі  простої,  внї- 
ишої  спільности  працї  вп.шває  на  єї  продуктивність  за 
помочію  психічного  настрою  п  р  а  ц  ю  ч  и  х.  Пра- 
цюючи разом  з  друпіми.  робітник  відчуває  особливо  нер- 
вову рухливість,  енерґічппй  настрій,  який  відбиває  ся 
передівсїм  ііа  інтензивности  працї.   але  такоїк  підвисшує 
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вї  продуктивність.  10  людей,  працюючії  кождіїй  над  своею 
роботою,  але  разом,  в  одній  робітнії,  зроблять  в  однім  дни 
більше,  як  оден  чоловік  в  десятьох  днях,  виконуючи  ту 
саму  роботу  в  самітній  кімнаті'. 

Друге,  при  спільній  праці  змениіус  ся  страта  еперґіі 
праці  па  средства  продукціі:  менше  виходить  па  будову, 
освітлене  і  огріване  робітні;  лекше  можна  зужиткувати  від- 
падки  матеріялу,  бо  більше  іх  остає  ся  і  т.  д.  Прим,  на  бу- 
дову одної  робітні  для  20  робітників  треба  богато  менше 
матеріялу  і  праці,  ніж  на  будову  10  робітень,  одної  для 
двох  робітників. 

Трете,  співробітнщтво  є  часто  полаїточним,  а  часом 
конечним,  бо  оно  дає  можність  виконати  роботу  в  корот- 
кім часі.  Припустім,  ш;о  треба  зжати  і  зпрятати  збіже  з  по- 
ля; с  ли  робота  буде  йшла  поволи,  то  богато  зерна  висипле 
ся  і  часть  праці  буде  страчена  непродуктивно,  а  спів- 
робітництво позволяе  оминути  того  всього. 

Четверте,  ш;о  є  особливо  важне,  співробітніщтво  тво- 
рить м  є  X  а  н  ї  ч  п  у  с  и  л  у  мас.  в  богато  робіт,  яких  поо- 
динокий чоловік  зовсім  ие  може  виконати,  хоч  як  довго 
працював  би.  Сли  потрібно  прим,  витягнути  великий  дзвін 
на  дзвініщю,  то  оден  чоловік  нічого  тут  не  порадить,  сто 
людей  також  нічого  не  зробить,  сли  будуть  працювати  о- 
ден  по  другім,  тимчасом  сто  людип  разом  працючи  мо- 
жуть дзвін  піднести. 

Б.  Загальна  назва  поділу  праці  обнимає  в  собі 
цілий  ряд  рілших  суспільних  відносин  продукції. 

с  у  с  и  і  л  ь  н  и  й  и  о  д  ї  л  праці  полягає  на  тім,  що 
продукція  є  поділена  на  осібні  господарства  або  підприєм- 
ства: одно  підприємство  займає  ся  рільництвом,  друге  — - 
віфобом  одежі,  трете  —  добуванєм  металів,  четверте  — 
вироблюванєм  знарядів  і  т.  д. 

Коли  такого  поділу  не  було,  кожде  господарство  було 
змушене  виробляти  для  себе  всьо;  розуміє  ся,  розмір 
такоі  продукціі  був  малпй  і  розвій  єї  поступав  дуже  поволи. 

При  суспільнім  поділі  праці  кожде  підприємство  має 
свою  власну  менше  або  більше  ограничену  сферу  продук- 
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пдішої  праці.  Се  дає  мояшість  робітникам  набрати  зручно- 
стп  і  вправи  в  своїм  фаху  і  вптворюватп  богато  більше 
іфодуктів,  ніж  потреба  для  даного  підприємства.  Прим, 
самий  іпвець  підре  в  протягу  року  дві  пари  чобіт,  а  вшиє 
сто;  столяр,  щ,о  робить  домовини,  через  ціле  своє  житє  не 
потребує  ні  одноі  для  себе,  а  зробить  їх  кілька  сот.  Цїла 
надвпшка  віфоблює  ся  для  других,  для  суспільности.  В 
оден  або  другий  спосіб  продукти  підприємств  основаних 
на  поділі  праці  ділять  ся  межи  суспільство  і  в  кояодім  під- 
іфиємстві  пересічно  находить  ся  далеко  більше  пред- 
метів до  зужитя,  ніж  тоді,  колиб  оно  всьо  продукувало 
само  для  себе. 

Технічний  поділ  є  поділом  праці  в  границях  поодино- 
кого господарства,  поодинокого  підприємства.  За  иримір 
можуть  служити  фабрики,  в  котрих  матеріял  праці  пере- 
ходить через  руки  кількох  робітників,  заки  опустить  робіт- 
ню  в  формі  скінченого  продукту.  Оден  кує  вістрє  ножа, 
друпні  вигладжує,  третий  острить,  четвертий  точить  ручку, 
пятий  приправляє  єі  до  вістря  і  т.  д. 

Технічний  поділ  праці  підвисшує  єі  продуктивність 
зовсім  так  само,  як  суспільний  поділ,  і  представляє  якнай- 
яркійші  прпміри  того,  в  фабріщі  шпильок  десять  робітни- 
ків при  технічнім  поділі  щзаці  дул^е  легко  віфоблять  48.000 
ншпльок,  по  4.800  на  одного;  підчас  коли  поодинокий  ро- 
бітник, виконуючи  сам  всю  роботу,  заледви  мігби  зробити 
кілька  штук. 

Вплив  ріжних  родів  поділу  праці  на  єі  видатність  по- 
яснює ся  як  слідує.  По  перше.  заоЕцадл^ує  ся  богато  часу: 
сли  чоловік  виконує  множество  дрібних  чинностий  одну  за 
другого,  він  тратить  не  мало  часу  на  перехід  від  одного 
занятя  до  другого,  на  допасоване  рук  до  рілшпх  струментів. 

Друге,  поділ  праці  розвиває  зручність  робітника.  Хто 
виконує  безнастанно  богато  рілаюродних  і  злол^енпх  ро- 
біт, той  не  мол\е  виконувати  іх  так  скоро,  звинно,  чисто,  як 
робітник,  що  через  ціло  лаггє  своє  виконує  не  богато  про- 
стих ЧІППІОСТИЙ. 
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Вкінції  при  подїлї  працї  лекіїїе  робити  вішаходп  і 
улїпшеня  в  знарядах,  працюючи  через  довгі  роки  одним  і 
тпм  самим  струментом,  лекиїе  можна  впасти  на  думку,  які 
в  нїм  треба  поробити  зміни,  щоби  найвідповідніТіше  при- 
стосувати его  до  роботи.  Завдяки  тому  богато  улїпшень 
зроблено  самими  робітниками. 

3.  Суспільна  ужиточність  і  суспільна  вартість. 

Вислїдом  продукції  є  суспільний  продукт.  Чи  є  він 
"матеріяльний",  чи  '"нематеріяльний",  чи  має  він  одні  або 
другі  фізичні  або  хемічні  свійства,  се  не  обходить  еконо- 
мічну науку.  Она  є  суспільною  наукою  і  продукт  інтересує 
ЄЇ  о  стілько,  о  скілько  він,  перше,  потрібний  для 
с  у  с  п  і  л  ь  н  о  с  т  и,  і  друге,  витворений  суспіль- 
ною працею,  в  той  спосіб  продукт  представляє  для  неї 
дві  головні  прикмети:  можність  заспокоюваня  означеної 
потреби  суспільности,  значить,  суспільну  ужиточ- 
ність, і  утрату  суспільної  енерґії  працї  на  його  витво- 
рене, значить  суспільну  вартість. 

Отяїє  продукт  иізедставляє  нам  суспільну  ужиточність. 
сли  суспільство  потребує  його,  і  то  лиш  до  часу,  доки  оно 
його  потребує.  Сли  прим,  суспільна  потреба  хлїба  не  є  гце 
заспокоєна,  то  хліб  представляє  високу  суспільну  ужиточ- 
ність, але  тратить  єї  сейчас,  сли  єго  віфоблено  понад  міру 
дїйсно  потрібну  для  суспільства. 

Характер  суспільної  ужиточности  є  дул\Є  рілчнородний, 
залежно  від  того,  яку  суспільну  потребу  продукт  заспоко- 
ює: З'житочність  хлїба  ріжнить  ся  від  ужиточности  сокири, 
книжки  наукової,  від  драматичного  твору  і  т.  д.  Той  ха- 
рактер ужиточности  залежить  від  якости  працї  зулаїтої  на 
продукцію:  праця  рільника,  фабричного  робітника,  учи- 
теля, лїтерата,  завдяки  ріжній  своїй  якости,  задоволює  ріж- 
ні  суспільні  потреби. 

Не  треба  ]\гіиіати  суспільної  потреби  з  сумою  о- 
собистих  потреб  членів  суспільства.  Потреби  поодино- 
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ких  людей  часто  можуть  бути  в  великій  суперечности 
■3  потребами  суспільиостії,  можуть  бути  проти-суспіль- 
ні;  такими  є,  прим.,  потреби  серед  непродуктив- 
них елементів  суспільства,  які  не  беруть  участп  в  си- 
стемі суспільно  пожиточної  працї.  Потреба  суспільна, 
се  потреба  п  р  о  д  у  к  ц  і  і\  суспільної  боротьби  з  при- 
родою. Лииі  тодї,  коли  задоволене  особистої  потреби 
є  необхідним  для  піддержаня  продукції,  входить  она 
в  склад  суспільних  потреб.  Ніхто  особисто  не  зуживає 
машин,  навозу,  ншлїзної  руди  і  инших  средств  продук- 
ції: але  они  задоволяють  суспільні  потреби,  бо  они 
є  потрібні  суспільству  до  продукції.  Політична  еко- 
номія взагалї  не  може  займати  ся  і  брати  собі  за  пред- 
мет безпосередно  —  особистих  потреб  людей.  Сли  она 
змушена  часом  діткнути  ся  їх,  то  се  лиш  так,  як  до- 
тикає она  також  декотрі  не  економічні  явиш;а.  і.діенно 
з  огляду  на  їх  звязь  і  вплив  на  економічні  явища. 

Суспільна  вартість  с  то  скількість  енерґії  працї.  яку 
суспільство  тратить  на  витворене  даного  продукту.  Отже 
мірить  ся  ЄЇ  довготою  і  інтензивностію  працї  тих  людей, 
котрі  брали  участь  в  витвореню  продукту,  Сли  потрібно 
ЗО  годин  суспільної  працї  на  те,  щоби  витворити  оден 
продукт,  і  300  годин  працї,  два  рази  інтензивнійшої  нїж 
в  першім  случаю,  щоби  витворити  другий  продукт  —  то, 
очпвидно,  суспільна  вартість  другого  продукту,  значить 
зкристалїзована  в  нїлг  скількість  енерґії  працї.  є  20  разів 
більша,  ніж  першого. 

Суспільна  вартість  не  залежить  від  того,  скілько  пра- 
цї тратить  на  витворене  продукту  оден  або  другий  робіт- 
іпш  з  окрема,  Сли  в  наслідок  неумілости  або  браку  необ- 
хідних знарядів,  або  яких  інпиих  случайних  випадків,  ро- 
бітник зулаїс  на  витворене  свого  продукту  більше  енерґії 
працї,  ніж  уживає  ся  звичайно  в  данім  суспільстві,  то  з 
тої  причини  суспільна  вартість  продукту  не  піднесе  ся  ви- 
спіє від  звичайної.  І  на  відворот,  она  не  буде  иизиіою  від 
::і{ичайііої  вартости,  сли  надзвичайна  зручність  або  примі- 
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ненб  особліївших  знарядів,  які  ще  не  війшяи  в  загальне 
улштє  в  данім  суспільстві,  дасть  можність  робітникови  ви- 
конати продукт  з  незвичайно  малим  накладом  працї.  Су- 
спіль на  вартість  представляє  скількість 
енерґії  праці  нормально  необхідної  для 
витвореня  продукції  при  звичайних  в  да- 
нім суспільстві  условинах  працї. 

Отже  треба  відріжнювати  суспільну  або  нормальну 
вартість  від  індівідуальної  або  вішадкової;  скількість  енер- 
ґії працї,  в  з  а  г  а  л  ї  необхідної  на  даній  ступени  суспіль- 
ного розвитку,  від  скількости,  зужитої  в  поодиноких  слу- 
чаях. Для  науки  економії  важною  є  лиш  нормальна  вар- 
тість: вартостію  індівідуальною  она  може  займати  ся  лиш 
о  стільки,  о  скільки  се  є  необхідним,  щоби  зрозуміти  змі- 
ни в  нормальній  вартости. 

Розбираючи  зокрема  ріжні  роди  працї,  легко  можна 
запримітити,  що  одні  з  них  є  більш  скомплїковані,  другі 
—  простійші.  Прим,  праця  вченого  є  більше  зложена,  нїж 
праця  годинникаря,  а  праця  годинникаря  більше  зложена, 
нїж  праця  шевця  і  т.  д.  Дослїджуючп  суспільну  вартість 
продуктів,  треба  брати  під  увагу  степень  складности  працї. 

Ріжні  роди  працї  з  їх  неоднаковою  складностію  є  ви- 
слїдом  неоднакового  образованя  робітників,  отже  неодна- 
кового розвитку  орґанїзмів.  Більше  зложений  рід  працї  від- 
повідає більшому  розвиткови,  простий  рід  працї  —  мен- 
шому. І  очивидно,  більше  розвинений  орґанїзм  тратить 
при  роботі  в  однаковім  часі  більше  енерґії  працї,  ніж 
менше  розвинений.  Тому  то  праця  більше  скомплїкована 
мусить  уважати  ся  за  більшу  утрату  енерґії  в  порівнаню 
з  працею  менше  зложеною;  перша  рівнае  ся  більшій  скіль- 
кости другої.  В  той  спосіб  година  працї  вченого  після 
скількости  утраченої  енерґії  відповідає,  може  бути,  З  го- 
динам працї  механіка  і  12  годинам  щзацї  незаводового 
робітника. 

Назви  "проста  праця"  будемо  улшвати  дальше  на  о- 
значенє  найменше  зложеної  форми  продукційної  працї,  яка 
істнуе  в  суспільстві.   При   порівнуваню  вартостші  проста 
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праця  представляє  природну  міру,  до  котрої  спроваджує  ся 
більпіе  зложені  родп  праці.  Природною  одиницею  енер- 
гії працї  є  година  простої  працї  о  середній  в  данім  су- 
спільстві інтензивности.  Сли  продукт  витворено  в  100  го- 
динах суспільної  працї  з  такою  складностію  і  інтензпвно- 
стію,  що  одна  година  представляє  страту  енергії  рівну 
10  годинам  інтензивно  пересічної  простої  працї,  то  суспіль- 
на вартість  продукту  буде  виражена  в  1000  одиницях 
працї,  і  т.  д. 

Розуміє  ся  для  ріжних  суспільностпґі,  що  стоять  на 
ріжних  ступінях  розвитку,  така  одиниця  енергії  працї  буде 
дуже  ріжною. 

Назва  "проста  праця"  примінена  тут  в  дещо  ин- 
шім  значіню,  як  се  було  уяаіване  в  науцї  до  сего  часу. 
Звичайно  під  "простою  працею"  розуміють  працю,  до 
котрої  був  би  здібний,  без  жадного  прпготованя,  пе- 
ресїчнпй  що  до  сили,  здоровля  і  розвитку,  член  да- 
ного суспільства;  є  то  понятє  дуже  відірване  і  навіть 
троха  не  ясне  ("без  всякого  прпготованя"  нїчого  не 
можна  зробити). 

Ясним  є,  що  в  міру  зросту  продуктивности,  видатно- 
сти  працї  в  певній  галузи,  до  виконаня  продукту  треба  що 
раз  то  менше  енергії  працї  —  єго  вартість  суспільна  об- 
іпіжує  ся.  Математично  се  треба  так  представити:  суспіль- 
на вартість  продукту  є  відворотно  пропорціональна  до  про- 
дуктпвпостп  працї:  єсли  послїдна  побільшить  ся  в  два  ра- 
зи, тодї  перша  поменшить  ся  два  рази,  і  на  відворот. 

Так  отже  суспільна  улспточність  продукту  є  то  єго 
здібність  задоволпти  суспільну  потребу.  А  суспільна  вар- 
тість, є  то  скількість  енерґії  працї,  яку  продукт  повинен 
коштувати  суспільство  при  звичайних  для  него  услівях 
продукції. 

Назву  "суспільна"  або  "нормальна'*  вартість  часто 
заміьпоє  ся  назвою  "вартість  праці"  або  прямо  "вартість". 
Ся  послїдна  назва  є  найвнгіднїйша,  сли  не  забуває  ся.  що 
ходить  тут  о  суспільну  вартість. 
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Перегляд  загальних  понять. 

1)  Політична  економія  є  одною  з  наук  суспільних. 
Розслїджує  она:  перше,  продукцію,  то  є  суспільно  пожи- 
точну працю,  іменно  ЄЇ  суспільну  сторону  —  людські  від- 
носини; друге,  поділ  вислїду  продукції.  Условинп  продукції 
і  поділ  межи  людьми  розслїджує  вона  в  їх  перемінах  —  в 
розвитку  і  упадку. 

2)  Основні  питаня,  в  відношеню  до  суспільно  пожи- 
точної праці,  є  якість,  скількість  і  продуктивність  праці. 

Якість  суспільної  праці,  значить  напрям  страти  енер- 
ґії  праці,  є  залежний  безпосереднє:  перше,  від  суспільних 
потреб;  друге,  від  суспільних  средств  продукції;  трете,  від 
істнуючої  системи  робочих  сил  суспільства;  кожда  з  тих 
грох  условии  по  черзі  є  залежна  від  цілої  попередної  істо- 
рії суспільства. 

Скількість  суспільної  праці  залежить  від  числа  заня- 
тих  в  продукції  робочих  сил  суспільства,  від  довготи  ро- 
бочого часу  і  від  інтензивности  праці  робітників.  Знова 
конадип  з  тих  елементів  є  в  заленшости  від  цілої  суші  по- 
передних  і  теперішних  условии  суспільних. 

Продуктивність  суспільної  праці  залежить:  перше,  від 
условии  даних  безпосередно  через  пріфоду,  в  яких  жие 
суспільство;  друге,  від  уровени  технічного  розвитку,  то  є, 
від  умілости  корпстаня  з  сил  природи;  трете,  від  системи 
суспільних  условии  продукції  —  від  розвитку  спів-робіт- 
ніщтва,  поділу  праці  і  т.  п. 

3)  Вислід  продукції,  то  є  продукт,  посідає  незалежно 
від  своїх  нат^фальнпх  прикмет,  ш,е  дві  суспільні  ціхи:  су- 
спільну ужиточність  і  вартість.  Суспільна  ужиточність  по- 
лягає на  тім,  щ,о  продукт  задоволює  якусь  суспільну  по- 
требу. Суспільна  вартість  представляє  скількість  енергії 
працї,  яку  суспільство  мусить  необхідно  стратити  для  ви- 
твору продукту.  При  порівнюваню  вартостнГі  продукту  о- 
диницею  енерґії  працї  є  година  н  а  п  прості  й  га  о  і,  о 
пересічній  інтензивности   працї. 
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ПОДЇЛ  І  ПОРЯДОК  ВИКЛАДУ  ПОЛІТИЧНОЇ  ЕКОНОМІЇ. 

Суспільні  відносіїїіп  продукції  і  поділу  зміняють  ся 
постепенно,  систематично,  поволи.  Скорих  перемін  тут 
нема,  анї  не  можна  запримітити  віфазної  граніщї  межи  тим, 
иі;о  минуло  і  тим,  що  слідує. 

А  однак  розсліджуючи  економічне  житє  якого  небудь 
суспільства,  побільшій  части  можна  его  поділити  на  кіль- 
ка періодів,  які  ріжнять  ся  межи  собою  укладом  суспіль- 
них відносин,  хоч  они  не  відграничені  виразно  від  себе. 

Найбільший  інтерес  має  для  нас,   і  рівночасно  наи- 
лучше   розслїдїкений    наукою    є    —  шлях  розвитку    су- 
спільств, які  ввійшли  в  склад  "цівілїзованої"  людськости 
наших  часів. 

В  засадннчих  чертах  розвиток  тих  суспільностий  є 
всюди  однаковий.  До  наших  часів  запримічено  два  голов- 
ні періоди  розвитку,  які  в  многих  случаях  відмінно  ви- 
глядали в  подрібностях.  але  в  самій  основі  були  до  себе 
зовсім  подібні. 

І.  Період  господарки  природної,  вго 
характеристичні  прикмети:  слабість  суспільного  чоловіка 
в  боротьбі  з  природою,  ограничений  простір  поодиноких 
суспільних  орґанїзацій,  нескладність  суспільних  условии, 
иїлковптий  брак,  або  малий  розвій  обміну,  надзвичайна 
повільність  зміни  в  суспільних  формах. 

В  тім  періоді  треба  відріжннтн  три  ступені: 

1)  Первісннй  род(»іип1  комунізм:  висппій  ступінь 
панованя  окружаючої  природи  над  чоловіком  —  брак 
всякого  обезпеченя  людського  істнованя;  орґанїзація 
праці  оперта  на  тїсін'й  звязи  крови  мелаї  людьми; 
брак  визиску. 
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2)  Система  патріярхальїю-родова ;  тут  вже  істну- 
ють  способи  боротьби  за  істноваїїе,  які  забезпечують 
жите  (рільництво,  скотарство);  суспільна  орґанїзація 
праці  розширює  ся,  хоч  єще  не  виходить  поза  рамцї 
роду;  серед  продукції  повстає  праця  орґанїзаторська. 
яка  дає  одиніщи  в  л  а  с  т  ь  над  друпімн  членаниі  ро- 
дової групи;  се  творить  можність  визиску  але  ще  огра- 
нріченого  завдяки  малим  розмірам  продукції. 

3)  Февдальшпі  устрій.  Разом  зі  зростом  суспіль- 
ної сили  людей  орґанїзація  працї  не  ог]заннчує  ся  вже 
лиш  на  родові  звязи;  дрібні  ґрупи.  які  входять  в  єї 
склад  не  зливають  ся  зовсім,  але  заховують  певний 
степень  самостіпностп;  орґанїзаторська  праця  вчасти 
переходить  до  рук  старших  членів  тих  ґруп.  вчасти 
належить  до  орґанїзатора  —  февдала;  визиск  стає  ся 
системою,  але  ограничує  ся  розміром  потреб  паную- 
чої ґруші. 

II.  Період   обмінного   господарства. 

Розміри  суспільної  продукції  і  ріжнородність  ЄЇ  елєментів 
ростуть.  Суспільство  представляє  ся  як  зложена  цілість 
що  складає  ся  з  віддільних  зорґанізованих  ґруп,  звязаних 
до  купи  незорґанїзованпм  поділом  праці.  Обмін  перева- 
жає в  зносинах  поділу.  Процес  розвитку  суспільства  є 
скорий. 

Сей  період  треба  поділити  на  два  ступені: 

1)  Устрій  дрібно-буржуазний,  відзначає  ся  неве- 
ликими розмірами  поодішоких  орґанїзацій  господар- 
чих; средства  продукції  належать  до  того,  хто  безпосе- 
редно  їх  уживає.  Звідти  брак  або  слабий  розвиток 
визиску. 

2)  Устрій  капіталістичний.  Скомплікованість 
продукції  а  рівночасно  і  власть  суспільного  чоловіка 
над  природою  ростуть  до  нечуванпх  розмірів.  Але  рів- 
ночасно нечуваннх  розмірів  сягає  власть  суспільних 
відносин   над  людьми.   Основу  тих  відносин  творить 
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вільна   наємна  праця.   Процес  суспільного    розвитку 
прибирає  скоре  темпо. 

(До  певної  степени  віддільно  від  загального  роз- 
витку сучасних  культурних  суспільств  треба  поста- 
вити лаїтє  к  л  я  с  и  ч  н  о  г  о  с  в  і  т  а,  з  дещо  самостій- 
ним напрямом  розвитку,  який  допровадив  до  найбільш 
скінчених  форм  визиску  працї  невільнішів  а  опісля  до 
упадку.) 

Розглядаючи  суспільні  відносини  кождого  періоду, 
треба  вияснити  длячого  іяким  способом  они  пов- 
стали, для  чого  і  я  к  и  м  с  п  о  с  о  б  о  м  они  змінили  ся. 
і  перейшли  в  нові  відносини. 

Завдяки  нерозривній  звязи  економічних  явшц  з  прав- 
ними  і  ідейними,  економічні  науки  не  можуть  обминути 
питаня  взаїмної  звязи,  в  якій  находить  ся  розвій  тих  трех 
галузий  суспільного  ?китя  людськости. 

Економічні  науки  звичайно  ділять  ся  на  сліду- 
ючі розділи:  політична  економія,  економічна  політика, 
історія  економічного  розвитку  і  історія  економічних 
поглядів.  Очнвпдно  зовсім  неслуишо  є  зачисляти  істо- 
рію економічних  ПОГ.ЛЯДІВ  до  економічних  наук:  є  то 
оден  з  розділів  о  духовій  культурі,  а  не  о  продукційних 
відносинах.  Дальше,  політичну  економію  і  економіч- 
ну політику  не  і\го/Кна  відділюватп  від  історії  еконо- 
мічного розвитку,  бо  і  перита  і  друга  не  можуть  мати 
/кадної  звязи  з  нічим  иншим,  як  лиш  з  історично  змі- 
няючими ся  суспільіпТі\ги  відносинаїкіи.  В  той  спосіб 
лго/кна  задержати  поділ  наук  економічних  лиш  на  по- 
літичну економію  і  економічну  політику;  одиноке  зна- 
чінь того  поділу  діожо  бути  слідуюче:  по.їїітична  еко- 
номія с  то  наука  о  при  ч  и  и  а  х  змін  в  суспільїпіх 
відносинах,  а  економічна  політика,  о  методах  змі- 
ни тих  відносин.  Очивидіїо  той  поділ  є  дугке  услівнпй. 

П  р  о  м  є  т  о  д  у  політичної  є  к  о  н  м  і  і. 

Політична  економія  с  одною  з  суспільних  наук. 
Пїопті  подати  загально  пппятг:  про  г:і  дгетоду.  то  най- 
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віігіднїґшіе  буде  тримати  ся  слідуючого  порядку  в  вп- 
кладї:  перше,  істнуючі  .діетодп  наук  взагалі,  друге,  чим 
ріжнять  ся  від  нпх  методи  наук  суспільних;  трете, 
особливші  цїхп  методи  економічної  науки. 

Істнують  дві  загальні,  засадничі  наукові  методи: 
індукційна  ('•метода  сщзоваджуваня")  і  д  є  д  у  к- 
ц  і  іі  н  а  ("метода  випровадїкуваня" ) . 

Індукція  полягає  на  тім,  що  з  поодиноких  обсер- 
вацій і  досвідчень  витягає  ся  заключене;  з  ряду  тих 
закючень  витягають  ся  заключеня  загальнійшого  ха- 
рактеру і  т.  д.  аж  до  остаточних  висшпх  наукових 
засад.  Прим,  якийсь  дослідник  завважав  кілька  разів, 
що  в  наслідок  руху  вісь  желізного  поїзду  розгрівае 
ся.  З  цего  слідує  заключенє  "тертєм  вісь  колеса  роз- 
грівае ся"  —  перше  заключенє  з  ряду  поодиноких 
фактів.  Ті  дані  ми  одержали  способом  '•'подібности". 
то  є,  через  розслідженє  віддільних  явищ  розум  знахо- 
див то,  що  в  них  є  подібне,  загальне.  Заключенє  зміц- 
нює ся  і  стає  безсумнівним,  сли  знаходить  потвердже- 
нє  иниіою  дорогою  —  способом  "рінчніщї";  змінює  ся 
силу  тертя,  прим,  зменшують  ЄЇ.  смаруючи  вісь  оли- 
вою, або  збільшують,  звужуючи  отвір,  в  якім  вісь 
обертає  ся;  показує  ся.  що  в  першім  случаю  огріване 
зменшує  ся.  а  в  другім  збільшує  ся.  Отже  причиною 
розгріваня  оси  є  в  дїйсности  тертє. 

В  подібний  спосіб  повстає  цілий  ряд  анальоґіч- 
них  заключены  зубаті  колеса  машин  розгрівають  ся 
в  наслідок  тертя  одних  о  другі,  пилка  —  в  наслідок 
тертя  о  дерево  при  різаню.  через  тертє  двох  кавалків 
дерева  дикуни  добувають  огонь.  Звідси  витягає  ся  за- 
ключенє: "тіла  огрівають  ся  при  тертю". 

Опісля  показує  ся.  що  розгріванє  має  місце  і 
тоді,  коли  якшісь  рух  устає:  щзим.  куля,  ударяючи  о 
стіну,  розгріває  ся.  При  тертю,  хоч  рух  не  устає,  од- 
нак він  стає  ся  повільнїйпшм.  слабшим,  словом  — 
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зникає  якась  часть  его  енерґії.  В  тих  случаях  спіль- 
ним є  те,  що  рух  устає,  вчасти  або  зовсім.  З  множе- 
ства такпх  загальних  понять  робить  ся  слідуюче  за- 
ключенє:  "де  гине  рух,  там  розвиває  ся  тепло",  або 
"рух  (механічннй)  переходить  в  тепло". 

Инпіі  досліди  показали,  що  світло  і  елєктрика  с 
здібні  переходити  в  тепло  і  в  механічний  рух,  і  на  від- 
ворот. Звідси  повстає  закон:  "всі  роди  енерґії  (всі 
типи  перемін,  що  повстають  в  природі)  переходять 
одна  в  другу". 

Так  отже  індукція,  опираючись  на  обе  є  р  в  а  - 
ц  і  ї  (спостере^кеню)  і  досвіді,  переходить  в  своіх 
заключенях  від  о  с  о  б  л  п  в  ш  о  г  о  до  з  а  г  а  л  ь  н  о  г  о. 

Дедукція  перепровадгкуе  ся  иншою  дорогого. 
Маючи  загальні  означеня  витягає  ся  з  них  більпі  особ- 
ливі. Сли  відомо  прим,  що  всі  роди  енерґіі  переходять 
оден  в  другий,  то  стрічаючи  нову,  ще  не  розсліджену 
форму  енерґіі,  дослідник  заключае,  що  і  она  є  здібна 
перейти  в  пнші  форми  енерґії. 

Але  в  засаді  дедукції  все  лежить  індукція  тому, 
що  ті  загальні  понятя,  з  яких  витягають  ся  особливий* 
заключеня,  ми  дістаємо  при  помочи  індукції. 

Суспільні  науки,  примінюючи  ті  дві  методи  так 
як  всі  прочі  науки,  рілшять  ся  від  них  тим.  що  они 
розсліджують  явище  з  с  у  с  и  і  л  ь  н  о  і  т  о  ч  к  и  по- 
гляду. Не  слушно  було  би  сказати,  що  суспільні 
науки  займають  ся  л  п  ш  суспільством ;  ні,  дуже  часто 
займають  ся  вони  і  несуспільнидги  явищами,   але  їх 

рОЗСЛІДЛіуЄ   ся  лиш  в  ВІДНОИіетПО  до   суспільного  /КИТЯ. 

ЛИНІ  що  до  їх  впливу  па  суспільство.  Прим,  описуючи 
лштє  якогось  народу,  майже  все  зачинаємо  від  опису 
зовнішних  природних  условии,  серед  яких  той  нарід 
живе;  але  тих  условии  ми  не  иредставляє^іо  в  цілостн 
а  лииі  о  стілько.  о  скілько  се  є  конеупіе.  щоби  зрозу- 
міти походл^енє  ОДНІ  \'  або  других  прикмет  лаїтя  тих 
людей.  Не  молліа  ст^  'іювати  суспільного  лаггя  вгипту. 
не  звертаючи  уваги  і  т  фаь  г  періодичних  випливів  рі- 
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кіі  Нїлю;  але  топ  н  є  с  у  с  п  і  л  ь  н  и  й  факт  треба  бра- 
ти під  увагу  лиш  з  суспільної  точки  погляду,  значить, 
з  точкп  погляду  того  впливу,  який  виплив  Нїлю  мав  на 
яштє  єгипетської  еуспільности,  не  звертаючи  зовсїм 
уваги  прим,  на  астрономічне  походл^енє  того  явіпца. 

Але  суспільні  науки  є  скомплїковані,  отже  су- 
спільну точку  погляду  на  суспільство  і  природу  можна 
примінювати  в  ріжний  спосіб.  Часть  суспільних  наук 
—  наука  о  матеріяльній  культурі  —  займає  ся  розслї- 
д/кенєм  фактів  під  зглядом  ЇХ  відносин  добезпосе- 
редної  боротьби  суспільства  з  приро- 
дою; сли  часом  доторкає  она  прим,  історії  ідей,  то 
лиш  під  зглядом  впливу,  які  ті  ідеї  мали  на  судьбу 
дальшої  боротьби  суспільства  з  зовнїшнпм  світом. 
Инша  часть  суспільних  наук,  політична  економія,  роз- 
слїджує  факти  під  зглядом  зиоспн,  які  повстають  ме- 
жи людьми  підчас  їх  боротьби  за  істнованє;  сни  та 
наука  дотикає  ся  часом  питань  культури  матеріяльної. 
то  се  лиш  в  цїли  виказаня  який  вплив  мали  данї  те- 
хнїчні  условини  на  зміну  взаїмних  відносин  межи  лю- 
дьми. Вкінци  наука  про  духову  культуру  розслїджує 
все  те,  ш;о  відносить  ся  до  суспільних  метод  розумо- 
ваня  і  пізнаня. 

Так  отже  характеристикою  методи  політичної  е- 
кономії  є  те,  ш;о  в  всіх  явищ,ах  єї  займає  .яиш  одна 
сторона,  а  іменно  значінє,  яке  они  мають  д.іія  взаїм- 
них зносин  людей  в  боротьбі  з  природою.  Ту  сторону 
явищ;  ми  виділюємо  помимо  їх  реальної  нероздїль- 
ностп. 

Загальні,  первісні  причини  якогось  явиш,а  л  є  - 
жатьпозатимявпщ;ем.  Се  відносить  ся  також 
і  до  полїтіпшої  економії.  Тому  є  конечностію,  дослі- 
джуючи економічні  факти,  обяснюватп  їх  походженє 
з  фактів  неекономічних;  внаслідок  того  в  дальшім 
викладі  буде  мова  н  є  л  и  ш  про  відносини  продукції 
межи  людьлш.  Треба  буде  говорити  про  техніку,  як 
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про  причину  економічних  змін:  треба  буде  говорптп 
про  культуру  духову  як  про  важний,  хоч  у  с  л  і  в  н  п  іі 
чинник,  який  припізнюе  або  прнспіпіув  напрям  еконо- 
мічних перемін  в  одну  або  другу  сторону,  означує 
в  певній  т^іірі  саму  форму  тих  перемін,  хотяй  самий 
независимо  їх  не  викликує. 

Велика  котішлїкація  суспільних  явищ  дуже  часто 
утруднює  уяаіванє  в  політичній  єкоиоаіії  індукційної 
методи,  яка  найлекше  дає  ся  щ:)имінити  в  простих, 
незложених  фактахГТодї  економі стовті  служить  до  по- 
мочи дедукція  в  формі  т.  зв.  м  є  т  о  д  и  а  б  с  т  р  а  к  - 
ц  і  й  н  о  ї  ;  дослідник  старає  ся  представити  собі  да- 
ну сторону  суспільних  фактів  в  найчистійшій  і  най- 
простійшій  формі  а  опісля  в  думцї  піддає  їх  рі;кнпм 
вп./іивам  і  старає  ся  льоґічно  закліочити.  які  зміни  по- 
винні они  викликати.  Розслїджуїочп  прим,  нинішнє 
суспільство,  молаїа  зачати  від  прищчценя.  що  в  єго 
границях  папує  цілковита  свобода  конкуренції  під- 
приємства і  опісля  пояснити  в  якім  напрямі  повинні 
викликуватись  зміни;  по  тім  треба  взяти  під  увагу  ріж- 
ні  ограниченя  конкуренції  і  глядїти.  як  відібіоть  ся  вп- 
ни на  тих  змінах. 

Вкінци  треба  додати  кілька  слів  о  степени  суча- 
сного розвитку  еконоімічних  наук.  Той  степень  не  є 
занадто  високий  —  зроблено  доперва  перпіі.  хоч  з 
певностію  найтруднїйиіі  кроки.  Економічні  науки  є 
дуже  молоді  —  они  повстали  доперва  в  ХУІІ.  віцї. 

Було  дві  причини  так  пізного  і   слабого  розвитку 
економічних  наук. 

ТТериіа.  більш  загальна  причина  —  се  велика 
ко^іплїкація.  отисе  велика  трудність  пізпаня  суспіль- 
них явищ. 

Друга  причина,  меіпис  загального  характеру,  по- 
лягає на  тім.  іцо  заіптересованє  ся  екопомічтпвит  на- 
уками почало  розвивати  ся  доперва  недавно.  Увагу 
дослід/куючого  розуму  звертають  передовсім  і  з  най- 
більтішк)  силою  ті  ст(фоітн  илїтя.  які  відзначують  ся 
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скорим  рухом,  частою  зміною  форм  і  бурливим  шля- 
хом розвитку.  А  суспільні  фор^ш  з  передкапіталїстпч- 
ного  періоду  відзначають  ся  дуже  повільним  темпом, 
степеневпм  перебігом  розвитку.  Доперва  світ  б}ф 
жуазнип  о  горячково  скорім  бігу  жптя,  з  цілою  масою 
щораз  то  яскравійиніх  противеньств  внутріипіих.  зу- 
мів збудити  глубоко,  живе  заінтересованг;  ся  досліда- 
ми економічних  ЯВІПЦ. 


І.  Первісний  родовий  комунізм. 

Не  можемо  сказати,  ш,о  ми  маємо  богато  даних  до 
студій  над  житєм  первісних  людей.  Очнвпдно,  не  лиіиило 
ся  жадної  .тїтератзфп  з  часів  первісного  чоловіка  бо  она 
не  могла  тоді  істнувати.  Одинокими  памятками  того  пері- 
оду є  кости,  знарядп  і  т.  п.,  які  знаходять  тепер  в  земли. 

Істнує  ще  одно  важне  лшрело,  з  котрого  можна  чер- 
пати досліджуючи  житє  первісних  людей,  а  іменно  житє. 
відносини  і  обичаї  сучасних  диких  народів,  а  передовсїім 
тих  з  поможи  них,  які  стоять  на  найнизшім  степени  роз- 
витку. 

Однак  черпаючи  з  того  жерела,  треба  заховати  велику 
осторожність  в  випроваджуваню  ріжнпх  заключень.  Тепер 
вже  нема  дикунів,  яким  би  не  приходило  ся  мати  жадних 
зносіпі  з  більш  розвиненими  народами,  отже  дуже  легко 
зробити  великий  блуд,  колиб  ми  брали  за  останки  перві- 
сних обичаїв  то,  що  в  дїйсности  було  перенято  не  дуже 
то  давно. 

Можуть  зайти  помилки  і  пншого  роду.  Якесь  племя,  з 
розвиненою  вже  до  певного  степеня  культурою,  тратить 
ве.тику  часть  культурних  здобутків  в  наслідок  якихсь  не- 
щасливих історичних  обставин.  Колиб  брали  !\пі  таке  зди- 
чіле племя  за  первісно  дике,  то  можнаб  тоді  зробити  бога- 
то фальитивих  заключень. 
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В  кождім  разі  навіть  і  ті  дані  о  житю  первісних  наро- 
дів, які  ми  маємо,  вистарчають,  щоби  вияснити  засадничі 
чертп  суспільних  відносин  "перед-історіїчної''   доби. 

1.  Первісні  відносини  чоловіка  до  природи. 

Первісний  чоловік  був  узброєний  до  боротьби  з  при- 
родою незвичайно  слабо,  гірше  від  многих  звірят.  Природ- 
ну збрую  —  руки,  ноги  і  зуби  має  далеко  слабий,  ніж 
прим,  великі  хижі  звірята.  А  штучні  знаряди,  ті,  що  тепер 
дають  чоловікови  рішаючу  перевагу  над  рештою  лаівої  і 
мертвої  природи  були  тоді  недобрі,  прості  і  було  їх  за  мало, 
ш,оби  могли  помогти  богато  чоловікови  в  его  боротьбі  за 
істнованє. 

З  огляду  на  таку  тяяжу  боротьбу  первісний  чоловік 
певно  щ,о  не  є  королем  природи.  Зовсім  щось  противного: 
перша  доба  людського  житя,  се  доба  гиобленя,  неволі  чо- 
ловіка. Лиш  що  гнобителем  і  паном  не  був  другий  чоловік, 
але  природа. 

Перипьдіи  знарядами  були  без  сумніву  камінь  і  друк. 
Ті  знаряди,  взяті  прямо  від  природи,  іможна  як  здав  ся. 
знайти  навіть  у  впсших  родів  малп. 

Але  до  наиіого  часу  не  лишили  ся  нігде  так  дикі  люде, 
щоб  не  знали  инших  зиарядів. 

Мозок  первісного  чоловіка  в  слабий  і  нерозвинений. 
На  умову  працю  не  лишав  ся  в  него  часу  серед  безнастан- 
ної, вичерпуючої  боротьби,  в  котрій  пі  на  хвилю  не  пе- 
рестав грозити  йому  смерть. 

А  однак  чоловік  розвивав  ся.  Прибитий,  пригнобле- 
ний невільник  природи  здобуваючії  средства  до  житя,  бо- 
рючись за  істнованв,  він  позіїакомлює  ся  з  річами  і  си- 
лами природи,  з  поколіня  на  поколїие  переказує  і  грома- 
дить досвід,  уліпшує  знаряди. 

З  застрашаючою  іювільностію,  в  щзотягу  кількох  ти- 
сяч літ  роблять  ся  одні  по  других  відкритя  і  винаходи. 
Завсїгди  винаходять  річи,  які  для  чоловіка  напіііх  часів 


впікають  ся  дужо  простимп.  Ало  перглсіюму  чоловіковії 
не  дуже  то  легко  приходило  ся  їх  винаходити. 

Через  получеиє  каменя  і  патика,  обробленя  їх  і  прп- 
норовленя  до  ріжних  цїлий,  з  тих  первісних  знарядів  пов- 
стало богато  ииших  —  камінні  топори.  молоти,  ножі,  спи- 
си і  т.  и. 

Менше  більпіе  в  тій  самій  добі  камінних  знарядів. 
були  відкриті  пожиточні  свійства  огню. 

Гачок  до  вудки  з  рибячпх  остий  і  тратва,  з  котрої  опі- 
сля розвинула  ся  лодка,  зявили  ся  пізніше.  В  кінци  винай- 
деиє  лука  і  стріли  поставило  чоловіка  на  однім  степени  з 
найсильнїйшимп  звірятами.  В  той  спосіб  посував  ся  по- 
степенно поступ  прокудційної  п]зацї  в  тій  периіій  добі  жи- 
тя  людськости. 

Промисл  обмежував  ся  на  збираню  овочів  з  дерев,  на 
польованю  на  дрібні  звірята,  ловлї  риб,  впроблюваню  про- 
стих знарядів  з  каменя,  дерева  і  кости,  і  первісної  оделп 
зі  скіри.  Той  тип  продукції  молша  назвати,  п  о  л  ь  о  в  п  м, 
розуміючи  під  польованем  добуване  з  окружаючої  приро- 
ди безпосереднє  ікертвуваних  нею  средств  до  лштя,  чи 
булп  то  звірята  в  лїсї,  риби  в  водї,  або  овочі  диких  рослин. 
Найважнїйшою  цїхою  того  промислу  є,  ш,о  вій  зовсім  не  за- 
безпечує людсї)Кого  Лгитя.  Збиране  овочів,  польоване,  лов- 
.ля  риб,  —  є  то  занятя,  в  котрих  велику  ролю  відграе 
случай.  Нема  ш;е  тут  тих  галузпй  продукції,  котрі  дають 
чоловікови  певність  завтрішнього  дня  —  нема  рільніщтва 
і  скотарства. 

Всі  сили  чоловіка  йдуть  на  здобуте  необхідних  средств 
до  житя.  Цілоденна  его  праця  ледве  вистарчає,  щобп  его 
віілхивити.  Весь  робочий  час  чоловіка  пожерає  боротьба 
за  істнованє;  не  лишає  ся  додаткового  часу  робочого,  я- 
кий  молша  би  зулшткувати  на  працю  для  других  або  на 
поліпшене  условии  власного  лаїтя.  Праця  не  витворює 
додаткових  продуктів,  понад  необхідні  до  лштя. 

бели  днесь  дпкпй  польовий  здобув  більше,  ніж  єму 
треба  на  нинішнпй  день,  то  завтра  мол^е  бути,  він  не  здо- 
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буде  нїчо,  а  мон^е  навіть  згине  в  нерівній  боротьбі  з  якимсь 
спльнїншпм  звірятем. 

Серед  таких  обставпн,  очнвпдно,  впзпск  є  немол^лп- 
впп,  то  є,  не  можна  прпсвоїтп  собі  овочів  чужої  додаткової 
праці,  бо  сама  праця  додаткова  не  істнує.  Тут  є  можливий 
лиш  нанбрутальнїйшпй.  первісний  спосіб  тягненя  корпстий 
з  другого  чоловіка,  то  є  пожерати  його. 

2.    Суспільні    відносини  продукції    в    первісних    родових 

групах. 

Сучасна  наука  не  знає  анї  в  теперішности  анї  в  мп- 
нувшпнї  людей,  котрі  не  жили  би  в  суспільстві.  В  перві- 
сній добі  вн^е  істнували  звязи  межи  людьми  хоч  значно 
вузші,  ніж  в  нашім  часї.  Обійти  ся  без  помочи  инших  лю- 
дей в  боротьбі  за  істнованє  не  міг  так  само  чоловік  тих  ча- 
сів, як  і  сучасний.  Ліще  в  лице  з  воро/кою  природою  — 
самітна  одиніщя  була  би  засуджена  на  скору  неминучу 
загибіль. 

Однакож  спла  суспільної  звязп  була  дуже  незначна. 
Головна  причина  того  лежить  —  як  то  ми  вже  зазначили 
—  в  надзвичайно  слабім  розвитку  техніки  —  а  се  знова 
витворювало  надзвичайно  вузкий  обсяг  суспільних  звязків. 
і  незначні  роміри  поодиноких  суспільств. 

Чим  нпзше  стоїть  техніка,  чим  менше  досконалі  є 
способи  боротьби  за  істнованє,  тим  більше  просторонп  зем- 
лі треба  для  кождого  чоловіка,  "просторонп  експльоатації", 
щ;оби  здобути  средства  до  ллітя.  Первісне  польовапє  є  о- 
стількп  малопродуктивним  занятєм,  що  на  одній  квадра- 
товій мили,  при  пересічних  природних  условинах  умірко- 
ваної  полоси,  оно  може  виживитп  більше  як  20  людей  на 
одній  квадратовій  мили.  Трохи  більша  ґрзчта  людей  мусіла 
би  розкинути  ся  на  так  величезні  просторонп,  ш;о  підтриму- 
ване суспільних  звязпй  було  би  дулчс  утруднене;  єсли  до 
того  взяти  на  увагу  первісну  техніку  комунізму,  —  брак 
всяких  доріг,  брак  освоєних  звірят,  на  котрих  молша  би 
їздити,  величезні  небезпеки  звязані  з  найменшою  подоро- 
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;кіію  —  то  стане  нам  зовсім  ясним,  чому  розмір  сусні.іьної 
звязп  сягав  тоді  найбільпіс  на  кількадесять  людей. 

В  тих  часах  лучптп  ся  до  загальної  боротьби  о  житє 
було  можливим  лиш  для  людей,  котрих  вже  сама  природа 
звязала  едностію  походженя.  кровію. 

Люди,  чужі  ио  крови,  не  вступали  в  вільні  союзи  для 
продукційної  дїяльности:  первісний  чоловік  не  міг  виду]ма- 
тп  так  зложеної  річи.  як  угода,  а  передівсїм  страшна  стро- 
ітсть  боротьби  за  істнованє  навчила  його  ворожо  заховува- 
ти ся  зглядом  кождого  чоловіка,  з  яким  не  вязало  его  по- 
своячене і  спільне  житє. 

Длятого  суспільна  організація  першої  доби  мала  фор- 
му р  о  д  о  в  о  ї  з  в  я  з  и  або  роду.  Розміром  тої  форми  бу- 
ли ограничені  економічні  зносини. 

До  засадничих  продукційних  зносин  родової  іізупи  на- 
лежить просте  спів- робітництво.  Обсяг  суспіль- 
ної роботи  є  так  ограничений,  що  кождий  вміг;  ро- 
бити то  всьо,  ш,о  вміють  другі,  і  всї  виконують  мен- 
ше більше  таку  саму  роботу.  6  то  найслабша  форма  звязи 
спів-робітніщтва.  В  декотрих  случаях  появляе  ся  звязь 
більш  фізичного  характеру:  колективне  вігеонуванє  робо- 
ти, яка  є  понад  сили  поодинокого  чоловіка,  але  яку  можна 
виконати  при  помочи  механїчної  сили,  котру  витворюють 
злучені  сили  цілої  ґ^зупи.  прпм.  спільна  оборона  перед  ди- 
ким звірем.  або  польоване  на  нього. 

Опісля,  в  нутрі  родової  ґрупії  вже  дуже  вчасно  появив 
ся  п  о  д  ї  л  праці.  З  початку  він  основує  ся  на  фізіольо- 
ґічнпх  ріжніщях  пола  і  віку.  Польоване  є  ділом  дорослих 
мужчин,  збиране  овочів  —  заняте:\і  женщин  і  дітей  і  т.  д. 

Поділ  праці  межи  особами  не  міг  залежати  від  їх  вла- 
сної волі;  тяжка  боротьба  з  природою  не  позволяе  на  те: 
чинности  робітників  мусіли  бути  докладно  означені,  щоби 
не  було  безкорисної  утрати  сил.  Праця  була  зорґанїзована 
спільною  волею  родової  групи,  згідно  з  еї  спільними  ін- 
тересамп. 

Шлях  розвитку  первісного  родового  союза  моллЄ  бути 
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представлений  в  наших  часах  лпш  в  прпблпженю  і  в  нап- 
э  ага  л  ьнїпших  ч  ертах . 

В  первіснім  своїм  стані  родова  ґрупа  складала  ся, 
правдоподібно,  з  женщинп-матерп  і  еї  дїтей,  для  котрих 
сї  поміч  в  їх  молодих  літах  була  необхідна.  З  упливом  ча- 
су користи  сиів-робітництва  робили  звязь  такої  родини 
щораз  то  сильнїйшою:  дїти  не  лишали  матери,  навіть  ко- 
ли доросли.  Розвивало  ся  призвичаєне  до  спільного  житя, 
люде  чимраз  більше  стреміли  до  громадного  лаїтя.  Родові 
ґрупи  зростали,  очивидно  лиш  в  тих  границях,  на  які  по- 
зваляв  їм  розвиток  техиїкп.  Коли  рід  переступав  ті  гра- 
ниці, він  розпадав  ся.  * 

3.  Первісні  форми  подїлу. 

Зносинам  продукційним  первісної  родової  ґрупи 
рповнї  відповідали  форми  подїлу. 

Сли  иодїл  п  р  а  ц  ї  в  продукції  залел^ав  не  від  особи- 
стої, а  від  колективної  волі,  то  і  поділ  продукту  тої 
праці  мусів  бути  ділом  цілої  ґрупи.  Ґрупа  виділювала  кож- 
дому  відповідно  до  его  потреб.  Давати  комусь  з  членів  ро- 
ду менше,  як  то  було  конечним,  було  немолїливим,  бо  та- 
кий спосіб  иоступоваия  провадив  би  до  зиищ,еня  членів 
роду  і  до  ослабленя  цілої  і^упи;  знова  давати  коїму  небудь 
більпіе,  як  се  було  потрібним  було  хиба  молчливим  в  дуже 
рідких  случаях:  взагалі  не  позволяв  на  те  малий  розвиток 
продукції  і  брак  додаткової  працї  (то  є,  працр  витворюючої 
надвишку  конечних  средств  до  лштя). 

Так  отлчЄ  первісний  поділ  мав  зорґанізований  комуні- 
стичний характер.  Не  було  навіть  сліду  приватної,  особи- 
стої власности.  Все,  що  спільно  витворювало  ся,  було 
спільно  ділене  і  відтак  сейчас  зуліите.  Нагромадлчтпє  бо- 
гацтв  не  істнувало. 

4.  Засадничі  цїхи  психольоґії  первісного  суспільства. 

ПололчЄнп  одиниці  в  родовій    ґ]")упі    представляло    ся 
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часто  в  дул^е  пріїнадніїм  світлі:  не  було  панів  і  рабів,  пану- 
вала рівність  поділу,  братерство  в  взаїмннх  зносинах.  От/К(^ 
здавало  бп  ся,  що  тоді  істнувалн  всї  условннн  скорого 
розвитку  людських  сил,  поступу  на  всіх  полях  суспільного 
;і:итя.  В  дшсностії  було  зовсім  щось  иньшого:  ніяке  су- 
спільство, знане  в  налщі,  не  відзначувало  ся  такою  неру- 
хомостію  лаїтєвих  форі\і,  як  первісне  комуністичне^  су- 
спільство. 

Родове  суспільство  вправді  не  знало  панів  ні  рабів, 
але  рівнож  не  знал#  воно  волі.  Чоловік  находив  ся  в  наіі- 
тяжшій  неволи,  яка  коли  небудь  істнувала.  Давило  його 
жорстоке  панованє  пріфоди,  .проти  котроі  він  був  ще  без- 
боронним, котроі  він  иі;е  не  зуімів  уярмити.  Елементарні 
сили  зовніиіного  світа  кпили  собі  з  його  сп})об.  бавили  ся 
його  судьбою  на  конідім  ісроці.  їх  сліпа  самоволя  була  сто 
раз  гірша,  ніж  коли  небудь  пізнійше  самоволя  чоловіка. 

В  поділі  панувала  рівність.  Але  що  було  до  діленя? 
Висліди  суспільної  праці  були  так  малі,  що  при  найнулч- 
денніиших,  нерозвинених  потребах  ґрупа  заледве  могла 
вгокити.  ПололчЄнє  матеріяльне  первісних  людей  було  таке, 
що  в  иорівнаню  з  ним  сучасна  нужда  в  богацтвом. 

Первісне  братерство,  взаімна  поміч  і  оборона  в  дій- 
сности  творили  досить  тісний  і  сильний  союз  мелчИ  пер- 
вісними людьми.  Але  ті  зносини  не  переступали  граніщь 
тісної  родової  гізупи.  Чоловік,  що  не  належав  до  даного 
роду,  не  міг  числити  на  найменшу  поміч  зі  сторони  того 
сталого  суспільства.  Противно,  в  ніі\і  бачили  радше  свого 
ворога,  часто  иольовано  на  нього,   як  на  хплчЄ  звіря. 

Панованє  пріфоди  здерл^увало  розвиток,  змушувало 
людей  тратити  всї  сили  на  первісну,  безпосередну  бороть- 
бу о  лдітє.  Рівномірний  поділ,  результат  низької  техніки  і 
брак  ирацї  додаткової  не  позволяв  хоч  декотрим  одиніщям 
розширити  свої  потреби  і  через  те  збільшити  свою  особи- 
сту енергію  і  здібність  до  розвитку,  щоби  в  той  спосіб  дати 
товчок  СЗ' спільному  поступовп.  Тісна  взаїмна  звязь  мелш 
членами  роду,  при  ї»іагоке  цілковитім  браку  психічних  ріяч- 
иіпіь  мелїи  ни]\иі,   провадила  до  того,  що  одиніщя  зовсім 
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не  була  здібна  відріжняти  себе  від  своєї  ґруші.  глядїтп  на 
себе  як  на  віддільну  особу.  Чоловік  не  мав  власної  волї. 
Істнувала  в  о  л  я  р  о  д  у.  Була  то  не  лиш  воля  лаівих,  але 
ще  більше  воля  мерлих.  В  протягу  мнопіх  соток  і  тисячів 
літ  маГі/ке  без  зміни  переймали  одні  поколїня  від  др^тих 
способи  боротьби  за  істнованє,  форми  взаімпих  відносин 
спосіб  думаня.  Минувшість,  замкнене  в  нерухомі  обичаї. 
пан^-вала  над  теперішностію.  А  в  дрібних  лситєвих  чин- 
ностях, які  не  могли  ввійти  в  рамці  обичаїв.  одиниця  не 
була  здібна  виступити  самостійно  і  в  цїлости  підлягала 
ірупі. 

Нерухомість  обичаїв  в  тисячах  поколінь  переходить  в 
скаменілість.  Всьо,  ш;о  нове,  всьо,  щ;о  перечить  звичай- 
ним формам  лиїтя  і  свідомости,  збуджує  перестрах  і  при- 
носить терпіне.  Психольоґія  первісної  людськости  пред- 
ставляє величезні  перешкоди  для  всякого  розвитку. 

Але  мало  того.  До  розвитку  потрібно  матеріялу.  Чим 
біднїйша  душа  чоловіка,  чим  меньше  свідомі  є  відносини 
чоловіка  до  щзироди,  тим  менша  можність  поступу:  свідо- 
мість тут  є  головним  знарядо^г.  а  первісний  чоловік  посі- 
дав еї  дулчЄ  маленько. 

Погляди  первісних  людей  на  жнтє  і  світ  були  з  конеч- 
ности прості  і  неясні.  Власть  пріфоди  тяжила  над  розумом, 
тіснота  родових  зносин,  яка  змуиіувала  дуімку  обертати 
ся  безнастанно  в  однім  тіснім  колесі,  переиичаджала  роз- 
ииіреню  ся  умового  горизонту. 

Цілий  духовіні  скарб  чоловіка  тих  часів  оіраничував 
( и  па  ^галій  скількости  невпорядкованих  практичних  відо- 
мосттпі.  з^гішаних  з  дп^ожеством  цілком  фантастичних  по- 
нять о  світі.  Занепад  психічного  апарату  гцзовадить  до 
того.  ні,о  фалшиві  заключеня  з  обсервації  переважають 
над  прпвдтіви>ги.  продукти  фантазії  —  над  позитпвнтт 
пнс.іідами  пізнаня. 

Знаходячись  під  намовансм  природи  чоловік  не  липі 
іцо  не  міг  збагнути  еї  таеьгніщь,  але  навіть  був  позбавлений 
нїкавости.  котра  би  тягнула  його  в  ті^г  нащзямі.  Вій  не  від- 
ріжпяв.  іцо  живе,  а  п|о  мертве  в  зовнїітіш'>г  світі,  що  свідоме 
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і  несвідоме  в  нїм  самім.  Всі  річії.  всі  явища  природи  він 
бачив  лиш  з  одної  точки  погляду:  сонце,  що  єго  о^зівалс). 
камінь,  що  ранив  йому  ноги:  звір,  що  нападав  на  него: 
чоловік,  з  котрим  стрічав  ся.  —  в  кождім  з  тих  фактів  він 
бачив  лиш  д  ї  л  а  н  є,  лиш  силу,  яка  була  для  него  пожи- 
точна або  шкідлива.  Відносини  річий  і  відносини  людей 
були  для  него  одного  роду.  Крайнє  убожество  знаня  тво- 
рило такий  погляд  на  пріфоду.  який  на  внї  пригадуй  су- 
часний науковий  спосіб  думаня.  Для  дикуна  всьо  було  при- 
родне, бо  слабе  його  понятє  не  могло  створити  ідеї  о  над- 
природнім. 

Оспалість.  тїснота.  непобідима  відраза  до  всього,  що 
нове,  надзвичайне  убожество  свідомости  —  се  є  засадіпічі 
черти  первісної  психольоґії.  черти,  які  на  перший  погляд 
здаеть  ся,  усувають  всяку  можливість  розвитку  ^^гатеріяль- 
ного  і  духового  житя.  А  однак,  хоч  дуже  повільно,  розвиток 
пішов  дальше.  Елбментарнгаї  опір,  який  ставила  всякому 
поступови  первісна  психольоґія.  міг  бути  зломаний  лпиі 
елєігентарними  силами. 

5.  Сили  розвитку  в  первіснім  суспільстві. 

Величина  родової  ґрупи.  як  то  ми  вже  вияснили,  с 
ограничена  степенем  продуктивности  працї:  при  даних 
ср''дгтпах  продукції  і'їзупа  конечно  .мусить  ділити  ся.  як 
ЛИПІ  сї  число  переступить  певну  граніщю.  Отже  замість 
(^дної  повстають  дві  ґрупи.  і  кожда  з  нпх.  займаючи  осібну 
щзосторонь  землї  для  експльоатації.  :\гоже  розмножувати  ся 
знова  до  певної  граніщї.  щоби  знова  розділити  ся  на  дві 
ґрупи  і  т.  д.  В  той  спосіб  плодовитість  зміряє  до  неограни- 
ченого  иобільшеня  числа  людности  даного  краю.  Але  про- 
стір краю  є  ограничений,  і  прп  даних  средствах  продукції 
може  виживити  лиш  ог}заничену  скількість  людей.  Коли 
густота  польової  людности  досягла  прим.  20  людей  на  ква- 
дратову милю,  дальший  єї  розвиток  є  вже  надмірним  і  зро- 
стаюча людність  відчуває  брак  средств  до  житя.  в  то  так 
;;ване  абсолютне  перелюдненє. 
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Оно  потягає  за  собою  голод,  хоробп,  збільшену  смер- 
тність —  цїлпії  ряд  терпінь.  Спла  терпінь  побіджує  по 
троха  тупу  нерухомість  обпчаїв,  і  тоді  стає  можливим 
технїчнпп  поступ.  Голод  каже  покопати  неохоту  до  всякої 
новости,  отже  зачинають  розвивати  ся  нові  способи  бороть- 
би за  істнованє,  ті.  що  були  передше  знані,  але  не  прино- 
])овлені,  і  ті.  щ,о  доперва  повстали. 

Одна  перепікода  розвитку,  наива/КніТіша,  вже  була  у- 
сунена.  Лпиіає  ся  друга  —  убожество  пспхольоґії,  брак 
достаточного  знаня,  нездібність  вишукуваня  нових  серед- 
ників до  боротьби  з  природою,  в  наслідок  того  розвиток  іде 
несвідомо,  з  такою  повільностію.  яку  сучасний  чоловік  ле- 
дви  чи  моїке  собі  представити. 

Улучпіенє  техніки  приносить  лиш  часову  полекшу 
терпіням,  що  випливають  з  абсолютного  перелюдненя.  Но- 
ві способи  праці  суспільної  знова  показують  ся  недоста- 
гочнимп,   коли  людність  знова  збільшилась,   і  знова  сила 

голоду   ЗМуИіуЄ    людей    зробити    крок    вперед    на  ИІЛЯХу  ])03- 

іпітку. 

Такі  є  причини  розвитку  в  первіснім  суспільстві.  Не- 
рухомість форім  продукції  провадить  неминуче,  скорше  чи 
ігізнійше,  до  абсолютного  перелюдненя.  яке  з  черги  пору- 
інуе  ту  нерухомість,  з  огляду  на  великий  консерватизм 
первісної  психольоґії  поступ  техніки  все  значно  спізнював 
ся  в  порівнаню  з  зростові  людности,  отже  брак  средств  до 
іілггя  був  взагалі  хронічний. 

Одним  з  нериніх  наслідків  абсо.потного  перелюд- 
неня є  звичайно  завзята  боротьба  ме;ки  родовими  су- 
спільствами і  переселене  ся  цілих  илемен  до  нових 
країв.  Така  ваидрівка  для  туної  психіки  первісних  лю- 
дей є  річию  так  само  трудною,  як  кожда  зміна  техніки. 
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П.  Патріярхально-родова  організація 
суспільства. 

Сила  абсолютного  перелюдненя  змушувала  первісних 
.яюдеп  удосконалювати  потроха  знаряди  і  средства  першої 
полевої  продукції;  з  упливом  часу  та  сама  сила  змушувала 
їх  вийти  поза  рамцї  тої  продукції  і  унсивати  нових  средств 
боротьби  о  житє,  средств,  які  в  значній  мірі  зменшують 
заленшість  істнованя  людей  від  елементарних  вибриків  о- 
кружаючої  природи. 

Рільництво  повстало  в  ріжних  краях,  правдоподібно, 
віддільно  одно  від  другого,  залелшо  від  імісцевих  природ- 
них обставин. 

Повстане  рільництва  треба  представити  собі  як  ре- 
зультат цілого  ряду  ''случайних''  фактів,  котрі  мусїли  від 
часу  до  часу  повтаряти  ся.  Розсипавши  случайно  зібрані 
на  запас  зерна  диких  рослин  збіжа,  по  кількох  місяцях 
знайдено  в  тім  самім  місцп  колос.  Тисячу  разів  се  було  не 
зрозуміле;  але  скорше  чи  пізнійше  ум  дикуна  мусїв  за- 
примітити звязь  МЄЇКИ  тими  двома  ЯБпщ,ами,  а  конечність 
піддала  ему  думку  скорпстати  з  тої  звязи.  Се  відкрите  най- 
скорше  могли  зробити  женш,ини,  які  по  причинї  опіки  над 
дїтьми  не  провадили  такого  бурлацького  житя,  як  імужчини 
а  займали  ся  більше  збиранєм  овочів  і  зерна. 

Первісне  рільництво  дуже  мало  нагадувало  нинішнє, 
тому  ш,о  его  средства  були  доперва  початкові  і  непевні. 
Прим,  плуг  є  винаходом  значно  иізнїйишм;  ш;е  дуїке  недав- 
но, зовсім  не  в  первісних  часах,  орано  за  помочію  дерева, 
очіпценого  від  всіх  суків,  окрім  одного  заостреного  на  кін- 
ци;  се  дерево  тягнено  по  ріли  а  остріш  сук  робив  борозди; 
а  ш;е  давиїйшим  знарядом  був  заострений  дручок,  яким 
роблено  ямки  в  земли.  Властііве;к  "первісне"  рільництво 
обходило  ся  навіть  без  такого  знаряду. 
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Що  відносить  ся  до  скотарства,  то  повстало  оно  іграв- 
доиодіоно  з  освоєня  звірят  для  забави.  Ще  тепер  богато 
дпкіїх  кочівнпчпх  людей,  які  стоять  на  найнпзшім  ступени 
розвитку  і  не  мають  напмениюго  понятя  о  властивім  ско- 
тарстві, освоюють  дикі  звірята,  які  не  приносять  їм  жадної 
матеріялт.ної  і.'ористп,  а  противно,  є  для  них  тягарем. 

Скотарство,  подібно  як  рільниитво,  запевнило  людям 
до  певного  степеня  жите  і  висвободивши  часть  людських 
сил.  тим  самим  улекииїло  дальший  розвиток. 

Первісні  форми  рільництва  і  скотарства,  навіть  кож- 
де  з  осібна,  збільшували  З — 4  рази  скількість  людности, 
яііа  могла  вижити  на  даній  просторони  краю  (в  пересїчнпх 
услопинах  уміркованої  полоси  —  до  70  осіб  на  квадрато- 
ву милю). 

Рільництво  в  початковій  фазї  свого  розвитку  мало  змі- 
н[()г;  кочівничий  спосіб  лпітя  диких  племен:  оно  грає  до- 
даткову ролю  до  п  о  л  ь  о  в  а  н  я  ;  родова  і'рупа,  піддаю- 
чись вимогам  польованя,  звичайно  переходила  з  одного 
і\гісмя  на  друге,  задержуючись  на  кож'дім  місци  лиш  на  та- 
кі й  час,  якого  було  потрібно  до  засіву,  для  дозріваня  і 
іі-ору  збіяїа.  Що  відносить  ся  до  скотарства  то  з  початку 
оно  навіть  провадить  до  кочівничого  житя:  худоба  потребує 
;  асовпска;  коли  вичерпає  ся  одно  —  треба  шукати  за 
другим. 

З  часом  зріст  людности  змушує  людей  до  полученя 
рільніщтва  з  скотарством  і  до  провадженя  осілого  способу 
жптя.  Се  давало  можність  удосконаленя  рільничих  знарядів 
і  приноровленя  до  рільніщтва  спли  звірят.  Зріст  продукцій- 
иої  працї  збільшує  ще  в  троє  найбільшу  густоту  залюдне- 
ня  (в  пересічнім  клїматї  —  до  200  осіб  на  квадратову 
милю).  Житє  людське  стає  ся  від  тодї  забезпеченим,  а 
додаткова  праця  стає  ся  зовсім  звичайним  сталим 
явищем. 
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2.  Розвиток  продукційних  відносин  родової  групи. 

Збільшене  продуктивности  (віітворчостп)  суспільної 
працї  дало  можність  значного  побільшеня  розміру  родової 
ґруші,  а  головно  скотарство,  яке  привело  кращі  способи 
комунікації  (їзда  на  оленях,  конях,  верблюдах)  і  давало 
тим  самим  можність  піддержуваня  суспільних  зносин  —  о- 
но  ще  більше  сприяло  розширеню  ся  граніщь  роду. 

В  Т.ОЙ  спосіб,  розміри  суспільства  міряли  ся  дуже  часто 
не  на  десятки,  лиш  на  сотки  осіб;  прпм.  патріярх  Абрагам 
міг  начислити  в  своїй  кочівничій  ґрупі  417  людей  здібних 
носити  оруже. 

Збільшені  много  разів  обсяг  і  складність  продукції 
приводили  нові  форми  поділу  працї.  Одна  з  них  має  велике 
значінє  для  дальшого  розвитку:  повстане  працї,  яка  орґанї- 
зувала  продукцію. 

Коли  продукція  роду  була  невелика,  не  дуже  скомплї- 
кована  і  обчислена  лиш  на  безпосередні  потреби  найблиз- 
шої  будучности,  тодї  орґанїзаційна  праця  могла  бути  ділом 
спільним,  могла  йти  в  парі  з  працею  виконуючою,  бо  она 
не  перевпсшала  міри  пересічної  здібности  членів  ґруші. 
Але  коли  ходить  о  те,  щоби  сотки  ріжних  занять  розділити 
з  огляду  на  кінцеву  цїль  помеяги  поодиноких  робітників, 
щоби  обчислити  потреби  ґрупп  на  цілі  місяцї  наперед,  ста- 
ранно приноровитн  до  них  видаток  суспільної  еперґії  працї 
і  уваашо  контролювати  той  видаток,  тодї  орґанїзаційна 
чинність  конечно  мусить  відділити  ся  від  виконуючої  працї, 
злука  одного  і  другого  в  одній  особі  стає  ся  неможливою, 
бо  она  перевисшае  пересічну  міру  умової  сили  тодїшних 
людей;  орґанїзаційна  діяльність  стає  ся  спеціяльностію 
найбільш  досвідчених,  наймудрійших  одиніщь.  В  кождій 
поодинокій  ґрупі  она  вкінци  дістає  ся  в  руки  одного  чоло- 
віка, звичайно  найстаршого  в  родї,  патріярха. 

Такому  орґанїзаторови  всї  є  послушні,  се  випливає 
з  самої  сути  его  ролї.  В  той  спосіб  в  сфері  продукції  пов- 
стає особиста  власть  і  залежність  —  осібна  форма  поділу 
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праці,  яка  мала  веліічеуне  значіне  в  дальшім  розвитку 
суспільства. 

Війну  з  точки  погляду  ВІДДІЛЬНИХ  ґруп  треба  уважатп 
за  осібну  галузь  продукції,  суспільну  працю  боротьби  з 
окружаючою  природою,,  бо  люде-вороги  представляють 
для  суспільностп  елемент  окружаючої  природи  так  само, 
як  вовки  або  тигри.  В  добі  патріярхально  родовій  та  га- 
лузь продукції  має  велике  значінє,  бо  більша  як 
передше  густота  людности  спричинювала  часту  стрічу  од- 
ної ґруші  з  др^тою;  головно  межи  кочівничими  скотарами 
майже  без  перестанку  веде  ся  боротьба  за  пасовиска.  Вій- 
ни в  великій  мірі  сприяють  збільшеню  ся  і  зміцненю  власти 
орґанїзатора :  они  вимагають  стислої  орґанїзації  і  строгої 
дисциплїпп.  Безуслівний  послух  для  вожда  постепенно 
поширює  ся  і  на  час  спокою,  в  дул^е  можливим,  щ,о  власне 
Е  часї  війни  і  польованя  повстала  з  початку  орґанїзатор- 
ська  власть,  яка  опісля  пошіфювалась  постепенно  і  на  ин- 
иіі  галузи  продукції,  в  міру  зросту  єї  складности.  До  та- 
кого поширеня  ся  орґанїзаторської  власти  мусїв  причинити 
ся  головно  топ  факт,  ш,о  від  орґанїзатора  війни  і  ловів  за- 
лежав поділ  добпчи  одного  і  другого  роду  підприємства; 
а  вже  те  саме  через  себе  надавало  йому  значну  силу  еко- 
номічну і  повагу  серед  ґрупи. 

Орґанїзаторська  праця,  як  здає  ся.  представляє  най- 
]заншу  форму  зло/кеної  (виквалїфікованої)  праці  взагалі. 
В  первісній  комуністичній  ґрупі,  де  кождпй  умів  робити 
все  те,  що  друпиі,  працю  кождого  треба  вважати  за  власти- 
ву просту  працю;  рівнож  такою  є  праця  виконуюча  біль- 
июсти  членів  патріярхально-родової  Групи.  Лиш  одна 
функція  орґанїзатора  не  може  бути  виконувана  котрою  не- 
будь  особою  без  ріжниці.  Она  вимагає  особлившого  досвіду, 
а  почасти,  може  бути,  і  не  зовсї.ді  звичайних  здібностий. 

Орґанїзатор  в  своїй  дїяльности  руководить  ся  в  цїло- 
стп.  ш,о  наймениіе  з  початку,  спільними  інтересами  роду. 
Беручи  за  основу  з  одної  сторони  загальну  суму  потреб  ґру- 
іги,  з  другої  сторони  загальну  суму  праці,  він  установлює 
(|юрмтт  ('ііів-])опітипцтвп  і  поділу  праці.  Розуміє  ся.  нц)  цілу 


—  бо- 
ту скомплїковану  чинність  він  виконує  понайбільшіп  части 
цілком  "інстинктовно",  придержуючись  раз  встановленого 
звичаю,  і  приміру  предків;  лиш  в  дрібних  справах  продук- 
ції, в  котрих  звичай  не  дає  виразних  вказівок,  орґанїзатор 
є  змушений  дїлати  саі\юстійно.  після  власного  розсудку. 

Зростаюча  колшлїкація  орґанїзаціпної  дїяльности  по- 
тягнула за  собою  нові  зміни  в  устрою  родових  ґруп.  Розипі- 
ренє  ся  ґруші  і  ЄЇ  продукції  робило  неможливим  для  од- 
ного чоловіка  сповнюванє  орґанїзаційної  праці  в  цїлости; 
часть  ЄЇ,  з  конечности,  переходила  постепеино  до  иншнх 
членів  ґрупи,  звичайно  старших  і  досвідчених  людей.  Кож- 
дий  з  них  ставав  ся  орґанїзатором,  хотяй  другорядним  і 
підвладним,  —  для  певної  части  родової  ґрупи,  а  іменно, 
в  наслідок  зрозумілих  причин,  для  тої  части,  з  котрою 
вязали  його  найтїснійші  родинні  зносини.  Тим  способом  в 
граніщях  роду  почали  поволи  виділювати  ся  род  и  и  и. 
що  громадили  ся  довкруги  поодиноких  орґанїзаторів.  на 
чолї  котрих  стояв  патріярх.  Одначе  те  виділюване  ся  в 
патріярхальній  добі  не  сягало  значних  розмірів;  єдність 
ґруші  переважала  над  новоутвореними   єї  частинами. 

До  особлившого  значіня  постепенно  приходила  родина 
патріярха.  Члени  тої  родинп  стояли  найблизше  до  орґанї- 
заторської  дїяльности,  отже  могли  наилучше  прш^отовнтн 
ся  до  неї.  Тому  то  з  поміж  них  дуже  часто  вибирано  нового 
орґанїзатора  роду,  сли  давний  умер,  або  перестав  бути  здіб- 
ний до  праці.  Зовсім  природно,  ш;о  иатріярхи  старалп  ся 
укріпити  такий  стан  річий  і  вл^е  наперед  приготовляли 
найблизшпх  своїх  кревних  до  орґанїзаторської  ролі  а  пн- 
ших  членів  ґрупи  до  вибнраня  їх  на  той  уряд.  Чим  даль- 
ше, тим  більший  успіх  мали  ті  стараня;  вибір  нового  орґа- 
нїзатора переходпв  з  часом  в  пусту  формальність  і  фактич- 
но самий  патріярх  зачав  назначувати  собі  наслідника  — 
орґанїзаторська  роля  стала  ся  дїдичною  в  одній  родині. 

Такі  є  внутрішні  відносини  продукції  патріярхального 
роду.  Побіч  них  в  патріярхальній  добі  не  малого  значіня 
набирають  ся  таконі  союзи  людської  працї  межи  родами. 
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Враз  'З  розпадом  роду  звичайно  не  переривала  ся 
звязь  ^ііежп  ново-утворенпмн  ґрупами.  В  многих  случаях, 
коли  спли  поодинокої  ґрупи  були  недостаточні,  ТОДІ  спо- 
ріднені (одноплеменні)  ґрупи  лучили  ся  до  спільної  дї- 
яльности:  до  оборони  перед  нападаючими  чужими  племе- 
нами, до  ловів  на  великі  громадні  звірята  і  т.  п.  На  чолї 
подібних  виправ  ставала  або  рада  стариииі-орґанїзаторів. 
або  спеціяльно  вибраний  ними  во;кд. 

Побіч  сего  зорґанїзованого  спів-робітшщтва  поволи 
зачинає  виступати  пиша  форма  продукціпної  звязи  межи 
родами  —  иезорґапїзований  суспільний  поділ  працї.  Тому 
що  праця  додаткова  стає  ся  звичайним  а  по  зл^цї  рільни- 
цтва з  скотарствоікі  —  навіть  сталим  явищем,  повстає  отже 
надвишка  продукції  — засоби.  Завдяки  ріжним  природниїм 
обставинам,  серед  яких  жиють  віддільні  ґрупи.  або  в  на- 
слідок якихось  виїмкових  обсхавин.  ті  засоби  є  ріжні  в 
ріжних  ґруп.  6  дуже  можливим,  що  з  первісного  звичан) 
поодиноких  ґруп  робити  дарунки  одна  др}тій  з  таких  засо- 
бів повстає  обмін.  В  обміні  показує  ся  незорґанізована  про- 
дукційна  звязь  меячи  ґі)упами:  фактично  одна  ґрупа  витворюс 
не  лиш  для  себе,  але  вчасти  і  для  друпіх  ґруп.  продукція  до 
певної  степени  стає  ся  межи  ними  спільною;  але  та  спіль- 
на продукція  ие  ^іає  орґанїзації  —  праця  кождої  ґізупи  є 
зорґаиїзована  зовсім  самостійно.  Та  фор.ліа  суспільного  по- 
ділу працї  в  добі  патріярхально-родових  відносин  не  від- 
грає  важної  ролі  в  житю  поодиноких  громад:  найбільиіу 
часть  необхідних  продуктів  кожде  господарство  родове 
само  витворює  для  себе  самостійно. 

Так  отже  засадничі  черти  продукційних  відносин,  які 
відріжняють  патріярхальиий  рід  від  первісного  комуністич- 
ного, є  слідуючі:  відділенє  орґанізаційної  працї  від  вико- 
пуючої, розииіренє  спів-робітиицтва  і  поділу  працї  так  в 
нутрі  ґізуп  як,  в  меншій  мірі,  і  межи  ґрупами,  при  чім 
завдяки  істиованю  додаткової  щзащ,  по  раз  перший  зачинає 
появлятп  ся  на  виднокрузі  історії  незорґанізована  форма 
працї.  —  обмін. 
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Всі  ті  форми  укладають  ся  дуже  поволи  і  повний  їх 
розміток  має  місце  доперва  в  добі  осілого  способу  жптя, 
о:іі(ваного  на  злуці  рільництва  зі  скотарством.  Там  де 
така  злука  ще  не  наступила  черти  ті  виступають  дуже 
невиразно.  В  кождім  разі  скотарі-б}флаки  скорше  витворю- 
ють нові  форми  /китя.  ніж  чисто  рільничі  ґругаї;  те  явіпце  є 
в  ;  ,:ле:киости,  перше,  від  більшоі  продуктивности  скотара 
і]  ііорівпаню  з  первісним  рільництвом,  а  друге,  від  більш 
р\.\мттвого  /китя  кочівників,  яке  потягав  за  собою  частїйші 
яікх'Иііи  з  людьми. 

3.  Форми  поділу  в  патріярхально-родовій  добі. 

а)  З  о  р  ґ  а  н  і  з  о  в  а  н  п  й  йод  і  л. 

В  міру  того,  як  орґанїзаторська  діяльність  переходила 
р'д  цілости  ґрупи  до  одиницї-патріярха,  мусїла  також  пе- 
рехо'Г'  ти  в  его  руки  власть  орґанізуюча  поділ.  Липі  орґа- 
мїзагор  умів  без  помилки,  згідно  з  інтересами  всіх  розвязу- 
Псгн  квестії:  яку  часть  суспільного  продукту  можна  зужн- 
впін  і:ідразу,  яку  треба  видати  на  дальшу  продукцію,  а 
яку  заховати  як  запас  на  будуче;  лині  він  міг,  беручи  під 
звагу  ролю  поодиноких  членів  ґрупи  в  спільній  продукції, 
виділювати  кождому  тілько,  кілько  було  потрібно  для  нале- 
•к-нт< І]  о  виконуваня  тої  ролї. 

'Тим  більше  відзвичаювала  ся  більпіість  родової  ґрупи 
ВІД  фактичної  участи  в  орґанїзаторській  дїяльности  і  від 
контролі  над  поділом,  тим  більш  безгляднтг  ставало  ся 
право  патріярха  на  розпорядікувапє  додатковим  продуктом. 
В  міру  того,  як  росла  загальна  сума  додаткової  праці  і  чим 
раз  більше  росла  та  часть  продукту,  котру  орґанїзатор  о- 
б<ртав  на  свій  власний  ужиток,  відповідно  до  того  росла 
також  нерівність  поділу  межи  ним  а  рештою  членів  і^упп. 
Се  вже  в  певного  рода  визиск  в  зародку,  але  .тиш  в  зародку: 
чоловік,  ш,о  сповнював  так  зложену  чинність,  як  орґанїза- 
торська праця,  мав  в  дійсностп  богато  більпіе  роботи,  як 
кождий  инший,  ОТЯЇЄ  з  конечности  розвивали  ся  в  него 
оільиіі  потреби.   Розмір  визиску  був   ограннчетптй   незнач- 
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ним  розміром  продукції  і  .малою  ріжнородностію  продуктів: 
орґанїзатор  мусів  вдоволити  ся  тими  самими  предметами 
що  й  инші,  а  хочби  навіть  вибирав  собі  найлучші  пред- 
мети у  поможи  цілої  продукції,  однак  він  не  міг  зїстп 
десять  разів  більше  хліба  або  мяса  як  кождип  инший  чо- 
ловік в  ґрупі.  Вправдї  він  міг  виїміняти  в  иншої  ґрупп 
часть  спільного  додаткового  продукту  на  які  небудь  инші 
предмети,  але  се  лучало  ся  дуже  рідко,  в  наслідок  малого 
])(»;шитку  обміну. 

Дальше,  в  тих  случаях,  коли  поодинокі  родові  ґрупп 
(;дналп  ся  в  загальну  орґанїзацію  племенну  в  діли  якихсь 
незвичайних  виправ,  тоді  продукт  спільної  працї  (добича 
з  польованя,  або  з  війни)  ділили  ті  особи,  які  орґаиїзувалп 
саму  виправу,  звичайно  рада  старшин;  поділ  помежи  ґру- 
па.дпі  відбував  ся  тоді  відповідно  до  участи  кождої  з  них  в 
спільній  пращі. 

Взагалі  зорґанїзовані  форми  поділу  в  добі,  про  котру 
говоримо  (патріярхально-родовій).  відріжнювали  ся  від 
первісних  форм  їіе  так  то  нерівномірностію  поділу  і  визи- 
ском, як  переходом  в  руки  одиниць  орґанїзаторської  дї- 
яльности  поділу. 

б)   Н  є  з  о  р  ґ  а  н  ї  з  (•  в  а  н  и  й    п  о  д  ї  л    —    р  о  з  в  и  т  о  к 

(^  б  м  і  н  у  . 

Коли  продукція  надвижки  в  родовій  ґрупі  стала  звичай- 
ним явищем,  тоді,  щоби  ,Агогла  повстати  виміна  тих  над- 
вил:ок  межи  двома  родови>иі  громада>иі.  треба  було  двох 
условии:  ріжницї  в  витворюваних  ними  продуктах  і  прия- 
зних відноспи  (суспільна  звязь)  межи  ними.  Периіе  услівв 
було  здійснене  з  початку  по  більшій  части  в  нас.іїдок  ріж- 
ницї в  средствах  п])одукції.  достарчуванпх  в  ріжннх  гро- 
мадах самою  природою:  рільнича  громада,  якій  земля  добре 
родила  збіже,  а  зле  лен,  навязувала  обмін  з  другою  грома- 
дою, якій  родив  ся  добре  лей.  а  зле  збіже;  ґрупа  кочівии- 
чпх  скотарів  віддавала  рільннь"ам  мясо  замість  збіжа  і  т.  п. 
Друге  услівє  знаходило  здійснене  в  племетийй  звязи  спо- 
рідненя  поодиноких  ґруп.  піддержуваного  спільптпнт  внпрп- 


—  54  — 

вамп.  Пізнїйше,  коли  виміна  більше  розвішала  ся,  ріж- 
нііцї  продукції  що  раз  то  більше  почали  залелгати  не  лпш 
від  безпосередіпіх  природних  обставин,  але  також  від  тех- 
нїчнпх  прпвичок;'а  приязні  зносини  навязуваио  ду;ке  часто 
незалежно  від  племінного  спорідненя. 

Обмін  переходить  в  своїм  історичнім  розвитку  три 
фази,  приберає  три  ріжні  форми. 

Перша  або  проста  форма  обміну  припадав  на  пе- 
ріод, в  котрім  виміна  була  ш,е  дуже  рідким  явищем,  дуже 
мо;кливо,  що  в  періодї  первісного  комунізму.  Припустім, 
що  случайно  стрінуло  ся  двох  людей,  представителїв  двох 
родових  громад;  кождий  з  нпх  має  до  виміни  продукт,  ко- 
трий случайно  показує  ся  потрібним  другому.  Отже  істну- 
ють  лиш  два  продукти  до  виміни,  прим,  топір  і  збіже.  Таку 
форму  обміну  можна  представити  в  слідуючий  спосіб: 

1  топір  рівнає  ся  2  міркам  збіжа  або  інакше: 

Обмінною  ціною  1  топора  є  2  мірки  зерна  (взагалі 
обмінною  ціною  одного  продукту  називає  ся  та  скількість 
д])уг',іго  продукту,  котру  за  него  дають). 

Продукт  вперше  стає  ся  товаром,  то  є,  предметом 

0  б  м  і  н  у.  Але  в  данім  періодї  роля  товару  є  лиш  слу- 
чайна і  витворець.  приступаючи  до  обміну,  ще  не  має  ви- 
боїну і^іежи  рілшпми  продуктами,  котріб  він  міг  набути. 

Друга  розширена  форма  обміну  припадає  на  слі- 
дуючу добу,  коли  то  обмін  став  ся  частїйшпм  явищем  і 
зН'Сини  межи  людьми  розширили  ся.  Тоді  вже  маємо  не 
два,  але  більше  товарів.  Продавець  приходить  з  топором; 
є.\у  дають,  з  одної  сторони  ^  2  мірки  зерна,  з  другої  — 

1  ВІВ1ДО,  а  з  третої  —  8  стрілок  і  т.  д.  Отя^е  він  може 
вибирати  межи  ріжнимп  товарами,  він  має  перед  собою 
—  р  п  н  о  к.  Форма  обміну  є  тепер  така : 

1  топір  рівнає  ся  2  міркам  зерна;  або  1  вівці;  або 
8  стрілам,  і  т.  д. 

Друга  форма  обміну  не  може  довго  удержати  ся  і  ско- 
ро переходить  в  трету  розвинену  або  гро  НІ  є  в  у 
форму  обміну. 
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Вптворець  топора  іде  на  торг  і  хоче  впмінятп  свій  то- 
ігір  па  стріли.  Але  дуже  рідко  так  лучає  ся,  що  топ,  хто 
і:})одає  стріли,  рівночасно  потребує  топора;  а  може  бути  і 
гпіс  щ,о  стріл  зовсім  нема  на  ярмарку. 

Продаючому  топір  зі  всіх  сторін  л^ертвують  непотріб- 
ні Д.7ІЯ  него  товари:  тут  два  ножі,  там  одну  вівцю,  а  в  тре- 
тім місци  забиті  заяцї  і  т.  д.  Що  має  він  зробити?  Наду- 
мавшись, він  бере  вівцю.  Він  роздумує  менше  більше  в  та- 
кни спосіб:  "хоч  я  маю  тимчасом  досить  мяса,  але  вівцю 
остаточно  можу  придержати  до  того  часу  в  себе,  доки  мій 
запас  не  вичерпає  ся,  а  сли  я  стріну  чоловіка,  який  продає 
стріли,  то  він  дасть  мені"  їх  скорше  за  вівцю,  ніж  за  топір: 
бо  може  бути,  щ;о  топір  єму  непотрібний,  а  вівця  придасть 
ся  коледому  і  всі  взагалі  на  торзі  охочо  беруть  худобу", 
вго  віфахованє  показує  ся  слушним:  спродавець  стріл,  мо- 
же бути,  на  такій  самій  основі  охочо  віддає  їх  за  вівцю. 

З  огляду  на  загальний  сильний  пошіт  на  худобу,  всї 
призвичаїли  ся  вимінювати  на  ню  всякий  товар  на  торзі, 
сни  бракувало  іменно  того  товару,  котрого  потребував  ку- 
пуючий. Навіть  заводить  ся  звичай,  щоби  відразу  втгіню- 
вати  товар  на  худобу  а  доперва  за  худобу  купувати  потріб- 
ні продукти.  Товар-худоба  стає  ся  особлившим  товаром, 
котрого  Есі  жадають.  Прости  й  обмін  зникає.  Сли  кол^дий 
товар  спершу  мусїв  бути  обмінений  за  худобу,  щоби  опіс- 
ля за  ню  можна  було  купити  пниині  потрібний  товар,  то. 
очивпдно.  той  особлнвшпй  товар-худоба  є  знарядоі^г 
о  б  м  і  н  у.  знарядоіч  обороту  товару. 

В  топ  спосіб  дістаємо  трету  форму  обміну: 

1  топір  і 

або  2  нолчі  (       •  .„    .     .. 

х^  о  ^г.^;т.г,  ^     рівнають  ся  одниі  вівці, 

аоо  2  стріли  І     ^ 

або  2  мірки  збіича    ; 

Такий  особливший  товар,  що  слулшть  за  средство  об- 
міну, називає  ся  г  р  і  ш  м  и.  Вартість  обмінна  (рпночна) 
товару  в  грошех  називає  ся  ц  і  н  о  ю. 
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Уживане  грошей  значно  улекшує  дальший  розвиток 
обміну.  Гроші  означають  с  т  а  л  п  й  характер  обмінних 
^{носин  мелчИ  ґрупами. 

В  кождім  разі'  доба,  про  котру  йде  мова,  період  патрі- 
ярхально-родової  орґанїзації  —  визначає  ся  єще  новим 
розвитком  обміну  і  незначною  еї  ролею  в  загальній  госпо- 
дарській системі.  Лиш  мала  часть  продуктів  віддільної 
родової  ґрупи  іде  на  ринок  і  лиш  мінімальна  часть  єї  по- 
треб заспокоює  ся  не  через  єї  власну  пізодукцію.  Однак  се 
не  перечить  тому,  ш,о  з  а  г  а  л  ь  н  и  й  розвиток  ринків  вже 
на  амім  початку  доби,  про  котру  йде  мова,  був  достаточ- 
ний  для  повстаня  грошевої  форми  обміну. 

Історія  гроиіевої  форми  обміну  и]зедставляє  нам  по- 
степенну  зміну  ріжних  товарів.  ш,о  виступають  в  роли  гро- 
иіеп.  Ш] 

З  початку  така  роля  припадала  на  загально  розпов- 
сюднені  товари,  як  прим,  скіри.  сіль.  біб.  какао,  рід- 
кі мушлі  і  т.  д.  І  в  наших  часах  серед  ріжних  ди- 
ких племен  часто  можна  завважити  уживане  в  харак- 
тері грошей  тих  товарів,  які  в  даній  місцевостп  є  найбільш 
сталтпі  предметами  ввозу  і  вивозу,  при  чім  в  двох  сусід- 
них  селах  часто  істнують  ріжні  грошеві  товари.  В  краях  з 
кочівничою  людностію  ролю  Г130ШИЙ  відгравала  найчастіїї- 
ше  X  у  д  о  б  а  .  В  полудневій  Европі  се  мало  місце  іце  на 
10  століть  перед  різдвом  Христа.  В  грецьких  народних 
ПОЄ-УШХ  Гомера  можна  знайти  оцінку  мідяного  триніжка  на 
12  биків,  золотої  збруї  на  100  биків  і  т.  д. 

Але  поволи  металеві  г^зоші  зачали  вішихати  гроші 
худобу.  З  початку  появляли  ся  гроші  желізні  і  мідяні.  Як 
здає  ся,  ті  металі  купували  не  менше  охотно  як  худобу,  бо 
металеві  знарядп  і  збруя  були  наДпотрібнійшими  предме- 
тами в  господарстві.  Металі  мають  також  богато  прикмет, 
які  з  технічної  сторони  роблять  їх  більш  відповідними  до 
сповнюваня  ролі  грошей:  перше,  дають  ся  лекше  ділити  на 
кавалки  .меншої  вартости  ніж  худоба,  якої  на  части  ділити 
не  моячна,  не  убиваючи  єї.  друге,  матерія  металів  є  одно- 
родна, отже  кождпй  їх  кавальчнк  є  однаковий,  підчас  коли 
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II І  пні  товари.  І)  тім  чікмї  і  худоба,  не  мають  тої  прикмети: 
одна  вівця,  не  може  бути  цілком  така  сама,  як  друга  вівця; 
трете,  металі  лучше  переховують  ся  —  навіть  мідь  і  желї- 
:іо,  які  псують  ся  по  трохп  під  дїланєм  воздуху  і  вогкостп; 
четверте,  металі  мають  меншин  обем  і  вагу  при  однаковій 
обмінній  ціні  з  ннпніми  товарами  (та  послідна  прик.дгета. 
як  то  ми  вияснимо  пізнійше,  залежить  від  відносно  біль- 
иіоі  в  а  р  т  о  с  т  и  праці,  вложеноі  в  продукцію  металів). 

Желізо  і  мідь  опісля  заступлено  сріблом  і  золотом.  Ті 
металі  мають  повнсше  вичислені  прикмети  переважно  в 
більшій  степени.  На  перший  погляд  здає  ся  зовсім  незрозу- 
^[ілим,  яким  способом  ті  майже  неужнточиі  в  продукції  ме- 
талі могли  бути  куповані  так  само  охотно,  як  худоба,  же- 
лізо і  т.  д.  Се  пояснює  ся  в  слідуючий  спосіб:  срібло  і 
золото  улгиває  ся  передовсіїм  для  окраси.  Навіть  в  нашім 
часі  предмети  окраси  мають  великий  попит:  люде  мало 
інтелїґентні  —  головно  нерозумні  женш,пнп  —  дуже  часто 
відмов.тяють  собі  річий  необхідних,  лиш  на  те,  щ,оби  пові- 
сити на  себе  якусь  гарну  дрібничку.  Переважно  люблять 
і  цінять  окраси  некультурні  і  на  пів  культурні  народи: 
сч^ропенські  купці  за  одну  нитку  ипчлянних  пацьорків  ку- 
пували в  диких  народів  товари  високої  вартости,  прим, 
богато  риб,  дичини,  овочів  і  ин.  В  той  спосіб  попит  на 
преДхДіети  окраси  створив  можність  переходу  від  желізних  і 
мідяїніх  монет  до  срібних  і  золотих. 

з  початку  гроші  числено  пістя  ваги :  рахунок  при  про- 
дала' і  купні  відбував  ся  за  помочію  важеня  металів. 

З  обміном  є  тісно  звязана  друга  суспільна  фор.дга  по- 
ділу —  кредит. 

Коли  обмін  ноширював  ся,  лучало  ся  дул^е  часто,  іцо 
і!Ін  був  утруднений  через  часопий  брак  средств  по  стороні 
купуючого.  Товар  є  потрібний  сейчас,  а  грошей  для  без- 
проволочіюї  заплати  за  нього  нема  або  не  вистарчає,  хоч 
з  п(ч?ііостію  по  якімсь  часі  купуючий  буде  мати  чим  запла- 
тити. В  подібних  случаях  продаючий  дуИхЄ  часто  годить  ся 
віддати  товар  на  кредит.  Назва  "кредит"  значить 
"довірє":  при   кредитовім  укладі,   очтівттдно.  припускаг.   ся 
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довіре  перше,    до  чесноти,    друге,    до   заможности    довж- 
нпка. 

Довжнпк  віддає  в  означенім  часі  гроші,  які  грають 
тут  нову  ролю  —  средства  плати  п  чого. 

"Довірєм"  обдаровуєть  ся  звичайно  не  даром:  довг 
звертає  ся  з  якимсь  додатком  —  процентом. 

В  тісній  звязи  і  менше  більше  в  однім  часі  з  чисто 
товаровим  кредитом  розвиває  ся  другіпі  рід  кредиту,  ко- 
трий звичайно  ми  називаємо  л  и  х  в  о  ю,  то  є,  жиченєм  гро- 
шей на  процент. 

Роздумуючи  абстракційно  можнаби  легко  собі 
представити  появу  кредиту  незалеяшо  від  обміну  і  на- 
віть єще  перед  ним:  прим,  одна  громада  жичить  від 
другоі  на  якийсь  час  знарядів,  котрих  перша  не  має. 
Але  коли  навіть  такі  случаі  заходили,  то  не  мояша  у- 
важати  їх  за  "кредит":  взяті  на  якийсь  протяг  часу 
знаряди  звертають  ся  властителям,  без  "оплати"  ціни 
за  них.  Кредит  каже  нам  припускати  не  лиш  істнованє 
обміну,  але  такол^  істнованє  гропиїй. 

4.    Основні  черти    суспільної    психольоґії    патріярхально- 

родової  доби. 

Поява  орґанїзатора  продукції  серед  родової  ґрупп  змі- 
нь)(;  відносини  одинщї  до  ґрупп  і  ЄЇ  психольоґію. 

Виравдї  зменшило  ся  панованс  природи  над  чолові- 
ком але  натомість  появило  ся  паковане  одного  чоловіка 
над  другим.  Властиво  то  було  те  саме  панованє  ґрупи  над 
члеііоі^т,  лиш  перенесене  на  одиницю  —  патріярха. 

Рівність  поділу  зникла:  всім  продуктом  додаткової 
працї  розпорядїкає  орґанїзатор.  Але  нерівність  ш,е  ие  при- 
бирає острого  характеру:  орґанїзатор  розділює  для  кождого 
члена,  як  то  передше  робила  ґрупа,  необхідні  средства  для 
удержаия  :китя  і  виповнюваня  властивої  ролі  в  продукції. 
Самий  організатор  в  розвитку  своїх  потреб  відійшов  не 
далеко  від  прочих  членів  ґрупи. 
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Зтшзь  для  взаїмної  помочи,  єдність  ґруїш  з  окружа- 
ючою  природою  зросла  щ,е  більше  в  порівнаню  з  поперед- 
ним  періодом.  Перше,  досконалїііша  форма  спів-робітніщ- 
їва  і  поділ  праці  внутрі  ґрупп  лучать  і^іежи  собою  єї  членів 
далеко  тїснїйше,  ніж  передше,  коли  то  конгдпії  міг  сповняти 
більшу  част[.  Ш.ОДЄНІЇОЇ  роботи  незалелшо  від  иншпх,  коли 
иерепажала  проста  '\:пільиість  праці";  друге,  єдність  роду 
почасти  зростас;  і  тому,  ш;о  она  знаходить  конкретний, 
лшвий  вираз  в  особі  иаті}і>ірха. 

В  тім  самім  часі  і  в  наслідок  тих  самих  условии  пов- 
стають в  ро/іовій  і'рупі  зародки  іидівідуалізму,  який  поля- 
гав на  тім,  що  чоловік  віддїліое  себе  і  всьо,  ш;о  его  в 
своїй  свідомости,  від  г])упи.  і  пі,о  появляють  ся  о  с  о  б  п  с  т  і 
інтереси,  підчас  коли  передше  істпували  лише  інтереси 
громади. 

Голя  організатора  в  ирг»дуі;ціі  була  особлившою 
рол  ею  і  належа.'іа  л  и  ш  д  о  и  є  г  о  одного;  се  власне 
є  о<^иовиою  п])ич]шою,  що  родить  в  його  душі  індівідуа- 
лістичні  чутя  і  понятя.  з  тої  основної  причини  випливали 
ишні,  які  дїлали  з  тім  самім  напрямі. 

Орґанізатор  })озпоряд}кав  всіми  суспільними  запасами 
цілою  сумою  додаткового  п})(>дукту.  а  се  давало  йому  мож- 
ність розширювати  свої  потреби  і  через  те  ще  більше  від- 
рінінити  ся  в  своїй  ґрупі.  При  обміні  він  виступав  стало 
як  властитель  всрго  майна  іоомади  і,  маючи  до  діла  з 
друїим  гаким  самим  організатором,  він  призвичаював  ся 
глядіти  па  него,  оі7];е  і  на  себе  самого,  як  на  в  л  а  с  т  и  т  е- 
л  я  тих  товарів,  які  є  призначені  до  обініну.  Так  посте- 
певно  розвивала  ся  приватна  власність:  з  початку  обмін 
межи  ґрупами,  де  і'рупи  виступають  як  властителі  свого 
товару,  мусїв  витворити  понято  о  родовій  приват- 
ній в  л  а  с  и  о  с  т  и,  а  опісля  особлпвша  роля  орґаиїзаторів 
при  обміні,  змінюючи  в  дальним  бігу  психіку  людей,  зро- 
джує  ідею   особ][стоі  приватної   власностп. 

Однак  ідея  особистої  приватної  власностп  могла  ут- 
вердити ся  мііиййше  в  голові  орґаиїзатора  доперва  тоді, 
коли  его  чинність  стала  ся  дїдичною.  коли  ґрупа  перестала 
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віібіірагі!  іигіріярха,  коли  отже  ;лііік.іи  сліди  иоходженя  его 
гласти  ізід  ііпічг Ліпної  во.  її  роду.  Тоді  іпдівідуалїзм  знайшов 
в  свої^^  ])0.{вт[ті;у  тверду  точку  опору.  В  голові  орґанїзатора 
;!міцнн'валі-  ся  що  раз  то  більше  гюнятє  єго  відноспн  '  до 
родового  маґл-іа  як  до  його  особистої  власности,  і  щ,о  раз 
то  більше  ;;ате])ало  ся  старе  поиятс.  пістя  котрого  він 
був  ЛИПІ  завідалете^і  того  ?ііайна  під  контролею  громади. 
Рівночасно  в  міру  того,  як  зникла  всяка  фактична  конт- 
роля' голови  ґрупи  над  орґанїзаційноіо  дїяльностіїо  голови 
роду,  той  послїднпй  вимагав  що  раз  то  більшого  безглядно- 
го  послуху  і  переймав  ся  ідеєю,  своєї  безглядної  особистої 
власти  над  членами  роду.  Розвиткови  таких  поглядів  не  мо- 
гли не  противити  ся  инші  члени  ґрупи;  нераз  з  певностію 
родові  громади  переживали  тяжку  внутрішну  боротьбу: 
ОДНІ  .  скорше  чи  пізнїнше  орґанїзатор  був  горою,  бо  єго 
змаганя  відповідали  дійсному  станови  річий;  орґанїзатор 
мав  д  і  й  с  и  у  власть  над  продуктами  і  над  людьми  і  та 
власті-  була  необхідна  для  ґрупн.  І  так  патріярх  став 
ся  одиноким  властителем  і  цілковитим  паном  своєї  ґруни. 
В  дїнсности  психічні  ріжницї,  які  повстали  межи  орґа- 
нї'>ато])()М  і  другими  членами  роду,  були  ще  ие  дуже  великі, 
бо  духові  підстави  лишили  ся  ті  самі:  цілковите  беззглядне 
нідданє  ся  звичаям  і  понятим  о  ґрупі,  як  о  одній  нероз- 
дільній цїлости.  поза  котрою  є  неможливе  лтдне  особисте 
істноьанє.  Навіть  самий  иатріярх,  мимо  своєї  дещо  богат- 
шої  психіки,  ие  міг  свідомо  взнести  ся  понад  відвічні  під- 
••■ігви  родового  житя.  не  спонукувало  єго  нічо  станути  до 
них  в  нротивенстві.  Орґанїзатор  ґенїєм  не  був:  він  не  був 
чоловіком  з  внімковпмн  здібностями,  але  найстаршим  в  ро- 
ді, чоловіком  з  многолїтнпм  досвідом.  Сго  орґанїзаторська 
тїяяьність  основувала  ся  передовсї]\г  на  пригадуваню  собі, 
гцо  робили  єго  попередники,  а  в  мінімальній  части  заледво 
на  власній  творчостп,  на  ко^ібінованю.  Звичай  панував  в 
г:го  дупіі  машке  так  само,  як  в  душі  єго  далекого  предка, 
первісного  комуніста.  Понятє  о  нероздїльности  ґрупи  також 
панувало  над  психікою  орґанїзатора,  бо  він  такол;  самий 
но  міг  лаїти  поза  своїм  родом,  бо  не  знав  він  лтднпх  ин- 
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уїлх  суспільних  звязків  окрім  родових,  а  житє  поза  су- 
сііільпостію  означувало  смерть.  Те  саме  ще  в  більшій  мірі 
відносить  ся  до  прочих  членів  ґрупи.  Взагалі  звичаєвий 
ісоисерватизм  ще  не  був  підкопаний  новими  відносинами, 
а  особиста  свідомість  доперва  що  зачинала  відділяти  ся 
від  свідомости  ґрупи.  Лиш  зникло  понятє  о  однород- 
ности ґрупи. 

Так  отже  під  зглядом  загального  пспхольоґічного  скла- 
ду, патріярхальна  ґрупа  майже  не  ріжнпть  ся  від  первісної 
родової  ґрупи.  ОтячЄ  д  а  в  и  ї  й  ш  і  перешкод  и,  щ_  о 
стояли  на  дорозї  всякого  розвитку,  зі- 
с  т  а  л  и  и  а  д  а  л  ь  ш  є  м  а  й  ж  є  в  повній  с  в  о  ї  й  с  и  л  ї. 

Говоримо  "майже",  бо  все  таки  зродили  ся^сили,  які 
X  ч  небогато,  але  таки  зменшували  ті  перешкоди;  слабі 
несталі  зносини  і  союзи  межи  ґрупамп  розппірювали  вид- 
нокруг одиницї  поза  граннцї  єї  роду,  а  стріча  ріжнпх  зви- 
чапвих  форм  ослаблювали  їх  консерватизм. 

А  тепер  друге  питане:  о  скілько  богатий  і  відповідний 
матсріял  для  розвитку  представляла  в  тій  добі  людська 
свідомість? 

Само  собою  розуміє  ся,  що  богато  тисяч  літ  суспіль- 
ного лаггя  родів  не  перейшли  безслідно;  людський  ум  роз- 
пнірював  ся  і  набирав  ріжнородности.  Практичні  відомо- 
г'ги  почали  займати  більше  місця  в  людській  психіцї  а 
фантастичне  —  менше.  Розширенє  обєму  продукції  з  ко- 
нечности тягнуло  за  собою  розииіренє  знаня;  в  міру  змен- 
ніуваня  ся  страху  перед  природни]\иі  силами  зростала  ці- 
кавість. 

Здає  ся  що  не  помилимо  ся.  коли  скажемо,  що  власне 
в  тім  періодї,  о  котрім  гово])нмо  в  сім  місцн.  чоловік  впер- 
ше почав  поя  с  и  ю  в  а  г  п  собі  природу,  шукати  звязи 
між  поодинокими  явінцамн:  іиіериіе  повстало  те,  що  оста- 
точно молша  би  назвати  тодїшним  "світоглядом".  Суть  того 
світогляду  творив  п  р  и  р  о  д  н  и  й    фетишизмі. 

Завсїгди  людська  дуічка  старала  ся  пояснити  те.  що 
далеке  —  близьким,  що  незвичайне  —  звичайним,  що 
швттг  —  зрозудтілнм.  Т-Т(»і'.<'  итіще    годї  видає  ся  для  всїх 
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гіояснешім,  коли  його  вдало  ся  всунутії  в  рамці  давних 
спостережень.  Напбліізшпм.  наіібуденніТшіті  для  чоловіки 
явищем  є  єго  відносини  до  других  людей,  в  наслідок  того 
в  всіх  періодах  світогляд  людей  носив  в  собі  відбитку  їх 
суспільних  відносин,  в  однім  случаю  виразнїйиіу.  в  иніпім 
менше  ясну.  То  само  можна  сказати  про  патріярхально  ро- 
довий період:  натуральний  фетишизм  був  власне  таким 
поглядом  на  природу,  в  котрім  відносини  р  і  ч  II  Гі 
представляли  ся  я  к  в  і  д  н  о  с  и  н  и  люде  й. 

Відділене  орґанїзаторської  праці  від  виконуючої  ство- 
рило певного  рода  дуалізм  (двійність)  в  внутрішнпх  від- 
носинах родового  суспільства:  неначеб  то  відділила  ся  си- 
ла умова^  від  простої  фізичної  сили,  свідоі\иій  иервень,  від 
несвідомого;  перше  приняло  форму  власти,  друге  залеж- 
ности:  перше  було  зреалізоване  в  особі  патріярха.  друге 
в  всіх  щзочіїх  членах  ґрупіг.  Рівночасно  оба  ті  первнї  були 
зовсім  нероздільними  і  не  могли  істнувати  оден  без  друго- 
го: виконуюча  діяльність  не  моНгЄ  бути  пляновою  без  орґа- 
нїзуючої  волі,  а  та  послїдна  є  безвартісною  там.  де  нема 
першої. 

В  чинностях  людей  свого  окруженя  чоловік  щзизви- 
чаював  ся  бачити  результат  впливу  волі  орґанїзатора  на 
просту  силу  виконуючу.  Після  сего  образу  він  пояснював 
собі  такО/К  иніііі  чинности,  які  він  бачив  в  зовнішнім  світі. 
Кожде  явіїи^е  представляло  ся  йому  як  нерозривна  звязі. 
двох  елементів:  наказуючої  волї  і  улягаючої  матеріяльної 
сили.  Коли  він  бачив  лиш  ту  послїдну.  то  і  так  він  не  був 
в  силі  ионяти  ЄЇ  без  першої,  отже  припускав  істиоване  ор- 
і'анїзуючого  первня  там.  де  его  не  бачив.  В  той  спосіб  пов- 
г'тають  "душі  річіїй".  Онії  заступали  людям  причини  явіїиі 
і  свідомість  могла  заспокоїти  ся  ними  на  якийсь  час.  Чо- 
ловік шукав  їх  всюди  —  в  камени  і  в  ростішї.  в  звіряти  і  в 
чоловіцї.  в  полуміни  і  в  воді.  Природа  представляла  ся 
ему  в  всіх  еї  перемінах  —  двійною. 

Походженє  природного  (|)етіішіізму  або  а  н  і  м  і  - 
з  м  у  гфедставляють  звичайно  в  слідуючий  спосіб:  По 
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уніїщеню  коледої  річи  і  по  смерти  звіряти  або  чолові- 
ка, в  памяти  людей  переховує  ся  ще  довпппі  час  від- 
битка, образ  предмету,  якпії  згппув.  В  первісного 
чоловіка  ся  відбитка  визначає  ся  великою  реально- 
стію  і  яскравостію,  так  що  під  тим  зглядом  зближує 
ся  до  безпосередного  вражіня,  а  в  сонних  мріях  она 
виступає  як  зовсім  щось  дійсного.  В  той  спосіб  пов- 
стає переконане,  що  річ,  яка  знищила  ся,  що  орґа- 
нїзм,  який  згинув,  істнують  ще  якийсь  час,  що  по  них 
щосьтроха  лишило  ся.  Обсервованє  сплячого  а- 
бо  зімлілого  чоловіка,  або  трупа  доповнювали  те  пере- 
конане з  другої  сторони:  часом  орґанїзм  позірно  за- 
ховує свою  давну  реальність  а  однак  чогось  ему 
бракує  і  тоді  не  видно  в  нїм  чинних  обявів  житя.  Те 
невидиме  щ  о  с  ь,  яке  позістає  в  однім  случаю,  зникає 
раз  на  все  в  другім  случаю  а  часово  блукає  в  третім 
случаю  (в  сні)  —  фетипіизм  представляє  собі  як  "ду- 
шу річи". 

Молїна  згодити  ся  на  таке  пояснене  Лхерела  ані- 
мізму: оно  правильно  вказує  на  психічний  матеріял 
з  котрого  повинен  був  повстати  анімізм.  Але  се  по- 
яснене не  є  повне:  оно  не  пояснює  нам.  перше,  чому 
як  раз  той  ряд  фактів  лелаїть  в  основі  людського  сві- 
тогляду, підчас  коли  в  боротьбі  за  істнованє  він  від- 
носно грає  малу  ролю :  друге,  чому  той  світогляд  є  за- 
га.льним  на  певній  ступенп  розвитку,  чому  не  молша 
єго  запримітити  в  найнизше  розвинених  племенах,  які 
без  найменшого  сулшіву  мають  той  самий  обсервацій- 
ИІПІ  матеріял.  Відповісти  на  ті  пнтаня,  після  ^іоєї  дум- 
ки, моиїна  ЛИПІ  тоді,  сли  призиасть  ся.  що  загальтппі 
тип  світогляду  є  в  залелгтюсти  від  засадничого  типу 
суспільної  орґаиїзаніі;  тоді  иокаліе  ся,  що  лиш  глубо- 
ка двійність  в  самім  суспільнім  устрою  могла  створити 
той  ориґіііальніпі  спосіб  думаня.  який  стремить  до  ви- 
іиуканя  двійлости  в  всіх  ггроявах  житя. 
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Так  отже  природний  фетишизм  володів  умами  людей 
Чи  було  се  обставиною,  яка  прпчнініла  ся  до  поступу  зиа- 
ня,  яка  помагалаб  свідомо  веденій  боротьбі  з  природою  г 
На  се  треба  дати  заперечаючу  відповідь.  Пізнаване  при- 
чин кождого  явища  фетиипіст  звичайно  кінчив  на  "дуиіі"" 
того  явища  і  дальше  не  йшов:  всі  дальші  причинові  звязи 
ганули.  В  той  спосіб  зміст  чинности  пізнаваня  був  дуже 
не  глубокий:  до  поверховної  щзактичної  знакомости  явииі; 
додавано  лиш  фетишистичне  пояснене  і  так  задов'олювано 
потребу  розумованя. 

З  огляду  на  так  слабе  знане  людська  психіка 
представляла  дуже  слабий  матеріял  для  розвитку.  Поступ 
техніки,  економіки  і  ідеольоґії  з  огляду  на  так  вузку  сві- 
домість мусів  бути  повільний  і  під  тим  зглядом  патріяр- 
хально-родова  доба  не  ріжнить  ся  в  дїйсности  від  первіс- 
ної комуністичної  доби. 

Дійсна  побіда  чоловіка  над  природою  виявляє  ся  в 
неограниченім  розвитку  пізнаваня  причиновости.  Фети- 
шистичне пояснене  природи  означує,  противно,  еще  не 
покопане  и  а  н  о  в  а  и  є  природи  над  чолові- 
ком. Правда,  оно  появляе  ся  тоді  коли  те  пановане  сла- 
бне і  стає  ся  менше  тяжким:  але  се  тілько  для  того,  що 
попереднє  беззглядне  ЄЇ  пановане  не  позволяло  н  а  ж  а  д  н  і 
проби  пояснюваня  пріфоди. 

5.  Чинники  розвитку  і  нові  форми  житя   в  патріярхально- 

родовім  періоду. 

Тому,  що  суспільна  психольоґія  в  добі,  яку  тепер 
}'*);!СЛЇджуемо.  була  в  дїйсности  такою  са^^юю  елементар- 
Н05П  перешкодою  для  всякого  розвитку,  як  і  в  попередній 
добі,  то  очпвидна  річ.  що  товчком  суспільного  розвитку  му- 
сіла  бути  та  сама  елементарна  сила  абсолютного  перелюд- 
неня.  В  міру  того,  як  зі  зростом  людности  появляв  ся 
'"«рак  средств  до  житя  —  звичаєвпй  консерватизм  мусів 
уступати,  техніка  по  трохи  удосконалювала  ся  і  суспільні 
;:іднс!^'ітни  змінювали  ся.  Повстаїїє   і  ітостепенне  розширю- 
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ване  обміну  було  напвалшїпшим  придбанєм  того  розвитку. 

Розвиток  обміну,  то  є,  суспільного  поділу  праці", 
відбиваючись  сильно  на  розвитку  техніки,  самий  є  ве- 
ликим товчком  для  всіх  пізнійших  історичних  форма- 
цій, включаючи  сюди  і  сучасну,  капіталістичну. 

Другим  менше  важним  придбанвм  тоі  доби  є  поява 
іі  (>  в  і  л  ь  ник  і  в  . 

Коли  повстала  додаткова  праця,  для  орґанізатора  ро 
довоі  групи  в  многих  случаях  було  дуже  користним  збіль- 
іиенс  тої  ґрупп:  при  тім  побільшував  ся  додатковий  про- 
дукт, яким  розпоряджав  орґанізатор.  Длятого  то  в  патріяр- 
хальних  суспільствах  лучало  ся  часто,  що  неприятеля  по- 
битого в  війні  не  убивано,  але  прилучувано  до  ґрупи  і 
примуиіувано  брати  участь  в  єі  продукційній  праці.  Ті 
прилучені  члени  ґрупп  були  власне  єі  невільниками. 

ІРІе  треба  думати,  ш;о  невільники  патріярхальноі  доби 
були  трактовані  на  рівні  з  річами.  Они  були  м  а  й  ж  є 
па  рівтпіх  правах  з  членами  ґрупи,  яка  прилучила  іх  до  се- 
бе; спільна  праця  єднала  іх  з  всїми  прочими  членами  і 
постеиепно  затирала  память  про  давнійшу  боротьбу.  Також 
''орґанізатор"  не  визискував  іх  більше,  як  своіх  кревних; 
іт])ац1(>вали  они  так  само,  як  всі,  їх  не  продавали,  взагалі 
з  ними  обходили  ся  магоке  так  само,  як  обходять  ся  аме- 
{чікаїтські   Індіяне  з  адоптованими  вязнями. 

Патріярхальне  невільництво,  розвиваючи  ся  даль- 
піе  і  зміняючи  свої  форми,  стало  ся  вихідною  точтою 
для  а'ого  історичного  житя,  яке  д осягло  найвисшої  то- 
чки в  клясичнім  світі  і  закінчило  ся  занепадом. 

Повстане  обміну  і  поява  невільництва,  на  перший  по- 
г.іил.  два  зовсїі\і  нніиі  явища,  мають  одну  спільну,  дуж'е  ва- 
/Кііу  чорту:  одно  і  друге  змінило  давну  систему  праці,  яка 
полигг..'!а  виключно  на  споріднепю  і  випливаючій  з  нього 
испхічіїіГі  иодібтюсти  однтінцт..  Кровні  звязи  з  конечности 
іі})Оі!адять  до  ііетолеранції  в  відпоиіеню  до  всего  окру;кеня, 
а  нові  форми  жтття  стояли  вже  в  великім  протігеенстві  до 
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тої  нетолеранції,  ограшічували  єї.  А  з  того  повстав  знова 
цілий  ряд  суспільних  фактів. 

Паковане  чисто  родових  звязків  було  цілковитим  па- 
нованом  звичаю.  Сила  иризвичаеня  до  раз  установлених 
форм  житя  була  так  велрша,  особиста  свідомість  так  слаба, 
іл,о  одиниця  прямо  не  могла  спротивити  ся  звичаеви,  не 
могла  переступати  його.  Жадних  злочинів  не  було.  Сли 
лучило  ся  що  небудь  незгідного  з  обичаями,  то  на  се  не 
гляділа  громада  так,  як  се  ми  тепер  глядимо,  значить,  як 
на  злочин,  на  переступство,  але  як  на  ш;ось  дуже  страшно- 
го. Коли  вродило  ся  дитя  з  двома  головами,  то  его  сейчас 
убивали,  ж  потвору;  коли  нарушувано  обичап  —  так 
само  поступали  з  переступником:  его  убивали,  або  віп^а- 
нялті,  що  значило  тоді  то  само.  Це  не  було  карою,  але 
природною  само-обороною  перед  незрозумілим  і  небез- 
ігечшім  явищем.  Ідей  о  праві  і  о  нарушеню  права,  понятя 
про  моральність  і  неморальність  не  було  зовсім;  люде  при- 
лоровлювали  ся  до  звичаїв  з  такою  самою  силою  природ- 
но:' конечности,  з  якою  їдять,  пють  і  сплять. 

Відносини  зовсім  зміняють  ся  з  розвитком  нових  су- 
спільних союзів  не  опертих  на  спорідненю.  Нарушуванє 
обичаїв  перестає  бути  виїмковим  случаем.  Перше,  почи- 
нають стрічати  ся  з  собою  ріжні  обичаї,  а  дуже  часто  ви- 
конуване одного  є  нарушеиєм  другого.  Так  прилучений 
вязеиь-иевільник,  придеря;уючпсь  давиого  звичаю,  дуже 
легко  може  стати  ся  перешкодою  для  суспільної  продукції 
і  чірез  те  може  справити  богато  неприемности  своїм  това- 
ришам. Такол^  правильне  продовяшне  обмінних  зносин  мусі- 
ло  бути  нераз  перерване  давним  призвичаенєм  до  ворожих 
відносин  зглядом  всіх  чужих  людей.  Нарушенє  обичаїв 
стає  ся  що  раз  то  частійшим  явищем  і  суспільство  не  мо- 
же заняти  зглядом  него  того  самого  становища,  що  пе- 
редше. 

Повстає  нова  суспільна  форма  житя  —  обичаєве 
право,  яке  заключає  ся  в  обороні  обичаїв  перед  нару- 
шеиєм. З  переступником  не  обходять  ся  вже.  як  з  якоюсь 
елементарною  силою,    але    відносять  ся  до    него  більше 
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свідомо:  они  судять  його  після  звичаю.  Установлює  ся  ці- 
ла сптема  кар  для  ріжшіх  переступств:  взагалі  повстає  ці- 
лий ряд  постанов  в  злуці  з  нарушуванем  обпчаів,  а  зміст 
тих  постанов  заключає  ся  в  тім,  щобп  направптп  шкоду 
нанесену  через  нарушенє  обпчаю,  і  щобп  не  допустити  до 
поновного  нарушеня.  Творить  ся  понятє  о  праві,  справед- 
ливости і  о  безправю,  несправедливости;  перше  означає 
діла  згідні  з  обичаями,  друге  —  незгідні  з  ними.  Повста- 
ють зародки,  з  яких  опісля  розвиває  ся  моральність  і  вла- 
стиве "право". 

Звичайно  відділює  ся  поле  правничого  житя  від 
поля  економічного;  але  для  сучаспоі  науки  той  поді> 
є  услівнпй.  Боротьба  суспільства  з  освободжуючою  ся 
від  єго  законів  одиницею  не  ріжнить  ся  в  дійсности  від 
кождоі  пншоі  боротьби  з  окружаючою  природою; 
злочин  є  протп-суспільною  сплою,  грозить  су- 
спільному йхитю,  так  як  сила  зи^гна  або  дикого  звіря. 
В  той  спосіб  лаїтє  правниче  є  лиш  одною  стороною 
суспільноі  боротьби  з  природою:  ту  окрему  форму  та- 
кож треба  розсліджувати  з  технічноі  сторони  (спосіб 
оборони  перед  переступником.  як  елєментом  окру- 
жаючоі  природи),  і  з  економічноі  (взаімні  зносини 
менш  членами  суспільства  в  тім  процесі  оборони),  і  з 
ідейноі  (погляди  людей  на  право).  Так  отл^е  право 
лежить  в  с  ф  є  р  і  п  р  о  д  у  к  ц  і  і  а  не  поза  нею. 

В  розділі  о  продукційних  знікинах  вже  була  мова  про 
ік'встапє  зорґанізоваинх  продукцінініх  зносин  ^и^жи  спо- 
рідненими ґрупами:  спільні  великі  лови,  воєнні  виправи. 
З  часо^г  подібні  колективні  підприє^гства  лучать  також  і 
не  сп(іріднені  і'рупи.  а  лині  злучені  обміном  і  взагалі  взаїм- 
ними  зносинами  підчас  мира.  На  чолі  таких  союзів  стояла 
зі^и'гпйпо  рпда  стп])ннгн  -  організаторів  або  виб])анин  ними 
вожд,  1>  тих  союзах  вже  бачн.мо  зародки  дс^ржави,  по- 
лїтпчіїїіх  оріппїзацін.  икн^нI  остаточно  они  стають  ся.  ко- 
ли :;  часої.пу  пср'^міппкіть  ся  в  сталі. 
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Взагалі  коїкда  політична  орґанїзація  є  в  дїйсно- 
;т.і  економічною  орґанїзаціею,  організацією  спільної 
бо])Оїї.біт  за  жпїє  чи  то  цілого  суснільства,  чи,  як 
бачимо  в  И13НЇПІИІМ  часі',  лиш  его  части,  одної  клясії. 
пагіук^чої  Нііл  иншимії  клясами  (в  дерлсавах  культлф- 
иого  світа). 

СТАРИННЕ  НЕВІЛЬНИЦТВО. 

Ът  суспільного  розвитку,  який  створив  культуру 
старинного  світа,  полягав  на  иеремінї  продуктивного 
робітника  в  знаряд  продукції  і  є  під  деяким  зглядом 
самостійним. 

1.  Відносини  суспільства  до  окружаючої  природи. 

Невільництво  розвпнз^ло  ся  з  патріярхально-ро- 
дових  відноспн  через  співдїланє  двох  основних  явіпц: 
безнастанного  зросту  додаткової  праці  і  боротьби  межи 
людськими  суспільствами,  що  стоять  на  ріжипх  сту- 
пі нях  культ\ри. 

І^лсе  пол  учене  рільництва  з  годівлею  худоби  при 
осілім  способі  яштя  зробило  додаткову  працю  сталим 
явищем.  Розвиваючий  ся  постепенно  поділ  праці  по- 
можи громадами  що  раз  більше  підвисшував  продук- 
тивність. Обмін  дав  можність  поодиноким  ґрупам  за- 
ліпити ті  І  а  лузи  продукції,  в  яких  їх  праця  була 
менпіе  продуктивною,  а  розширити  ті,  де  праця  була 
продуктпвнїйша  (видатнійша).  Удосконалювала  ся  і 
розинірговала  ся  продукція  металів,  домашних  знаря- 
дів  і  оружа;  повставали  нові  галузи  промислової  пра- 
ці. Зіінчайннй  розмір  продукціпної  громади  виносив 
кілька  сот  людей;  але  в  декотрих  случаях  під  прово- 
дові патріярха-орґанїзатора  лучили  ся  до  купи  тисячі 
людей.  Біддовідпо  до  того  збільшувала  ся  сума  праці 
додаткової,  достарчувапої  громадою. 

І  так  поодинокі  людські  суспільства  осягнули  ви- 
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сокіїй  розвиток  як  на  той  час,  відносили  завсїгди  нові 
побіди  над  природою.  Длякождої  продуктив- 
ної о  р  ґ  а  н  ї  з  а  ц  і  ї  одним  з  елементів  о  - 
кружаючої  природ  и  єворожідля  неї  ор- 
ґ  а  н  ї  з  а  ц  і  ї,  з  к  о  т  р  и  м  и  о  и  а  м  у  с  и  т  ь  вести 
боротьбу.  Така  боротьба  в  многих  случаях  творить 
важну  часть  "продуктивної"  дїяльности  людей. 
Це  головно  відносить  ся  до  тих  племен,  які  и  є  р  ш  і 
висунули  ся  на  перед  на  дорозї  розвитку  серед  многих 
племен,  і  в  топ  спосіб  стали  богатиші  серед  бідних. 
З  того  випливали  неустанні  ворожнечі.  Напір  абсо- 
лютного перелюдненя  змушував  нерозвинені  племена 
до  боротьби  за  нові  території  і  очивидно,  они  нападали 
найрадше  на  найбільш  культурних  сусідів,  де  можна 
було  добре  попастись.  Дуже  часто  дикі  кочівничі  пле- 
мена відносиші  побіду  над  осілими  більш  розвинени- 
ми племенами  і  вчасти  ніпцили,  вчасти  переймали  від 
них  культуру. 

Але  декотрим  суспільствам  на  високім  ступени 
розвитку  вдавало  ся  в  протягу  віків  вести  успішну 
боротьбу  з  елементарною  небезпекою  зі  сторони  низ- 
ше  стоячих  племен  —  тих  небезпечних  елементів 
окружаючої  природи.  Така  боротьба  була  для  культур- 
них суспільств  продуктивною,  суспільно  пожиточною, 
не  лиш  тому,  ш,о  була  конечною  для  охорони  про- 
дукції і  ЄЇ  цїлости,  але  також  в  другім,  більш  реальнім 
значіню :  від  часу,  як  додаткова  праця  уможливила  ви- 
зиск, побіда  над  воро/ким  племенем  звичайно  збіль- 
шувала иродуктивні  сили  побідника  через  прилучене 
вязнїв.  перемінених  в  невільників. 

2.  Розвиток  продукції  і  поділу  в  невільництві. 

а)  Г  р  у  п  а  о  II  є  р  т  а  н  а  н  є  ві  л  ь  н  и  ц  т  в  і. 

В  міру  того,  як  зростав  розмір  патріярхальної 
громади  і  розмір  еї  продукції,  характер  відносин  межи 
патріярхої^і  а  ііншими  членами  громади  улягав  зміні. 
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Діяльність  организатора  ограничувала  ся  лпш  на  сфе- 
ру продукції,  організатор,  скажемо,  "спеціялізував 
ся".  В  суспільнії!  пспхольоґії  що  раз  то  яснійше  ви- 
ступала ріжниця  межи  ним  а  прочими  членами. 

Коли  власть  патріяха  стала  ся  дідичною,  тоді 
разом  з  ним  зачала  що  раз  більше  приходити  до  зна- 
чіня  також  его  родина,  найблизші  его  свояки.  Нерів- 
ність поділу  побільшувала  ся:  родина  патріярха,  ко- 
ристаючи  з  его  власти,  жила  з  додаткового  продукту. 
Від  того  часу  вже  молша  говорити  про  дійсний  визиск, 
бо  часть  загального  продукту,  яку  діставав  кождий 
член  родини  патріярха,  була  в  залежностп  не  лпш 
від  его  фактичної  ролі  в  продукції,  але  окрім  того  від 
його  виі]\ікового  становища,  від  того,  що  належав  до 
"панської"  родпнп.  Розуміє  ся  само  собою,  що  се  було 
можливе  лиш  завдяки  значному  зростови  додаткового 
продукту. 

Чим  більше  зростав  визиск  Групи  через  родину 
організатора  і,  що  йде  за  тим,  економічна  сила  тої 
послідної,  —  тим  більш  неограниченою  ставала  ся 
власть  організатора  і  остаточно  стала  безгляднпм  пра- 
вом жптя  і  смерти  над  кождпм  підданим.  Однак  доки 
склад  Групи  залежав  майже  виключно  від  родинних 
звязків,  доки  Група  була  родовою,  дотп  було  немо- 
жливо зробити  робітника  простим  знарядом  продукції: 
робітника  треба  було  цїнптп,  треба  було  памятати  за 
него,  бо  в  разі  утрати  його  було  дуже  трудно  дістати 
другого  —  треба  було  чекати,  доки  на  єго  місце  не 
вігросте  друппі  член  Групи. 

Але  в  міру  того,  як  число  невільників  в  ґр^тіі 
збільшує  ся,  як  війни  з  низше  розвиненими  племенами 
стали  ся  сталим  жерелом  робочої  сили,  в  тім  часі  вже 
витворюють  ся  обставини  сприяючі  цілковитому  по- 
нпженю  підданого  прод^тдента  (творителя).  Кождого 
робітника  на  случай  його  сліерти  можна  застушіти 
другим,  так  само,  як  заступає  ся  зломане  або  зужите 
знарядє  новим.  Правда,  що  з  початку  треба  було  в  тій 
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цїли  уряджувати  напади  на  неприятеля  і  забирати 
вязнїв  до  неволі,  а  се  не  є  так  дуже  легкою  річию; 
але  з  часом,  завдяки  розвиткови  обміну,  а  з  ним  і 
обмінної  психольоґії,  та  трудність  усуває  ся.  Коли  до 
неволі  забрали  за  веліше  число  неприятелів,  так,  пі;о 
побідникам  було  невигідно  обертати  іх  всіх  в  невільни- 
ків, тоді  замість  убивати  надвпжку  добичі,  відступали 
єі  радо  спорідненим  або  заприязненим  ґрупам,  розуміє 
ся  в  заміну  за  пнші  товари.  Чоловік  стає  ся  товаром 
і  особа  робітника  в  родовій  ґрупі  обнижує  ся  до  сте- 
пени простого  знарядя,  на  котрого  місце  в  разі  ушко- 
дженя  можна  сейчас  купити  друге. 

Рівночасно,  внаслідок  розвитку  обміну  росте  за- 
хланність орґанізатора  і  єго  родини.  Доки  додатковий 
продукт  зуживає  ся  лиш  в  натуральній  безпосеред- 
ній формі,  визиск  є  ограничений,  бо  огранпчені  також 
потреби  пануючоі  родини:  на  ш;о  здасть  ся  панам  ве- 
личезна скількість  хліба,  якого  они  не  в  силі  зісти? 
Але  поступ  обміну  робить  розвиток  потреб  пануючої 
родини  майнує  неогранпченим:  кожда  надвижка  вимі- 
нює ся  на  нові  предмети  ужитя,  яких  дана  ґрупа  не 
витворює;  тому  чим  більше  додаткового  продукту,  тим 
ліпше. 

Тоді  підданий  стає  ся  не  лиш  знарядом  продукції 
для  орґанізатора,  але  передовсім  знарядом  витворюва- 
ня  додаткового  продукту,  предметом  визиску.  Справа 
достаточного  вдоволеня  потреб  працюючого  відсуває 
ся  на  дальший  плян;  на  першім  місци  стоїть  справа 
тягненя  як  найбільших  зисків.  А  найбільша  користь 
вимагає,  ш,оби  розміри  потреб  робітника  допровадігги 
до  мінімум,  скількість  єго  праці  —  до  максімум. 
З  огляду  на  те  орґанізатор  мусів  хапати  ся  в  своїй 
діяльности  брутального  примусу,  якого  уживано  дав- 
нійпіе  лиш  для  невільників  і  ново  прпнятих  членів  ґру- 
пи.  Притім  весь  слід  давних  родових  відносин  зникає 
тим  лекше,  ш,о  фактично  більшість  ґрупи  вже  складає 
ся  з  невільників.  Родова  ґрупа  остаточно  переходить 
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в  ґрупу  оперту  на  невільшщтві;  поволи  невільниками 
стають  ся  не  лиш  воєнні  вязнї,  але  і  давнїйші  свояки 
орґанїзатора,  дуже  далекі  кревні,  з  якими  родинні  звя- 
зи  вже  забули  ся.  Повстає  продасть  межи  вільною  ро- 
диною панів  а  позбавленими  всяких  прав  невільни- 
ками; до  перших  належить  всьо,  другі  не  мають  нічо- 
го, навіть  права  до  житя.  Лиш  одно  здобули  давні 
члени  ґрупи  —  характер  товару^    обмінну  вартість. 

В  дїйсности  товарові  прикмети  чоловіка  малп  не 
лиш  наслідки  понижуючі  людство,  але  такол;  і  додат- 
не значінє,  а  іменно  облекшували  до  певноі  степени 
поступ  видатности  праці:  ринкова  виміна  вправних  не- 
вільників, яких  куповано  наїїрадше,  причинила  ся  до 
поширеня  ріжнородних  відомостин  і  знаня  з  господар- 
ства до  господарства,  з  краю  до  краю. 

Побіч  ґруп  опертпх  на  невільництві  істнувалп 
ще  довший  час  невеликі  господарства  патріярхальні, 
в  яких  не  було  зовсім,  або  було  дуже  мало,  невіль- 
ників. 

Межи  тпмп  двома  родами  господарства  не  було 
жадноі  рілшіщі:  спи  родина,  яка  мала  невільників,  зі- 
стала  зруйнована  тоді  она  продавала  їх  і  господарство 
ставало  ся  чисто  родинним;  колплї  родина  збогачувала 
ся,  тоді  купувала  невільників.  Загальний  характер  за- 
лежав від  відносин  ґруп  опертпх  на  невільшщтві,  як 
економічно  сильнійшпх. 

в  великих  опертпх  на  невільництві  господар- 
ствах співробітніщтво  і  поділ  праці  були  практикова- 
ні на  широкі  розміри.  В  Греціі  вже  пять  століть  пе- 
ред Р.  Хр.  істнува.пн  великі  рукодільні,  звані  ерґасте- 
ріями,  де  працювали  невільники.  В  Італіі  і  Спцплїї 
деш;о  пізнїйше  розвивають  ся  ве.лпчезні  рільничі  го- 
сподарства, де  часто  сотки  невільників  управляли  од- 
но поле.  Треба  заввалаїтп,  ш;о  поділ  праці  рідко  пе- 
реступав певну  граніщю  —  іменно  вироблюване  одно- 
го предмету  через  поодпнокого  невільника;  ріжні  сту- 
пені продукції  одного  предмету  лиш  в  виїмкових  слу- 
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чаях  (прим.  гарбарські  ерґастерії)  були  ділені  помежи 
мнопіх  невільників.  Це  залежало  від  торговельного 
ринку,  який  тоді"  ще  не  був  так  широкий,  анї  попит  не 
був  так  великий,  щобп  викликати  масову  продукцію, 
а  лиш  при  масовій  продукції  корисним  є  збільшений 
подїл  ирацї. 

З  часом,  коли  господарства  оперті  на  невільшщ- 
тві  зростають,  навіть  діяльність  орґанїзатора  улягає 
подїлови:  пани  зачинають  віддавати  єї  по  троха  ин- 
шим  особам,  звичайно  досвідченим  і  найздібнїйшим 
невільникам.  З  початку  та  зміна  впроваджує  ся  в 
наслідок  фактичної  неможливости  заряджуваня  вели- 
чезним господарством  через  одного  чоловіка;  опісля 
той  звичай  утверджує  ся  без  конечної  потребп,  внаслі- 
док змаганя  властителів  невільників  до  забезпеченя 
собі  можливо  найспокійнїйшого  уживаня  додаткового 
продукту. 

б)    Продукційні   союзи  межи  ґрупами. 

Що  відносить  ся  до  союзів  межи  продукційними 
і'рупамп,  то  они  роширили  ся  в  значній  мірі  в  добі, 
про  яку  йде  мова. 

Незорґанїзований  поділ  праці  менш  ґрупами,  що 
заключав  ся  в  обміні,  досягнув  величезних  розмірів  в 
порівнаню  з  попередною  добою,  однак  він  обняв  не 
більшу,  але  меншу  часть  суспільної  продукції. 

Сли  з  початку  господарство,  операюче  ся  на  не- 
вільнгщтві,  було  майже  виключно  натуральним,  то  роз- 
винувши ся,  оно  вже  мало  подвійний  натурально-об- 
мінний характер.  Потреби  невільників  машке  виключ- 
но були  заспокоювані  через  власну  продукцію  ґрупп, 
знова  противно,  потребп  папської  родини,  з  дуіке  ма- 
лими виїмками,  були  заспокоювані  через  виміну.  В 
той  спосіб  обмін  огорнув  найвпсші  верстви  суспіль- 
ства і  перева/каючу  ролю  в  обмітттшх  зносинах  грали 
пред]\гети  окраси  і  вигоди. 
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Почасти  власне  в  наслідок  того  характеру  обміну 
в  добі  невільництва  почали  уживати  благородних  ме- 
талів як  грошин.  Тоді  також  вперше  гізоші  прибрали 
форму  монет  п:  ново-повставша  суспільно-еконо- 
мічна орґанїзація  —  держава,  взяла  на  себе  обовязок. 
або  краще  скангім,  присвоїла  собі  право  бити  з  гропіе- 
впх  металів  відливи  означеної  форми,  ваги  і  вартостн. 
які  служать  за  загальні  и  р  а  в  н  і  средства 
обміну  товарів. 

Самий  процес  обміну  поволи  відлучив  ся  як  осіб- 
не занятє  спеціяльної  суспільної  кляси  купців,  котрі, 
купуючи  товар  від  продуцентів,  достарчують  его  і  про- 
дають споживцям.  і  жиють  з  ріжнииї  обмінної  варто- 
стн в  перпііііі  і  другім  случаю. 

Взагалі  розміри  торговлї  були  дуже  малі  в  порів- 
наню  з  нпнішними.  О  тім  можна  переконати  ся  з 
скількости  грошин  потрібних  для  обороту  товарів :  до- 
буване золота  і  срібла  в  Азії  і  в  Европі  навіть  в  най- 
більш цвітучій  добі  клясичного  світа  було  десятки 
разів  менпіе.  ніж  в  теперішнім  часі;  підчас  коли  тех- 
ніка обміну  була  мало  розвиненою,  потреба  гроший 
для  обмінних  інтересів  не  була  зменпіена  за  помо- 
чію  таких  удосконалених  )фядл\ень.  як  за  наших  ча- 
сів (асиґнати,  банкові  білети,  чековий  систем  і  т.  д.). 

Кредит  або,  говорячи  докладніцше.  його  зародок 
—  лихва,  розвивав  ся  постепенно  в  тій  добі  і  сягав  ве- 
личезних розмірів.  Він  відіграв  важну  ролю  при  тво- 
реню  ся  великих  богацтв  грецької,  а  иізнїйше  рим- 
ської аристократії. 

Побіч  розвитку  економічних  в.ідноспн  в  стариннім 
світі,  докопував  ся  також  значний  поступ  на  полї  ор- 
ґанїзації  політичної. 

Ті  початки  державности.  які  в  патріярхальнім 
світі  зарисовували  ся  в  постати  збірних  воєнних  ви- 
прав племінних,  і  ловів.  —  розвивали  ся  дуже  скоро 
і  переміняли  ся  в  союзи  -політичні,  котрі  часом  об- 
нимали десятки  міліонів  людей.  Поступ  суспільного 
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поділу  праці,  якпй  проявляв  ся  в  зрості  обміну,  прп- 
носпв  такоїк  потребу  економічного  союза  в  ціле  охо- 
рони і  улекшеня  впміннпх  відносин:  загального  за- 
провадл{Єня  грошей  і  товарових  мір,  залоікеня  і  мілї- 
тарноі  охоронп  доріг  комунікаціі,  ринків,  контролі  над 
плаченєм  довгів,  охорони  особи  і  майна  купців,  пе- 
ребуваючих в  чулаїх  краях  і  т.  п.  Велика  роля  війни, 
як  способу  здобутя  невільників  і  нових  територій,  ви- 
магала тревалоі  і  шпрокоі  воєнноі  орґанізаціі.  Різкий 
поділ  старинного  суспільства  на  дві  клясі:  гнобителів 
і  пригноблених,  з  котрих  послїдна  була  о  много  чп- 
сленнійша  від  першоі,  опісля  поділ  першоі  з  тих  кляс 
на  поодинокі  ґрупп  з  ворожими  інтересами,  також  ви- 
магав конечно  зцентралізованоі  воєнноі  сили.  Всі  ті 
потреби  заспокоювала  старинна  деряїава. 

Розвиток  старинноі  держави  йшов  двома  ріжними 
дорогами  і  допровадив  до  двох  дуіке  неподібних  до 
себе  типів  орґанізаціі. 

В  одних  случаях  велика  політична  цілість  пов- 
ставала переважно  дорогою  війни.  Це  мало  місце, 
коли  передше  істнували  два  услівя:  перше,  слп  самі 
обставини  окружаючої  природи  родили  потребу  широ- 
кої політичноі  орґанізаціі  суспільноі,  прим,  коли  вся 
судьба  продукції  залежала  від  належитого  уреґульова- 
ня  области  великих  рік  (на  урож%яйних  рівнинах  Ні- 
лю,  Тигру  і  Еврату,  Го-анґ-го  і  ин.  утворили  ся  пер- 
ші деспотичні  монархії)  або  коли  конечно  треба  було 
зібрати  ся  до  купи  в  цілп  боротьби  з  безнастанно 
нападаючими  неприятельськи^пі  племенами;  друге,  ко- 
ли обмінні  союзи  не  були  и;е  достаточно  розвинені, 
дос^таточно  іішрокі  і  тревалі.  пробіг  утворити  ^гіцнпй 
політичний  союз.  Серед  безчисленних  вони  при  кін- 
ци  патріярхальноі  доби  поодинокій  ґрупі  удавало  ся 
через  ЦЇЛТПІ  ряд  иобід  уярмити  численні  сусідні  ґру- 
пи.  з  початку  побиті  були  прилучені  до  ґрупп  по- 
біднпків,  і  ставали  Їх  невільниками.  Але  поза  певною 
границею  таке  прилучуванє  вїке  не  дгожлігее.  госпо- 
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дарство  прибрало  би  за  великі  розміри,  неможливі  до 
заряд}куваня  одним  паном;  тоді  ґрупа  побіднпків  по- 
чала вдоволюватп  ся  тим,  що  змушувала  побід/кену 
ґрупу  піддати  ся  політично,  т.  є.,  узнати  зверхну 
власть  побіднпків  і  платити  данину;  піддана  ґрупа 
заховувала  при  тім  в  своїх  внутрішнпх  справах  певну 
скількість  самоуправи. 

Поодинока  ґрупа,  розростаючи  ся  що  раз  більиіе. 
ставала  ся  в  топ  спосіб  великою  деспотичною  дерлча- 
вою  старинного  світа.  Такими  були  держава  єгипетсь- 
ка, ассирипська,  вавилонська,  перзька  і  пн.  Власть 
деспота  була  в  них  неограниченою  властію  патріярха. 
володіючого  невільниками.  Межи  деспотом  і  просітвг 
начальником  родини  володіючої  невільниками,  було 
богато  переходових  ступенів :  сатрап,  начальник  окру- 
га і  т.  п.,  а  кождип  начальник  в  відношеню  до  своїх 
підданих,  яких  чинности  він  мусів  орґанїзувати,  імав 
необмежену  патріярхальну  власть.  Тип  орґанїзанії  в 
подібних  державах  був  всюди  оден  і  тон  самий. 

ИнпшГі  характер  мали  старинні  держави,  що  пов- 
стали в  наслідок  тревалих  і  обшітрних  обьп'нних  зно- 
спн  мелш  поодинокими  ґрупами.  Це  були  свобідні  со- 
юзи одноплеменних.  рівноправних  громад,  союзи,  яких 
першою  цілпю  було  йти  па  спільні  воєнні  виправи, 
боронити  обмін  і  приватну  власність. 

Завдяки  тревалим  зносинам  і  розвиткови  суспілт>- 
ііого  поділу  праці,  прибувало  чим  раз  більиіе  спільних 
справ  межчі  віддільними  ґрупами  —  союз  став  ся  силт>- 
нїйппім  і  певнійшим. 

Спільні  справи  були  полагоджувані  радою  панів, 
опісля  їх  представниками,  які  однак  були  під  контро- 
лею  ради.  В  виутрішних  справах  ґрупи  кол^дий  голова 
родини  лишав  ся  таким  самим  паном,  як  давнїйше. 
Що  відносить  ся  до  невільників,  то  они  не  брали 
жадної  участи  в  зарядлсуваню  суспільними  справа^пт. 
Такими  були  численні  репуб.іттікп  старпнної  Греції,  п 
по  части  і  Італії. 
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В  наслідок  безчпсленніїх  воєн  в  старпннім  світі, 
орґанїзації  другого  типу  (оперті  на  торговельних  зно- 
синах) не  були  тревалпмп,  часто  переходили  в  орґа- 
нїзації першого  рода;  війна  вимагала  зєдиненої  вла- 
сти, за  якою  трудно  було  глядіти  в  аристократичних 
републиках.  В  той  спосіб  в  наслідок  цілого  ряду  воєн 
републиканський  Рим  перемінив  ся  в  Рим  Цезарів. 
Побіч  того  часто  внутрішна  боротьба  економічних  ін- 
тересів доводила  до  горожанськпх  воєн  а  ті  потягали 
такі  зміни  за  собою:  численні  грецькі  р єну б лики  ду- 
же часто  перемінювали  ся  в  тиранії;  коли  дрібні  вла- 
стителі невільників,  селяне  і  купці  виступали  проти 
зєднаної  сильної  аристократії,  то  тоді  они  згроімаджу- 
валп  ся  по  більшій  части  під  прапором  короля  або 
тіфана,  бо  лиш  тісна  централізація  була  в  сплі  за- 
певнити їм  побіду. 

Взагалі  держава  старинного  світа  була  орґаніза- 
цією  для  зовнішної  оборони  економічних  зносин,  ор- 
ґанізацією.  ш;о  стояла  в  обороні  властителів  невіль- 
ників. 

3.   Головні   черти   суспільної  психольогії  старинного 

світа. 

а)  Становище  одиниці  в  ґ  р  у  п  і  і  в  су- 
спільстві. 

Постепенна  переміна  патріярха  в  властителя  не- 
віллпшів,  а  властителя  невільників  з  орґанїзатора 
продукції  в  иаразита,  потягала  за  собою  відповідні 
зміни  в  поглядах  па  продуцента  і  на  продуктивну  пра- 
цю. Пошана  для  продукційиої  праці  і  інтересованє  ся 
нею  зникали,  а  на  їх  місце  прнйиїло  зовсім  щ,ось  про- 
тивного. На  ]\іісце  буде  характеристика  розвитку  тої 
стороіпі  суспільного  способу  думаня  в  добі  розцвіту 
спстомн  невільництва . 

І)  тім  часі  іміаряди  продукції  клясифіковано  в  той 
(■іі,м-іп:   1  )    іп^іпітепіа    тіііа  —    цЬгі.   мертвІ  ЗНарядГі, 
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прим.  топір,  кросна;  2)  іпзігитепіа  зетіуосаііа  — 
знарядії  /Кііві,  але  такі,  що  лиш  в  половині",  то  є,  не 
дуже  ясно  виражають  голосом  свої  чувства,  як  прим, 
домашні  звірята  і  3)  ііпзігитепіа  уосаііа  —  знарядп 
продукції  обдарені  мовою,  т.  є.  люде  -  невільники. 

Такий  погляд  був  накинений  умови  старпнних 
жителів  суспільно-економічним  устроєм:  система  про- 
дукції основувала  ся  на  фактичних  відносинах  чоло- 
віка до  чоловіка,  як  до  простого  знарядя,  на  п  р  п- 
с  в  о  є  н  ю  собі  др^тої  особи  в  ціли  користаня  з  еї  ро- 
бочої сили. 

Не  знаючи  пншого  суспільного  устрою,  старинні 
горожани  вваліали  невільництво  за  натуральне  і 
незмінне  право  природи.  Такого  погляду  не  могли 
позбути  ся  навіть  найінтеліґентнійші  і  навіть  ґеніяльні 
люде  тих  часів.  "Природа  творить  одних  людей  для 
волі,  других  для  —  неволі"  (Аристотель  "Політика"). 
Плятон,  оден  з  найблагороднїппіих  мислителів  ста- 
рини, укладаючи  плян  ідеально  удосконаленої  держа- 
ви, не  міг  і  в  иїм  обійти  ся  без  невільників.  (Це  оста- 
точно є  зовсім  зрозуміле,  бо  "Републпка"  Плятона 
представляє  нам  лиш  ідеалізоване  спартанське  су- 
спільство). 

Сли  не  завсїгди  обходжено  ся  жорстоко  з  не- 
вільниками, то  все  таки  не   людей   в   них   бачили. 
Впрочім  і  жорстокість  росте  в  міру  того,  як  ровиток 
обміну  разом  з  зростаючою  жаждою  наживи  спричи- 
нюють що  раз  то  більший  визиск  невільників. 

В  взаїмнпх  зносинах  межи  невільниками  па- 
нувала рівність  безправя.  Однак  в  міру  того,  як  пани 
передавали  своїм  вірним  невільникам  часть  орґанїза- 
торської  дїяльности,  повставало  також  панованє  не- 
вільників над  невільниками. 

Родинні  звязп  невільників  були  навязувані  і  роз- 
ривані згідно  з  інтересами  панів. 

Інтереси  панів  також  назначували  скількість  спо- 
живчих средств,  які  діставали  ся  невільникови.  В  на- 


—  79  — 

слідок  значного  розвитку  систематичної  торговлї  не- 
вільниками користнїйшим  було  зовсім  не  журити  ся 
повнші  заспокоєнем  найважніТішпх  потреб  невільни- 
ка, а  старатп  ся  передовсім  о  інтензивність  его  праці; 
в  той  спосіб  невільник  "зуживав"  ся  дуже  скоро,  і  его 
місце  занимав  новий  невільник,  що  коштував  зглядно 
не  богато.  Отже  інтерес  панів  реґулював  довготу  житя 
невільників,  так  як  реґулював  їх  розмножуване  ся. 

Уклінність,  безумна  покора  —  це  головні  черти 
психольоґії  невільників,  які  випливали  з  повисших 
відносин.  Не  було  можности  розвитку,  не  було  навіть 
думки  про  боротьбу.  Лиш  в  виїмкових  случаях  вибу- 
хали бунти  невільників;  це  звичайно  лучало  ся  там, 
де  самий  характер  праці  витворив  або  незвичайне 
зґрупованє  невільничих  мас  (рільничі  невільники  в 
Сицилії,  що  працювали  сковані  по  кілька  сот  на  однім 
полю),  або  незвичайну  енергію  і  боевий  запал  (рим- 
ські ґлядіятори).  Тут  впрочім  мав  вплив  також  той 
факт,  що  ґлядіятори  по  більшій  части  були  невільни- 
ками в  першім  поколіню,  а  не  нащадками  невільників, 
які  зовсім  не  знали  свободи).  Такі  бунти  були  здав- 
лювані з  немилосердною  жорстокостію,  мордуючи  всіх 
збунтованих.  Але  навіть  вразі  побідп  невільників  са- 
мий суспільний  склад  не  змінив  би  ся;  невільники  не 
були  в  силі  зорґанізувати  иншої  системи;  в  найліпшіьі 
разі  змінивби  ся  лиш  склад  кляси  свобідних  людей. 

Понад  позбавленою  всіх  прав  масою  робітників 
стояла  родина  пана.  Але  і  на  сі  орґанізації  невільни- 
цтво витиснуло  своє  пятно.  Не  лиш  переховала  ся  в 
ній  звичайна  власть  патріярха  над  членами  свого  ро- 
ду, включаючи  право  лаггя  і  смерти.  Отець  родини 
мав  також  право  продати  свої  діти  в  неволю ;  на- 
віть в  найсвітлійиіій  добі  старинного  періоду  такі  по- 
дії не  були  рідким  явищем.  Але  помимо  сего,  що  бать- 
ківська власть  була  так  само  неограпичена,  як  власть 
паня  над  невільниками.  —  дійсні  відносини  в  перпіілг 
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случаю  були,  розуміє  ся,  о  много  лагіднїпші,  як  в  дру- 
гім. 

Опісля  над  поодинокою  родиною  взносила  ся  дер- 
жава. Відносини  свобіднпх  людей  до  держави  були 
ріжкі,  відповідно  до  державного  устрою. 

В  деспотичних  азійських  державах  кождий  під- 
даний був  невільником  держави.  Економічно  се  було 
виражене  в  формі  визпскуваня  приватних  господарств 
через  господарство  державне  —  збіфанє  високих  да- 
нин і  податків.  Маси  людности  не  жили  горожанськші 
житєм.  З  часом  тиск  з  верха  на  низ  збільшував  ся  в 
міру  удосконаленя  урядничого  апарату.  Замість  вико- 
нувати ЛІПИ  розкази  висшої  власти  і  бути  для  неї  жи- 
вим знарядом  визиску,  урядники  щораз  більше  зачи- 
нають жити  свош  житєм,  зачинають  визискувати  для 
себе.  Та  зміна  відбувала  ся  в  міру  того,  як  висші 
верстви  азійської  бюрократії  чимраз  більше  відступа- 
ли свою  орґанїзаторську  діяльність  низшим  верствам, 
перемінюючи  ся  в  той  спосіб  з  продукційніьх  членів 
суспільства  в  паразитів,  так  само  як  властителі  не- 
вільників в  Греції  і  в  Римі.  Притім  дбаючи  за  своїх 
нащадків,  бюрократія  творила  цілу  масу  новпх  зовсім 
неужиточних  урядів.  В  таких  східних  державах,  як 
Хіни,  Перзія,  страшна  сила  адміністраційного  апа- 
рату була  жерелом  незносимогр-  економічного  і  прав- 
ного  поневоленя. 

з  огляду  на  такі  обставини  розвиток  одиниці  стає 
ся  неможливим  не  лиш  для  невільників;  духова  апа- 
тія панів  не  богато  ріжніггь  ся  від  тупоумности  невіль- 
ників. 

В  инших  відносинах  до  політичної  цїлости,  до 
держави,  знаходила  ся  одиниця  в  державах  європей- 
ського типу. 

Одпніщя  не  була  та.лі  поневолена;  на  те  не  позво- 
ляла сама  суть  форми  державної  звязи.  Впрочім  з 
самого  початку  найбогатшпм  з  помежи  знатних  воло- 
діючих невільниками  родин  удало  ся  запанувати  еко- 
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номічно  і  політично  над  "'демосом"  —  над  масою  менш 
богатих  гороїкан,  рільників  і  ремісників;  економічна 
заленшість  тих  послїдннх  полягала  на  задов/кеню  ся, 
а  політична  —  на  дулш  ограниченім  впливі  на  заряд 
держави.  Але  коли  розвиток  обмінних  зносин  зміцнив 
звязь  межи  верствами  демосу,  і  коли  на  виднокруг 
виступила  нова  енерґічна  ґрупа  демосу  —  купці,  тоді 
демос  злучив  ся  проти  аристократії  рільничої  і  про- 
вадив з  нею  завзяту  боротьбу  за  політичні  права  і  за 
економічні  корнети.  Боротьба  скінчила  ся  побідою 
демосу,  який  здобув  цілковите  політичне  рівноуправ- 
ненє. 

Історія  не  може  вказати  на  другий  так  світлий  пе- 
ріод розвитку  гороліанського  житя,  як  в  Атенах  від 
УІ — ІУ  в.в.  перед  Р.  Хр.  Рівність  зглядом  права  була 
цілковита:  кождий  міг  брати  участь  в  нарадах  і  го- 
лосувати над  загально-дерліавними  справами.  Дійшло 
було  до  того,  ш;о  декотрі  уряди  ваш  не  обсаджувано 
через  вибір,  але  прямо  жеребом.  Такий  був  демокра- 
тизм републики.  Але  се  була  лиш  одна  сторона  су- 
спільного лштя. 

Поза  кількома  десятками  тисяч  свобідних  горо- 
жан, розвиваючих  ся  в  вільній  атмосфері  горожан- 
ського  лштя,  стояли  многі  сотки  тисяч  позбавлених 
всяких  прав,  придавлених  "яаівих  знарядів".  Сума 
політичної  дїяльности  свобідних  людей  заключала  ся 
в  дїленю  добпчі,  витвореної  невільниками,  і  забраної 
від  невільників. 

Так  само  було  в  стариннім  Римі.  В  протягу  кіль- 
кох століть  борола  ся  там  демократія  —  плебеї,  з  впс- 
шою  клясою  —  патрицішпі,  за  ті  саіиі  політичні  цїли. 
ш;о  і  демос  в  Атенах.  Крок  за  кроком  з  подиву  гідною 
енерґією  ппзша  кляса  змушувала  сильних,  зорґанїзо- 
ваних  противників  робити  уступки  в  напрямі  рівности. 
Але  в  часі  всеї  тої  боротьби  не  дав  ся  чути  иї  оден 
голос  в  обороні  невільників;  під  тим  зглядом  не  було 
ріжніщї  мелчп  найбільш  захланними  демаґоґамп  і  най- 
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чеснїйшими  утопістами  в  роді  Ґракхів,  яких  ціле  жи- 
тє  зійшло  на  боротьбі  за  інтереси  "народа". 

Коротко  про  положене  одпнпцї  в  старинніп  су- 
спільностп  можна  сказати  ось  що.  Невільник  не  мав 
можностп  на  розвиток,  але  мав  всі  дані,  щоби  котити 
ся  в  долину.  Для  пана,  в  східних  суспільствах  о  сла- 
бім обміні,  условини  розвитку  були  не  богато  ліпші; 
противно,  в  західних  суспільствах,  де  обмін  товарів 
був  широко  розвинений,  свобідна  одиніщя  мала  ціл- 
ковиту свободу  розвитку  власних  сил. 

б)  Суспільні  форми  світогляду. 

Треба  також  розглянути,  як  богатий  і  відповід- 
ний м  а  т  є  р  і  я  л  для  технічного  і  також  економічного 
розвитку  творила  суспільна  психольоґія  доби  невіль- 
ншїтва. 

Що  відносить  ся  до  психіки  невільників,  то  не 
богато  моліна  про  ню  сказати:  про  іх  крайнє  убоже- 
ство і  брак  всякого  змісту  житя,  плиткість  і  тісноту  їх 
ума  сумнівати  ся  не  монша,  бож  они  були  лиш  знаря- 
дом  продукції.  Нема  тут  що  й  шукати  за  зародками 
розвитку;  умово  жптє  людей  тоі  кляси  в  найліпшім 
разі  (образовані  невільники)  було  лиш  слабою  від- 
биткою  умового  л{итя  панів. 

Кляса  панів  находилась  в  пишім  положеню;  убо- 
жество психольоґіі  не  було  тут  копечностію;  орґанїза- 
торська  діяльність  вимагає  певного  умового  розвитку, 
а  визиск  невільників  давав  можність  панам  віддавати 
ся  не  лиш  ріжнпїіі  роскошам  але  також  праці  думки. 

Період  иевільшпдтва  обнимає  довгі  ряди  не  по- 
дібних до  себе  суспільних  формацій;  порівнюючи  уро- 
вень духового  житя  в  ріжних  ступінях  того  періоду 
в  ріжних  народів,  можна  знайти  всі  відтінки  від  вар- 
варства до  високого  ступіня  цівілізаціі,  до  якого  дій- 
шли Греція  і  Рим  в  найсвітлійших  своїх  часах. 
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Нема  потреби  задержувати  ся  на  роугляненю  змі- 
сту суспільної^о  Нчптя  панів  тих  суспільностпй,  що  вп- 
творплп  ся  прп  слабім  обміннім  процесі"  і  зорґанїзува- 
лп  ся  в  деспотичні  держави  Сходу.  На  певнім  ступени 
розвитку  затирають  ся  тут  майже  всі  ріжницї  пспхо- 
льоґіі  панів  і  невільників;  анальоґічнпй  характер  гне- 
ту одних  і  других  вироджує  анальоґічну  тісноту,  брак 
всякого  змісту  і  умовий  застій;  ріжніщя  в  степени  є 
так  мала,  що  навіть  не  заслугуе  на  увагу. 

Иншпй  образ  представляють  нам  невільничі  су- 
спільства, в  яких  обмін  був  високо  розвинений.  Вільні, 
далеко  сягаючі  обмінні  зносини  розширюють  умовий 
виднокруг  людей,  розбуджують  свідомість,  увільню- 
ють  ум  від  закостенілости,  в  якій  він  находив  ся  дав- 
иіТіше  в  часі  натуральноі  господарки.  Психічний  мате- 
ріял  мусів  зростати  і  ставати  ся  більш  ріжнородним; 
брак  зовнішного  гнету  з  одноі  сторони,  а  невелике 
панованє  природи  над  чоловіком  з  другоі.  творять  кра- 
щий ґрунт  для  розвитку  людськоі  думки,  для  бі.іьі^и 
іитензивноі  дїяльности  ума. 

Фетишизм  природи  відсуває  ся  на  чимраз  даль- 
ший плян.  Переховує  ся  лиш  декуди;  останки  єго,  се 
забобонні  реліґіі,  і^іетафізичне  пояснюванє  житєвпх 
явищ  і  взагалі  найбільше  зложених  явищ  природи 
В  реліґіях  старинного  світа  виступають  як  божетва 
елементарні  явища  природи,  непоконані  чоловіком, 
отже  непояснені,  а  опісля  також  ріжні  елементарні  я- 
вища  суспільного  житя...  Метафізика,  що  пояснює 
явища  однаковими  "силами,  що  криють  ся  за  ними", 
є  лгпп  більш  абстракційною  формою  анімізму.  Розу- 
міє ся,  в  психіці  економічно  слабших  елементів  су- 
спільства (демос,  плєбеі,  пізнійше  пролєтаріят)  ані- 
мізм і  метафізика  занимають  більше  місця,  ніж  в  пси- 
хіці висииїх  верств. 

В  кол\-дім  разі  клясичнпй  світ  в  часі  свого  істно- 
ваня  високо  розвинув  н  а  у  ч  н  у  діяльність.  Але  чи 
єі  поступ  йиіов  в  напрямі  сприяючім  розвпткови  те- 
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хнїки  і  економіки,  чи  та  діяльність  провадила  до  без- 
посередної  боротьби  з  природою,  до  побіди  над  нею? 

Треба  відріжнити  дві  доби  житя  клясичного  сві- 
та. Доки  великий  властитель  невільників  був  фактич- 
ним орґанїзатором  продукції  своєї  ґрупи,  а  побіч  ньо- 
го остав  ся  ще  свобіднип  селянин  і  ремісник,  до  того 
часу  суспільна  думка  мусїла  ііти  в  напрямі  здобутя 
практичних  відомостіпі.  Правда,  що  се  мало  місце  в 
раниііп  добі  культури,  опертої  на  невільництві,  коли 
розвиваюче  ся  знане  було  ще  дуже  вузке,  а  консерва- 
тизм патріярхального  житя  тяжив  ще  над  мозґалш,  отже 
поступ  практичних  відомостип  міг  відбувати  ся  лиш 
дуже  ПОБОЛИ.  Але  в  порівнаню  з  попередними  періо- 
дами се  була  шалена  скорість.  В  протягу  немногих 
століть  винайдено  множество  технічних  уліпшень  і 
відкрить;  в  послідних  столїтях  клясичного  світа  на- 
громаджено великий  запас  науково-практпчнпх  відо- 
мостий;  деякі  сторони  продукції  були  проваджені  пля- 
ново  і  операли  ся  на  глубокім  знаню  прав  явіпц 
(прим,  інжінєрські  і  будівляні  роботи,  оброблюване 
матеріялів  і  т.  п.). 

Але  вже  в  слідуючім  періоді  фактична  участь  ве- 
ликого властителя  невільників  в  продукції  зменшує  ся 
дуїке  скоро,  орґанізаторська  діяльність  спадає  на  пле- 
че певної  части  невільників  (і  подібної  невільникам 
служби).  Рівночасно  селянська  і  реміснича  кляса  зі- 
стала  зруйнована  і  оберцена  в  паразптнпй  пролєтарі- 
ят  (в  який  спосіб  це  стало  ся  —  поясішмо  пізнійше). 
Тоді  очивпдно  улягає  зміні  також  напрям  умового  яш- 
тя  пануючої  кляси.  Вона  відриває  ся  від  безпосеред- 
ної  боротьби  з  природою,  від  продукції  а  переходить 
до  "висших  сфер".  Як  суспільна  роля  панів  що  раз 
більше  сщзоваджує  ся  до  уживаня,  так  і  їх  діяльність 
умова  спроваджує  ся  до  осолодукуваня  собі  житя. 

Зникає  всяке  заінтересоване  ся  науками  техніч- 
нтш,  які  безпосередно  служать  продукціпній  нрацї, 
то  є,  говорячи  загально  —  невільничому,  а  не  пан- 
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ському  жіітю.  Поступ  природничих  наук  операє  ся 
на  слабпх  підставах,  бо  обсервації  і  досвід  паші  у- 
важають  за  негідну  для  себе  річ.  Про  нари  суспільні 
навіть  нема  що  говорити:  їх  початком  є  історія  героїв 
і  воєн,  а  студії  природної  і  економічної  культури  май- 
же не  істнують,  бо  мають  за  предмет  річ  маловартну  і 
гідну  погорди  —  продукцію.  Та  скраГша  гордість  дуі\г- 
кп  була  відбпткою  панованя  панів  над  невільниками. 

Старинні  жптелї  наГірадше  занимали  ся  найбільш 
абстракціпнпми  пргфодничими  наукаьиі  —  математи- 
кою і  льоґікою.  З  більш  конкретних  наук  заінтересо- 
ванєм  тішила  ся  астрономія.  Яке  небудь  ириноровле- 
нє  тих  наук  до  практичного  житя  уважало  ся  річию 
низькою.  ІТісля  Плятона  прпноровленє  ґеометрії  до 
розвязки  механічних  задач  значило  понижене  єї  гід- 
ностп  як  науки. 

Фільософією  займали  ся  в  стариннім  світі,  а  го- 
ловно в  Греції,  так  богато,  як  ніколи  перед  тим  і  по 
тім.  Грецька  фільософія  була  найкращим  здобутком 
старинної  цівілізації.  Але  і  тут  головною  чертою  було 
віддалене  фільософії  від  щоденного  житя.  брак  зма- 
гань до  ЄЇ  узасадненя  на  практичнім  досвіді,  пере- 
важно спекулятивний  характер. 

Взагалі  в  иізнїйитім  періодї  кляспчного  світа  бо- 
гацтво  знаня  було  майже  безвартісне  для  технічного 
поступу,  отже  і  для  економічного  розвитку. 

Розвиток  красних  штут^  становить  другий  харак- 
теристичний продукт  психічного  житя  стартишого  сві- 
та, продукт  майже  безужпточніш  для  економічного  по- 
ступу, хоч  дуіке  цїіптй  для  впсіппх  к.їїяс.  як  ж'птєва 
роскіш. 

в  еконо;тічнпх  поглядах  доби  розцвіту  клясичної 
цівілїзації  особливо  яскраво  відбиває  ся  иапря^г  су- 
спільної ду^гкн  вороїкий  економічному  розвиткови. 

Ті  погляди  є  розкинені  уривками  в  рілших  творах 
старинної  літератури.  Они  не  були  вислідом  критич- 
ного розсліду,  а  прямо  були  подиктовані  суспільнп^тп 
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условішами:  они  не  були  наукові  і  не  могли  уложптп 
ся  в  наукову  систему.  Економічна  наука,  наука  о  від- 
носинах людей  при  продукціннін  праці,  не  могла  пов- 
стати в  часі  загальної  погорди  для  продукціпної  праці. 

"Все  знане  господаря  —  говорить  Аристотель  — 
заключав  ся  в  умілости  вик(ристаня  своїх  невільни- 
ків". При  тім  ідеалом  старинних  було  добути  всьо,  що 
потрібно  з  праці  своїх  невільників,  не  удаючи  ся  до 
обміну.  Такого  погляду  держали  ся  навіть  Атенцї,  на- 
рід торговельний.  Він  був  оснований,  перше,  на  за- 
гальнім характері  тодїшної  господарки,  яка  була  біль- 
ше натуральною,  ніж  обмінною;  друге,  на  острім  ан- 
таґонїзмі  межи  клясою  купців  а  пншими  ґрупамп  су- 
спільства. 

З  огляду  на  слабий  обмін,  коли  невелика  скіль- 
кість  товарів  переходить  через  руки  купця,  кляса  куп- 
ців не  могла  вдоволити  ся  таким  малим  процентом  зи- 
ску як  прим,  в  наших  часах.  Купці  визискували  силь- 
но так  витворців,  як  і  споживців,  а  се  приходило  їм 
тим  лекше,  ш;о  конкуренція  була  незначна.  В  той 
спосіб  яскраво  виступала  суперечність  інтересів  кля- 
си  купців  з  інтересами  инших  членів  суспільства. 
Звідси  походить  вороже  становіпце  більшости  старин- 
них писателів  зглядом  торговлї  і  купців.  "Купцї  при- 
викли брехати  і  обманювати,  і  їх  треба  толерувати 
в  державі  лиш  як  неминуче  зло...  Для  горожанина  є 
переступством  —  занпмати  ся  торговлею.  Держава 
повинна  звертати  увагу  на  продажу  товарів  і  позво- 
ляти  купцям  лиш  на  найменший  зиск".  (Плятон). 
"Дрібна  торговля  —  се  опідна  річ.  Велика  торговля 
—  мусить  бути  толєрована.  Не  може  бути  зиску  без 
ошуства".  (Ціцеро).  Вартість  обмінна  товарів  носіггь 
в  Аристотеля  на  пів  згірдливу  назву  "штучного  хісна 
з  предмету",  в  противенстві  до  "натурального  хісна 
з  предмету",  т.  р:.  можности  безпосередного  зужитя 
продукту. 


—  87  — 

Поділ  праці  старішні  жителі  оцінювали  з  точки 
погляду  не  продукції,  але  зужптя.  Они  не  звертали 
уваги  на  ту  напважнїпшу  користь  поділу  праці,  що 
она  збільшує  скількість  продуктів,  а  зменшує  їх  ко- 
шта. Они  приписували  значінє  лиш  тому,  ш;о  поділ 
праці  збільшує  гарні  прикмети  продукту,  підносить 
приємність  зужптя.  Така  точка  погляду  відповідала 
як  наіікраще  ролї  консументів,  котру  відгравали  вла- 
стителі невільників  в  розвитім  клясичнім  суспільстві. 

Суспільнпії  поділ  праці,  обмін,  в  котрім  цеп  по- 
діл є  виражений,  були  великими  чинниками  поступу  в 
стариннім  віці.  Они  булп  тим  ланцом,  щ;о  лучив  тоді- 
шну  продукцію.  І  в  відношеню  до  тих  обявів  житя 
суспільного  тодїшна  пспхольоґія  суспільства  стала 
на  ворожім  становищі.  Цікава  річ,  що  лихва  була  в 
більшії!  пошані,  ніж  торговля.  Вправдї  стрічаємо  в  лї- 
терат}фі  напасти  на  ню,  прим.  Арістотель  опрокидує 
ЄЇ  на  тій  основі  що  "в  найвпсшій  степени  є  против- 
ним пріфодї  плодїкенє  гроший  з  гроший".  Але  таких 
напастий  богато  не  було.  Тимчасом  суперечність  ін- 
тересів лихваря  і  довжників  не  є  мешне  очпвидною. 
як  суперечність  інтересів  купця  з  інтересами  про- 
дуцента і  консумента.  Лихва  тішила  ся  більшою  по- 
иіаною,  ніж  торговля,  бо  кляса,  що  займала  ся  лихвою, 
була  о  много  сильнїйша  і  більиі  впливова,  ніж  кляса 
купців. 

Торговля  в  тих  часах  вимагала  богато  енерґії  і 
праці,  звязана  була  з  великим  ризиком.  Виховані  на 
ледарів,  властителі  невільників  взагалі  не  мали  необ- 
хідної при  такім  занятю  енерґії.  Лихва  була  о  много 
лекшим  і  иеменгпе  корисним  заііятєм.  Аристократія 
нїчо  не  мала  проти  неї  і  затпімала  ся  нею  охочо.  В 
Атенах  в  добі  роцвіту,  18%  на  рік  було  звичайною 
процеитовою  ^[ірою.  В  Римі  такі  люде  як  Помпей, 
Суля.  Антоніп.  навіть  патріоти-ідеалісти  Брут  і 
Кассій  не  встидали  ся  давати  ножички  на  величезний 
процент  —  48  до  70%  пя  ])ік.  Зовсім  щлгродна  річ. 


що  держава  попирала  лпхву  енерґічно  і  з  великим 
запалом  боронила  інтересів  вірителїв.  Держава  тоді' 
не  звертала  уваги  на  ріїкннцю  меяаі  браком  охоти 
а  браком  можности  заплач еня  довгу.  Віритель  мав 
право  свого  довжнпка  продати  в  неволю.  А  після  прав 
12  таблиць  в  Рпмі  (уложених  аристократами  в  451.  р. 
пер.  Р.  Хр.)  вірптелевп,  як  здає  ся,  було  вільно  навіть 
на  куснї  потяти  тіло  чоловіка,  що  не  мав  чим  запла- 
тити довгу. 

Такі  були  відносини  суспільства  і  держави  до  ли- 
хви. Тимчасом  в  історії  упадку  старинного  світа  роз- 
виток лпхвп,  як  се  побачимо  дальше,  відограв  дуже 
валшу  і  дуже  сумну  ролю. 

Перевага  політики  над  инпіими  сторонамп  їкнтя 
яскраво  відбиває  ся  в  грецько-римськім  світї.  Сус- 
пільні справи  того  рода  грали  так  валїну  ролю  в  жптю 
горожан,  що  Аристотель  вважав  навіть  змаганє  до  по- 
лїтичнаї  дїяльности  за  характеристичну  черту  чоло- 
віка. "Чоловік  —  говорить  він  —  є  з  своєї  натури  по- 
літичним звірятем"  (то  є,  горожанином).  Погорда  фі- 
зичною працею  мотивує  ся  в  значній  мірі  тим,  що 
она  не  лишає  часу  на  справи  суспільні  (Ксенофонт). 
Тимчасом,  коли  розглядаємо  інтереси,  які  лежали  в  о- 
снові  того  ишрокого  горожанського  Ячитя  і  витворю- 
вали боротьбу  партій,  то  покаже  ся,  що  они  спрова- 
дя^ували  ся.  конець  кінців,  до  інтересів  впзпску,  під- 
бою, грабеяп  і  поділу  добичі.  Чим  дальше,  тим  біль- 
ше непродуктивною  ставала  ся  ціла  політична  дїяль- 
ність,  яку  свобідні  горожани  вважа.яи  за  нанхосен- 
нїйиіу,  найбільш  продуктивну. 

4.  Причини  упадку  суспільств  опертих  на  невільництві. 

Технічний  поступ  —  підстава  всякого  розвитку 
суспільства,  почав  чимраз  більше  звільнювати  своє 
темпо  від  часу  як  кляса  панів  фактично  утратила,  зло- 
жила з  себе  орґанїзаторську  ролю  в  продукції.  В  дій- 


сностії  се  була  одинока  кляса  в  суспільстві,  яка  жила 
серед  обставин  сприяючих  розвиткови  сил;  але  коли 
она  стала  ся  і'рупою  суспільних  паразитів,  тоді  розвій 
ЄЇ  прибрав  инппш  характер,  посував  ся  в  паразитно- 
споживчім  а  не  в  продуктивнім  напрямі.  А  невільники 
з  огляду  на  житєві  обставини  майже  не  могли  розви- 
вати анї  себе,  анї  сил  суспільства  в  боротьбі  з  при- 
родою. 

Але  сего  не  досить  —  невільники  фактично  під- 
упали, підпадали  умовій  і  фізичній  деґенерації.  Чоло- 
вік, замінений  в  знаряд  продукції,  дуже  скоро  тратив 
житєву  енергію.  Немилосердний  визиск  скорочував 
єго  істнованє  а  єго  звироднілі  нащадки  скоро  губили 
ся.  З  огляду  на  бознастанну  систематичну  торговлю 
невільниками,  показало  ся  кориснійшим  для  власти- 
телів вимагати  від  невільників  можливо  найбільшого 
висиленя  при  праці,  зовсім  не  дбаючи  про  цілко- 
вите привернене  вичерпаних  сил  через  відпочинок, 
поживу,  взагалі  через  достаточне  заспокоєне  їх  пот- 
реб. Правда,  в  той  спосіб  живий  знаряд  скоро  зуживав 
ся,  але  користь  добута  з  нього  покривала  кошт  купна 
нового  лшвого  знаряду. 

В  наслідок  того  невільники  з  конечности  мусіли 
вимирати,  число  їх  зменшувало  ся,  смертність  перева- 
жала над  числом  уродин.  Але  в  протягу  многих  століть 
смертність  покривала  ся  припливом  нових  вязнїв,  я- 
ких  достарчували  війни  з  варварами  -  сусїдаші  куль- 
турного, операючого  ся  на  невільніщтві  суспільства. 
Доки  не  висхло  те  жерело  достарчуваня  невільників, 
доти  не  упадало  суспільство  оперте  на  невільництві, 
але  дер;кало  ся  на  однім  степени;  розмір  продукції 
не  зменшував  ся,  бо  було  досить  робочої  сили. 

Однак  такий  стан  річпй  не  міг  треватп  без  кінця. 
Прийшов  час,  коли  подібні  походи  проти  варварів 
стали  зменшувати  ся  і  щлідбанс  невільників  в  доста- 
точній  скількости  стало  ся  річіїю  ду/ке  трудною,  а  опі- 
С./ІЯ  навіть  иемолиПівою.  Замість  побід  над  варварами 
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прийшли  пораженя,  зачіпні  війни  перемінили  ся  в 
оборонні,  жерело  робочої  силп  висохло.  Якіж  причини 
викликали  такий  зворот  воєнного  щастя? 

Причини  ті,  це  скорий  упадок  воєнної  сили  су- 
спільства опертого  на  невільництві. 

Війна  —  продукція  невільників  —  була  одино- 
ким занятєм,  якого  не  можна  було  зложити  на  плече 
невільників  і  в  наслідок  того  мусїла  она  липшти  ся 
занятєм  вільних  людей.  Війско  могло  складати  ся 
лиш  з  людей  свобідних,  а  упадок  свобідної  кляси  оз- 
начав упадок  війска,  упадок  продукції  невільників, 
упадок  господарства,  опертого  на  невільництві.  А  тим- 
часом  внутрішні  економічні  відносини  старинного  сві- 
та підкопували  силу  вільного  стану. 

Вільний  стан  складав  ся,  перше,  з  великих  вла- 
стителів невільників,  яких  була  меншість,  друге,  з 
дрібних  властителів,  яких  господарство  мало  чисто 
родинний  характер,  т.  є,  обходило  ся  без  невільників 
і  піддержувало  ся  все  передовсім  працею  властителів 
і  їх  родини;  більшість  таких  господарств  творили 
рільники,  меншість  —  ремісники. 

Як  бачимо,  підставу  силп  старинного  світа  твори- 
ли дрібні  властителі  землі,  значить  селяне.  Рим,  щ;о 
був  загорнув  під  свою  власть  всі  старинні  суспіль- 
ства, в  добі  розцвіту  своєї  заборчої  політики  був  дер- 
жавою переважно  хлопською.  Доки  істнувало  сильне, 
численне,  вільне  селянство,  доти  старинний  світ,  зав- 
дяки своїй  високо  розвиненій  воєнній  техніці,  міг  лег- 
ко відносити  побіди  над  варварськими  племенами  — 
відважними,  але  не  вправленими  в  воєннім  ремеслі. 

Селянство    поносило    весь  тягар   воєнний  не   ЛІПИ 

в  тім  значію,  ш,о  проливало  свою  кров,  але  також 
тому,  що  на  нім  тяжіли  також  майже  всї  державні 
податки  і  оплати,  на  кошт  котрих  війни  були  прова- 
джені. Впсші  кляси,  великі  властителі  невільників, 
зуміли  скинути  з  себе  сей  тягар,  бо  враз  з  богацтвом 
мали  они  також  політичну  силу.  Противно,  хлопи  ко- 
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ріісталії  з  воєн  заледво  в  дуже  незначній  мірі  —  най 
більшу  користь  з  них  тягнули  знова  богаті  власти- 
телі' невільників,  які  з  тої  самої  причини  займали  всі 
важні  і  впливові  уряди  в  віпску,  заряджували  поділом 
добичі  (головно  землі  і  невільників),  робили  себе  у- 
правителями  підбитих  провінцій  і  т.  д. 

Посвячуючи  війні  богато  часу  і  средств,  дрібні 
властителі  землі  занедбували  по  трохи  і  руйнували 
своі  господарства. 

Лихва,  до  якоі  удавав  ся  в  таких  обставинах  се- 
лянин,  улекшувала  і  дуже  часто  спричинювала  упа- 
док его  господарства;  побіфаючи  величезні  проценти, 
лихвар  —  звичайно  аристократ,  богатий  властитель 
невільників  допроваджував  дуже  скоро  селянина  до 
цілковитоі  руїни. 

Вкінци  руїну  селянства  прпскорував  розвиток  ве- 
ликих сельських  господарств.  Уживаючи  в  рільництві 
сотки  невільників,  великий  властитель  земель  в  Си- 
циліі  або  в  полудневій  Італіі  достарчував  на  ринок 
богато  таного  збіжа;  дуже  часто  підбиті  народи  достар- 
чували  Римови  в  виді  контрибуцій  збіжа  в  великій 
скількости  зовсім  даром.  Для  убогого  селянина  про- 
дуковане збіжа  на  продаж  ставало  ся  прямо  некорист- 
ним. 

В  той  спосіб  всьо  змовляло  ся  проти  дрібних  вла- 
стителів землі:  тягар  величезних  податків  і  безнастан- 
них воєн,  могучість  лихварського  капіталу  і  сила  кон- 
куренціі  великого  рільничого  господарства,  опертого 
на  невільніщтві,  і  з  віісшою  технікою.  Руїна 
селянства  докопувала  ся  скоро:  дрібноземельний  се- 
лянин тратив  землю  через  довги,  а  часто  сам  єі  поки- 
дав внаслідок  неиоплатностп  господарки,  бго  частка 
переходила  до  рук  великого  властителя.  Так  отже  зе- 
мля громадила  ся  в  руках  богачів.  Вли»  около  Р.  Хр 
ціла  Італія  складала  ся  з  невеликого  числа  величезних 
земельних  посілостий  —  лятифундій. 
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Дрібні  властителі  з  упливом  часу  ставали  "про- 
лєтарами",  то  є,  свобіднпми  людььш,  позбавленими 
средств  продукції.  На  селі,  де  панували  богачі  і  де 
всьо  було  витворюване  працею  невільників,  пролета- 
ріат не  мав  що  робити,  отже  утікав  до  міста,  щоб 
там  шукати  средств  до  лштя.  В  містах  громадили  ся 
сотки  тисячів  подібних  бездомних  людей,  які  і  там  не 
знаходили  продукціпного  занятя.  Держава  мусіла  у- 
держувати  їх;  політичні  партії  улаївалп  їх  як  средства 
боротьби  одних  проти  др^тпх.  Головним  средством 
удернчаня  для  пролєтаріяту  були  жертви  від  богатих 
державна  поміч,  і  продажа  голосів  політичним  парті- 
ЯЫ.  Це  відносить  ся  головно  до  пролетарів  замешка- 
лїїх  в  Римі.  Они  все  служили  тому,  хто  більше  платив. 
Се  був  дійсно  ''пролетаріят  пасожитів",  виступаючий 
як  слуги  і  похлїбнпки  пануючої  політичної  сили  і 
економічно  сильних  одиниць.  Збільшували  його  ще 
визволенцї,  т.  є.  невільники,  яким  удїлювано  свободу 
за  якісь  визначні  заслуги,  або  за  викуп.  Ті  нпзші  еле- 
менти пролєтаріяту  ще  приспішували  его  моральний 
упадок,  бо  до  тодїшних  хиб  вільних  людей  вони  дода- 
вали свій  низкий  уровень  невільничої  пспхольоґії. 

Так  отже  селянство  руйнувало  ся,  тратило  давне 
суспільне  становіпце  і  деморалізувало  ся  та  перехо- 
дило в  ряди  паразитного  пролєтаріяту.  Рівночасно 
зменшувала  ся  воєнна  сила  суспільства,  опертого  па 
невільництві:  паразитний  пролетаріят  не  є  в  силї  за- 
ступити на  війні  енерґічного,  хороброго  селянина; 
паразит  не  видерншть  тялчкпх  воєнних  трудів,  анї  єї 
строгої  дисципліни;  він  не  хоче  лішіати  міста,  де  без 
працї  він  може  здобутп  средства  до  житя.  Під  тим 
зглядом  пролетар  старинного  світа  є  подібний  до 
звироднілого  великого  властителя  невільнпків. 

А  варварп,  могучі  через  свою  родову  взязь,  віль- 
ні і  горді  безнастанно  проводили  боротьбу  з  невіль- 
ничим світом,  з  его  воєнною  орґанїзацією,  —  рим- 
ською армією.  І  той,  колись  невзрушпмий  охоронний 
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вал  кляспчної  культури  почав  потрохи  хптатп  ся  під 
напором  свіжо-наплпваючпх  филь  варварів.  З  зачіп- 
ної війна  Рпмлян  перемінює  ся  в  оборонну,  замість 
побід  приходять  пораженя.  Воєнна  продукція  невіль- 
ничої робочої  сили  зменшує  ся  надзвичайно  а  тим  са- 
мим підкопує  ся  підстава  старинної  культури. 

Починає  ся  загальний  упадок  продукції  в  наслі- 
док браку  робочої  сили.  Цей  упадок  відбиває  ся  болю- 
чо на  ВСІЙ  людности.  З  початку  в  лятпфундіях  ріль- 
ніщтво  замінювано  скотарством,  яке  вимагає  менше 
робочих  рук;  але  так  довго  не  могло  бути:  село  пустіє 
і  иасовиска,  які  появили  ся  на  місце  давної  рілї,  обер- 
тають ся  по  черзі  в  пустині.  Лихий  стан  господарства 
селянського  підкопує  і  инші  галузи  промислу,  для  ко- 
трих село  було  в  части  жерелом  сирих  матеріялів^  і 
средств  житєвих,  в  части  —  ринком  збуту.  Але  окрім 
того  до  упадку  перетворюючого  промислу  провадить 
безпосередно  той  самий  брак  невільників,  який  спри- 
чинив упадок  господарства  селянського.  Старпннпй 
світ  крок  за  кроком  наближав  ся  до  руїни.  Але  ще 
боров  ся  за  своє  істнованє  і  за  свою  культуру,  про- 
бував приноровпти  ся  до  змінених  условии. 

Брак  робочих  сил  в  основних  галузях  продукції 
—  римське  цїсарство  старало  ся  заступити  свобідни- 
ми  варварами. 

Склад  римських  лєґіонів  зміняє  ся:  приймають 
до  них  чимраз  більше  Ґалїйцїв  і  Ґсрманів;  з  часом 
навіть  наймали  цілі  відділи  варварів  для  охорони  гра- 
ниць. Завдяки  тому  Рн]\г  ще  лііг  боронити  ся  якийсь 
час  перед  варварами  при  помочи  варварів:  алі;  римсь- 
ка армія  перестала  бути  римською  в  своїм  складі,  а 
навіть  ри]\[ських  полководців  виперли  ґер^іанські.  Т 
коли  в  476.  р.  (по  Хр.)  варвар  Одовакер  скинув  з 
римського  престола  цезара  Ромуля  Авґуста,  то  се  було 
лиш  звехнетнвг  обявом  віке  доконаного  факту  пере- 
міни римської  армії  в  ґердгптіську. 
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Анальоґічне  явище  мало  місце  в  сельськім  го- 
сподарстві. Цісарський  ряд  старав  ся  стягнути  кольо- 
нїстів  на  спустошілі  грунта,  надїлюючн  їх  землею  на 
легких  услівях,  за  малі  податки.  Так  само  поступали 
приватні  властителі  земель,  віддаючи  в  аренду  за  оз- 
иачениіі  чинш.  В  той  спосіб  повстала  кольонія,  стан 
дрібних  селян,  господаруючих  самостійно  на  держав- 
них або  приватних  землях  за  оплатою  податку.  Біль- 
шу часть  свобідних  кольоністів  творили  переселені 
до  римського  цісарства  варвари,  з  котрих  повстало  го- 
ловне ядро  нового  селянства. 

Побіч  вільної  кольонізації  упадок  великого  зем- 
леділля  створив  кольонїзацію  невільників:  невільники 
в  многих  случаях  були  арендаторами  і^зунту.  Коли  у- 
слівя  збіжевого  ринку  погіршили  ся,  давна  масова 
продукція  в  лятифундіях  не  могла  дальше  істнувати 
з  причини  слабого  збуту  навіть  там.  де  не  бракувало 
невільників;  а  продукцію  в  малих  розмірах  було  ви- 
гіднійше  провадити  при  помочи  арендаторів,  ш;о  бра- 
ли на  себе  всі  клопоти  і  платили  чинш.  Так  отже  по- 
казало ся  користнійшим  для  панів  лишати  невільни- 
кам заряд  господарства  в  заміну  за  чинш,  ніж  експльо- 
атуватн  іх  безпосередно  в  своіїм  господарстві;  при- 
тім зріст  свободи  праці  побільшав  еі  інтензпвність  і 
продуктивність  в  порівнаню  з  звичайною  працею  не- 
вільників, так  ш;о  можна  було  побільшити  єі  визиск. 

Кольонія,  по  правді,,  була  інституцією  не  лииі 
римською,  але  і  ґерманською :  це  було  вступленєм  ґер- 
мансько-февдальнпх  форм  жптя  в  римське  суспіль- 
ство. Приймаючи  на  своїй  земли  варварських  кольо- 
ністів. держава  римська  мусїла  разом  з  ними  принята 
і  їх  порядки,  бо  піддати  ся  инпиїм  кольоністи  і  не 
хотіли  і  не  могли. 

Клясичний  світ  неначе  топив  ся  в  ґерманськім 
середовіпці :  его  військо,  селянство,  его  внутрішні  від- 
тіосинн  ґерманізували  ся  постепенно.  Підбити  держави 
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Германами  лиш  довершило  той  процес  переходу  ста- 
ринного суспільства  в  середновічне.  февдальне. 

Так  отже  причини  упадку  старинної  культ^фи 
спроваджують  ся  до  того,  ш;о  підставу  тої  культури 
творила  воєнна  експльоатація  варварських  племен, 
котрі  були  неначе  тим  сирим  матеріялом  продукції 
лдавих  знарядів  —  невільників.  ПостепенниГі  той  про- 
цес упадку  можна  представити  в  сей  спосіб:  упадок 
невільників  —  в  наслідок  надмірної  експльоатації. 
упадок  свобідних  людей  —  через  їх  переміну  в  пара- 
зитні елементи  суспільства,  упадок  продукції  взагалї 
в  наслідок  браку  робочої  сили,  вступленє  варварських 
елементів  в  старе,  розкладаюче  ся  суспільство  і  оста- 
точна побіда  тих  елементів  над  рештками  старинного 
світа. 

Загальна  характеристика  періоду 
невільництва. 

1)3  технічної  сторони  цей  період  характеристич- 
ний: перше,  високою  продуктивностію  праці,  при  ко- 
трій додаткова  праця  є  сталим  явіпцем.  і  великою  ріж- 
нородностію  суспільно  поділеної  праці;  друге,  знач- 
ною ролею  і  розвитком  в  загальній  системі  продукції 
тої  галузи.  що  називав  ся  війною  і  полягає  на  бороть- 
бі суспільности  з  окружаючи^пі  ворояліми  суспільно- 
стями. 

2)  Група.  щ,о  мала  невільників,  розвивала  ся  з 
патріярхального  роду  в  слідуючий  спосіб.  Продукцій- 
на  роля  орґанїзатора  враз  зі  зростом  і  з  скомплїкова- 
иєм  ся  продукції  відділяла  ся  чим  раз  більиіе  від  дї- 
яльности  виконавців :  це  провадило,  з  огляду  на  діди- 
чність  організаторської  функції,  до  ш;о  раз  яскравій- 
іиого  впділювппя  гя  родштп  орґанїзатора  з  ])одової 
ґрупи.  Та  родина  починає  жити  в  чимраз  більпн'й  ^гірі 
з  додаткового  продукту,  а  се  стає  ся  можливті  завдя- 
ки значно^гу  приростові!  єго  загальної  судги.  Характер 
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посвояченя  межи  родиною  а  рештою  ґрупи  зникає  на- 
слідком двох  причин:  з  одної  сторорпі  в  наслідок  того. 
що  змінює  ся  фактичний  склад  ґрупи,  зростає  число 
вязнів-невільників,  з  др)тої  сторони  в  наслідок  зросту 
захланности  орґанізатора ;  це  друге  услівє  залелаїть 
від  розвитку  обміну,  який  позволяє  на  прямо  неогра- 
нпчений  зріст  потреб  родини  орґанізатора.  Враз  з 
зникненєм  характеру  спорідненя  піддані  члени  ґрупи 
стають  ся  для  орґанізатора  звичайним  знарядєм  про- 
дукції, яке  в  єго  очех  тратить  чпьфаз  більше  на  вар- 
тости  з  причини  розвитку  плянової  торговлї  невільни- 
ками. Продуцент  стає  ся  знарядєм  продукції  і  това- 
ром. 

З  часом  орґанїзаторська  діяльність  по  трохи  спа- 
дає на  плече  поодиноких  невільників,  найздібнїйпшх 
і  обдарованих  довірєм  пана.  Процес  той  розпочинає 
ся  з  тої  причини,  що  є  неможливо  для  одної  особи 
заряджувати  значно  збільшеною  продукцією  ґрупи.  а 
треває  дальше  і  кінчить  ся  під  впливом  змаганя  бо- 
гатих  до  увільненя  ся  від  всякої  працї  взагалі. 

Продукційні  зносини  межи  ґрупаьга  посувають  ся 
богато  наперед  в  періоді  невільншітва,  з  одної  сторони 
в  незорґанїзованій  формі  поділу  працї.  якої  висловом 
є  обмін,  з  другої  сторони  в  зорґанїзованій  формі  дер- 
жавних союзів. 

Державні  союзи,  утворені  під  впливом  значно  роз- 
витого обміну,  ма.іш  форму  переважно  аристократич- 
них репуб.шк;  там.  де  обмінні  зносини  грали  менше 
важну  ролю  в  житю.  а  условини  окружаючої  природи 
вимагали  широкого  суспільного  обєднаня.  там  дер- 
жави творили  ся  головно  дорогою  підбоїв  і  прибирали 
форму  східних  деспотичних  монархій. 

2)  Система  суспільного  невільнгщтва  виключала 
всяку  мож.іїивість  розвитку  для  кляси  невільників.  Для 
кляси  панів  УСЛОВИНИ  не  бу.тп  однакові  для  східно- 
деспотичних  і  західно-обмінних  суспільств:  в  перших 
гнет  бюрократичного  механїзічу  паралїжував  всякий 
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розвиток  і  створив  в  самих  властителів  невільників 
найбільш  пасивну,  апатичну  і  фаталістичну  психо- 
льоґію;  в  другій  і^зупі  суспільств  істнували  всі  усло- 
впни  для  розвитку  людей  вільної  кляси. 

Але  розвиток  психіки  висших  кляс  в  суспільствах 
старинного  світа  йшов  в  напрямі  технічного  і  еконо- 
мічного поступу  лпш  доти,  доки  пани  не  понехали 
своєї  продукційноі  ролі;  а  коли  се  настушіло,  їх  пси- 
хольоґія  почала  розвивати  ся  не  в  продукційнім  а  в 
споживаючім,  паразитнім  напрямі.  Від  тоді  технічний 
поступ  майже  зовсім  устав  а  розвивала  ся  лиш  штука, 
найбільш  абстракційна  наука  і  фільософія. 

4)  Підставу  продукційности  житя  старинного  сві- 
та творила  війна — продукція  невільників.  А  воєнна  си- 
ла суспільства  опертого  на  невільництві  не  містилась 
в  великих  властителях  невільників  а  в  дрібноземель- 
них  селян.  Коли  війни,  лихва  і  конкуренція  велішоі 
продукції  великих  земельних  посїлостий  підкопали  се- 
лянство і  більшу  его  часть  перемінили  в  паразитний 
пролєтаріят.  тоді  воєнна  сила  суспільства  опертого  на 
невільніщтві  клонила  ся  до  упадку,  а  в  раз  з  нею  і  ці- 
ла єго  продукція.  Кляспчний  світ,  позбавлений  сил 
і  струпішілий  розтопив  ся  тоді  в  окружаючім  його  вар- 
варськім світі,  низшім  культурно,  але  здоровім  і  пов- 
нім сил  до  дальшого  розвитку. 

5)  Як  спадок  для  ґермансько-романського  світа 
середновічного  старинне  суспільство  лппшло  богато 
цінного  ідеольоґічного  матеріялу:  ри?кгське  право,  гре- 
цьку штуку,  красну  літерат}фу,  науку  і  фільософію 
З  того,  готового  матеріялу  ґермансько-романський 
світ  скорпстав  доперва  тоді,  коли  осягнув  певний  сту- 
пінь розвитку,  коли  старинні  ідеольоґічиі  форми  від- 
повідали новим  середновічнплг  відносинам. 
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III.  Февдальне  суспільство. 

1.  Відносини  суспільства  до  природи. 

Слії  патріярхально-родове  суспільство  утворило  ся 
під  впливом  повстаня  нових  средств  продуїщії,  що 
забезпечували  людське  жите,  то  февдальне  суспільство 
мало  за  підставу  дальший  розвиток  тих  средств. 

Переважаюче  значінє  рільшщтва  в  продукції,  при  ко- 
трім скотарство  відграє  меншу  ролю  і  вповнї  осілий  спосіб 
житя  при  ограниченій  просторони  землі  —  се  є  технічні 
условини  февдального  періоду. 

Коли  кочівничі  племена  скотарів  починають  займати 
ся  рільнщтвом,  се  є  для  них  з  початку  липі  другорядною, 
помічною  галузею  продукції;  его  приноровлюе  ся  до  усло- 
вии скотарства,  так  що  місце  засїву  дуже  часто  зміняє  ся. 
Але  в  міру  того,  як  густота  людности  росте,  простори  ґрун- 
ту зменшують  ся,  кочівниче  жите  звужує  ся,  в  міру  того. 
як  скотарство  ограничує  ся  в  розвитку  в  наслїдок  браку 
пасовиск  рільництво  стає  ся  що  раз  то  важнїйшті  перв- 
нем  боротьби  за  жите.  При  осїлім  способі  житя  оно  творить 
головне  поле  боротьби  за  істнованє,  а  скотарство  стратив- 
ши звязь  з  кочівництвом.  приноровлюе  ся  до  условии 
рільніщтва.  стає  ся  неначе  его  галузею.  Що  відносить  ся 
до  племен,  з  самого  початку  чисто  рільничих  і  осїлпх. 
то  у  них  відбуває  ся  постепеинті  розвиток  рільництва,  яко 
пово.тт  нищить  скотарство. 

Инші  галузи  добуваючого  промислу  (ловп.  гірніщтво) 
і  промисл  перетворюючші  в  февдальнім  періоді  є  дуже  не- 
розвинені,  і  находять  ся  почасти  в  стані  зародку.  Війна 
відграє  в  лштю  кождого  суспільства  немалу  ролю,  як 
необхіднші  спосіб  охорони  продукції  і  як  одиноке  средство 
розпптроня  території. 
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Взагалі  ріжнородність  продуктів  в  ще  дуже  незначна 
(ся  обставина  мало  сприяє  розвптковп  обміну),  але  додат- 
і;ова  праця  представляє  вже  :!начну  частт.  продукції  (ця 
обставина  сприяє  зростовп  визиску). 

2.  Условини  продукції  і  поділу  в  февдальній  групі. 

Підвпсшенє  продуктивное  І  и  працї  допровадило  до  та- 
ього  розширеня  розмірів  суспільної  орґанїзації.  що  серед- 
ііовічпа  громада  числить  вже  ие  сотки  а  тисячі  осіб.  Рів- 
ночасно условини  рільничої  техніки  викликали  певного  ро- 
да роздроблене  продукції  в  границях  такої  ґр)тіи. 

Вже  в  більитіГі  патріярхально-родовііі  ґрупі  можна 
було  спостеречи  частинне  дїленє  ся  на  родини;  це  пов- 
стало, як  то  вже  впсше  ми  зазначили,  в  наслідок  того,  що 
иатріярх  не  міг  особисто  сповнювати  всеї  орґанїзаторської 
праці  і  був  змуиіений  частт.  єї  віддати  в  руки  пнпіпх, 
ііизппіх  орґанїзаторів;  однаї:  ті  иослїдні  були  дуже  мало 
самостійні,  а  продукція  цілої  громади  відзначувала  ся  ве- 
ликою однородностію.  З  приходом  осілої  рілглпічої  про- 
дукції дрібні  економічні  одиниці  —  родини  здобувають 
велику  незалежність  в  господарськім  житю.  Для  виконаня 
І  голевих  робіт  звичайно  віістарчить  спільна  снла  одної 
І^одінні  —  загальна  кооперація  цілої  ґруші  не  є  потрібна; 
п^о  більше,  дрібна  родинна  продукція  є  в  тім  случаю  більш 
продуктивна,  бо  при  помочи  первісних  средств  управи  рілї 
невелика  ґрупа,  яка  звертає  всю  свою  увагу  на  невелику 
просторонь.  молчЄ  успіиніїйиіе  використати  ЄЇ  природні 
обставтнпі.  ніж  численна  ґруна  розипірююча  свон^  колек- 
тивну діяльність  тьа  великій  нросторони. 

В  той  спосіб,  рільнича  форма  в  часі  погранпчнім  з 
([)евдальним  періодом  складала  ся  з  множества  спорідне- 
них походженєм  ґруп  родинних,  з  яких  кожда  провадила 
осібне  господарство.  Після  своїх  розмірів  ті  і^рупи  були 
чні\іось  посереднпиг  мс/кн  патріярхальним  родом  старини  і 
(Л'часіїоіо   родтгпою;   они    метис    бі.іьіис  тг|)ттядували   сла- 
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вянські  "великі  родини",  що  числять  по  кількадесять  осіб, 
і  які  переховали  ся  подекуди  до  наших  часів. 

Але  помежп  родинними  ґрупами  ще  лишили  ся  до- 
сить значні  продукціпні  звязи.  В  многих  случаях,  коли 
сили  поодинокої  родини  показали  ся  недостаточними.  то- 
ді' сусідні  родини  помагали  єі  чинно,  а  нераз  і  ціла  грома- 
да. Це  лу^іало  ся  дуже  часто  при  будові  дому,  при  корчо- 
ваню  ліса  для  нового  пасовиска  і  т.  п.  При  годівлі  худоби 
користи  спільної  праці  були  так  великі,  що  гро:мадський 
товар,  починаючи  з  весною,  майже  весь  час  був  злучений 
в  одно  стадо,  що  пасло  ся  на  неподілених  пасовпсках  гро- 
мадських під  доглядом  також  г}зомадськпх  пастухів;  до  не- 
поділених пасовпск  належали  також  між  пнппім  всі  ґрунта, 
що  лежали  облогом,  і  поля,  з  яких  збіже  вже  забрано,  так 
що  кожда  часть  поля  служила  для  осібної  п]Зодукціі 
родинної  ґрупи  лиш  в  часі  чисто  рільничих  занять.  Збір 
сіна  по  більшій  части  відбував  ся  колективно,  а  опісля  сі- 
но ділено  межи  родинами  пропорціонально  до  їх  ґрунто- 
вих наділів. 

Окрім  того  навіть  користанє  з  орної  землі  звичайно 
було  реґульоване  в  певних  граніщях  громадою;  родинна 
продукція  не  була  звязана  з  означеною  часткою  ґізунту; 
від  часу  до  часу  відбував  ся  новпй  поділ  ґ[)унтів  межи  роди- 
нами; прптім  кожде  господарство  одержувало  або  уділ  такої 
самої  величини,  що  передше.  лиш  що  в  пишім  місцп.  або  та- 
кож змінювано  величину  уділів,  відповідно  до  численности 
родини,  до  єі  силп  робочої  і  т.  д.  Подібні  подїли  відбували  ся 
з  початку  можливо  що  року,  опісля  що  кілька  літ.  Они  ма- 
ли на  ціли  вщзівнанс  корнстпй  і  страт,  які  походили  з  не- 
однакової урожайности  рілших  кусників  землі.  Впрочім  вже 
від  недавних  часів  г})омади  перестають  ділити  і^зунта  ви- 
корчувані працею  лиш  одної  родини.  Але  остаточно  гізо- 
і\іадські  поділи  є  свідоцтвом,  що  початкове  володінє  гро- 
мадською землею  повстало  через  спільну  працю  цілої  гро- 
мади, чи  то  була  праця  очшцуваня  нових,  неуправлених 
піль,  чи  праця  підбою. 
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Треба  додати,  що  в  рілсшіх  случаях  спільність  праці 
поодпнокпх  родин  переховала  ся  не  в  однаковій  степени, 
відповідно  до  місцевих  условии  пріфодних  і  історичних. 

До  наших  часів  місцями  переховали  ся  слїди 
рільничого  комунізму  в  формі  "громадного  володїня 
землею"  в  Швайцарії,  в  полудневій  Німеччині,  на 
півострові  Піренейськім,  в  полудневих  Славян  і  т.  п. 

Найспльнійше  рільничий  комунізм  переховав  ся 
там,  де  істнувалп  певні  особлпвші  условинп.  які  клали 
рільництво  в  залежности  від  колективної  праці.  І  так 
в  декотрих  провінціях  в  Східних  Індіях  рільниц- 
тво є  оперте  на  штучнім  наводнюваню,  на  скомпліко- 
ваній  каналізації,  яка  з  конечности  мусить  бути  ділом 
великої  ґрупи,  а  не  поєдішчої  родини;  там  щ,е  до  не- 
давна  можна  було  бачити  рільничий  комунізм  в  най- 
чіістійпіій  його  формі.  В  тих  громадах  вся  управа  рілі 
відбуває  ся  спільною  працею  а  опісля  спільний 
продукт  ділить  ся  межи  родинами.  Однак  прядуть 
і  ткають  кожда  родина  осібно  і  се  є  їх  домаш- 
ним, другорядним  занятем.  Громада  має  своїх  ремі- 
сників (коваль,  тесля,  цирулик,  прачка  і  т.  д.)  і  уря- 
дників (війт,  писар,  сторож,  піп  і  т.  д.),  одних  і  дру- 
гих назначує  громада,  і  їх  удержує  ся  на  кошт  су- 
спільний, бо  рільництвом  они  не  займають  ся.  Орґані- 
заторська  праця  (уряднпки)  є  не  лиш  відділена  від 
виконавчої  праці,  але  є  поділена  таколї  мєїки  кількох 
людей.  —  однак  знаходить  ся  еш;е  під  контролею  ці- 
лої громадп. 

В  рільничій  громаді  з  початком  середних  віків  зна- 
ходять ся  також  ремісники,  але  по  більшій  части  они  не 
спеціялізують  ся  в  своїм  ремеслі  лиш  занимають  ся  ним 
побіч  рільнпцтва.  Впрочім  кожда  господарська  родина 
ііиконує  власноручно  деякі  ремісничі  роботи,  головно  пря- 
диво, ткане,  шите  і  т.  д.  Там,  де  родина  не  в  силі  дати  собі 
ради  власними  силалиі,  удає  ся  з  замовленєм  до  ремісника, 
при  чім  звичайно  достарчуе  йому  сирого  матеріялу;  часто 
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ремісник  ирацюіі  в  домі  замовляючого.  Суспільнпії  поділ 
праці  є  взагалі  мало  розвииенпй  і  проявляє  ся  мапн;е  вп- 
кліочно  в  сусідськім  обміні  і  п  р  а  ц  і-  р  є  м  і  с  н  п- 
ка  на  замовлене.  Цьому  відповідає  нерозвинена 
(1)орма  кредиту;  грошевий  кредит  є  майнує  виїмком. 

З  часом  суспільний  поділ  праці  прибирає  більш  яскра- 
вий характер,  ремесло  віддїлює  ся  від  рільництва.  Най- 
скорше  з  ремісників  відділили  ся  ковалі,  місцями  —  мель- 
ники. Вже  на  початку  цего  періоду  коваль  і  мельник  є 
дуже  часто  спільні  для  кількох  сусідних  сіл,  через  ш;о  тво- 
рить ся,  хоч  слаба,  продукційна  звязь  межи  громадами. 

Розшіфенє  ся  громади  і  виділене  ся  родинних  ґруп 
стало  причиною  сего,  щ,о  поволи  заникав  і  пішов  в  забуте 
})0динний  характер  первісної  звязп  менш  господарствами: 
звязь  чисто  продукційна  і  випливаюча  з  неї  звязь  політич- 
на є  тим  засадничим  цементом  ш,о  держить  громаду  в  купі. 

Там,  де  розвиток  февдальноі  ґруші  з  рільничої  грома- 
ди відбував  ся  найбільш  сестематично,  той  розвиток  пред- 
ставляє ся  нам  в  слідуючий  спосіб. 

З  початку  устрій  громад  с  дуже  однороднпй,  рілшиця 
розмірів  поодиноких  громад  не  є  так  велика,  ш;оби  могла 
запевнити  найбільшим  з  них  економічну  перевагу  над 
другими.  Справи,  ш;о  відносять  ся  до  цілої  громади,  були 
залагоджувані  радою  старших  господарів;  для  збірних  під- 
приємств, вимагаючих  одного  орґанїзатора  (головно  на 
случай  війни)  рада  старшин  вибирала  з  поміїк  себе  одно- 
го вожда,  котрий  сповняв  ту  функцію  часово,  доки  сего 
було  потрібно.  Колп  війну  провадила  не  одна  громада  а 
ціле  племя  (а  так  воно  звичайно  діяло  ся),  тоді  менші  во- 
жди війскових  відділів  вибирали  по  черзі  з  поміж  себе 
начального  вожда. 

Однак  В/ке  істнують  зародки  економічної  нерівностп. 
Одним  з  них  було  створене  орґанїзатора  спільних  виправ 
(хоч  лиш  часового);  друпім  зародкові  є  факт,  що  побіч 
громадського  вололїня  землею  ігтнує  такол{  приватне.  Грун- 
та о^ппцені  працею  поодинокої  родини,  є  ЄЇ  власиостію: 
рівнбж  землї  здобуті  дорогою  війни,  слп  зіста.ш  поділені 
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межи  учасників  походу,   вже  не  підлягали  иншому  подї- 
лови. 

Розуміє  ся  само  собою,  щ,о  господарство,  яке  бодай 
трохи  відріжняло  ся  від  прочих  під  зглядом  економічної 
сили,  мусїло  розвивати  ся  серед  таких  обставин  скорше 
від  всіх  прочих.  Перше,  для  таких  господарств  було  легко 
розшіфювати  розмір  приватного  володїня  через  корчоване 
лісів;  друге,  особи,  щ;о  належали  до  таких  більших  госпо- 
дарств, займали  взагалі  значнїйші  місця  в  орґанїзації  во- 
єнних виправ,  отже  діставали  більші  уділи  воєнної  добичі, 
рухомої  і  нерухомої.  Треба  памятати,  ш,о  до  рухомої  добичі 
належали  також  невільник и,  бо  рільнича  громада  пе- 
реняла від  патріярхальної  ґрупи,  між  иншим,  невільницт- 
во в  єго  злагодїкеній  формі. 

В  той  спосіб  нерівність  господарських  одиніщь  все 
зростала  і  потрохи  нарушувала  довгу  однородність  гро- 
мади. Вплив  найбогатших  родин  на  громадське  житє  все 
збільшував  ся  і  змінював  ся  в  наслідок  того,  що  еконо- 
мічна перевага  позволяла  їм  держати  инші  господарства 
в  певній  матеріяльній  зависимости:  великі  господарства 
брали  на  себе  орґанїзованє  підприємств,  котрі  були  за  тяжкі 
для  всіх  прочих,  прим,  будова  великих  млинів,  пекарень 
і  т.  п.  Великі  господарства,  як  більше  відпорні,  значно 
менше  терпіли  від  всяких  економічних  потрясень,  як  го- 
лоду і  инших  елементарних  нещ,асть;  тому  великі  госпо- 
дарства дуже  часто  давали  меншим  поміч  з  своїх  запасів; 
за  поміч  біднїйші  селяне  відвдячували  ся  роботою,  а  се  да- 
вало можність  богатим  розширювати  свою  управу  і  взагалї 
цїлу  свою  продукцію. 

Часом  фактична  сила  найбогатших  родин  дійшла  до 
того,  що  лиш  з  посередних  вибирано  ор;'анїзаторів  воєн- 
них дружин;  ті  родини  очпвидно  скористали  з  свого  еко- 
номічного впливу  на  громаду,  щоби  такий  стан  річи  ут- 
вердити: они  енерґічно  бороли  ся  проти  всяких  поєдинчих 
проб  зміни  тої  системи  і  постепенно  дійшли  до  того,  що 
увичай  став  ся  правом  —  власть  вонч'да  стала  ся  на- 
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слїдною  в  его  родині,  часовий  орґанїзатор  війни  перемінпв 
ся  в  сталого. 

Власне  від  того  часу  треба  числити  початок  ф  є  в  - 
дального  періоду.  Властитель  великої  земельної  посї- 
лости.  що  вибив  ся  понад  громаду  і  присвоїв  собі  на  стало 
воєнно-орґанізаторську  функцію,кладучи  також  иншими 
способами  громаду  в  залежности  від  себе,  є  вже  типовим 
февдалом. 

В  иншіїх  случаях  февдал  вибивав  ся  понад  ґрупу 
далеко  скорше  ще  в  добі  переміни  кочівничої  патріярхаль- 
ної  громади  в  осілу,  рільничу:  се  лучало  ся  там,  де  здобу- 
те землї  для  поселеня  вимагало  особливо  довгої  і  тяжкої 
боротьби,  так,  що  війна  скорше  витиснула  своє  пятно  на 
устрою  громади. 

Февдальні  відносини  розвивали  ся  скоро  і  зміїщю- 
вали  ся;  зростала  і  утверджувала  ся  з  одної  сторони  до- 
датна, суспільно-хосенна  роля  февдала  в  житю  сельської 
громади,  з  другої  сторони  економічна  і  правна  залежність 
від  него  селян. 

Февдальний  пан  будує  укріплені  замки,  де  селяне,  в 
разї  нападу  неприятеля,  укривають  ся,  зістають  під  опі- 
кою февдала.  Февдальний  пан  дбає  о  охорону  доріг,  мостів 
і  т.  п.  в  своїй  громадї.  В  кождім  случаю,  коли  селянські 
господарства  не  мають  достаточних  средств,  февдальний 
пан  приходить  їм  з  помочію;  він  орґанїзуе  для  них  систе- 
матичну поміч  в  разї  неурожаю,  в  разї  руїни  по  війнї  і  т.  д. 
Все  те  вимагало  веліших  видатків,  а  февдал,  очивпдно, 
не  хотів  за  дармо  посвячуватп  для  селян  доходів  власного 
юсподарства.  За  всі  стараня  февдального  пана  селяне  від- 
вдячували  ся  з  надвижкою  власною  працею. 

Февдальна  експльоатація  проявляла  ся  в  двох  формах: 
перше,  основна  і  вчаснїпша  форма  —  відроблюване,  дру- 
га, пізнїйша  форма  —  чинш.  Коли  февдал  був  майже  лиш 
богатим  господарем,  тоді  відроблюване  істнувало,  як  зви- 
чайна заплата  за  довгп;  коли  власть  февдала  зміцнила 
ся,  відроблюване  на  панських  ґрунтах  зробило  ся  сталим 
обовязком  селян,  стало  ся  так  званою  панщиною:  оз- 
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начене  число  днів  в  році  селянин  був  обовязанпГі  пра- 
цюватп  на  февдального  пана  в  его  господарстві.  В  де- 
котрих случаях  було  корпснїпшим  для  ф  ев  дала  одержу- 
вати панщину  не  в  формі  праці,  але  в  формі  готового  про- 
дукту, був  то  так  званий  ч  и  н  ш.  Чпншови  підпадала  го- 
ловно селянська  реміснича  праця.  Розміри  чиншу,  так  як 
і  панщини  раз  установлені,  були  охоронювані  звичаєвим 
правом.  Очивидно  в  разі"  потреби  пан  дуже  легко  одержував 
підвисшене  панщини. 

В  формі  панщини  і  чиншу  визиск  представляє  ся  в 
наііпростіпшім  і  яснім  видї:  панщігаа,  се  просте  і  явне 
присвоєне  собі  д  о  д  а  т  к  о  в  о  ї  п  р  а  ц  ї,  чинш  —  додат- 
кового продукту. 

Оперте  на  панщинї  і  чиншу  господарство  февдаль- 
ного пана,  подібно  як  і  господарство  селянське,  було  май- 
же виключно  натуральне.  Розуміє  ся,  февдальний  пан  міг 
корпстати  з  виміни  в  більшій  мірі,  ніж  селяне,  для  заспо- 
коєня  своїх  вибагливих  потреб,  але  з  початку  навіть  для 
пана  се  було  виїмком,  так  слабим  був  тодї  розвиток  обміну 
—  більшу  часть  необхідних  предметів  пан  діставав  від 
своїх  підданих. 

О  скільки  господарство  февдального  пана  було  нату- 
ральним, консумційним;  о  стільки  розміри  чиншу  і  пан- 
щини ограничували  ся  величиною  потреб  пана.  Тому  то 
з  початку  тягар  підданчої  людности  не  був  великий;  очи- 
видно, він  ріс  враз  з  поступом  обміну,  завдяки  котрому  роз- 
вива.тги  ся  потреби  февдалів. 

Відносини  межи  февдальним  паном  і  его  підданими 
не  бу.ш  однакові:  одна  часть  селянства  знаходила  ся  в 
більшій  економічній  залеяатости,  поносила  більші  тягарі, 
була  більше  піддана  пятюви  з  прпвної  сторони :  шипа  часть 
знаходила  ся  в  кориснїйпніх  обставинах;  звтічпй  задержу- 
вав ті  ріжницї  і  поротіоснв  їх  з  поколїня  на  поколїнє,  на 
потоі\гство  селян.  Ті  ріжтттщї  залежали  в  части  від  роду 
патпцпзняннх    обовязків:   якийсь  коваль,    іцо    платив    па- 
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нови  означений  чинш  і  майже  не  мав  з  ним  пнших  інтере- 
сів, був,  очпвидно,  менш  звязанпй  в  економічнім  і  правнім 
житю,  нїж  рільник,  що  відробляв  панщину,  отже  знаходив 
ся  через  якийсь  час  в  положеню  невільника.  Рілшіщя  в 
панщизняних  повинностях  залежала  також  від  історичних 
обставин:  пізнїйші  поселенці',  що  їх  спровадили  самі  фев- 
дали  даючи  їм  певні  полекші,  мали  по  більшій  части  мениі 
тянїкі  панщизняні  условини,  нїж  давні  члени  громади. 

Декотрі  з  підданих  февдального  пана  лшли  на  його 
дворі  на  панські  услуги,  не  займаючися  по  більшій  части 
продукційною  працею;  они  були  залежними  в  найбільшій 
степени,  бо  они  жили  виключно  з  ласки  иана:  це  були 
домашні  невільники  —  двірські  люде. 

Ліпи  найбільше  залежні  з  підданих  февдала  були 
позбавлені  свободи  переселеня.  не  мали  права  усувати  ся 
з  під  єго  опіки;  инші  могли  то  зробити,  як  ХОТІЛИ,  але 
тодї  они  трати.ш  землю  і  цїлпй  рухомий  маєток.  Щоби 
зрозуміти  льоґіку  подібних  відносин,  треба  взяти  на  увагу 
слїдуюче. 

Найзагальнїйшші  стан  економічної  залежности  люд- 
ности від  февдального  пана  проявляв  ся  в  тім,  що  пан 
уважав  ся  з  а  в  л  а  с  т  и  т  є  л  я  в  с  є  ї  з  є  м  л  ї.  на  котрій 
жили  єго  піддані.  Коли  рільництво  відгравало  таку  вели- 
чезну ролю  в  продукційнім  ікитю  суспільности.  було  зов- 
сім природно,  що  февдал  змагав  до  присвоїня  собі  пано- 
ваня  над  землею,  що  означало  також  панованє  над  людь- 
ми; а  зі  згляду  на  економічну  силу  февдала  цї  змаганя 
мусїли  увінчати  ся  успіхом.  В  тих  неспокійних  часах  лу- 
чало  ся  дуже  часто,  що  свобідний  господар  са^шп  віддавав 
свою  землю  февдалови  в  заміну  за  єго  опіку,  а  опісля  ді- 
ставав тоту  саму  землю  як  ленне,  т.  є.  залежне  володїнє. 
Взагалї  бути  зверхним  властителем  землї,  не  значило,  що 
нею  землею  можна  розпоряджатись  після  волї:  февдал  в 
своїм  поступованю  держав  ся  в  дїпсностп  звичаю. 

Так  отже  февдальна  ґрупа  мала  характер  села,  8 
яатуральнші  типом  господарства.  До  властителя  землї  на- 
дежа ля  орґанїзпторська  роля  в  ?ібірнттх  тгідпрпємствах  пТ.тлТ 
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людности;  в  поодпнокпх  сельськпх  господарствах  ту  ролю 
мав  голова  родпнп,  а  в  справах,  що  відносили  ся  до  се- 
лянських господарств  в  цїлостп  орґанїзаторська  функція 
налеїкала  до  гро^тадської  ради  або  до  зборів  і  вибраних  там 
ггредставителїв.  Відповідно  до  того  уложили  ся  відносини 
подїлу  і  права:  пан  одер/кував  панщину  і  чинш  від  своїх 
підданих,  був  судією  села  і  єї  законодавцем;  в  справах,  які 
не  дотикали  февдала.  прим,  що  до  подїлу  землї  межи  се- 
лянськими господарствами,  що  до  приватних  суперечок 
молш  членами  громади,  ріптенє  залеж'ало  звичайно  від  цї- 
лої  громади,  а  виконуючими  орґана^пі  були  єї  предста- 
вителї. 

ТТоходженв  февдального  устрою  звичайно  пояснювано 
як  вислїд  підбою  одного  племени  друпім.  в  декотрих  слу- 
чаях ДІЙСНО  в  РО.ЇЇЇ  февтгалів  виступали  побідники.  а  в  ролї 
пітттанпх  побілжені:  зрозумілим  в,  що  з  огляду  на  такі 
обстпвини  твортш  ся  яскравий  поділ  на  дві  клясї:  але  щоби 
запровадити  февдальну  систему  в  підбитім  краю,  побідники 
^^усїли  мати  его  перше  в  себе,  як  то  мало  місие  в  всїх 
случаях. 

Відносини    межи    ґ рунами    в    февдальнім 

суспільстві. 

Економічна  самостійність  февдального  села  була  дуже 
пелнка,  але  не  безуслівна.  Перодовсїм  на  полї  війни  сили 
поодинокої  ґруни  були  по  більшій  части  невпстарчаючі 
,і.ьч  оборони  перед  окру;каючнми  ворогами,  прим,  ван- 
лруючими  племенами,  котрі  не  раз  нападали  на  февдальну 
Европу,  або  перед  сильнїйипімп  сусїдними  февдаламп. 

В  тім  напрямі  відносини  межи  февдала^пI  укладають 
(Я  в  такий  спосіб,  як  в  селї  межи  февдалом  і  его  піддани- 
ми. Гли  потреба  восінюї  помочі  клала  селян  в  залежности 
иід  фовдалів,  то  та  сама  потреба  змуиіувала  слабиніх  фев- 
лалів  піддавати  ся  сильнїйпшм.  Добровільно,  або  після 
програної  війнп  февдальний  пан  признавав  другого  спль- 
нїйшого  паня  своїм  зверхником  і  опікуном.  Рядом  з  своею 
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друнаїною  він  боров  ся  иа  війні  під  его  проводом  (свого 
рода  "панщина")  а  деколи  платив  такоїк  певну  данину  — 
чинш.  В  декотрих  случаях  піддавав  ся  судови  зверхника. 
В  внутріиіні  сп]зави  села  взагалі  не  мішав  ся. 

Зверхнпк  звичайно  був  васалем  другого,  ще  сильнїй- 
шого  нана  і  т.  д.  аж  до  самого  короля.  Король,  як  се  пока- 
же ся  опісля,  був  також  васалем  наймогутнїйиюго  февдала 
тих  часів  —  католіщької  церкви.  Король  був  лпиі  перед- 
послїдним  звеном  в  ланцуху  февдальнпх  панів.  В  внутріш- 
ні справи  своїх  васалів  вій  не  мішав  ся,  а  в  зовнїиших  — 
вплив  його  був  невеликий.  Февдалп  зовсім  незалелшо  від 
него  провадили  межи  собою  війну,  заключувалп  угоди. 
Часто  власть  королів  і  взагалі  февдальнпх  зверхників 
істнувала  лиш  з  назви. 

З  огляду  на  таке  роздроблене  і  слабу  злуку  віддільних 
частий  суспільноі  орґанізаціі,  а  головно  з  огляду  на  нероз- 
винене  техніки,  яка  безнастанно  спричинювала  "абсолют- 
не перелюднене",  февдальнпй  світ  був  засуджений  на  без- 
настанні війни.  По  рільшщтві  війна  була  без  сумніву  най- 
важнїйиіою  галузию  людської  діяльности. 

Говорячи  про  "абсолютне  перелюднене"  в  фев- 
дальнім  періоді,  треба  зазначити,  що  зміст  того  по- 
нятя  уляг  деякій  зміні.  Перелюднене  февдальної  доби 
обявляе  ся  не  лиш  в  тім,  що  для  певної  части  люд- 
ности брак  найважнійшпх,  необхідних  середників  до 
житя,  і  що  обнимае  оно  не  лиш  нпзші  верстви  су- 
спільства, —  є  то  такоїк  перелюднене  февдалів.  На- 
віть колиб  родина  февдала  не  помножувала  ся,  то  г. 
наслідок  застою  техніки  і  мнол{еня  ся  селян,  февда- 
лови  булоб  чимраз  труднійше  одержувати  средства 
від  селян  для  заспокоеня  своїх  ріжнородннх  потреб; 
трудність  та  збільшує  ся,  коли  множать  ся  февдалп. 
В  дійсностп  розходить  ся  тут,  як  і  передше,  о  розбіж- 
ність межи  скількостію  харчових  середників,  які  ІМО- 
жна  добути  при  даній  техніці  з  даної  просторони  землі. 
а  розмірами  потреб  зростаючої  людности,  треба  однак 
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братії  під  увагу  не  лиш  щоденні  потреби  мас  але  та- 
кож високо  розвинені  потреби  февдалів.  Але  тому,  що 
високо  розвинені  потреби  февдалів  залежать  властиво 
від  суспільних  відносин  даного  устрою,  то  перелюд- 
ненє  в  тім  случаю  повстає  не  лиш  в  наслідок  примі- 
тивних відносин  чоловіка  до  природи,  але  почасти 
також  в  наслідок  особливших  відносин  межи  людьми 
(перехід  до  "'зглядного'"  перелюдненя  слідуючих  пе- 
ріодів, яке  майже  виключно  залежить  від  тої  другої 
причини) . 

в  той  спосіб  ліщарсько-февдальна  орґанїзація  не  лиш 
що  не  приносила  полекші  людности  Европії  серед  пора- 
,  жень  неустанних  воєн,  що  давали  ся  страшно  в  знаки 
,  сельській  людности,  але  навіть  сама  до  певної  степени 
була  жерелом  тих  поражень.  Она  не  заспокоювала  також 
пншіїх  загальних  потреб  февдального  світа.  Абсолютне 
[іерелюдненє  в  мнопіх  місцевостях,  а  також  безчпсленні 
війни  витворювали  маси  нуждарів,  котрі  не  мали  з  чого 
ікііти,  бо  не  мали  на  чім  працювати;  опікувати  ся  тими  не- 
іцасливимп  февдальні  пани  в  більшости  случаїв  не  мали 
.кадного  інтересу,  тому,  що  не  могли  витягнути  з  них 
жадної  безпосередної  корнети.  Опіка  над  хоріїми,  каліками 
і  т.  д.  тим  більше  не  входила  в  програму  февдальних  ли- 
царів.. Також  не  могли  вони  хоч  трохи  забезпечити  об.мін- 
іпіх  і  всяких  нпііінх  зносин  межи  ріжнпми  провінціями  і 
краями,  а  зносини  ті,  хоч  слабо  розвинені,  але  в  кождім 
разі  істнували  і  були  економічно  конечні,  бо  февдальна 
ірупа  вже  в  наслідок  своїх  малих  роз>гірів  не  була  в  стані 
интворити  для  себе  всього,  чого  потребувала,  і  не  могла 
істнувати  без  всякої  економічної  звязп  з  ііншими  ґрупами: 
металів  і  моталовнх  знарядів,  соли,  вина,  декотрих  тканин 
!іа  убране  і  нніініх  подібних  предметів  не  можна  було  ви- 
:);іаі5ітн  в  кождім  селі.  Одним  словом  лицарсько-февдаль- 
іа  організація  не  була  здібна  заспокоїти  всіх  потреб  фев- 
іальїкіго  суспільства,  цілий  ряд  иот])(»б  загального  харак- 
і\"ру  интв()))і')р,аи   к'()И(>чпість    істнованя  нниіої   орґанїзації, 
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більш  зконцентрованої  і  однородно!  для  цілош  февдально- 
го  світа.  Такою  організацією  була  католицька  церков. 

Она  повстала  в  часі  розкладу  старпнного  світа  кля- 
сичного,  колп  він  зачав  уступати  місце  новим,  середно- 
вічніш  формам  житя.  В  часі  упадку  римської  дер/кави  упа- 
док суспільної  продукції  допровадив  до  руїни  величезні  ма- 
си людности  і  христіянська  церков  виступила  з  початку 
як  організація  для  всякої  помочи  і  охорони  убопіх  верств 
суснільности.  Енерґічна  боротьба  умераючого  поганьства 
проти  христіянської  церкви  збільшила  его  енергію  і  силу. 
Ч.ИМ  низше  падало  старинне  оперте  на  невільництві  су- 
спільство, тим  більш  ширила  ся  і  тим  сильнїпше  орґанїзу- 
вала  ся  католіщька  церков.  Форма  орґанїзації,  яку  при- 
брав устрій  церкви,  був  централістичний,  подібний  до  орґа- 
нїзації армії;  ціла  організація  основувала  ся  на  залежности 
низших  урядів  від  висших;  найвпсша  власть  спочивала  в 
руках  одної  особи  —  папи.  Така  форма  орґанїзації  наи- 
лучше надає  ся  до  боротьби;  недаром  повстала  вона  серед 
неустанної  боротьби,  з  початку  головно  зовнїшної,  а  опі- 
сля —  переважно  внутрішної   (проти  єретиків). 

В  середних  віках  суспільна  роля  церкви  росла  в  про- 
тягу цілого  ряду  століть.  В/ке  з  самої  конечности  католи- 
цька церква  мусїла  занятп  ся  організаційною  роботою  для 
заспокоєня  загальних  потреб  світа  февдального,  якими  не 
мав  хто  займати  ся.  В  середних  віках  церква  почасти 
дальше  сповнювала  ті  суспільно  економічні  функції,  котрі 
взяла  на  себе  в  добі  римського  пановаия;  почасти  сповню- 
вала нові  задачі,  створені  через  самі  условпнп  житя.  Це 
всьо  було  можливе  і  конечне,  іменно  для  того,  що  церков 
становила  найбільшу  і  найлучшу  зєдпнену  економічну  си- 
лу того  часу. 

Як  повстала  та  величезна  економічна  сила  духовен- 
ства? Основною  причиною  ЄЇ  повстаня  була  опіка  церкви 
над  убогими,  економічно  гнобленими  і  економічно  підупав- 
шими елементами  людности.  Та  опіка  здобула  церкві  вели- 
чезний вплив  па  ^гасп  людности,  вплив  з  яким  не  могла  не 
числити  ся  пануюча  сила  римської  дерл^ави  —  цісарська 
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бюрократія.  Ио  безуспішних  спробах  уатошіеня  сшш  цер- 
кви в  потоках  крови,  цїсарство  піддало  ся  і  забажало  сою- 
за з  могучою  орґанїзацією.  Церква  з  переслідуваної  зро- 
била ся  пануючою;  она  почала  дуже  скоро  зростати  на 
свободі  і  ЄЇ  скрині  наповнювали  ся  щедрими  дараші,  на- 
пливаючими від  всіх  верств  суспільности.  Цїсарі,  а  піз- 
нїшие  німецькі  королі  і  князі,  які  не  могли  не  спостерегти 
користи  з  союза  з  церквою,  обдаровували  духовенство 
величезними  добрами  в  нагороду  за  ріжного  рода  услуги. 
Услуги  ті  полягали  не  лиш  на  тім,  ш,о  опікою  над  бідній- 
шою  частію  людности  і  цілим  характером  своєї  науки 
церква  причинювала  ся  до  спокою  і  суспільного  порядку. 
Вже  в  часі  упадку  римської  держави  церква  брала  значну 
участь  в  політичних  спорах  і  заповнювала  побіду  тому 
з  противників,  по  котрого  стороні  она  ставала.  Вже  тоді 
она  взяла  на  свої  плечі  значну  часть  законодавчої  чин- 
ности в  загально-державних  справах.  Коли  місце  римсь- 
кої держави  заняли  варвари,  духовенство  всюди  запрова- 
джувало порядок:  варвари  не  зуміли  сповнити  тої  задачі, 
ціла  їх  попередна  історія  виповнена  рядом  безчисленних 
воєн  і  спорів  не  вправила  їх  в  тім  напрямі;  противно,  ду- 
ховенство було  досвідченим  орґанїзатором,  призвичаєним 
до  суспільно  орґанїзаторської  функції.  В  той  спосіб  в  за- 
конодавчій дїяльности,  в  запровадліеню  адміністрації  —  в 
тім  всім  найбільшу  часть  роботи  взяло  на  себе  духовен- 
ство. Орґанїзаторська  праця,  сповнювана  церквою,  запев- 
нила їй,  очевидно,  велику  участь  в  суспільнім  поділі.  Вже 
на  початку  середних  віків  церква  мала  величезні  богац- 
тва,  перевалено  в  виді  земельних  посїлостий;  церква  була 
найбільшим  і  найбогатшим  февдальним  паном  тих  часів, 
—  фавдалом,  якого  посїлости  були  розкинені  всюди,  але 
зєдинені  під  зцентралїзованим  зарядом.  Все  те  творило 
условпни  пригідні  до  дальшого  розвитку  загальної  орґанї- 
заторської дїяльности  духовенства. 

З  духовних  маєтностий  одерліувано  далеко  більше 
продуктів,  нїлч  могло  зулаїтп  само  духовенство.  В  пат\фаль- 
нім  господарстві  величезні  надвиитктт  не  давали  замінити  ся 
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на  гроші  і  переховати  ся  в  тій  формі.  Католицькій  церкві 
було  найвіїгіднїпше  зужиткувати  надвишку  на  широко  роз- 
галужену поміч  для  убопіх,  хорпх  і  старців,  т.  є.  робптп 
дальше,  але  щ,е  в  більших  розмірах^,  те,  ш,о  робила  в  добі 
цїсарства. 

Дальше  церква  мусїла  бороти  ся  з  великим  економіч- 
ним занепадом  спричиненим  замішанєм  переходової  добп. 
Також  тут  варвари  показали  ся  з  початку  безрадни:^ш,  як 
і  в  справі  державної  адмінїстрації:  що  до  розвитку  продук- 
ційної  працї,  они  стояли  без  порівнаня  нпзше  від  Римлян. 
Монастирі  зачинають  вчити  ся  рільництва  і  ремесла,  ши- 
рять технїчне  знане  і  матеріяльну  культуру.  Нескінчені 
війші  внутрі  февдального  світа  були  дуже  некорисні  для 
церкви:  не  говорячи  вже  о  тім,  ш,о  посїлости  і  скарби  цер- 
кви падали  жертвою  воєнних  розбоїв  і  грабежи,  війни  фев- 
далів  в  ще  більшій  степени,  хоч  посередно,  нарушували 
інтереси  церкви,  підкопуючи  добробут  людности  —  ослаб- 
люючи жерело  ЄЇ  доходів;  тимчасом  як  загальна  ор- 
іанїзація  февдального  світа,  церква  була  в  станї  взнести 
ся  понад  тісний  світогляд  поодиноких  февдалів  і  боро- 
нити справи  суспільного  порядку  навіть  там,  де  безпосе- 
редно  ЄЇ  інтереси  не  входили  в  гру.  Тому  то  церква  ужи- 
вала цілого  свого  впливу,  щоби  хоч  троха  сшшитп  воїв- 
ничого  духа  февдалів.  Дуже  часто  она  виступала  в  роли 
посередника  в  рілших  спорах,  що  щзпноспло  єї  в  біль- 
шости  случаїв  навіть  безпосередно  веліші  користи  матері- 
яльні,  бо  за  услуги  при  полагоджуваню  суперечок  церква 
не  лишала  ся  без  нагороди. 

Церква  установила  дни  "Божого  Мира",  котрі  були 
заховані  лиш  до  певного  степеня  і  давали  хоч  неве.шкпп 
БІдпочпнок  умученій  людности;  церква  здобула  формальну 
і  фактичну  нетпкальність  єї  будинків,  монастирів  і  посї- 
лостий.  Все  те  не  лиш  зменшувало  жорстокости  февдаль- 
них  воєн,  але  створювало  хоч  малу  охорону  для  обмінних 
зносин  в  февдальнім  світї;  монастирі  ставали  ся  центрами 
обміну,  дни  "Божого  Мира",  —  торговельншіШ  дня^лш. 
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Суспільно  економічна  роля  церквп  надала  їй  нечувану 
власть  над  умамп  мас  людности;  та  власть  знова  була 
средством  дальшого  розвитку  сили  і  богацтва  церкви.. 

Духовенство  наложило  на  свою  користь  загальний 
податок  на  рільніщтво  —  "церковні  десятини".  Цї  ''десяти- 
ни" складали  ся  з  цілого  ряду  ріжних  поборів  на  добродій- 
ні ЦЇ.ЇИ  Ті  побори  з  уплпвом  часу  все  зростали.  Жертви 
в  великих  сумах  плили  до  рук  духовенства;  найважнїшии- 
ми  були  жертви  в  видї  землі;  не  менше  ж  одну  трету  часть 
всеї  землі,  а  була  то  не  найгірша  часть,  мало  в  своїх  ру- 
ках духовенство  при  кінци  середних  віків. 

Лиш  церква,  що  запевнила  собі  авторітет  кілька-ві- 
ковою  дїяльностію,  була  в  стані  зеднати  весь  февдальний 
світ  до  боротьби  з  загальним  ворогом-народамн  сходу 
(хрестоносні  походи).  Взагалі  в  тих  случаях,  коли  необ- 
хідною конечностію  було  зорґанїзоване  кооперації  там,  де 
сьвіцкі  февдали  не  могли  того  зробити,  там  виступала  като- 
лицька церква  —  загальна  політична  орґанїзація  середно- 
вічної  Европи. 

В  загальнім  видї  економічний  устрій  февдальної  Ев- 
ропи можна  представити  в  слідуючий  спосіб.  На  ґрунті 
дрібної  технічно  слабої  продукції  рільничої,  від  котрої  іце 
не  відлучив  ся  перетворюючий  промисл,  утворили  ся  неве- 
ликі але  досить  ціпкі  натуральні  господарчі  орґанїзації  — 
рільничі  громади.  Там,  де  в  громадській  продукції  істну- 
вала  потреба  одної  орґанїзуючої  волі,  висунула  ся  власть 
февдалів,  які  разом  з  орґанїзаторською  дїяльностію  в  про- 
дукції відгравали  таку  саму  ролю  при  поділі.  Потреба  шир- 
шої воєнної  кооперації  створила  скомплїковапу  орґанїзацію 
зверхности,  ш,о  полягала  на  ограниченій  залежности  одних 
февдалів  від  других.  Цілий  ряд  іпішнх  суспільних  потреб, 
котрих  лицарсько-февдальна  орґанїзація  не  могла  вдово- 
лити, а  то  з  причини  спсціяльно  .лицарського  характеру  і 
слабого  зеднаня,  витворив  загально  орґанїзаторську  дї- 
яльність  церкви.  Рівночасно,  неначе  затикаючи  діри  в 
всіх  зорґанїзованих  економічних  відносинах,  невелику  але 
конечну  ролю  в  суспільніїм  /китю  г|зали  незорґанізовані  об- 
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мінні  зносини,  по  більшій  части  в  зародковій  формі  су- 
сідського обміну,  але  по  частп  також '  в  формі  обміну  гро- 
пшп  мелш  рілснпми  ґрупамп,  а  навіть  рілшпми  краяші. 

3.  Засадничі  черти  суспільної  психольогії  феодального  пе- 
ріоду. 

Становище  одиниці  в  февдальніп  ґрупі  небогато  рілі- 
нило  ся  від  становшца  одиниці  в  патршрхально-родовій 
організації.  В  селянській  родині  патріярхальні  відносини 
переховали  ся  мапаш  в  найчистійшім  виді.  Над  особисто- 
СТ1Ю  селян  і  над  головою  родини  —  тяжив  авторитет  гро- 
мади, опісля  авторитет  февдала  і  вкінци  авторитет  като- 
лицької церкви.  Сила  тих  авторитетів  була  велика  і  вплив 
їх  мав  дещо  консервативний  характер. 

Громада  стояла  вірно  на  сторожі  звичаїв  переказаних 
їй  предками,  старих  технічних  торм,  таколї  економічних  і 
теольоґічних.  Всякі  новости  викликували  страшну  бороть- 
бу, бо  они  грозили  зніпценєм  відвічних  основ  громадського 
житя,  зломанєм  єдности  громади,  якої  она  боронила  ін- 
стинктовно  всіми  силами.  Страшний  консерватизм  техніки 
в  рільничій  продукції  випливав  перодовсім  з  малої  продук- 
тивности селянської  праці:  по  задоволеню  щоденних  пот- 
реб самого  селянина,  відділивши  ту  часть  его  праці,  яка 
йшла  на  користь  февдала,  не  лишало  ся  жадної  додаткової 
енергії  праці,  яку  молшаби  зулшткуватп  на  розвиток  средств 
продукції.  Опісля  ціла  система  використовуваня  громад- 
ської землі  не  позваляла  навіть  думати  про  технічні  уліп- 
шеня:  близьке  сусідство  участків  і  одночасна  заміна  піль 
по  лшивах  на  спільні  пасовиска  —  змушувала  коладого 
приноровлювати  ся  б  цїлости  до  того,  що  робили  другі,  а 
поділ  ґрунту  там,  де  ще  переховав  ся,  робив  немоліливпм 
підвисшеня  уролїайностп  поля,  бо  поле  знаходило  ся  лиш 
часово  в  руках  селянина.  А  консерватизм  в  техніці  озна- 
чає консерватизм  на  всіх  полях  лаїтя,  бо  технічний  поступ 
г,  початком  всякого  поступу.  Неприязні  відносини  сьвіць- 
кої  і  духовної  февдальної  орґанїзації  до  всяких  змін  випли- 
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ІіИЛИ  з  того,  що  ті  УМІНИ  грозили  зростом   економічної   СИ.1И 

ипших  кляс  і  поваленєм  панованя  февдалів.  Обі  ті  орґа- 
иїзації  могли  лиш  так  довго  грати  бодай  трохи  поступову 
ролю,  доки  їх  панованє  остаточно  не  укріпило  ся.  Лиш 
до  того  часу  також  психольоґія  обох  ґруп  могла  бути  мало 
консервативна.  Але  від  того  часу,  коли  февдальні  відноси- 
ни утвердили  ся  в  цїлости,  дали  житю  всьо,  ш;о  могли  дати 
—  від  тодї  сила  інтересів  зробила  обі  пануючі  орґанїзації 
воро/кими  дальшому  поступови  і  стали  психольоґічно  без- 
владними. 

Селянин,  пригноблений  тяжкими  условинами  жнтя, 
придавлений  всякими  авторитетами,  відзначав  ся  психіч- 
ною безчинностію  і  безкритичним  привязанєм  ся  до  звичаїв. 
Сго  психольоґія  була  величезною  перешкодою  для  всякого 
розвитку,  в  дещо  кращих  условинах  знаходив  ся  ремі- 
сник. В  своїй  продукційній  дїяльности  він  не  був  звязанпй 
шабльоном  громадських  форм;  ремесло  не  мало  таких  пе- 
решкод в  технічнім  поступі,  яі^і  мало  рільніщтво.  Зай- 
маючи, вже  з  природи  свого  занятя,  дещо  відрубне  стано- 
вище в  громадї,  ремісник  з  меншою  трудностію  міг  зміню- 
вати способи  продукції;  і  навіть  февдальні  авторитети  мен- 
[ие  єго  ограиичували  в  тім  случаю,  бо  ремісник,  що  зви- 
чайно платив  чинш,  мав  взагалї  менше  до  діла  з  февдаль- 
ним  паном,  нїж  хлоп,  що  відробляв  панщину.  Що  більше, 
ремесло  в  многих  случаях  находило  ся  в  особлившій  опіцї 
висших  кляс,  бо  оііо  достарчувало  їм  красших  предметів 
для  їх  потреб.  В  наслідок  таких  условии  психольоґія  реміс- 
ників представляла  далеко  менше  перешкод  до  розвитку, 
НІЖ  психольоґія  селян.  Відносно  скількости  і  якости  науч- 
ного матеріялу,  на  котрім  операв  ся  суспільний  розвиток, 
тако;к  моїкна  завважити  значну  схоїкість  з  патріярхально- 
ррдовим  періодом.  Загальний  образ  світогляду  виступає  в 
дещо   зміненій  формі  натурального  фетишизму. 

Дослїд}куванс  причин  також  тут  кінчить  ся  на  таєм- 
іиічій  "силі",  укриваючій  ся  поза  реальним  фактом  і  тво- 
рячим в   дїйсности    "душу   явища".    Ті  форми  свідомости 
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панували  рівночасно  з  останками  ще  більш  первісних 
форм  в  всіх  суспільних  клясах;  ріжниця  в  психічнім  роз- 
витку поодиноких  ґруп  була  маїже  виключно  квантативна 
(ріжниця  в  скількости).  Для  селянина  з  его  натуральним 
господарством  цїлпії  світ  містить  ся  в  его  громаді.  Там 
він  родив  ся,  там  упливає  все  его  монотонне  жите,  там  він 
і  умерає;  инпінх  обставин,  иншого  житя  не  бачить,  і  на- 
віть не  представляє  собі.  Звідси  це  надзвичайне  убожество 
психічного  матеріялу,  пустка  духового  житя.  Під  тим  згля- 
дом  середновічшш  хлоп  стоіть  мало  що  не  низше  від  сво- 
го предка  —  вандрівнпка  з  патріярхальних  часів. 

Під  зглядом  психічного  богацтва  ремісник  також  стоїть 
впсше  від  пересічного  селянпна:  заняте  змушує  ного  де- 
коли вийтп  поза  границі  громади,  головно  в  тих  случаях,  ко- 
ли він  виконує  роботу  для  кількох  сіл,  або  коли  потребує 
знарядів  або  матеріялу,  яких  его  село  не  має.  Взагалі  він 
менше  прпвязанип  до  землі,  лекше  переходить  з  місця  на 
місце  і  прямує  там,  де  знаходить  більший  попит  на  свою 
працю:  з  малоі  громади  до  великої,  з  убогої  до  богатої,  з  се- 
ла до  міста.  Завдяки  сему  всьому  его  духове  ограничене 
не  сягає  такої  степени,  як  у  властивого  рільника. 

Февдали  —  сьвіцкі  і  духовні,  знаходили  ся  в  кращих 
условинах;  їх  жпте  було  ширше,  ріжнороднійше,  матеріял 
свідомости  більше  видний.  При  тім  —  сьвіцкі  февдали,  в 
наслідок  більшої  тісноти  житевпх  інтересів  і  більше  огра- 
ниченої  сфери  діяльностп,  стояли  під  зглядом  інтелїґенції 
богато  низше  від  духовенства.  Можна  сказати,  що  в  про- 
тягу кількох  століть,  підчас  котрих  розвивав  ся  февдаль- 
нпй  устрій,  майже  все  умове  нште  огранпчувало  ся  на  духо- 
венство; від  него  плинула  всяка  освіта.  Знане  і  умовпй  роз- 
виток були  потрібні  духовенству  в  его  зложеній  і  трудній 
суспільно  орґанїзаторській  ролі;  для  того  оно  плекало  о- 
станкп  духової  культ^-рп  старинного  світа.  Рівночасно  з 
самої  сути  орґанїзаціі  духовенства  виходило,  що  ему  на 
першім  місцп  треба  поставпти  не  пізнане,  не  знане,  але  ту 
науку,  яка  викликувала  симпатію  для  церкви  серед  піиро- 
ких  мас.  Наука  була  прямо  служницею  релїґії.  знарядом  до 
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осягненя  наміреної  цілії.  Так  задіївлялп  ся  на  річії  не  лиш 
духовенство,  але  і  проча  часть  суспільностп,  для  котрого 
добродійна  роля  церкви  становила  незбптиГі  доказ  абсо- 
лютної правди  голошеної  церквою  науки. 

Слії  вже  (;  дана  абсолютна  правда,  та  нема  що  шукати 
нової  правди;  лиш  треба  старати  ся  пізнати  лучше  ту,  яка 
вже  дана. 

Власне  тому  думка  февдального  світа  не  стремить  зов- 
сім до  здобутя  нових  наукових  відомостнн,  до  пояснеїш  прав 
природи,  уважаючи  те  все  за  суєту  суєт.  Натомість  процви- 
тає  формальна  льоґіка,  бо  она  творить  методу  повного  і 
подрібного  розсліду  тої  правди,  яка  вже  є  подана  в  загаль- 
ній формі  і  котру  треба  лиш  розвинути  в  подробицях. 
Звідси  неустанна  схолястична  вправа  учених  монахів  і 
взагалі  всіх  учених  февдального  світа;  звідти  —  одно- 
стайна проґрама  научуваня  в  духовних  научнпх  заведенях, 
проґрама,  основана  на  теольоґії,  льоґіцї  і  церковній  латинї; 
;.відтіі,  вкінци,  те  незвичайне  значінє,  яке  приписувано 
письмам  творця  форічальної  льоґіки,  Арпстотелеви.  побіч 
творів  отців  церкви. 

Досліджуюча  думка  цілковито  і  добровільно  піддала 
ся  висшозіу  авторитетові!.  Сли  денебудь  обставини  вит- 
ворювали і^унт  для  критичної  думки  і  повстало  змаганє 
вплоічати  ся  з  під  шабльоиу  като.тіщької  доктріни.  тодї 
псе  суспільство  однодушно  ставало  протії  "герезії"  і  да- 
вило ЄЇ. 

Коротко  отже  треба  сказати,  що  для  суспільного  роз- 
витку психольоґія  февдального  періоду  представляла:  пер- 
ше, дуже  бідний  і  невідповідний  що  до  якостп  матеріял, 
друге,  чисто  елементарні  перешкоди  в  ианованю  звичаю 
над  житєм.  З  огляду  на  такі  обставини  розвиток  міг  відбу- 
вати ся  лиш  під  ВПЛИВОВІ  елементарних  сил  з  властивою  їм 
повільностію. 

Відносно  поодиноких  суспі.іьіпіх  ґруп  ре.іятнвпо 
найкращі   обставини  для  розвитку  мала  кляса  ремісників. 
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4.  Сили  розвитку   і  его  напрям  в   февдальнім   суспільстві. 

Елементарний  консерватизм  февдального  періоду, 
зближенні!  до  консерватизму  родової  ґрупи  але  в  кождім 
разі"  менше  сильний  і  нерухомий,  міг  уступити  і  дати  ^іісце 
розвиткови  лиш  під  впливом  сил  елементарного  характеру. 
Такою  була  сила  абсолютного  перелюдненя,  т.  є.  браку 
средств  до  заспокоеня  потреб  суспільства,  випливаючого  з 
нерухомостп  технїки. 

Початковий  вплив  абсолютного  перелюдненя  являв 
ся  в  безчпсленнпх  війнах  февдального  світа.  Як  було  ска- 
зано висше,  ті  війни  передовсім  спричинили  переміну  ві.ть 
них  рільничих  громад  в  февдальні  ґрупп.  створили  перво- 
образ орґанїзації  февдального  суспільства. 

В  кождім  разі'  внутрішні  війни  представля.ти  нашгенш 
корисний  для  февдального  світа  спосіб  позбуваня  ся  над- 
вижкп  людности,  бо  руйнуючи  продукційні  сили  февдаль- 
ного суспільства.  творп.яп  тим  самим  нову  надвпжку  люд- 
ности, ели  не  серед  побідників.  то  серед  побідженпх.  Тому 
то  по  зеднаню  февдального  суспі.їїьства  через  като.тіиць- 
ку  орґанїзацію  розпочинають  ся  війни  зовнішні  (загранич- 
ні),  в  котрих  февдальні  сили  виступають  під  католшіь- 
кпм  прапором  проти  некатолпцьких  сусідів.  Хрестоносні 
походи  виявляли  змагане  розптггреня  території  фев паль- 
ного світа  і  усуненя  в  той  спосіб  браку  землї.  —  рільни- 
чого перелюдненя.  в  здобутих  краях  закладано  февдаль- 
ні королівства. 

Рівночасно  відбуває  ся  також,  хоч  лулчЄ  поболи,  вла- 
стітвий  технїчніпт  поступ,  в  рільництві  був  він  взагалї  до 
кінпя  серелних  віків  незначний.  —  суспільна  испхольоґія 
робпла  тут  найбільші  перешкоди  розвиткови.  Що  пншого 
промпсл  перетворчий.  де  обставини  більше  сприя.їїи  роз- 
вгггкови.  Там  поступ  відбував  ся  скорше:  вптворюва.їїи  ся 
технічні  більш  досконалі  способи  пт)от\тспії,  скільки 
на  се  позволяв  дрібно-ремігнттчттй  еї  характер;  ремесло 
пово.щ  відїїї.тювпло  ся  віл  рі.тьнтпттвя  і  спепіялУзувало  ся. 
в  той  спосіб  члглгав  сяг  суст'.тьттттй  ттодУл  праці,  отже  зро- 
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став  обмін.  Ремісник  старав  ся  бути  блпзше  збуту  своїх  ви- 
робів і  переносив  ся  ПОБОЛИ  з  села  до  нових  центрів 
обміну  —  до  міст,  з  того  повстали  дуже  важні  економічні 
зміни,  о  котрих  будемо  говорити  дальше. 

Зазначуючи  коротко  загальний  напрям  змін,  що  зай- 
шли в  февдальнім  житю,  треба  зазначити,  ш,о  при  помочи 
ріжних  средств,  абсолютне  перелюдненє  провадило  се- 
редновічний  світ  до  одної  цїли  —  до  розвитку  незорґанїзо- 
ваного  подїлу  працї,  який  обявляв  ся  в  обмінї.  _ 

Навіть  внутрішні  війни  февдального  суспільства  ко- 
нечно мусїли  приносити  зріст  зносин,  отже  —  продукцій- 
них  звязий  і  обміну  межи  февдальиимп  ґрупами.  В  тім 
самім  напрямі  дїлали  війни  заграничні.  Знакомство  з  Ара- 
бами, опісля  з  Сараценами  і  Турками  —  культурними  на- 
родами Сходу,  а  таколі  пізнане  впзантийської  держави, 
що  лелшла  на  дорозї  хрестоносних  походів,  пхнуло  силь- 
но наперед  суспільний  подїл  працї,  по  перше  —  через 
розширене  области  обмінних  зносин,  по  друге  —  посеред- 
но,  через  позволеиє  європейцям  переняти  декотрі  нові  тех- 
нічні методи,  а  се  в  тім  часї  примусово  провадило  до  по- 
ступу обміну,  бо  більш  удосконалена  технїка  вимагає  біль- 
иіого  подїлу  працї,  спеціялїзації. 

Прим,  від  Арабів  перенято  ріжні  удосконаленя,  що 
входили  в  обсяг  рільничої  техніки:  в  огородніщтві,  в 
штучнім  наводнюваню  піль  і  т.  д. ;  дальше,  богато  на  поли 
і  шкіперської  пітуки,  певні  важні  ві  домости  з  хемічної  тех- 
нольоґії  (приготовлене  понаїточних  квасів),  опісля,  техні- 
ки морської  комунікації  і  т.  д. 

Розвиток  техніки  ремесла,  звязаиий  з  постепенним 
віддїленєм  ремесла  від  рільництва  і  з  спеціялїзацівю  ре- 
месла, означай  розвиток  обміну  вже  з  того  згляду,  що 
леплен  ремісник  не  молїє  лаівити  ся  безпосереднє  продукта- 
ми свого  ремесла,  а  витворюючи  їх  богато  більше,  як  він 
потребує  для  себе,  мусить  їх  продавати,  щобп  опісля  ку- 
птгги  для  себе  необхідні  средства  до  яаггя. 

Натуральне  господарство  февдального  світа  постепея 
до  перетворювялл  ся  на  обмінне. 
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Ф  ев  дальні  відносини  тягнули  ся  в.  Західній  Европі 
менше-більше  від  У  до  IX  столїтя,  БІД  доби  римської  іьше- 
рії  до  розпаду  Імперії  Карла  Великого.  В  X.  і  XI.  столїтю 
фогдальна  система  дійшла  до  найбільшого  розцьвіту.  По- 
тім зачинає  ся  період  єї  упадку  під  втшвом  розвиваючого 
ся  обміну. 

Загальна  характеристика    натурально-господарчих 

суспільств. 

1 )  На  поли  перетворчої  техніки  характеристичну  цїху 
первісних  суспільств  становить  значна  власть  зовнїшної 
природи  над  людьші,  а  з  другої  сторони  —  мала  власть 
людей  над  природою.  Це  найбільше  відносить  ся  до  су- 
спільства первісно-комунїстичного,  найменше  —  до  фев- 
дального. 

2)  На  поли  перетворчих  відносин  первісні  суспіль- 
ства характеризує,  перше,  —  релятивна  ограниченість, 
друге  —  зорґанїзованпй  характер  перетворчих  зносин. 
Але  вже  від  непамятнпх  часів  були  межи  ними  і  незорґанї- 
зовані  перетворчі  зносини,  які  були  певного  рода  звязею 
межи  окремими  орґанїзаціяьш.  І  в  тім  значіню.  первісне 
суспільство,  майже  зовсім  відосібнена,  тісно  збита  ґрупа. 
ш;о  складає  ся  з  кілька  десяток  людей,  які  майже  не  зна- 
ють незорґанїзованих  (обмінних)  зносин,  —  ріжнить  ся 
від  февдальиого  суспільства,  менше  зцентра.яїзованого,  але 
за  те  обіймає  сотки  тисячів,  навіть  мілїони  людей,  злуче- 
них до  куші  не  лиш  зорґанїзованпми  але  і  незорґанїзова- 
нпми  зносинами  в  боротьбі  за  істнованє. 

3)  На  полї  поділу  характеристичним  є,  перше,  пова- 
лене зорґанїзованих  форм  поділу,  друге  брак  таких  край- 
ностші  як  богацтво  і  нун^да.  І  під  тим  зглядом  типовим  є 
лиш  первісне  суспільство,  а  февдальне  вже  стоїть  на  гра- 
ншц  нових  форм  житя. 

4)  Суспільна  исихольоґія  первісних  суспільств  ви- 
значає ся  елєментарнитіГ  консерватизмом  (панованє  зви- 
чаю) і  убожеством  научного  :\гатеріялу.  Про  первісну  добу 
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:зовсїм  слушно  іможіїабії  сказати,  що  она  не  мала  жадного 
світогляду,  а  дві  слідуючі  визначають  ся  переважно  перві- 
сним фетишизмом,  який  є  відбпткою  володїня  пріфодп  над 
чоловіком,  іцо  правда  володїня  вже  дещо  захитаного  і  не 
ирпдавляючого  безглядно. 

5)  Відповідно  до  такого  характеру  суспільної  психо- 
льоґії  сили  розвитку  в  первісних  суспільствах  є  елемен- 
тарні. Безглядне  (абсолютне)  перелюдненє  є  засадничпм 
чиннішом  суспільного  розвитку. 

IV.  Дрібно-буржуазне  суспільство. 

1.   Відносини   суспільства  до   природи. 

Февдальне  суспільство  розвивало  витворчі  сили  скор- 
ше, ніж  родове;  тому  і  істнованє  першого  було  менше  тре- 
вале.  Переміна  февдальних  відносин  в  дрібно-міщанські 
зачала  ся  майже  з  хвилею  їх  повстаня.  Основною  причи- 
ною переміни  були  слідуючі  зміни  на  полї  суспільної  бо- 
ротьби з  природою.  Загальні  розміри  продукції  зросли 
значно:  перше,  праця  стала  ся  більше  продуктивною,  збіль 
шила  ся  значно  скількість  суспільної  праці,  бо  суспіль- 
ність зросла.  З  огляду  на  велику  ріжнородність  суспільних 
продуктів  головно  скоро  розвинула  ся  та  галузь  індустрії, 
яка  займає  ся  розділом  продуктів,  т.  є,  промисл  перевозовий 
(комунікація).  Що  раз  більша  часть  продуктів  зуживає  ся 
не  там,  де  віфоблює  ся. 

Витворила  ся  ціла  суспільна  кляса,  що  занимала  ся 
ліші  розвоженєм  продуктів  і  їх  поділом  межи  господарст- 
вами, —  кляса  купців.  Сама  техніка  розділу  продуктів  і 
взагалі  зпосин  мелаї  людьми  постепенно  удосконалювала 
ся:  будовано  дороги,  мости  на  ріках,  будовано  чим  раз 
більші  і  міцнійші  кораблі,  здатні  до  дальшої  подорожи, 
збирано  військові  сили  для  охорони  подоролаиїх  і  складо- 
вих місць  неревозового  промислу  і  т.  д. 
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Разом  з  зростом  розміру  і  ріжнородіюстп  суспільного 
перетворюваня,  з  розвитком  прошіслу  перевозового,  з  удо- 
сконаленем  техніки  комунікації  межи  людьмп,  щораз  біль- 
ше зменшує  ся  власть  природи  над  чоловіком.  Матеріяль- 
нпй  осередок  суспільного  житя  людей  перестав  бути  за- 
лежним від  тісних  природних  умовин  даної  місцевостп; 
сли  природа  одної  місцевости  не  давала  чоловікови  доста- 
точнпх  средств  до  боротьби  з  нею,  то  міг  їх  одерікати,  за 
посередництвом  пншпх  людей  від  природи  иншої  місце- 
вости, і  на  відворот.  Кожда  нова  побіда  над  природою  по- 
ішірювала  ся  в  сзхпільнім  осередку  значно  скорше,  ніж 
передше,  і  підкопувала  панованє  елементарних  сил  зовиї- 
шного  світа  всюди,  де  доходила  суспільно-економічна 
звязь  серед  людей.  Перед  чим  раз  то  ширшою  суспільною 
явязею,  хоч  і  не  тісною  в  даній  добі,  поволи  цофала  ся 
брутальна  сила  природи. 

2.   Відносини  продукції  і  обміну   в  дрібно-буржуазнім 

суспільстві. 

а)  Н  є  з  о  р  ґ  а  н  і  з  о  в  а  н  а  звязь  межи  господар- 
ствами. 

З  огляду  на  те,  ш;о  для  дрібно-бурлчуазного  суспільства 
}{айважнїйішіми  і  найхарактерпстнчнїйшими  є  незорґанї- 
зовані  (обмінні)  зносини  межп  віддільними  підприємства- 
ми, то,  розслїднгугочи  його  будову,  найдогіднїйше  є  зачати 
в.іасне  від  тих  зносин  а  не  від  внутрішннх  відносин  під- 
при(;мства. 

Обмінні  зносини  мєїки  господарствами  вже  істнували 
в  досить  ранній  добі  житя  первісних  суспільств.  Але  го- 
ловна роля  не  належала  тоді  до  обмінних  зносин;  они 
обіймали  лиш  незначну  часть  продукції.  Продукція  иео- 
бхідтпіх  середників  яштя,  т.  є.  засаднпча  часть  продукції, 
була  зсрґанізована  майже  цілком  в  области  віддільної  ґру- 
шт  Г])упа  могла  продовлсуватп  своє  істноване  навіть  тоді, 
колиб  обмінні  зносини  з  другими  ґрупами  перервали  сл; 
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ИИ.?  мала  дійсну  незалежність  в  витворчім  житю.  Тому  то 
конеда  така  ґрупа  творила  само  в  собі  дійсне  "суспіль- 
ство" В  міру  розвитку  суспільного  поділу  праці  матеріяль 
11Я  незалежність  громади  зникає:  в  сферу  обміну  втягає  ся 
Ч'имраз  більше,  слідом  за  надміром  продукції,  і  основна  єї 
часть,  ґрупа  постепенно  перестає  витворювати  для  себе 
все  потрібне  до  їкитя  і  зачинає  навіть  напголовнїйші  своі 
потреби  задоволювати  дорогою  обміну.  Поодиноке  госпо- 
дарство чим  дальше,  тим  в  більшій  степени  перестає  про- 
дукувати само  для  себе.  Ремісник,  зриваючи  звязь,  яка 
лучила  єго  з  рільництвом,  може  лиш  дрібну  часть  продук- 
тів своєї  праці  призначувати  для  своєї  родини.  Прим, 
швець  соту  часть,  а  ткач  шовку  —  нічо.  Так  само  февдаль 
не  господарство,  втягнене  в  вир  обмінного  житя  зулаїває 
гцораз  то  меншу  часть  випродукованого  в  себе  хліба, 
мяса  і  т.  д. 

В  той  спосіб  матерія  льна  залежність  одного  го- 
сподарства від  другого  зростає  чимраз  більше.  Тимчасом 
формально  є  оно  незаленше,  т.  є.  орґанізує  його  по- 
одинока особиста  воля,  инша  для  кождого  підприємства. 
Сго  внутрішні  відносини  лаштують  ся  вповні  тою  волею,  а 
єго  зовнішні  відносини  не  є  зорґанізовані,  не  є  залежні 
від  нїчипоі  волї.  Така  є  будова  коладого  обмінного  суспіль- 
ства, а  передовсім  —  дрібно-буржуазного. 

Історія  не  знає  чистого,  досконалого  типу  дрібно-  мі- 
щанського суспільства,  як  взагалі  лсадної  цілковито  одно- 
формацій  і  зародки  будучих.  До  дрібно-бурлїуазного  суспіль- 
своіх  засадничих,  найбільш  характерестичнпх  елементів, 
має  такол^  попереплітані  останки  минувших  суспільних 
етапної  спстеми  відносин.  Колчде  дане  суспільство,  побіч 
ства  це  відносить  ся  в  значній  мірі  і  оно  показало  ся  дул^е 
короткотревалим  переходовим  періодом  від  февдального 
суспільства  до  капіталістичного.  Тому  то  декотрі  черти 
суспільних  відносин,  які  оно  старає  ся  розвинути  само- 
стійно, виразно  показали  ся  доперва  в  слідуючих  періо- 
дах; але  тому,  що  ті  черти  тоді  є  ще  скомпліковані  і  уляга- 
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Юїь  змінам  під  ізіжніїмії  новими  вилнвамп,  то  для  улекше- 
ня  аналізи  їх  треба  розслїджувати  власне  в  злуцї  з  еконо- 
мікою дрібно-буржуазного  суспільства.  В  тон  спосіб  в  деко- 
трих случаях  будемо  мусїли  удатп  ся  до  відірваного,  що 
так  скажемо,  ідеального  відтвореня  дрібно-бурїкуазних  су- 
спільних відносин,  щоби  від  него  постепенно  переходити 
до  історичної  дїпсностн,  якою  она  була. 

Отже  в  обміннім  суспільстві  продукція  є  розділена 
межи  значну  скількість  господарств,  і  нема  одної  орґанї- 
зуючої  волі,  якабїї  відповідно  роздїлювала  суспільну  пра- 
цю межи  ріжні  галузи  продукції.  Звязь  межи  господарства- 
ми обявляє  ся  в  переході  продуктів  і  средств  продукції 
від  одного  господарства  до  другого;  цеп  перехід  відбуває 
ся  дорогою  обміну,  т.  є.  незорґанїзованого  поділу  суспіль 
но  хосенних  річий. 

Ліпи  в  зорґанізованіп  продукції  можливий  є  вповні 
пляновий  поділ  праці;  лиш  в  зорганізованій  продукції  пра- 
ця може  вповні  заспокоїти  потреби  суспільства:  коли  до- 
кладно знані  нам  розміри  тих  потреб  і  скількість  праці, 
якою  розпоряджае  суспільство,  тоді  орґанізуюча  воля  може 
поділити  працю  відповідно  до  потреб  суспільства.  При  об- 
мінних зносинах  потреби  кождого  господарства  заспокоює 
ся  працею,  яку  не  оно  орґанїзувало,  а  єго  зорґанізована 
праця  служить  до  задоволеня  потреб  пньппіх  господарств, 
які  не  мають  безпосередного  впливу  на  орґанїзацію  пра- 
ці в  тім  господарстві. 

Лиш  в  певній  добі  обмінного  господарства,  коли  па- 
нує продукція  на  замовленє,  витворець  має  хоч  приближ- 
не  понятє  о  розмірі  тої  суспільної  потреби,  яку  має  задово- 
лптп  єго  господарство.  Враз  з  розвитком  суспільного  по- 
ділу працї  розширюють  ся  також,  рамцї  обмінних  зносин, 
робота  на  замовленє  робить  місце  роботі  на  ринок;  иньши- 
мн  словами,  замість  тісного,  ограниченого  круяша  купую- 
чих у  знакомого  витворця,  виступає  чимраз  ширше,  але  і 
більше  неозначена,  обмінна  неособова  продукція  на  рп- 
нок.  Витворець  тратпть  можність  осуду,  в  якпх  розмірах 
суспільство  потребує  єго  продукту,  з  цего  випливають  важ- 
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ні  наслідки.  Щоби  докладно  представити  їх  собі,  скориста- 
емо  з  слідуючого  простого  прп]міру.  Тисячу  шевців  даного 
суспільства  витворили  200.000  пар  чобіт,  а  попит  ринку, 
що  6  вирал^еиєм  суспільної  потреби,  редукує  ся  до  150.000 
пар;  праця  350  шевців  не  заспокоює  їкадної  суспільної 
потреби,  отже  є  суспільно  безужиточною.  Противно,  50.000 
рільників  випродукували  10,000.000  пудів  хліба;  тпмчасом 
суспільна  потреба  доходить  до  10%  мілїонів  пудів,  і  для 
повного  ЄЇ  задоволеня  потребабп  ш;е  праці  2.500  рільників. 
Часть  суспільно  робочої  енерґії  розсіяла  ся  без  хісна,  бо  бу- 
ла виданою  непотрібно;  друга  часть  —  тому  щ;о  не  були 
достаточно  заспокоєні  потреби  працюючих.  А  основною 
причиною  того  всього  є.  що  од  єн  працював  незалежно  від 
другого,  що  не  було  одної  кермуючої  волі  —  одиничної 
або  збірної,  се  не  робить  ріжницї  —  яка  би  поділила  ро- 
бітників в  відповідний  спосіб,  зменшила  скількість  праці 
в  ремеслах  і  перенесла  часть  єї  до  рільніщтва,  —  однтг 
словом,  яка  би  орґанїзувала  взаїмні  зносини  межи  госпо- 
дарствами. 

Часть  ремісничої  праці  була  суспільно  безужиточною. 
робітники  не  дістають  за  ню  нич  від  суспільства,  т.  є.  від 
ринку.  Внаслідок  того  їх  потреби  не  є  заспокоєні  в  цїло- 
сти;  звідси  повстає  цілий  ряд  терпінь.  В  рільнгщтві  вло- 
їкено  за  мало  праці,  не  вистарчпло  хліба  для  всіх,  —  звідси 
знова  нові  терпіня.  Люде  показали  ся  непріп^отованими 
до  власних  взаімних  зносин,  так  як  первісний  чоловік  був 
не  пріп'отований  до  зносин  з  зовніпнюю  природою. 

В  діТісности  таке  явне  неприготовапє,  як  в  данім  слу- 
чаю, левди  чи  дало  коли  небудь  заввалаїтп  ся  в  істори- 
чнім латтю  дрібно-бурлїуазннх  суспільств. 

Але  і  взагалі  має  оно  свої  границі,  зависпмі  від  тих-же 
суспільних  відносин.  Для  виясненя  де  є  ті  граніщї.  треба 
розібрати  справу  ринку  і  конкуренції. 

Внтворець  обмінює  свій  п]эодукт —  свій  товар  —  на 
инші  товари:  з  початку  на  гроии',  потім  ті  гроші  на  инші 
продукти,  які  є  єму  потрібтн*:  але  г]:)оиті.  се  такол^  товар,  і 
на  разі  нема  потреби  говорити  спеціяльно  про  них.  Яку-ж 
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скількість  чужих  товарів  одержить  віітворець  за  свої  вла- 
сні? Иншіїмп  словами:  як  великою  буде  обмінна  вартість 
єго  товарів? 

Припустім,  що  суспільство  г;  цілком  одиородпе,  Н1,о 
ріл^ні  господарства  є  подібні  до  себе  розміром  потреб  і 
скількостпю  робочої  енергії,  котру  в  кождій  з  них  вида  с 
ся  на  продукцію.  Сли  маємо  одеп  .ліілїоп  таких  госпо- 
дарств, то  потреби  кождого  з  них  є  одною  мілїоновою  ча- 
стію  потреб  суспільства,  і  праця  ко/кдого  з  них  є  одною 
мілїоновою  частію  всеї  робочої  енерґії.  Сли  при  тім  цїла 
суспільна  продукція  задоволює  всї  суспільні  потреби,  то 
кожде  господарство  для  заспокоєна  своїх  потреб  мусить 
одерл{ати  за  свої  товари  одну  мілїонову  часть  всего  су- 
спільного продукту.  Сли  поодинокі  господарства  дістануть 
з  того  менше,  они  зачнуть  слабнути  і  розпаяати  ся.  не  бу- 
дуть в  силї  виконувати  попередної  суспільної  ролї.  достар- 
чувати  суспільству  по  одній  мілїоновій  части  цїлої  робочої 
енергії  в  боротьбі  з  пріфодою.  С.Ш  декотрі  господарства 
одержать  більше,  як  одну  мілїонову  часть  цілого  продук- 
ту СУСПІЛЬНОЇ  працї,  то  на  тім  стратять  і  зачнуть  слабнутгі 
инші  господарства,  що  одержали  менше. 

Скількість  робочої  енергії,  необхідна  суспі.їїьству  д.та 
перетворюваня  даного  продукту,  називає  ся  суспі.яьною 
вартостію,  або  прямо  вартостію  того  продукту.  Користаючи 
з  того  терміну,  попередні  заключеня  можна  представити  в 
слїдуючип  спосіб: 

В  однороднім  суспільстві  з  поділом  праці  для  повного 
піддержаня  продукціпного  житя  в  нормальнім  стані  потре- 
ба, щоби  кожде  господарство  при  обміні  діставало  за  свої 
товари  рівну  і  м  п  ід  з  г  л  я  д  ом  в  а  р  т  о  с  т  и  скількість 
тих  продуктів  для  своїх  потреб,  в  внсше  наведенім  примірі 
вартість  товарів  даного  господарства  рівнає  ся  одній  мілї- 
оновій частії  цілої  вартости  суспільного  продз^кту,  і  вар- 
тість необхідних  для  господарства  пред-дгетів  улаїваня  рів- 
нає ся  таколх  одній  мілїоновій  части  цілої  суспільно-робо- 
чої енергії. 
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Після  означена  поданого  в  вступі,  за  одиницю  міри 
суспільно-робочої  енергії  треба  принятп  годину  звичайної 
працї  о  середній  інтензивностп.  Сли  товар  ісоштуе  12  таких 
"годин",  то  він  повинен  бути  виміняний  на  иншип  товар, 
що  коштував  також  12  "годин",  прим,  на  відповідну  скіль- 
кість  грошевого  металю.  Сли  обмін  відбуває  ся  в  инший 
спосіб,  то  деякі  господарства  мусять  ослаблювати  ся  і  хи- 
лити ся  до  упадку.  На  ринку  цїни  товарів  повинні  укладати 
ся  в  сумі  відповідаючій  їх  вартости.  бо  інакше  істнованв 
цїлої  суспільности  стає  ся  непевним. 

Але  в  дїйсности  обмінне  суспільство  не  є  позбавлене 
певної  тревалости.  Цїни  товарів  стало,  в  більшій  або  мен- 
шій степени,  відклонюють  ся  від  їх  вартости.  бо  Лч'адна 
орґанїзуюча  воля  не  кермує  виміною;  але  в  самій  будові  су- 
спільства містить  ся  свого  рода  механїзм,  котрого  дїланє 
руководить  колибанєм  ся  цїн  в  той  спосіб.  ш;о  відклоненя  в 
одну  сторону  змінюють  відклоненя  в  другу,  і  остаточно 
спричинюють  рівновагу.  Той  механїзм  має  велику  силу; 
він  називає  ся  р  и  н  о  ч  н  о  ю  к  о  нк  у  р  є  н  ц  і  є  ю. 

Сли  витворець  продає  свій  товар  низше  цїни  варто- 
сти, то  господарство  ослаблює  ся;  сли  инші  витворцї  ку- 
пують його  товар  повисите  цїни  вартости,  то  їх  матеріяль- 
ипй  стан  погіршує  ся.  Повстає  боротьба  інтересів  купу- 
ючого і  спродаючого:  а  єї  результатом  є  те,  що  кождий 
призвичаює  ся  ;кадати  за  свій  продукт  в  кож  дім  случаю 
и  є;  м  є  н  ш  є  над  єго  вартість  і  давати  за  чуж'ий  небі  л  ь- 
ит  є  над  єго  вартість ;  в  той  спосіб  в  суспільстві  творить  ся 
понятє  о  "цїпї"  товарів,  яка  в  дїйсности  відповідає  (при- 
блпжно)  їх  вартости. 

Але  не  все  вдає  ся  витворцеви  (прод)щентови)  прода- 
ти свій  товар  після  єго  вартости.  часом  є  він  при^гупте- 
ний  продати  його  таніпо.  В  попереднім  прпмірі.  коли  1000 
піевцїв  віфобпли  на  ринок  200.000  пар  чобіт,  а  суспіль- 
ство може  купити  ЛИПІ  150.000  пар  чобіт,  шевцї  знайшли 
ся  в  дуже  тяжкім  положеню.  П  о  д  а  ч  а  їх  товару  пере- 
висшає  попит  на  него;  весь  товар  не  може  бути  спро- 
даний і  кождпй  з  спродаючих  є  вистав леттпй  на  ризпко.  і- 
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менно,  мо/ке  не  знайти  купця.  Тоді  зачинає  ся  сильна  бо- 
ротьба межи  спродаючими:  конидий  з  них  готов  стратити 
часть  вартости  свого  товару,  щоб  лиш  притягнути  до  се- 
бе купуючих  і  не  вернути  до  дому  з  несироданим  това- 
ром. Ціна  товару  спадає:  чоботи,  що  коштують  50  "го- 
дин" звичайної  праці,  спродають  ся  за  скількість  грошей, 
що  рівнає  ся  заледви  40.35  подібних  одиниць  робочої  е- 
ііерґії.  Господарства  шевцїв  убожіють,  декотрі  зовсїм  упа- 
дають; часть  шевцїв  є  примушена  зменшити  свою  продук- 
цію, бо  не  заспокоює  достаточно  потреб  свого  господар- 
ства, т.  є,  зачинає  зле  відїкивлювати  ся,  не  може  купу- 
вати матеріялу  в  попередній  скількости  і  т.  п. ;  друга  часть 
кидає  попереднє  занятє  і  вибирає  собі  пишу  ролю  в  про- 
дукції або  знаходить  ся  поза  нею.  Вислїд  є  такий,  що  слі- 
дуючим разом  ринок  не  лиш  не  є  переповнений  шевським 
товаром,  але  навіть  противно:  при  подачі  на  120.000  пар 
чобіт  попит  рівнає  ся  прим.  160.000  пар. 

Тоді  повстає  боротьба  вже  межи  купуючими:  не  хотя- 
чи  лишитись  без  чобіт,  богато  купців  годить  ся  платити  за 
пару  чобіт  понад  їх  вартість  замість  50 — 60.65  одиніщь 
робочої  енергії  в  виді  грошей.  Високі  ціни  иозволяють  го- 
сподарствам спродаючих  піднести  ся,  збільшити  витвор- 
чість;  число  шевських  підприємств  може  навіть  збільшити 
ся  і  знова  змінює  ся  відношенє  попиту  до  подачі;  повстає 
нове  колибанє  в  ціні  товару  в  противну  сторону  і  т.  д. 

В  той  спосіб  рииочна  конкуренція  в  виді  боротьби  — 
3.  одної  сторони  межи  купуючим  а  спродаючим,  з  другої 
сторони  межи  спродаючими  однакові  товари,  а  також  менш 
купуючиїїпі  —  змагає  серед  безнастанних  колибань  до  у- 
дерншня  ціни  товару  на  поземі  їх  вартости,  обнижуючи 
ціни  занадто  високі  і  підвисшуючи  ціни  занадто  низькі. 
Сли  продукція  в  даній  галузи  перевисшає  розміри  суспіль- 
ної потреби,  ЄЇ  продукти  спродають  ся  низше  вартости,  і 
продукція  зменшує  ся;  сли  однак  не  відповідає  суспільній 
потребі,  ЄЇ  щюдукти  продають  ся  понад  вартість,  і  продук- 
ція розширює  ся.  В  той  спосіб  за  посередніщтвом  ринку 
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право  вартости  рядить  суспільною  продукцією,  приноров- 
ііюючп  еї  до  суспільних  потреб.  Але  таке  приноровленє  до- 
копує ся  дорогою  сталих  колибань;  все  є  оно  неповне,  а 
се  потягає  за  собою  терпіня  врітворцїв,  безхосенну  утрату 
суспільної  енергії. 

Витворець  все  молїє  знайти  ся  неприготованим  до  сво- 
го суспільного  середовища.  Мала  це  потїха  для  ремісника, 
який  зістав  зруйнований  через  брак  попиту  і  залишив 
продукцію,  сли  він  знає,  що  з  упливом  часу  рівновага  межи 
попитом  а  подачею  сама  через  себе  утвердить  ся. 

В  .такий  то  спосіб  суспільні  відносини  панують  над 
людьми  в  обміннім  господарстві,  хоч,  може  бути,  і  менше 
болючо,  нїяї  відносини  панованя  зовнїшної  природи  над 
людьми  первісних  суспільств. 

Виложені  погляди  на  цїну  і  вартість  є  знані  в  су- 
часній науцї  під  іменем:  "Теорія  вартости  працї".  В  ха- 
рактері останків  нерозвиненої  свідомости,  піддержува- 
них клясовими  інтересами  певних  ґруп  суспільства, 
до  сеї  пори  переховують  ся,  сли  не  в  науці,  то  в  науко- 
вих розвідках,  погляди  иншого  роду,  більше  або  мен- 
ше скомплїковані  і  замотані  теорії,  "поясняючі"  інак- 
ше житє  обмінного  суспільства.  З  огляду  на  те  по- 
гляньмо, чи  котра  небудь  з  тих  теорій  молїє  бути  ра- 
ціональною. 

При  обмінї  заходить  порівнанє  найрілшороднїй- 
ших  товарів :  топір,  хлїб,  кншкка,  предмет  окраси  і  т. 
д.  Для  порівнаня  рілших  предметів  конечним  є,  щоби 
в  них  було  щось  спільного,  щоб  молша  змірити.  Чо- 
ловік, так  як  і  звіря,  мають  вагу,  яку  молїна  з^іірити: 
тому  є  моллМіиве  порівнанс  вага  чоловіка  з  ка^гене]\г. 
Що  спільного  молаїа  знайти  в  всїх  ріжнородних  това- 
рах, які  порівнують  ся  з  собою  підчас  обіміпу?  В;кр 
на  перппій  погляд  дає  ся  заввалшти,  що  то  не  обєім. 
не  вага,  не  твердота  —  взагалї,  не  "пріфодиі"  їх  свій- 
ства.  Значить,  що  це  мусить  бути  —  їх  свійство  с  у  - 
спільне.   А.іте  яке  іменно?  Таких   прикмет,   як  то 
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вл^е  висше  було  зазначено,  є  лиш  дві:  суспільна  уяш- 
точність,  і  суспільна  вартість.  Чи  суспільна  ужнточ- 
ність  є  спільною  мірою  всіх  товарів?  Нї,  топір  є  по- 
житочний в  роли  знаряду  перетвореня,  хліб  —  в 
характері  середника  піддержуючого  робочі  сили 
продуцента  —  на  квантатпвне  (скількістеве)  порівна- 
не  нема  тут  місця,  а  оно  власне  виступає  прп  обміні. 
Очпвидно,  ходить  тут  о  суспільну  вартість,  т.  є,  о  ту 
скількість  суспільно-робочої  енергії,  яку  коштує  кож- 
диїї  товар;  з  тої  точки  погляду  стає  ся  зовсім  зрозу- 
мілою рівність  нагіріжнородшТшшх  продуктів,  навіть 
матеріяльних  з  нематеріяльними. 

Але  припустім,  щ^о  попереднє  розумованє  є  фаль- 
шиве, ш;о  в  основі  обмінного  процесу  лежить  не  вар- 
тість, але  щосьпншого,  чого  навіть,  може  бути,  ще 
не  знаємо.  Припустім,  що  в  топорі  і  в  парі  чобіт  те  не- 
відоме "щось"  містить  ся  в  однаковій  скількости.  так 
що  оба  товари  треба  продавати  по  одній  і  тій  самій  цї- 
нї.  А  робоча  вартість  тих  товарів  не  є  однакова:  топітз 
коштує  8  "годин  звичайної  праці",  а  чобіт  —  12.  В 
такім  разі,  хто  схоче  брати  ся  до  шевства,  ко.ш  оно  о- 
чивидно  є  непоплатне?  Всі  будуть  во.ттїли  робитп  то- 
пори.  Розвиток  суспільного  поділу  працї  був  би  не  мо- 
жливші.  в  той  спосіб  принятє  якої  небудь  иншої  заса- 
ди обміну  допрова  дилоби  до  абсурду. 

Хоч  ціна  взагалі  означує  ся  вартостію.  але  в  кождім 
поодинокім  случаю  она  моїке  єі  не  відповідати.  Лиш  там 
свобідно  функціонує  конкуренція,  де  продукція  товарів  має 
можність  розширювати  ся  і  корчптп  ся  під  впливом  попи- 
ту на  ринку  —  лпш  таїм  цінп  в  дійсности  доходять  до  по- 
зему вартосїп.  Найбільш  се  відносить  ся  до  перетворчого 
промислу.  Де  витворчість  (продукція)  не  є  так  елястич- 
ною,  там  щзаво  робочої  вартости  виступає  в  менше  чистій 
формі. 

Це  має  місце  в  рільніщтві  і  в  меншій  степени  в  проми- 
слі. На  данім  шматі  ґрунту  трудно  збільшити  значно  про- 
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дукцію  збіжа,  слії  цілий  шмат  землі  є  відданий  під  управу 
рілї.  Тому,  враз  з  зростом  розмірів  обмінного  суспільства, 
з  збільшенєм  попиту  на  збінгс  ціна  (^го  уперто  може  дер- 
жати ся  понад  вартість,  тому,  що  подача  не  може  заспоко- 
їти попиту. 

Дальше,  свобідному  дїланю  конкуренції  часто  в  знач- 
ній мірі  перешкадїкають  ріжні  о  р  ґ  а  н  ї  з  о  в  а  н  і  зносини 
менаї  людь]\иі;  це  таколї  мало  місце  в  історично  звісних 
дрібно-міщ,анських  суспільствах  (цехові  с(іюзп,  февдальиі 
—  про  їх  вплив  на  обмін  і  конкуренцію.  Д(»кладнїйше  бу- 
де мова  дальше). 

Вкінци,  в  инших  случаях,  часто  в  злуцї  з  щ,ойно 
згаданими  условинами,  головно  з  послїдною.  на  сцену  ви- 
ступав монополь.  Монополеїм  називав  ся  не  звичайний 
брак  конкуренції,  але  цілковита  єї  неприсутність.  Сли  вит- 
ворюванєм  певного  суспільно-потрібного  продукту  заЙАіав 
ся  лиш  одно  підпривмство.  або  невелике  число  підпри- 
вмств,  які  в  мі/К  собою  в  порозуміню.  то  купуючий  може 
бути  змушений  платити  за  продукт  незвичайно  високі  ціни. 
Тоді  є  для  всіх  яснп]м,  що  одна  ґрупа.  користаючп  з  сво- 
го виїмкового  становища,  визнскув  ціле  супільство. 

Понополь  пояснює  той  факт,  ищ  в  обміннім  суспіль- 
стві мають  ціну,  між  ігаинім.  також  декотрі  з  предметів, 
зовсім  не  віггворених  пріцею.  не  маючих  ліадної  робочої 
вартости.  прим,  неуправлена  земля,  сила  води  (коли  ріку 
тіаймас  ся  під  млин),  гоноровтні  титул,  право  на  працю, 
відпущене  гріхів  (предмет  торговлі  для  духовенства  і  т.  д.) 

Це  дїв  ся  тоді,  коли  предмети,  не  витворені  працею, 
іцо  позістають  без  улштку,  а  при  тім  істнують  в  огратшче- 
ній  скількости.  стають  ся  приватною  власностію.  загарбу- 
ють ся  поодтніокими  людьми  в  посідане;  тоді  властителі  не 
годять  ся  відступити  тих  пред^іетів  до  улпітку  инпііім  лю- 
дям, хиба  за  заплату,  за  означену  вартість,  прим,  за  певну 
гроиіеву  суму.  Ціна  таких  предметів  не  дгол^т  залелч'ати  від 
їх  вартости,  яка  зовсім  не  істнує.  Ціна  та,  як  всякий  ви- 
зиск, залелпіть  безпосередно  від  відносин  сил  кляс  суспіль- 
ства,   в  данім  случаю  —    нродагочттх    і    купуючих  подібні 
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товари;  зовсім  щліродно,  що  і  те  відношене  сил  пояснює 
ся  засаднпчимп  історичними  обставинами  —  розвитком 
відносин  чоловіка  до  природи. 

Дрібно-бурікуазне  обмінне  суспільство  каїке  припу- 
скати вже  розвинену  грошеву  форму  обміну.  Оборот  товару 
в  великих  розмірах  є  неможливий  без  гропіеп.  які  р,  его 
знарядом.  Гріш  грає  величезну  і  многосторонну  ролю  в 
жптю  обмінного  суспільства.  Тому,  ш;о  обімінне  суспільство 
знає  лиш  грошевий  обмін,  що  гріш  є  ц  ї  н  о  ю  колч^дого  то- 
вару, творить  він  отже  сталу  міру  вартости  товару. 
В  наслідок  конкуренції  на  торговельнім  ринку  продуцент 
бажає  дістати  за  свій  товар  не  менше  нїж  виносить  єго 
вартість;  але  та  вартість  представляє  ся  ему,  очивпдно. 
не  в  видї  означеної  скількости  суспільної  енерґії  працї,  але 
в  видї  означеної  грошевої  суьш. 

Дальше,  в  всїх  кредитових  справах,  які  в  обміннім 
суспільстві  є  звичайним  явищем,  гроші  виступають  як 
правнийзнарядвпплатп.  З  товаровим  ринком  не- 
розривно є  звязаний  кредитовий  ринок.  Разо]\г  творять  вони 
торговельний  ринок  взагалї. 

Для  нормального  л^итя  обмінного  суспільства  конеч- 
ним є,  щоби  знаряд  обміну  і  виплати  знаходив  ся  на  тор- 
говельнім ринку  в  достаточній  скількости. 

При  продала  за  готівку,  грошей  треба  тілько,  кілько 
коштують  на  ринку  продавані  товари.  Але  на  протяг  пев- 
ного періоду  часу  для  цілого  ряду  операцій  за  готівку,  су- 
ма грошей  може  бути  менша,  нїж  сума  цїн  товару. 

Ремісник  купив  від  се.їїянина  збілч'а  за  10  рублїв.  За  ті 
десять  рублїв  селянин  купив  рискаль  від  кова.тія:  коваль 
купив  за  одержані  гроші  стіл  від  столяра.  Всї  три  операції 
відбули  ся  в  протягу  одного  тпждня;  для  них  було  потрібно 
ЛИПІ  10  рублїв,  хоч  цїна  тих  товарів  виносила  ЗО  руб.: 
причина  є  та.  що  в  протягу  тиждня.з  даною  сумою  гро- 
ший  зроблено  три  обороти.  Взагалї  при  продажі  за  готівку 
необхідна  для  товарового  ринку  сріа  грошей  означує  ся 
так:  суіііу  цїн  проданих  товарів  ділить  ся  через  пересічне 
число  оборотів  монети  за  час  продажі  тих  товарів. 
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Товари,  продавані  на  кредит,  переходять  безпосеред- 
но  з  рук  до  рук  без  помочи  грошей.  Але  пізнїТіше,  певна 
річ,  треба  за  них  платити.  Щоби  означити  скількість  гро- 
шей потрібну  для  кредитового  ринку,  треба  взяти  під  увагу 
не  лиш  скорість  обороту  грошей,  але  ш,е  і  пишу  обставину. 

Столяр  купив  на  кредит  в  селянина  збіжа  за  10  руб- 
лів, а  цей  послїдний  кушів  знова  в  иншого  також  на  кредит 
стіл  за  9  рублів.  При  обрахунку  столяр  платить  селяни- 
нови  літі  —  1  руб.,  хоч  сума  довгу  виносить  19  руб.  —  А 
винен  Б  100  руб.,  Б  винен  В  також  100  руб.,  вкінци  В 
кушів  на  кредит  від  А  товарів  також  на  100  руб.  При  об- 
рахунку всі  три  не  платять  грішми  нїчо.  В  той  спосіб  при 
плаченю  довгів  скількість  необхідних  знарядів  виплати 
зменшує  ся  о  цілу  суму  виплат,  які  взаїмно  зносять  ся. 
Решта  платить  ся  скількостію  гроїшій,  якої  буде  потрібно 
відповідно  до  скорости  грошевого  обороту. 

Взагалі  сума  грошей,  необхідна  для  торговельного 
ринку  на  певний  протяг  часу,  —  попит  на  гроші— ^ 
означує  ся  в  слідуючий  спосіб:  до  суми  цін  товарів,-  окрім 
тих  що  продають  ся  на  кредит,  додає  ся  сума  виплат  тер- 
мінових, без  тих,  які  зносять  ся,  і  вііслід  додаваня  ділить 
ся  через  пересічну  скількість  обороту  монети  на  протяг  то- 
го часу. 

Дійсна  скількість  гроппій  в  обміннім  суспільстві,  го- 
ворячи загально,  не  є  менша  ніж  "попит  на  гроші";  на 
торговельнім  ринку  істнує  ще  надвшкка,  котра  як  "скарб", 
грошевий  запас,  леашть  спокійно  в  кешенях  і  складах  своїх 
властителів,  щоби  вийти  на  світло  денне  тоді,  коли  пока;ке 
ся  зміцнений  попит  на  гроші,  для  купна  товарів,  або  для 
сплаченя  довгів. 

Великій  суспільній  ролі  грошей,  як  знаряду  обороту 
товарів,  відповідає  утворенє  ся  осібної  кляси  людей,  для 
котрих  оборот  товарів  є  спеціяльиостію,  то  є  —  кляси  ку- 
пців. Впрочім  діяльність  їх  не  ограничує  ся  лиш  до  купна 
і  продала  товарів;  оіш  орґанїзують  також  транспорт  това- 
рів, достарчують  їх  з  місця  продукції  на  торговельний  ри- 
нок, а  деколи  таколс  з  торговельного  ринку  на  місце  кон- 
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сумції.  Транспорт  товарів  треба  властиво  ува^кати  за  по- 
слїдну  операцію  в  їх  продукції:  слп  в  даній  місцевостп 
продукт  не  може  задоволптп  суспільних  потреб;  то  він  не  є 
ще  викінченим  продуктом,  не  є  ще  дїйсним  предметом  у- 
жпваня;  продукція  его  є  скінчена  тоді,  коли  перевезе  ся  є- 
го  там,  де  він  є  призначений  до  зужитя,  де  він  стає  ся 
суспільно  хосенним.  Грошевий  кредит  також  покликує  до 
жптя  осібну  клясу  людей,  для  котрих  він  є  спеціяльностію 
—  є  то  кляса  лихварів. 

Решта  продуцентів  товару  дрібно-буржуазного  суспіль- 
ства є  також  не  зовсім  однородна:  ділить  ся  вона  на  кляси 
відповідно  до  ролї  віддільних  ґізуп  в  продукції  суспільства : 
рільники,  ріжного  рода  ремісники  —  шевцї,  ковалї  і  т.  д. 

Тут  буде  на  місци  пояснити  ріжніщю  межн  поня- 
тєм  "стану"  а  "кляси".  Клясою  називає  ся  ґрупа  лю- 
дей, злучених  через  подібність  положеня  в  продукції 
і,  в  наслідок  того  через  подібність  інтересів  економіч- 
них: купцї  ремісники,  рільники;  орґанїзатори  з  одної 
сторони,  зорґанїзовані  —  з  другої  і  т.  д.  Стан  —  озна- 
чає ґрупу  людей,  що  знаходять  ся  в  подібнім  поло- 
ЛЇЄНЮ  п  р  а  в  н  і  м.  Февдали  з  одної  сторони,  залежне 
від  них  селянство  з  другої,  є  то  два  стани,  що  ріжнять 
ся  в  своїх  правах.  Тому  що  правні  ріжніщї  випли- 
вають з  економічних  ріжниць,  тому  і  стани  є  звичайно 
заразом  клясами;  але  кляси  можуть  зовсім  не  бути  ста- 
нами, т.  є,  можуть  не  ріжнпти  ся  під  зглядом  правного 
полол^еня. 

б)  Внутрішні    відносини    поодиноких  г  о  - 

сподарств дрібно  -  буржуазного 

суспільства. 

За  найбільше  типову  дрібно-буржуазну  ґрупу  треба  у- 
важатп  господарство  мійського  ремісника  з  другої  поло- 
ьшш  середних  віків.  Лишаючи  до  слідуючого  розділу  від- 
повідь на  пптаня,  як  утворили  ся  міста  і  висвободили  ся 
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ремісніїчо-купецькі  клясн,  зауважівю  тпмчасом,  що  ремі- 
сник є  с  в  о  б  і  д  н  II  м  продуцентом  товару. 

Господарство  ремісника  в  чистім  своїм  видї  представ- 
ляє ся  як  невелика  родина  —  вііслїд  розпаду  великих  ро- 
дин раннього  февдального  періоду,  які  знова  були  останком 
давних  патріярхально-родових  орґанїзацій.  Малі  розміри 
родини  ремісника  є  в  залежностп  від  характеру  початкової 
ремісничої  пізодукції,  якої  знаряди  не  вимагають  злуки  пра- 
дї  многих  робітників,  так  що  оден — двох  людей  легко 
дають  собі  з  ними  раду. 

Як  останок  патріярхально-родових  відносин,  дрібно- 
буржуазна родина  відтворює  їх  в  мінятурі  в  своїм  внутрі- 
шнім устрою.  Батько  родини  представляє  не  лиш  головну 
силу  робочу  господарства,  але  також  орґанїзатора  в  про- 
дукції і  подїлї.  Прочі  члени  родини  є  в  цілковитім  піддан- 
стві хочби  в  наслідок  того,  що  найбільша  і  найважнїйша 
часть  працї  при  здобуваню  средств  житєвих  спочиває  на 
плечех  батька  родини.  При  помочи  дорослих  синів,  а  ча- 
сто також  при  помочи  пршштих  на  науку  молодих  людей, 
господар  провадить  ремісничу  продукцію  і  продає  продукти 
працї.  Він  також  занпмає  ся  закупном  за  одержані  гроші 
необхідних  предметів  зужіїтя. 

Звичайно  ріаші  средства  до  житя  набувають  ся  не  в  ви- 
кінченій постаті,  в  котрій  моглиби  бути  безпроволочио  зу- 
лшті.  Послїдні  продукційні  процеси  відбувають  ся  вже  в 
сполаїваючім  господарстві  (приготованя  по/кивп  з  закуп- 
лених запасів,  шптє  одіжи  з  куплених  тканин  і  т.  п.).  Всї 
ті  чинности  сповнюють  передовсім  женщпии  в  родппї. 

в  той  спосіб  ;кепщіііш  творять  "натурально  господар- 
чу" часть  родини:  они  провадять  домашну  продукцію  для 
безпоссредиого  зулчитя,  причім  средств  тої  продукції  до- 
старчає їм  голова  родини.  Для  лсенщіши  лппіає  ся  над- 
звичайно вузкіїй  круг  дїланя,  в  додатку  несамостійного 
дїланя,  бо  матеріяльних  средств  достарчає  їй  мужчина.  Лег- 
ко з  того  заключитп.  як  низьке  становище  зашіає  в  родпнї 
лсенщпна. 
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Історична  роля  женщішіі  в  послїднпх  столїтях  є 
в  залежності!  від  того  факту,  що  в  розвпваючім  ся 
суспільстві  обмінні.лг  женщина  мусїла  виконувати  май- 
же незмінені  нат}фально-господарчі  функції,  мусїла 
бути  останком  низшої  продукціпної  формації  посеред 
системи  відносин  впсшого  типу.  Тїсне  домашнє  го- 
сподарство кухнї  і  дитячої  кімнати  означає  піддан- 
ство ЛчЄНЩПНИ. 

Положене  чужого  чоловіка,  принятого  майстром  на  на- 
уку ремесла  і  названого  учеником,  а  пізнїише  челядни- 
ком, з  початку  не  богато  ріжнить  ся  від  положеня  членів 
родини.  Він  мешкає  разом  з  родиною  господаря,  пє  і  їсть 
разом  з  нею,  і  взагалї  користає,  як  член  родини  з  готових 
средств  до  житя.  Побіч  сего,  тому  що  він  сашпі  колись 
має  стати  ся  самостійним  ремісником  він  дістає  від  май- 
стра невелику  плату,  з  котрої  мусить  наскладати  собі  якусь 
суму  на  уряджене  власної  робітнї.  Він  працює  разом  з  май- 
стром, рівночасно  з  ним  зачинає  і  кінчить  працю;  майстер 
бачить  в  нїм  помічника  в  продукції  а  не  предмет  визиску. 
Взагалї  в  ранній  добі  обмінного  господарства  положене 
ученпків  і  челядників  сли  ріжнить  ся  від  положеня  свояків 
майстра,  то  радше  на  користь  перших,  а  іменно  під  згля- 
дом  більшої  їх  самостійности. 

Відносно  селянської  родини,  то,  о  скілько  втягає  ся 
вона  в  вир  обмінного  господарства,  о  стілько  перемінює 
ся  вона  поволи  з  давної  патріярхальної  "великої  родини" 
в  родину  звичайного  дрібно-б^фя^уазного  типу. 

Але  в  протягу  середнпх  віків  ця  переміна  не  вспіла 
ще  скінчитись.  Впрочім  селянської  родини  тих  часів  не 
треба  уважати  за  самостійну  продукційну  ґрупу:  она  ще 
входить  в  склад  февдальної  ґруші. 

Февдально-натуральне  господарство  на  перший  по- 
гляд мало  змінило  ся,  переходячи  в  господарство  февдаль- 
но-обмінне  тим  більше,  що  цей  перехід  відбував  ся  дуже 
поволи  і  в  дрібно-буржуазнім  суспільстві,  як  про  це  нам 
подає  історія,   оно  ніколи  не  було  скінчене.  Февдал,   так 
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само  як  передше,  був  орґанїзатором  в  суспільних  підпри- 
вмствах  тоді,  коли  тої  ролї  не  могли  сповняти  члени  селян- 
сько-февдальної  ґрупи;  на  дальше  позістае  він  орґанїзато- 
ром поділу  в  тім  значіню,  що  в  виді  панщини  і  чиншу 
присвоює  собі  додаткову  працю  селян.  По  давному  задер- 
їкує  він  в  своїх  руках  орґанізаторську  діяльність  правного 
лштя  своєї  ґрупи.  Але  обсяг  і  характер  єго  дїяльности  в  ко- 
ждііі  з  тих  трох  голузиїї,  улягають,  хоч  незвичайно  повіль- 
ній, однак  дуже  важній  зміні*. 

Орґанїзаторська  діяльність  февдала  на  полї  продукції 
зменшує  ся  дуіке  скоро.  Широкі  обмінні  зносини  спричи- 
ігали  повстапє  великих  державних  орґанїзацій,  які  взяли 
на  себе  оборону  публичного  безпеченства.  В  той  спосіб 
февдальнрш  пан  тратить  свою  суспільно-хосенну  ролю  в 
справі  війскової  оборони  підданого  йому  селянства.  При 
своїй  воївничій  натурі  він  дуже  часто  виступає  не  яко  обо- 
ронець нормального  продуктивного  лштя,  але  противно,  на- 
рушуе  єго. 

Сли  передше  февдал  був  пожиточний,  бо  урядя^ував 
такі  підприємства  суспільної  улпіточности,  які  бу.ш  понад 
сили  для  поодпнокпх  селянських  господарств  —  двірські 
млини,  пекарні,  мости  і  т.  п.,  то  тепер  потреба  того  зни- 
кає. В  загальнім  поділі  праці  поодинокі  найбільші  се.тгянсь- 
кі  і  ремісничі  господарства  могли  би  були  дати  собі  раду 
в  подібних  справах,  але  февдальний  пан  на  те  не  позво- 
.їїяє.  Він  робить  д.їїя  себе  монопо.ііь  з  февдальнпх  уряджень, 
і  ?каяаючп  вє.їїикої  заплати  за  користуванє  ся  ни]\т,  він 
створює  для  себе  поважне  і  певне  жерело  доходів,  не  дба- 
ючи зовсім  про  вигоду  людности.  Богато  разів  лучало  ся, 
що  февдальний  пан  не  мав  навіть  власного  м.лпна  а  зї*гу- 
шував  селян  до  плаченя  за  позволенє  відвезти  збіїке  до 
иниіого  млина,  на  тій  підставі,  що  мелеііє  збіжа  в  чуїкім 
]\ілпнї  наруиіує  єго  февдальні  привілєї. 

Опісля  огратпічує  він  потрохи  свою  дїя.ііьність  як  орґа- 
нізатора  по]\точіі  селянським  господарствам  на  случай  елє- 
мептарнпх  нещасть  уваж'аючп,  що  все  те  —  непотрібні 
видатки. 
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Річ  в  тім,  що  обмінна  господарка  розвиває  жаїкду  гро- 
мадншня  богацтв.  В  добі  натуральної  господаріш  жаїкда  до- 
бнчі  була  ограничена  рівновагою  потреб  февдалів.  З  огля- 
ду на  нерозвинениіі  обмін,  навіть  найсильнїТішип  февдал 
не  може  посунути  ся  в  своїх  потребах  дальше  поза  те,  що 
єму  дає  продукція  єго  дібр;  збільшене  данин  підданим, 
прим,  о  100.000  пудів  збі/ка,  не  принесе  єму  жадної  корн- 
ети: того  збіжа  він  не  буде  в  силї  зужити  разоїм  з  цїлті 
своїм  двором  і  збіже  без  хісна  гнило-би  в  шпіхлїрах.  Іна- 
кше має  ся  річ  при  шігроко  розвиненім  подїлї  щзацї.  в 
ірошевій  господарцї.  Нема  граніщь  для  розвитку  потреб, 
о  скільки  є  лиш  гроші  для  їх  заспокоєня.  Взагалї  гроші 
можуть  всьо;  але  кояеда  дана  сума  грошей  не  може  всьо- 
го достарчити,  лиш  певну  суму  задоволеня.  Та  роля  гро- 
шей в  житіо  є  причиною  людського  змаганя  до  безгранич- 
ного побільшуваня  гропіевих  засобів;  це  змаганє  огортало 
февдалів  що  раз  то  більше  в  міру  того,  як  господарка  їх 
ставала  обмінною.  (До  розвитку  того  змаганя  причпнює 
ся  також  той  факт,  що  гроші  дають  ся  громадити  і  пе- 
реховувати, а  того  не  можна  робити  з  иниїими  продуктами.) 

Звідси  походять  значні  зміни  в  характері  дїяльности 
февдала.  Панщина  і  чинш  прибирають  величезні  розміри. 
Февдальнпй  пан  старае  ся  витиснути  з  хлопів  всьо.  що 
.тгиш  дасть  ся. 

Орґанїзаторська  діяльність  февдального  пана  на  полї 
иравного  ж'итя  замінює  ся  в  средство  здирства. 

Суди  і  адміністрація  стають  ся  для  февдального  пана 
поваяшим  жерелом  доходу. 

Змагаючи  до  збільшеня  розмірів  власного  господар- 
ства февдал  присвоював  собі  землї.  з  котрих  він  користав 
спільно  з  селянами  і  взагалї  всїми  способами  він  обкроюг 
вав  селянську  земельну  власть,  а  се  вик.тткало  ве.шкшт 
брак  землї  в  селянських  господарствах. 

Придавлені  надмірними  тягарамп  селяне  чиї^фаз  ча- 
стїйше  покидають  землю.  Февдаловп  не  .шшало  ся  нїчо 
иншого,  як  лиш  привязати  селянина  до  землї,  а  се  впрова- 
джує' він  в  житє   користаючи  з   своєї  політичної  сили,   з 
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свого  впливу  на  законодавство.  З  чоловіка  на  пів  вільного, 
якпм  був  до  того  часу  селянин,  стає  ся  він  прпкутим  до 
землі'  хлопом,  майже  невільником. 

Так  отже  сила  обмінних  зносин  викликала  перехід  фев- 
лальної  системи  в  підданство  селян. 

Селянська  рільнича  громада  переховує  ся  серед  всіх 
тих  змін  в  значній  степени.  Що  правда  фев дальний  пан 
обкроює  постепенно  ЄЇ  самостійність:  на  місце  вибираних 
вітів  і  судиїв  висувають  ся  любимці  пана;  кожда,  хоч 
трохи  важнїйша  постанова  громадських  зборів  мусїла  бути 
потверджена  паном  або  єго  довіренником.  Однак  взагалі 
февдали  ощ;аджували  громадський  устрій,  о  скільки  він 
не  шкодігв  їх  інтересам.  Головно  в  добі  найбільшого  гне- 
ту селянства  через  панпцізняні  відносини  громадський  у- 
стрій  був  корисний  для  февдала,  так  що  треба  прішуска- 
ти,  що  в  декотрих  случаях  він  витворював  єго  штучно 
там,  де  єго  вже  не  було.  В  тій  цї.ш  треба  було  лиш  звязати 
селян  солідарною  відвічальностію.  зробити  гро.дгаду  відві- 
чальною  за  належите  виконз^ваиє  панщини  через  кождого 
селянина.  Тоді  громада  була  змушена  також  старатп  ся  про 
те.  щоби  прийти  з  помочію  ко^кдому  підупадаючому  госпо- 
дарству, бо  єго  руїна  збільшувала  тягарі  инипіх,  а  також  і 
про  те.  щоби  перешкодити  киданю  землі  селянатіги.  Одним 
словом,  по^шмо  того,  що  нова  адміністраційпа  "громада 
пріп^адує  що  до  форми  давну,  роля  єї  в  дійсности  є  цілком 
ігаита.  Давна  громада  змагала  до  рівного  добробуту  для 
т?сіх  селянських  господарств,  нова  —  до  віфівнаня  гнету. 

Так  отже,  підчас  коли  кляса  ремісників  і  купців  увіль- 
пює  ся  з  під  особистої  зале/Кности.  рільнича  людність,  про- 
тивно, в  ііериіій  добі  розвитку  обмінного  суспільства  попа- 
дає в  ще  більшу  залежність  ніж  передпте.  Засаднича  при- 
чина тої  ріжнгщі  лелаїть  в  більшій  нерухомости  средств 
рільничої  продуїч'ціі  в  порівнаню  з  скоріщпм  поступом 
техніки  в  пиших  галузях  суспільної  праці. 
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в)   Зорґанїзовані  зносини  мел; и  ґрупами  в 
дрібно-буржуазнім  суспільстві 

Виділене  ся  міст  з  сіл,  центрів  ремесла  і  обміну  з  ріль- 
ничого господарства,  налелаїть  уважати  за  вихідну  точку 
в  розвитку  нових  зорґанїзованих  зносин  меяш  ґрупами. 

Те  вріділене,  сли  не  числити  міст,  котрі  середновічний 
світ  одерлсав  в  спадку  по  добі  всесвітного  панованя  Римлян, 
йшло  дулїе  ПОБОЛИ.  Зародком  міста  напчастїйше  було  тор- 
говельне село.  Села  ПОЛОЛІЄНІ  в  найліпших  комунікаційних 
пунктах  —  при  злуці  сплавних  рік,  в  гірских  просмиках. 
на  перехрестю  битих  доріг  і  т.  д.  ставали  ся  постепенно 
центрами  обміну,  місцем,  де  відбували  ся  періодичні  ярмар- 
ки. Богацтва,  які  там  нагромадлгували  ся  в  наслідок  того, 
викликали  захланність  в  сусідів ;  отлге  для  оборони  перед  на- 
падами треба  було  будувати  мури  (в  серенпх  віках — харак- 
1  ерпстпчна  ціха  міст) .  Завдяки  легкому  збутови  товарів  в  но- 
вім місті  розвивало  ся  ремесло.  Залеяший  ремісник  фев- 
дальноі  ґрупи  йшов  до  міста,  щоб  бути  бжізше  ринку  збуту 
своїх  вігробів ;  февдальні  відносини  не  богато  вязали  при  тім 
ремісника,  бо  звичайно  він  був  очпншований  і,  мешкаючи 
в  місті,  міг  ще  лучше  вивязати  ся  з  своїх  обовязків.  З  по- 
чатку ремісник  провадить  (невеличке  господарство  ріль- 
ниче: ново-повставше  середно-вічне  .місто  було  окрулчтне 
полями  і  пасовпсками  і  характером  лаїтя  зближало  ся  ду- 
же до  села.  Але  тому,  що  ремесло,  враз  з  поступом  обмін- 
них зносин,  стає  ся  для  мешканців  міста  чшфаз  кориснїп- 
шим,  рільніщтво  сходить  на  друппі  плян.  Спеціялізація 
міських  ремісників  допровадлїуе  їх  штуку  до  такої  доско- 
иалости,  що  селяне,  які  ще  дальпіе  займають  ся  ремеслом, 
не  можуть  навіть  думати  про  те,  щоби  їм  дорівнати.  Від 
тоді  навіть  февдали  радше  купують  продукти  перетворчого 
промислу  в  місті;  піддані  селяне  вже  не  стають  впрабляти 
для  них  тих  предметів,  лиш  достарчувати  средств  до  їх 
впроблгованя.  В  той  спосіб  відбуло  ся  виділене  міст  від  сїл 
Як  поволи  відбував  ся  той  процес,   можна  судити  хочби 
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прим,  з  факту,  що  іде  в  1589.  році  мііцане  Монахії,  після 
слів  баварського  князя,  не  могли  би  істнувати  без  піль  і 
пасовиск. 

Місто,  що  повстало  на  ґрунті  незорґанізованих  обмін- 
них зносин  межи  людьші,  само  через  себе  вже  означає  пев- 
ну зорґанїзовану  звязь  межи  нпші.  Оно  вже  має  спільну 
для  своїх  мешканців  війскову  оборону  і  спільну  орґанїза- 
цію  правного  житя:  лшп  при  таких  усл овинах  місто  може 
бути  дійсним  центром  ремесла  і  обміну. 

Внаслідок  слабого  розвитку  економічних  протилежно- 
стий  і  маєткових  нерівностий,  орґанізація  публичних  справ 
укладає  ся  після  републиканського  типу,  зближаючого  ся 
до  устрою  новочасних  републпк.  Впрочім  тінь  аристокра- 
тизму —  перевага  могучости  немнопіх  найбогатших  родин 
—  вже  від  самого  початку  дає  ся  спостеречи  в  многих  мі- 
скпх  републиках.  Цей  відтінок  аристократизму  є  тим  силь- 
нїйшпй,  чим  більш  є  розвинена  фактична  нерівність  — 
богацтво  і  убожество,  а  оно,  як  побачимо  дальше,  збіль- 
шує ся  постепенно,  враз  з  бігом  розвитку  економічного, 
іак,  що  під  тим  зглядом  найбільш  поступові  републики 
Італїі  були  рівночасно  найбільш  аристократичні. 

В  міру  зросту  матеріяльноі  сили  міськоі  людности  сла- 
бне фактична  залежність  міста  від  февдального  пана,  на 
котрого  земли  оно  знаходить  ся.  Почасти  дерогою  гроше- 
вого викупу,  почасти  дорогою  боротьби,  міщане  здобували 
щораз  більше  независимости  в  внутрішних  справах.  Без- 
настанні суперечки  мелш  февдаламп,  що  ослаблювали '  їх 
сплу,  давали  дуже  часто  міщанам  спосібність  до  полаго- 
;иксия  своїх  справ;  маючи  оперте  в  війсковій  силі  і  міцних 
оборончпх  мурах,  місто  в  многих  случаях  могло  відгравати 
})іиіаючу  ролю  в  боротьбі  і,  розуміє  ся.  заповнювало  свою 
(ітіпучагтт>  не  даром.  ал(?  зо  нові  права  і  привілеї.  В  добі 
хіхч'топогпнх  походів,  коли  маса  февдалів  попала  в  великі 
ірошеві  клопоти,  дгногим  містам  удало  ся  викупити  в  панів 
свої  :?смлї.  і  свою  незалежність  і  остаточно  позбутп  ся 
".••!.;'/!!:нх  чтнипіг..  іаінпі  і  пімініупаня  ся  панів  в  внутрішні 
'  іі])аі{н  міст. 
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Боротьба  міст  з  февдала^ш,  котрі  хотіли  заховати  свої 
права  до  них,  тягне  ся  через  цілу  другу  половину  серед- 
ьшх  віків.  Наппоступовіпшою  і^упою  міщан  в  тій  боротьбі 
була  з  початку  кляса  купців,  якпх  само  заняте  в  ті  часи 
розвивало  богато  енерґії,  хоробрість  і  орґанїзаторські  здіб- 
ности.  Групуючи  ся  коло  старих  богатих  і  могучих  родин 
купецьких,  наіізамояшїііше  міщанство  лучило  ся  в  так  зва- 
ні ґільдп  —  товариства,  з  форми  звичайно  релігій- 
ного характеру,  але  в  дїйсности  мали  они  на  цїли  спільну 
оборону  економічних  інтересів.  Під  прапором  ґільдів  дов- 
го вели  боротьбу  міста  о  свою  незалежність.  В  укладі  ґіль- 
ди  відносини  межи  богатимп  родинаші,  які  стояли  на  чолі 
ґільдп,  а  иниїимп  членами  організації  пригадують  еще  від- 
носини старших  февдалів  до  своїх  васалів.  З  упливем  ча- 
су дальшіш  розвиток  ремесла  і  зріст  сили  кляси  ремісни- 
ків провадить  до  иншого  ^ч^упованя  міського  стану  —  до 
утвореня  цехових  орґанїзацій. 

В  своїй  сути  цехові  орґанїзації  є  останками  патріяр- 
хальнпх  відносин,  опіки  громади  над  одиницею  і  поодино- 
ким господарством,  яка  істнувала  прим,  в  рільничій  громаді 
февдальної  епохи.  З  якпх  то  причин  переховав  ся  той  оста- 
нок давних  відносин  серед  нової  суспільної  формації? 

При  дрібній  ремісничій  продукції  взашна  поміч  вп- 
творцїв  є  конечно  потрібна,  щоби  зробити  їх  жите  певним 
і  сталим.  Без  тої  помочи  дрібному  прод^щентовп,  з  огляду 
па  его  економічну  слабість,  безнастанно  грозпть  утрата 
всього,  що  він  посідає,  при  першім  нещасливім  випадку: 
часовім  обнилхоню  цін  на  товари,  зіпсутю  знарядів,  пожарі, 
крадїжп  і  т.  п. 

Особливо  непевною  є  судьба  ремісників  при  вільній 
конкуренції.  Боротьба  неминуче  провадить  до  згуби  слаб- 
ишх  продуцентів,  т.  є.  —  більшости  з  нпх.  в  цїли  усуненя 
конкуренції,  конечно  потрібно,  щоби  продуценти  одної  сце- 
ціяльности  злучили  ся  з  собою. 

Дуже  правдоподібним  є,  що  початків  цехових  орґанї 
зацій  треба  шукати  в  громадських  відносинах  февдально- 
рільничого  світа.  А  історичні  дані  про  повстане  иехів  мож- 
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на  знайти  від  XI.,  XIII.  сїолїїя.  Цехи  повстаєш  декуди  в 
виді  часових  союзів,  заключених  мешкаючПі\ш  в  однім  мі- 
сці ремісниками  одного  ремесла,  або  кількох  споріднених 
ремесел;  такі  часові  союзи,  все  відновлюючись  і  змінюю- 
чись, завдяки  користялі,  які  они  приносили  членам,  пере- 
мінювали ся  остаточно  в  сталі  союзи. 

Сильна  орґанїзація  цехів  повстає  не  ліпп  тому,  що  це- 
хи мусїли  виконувати  провідну  орґанїзаторську  ролю  в  бо- 
ротьбі за  визволене  міст  від  февдального  гнету,  але  також 
тому,  що  стара  аристократія  міського  стану  не  легко  ви- 
рікала ся  давного  панованя  в  політичнім  житю  і  цехи  мусї- 
ли вложпти  не  мало  труду,  щоби  зломати  єї  опір. 

Цехи,  що  повстали  серед  менше  більше  подібних  об^ 
ставин,  в  основних  чертах  свого  устрою  представляли  оден 
і  топ  самий  тип,  хоч  в  подрібностях,  очевидно,  істнували 
ріяшпцї. 

Кождші  цех  мав  вибираний  заряд  і  власний  устав.  У- 
ставп  цехів  були  ріжні,  взагалі  досить  демократичні,  хоч 
з  домішкою  аристократичних  відтінків;  ця  домішка  з  по- 
чатку, в  часі  боротьби  цехів  з  старою  міською  аристокра- 
тією і  февдалами,  була  незначна:  прпм.  міщанином  з  пов- 
ними правами  міг  стати  ся  навіть  февдально-підданпй  чо- 
ловік, слп  вдало  ся  йому  пересидіти  цілий  рік  і  оден  день 
в  місті,  з  часом,  в  міру  того  як  цехи  здобувають  рішаючий 
голос  в  публичних  справах  і  мають  молшість  з  черги  ста- 
ти ся  міською  аристократією,  демократизм  їх  зменшує  ся. 
Цехи  обіймають  ґрупи  ремісників,  що  не  мають  /кадних 
прав;  тих,  що  ще  не  провадять  л^адного  господарства, 
або  не  скінчили  професіональної  науки;  є  ними:  перше, 
челядники  (зявляють  ся  в  Німеччині  в  XIII  віці),  друге, 
учнї  (в  Німеччині  від  ХІУ.  віку) . 

Членами  цехів  з  повнп]\пі  приватні  відтепер  стають  ся 
лиш  "майстри"  —  ремісники,  що  провадять  продукцію 
самодїльно.  Це  вже  свого  рода  аристократія  ремесла;  але 
з  початку  основує  ся  вона  не  на  походженю.  навіть  не  на 
богацтві.  а  на  ремісничій  шт^ці,  на  степени  зручности  в  ре- 
меслі.   Титул    майстра    молсе   здобути   при    певній  енерґії 
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і  здібностях  кождші  реміснпк.  Щоби  це  осягнути,  він  му- 
сить служити  кілька  років  як  ученик  в  котрого  небудь 
майстра.  Опісля  він  здає  іспит  з  свого  ремесла  на  степень 
челядника.  Це  ще  не  дає  йому  права  на  отворенє  власного 
варстату;  ш,е  певну  скількість  літ  він  мусить  наймати  ся. 
Аж  опісля  він  здає  іспит  на  майстра  і,  сли  єго  зложить  ді- 
стає право  провадити  варстат  самостійно,  бго  права  на  по- 
лі суспільних  прав  розширюють  ся  разом  з  піднесенєм  єго 
економічного  становиска. 

Сама  суть  тоі  систеьш  полягає,  очевидно,  на  усуненю 
межи  ремісниками  надмірної  конкуренції,  яка  повстала  в 
наслідок  скорого  зросту  числа  підприємств. 

В  цїли  ослабленя  конкуренції  межи  ліайстрами  є  спря- 
мовані також  численні  цехові  постанови.  І  так  число 
наємних  робітників  -  челядників,  учеників  —  звичайно  о- 
граничує  ся  до  невеликої  цифри  —  2,  З,  5,  рідко  ко.іи 
більше.  Отже  ремісник  не  може  добровільно  розширити 
свого  підприємства,  не  може  збільшити  в  нім  продуктив- 
ности праці  при  помочи  збільшеного  співробітництва  і 
поділу  праці;  не  може  отже  тим  способом  усунути  з  торго- 
вельного ринку  і  позбавити  хліба  инпшх  ремісників.  Під- 
приємство єго  мусить  остатись  дрібшім.  Завдяки  тій  об- 
ставині торговельний  ринок  вистарчає  для  всіх. 

Тому  щ,о  наємних  робітників  є  мало,  дохід,  який  чер- 
пає майтер  з  їх  праці,  не  вистарчає,  ш;обп  він  міг  жити 
в  достатку,  ограничуючи  ся  лиш  до  ролі  організатора.  От- 
же він  змушений  працювати  на  рівні  з  челядниками.  З  о- 
гляду  на  те  в  часі  першої  доби  цехового  житя,  ш;е  закн 
появилн  ся  нові  сили,  що  знищили  старі  форъш,  відносини 
межи  майстром  і  робітниками  були  приязні,  родинні. 

Дальше,  щоби  оішнутп  нерівности  в  конкуренції,  ста- 
тути цехові  докладно  зазначували  довготу  робочого  дня  і 
число  робочих  днів  в  році.  При  тім  не  роблено  Лладної  ріж- 
ішцї  межи  часом  праці  майстра  і  єго  підвладних,  бо  він 
працював  все  разом  з  нтш.  Після  ріжнпх  цехових  поста- 
нов час  працї  був  ріжнпй.  звичайно  около  50 — 60  годин  на 
тиждень  (в  Анґліі  в  ХЛ^.  в.  —  8  годин  денно).  Побіч  того 
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до  великого  числа  католицьких  свят  додавано  ще  понеді- 
лок КОЖДОГО  ТИЛгДНЯ. 

в  уставах  також  докладно  означує  ся  і  заробітна  пла- 
тня робітників  і  ціна  товарів  і  прикмети,  які  товар  повинен 
мати,  щоби  майстер  мав  право  його  продавати. 

Продукція  була  уреґулована,  означена  правилами!  по- 
дрібно.  Все  те  уреґульованв  мало  на  цїли  те,  що  всі  май- 
стри мусіли  провадити  продукцію  однаково  і  при  однакових 
условинах:  не  вільно  було  витворювати  лучшего  товару, 
або  в  більшій  скількости,  як  пиші.  Правила  ті,  очевидно, 
творили  ся  постепенно,  в  міру  того,  як  давали  ся  відчувати 
злі  сторони  конкуренції  в  якій  небудь  формі. 

Щоби  хоч  з  якогось  одного  торговельного  ринку  усу- 
нути конкуренцію  для  цехових  майстрів,  міські  права  на- 
дають цехам  м  о  н  о  п  о  л  ї  на  продукцію  і  торговлю  в  мі- 
стах. Кождий,  хто  хотів-би  заняти  ся  в  місті  якимсь  реме- 
слом, мусить  вперше  вступити  до  місцевого  цеху;  очевидно 
за  згодою  того  цеху.  Принятє  нових  членів  залежить  від 
сповненя  певних  задач  і  формальностий,  приписаних  в  це- 
хових постановах,  часами  менше,  часами  більше  строгих. 

Побіч  постанов  реґулюючих  продукцію,  істнували  ще 
в  цехових  статутах  правила  несеня  взаїмної  помочи  чле- 
нам цеху  на  случай  наглої  потреби.  Та  сторона  дїяльно- 
сти  цехової  орґанїзації  мала  не  мале  значіне  для  дріб- 
них продуцентів. 

Майже  від  самого  початку  орґанїзація  цехів  носила 
в  своїм  лоні  одну  засадничу  суперечність,  яка  пізнійше 
ирибирає  значні  розміри:  іменно,  суперечність  з  одної  сто- 
рони інтересів  майстра,  а  з  другої  сторони  інтересів  челяд- 
ників і  учеників.  Цехові  постанови  взагалі  мають  на  оцї 
інтереси  майстрів,  що  укладали  ті  устави,  звідси  то  прим. 
рі;кні  ограниченя  для  челядників,  що  хотять  бути  май- 
страми. Але  доки  когкдий  ремісник  міг  мати  надію,  що 
скорите  чи  пізнїйиіе  він  стане  майстром,  доти  внутріииіі 
суиеречпости  цехової  орґанїзації  не  виступали  в  острій 
формі. 
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Разом  з  розвитком  суспільного  поділу  праці  і  розпш- 
ренєм  ся  обміну  далеко  поза  гранщї  невеликих  міських 
округів,  давні  політичні  організації  показують  ся  недо- 
статочними  для  охорони  обмінних  зносин,  такі  як  февдаль- 
но-духовна,  февдально-військова  і  міські  орґанізаціі.  По- 
діл території  на  тисячі  малих  деспотичних  державок  значно 
утруднює  зносини,  робить  купецьке  занятє  дуже  небезпеч- 
ним, а  часто  невигідним.  Не  досить,  що  купець  мусів  товчи 
ся  по  злих  дорогах,  наражений  на  небезпеку  зі  сторони 
збіднілого  селянства,  иі,о  було  готове  розбивати  з  голоду, 
мусів  оплачувати  на  кождім  кроці  рогачки  в  користь  фев- 
дального  пана:  в  додатку  купець  міг  бути  обрабованиґі  ко- 
трим небудь  короликом,  під  покришкою,  що  він  приходить 
з  ворожої  території  —  або  зовсім  без  жадного  оправданя. 
Треба  ще  додати  ріжнородність  нрав,  після  яких  судять 
купця  в  ріжніїх  місцевостях,  ріжнородність  монет,  які  мо- 
гли бити  всі  февдали.  Серед  всіх  тих  небезпек  і  замішаня 
суспільного  конечне  купецьке  занятє  дуже  часто  стає  ся 
майже  неможливим. 

Повстає  потреба  шіфоких,  міцних,  зцентралізованпх 
політичних  орґанізацій,  якіб  були  здібні  війсковою  силою 
скоротити  сваволю  февдалів,  привернути  лад  і  публич- 
ний  спокій,  установити  однородні  права,  а  що  відносить  ся 
до  обміну,  єдність  монети,  міри  і  ваги,  побудувати  вигідні 
дороги,  зорґанізувати  опіку  над  купцями  в  чуяшх  краях 
і  т.  д. 

Католіщька  церков  не  була  в  силі  цего  всего  доконати. 
6ї  могучість,  ЄЇ  авторитет  почав  слабнути  враз  з  розвит- 
ком обміну.  Могучість  обміну,  могучість  іроша  спричинила 
глубокі  зміни  в  суспільній  ролі  духовенства;  коли  го- 
сподарка церкви  з  нат^фальної  стала  ся  обмінною,  в  ній 
зайшла  та  сама  зміна,  що  і  з  ііншими  февдалами,  і  з  тих 
самих  причин  жажда  богацтв  викликала  значне  зменшенє 
ся  суспільно-пожиточної  діяльності!  католіщького  Духо- 
венства і  значний  зріст  жажди  визиску.  Суспільний  вплив 
церкви,  ЄЇ  власть  над  умом  почала  впадати,  тим  більше, 
що  люде  вже  не  були  ті  самі,  що  передше:  зносини  з  пн- 
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иіііміі  людьми  розширювали  умовнії  виднокруг,  розясню- 
валії  темноту,  ослаблювали  консерватизм  і  розбуд;кували 
цікавість  в  умах  людей;  сила  матеріальних  інтересів  сщзя- 
-мувала  розвиваючу  ся  свідомість  проти  католицизму. 

Через  цілу  другу  половину  середнпх  віків  герезії  тя- 
гнуть ся  непереривним  рядом  і  папство  веде  з  нимп  зав- 
зяту боротьбу,  вичерпуючи  головну  свою  силу  —  симпатії 
народних  мас. 

Мінські  републики  показали  ся  нездібними  до  утворе- 
ня  відповідних  політичних  орґанїзаціп.  Правда,  що  декотрі 
міста  пробували  утворити  орґанїзації  в  цїли  оборони  свобід- 
ного  обміну  і  приватної  власностп  (союзи  торговельних 
міст,  прим,  союз  Ганза),  але  з  часом  показало  ся,  що  в 
них  брак  сили  і  рівноваги,  брак  внутріиіиої  єдности.  По- 
одинокі міста  не  були  в  сплї  взнести  ся  понад  льокальні 
інтереси  і  хотіли  визискувати  союзників,  а  ті  боронили 
своєї  економічної  і  політичної  независимости.  Окрім  того 
самий  устрій  міськпх  орґанїзацій  не  сприяв  "збираню  зе- 
мель": власть  в  них  не  була  досить  зцентралізована,  а  в 
наслідок  того  не  така  сильна,  як  того  було  треба. 

В  той  спосіб  самі  обставини  вкладали  на  войсково- 
февдальну  систему  "історичну  місію"  розвиненя  нової  си- 
ли, здібної  запровадити  лад  в  землях  "великих  і  богатих". 
Потрібні  зародки  знайшли  ся. 

Сварки  і  бійки  дрібних  февдалів  межи  собою  і  містом 
були  на  руку  великим  февдалам  —  князям,  а  головно  ко- 
ролям. По  трохи  они  почали  "'збирати  землю"  в  свої  руки, 
побиваючи  дрібних  февдалів  і  прплучуючи  їх  землю  до 
своїх  посїлостий. 

Февдали  боронили  ся  енерґічно  перед  заборчимп  пля- 
нами  своїх  зверхнпків.  Але  ті  послїдні  знайшли  енерґічно- 
го  і  певного  союзника  в  воролам  для  февдалів  міщанстві. 
Союз  з  містом  достарчував  королеви  матеріяльних  средств 
якими  ие  могли  розпоряджати  їх  противники.  Королі  дер- 
жали стале  війско,  що  давало  їм  мож'пісті.  в  кождій  хвилп 
розпочати  боротьбу,  а  цего  ие  могли  зробити  февдали. 
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Поступ  воєнної  орґанїзації  вчинив  великі  услуги  для 
королівської  справи:  стрільніпі  порох  зробив  зовсім  непо- 
трібними для  февдалів  їх  укріплені  замки  і  сталеве  зброене. 
Февдал  перестав  бути  непобідимим  з  хвилею,  коли  пере- 
став бути  суспільно-конечним.  Побід/кені  февдали  прий- 
мали слулібу  в  королів  або  ставали  звичайними  земель- 
ними властителями. 

Католицька  церква,  так  як  і  инші  февдали,  завзято  бо- 
рола ся  з  новою  силою  і  неохочо  пращалась  з  начальною 
орґанїзаторською  ролею  в  суспільнім  житю. 

При  кінці  середних  віків  боротьба  закінчила  ся  побі- 
дою  королів.  Так  утворила  ся  постепенно  могуча  абсо- 
лютно-монархістична  орґанізація,  що  зуміла  бодай  на  я- 
кийсь  час  запевнити  спокій  розвиваючому  ся  обмінному 
суспільству. 

3.  Засадничі  черти  суспільної  психольоґії  дрібно-  буржу- 
азної доби. 

Дрібно-буржуазне  суспільство  заповнює  далеко  біль- 
шу свободу  розвиткови  одиниці,  як  кожде  инше  натуральне 
суспільство.  Однак  условини  розвитку  не  є  однакові  для 
ріжних  кляс  того  суспільства  —  для  одних  є  они  більше, 
для  других  менше  сприяючі. 

в  рільничім  світі,  де  обмінне  господарство  виступало 
на  февдальнім  тлї,  розвиток  індівідуальности  був  незви- 
чайно утруднений.  Панщизняна  форма  обмінного  февдалі- 
зму,  зближена  під  многими  зглядами  до  "невільництва", 
угнітала  продуцента,  і  впсисаючи  всю  єго  житєву  енерґію, 
не  лішіала  сил  до  розвитку.  Що  відносить  ся  до  самих 
февдалів,  ш;о  не  були  під  таким  гнетом,  мо/кливість  роз- 
витку зменшувала  ся  в  них  під  впливо.м  пнших  причин. 
В  міру  того,  як  они  позбували  ся  давної  своєї  суспільно- 
продукціпноі  ролї  і  спрямували  свою  діяльність  на  "по- 
діл" і  зуїкитє,  розвиток  їх  такоїк  йшов  в  непродукційнім, 
паразитнім  напрямі. 
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В  той  спосіб  рільнпчі  кляси  не  могли  стати  на  чолї 
тої  сили,  що  мала  перетворити  внутрішні  відносини  дріб- 
но-буржуазної орґанїзації. 

Свобідні  промислові  кляси  по  містах  знаходили  ся 
р  далеко  догідиїпших  обставинах.  Они  не  зазнавали  жадно- 
го гнету  з  верху,  а  глубоко  пожиточна  роля  в  суспільній 
продукції  запевнювала  їм  можність  розвитку. 

Але  і  тут  треба  відріжнити  дві  ґрупи,  що  були  не  в 
однаковім  полол^еню:  властивих  реміснішів  і  купців. 

Обсяг  дїяльности  дрібного  ремісника,  що  належав  до 
цеху,  був  самий  в  собі  тісний,  а  ще  більше  затїсняв  ся  в 
наслідок  цехових  ограничень.  Тісний  був  тому,  що  реду- 
кував ся  до  одної  ремісничої  спеціяльности  і  до  малого 
домашного  господарства;  цехи  ограничують  его,  бо  за- 
микають ремісника  в  мурах  одного  міста,  де  даний  цех 
мав  монополь,  і  кладуть  перешкоду  розвпткови  продукцій- 
ної  техніки  многкеством  постанов  проти  вільної  конкурен- 
ції, не  позваляючи  одиніщи  на  розшіфене  своєї  продукцій- 
ної  ролі.  Цеховий  ремісник  всюди  звязаний  цеховими 
іфавпламп;  мусить  витворювати  так,  як  инші,  отже  і  жити 
так  як  инші;  не  вільно  йому  взнести  ся  висше  понад  за- 
гальний уровень  свого  окруженя,  не  вільно  йому  впроваджу- 
вати поважнїйших  улїпшень  в  своїй  витворчости.  не  віль- 
но збільшити  розмірів  продукції  і  т.  д. 

Купець  лше  і  дїлає  серед  зовсім  инппіх  обставин, 
вго  спеціяльність,  це  послідна  чинність  в  витворюваню 
продуктів,  що  полягав  на  транспортованю  їх,  доставленю  на 
місце,  де  моліуть  бути  зулїиті.  Ця  спеціяльність  влхЄ  сама 
через  себе  зачеркус  ппірокий  обсяг  дїлаия.  позваляє  куп- 
цеви  сходити  ся  з  ріл{нородними  фор^гами  Лчитя,  змуиіує 
його  пристосувати  ся  до  рілшого  окрулсеня.  Рівночасно 
діяльність  купця  вліє  з  своєї  природи  підлягає  мениіому 
гнетови  з  верху;  навіть  техніка  єї  не  може  бути  так  доклад- 
но реґульоваиа,  як  реміснича  техніка.  Опісля,  купець  біль- 
ше, як  хто  иебудь  инииїй  має  до  діла  з  грішми,  а  гроші, 
як  то  ьш  вже  говорп.ш,  розвивають  змаганє  до  безнастан- 
ного їх  громадженя,  а  се  для  купця  означає  змаганє  до 
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неогранпченого  розшпреня  дїяльносїи.  в  противенстві  до 
купця,  що  репрезентує  громадікенє  грошіпі,  напважнїп- 
шпм  старанєм  ремісника  в 'удержати  ся  наданій  уровенп 
жптя.  В  наслідок  того  всього,  купець  в  загальнім  поступі 
дрібно-буржуазнпх  відносин  мусів  випередити  ремісника 
і  виступити,  як  то  побачимо  дальше  в  ролї  дійсного  рефор- 
матора дрібно-буржуазної  системи. 

Суспільні  форми  світогляду  в  дрібно-бурікуазнім  пе- 
ріоді мають  переходовий  характер.  З  одної  сторони  в  до- 
сить значній  степени  переховує  ся  еш;е  давний  натураль- 
ний фетиипізм,  а  з  другої  —  творить  ся  новий,  особлив- 
пппі  фетишизм  —  товаровий. 

Фетишизм  натуральний  переховує  ся  почасти  в  формі 
метафізики,  почасти  під.  иншою  формою.  Він  ще  не  мо/ке 
зршкати,  бо  дрібно-бурікуазне  суспільство  не  відносить  о-^ 
с  т  а  т  о  ч  н  о  ї  побіди  над  природою,  не  освободжуе  оста- 
точно чоловіка  з  під  еї  впливу,  дрібна  продукція  для  цеї 
цїли  не  вистарчає. 

Ціла  с^тпільна  кляса.  енерґічна  і  могуча,  старанно 
плекала  останки  фетишизму  природи:  коли  роля  визиску 
католицького  духовенства  почала  переваїкати  над  єго  су- 
спільно-орґанізаторською  ролею,  тоді  католіщпзм  почав 
змінювати  свої  відносини  до  науки.  Духовні  февдалп,  ба- 
жаючи задержати  так  корисну  для  себе  неподільну  власть 
над  людськими  умамп,  ставали  ся  що  раз  більшими  воро- 
гами всякого  знаня,  всяких  наукових  дослідів  над  природ- 
ними явищами.  Серед  духовенства  слабне  заінтересованє 
ся  останками  старинної  клясичної  наукрі  і  фільософії,  які 
оно  до  тепер,  плекало;  наука  і  фі.яьософія  проголошують 
ся  зовсім  непотрібними  для  релігії,  "як  непотрібний  є  ліх- 
тар при  яснім  сонішнім  світлі".  Католицизм  стає  ся  си- 
стемою простацьких  забобонів.  Він  страипіть  муками 
темні  і  слабі  уми.  і  в  той  спосіб  панує  над  ними.  Жорстоке 
переслідуване  чарівніщь  і  чорно-кнпжнпків  найліпше  ха- 
рактеризує той  період  в  лштю  католрщькоі  церкви. 
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З  огляду  на  такі  обставини  натуральний  фетншпзм  за- 
ледвп  дуже  ПОБОЛИ  робив  місце  пізнаваню  причин  явищ. 
Як  сильно  держали  ся  ще  останки  давного  фетишизму, 
доказує  факт,  щ;о  в  тих  часах  істнували  і  процвптали  такі 
фетиипістпчні  науки,  як  астрольоґія  і  альхемія. 

Що  відносить  ся  до  обмінного  фетишизму,  то  є  він 
віфазом  нової  власти,  ш;о  запанувала  над  чоловіком  в  об- 
міннім суспільстві  —  власти  суспільних  відносин. 

В  обміні'  обявляе  ся  подїл  праці"  межи  людьмщ  Але 
це  незорґанїзованиГі  подїл  щзацї.  І  іменно  з  незорґанїзова- 
ного  характеру  того  поділу  вішливае  то  неприноровлене  ся 
витворцїв  до  взаїмних  зносин,  що  називає  ся  "властію" 
тих  відносин. 

Ціни  товарів,  як  то  вже  ьпі  пояснили,  підлягають  за- 
конови  вартости,  т.  є,  в  безнастанршх  своїх  колибанях  ири- 
норовлюють  ся  до  вартости.  Але  в  кождім  данім  моменті 
они  відклонюють  ся  в  більшій  або  меншій  степени  від  нор- 
ми, бо  закон  вартости  впроваджує  ся  в  житє  не  через  свідо- 
му, зорґанїзовану  волю,  але  через  сліпий  механїзї^і  конку- 
ренції. В  кождій  хвилп  продуцент  товару  може  бути  на- 
ражений на  ризико  неириноровленя  ся  до  торговельного 
ринку;  єго  енерґія  праці  може  бути  страчена  вчасти  або  в 
цїлости  зовсім  безхосенно;  участь  його  в  суспільнім  поділі 
>[оже  бути  зменшена,  зулштє  —  обнижеие. 

З  огляду  на  те  все  торговельний  ринок  є  для  проду- 
цента зовнїшною  сплою,  до  котрої  він  мусить  прпноро- 
вити  ся;  але  чи  се  єму  вдало  ся,  від  него  не  залежить,  таке 
саме  саповище  зглядом  сві домости  дикуна  занимала  окру- 
жаюча  його  природа  з  тисячами  неожиданих  небезпек. 
Звідси  то  походять  два  рілші  роди  фетишизму. 

Торговельний  ринок  з  єго  конкуренцією,  з  завзятою 
боротьбою,  закривав  перед  очима  продуцента  факт  суспіль 
ної  звязп  і  спільности  в  боротьбі  з  природою.  Купуючий  і 
іфодаючий,  що  в  дійсности  працювали  для  суспільства, 
стрічають  ся  па  ринку  не  як  два  члени  одного  суспільного 
союза,   але  як  два  противники.   Продуцент  не  моїке  того 
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зрозуміти,  що  его  праця  є  утратою  суспільної  енергії 
працї  так  само,  як  праця  инших  продуцентів. 

Продуцент  товару  не  може  знати  їх  суспільної  вар- 
тостп,  бо  він  не  призвичаїв  ся  глядіти  на  товар,  як  на  с  у- 
спільний  товар.  Приглядаючись  множеству  случаїв  об- 
міну, він  творить  собі  понятє  про  вартість,  т.  є.  властиво 
про  звичайну  ціну,  товару;  але  она  лишае  ся  для  него  неви- 
ясненим  явгпцем.  Він  не  мо^ке  спровадити  єї  до  утрати  сус- 
пільної енергії  працї,  передовсїм  тому,  що  він  не  має  поня- 
тя  про  суспільний  характер  працї,  що  витворила  про- 
дукт, а  опісля  такол^  для  того,  що  ця  вартість  представляв 
ся  йому  в  видї  певної  скількости  грошей,  а  не  в  видї 
певної  скількости  п  р  а  ц  ї.  Але  сли  свідомість  продуцента 
товару  не  є  в  молшостп  злучити  вартости  з  условипамп  су- 
спільної людської  працї,  то  він  може  злучити  єї  лиш  з  са- 
мим товаром.  Для  поверховного  осуду  це  є  зовсім  природ- 
не: де-небудь  знаходив  ся  товар,  чи  то  в  продуцента,  чи  в 
кого  иншого  —  завсїгдп  його  продають  по  властивій  йому 
пїні  і  звідси  найлекше  винести  заключене,  що  вартість  — 
то  є  здібність  бути  проданим  за  певну  суму  гроший  —  є 
ціною  самого  товару,  цїхою  незалежною  від  людей, 
ані  від  суспільства  взагалі  —  п  р  и  р  о  д  н  о  ю  ц  ї  х  о  ю  то- 
вару. Звідки  бере  ся  та  прикмета,  що  означує  границі 
піни  —  за  цим  продуцент  товару  не  глядить.  Для  него 
обмінна  вартість  топора  є  два  рублі  і  те  все;  она  не  зале- 
жить від  нічого,  істнує  в  топорі  сама  в  собі,  як  для  фети- 
ипіста  натури,  дупіа  топора  є  єго  душею  і  більиі  нічим. 
В  цім  полягає  суть  товарового  фетишизму.  Не  будучи  в  ста- 
ні попяти,  що  в  обміні  проявляє  ся  спільність  людської 
працї  в  боротьбі  з  природою,  то  є  суспільні  відносини  лю- 
дей, товаровий  фетишизм  уважає  здібність  товару  до  обмі- 
ну за  внутрішну.  природну  цїху  самих  товарів.  В  той  спо- 
сіб те,  що  в  дійсности  творить  відносини  людей,  ви 
дає  ся  для  него  відносинами  р  і  ч  п  й.  Отл^е  обмінний 
фетишизм  є  протпставленєм  натуралного  фетишизму,  що 
представляв  відносини  річий,  як  відносини  людей. 
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В  обміннім  фетишизмі  обявляе  ся  панованє  над  людь- 
ми їх  власних  зносин,  так  як  в  натуральнім  —  панованє 
окружаючої  пріфодн.  Там,  де  суспільний  чоловік  стрічає 
ся  з  елементарною  сплою,  якої  він  не  всплї  опанувати,  до 
котрої  він  не  мояхЄ  прпноровити  ся  в  своїй  свідомости,  там 
іЛн  мусить  творити  собі  фетишів. 

Але  ш;о  з  того  слїдує  ?  Фетишизм  є  не  лиш  обявом  ма- 
лої здібностп  пізнаня,  але  заразом  в  и р  є  ч  є  н  є  м  ся 
дальшої  боротьби.  Фетишизм  перешкаджає  дослідам.  Тому 
то  розвиток  людських  відносин  не  може  відбувати  ся 
свідомо  там,  де  ті  відносини  представляє  ся  в  фетишистич- 
ний спосіб,  він  може  відбувати  ся  лиш  під  впливом  елємен 
тарних  сил,  так  само  як  поступає  розвиток  техніки  підчас 
панованя  натуралного  фетишизму.  А  елементарному  роз- 
виткови  товаришить  неминуче  маса  терпінь  і  посуває  ся 
він  з  величезною  повільностію.  Такрім  власне  є  розвиток 
условии  обмінного  суспільства. 

Однак  на  всякни  случай  сума  досвіду  і  відомостий, 
розвоевий  матеріял,  яким  розпоряджае  дрібно-буржуазне 
суспільство,  є  о  много  богатшпй  і  ширший,  нїж  в  натураль 
нім  суспільстві.  Тому  поступ  техніки  а  разом  з  ним  елємен 
тарний  поступ  суспільних  зносин  відбуває  ся  в  дрібно-бур- 
гкуазнім  суспільстві  далеко  скорше. 

Економічні  погляди  дрібно-буржуазного  суспіль- 
ства представляють  нам  постепенний  розвиток  обмін- 
ного фетишизму.  Рівночасно  они  становлять  відбитку 
інтересів  і  звичаїв  дрібної  буржуазії  з  початку  з  домі- 
шкою ідейних  останків  февдального  періоду. 

Економічна  література  тої  доби  є  незвичайно  убо- 
га. Перед  ХУІ.  столїтєм  она  машке  зовсім  не  істнує; 
є  лиш  відірвані  случайні  уваги  ріжних  авторів  ш;о  до 
поглядів  їх  на  деякі  економічні  факти.  Зглядне  убол^е- 
ство  тих  уваг  пояснює  ся  малим  заінтересоваиєм  ся 
економічними  явищ,ами  зі  сторони  иайінтелїґентнїй- 
шої  частіппі  суспільства  —  авторами  були  переважно 
духовники  —  а  почасти  такоїк  повільностію  змін  в  су- 
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спільнім  житю.  з  початку  дослідники  звертають  свою 
увагу  лиш  на  ті  процеси,  що  відбувають  ся  скоро,  на- 
гло; ось  чому  суспільства  натуральні,  з  їх  надзвичаіі- 
но  повільннмп  рухами  суснільніьх  форм,  не  є  зовсім 
в  силі  створити  економічної  науки;  в  дрібно-буржуа- 
знім суспільстві  повстають  єї  зародки,  а  в  скоро  змі- 
нюючім ся  капіталістичнім  суспільстві  она  наберае 
великого  значіня  в  житю  і  сягає  високого  степеня  ро- 
звитку. 

В  початковії!  добі  розвитку  обмінного  суспільства 
мусимо  шукати  за  всказівкаші  відносно  пануючих  е- 
кономічнпх  поглядів  в  отців  церкви:  бо  нове  суспіль- 
ство творило  ся  в  лонї  февдального  суспільства,  в 
котрім  економічне  і  політичне  пановане  церкви  нада- 
ло цілій  літературі  духовно-теольоґічний  відтінок.  0- 
днїїм  з  напцїннїйших  жерел  того  рода  є  твори  св.  То- 
ми з  Аквіну  (ХІД.  ст.). 

Хоч  св.  їома  з  Аквіну  жив  вже  в  суспільстві  на 
пів  обміннім,  але  він  всею  своєю  спмпатією  стояв  по 
стороні  февдально-натурального  суспільства.  Нату- 
ральне суспільство,  ш,о  не  потребує  обміну,  було  йо- 
го ідеалом.  Але  з  конечности  приписує  він  велике  зна 
чінє  пптаням  про  обмінні  зносини,  про  ціни  товарів, 
доходи  купців,  лихварів,  і  про  ті  справи  він  впска- 
зує  вже  погляди  февдала  з  обмінної  доби  і  дрібних 
ремісників. 

Як  одиноке  правне  жерело  доходу  вважав  св.  То- 
ма працю.  Після  него,  праця  сама  в  собі  має  вартість 
і  уділює  ЄЇ  иншпм  предметам.  Тут  ще  не  мояша  до- 
кладно запримітити  того  товарового  фетишизму,  для 
котрого  вартість  істнує  сама  через  себе,  як  конечне 
внутрішнє  свіпство  товару. 

Відносно  цін  товарів  св.  Тома  висказує  ся  в  слі- 
дуючий спосіб.  При  продажі  не  повинно  руководпти  с^ 
я^аждою  якнайбільшого  зиску,  бо  кождий  товар  має 
свою  "справедливу  ціну".  Ця  цїна  повинна  винагоро- 
джувати працю  і  дати  можність  продавцеви  жити  від- 
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« 
повідно  до  его  суспільного  положеня.  з  одної  точки 
погляду  глядпть  він  на  селянина,  ремісника  і  февдала. 
Також  і  торговельний  зиск  він  оправдує  о  стільки,  о 
скільки  він  винагородїкуе  за  перевіз  і  запевнює  купце 
ви  средство  до  нштя;  отже  купець  не  ріжнить  ся  нічим 
від  ремісника.  В  всіх  його  поглядах  на  справедливу 
ціну,  що  відповідає  потребам  суспільного  становиска, 
проявляє  ся  сильно  поділ  на  стани  —  характери- 
стична черта  всего  середновічного  світа. 

Св.  Тома  був  великим  ворогом  лихви:  протилеж- 
ність інтересів  лихвара  і  єго  довжника  давала  ся  все 
відчувати  дуже  сильно.  Селяне  і  ремісники,  а  навіть 
февдали,  котрші  помимо  їх  оогацтва  часто  бракува- 
ло грошей,  терпіли  дуже  богато  від  лихви.  Звичайно 
довги  в  тих  часах  затягано  в  цілях  непродуційних,  в 
ціли  спожитя.  Лихвар  в  той  спосіб  являв  ся  в  очах 
суспільства  як  експльоататор  чужого  нещастя.  Треба 
додати,  що  лихварська  кляса  не  була  тоді  так  впливо- 
ва, як  в  старпннім  світі,  коли  то  в  єі  рядах  знаходи- 
ла ся  більшість  богатих  і  визначних  людей;  в  серед- 
них  віках  лиш  часть  мпцан  (головно  Жиди)  і  невели- 
ка часть  католицького  духовенства  заішала  ся  того 
рода  діяльностію.  Ось  чому  публична  опінія  так  воро- 
жо і  з  такою  погордою  виступала  проти  лихви,  а  ци- 
вільні закони  переслідували  єї  довший  час. 

Погляди  св.  Томи  на  відносини  політичноі  вла- 
сти до  економічного  житя  відбивали  в  собі  дійсний 
стан  річіш  єго  часів.  1  в  ;китю  февдального  села,  і  в 
житю  міста  всюди  володіли  докладні  реґуламіии.  От- 
же зовсім  природно,  що  св.  Тома  з  Аквіну  признає 
державній  власти  як  найшпрші  права  мішаня  ся  до 
економічноі  діяльности  людей.  

Взага.іії  погляди  св.  То]\пі  з  Аквіну  відповідаїоті. 
допсрва  зародкам  дрібію-б^фжуазного  світа.  Видно  це, 
між  іііішим  і  з  того,  що  він  не  приписує  грошам 
так  великого  зиачіня,  якого  они  набирають  ся  в  очах 
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цредставителїв  більш  розвиненого  дрібно-буржуазно- 
го суспільства. 

В  системі  обмінних  зносин  гріш  є  упрівіліованим 
товаром,  щ,о  не  боїть  ся  ріжніщь  попиту,  як  пнші  то- 
вари. Гріш  для  продуцента  товарів  є  мірою  вартости. 
Змагати  до  богацтва  —  значить  збіфати  гроші.  По- 
гляд на  гроші,  як  на  одиноке  правдиве  богацтво,  пе- 
реносить нерозвинена  свідомість  на  суспільство  як 
цілість. 

Тому,  що  дрібний  буржуй  в  тих  часах  не  міг  роз- 
ширити своєї  продукції  з  причини  істнованя  правил, 
він  був  змушений  в  своїм  змаганю  до  громадженя  гро- 
шей уживати  одинокого  средства,  іменно,  зменшува- 
ня  господарських  видатків  через  зменшуване  зулаї- 
ваня.  Ту  саму  рецепту  стосовано  до  публичного  госпо- 
дарства. 

Коли  король  Ричард  II  звернув  ся  (около  1400 
р.)  до  ремісничо-торговельних  корпорацій  в  Льондо- 
нї  з  шітанєм,  в  який  спосіб  можна  відвернути  руїну 
добробуту  народного,  він  одержав  таку  відповідь:  "Ми 
повинні  старати  ся  купувати  в  чужинців  менше,  як 
продаємо".  Такий  погляд  в  полїтіщї  перепроваджува- 
но за  помочію  подрібної  контролі  над  торговлею  — 
щоби  случайно  не  перейшла  за  граніщю  завелика 
скількість  грошей.  Такою  була  "система  грошевого 
білянсу",  що  була  застосованєм  до  державно-економіч 
ного  житя  дрібно-буржуазної  ощадности. 

Взірцем  впровадженя  в  лаїтє  тої  системи  був  "ста- 
тут видатків",  що  жадав,  щоби  чужинецький  купець 
в  Анґлїї  всї  гроші  привезені  з  собою,  або  одерлшні 
з  продажі  товару,  видав  на  закупно  анґлїйських  това- 
рів. Щоби  цей  закон  додержувано,  віддавано  всіх  чу- 
жоземних купців  пильному  надзорови. 

Другим  приміром  можуть  послуяшти  строгі  зако- 
ни проти  окрас,  як  непотрібної  страти  грошей. 

Взагалі  система  грошевого  білянсу  в  практиці  і 
в  літературі  була  наскрізь  перепоєна  духом  реґулямі- 
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ну  і  монополю,  так  характеристичним  для  дрібно-оур- 
жуазного  суспільства  другої  половини  середних  віків. 
Вперте,  подрібне  вмішуване  ся  правительства  до  еко- 
номічного житя  творить  повну  анальоґію  до  контролі 
февдального  пана  над  економічним  жіггем  свого  села, 
а  також  до  ограничень  і  звязаня  промислу,  які  твори- 
ла діяльність  цехових  організацій;  ріжніщя^  лежить 
лиш  в  тім,  ш;о  цїлею  того  вмішуваня  ся  не  є  інтереси 
державного  господарства  і  не  інтереси  міщанства,  але 
інтереси  королівської  скарбиіщї.  бюрократичного  пра- 
вительства. „.„^ 
Продажа  монополії  була  для  правительства,  між 
иншим,    одним   з  улюблених    средств   побільшуваня 
власних  фінансів.  Продаючи  одиници,  або  частиппе 
товариству,  монополь  на  якусь  галузь  торговлі   або 
продукції/  правительство  збільшує  свої  доходи;  окрім 
того    лекше  контролювати  одного  монополіста,    ніж 
множество  самостійних  промисловців  або  купців. 

Опісля  в  цїли  зменшеня  ввозу  товарів  правитель- 
ство накладало  високі  цла  на  спроваджувані  товари. 
Сторонником  системи  грошевого  білянсу  Оув  та- 
кож перший  економіст  в  літературі --  Вілліям  Ьтаф- 
форд,  що  жив  в  другій  половині  ХУІ.  в.  (отже  вже 
в  добі  значного  розвитку  торговельного  капіталу).  О- 
крім  звичайних  средств  тої  системи  ВІН  радить  ще 
від  себе  правительству  ось  що:  улекшенє  вивозу,  сиро 
вадженє  з  заграниц!  здібних  ремісників  і  робітників, 
щоби  не  було  потрібно  купувати  їх  виробів  за  грани- 
цею   Він  енерґічно  виступає  протп  політики  мнопіх 
монархів,  що  для  збільиіеня  державних  доходів  і^ска- 
ш  в  рух  гроші  малої  вартости  отже,  скажемо,  фаль- 
шували гроші.   В  гроінах.    після  Стаффорда,    ііинггь 
ся  "не  назву,  а  суть  і  скількість".  Тому,  що  він  жив 
в  часі  досить  значного  розвитку  торговлі.  Стаффорд 
міг  вже  до  певної  степени  зрозуміти  те.   що  гроиті 
є  лиш  о  д  н  и  м  з  т  о  в  а  р  і  в.  хоч  грають  особлившу 

ро.їїЮ  в  обміні. 
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В  міру  розвитку  торговлї,  система  цзошевого  бі- 
лянсу  ставала  ся  для  неї  щораз  то  більпіе  невигід- 
ною, бо  перешкаджала  вивозові!  товарів  з  краю.  Для 
купців,  що  провадять  міншародну  торговлю  нераз  с   , 
конечним  впвезтп  відразу  богато  грошин,  щоби  опісля  ] 
дістати  ще  більше,  прим,  закупити  товар  дешево  в  І 
однім  краю,   щоби   пізніТшіе  продати  і1ого   дорого    т; 
другім. 

Монополі"  також  давали  ся  в  знаки:  для  спожив-  1 
цїв  монополі  булл  шкідливі,  бо  підносили  ціну  товару 
і  звязували  дещо  під-прпемчивість  купецької  клясп. 
позволяючи  лиш  даним  особам  заґімати  ся  дани!\[и 
справами.  Звідси  то  походить  лтіадок  системи  гроиіе- 
вого  білянсу,  котрий  однак  що  до  часу  наступив  вже 
в  добі  торговельного  і  фабричного  капіталізму. 

4.  Сили  розвитку  і  єго  напряі^і  в  дрібно- 
буржуазнім суспільстві. 

Д.ія  нат^фально-господарчих  суспільств  головним  тов  . 
чком  розвитку  було  абсолютне  перелюдненє,  що  повстав  •' 
ішаслідок  розмножуваня  ся.  і  брак  рівноваги  помежн  чи- 
слом членів  суспільства  а  скількостію  яаїтєвих  середників, 
які  суспільство  .діоже  витворити  при  даній  техніці.  Колиж 
в  граніпщх  февдального  суспільства  розвинули  ся  нові  у- 
словини.  коли  нат^фально-февдальний  устрій  перейшов  в 
дрібно-буржуазнпй,  появляє  ся  постепенно  нова  підойма 
суспільного  поступу  —  конкуренція. 

Орґанізація  обмінного  суспільства  складає  ся  з  маси  ; 
дрібних  господарів,  з  котрих  кожде  має  свого  орґанїза-  ' 
тора  продукції;  але  зносіши  тих  господарств,  поділ  праці 
межи  ними  не  є  зорґанізований  через  свідому  боротьбу.  — 
тому  також  і  поділ  суспільного  продукту  відбуває  ся  в  не- 
зорґанїзованій  формі  обміну.  В  наслідок  незорґанізованого 
свого   характеру   об^чінні   зносини  приймають  форму    б  о- 

Р  о  Т  Ь  б  И,    боротьби   МеЛчИ   КупуЮЧІВИІ   і    спродаючим,    МЄ/КИ 

продавцями  і  купцями.    Та   боротьба    кождого   підприємця 
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з  всїмп  прочими  називає  ся  конкуренцією;  она  спрпчпнюе 
богато  прпкростпй,  бо  є  она  одною  з  тяя^аїх  форм  бороть- 
би за  істнованє;  але  ціною  тих  прикростпГі  купує  ся  роз- 
виток. 

Над  обмінними  зносинами  панує  право  вартости.  Сли 
якесь  господарство  тратить  на  витвір  продукту  більше  е- 
нерґії  праці,  ніж  то  є  конечно-потрібне  в  суспільстві,  біль- 
ше, ніж  виносить  суспільна  вартість  того  продукту,  то 
р  такім  разі  це  господарство  є  непріп^отоване  до  суспіль- 
ної боротьби,  не  моя^е  конкурувати  з  иншпми  і  впадає. 
Сли  противно  якесь  господарство  розпоряджає  досконали- 
ми средствами  продукції,  тратить  менше  енерґіі  праці  в  від 
ношеню  до  инших,  то  оно  є  приспособлене  до-  боротьби, 
оно  росте  і  розвиває  ся.  В  топ  спосіб  одні  господарства 
жиють  в  добробуті,  підчас  коли  инші  терплять  з  браку  се- 
редників до  жтя.  Топ  брак  середників  до  жіпя  випливає 
не  з  надмірного  розмнояїуваня  ся,  але  з  причини  суспіль- 
них условии,  з  причини  конкуренції,  в  нїм  проявляє  ся  вже 
не  абсолютне,  але  т.  зв.  релятивне  (зглядне)  пере- 
людненє :  одно  з  господарств  є  непотрібним  в  яштю  суспіль 
ства  і  упадає  не  тому,  гцо  не  вистарчає  для  него  середни- 
ків до  яштя,  але  тому,  ш;о  оно  є  неприспособлене  до  даних 
суспільних  условии.  —  л;о  звичайної  техніки  і  до  звичай- 
ної вартости  продуктів  в  данім  суспі.тіьстві. 

З  невзгодии,  які  потягає  за  собою  "релятивне  пере- 
людненє".  вип.ттиває  змаганє  коя{дого  господарства,  піоби 
продукувати  при  помочи  якнайдоскональшпх  середників, 
и^оби  бути  в  силї  видеряшти  конкурешцю.  в  той  спосіб 
конкуренція  є  Т0ВЧК01М  в  розвитку  техніки:  а  розвиток  тех- 
нїчіпіх  форм  потягає  за  собою  зміни  в  економіці  і  ідоольо- 
ґії,  в  зносинах  меяш  людьми  і  їх  понятях. 

в  обмінін'м  суспі.ттьстві  людські  потреби  заспокого 
тоть  ся  не  інакше,  як  з  помочію  обміну;  а  вже  самий  акт 
обміну  прпбіфає  форму  боротьби  купуючого  з  продаючим 
■ —  боротьби,  в  котрій  пораялтнє  потягає  за  собою  терпінє  і 
запгбіль;  одинокою  силою,  що  ґарантує  купуючому  хосен- 
ппй   впсіїїд  боротьби,    є   гріпт.  Звідси  повстає   з^гаганє  до 
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якнайбільшого  грома дїкеня  грошгіп;  отяш  ця  психольо- 
ґічна  черта  товарового  світа  випливає  також  з  конкуренції! 
них  зносин  а  іменно,  з  відносин  купуючого  до  продаючого 
і  навідворот.  Жажда  громадженя  грошей  стає  ся  по  черзі 
силою,  що  все  пре  вперед,  до  розвитку,  змушує  людей 
розшіфувати  чимраз  більше  поле  своїх  здобутків. 

Так  отже  конкуренція  рілшими  дорогами  розкладає 
консервативну  силу  призвичаєня  —  цю  елєментарно-  пси- 
хольоґічну  перешкоду  всякого  поступу;  і  розвиток  відбуває 
ся  скорше,  як  коли  небудь  передше. 

в  початковій  добі  житя  дрібно-буржуазного  суспіль- 
ства дрібні  продуценти  йдуть  проти  конкуренції,  проти  "ре 
,тативного  перелюдненя",  в  той  спосіб,  що  лучать  ся  в  со- 
юзи і  старанно  реґулюють  продукцію.  Це  задержує  розви- 
ток на  якийсь  час.  хоч  лиш  в  части,  бо  конкуренція  ослаб- 
лює ся.  але  не  усуває  ся.  А  о  скілько  усуває  ся  конкурен- 
ція, о  стілько  заховує  ся  ще  старий  закон  розвитку,  иі;о 
випливає  з  абсолютного  перелюдненя. 

Найменше,  в  порівнаню  з  иншими.  під.лягає  реґуля- 
мінови  торговля;  вже  сама  єї  тех-нїка  не  позваляє  на  доклад 
не  реґульованє.  Тут  конкуренція  дає  ся  усунути  в  най- 
меньшій  степени,  ЄЇ  вп.їїив  дїлає  найсрільнїйше  на  розви- 
ток. Звідси  то  походить  скорий  розвиток  торговлї  і  купець- 
кої кляси. 

в  історії  Західної  Европи  за  добу  розвитку  і  панова- 
ня  відносин  переважно  дрібно-буржуазних  треба  вважати 
XII.  і  XIII.  столїтя.  В  тій  переходовій  добі  доперва  розпо- 
чав ся  упадок  февдалїзму.  а  рівночасно  повставав  вже  тор- 
говельний капітал. 


'^^^(5  с)>>'"" 
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V.  Доба  торговельного  капіталу. 

1.  Технїчні  условини   продукції. 

Два  основні  факти  спричинили  перехід  дрібно-буржу- 
азного суспільства  в  торговельно-капіталїстичне:  перше, 
:!агальніпі  зріст  продукції,  і  друге,  напбпстріпшпп  зріст  тої 
галузи  продукції,  що  полягала  на  транспортації  продуктів. 
Загальний  розвиток  продукції  був  конечним  вислїдом  тих 
розвоєвих  сил,  що  дїлають  в  дрібно-буря^уазнім  су- 
спільстві. 

Особливо  сильний  поступ  в  "транспортово-торговель- 
ній  продукції"  був  викликаний  тим,  що  разом  з  зростом 
всеї  продукції  і  розширенєм  ся  подїлу  працї  треба  було  пе- 
ревозити не  лиш  більшу  скількість  продуктів,  але  взагалї 
перевозити  їх  на  більші,  як  передше,  просторони. 

Розвиваюча  ся  продукція  не  задоволюе  ся  найблизпш 
і\ти  ринками,  але  крок  за  кроком  посуває  ся  за  дальше  від- 
даленим ринком  збуту.  На  далекі  ринки  збуту  треба  пере- 
возити щораз  більшу  часть  продуктів.  І  відшукуване  та- 
ких ринків  і  піддержане  зносин  з  ними  стає  ся  чим  раз  труд- 
нїйшого  річею  під  зглядом  технічним.  Рівночасно  тран- 
спорт продуктів  з  робітнї  на  ринок  збуту  наберає  чим- 
раз більшого  значіня  в  загальній  систе- 
мі продукції. 

Відносно  до  того  відбувають  ся  з^ііии  в  суспільній  ро- 
ли ріжних  ґруп  суспільства. 

2.   Суспільні  відносини   торговельного   капіталїзіуіу. 

а)   Н  є  з  о  р  ґ  а  н  ї  з  о  в  а  н  і  зносини  межи    госпо- 
дарствами. 

В  міру  того,  як  ринок  розширював  ся,  і  як  ставало 
ш,о  раз  труднїпиіе  а  дугке  часто  неможливо  для  дрібного 
продуцента  удерїкуватп  з  ним  безпосередні  зносини  —  зро- 
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стала  економічна  сила  і  значінє  суспільної  клясп,  для  ко- 
трої та  справа  була  спеціяльностію. 

Продукуючії  товари  для  шіфокнх,  неозначених  і  да- 
леких ринків  збуту,  дрібніш  продуцент  тратить  остаточно 
можність  достарчуваня  особисто  своїх  товарів  на  ринок 
збуту,  як  то  також  дуже  часто  мало  місце  і  при  ограниче- 
нім,  близькім  і  означенім  ринку. 

В  той  спосіб  послїдний  процес  продукції  —  транспорт 
продукту  —  остаточно  віддїлює  ся  від  попередних  проце- 
сів, купець  -  посередник  стає  ся  необхідним  для  продуцен- 
та, а  з  того  випливає  матеріяльна  зависимість  продуцента 
від  купця.  Продуцент  є  змушений  продавати  товар  купце- 
ви,  щоби  мати  можність  провадити  дальше  підприємство, 
але  условини  тої  обмінної  операції  перестають  бути  рівни- 
ми для  обох  сторін.  Перше,  продуцент  не  знає  дїйсних 
условии  на  ринку,  на  котрім  купець  продає  єго  товар;  дру- 
ге, продуцент  н  є  м  о  ж  є  чекати,  бо  з  огляду  на  свої  ску- 
пі запаси  він  мусить  сейчас  продати  товар,  іцоби  набути 
средства  до  дальшого  провадженя  підприємства.  Против- 
но, купець  має  всї  потрібні  відомостп.  і  розпоряджаючп 
богатипош  средствами,  може  чекати  з  купном,  сли  не  по- 
добали ся  йому  предложені  услівя.  Отже  продуцент  мусить 
уступити,  мусить  згодити  ся  на  цїну,  яку  йому  пропонує 
купець.  Це  ще  не  значить,  що  купець  буде  обнгокувати  цїну 
тілько,  кілько  йому  сподобає  ся:  перше,  конкуренція  іст- 
нує  і  межи  купцяьга,  і  остаточно  продуцент,  хоч  з  вє.їїикіім 
трудом,  може  знайти  для  себе  иншого  купця  -  посередника : 
друге,  купець  не  має  інтересу  ослаблювати  занадто  госпо- 
дарство дрібного  продуцента  через  дуже  тяжкі  услівя,  бо 
сли  це  господарство  буде  зруйноване,  купець  не  буде  міг 
да.їїьше  тягнути  з  нього  зисків  і  через  те  ослабить  підстави 
власного  добробуту.  Через  те  купець,  визискуючи  проду- 
цента, оставляє  для  него  необхідні  средства  до  провадженя 
підприємства. 

Треба  згадати,  що  дуже  часто  в  характері  посередни 
ка,  що  занимає  ся  закупном  продуктів,  виступає  не  лжпт  ку 
пець  але  також  продуцент,  сповняючи  в  той  спосіб  послїд- 
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ну  чинність  продукції  перед  доставою  товару  на  ринок 
збуту.  Приміром  в  продукції  годинників,  що  з  початку  бу- 
ла поділена  помежи  кілька  дрібних  вптворцїв,  виробляю- 
чих віддільні  части  продукту,  купцями  бували  звичайно 
майстри,  ш,о  займали  ся  закупноі\і  і  складанєм  всіх  від- 
дільних частий  годинника.  Цей  случай  в  дїйсности  не  ріж- 
нить  ся  від  попередного:  верх  бере  той  з  помежи  проду- 
иентів,  хто  виконує  останні  чинности  продукції.  —  оден 
або  два. 

Невелика  вптревалість  дрібних  підприємців  улекшує 
загарбане  економічної  власти  закуппдіками :  кожде  случан- 
ие  потрясене,  кожде  елєментарне  або  економічне  нещастє 
грозить  дрібному  витворцеви  упадком  господарства  і  зму- 
иіує  його  шукати  помочи  в  економічно  сильнїйшого  члена 
суспільства,  звичайно  в  того  саїчого  закупщика.  Він  висту- 
пає тодї  в  ролї  лпхвара;  він  дає  витворцеви  поікичку  на 
проваджене  підприємства,  що  в  дїйсности  є  заплатою  за 
продукти,  які  доперва  будуть  витворені  довжиико^г;  і  тим 
більиіе  обнижує  ся  ціна  тих  продуктів,  і  ТИ]\Г  більпіою 
стає  ся  залеяшість  продуцента  від  купця-лихваря:  зви- 
чайно продуцент  зобовязує  ся  при  тім  не  продавати  своїх 
виробів  нікому,  окрім  свого  вірителя. 

Лихвар  і  купець  не  все  получені  в  одній  особі:  часто 
обі  цї  функції  є  спеціяльностію  рі/кннх  людей.  Це  зовсїі^г 
не  змінює  сути  річий  —  полоїкенє  дрібного  продуцента  ли- 
шає ся  однаковим.  Часто  лихвар  в  своїм  розвою  стає  ку- 
пце]\г.  розшіфюючи  в  той  спосіб  свою  суспільио-продук- 
ційну  ролю.  А  купець  машке  все  є  змушений  силою  обста- 
ттн  грати  ролю  лихваря,  уділяючи  по^гочи  підупадаючи^г 
підпрпєшщм. 

Одним  з  яскравих  нрнмі])ів  того  явіпца  мо/куть 
служити  т.  зв.  "кулаки"  г,  ])осійськім  сс.ії.  Гелянське 
господарство  с  слабе  з  многих  причин:  і  з  причини 
первісної,  простої  техніки,  що  кладе  продукцію  в  біль 
шу  залелчпість  від  атмосферичних  зічін,  взагалі  від 
всіх  змін  в  природі,  і  з  прпчгппі  іимір()Н(ірціоналт.ного 
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тягару  податків,  також  з  причини  колпбаня  ся  цін  на 
збіже  і  т.  д.  При  натуральній  господарці  одні  з  тих  при 
чин  не  істнували  (прим,  зміна  цін),  другі  провадили 
лиш  до  того,  що  зменшувало  ся  зужите  селянської 
родини.  При  грошевій  господарці  всі  ті  причинп  про- 
вадять до  того,  що  часом  в  селянськім  господарстві 
повстає  загальна  потреба  грошей  —  на  закупно  зна- 
рядів,  насіня,  на  заплату  податків  і  т.  д.  А  тому,  що  в 
більшій  части  продаж  селянських  продуктів  (збіжа,  а 
опісля,  як  побачимо,  робочоі  сили)  не  приносить  по- 
трібних доходів,  то  селянин  звертає  ся  за  помочію  до 
"кулака"  —  до  селянського  лихвара  —  звичайно  за- 
можнїйшого  селянина  в  тім  самім  селі.  Лихвар  дає  гро 
ші  на  величезний  процент  (переважно  десятки  про- 
центів на  рік),  причім  пожичка  виплачує  ся  не  лиш 
грішми  але  і  роботою  ("кулак"  є  звичайно  також  ріль 
ником)  і  продуктами  ("кулак"  є  рівночасно  купцем, 
що  скуповує  продукти).  А  тому,  що  проценти  є  вели- 
кі, господарство  селянське  слабе  і  в  додатку,  в  наслі- 
док темноти  і  незнаня  "законів  селянина  дуже 
часто  ошукують,  то  помимо  всіх  зусиль  довжника  довг 
не  зменшує  ся,  але  зростає.  Вкінци,  коли  довг  вже 
сплачений  (переплачений  в  десятеро),  єго  сума  номі- 
нальна сягає  таких  розмірів,  що  господарство  селяни 
на  не  може  дальше  істнувати,  і  його  маєток  перехо- 
дріть  до  рук  вірителя. 

Так  отже,  хоч  формально  дрібний  продуцент  лишає 
ся  вільним,  єго  дійсна  самостійність  зникає.  Опираючись 
на  свою  матеріяльну  силу,  купець  мішає  ся  в  діяльність 
дрібного  продуцента:  контролює  єї  і  виступає  як  висший 
орґанізатор  продукції.  Відповідно  до  своєї  користи  купець 
приписує,  в  якій  скількости,  якого  рода  і  в  якім  часі  про- 
дукт повинен  бути  готовий,  також  назначує  ціну  на  него. 
Продуцент  мусить  згодити  ся  на  все,  бо  в  противнім  разі 
він  не  має  можностп  збути  ся  товару.  Згідно  з  своїм  інте- 
ресом купець  з:\гушує  продуцента  до  зменшуваня  продукції 
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або  помагає  йому  до  єї  розшіїреня.  Притім  посередно  ку- 
пець впливає  на  техніку  продукції,  жадаючи,  щоби  про- 
дукт був  такого  а  не  иншого  рода.  Взагалі  купець  стає 
сявзначнінмірі  слп  неформальним,  то  фак 
т и  ч  н  и м  о  р ґ  а  н  ї з  а т  о р  о  м  дрібних  госпо- 
дарств. 

В  топ  спосіб  творить  ся  фактичне  зєдиненє  дрібних 
господарств  під  проводом  одного  орґанїзатора ;  однак  це 
зєдиненє  є  лиш  частинне,  бо  дає  дрібному  витворцеви  до- 
сить значну  незалежність  в  внутрішних  відносинах  его 
підприємства.  Такою  є  торгове  л  ьн  о-к  а  п  і  т  а  л  ї- 
стична   орґанїзація  продукції. 

Торговельно-капіталістичної  продукції  не  можна  вва- 
жати вя{е  за  типову  дрібну  продукцію.  6  то  велика  продук- 
ція для  ринків,  хоч  товар  переходить  більшу  часть  витвор- 
чпх  процесів  в  дрібних,  февдально  розлучених  підпри- 
ємствах. 

Торговельний  капітал  в  міру  свого  розвитку  здобуває 
ш,ораз  більший  вплив  на  продукцію,  і  що  раз  більше  роз- 
іиирює  обсяг  свого  вмішуваня  ся  до  внутрішних  орґанїза- 
цій  підприємств.  Треба  притім  зазначити,  що  останкп  фев- 
дальних  відносин  зовсім  не  перешкаджають  торговельно- 
му капіталови  загорнути  орґанїзаторську,  а  з  нею  і  визи- 
скуючу власть  над  селянським  господарством;  зменшуючи 
добробут  паищизняного  хлопа,  февдал  в  той  спосіб  змен- 
піував  єго  силу  опору  зглядом  торговельного  капіталу;  зму 
шуючн  селян  до  плаченя  грошевого  чиншу,  замість  від- 
роблюваня  панщини,  февдал  змушував  їх  продавати  свої 
продукти,  і  в  той  спосіб  неначе  пхав  їх  в  руки  торговель- 
ного капіталу;  вкінцї,  дуже  часто  февдал  з  епохи  обмін- 
ної господарки  виступає  самий  в  ролї  торговельного  капі- 
галїста-купця  або  лихваря. 

Дуже  часто  купець  занимає .  ся  доставою  продукційних 
матеріялів,  які  купують  в  него  дрібні  вптворцї.  Тому  що 
продуценти  чим  раз  частїйше  були  змуиіені  брати  ті  мате- 
])іяли  на  кредит,  з  часом  ця  справа  стала  простїйшого. 
Купець  почав  давати  дрібному  продуцентови  матеріялп,  з 
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котрих  вій  мусїв  віітворпти  продукт  за  умовлену  ціну.  Дріб- 
ний продуцент  стає  ся  ще  більше  залежним.  Молша  ска- 
зати, що  він  навіть  не  продає  свого  продукту  куіщеви:  він 
лиш  одержує  від  торговельного  капіталіста  впнагородженє 
за  працю  над  его  матеріялами,  і  за  зужите  при  тій  праці 
класних  знарядів.  Слиб  ми  усунули  другий  рід  винагоро- 
дженя,  то  малиб  ми  перед  собою  те,  що  принято  називати 
заробітною  платнею.  Це  є  —  д  о  м  а  ш  н  а  с  и  с  т  є  м  а  в  е- 
л  и  к  о  і  капіталістичної  п  р  о  д  у  к  ц  і  і,  другий  пе- 
ріод розвитку  торговелд^ного  капіталізму. 

Велико-капіталїстпчнпй  характер  домашної  капіталі- 
стичної продукції  проявляє  ся  виразно  не  лиш  в  тім,  що 
транспорт  викінчених  продЗ'Ктів  на  ринок  відбуває  ся  в 
великих  розмірах,  але  також  і  в  масовій  доставі  матеріялів. 
які  опісля  роздїлює  ся  поміж  дрібних  продуцентів. 

Ясним  є.  що  чим  сильнійиіа  є  фактична  залежність 
дрібного  щзодуцента  від  купця ,  капіталіста,  тим  лекше 
тратить  він  останки  самостійности,  тим  менше  він  в  силі 
оперти  ся  контролі  торговельного  капіталу. 

Часом  вже  навіть  по  цілковитій  руїні  дрібного  проду- 
цента торговельний  капіталіст  вважає  корисним  достарчу- 
вати  йому  не  лиш  матеріялів  але  також  знарядів  до  даль- 
шої продукції,  так  що  зникає  навіть  тінь  самостійности 
дрібного  господарства.  Це  є  кінцевий  момент  в  розвитку 
властивого  торговельного  капіталу,  г}затніця.  поза 
котрою  він  стає  ся  капіталом  п  р  о  м  и  с  л  о  в  и  іг. 

б)  Внутрішні  відносини  підприємств  в 
добі  торговельного  капіталу. 

Новий  торговельний  капітал  не  богато  робить  змін  в 
орґанїзації  дрібно-буржуазного  господарства.  Натомість 
значні  зміни  докопують  ся  в  відносинах  межи  членами  та- 
кої ґруші. 

З  початку  вмішане  ся  торговельного  капіталу  в  житє 
дрібного  господарства  представляє  корнети  для  продуцен- 
та: капіталїстгкупець,  змушений  до  конкуренції  з  міцевпми 
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купцшш,  платить  ему  досить  добру  ціну,  а  що  важнїйше, 
робить  великі  замовленя  на  далекі  ринки.  Але  в  міру  того, 
як  продуцент  паде  в  матеріяльну  залежність  від  купця- 
капіталїста,  наступає  цілковита  зміна.  Ярмо  торговельного 
капіталу  починає  тяжіти  на  продуценті  все  зростаючим  тя- 
гаром,  який  часто  є  понад  його  сили.  Добробут  підприєм- 
ства впадає  постепенно  до  грашщь,  поза  котршш  торго- 
вельний капітал  не  має  що  брати.  Дрібний  продуцент  ро- 
бить що  може,  щоби  вернути  на  давне  становиско,  або 
щоб  бодай  вдержати  ся  на  данім  місці.  Серед  тих  зусиль 
він  вичерпує  не  лиш  свою  енерґію,  але  також  енерґію 
пнших  членів  господарства.  Він  змушує  до  тяжкої  праці 
свою  жінку  і  дітей.  Він  запрягає  до  тяжкої  праці  дітей  в 
віці,  який  давнійше  був  віком  їх  свобідного  розвитку.  Жен- 
щпни  в  родині  не  ограничують  ся  лиш  на  праці  при  дома- 
шнім господарстві,  як  то  по  більшій  части  було  давнійше, 
але  беруть  яшву  участь  в  продукції  на  ринок,  о  скільки  поз- 
валяє  на  те  техніка.  Голова  родини  в  дрібнім  підприєм- 
стві стає  ся  визискувачем  своєї  родини  в  тій  самій  степени, 
в  якім  єго  самого  визискує  торговельний  капітал. 

Передовсім  виразно  виступають  ті  явища  в  господар- 
стві сельських  ремісників  (т.  зв.  "кустарів"  в  Росії),  ко- 
трі побіч  ремесла  занпмають  ся  також  рільництвом.  Они 
не  мають  для  оборони  таких  сильних  орґанїзацій,  якими  є 
цехи  місцевих  ремісників,  і  тому  лекше  попадають  під  кон- 
'іролю  торговельного  капіталу.  Купець,  назначуючи  ціни 
на  сельско-реміснпчі  віфобп,  бере  під  увагу  поміч,  яку  дає 
ремісникови  рільництво,  і  обнилїує  ціни  до  тої  степени, 
ид;о  подвійне  господарство  сельського  ремісника  ледве  по- 
зваляє  йому  вижити.  Визиск  робочих  сил  в  родині  сель- 
ського ремісника  допровадїкує  часто  до  звиродненя  робіт- 
тпжів. 

Така  сама  судьба  рільничих  господарів  з  помічним 
промислом  домашним,  і  селянських  господарств  взагалі. 

Не  можна  тут  не  згадати  иі,о  в;ко  в  иочатковілг  пе- 
ріоді розвитку  капітал  в  формі  торговельного  капіталу 
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прямує  до  зніїщеня  патріярхального  устрою  родиііп  я 
деспотичною  батьківською  властію.  Беручи  участь  в 

продукції  на  ринок  збуту,  л^енщина  покидає  вузкий 
обсяг  домашного  господарства  і  здобуває  велике  еко- 
номічне значінє  в  житю  родини;  це  підкопує  матері- 
яльні  основи  підданства  лієнщини.  Але  сила  давних 
звичаїв  є  так  велика,  що  впливає  богато  часу,  заки 
проявить  ся  виразно  топ  вплив  торговельного  капі- 
талу. 

Підприємства  міських  ремісників,  завдяки  сплї  цехо- 
вих орґанїзаціп,  довше  і  сильншпіе  операли  ся  могучости 
торговельного  капіталу,  однак  чимраз  більше  мусїли  під- 
давати ся  його  вплпвови.  Притім  змінювали  ся  натуральні 
внутрішні  відносинп  родпни  в  тім  самім  напрямі,  щ,о  в 
слабших  рільничих  господарствах,  але  в  меншій  степени; 
натомість  великій  зміні  улягли  відносини  майстра  до  наєм- 
них  робітників  —  челядників  і  учеників. 

Протилежність  інтересів  майстра  і  его  робітників,  ко- 
трі давнїйше  закривали  ся  спільністію  працї,  родинно-при- 
язним характером  відносин,  тепер  виступає  чимраз  віфаз- 
нійше  і  яскравійше.  Майстер,  гнетений  капіталом,  щоби 
хоч  трохи  зміцнити  своє  захитане  становиско,  мусить  гно- 
бити челядників  і  учеників,  мусить  їкадати  від  них  довшої 
і  інтензивнїйшої  працї,  менше  їм  платити,  давати  гірше 
удерїканє.  Челядники  і  ученики  всїми  силами  противлять 
ся  цему,  отже  гине  внутрішна  звязь  ремісничого  господар- 
ства, в  нїм  відбуває  ся  боротьба. 

Коротко  можна  сказати,  що  сила  торговельного  капі- 
талу перетворює  внутрішні  відносини  дрібно-буржуазнпх 
господарств  на  основі  визиску:  голова  родини  з  мусу  ви- 
зискує ЄЇ  членів,  майстер  визискує  наємних  робітників. 

в)   Зорґанїзовані  зноспнимежп  госпо- 
дарствами. 

Відповідно  до  того  як  змінювали  ся  відносини  цехового 
майстра  до  підвладних,  змінював  ся  також  характер  самих 
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цехових  орґанїзаціп:  они  перетворювали  ся  чим  раз  біль- 
ше в  орґанїзації  боротьби  майстрів  проти  торговельного 
капіталу  з  одної  сторони,  проти  челядників  з  другої  сто- 
рони. 

В  боротьбі  з  торговельним  капіталом  доповняють  ся 
і  розширюють  ся  прпшіси  цехових  постанов,  спрямовані 
проти  конкуренції  і  обниженю  цїн;  окрім  того  цехи  мусять 
боронити  перед  урядом  своїх  прав  моноиолїстичних  до 
промислу  і  торговлї  в  містах,  прав,  котрі  торговельний  ка- 
пітал старає  ся  ріжними  способами  обійти  і  ослабити. 

Але  торговельний  капітал  проникав  в  саме  нутро  це- 
хових орґанїзацій.  Заможнїшиі  майстри  ставали  самі  куп- 
цями і  лихварамп  в  границях,  на  які  позваляли  цехові 
постанови.  Жажда  грошей  пхала  таких  майстрів  ще  даль- 
ше; цехові  огранпченя  були  для  них  неприємні  і  невигід- 
ні, так  ті,  що  перешкадяшли  їм  розширити  свою  продук- 
цію, як  і  ті,  що  не  позволяли  їм  остаточно  заволодіти 
підприємствами  біднїйишх  майстрів.  Майстри  стара.ш  ся 
обходити  і  ослаблювати  невигідні  для  них  правила  устави. 
Прим,  при  продукції  на  вивіз  невигідними  були  для  май- 
стрів, що  мали  безпосередну  звязь  з  ринком,  цехові  при- 
ішсп,  котрі  накладали  цїни  на  продукти  і  перешкаджали 
набувати  їх  дешево. 

Дуяш  часто  майстри  не  придержували  ся  тих  припи- 
сів, що  ограничува.їїи  число  наємнпх  робітників  в  кождого 
поодинокого  майстра,  отже  не  позва.їїя.ш  на  розпшренє 
підприємств. 

Взагалї  в  боротьбі  з  торговельним  капіталом  цехові 
орґанїзації  почали  хитати  ся,  через  брак  єдности  в  їх  ну- 
трі. 

Але  за  те  в  боротьбі  з  челядника^ги  цехова  солідар- 
ність не  ослаблює  ся  анї  трохи.  Примінювано  найенерґіч- 
нїйиті  средства,  щоб  утруднити  челядникам  перехід  в  ряди 
дгайстрів,  бо  зріст  числа  майстрів  грозить  зміцненєм  ся 
конк)фенції.  Назначувпио  довгі  періоди  науки  для  учени- 
ків  і  наємної  служби  в  майстрів  для  челядників,  зарядж'у- 
ватю  с'фогі  іспити;  вступаючі  до  цеху  мусї.іти  складати  ви- 
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сокі  оплати,  збільшувано  час  праці  для  челядників.  ІМіж 
пншим  від  челядників  впмагалп  кількалїтної  вандрівкн  по 
чужих  містах  і  краях  для  вправи  в  ремеслі  —  услїве  дуже 
трудне  до  впконаня  в  тодішнім  часі;  оно  виіішло  на  шкоду 
для  самих  цехів.  Ті  зміни  в  цеховім  устрою  відбувають 
ся  досить  скоро,  починаючи  від  ХІУ.  столітя. 

Нові  цехові  приписи  впроваджують  ся  в  житє  звичай- 
но дуже  обережно  і  синам  майстрів  роблено  всякі  улек- 
шеня,  завдяки  котрим  всякі  проби  і  трудности  були  лиш 
формальностію,  підчас  коли  для  осіб  чужого  походженя 
вступ  до  цеху  стає  майже  неможливий.  Цехові  привілеї 
набіграють  вузко-станового  характеру:  залежать  не  так 
від  знаня  і  ремісничої  штуки,  як  від  походженя.  Всі  ті 
зміни  викликують  енерґічнпй  опір  зі  сторони  челядників. 
Чим  менша  стає  ся  для  кождого  челядника  правдоподіб- 
ність осягненя  майстерства,  і  чим  гірше  стає  ся  єго  поло- 
женє  тим  впразнїпше  на  місце  зносин  межи  майстром  а  че- 
лядником виступає  тепер  союз  челядників.  ш;о  заховував  ся 
ворожо  зглядом  майстрів.  Повстають  орґанїзації  челядни- 
ків, з  початку  чисто  релігійні,  або  союзи  взаїмної  помочи 
матеріяльної,  які  з  часом  перемінюють  ся  в  товариства 
для  боротьби  за  спільні  інтереси  проти  спільного  ворога. 

Кождий  союз  лучить  челядників  одного  ремесла,  з  по- 
чатку мешкаючих  в  однім  місті.  Але  дуже  скоро  спільність 
інтересів,  а  головно  взаїмна  поміч  підчас  вандрівок  роз- 
ішгрюють  той  союз  поза  граніщї  віддільних  міст;  творять 
ся  межи-містові,  навіть  межинародні  союзп  челядників 
одного  ремесла.  Да.тъше  ця  звязь  ніколи  не  посувала  ся. 
Челядники  ріжних  ремесел  не  лиш  не  лучилп  ся  з  собою, 
але  часто  стояли  на  ворожій  стопі  зглядом  себе,  так  само 
як  майстри  ріжних  цехів.  Завдяки  значній  силї  їх  орґанї- 
зації челядники  змушували  часто  майстрів  до  ріжних  усту- 
пок і  створювали  для  себе  кращі  условинп.  Майстри  ріж- 
нпми  способами  старали  ся  нищити  ті  союзи  і  часто  доби- 
вали ся  відповідних  законів.  Тоді  союзи  челядників  става- 
ли тайними,  але  не  переставали  істнувати.  Боротьба  тих 
двох  орґанїзацій  продовжає  ся  на  заході  з  побідою  одної 
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або  другої  сторони,  в  протягу  цілого  періоду  панованя  тор- 
говельного капіталу.  Наііважнїйшнм  средством^  боротьби 
для  обох  сторін  були  страйки  і  бойкоти.  (Бойкот  є  то 
зірване  всяких  зносин  з  даною  особою  або  ґрупою,  при- 
міром, коли  не  купує  ся  товару  в  якогось  купця,  або  не 
приймає  ся  праці  за  жадну  цїну  в  якогось  підприємця 
і  т.  п.) 

Так  перетворював  ремісничі   орґанїзації  вплив  торго- 
вельного капіталу. 

Що  відносить  ся  до  властивих  політичних  орґанїзацій, 
—  доба  панованя  торговельного  капіталу  була  добою  роз- 
цвіту абсолютної  монархії.  Тревала  економічна  звязь  ріж- 
пих  частий  держави,  витворена  розвитком  взаїмних  зно- 
син бз^ла  підставою  сильної  полїтичної  єдности  краю.  Рів- 
ночасно абсолютна  монархія  сповнювала  дуїке  важні  і  ши- 
рокі історичні  задачі;  она  сповнювала  їх  серед  тяжкої  бо- 
ізотьби,  яка  зміцнила  сили  абсолютної  монархії  і  здобула 
г;ї  симпатію  і  довіре  розвиваючих  ся  торговельно-проми- 
словпх  кляс  суспільства.  Першою  з  тих  задач  було  усунене 
тих  останків  февдалїзму,  що  не  могли  примінпти  ся  до 
змінених  історичних  условии  і  розпочали  завзяту  бороть- 
бу за  істнованє  проти  обмінного  суспільства.  Заледво 
часть  февдалів  —  економічно  найсильнїйші  і  найпоступо- 
війші  елементи  тої  кляси  —  була  в  силї  задержати  своє 
давне  суспільне  становиско  серед  цего  замішапя  обміннпх 
зносин  при  зростаючій  силї  торговельного  капіталізму. 
Слабий  елементи  бути  безборонні  на  полї  чисто  економіч- 
ної боротьби  інтересів  за  торговельні  ринки  і  скоро  упа- 
дали під  удара]\ги  торговельного  і  лихварського  капіталу; 
істновппє  таких  февдалів  могло  тягнути  ся  иі,е  якийсь  час 
лниі  завдяки  останкам  натурального  господарства  в  їх  посї- 
лостях.  Скоре  нпш;енє  тих  останків  через  грошеві  зносини 
нищило  також  постепенно  ]\[ожтн'сть  істновапя  давних  фев- 
далів. А.іе  они  не  бу.іп  V,  сп.ії  погодити  ся  з  своєю  судь- 
бою. Користаючи  з  данного  іі))пва  стяганя  оплати  від  пе- 
реїждаточих  купцїв.  они  р.пходи.іи  з  дружиною  на  гости- 
нець, рабували  торгове.'и.пі    каравани    і   здобували   в   той 
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спосіб  средства  до  лштя,  але  рівночасно  наносили  велику 
шкоду  розвитковп  суспільної  продукції.  Правительство  при 
помочи  своєї  віпскової  сили  поконало  февдалів,  зніпцило 
їх  недоступні  замки  і  забезпечило  комунікацію,  конечно 
потрібну  для  торговлї  і  промислу.  Здавлене  селянських 
бунтів  було  другою  задачию  абсолютної  держави.  Перехід 
февдальних  відносин  в  панщизняне  підданство  створив 
для  селян  так  невипосимі  з'словини  житя,  щ,о  хлопські  за- 
ворушеня  і  бунти,  в  міру  розвитку  обмінного  февдалїзм'у. 
стають  ся  чті  раз  частїТппим  явиш;ем.  З  початку,  доки  об- 
хАгінні  зносини  були  тісні,  і  кожда  провінція  жила  своїм 
відокремленим  житєм.  хлопські  бунти  мали  характер  мі- 
сцевий і  їх  здавлювано  досить  легко.  Торговельний  капітал, 
що  творив  широкі  і  тревалі  союзи  межи  провінціями,  рів- 
ночасно творив  ґрунт  для  ширших,  народних  селянських 
бунтів,  що  огорта.ш  цілі  краї;  погіршуючи  пз,е  більше  дав- 
ний стан  панщизняного  селянства.  капітал  спричішяв 
більш  жорстокий  і  упертий  характер  тих  бунтів.  В  Італії 
в  ХПІ  ст..  в  Анґлїї  і  Франції  при  кінці  ХІУ.  ст..  в  Чехах 
Е  ХУ.  ст.,  а  в  Німеччині  з  початку  ХУІ.  ст.  —  мали  ]\гі- 
сце  хлопські  війни,  для  здавленя  котрих  мусїли  державтн* 
орґанїзації  напружити  всї  свої  сили. 

Межи  ттш  війнами  на  увагу  заслугують  особливо  ні- 
мецькі. Лишили  вони  ]\пж  инпшм  цікавий  історичний  до- 
кумент, в  котрім  ясно  і  виразно  є  виложені  основні  жаданя 
і  змаганя  тодїшного  селянства,  в  то  маніфест  12  точок 
(1525.  р.)  Селяне  виставили  в  тім  маніфесті  слідуючі  до- 
маганя:  знесене  підданства,  знесене  безправних  данин,  ду 
ховних  і  сьвіцких:  безсторонність  судів:  свобода  вірп:  сво- 
бідне  користуванє  ся  лісамц.  польованєм  і  риболовством: 
справоздане  з  податків  плачених  народом:  впнагородженп 
за  панські  надужитя...  Характеристичним  для  пспхольо- 
ґії  тих  часів  є.  що  ті  всї  чисто  кляеові.  практичні  жаданя 
зміцнювано  релїґійнпіми  доґмами.  покликуючись  на  текст 
святого  письма. 

Як  се  доказала  історія,  проґрама  селян  ледви  в  кіль- 
кох точках  була  реакційною  Гприм.  що  до  свобідного  ко- 
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рпстуваня  ся  лісами,  права  на  польовапє  і  ловлю  риб) ;  в 
ішішіх  точках  проґрама  відповідала  загальному  напрямови 
розвитку.  Але  селянські  війни  з  конечности  мусїли  закін- 
читись пораженєм  селян.  Боротьба  могла  зєднати  їх  лиш 
часово.  Чим  дальше,  тим  більшиіі  брак  єдности  показував 
ся  по  стороні  селянства.  В  тім  проявляв  ся  виразно  дійсний 
хараістер  хлопської  психольоґії  в  обміннім  суспільстві,  ха- 
рактер наскрізь  індівідуалїстпчний.  В  дїйсности  селянсь- 
ке господарство  є  дрібним  господарством;  нема  в  нїм  ши- 
рокого спів-робітництва,  не  має  оно  тісної  сталої  звязп  з 
иншими  господарствами;  а  за  тим  слідує,  брак  основних 
условии  солїдарности  в  суспільній  боротьбі. 

Третою  задачию  абсолютної  держави  було  в  тім  часі 
увільненє  селян  від  підданьства.  Не  лиш  хлопські  буитп 
потрясали  основами  підданьства,  вказуючи  в  той  спосіб  на 
небезпеченьство  зі  сторони  давних  відносин  для  суспіль- 
ства і  для  сампх  февдалів.  Для  торгов ельно-капіталїсти- 
чної  кляси  підданьство  було  колодою  на  шляху  єї  розвитку, 
бо  оно  перешкаджало  в  значній  мірі  торговельному  капі- 
талови  загарбати  всю  орґанїзаторську  власть  над  селян- 
ськими господарствами.  З  дрзтої  сторони  для  правитель- 
ства, ш,о  потребувало  дуже  часто  грошей,  хлопська  маса, 
змушена  відступати  февдалам  велику  часть  своїх  продук- 
тів і  звязана  в  працї  прикріпленєм  до  рілї,  була  дуже  мі- 
:;ерним  жерелом  онодаткованя.  Вкінцї,  часть  февдалів  ува- 
жала за  кориснїйше  експльоатувати  свої  посїлости  за  по- 
соредництвом  араидаторів.  ніж  мати  до  діла  з  примусовою, 
отже  мало  продуктивною,  панщ,изняною  працею;  такі  фев- 
далп  сами  увільиювали  своїх  крепаків.  виганяючи  їх  з  рілї. 

В  декотрих  случаях  освободженє  се.лян  відбувало  ся 
иостоп(чпі().  майже  само  через  себе  (в  Анґлїї);  в  инших 
і.'раях  приняло  воно  форму  снеціяльного  законодавчого 
пкту.  В  більиіости  європейських  країв  оно  зістало  укінчене 
ПИЛ'  1т  початку  доби  иро.дпіслового  каиіталїз.дгу.  але  сили. 
!.(П})і  сиричипнли  освободженє,  повстали  головно  на  ґрун- 
ті і'оргоиельного  капіталу. 
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Рівночасно  з  розцьвітом  абсолютної  держави  почала 
упадати  давна  орґанїзація  февдального  панованя. 

Католицька  церков,  що  стратила,  як  то  вже  було  ска- 
зано впсше,  свою  перевагу  в  суспільній  продукції,  захо- 
вала ш,е  довший  час,  а  навіть  старала  ся  збільшити  свою 
частку  в  суспільнім  подїлї.  Це  придбало  духовеньству  мо- 
гучих ворогів  в  инших  клясах  суспільства.  Проти  себе  мало 
духовеньство  селянські  маси,  обтяжені  десятинами  і  ннині- 
ми  данинами,  ремісничо-торговельні  ґруни.  ворожі  вза- 
галї  всїм  февдалам,  отже  і  духовним;  вкінци  навіть  сьвіцкі 
февдалп  і  володарі  з  охотою  загортали  обширні  посїлости 
церковної  орґанїзації. 

Ідеї,  ворожі  панованю  духовенства,  знаходили  чим- 
раз сильнійший  відгомін  серед  ріжнпх  кляс  суспільства, 
в  р  є  с  и  шігрилп  ся  з  такою  скоростію  і  силою,  як  нїколп 
перед  тим.  Дз^ховеньство  скажено  бороло  ся  проти  них. 
стараючи  ся  всїми  силами  здусити  критичну  думку.  Але 
тим  сильнїйше  зростала  ненависть  до  католицизму.  Побіда 
сретиків  була  неминучою  —  настали  часи  релігійної  ре- 
формації. 

Повстало  богато  сект,  які  приготовляли  найріжнород- 
нїйші  науки  на  основі  ріжних  текстів  св.  ПисьіУіа.  х4ле  в  дій 
сности  всьо  сироваджувало  ся  до  одного:  проч  з  духовни- 
ми февдалами!  Тексти,  може  бути,  пояснювано  фалшпво. 
але  сама  суть  річи  була  очевидна  для  всіх. 

Боротьба  за  право  визиску  проявляла  ся  зі  сторони 
духовеньства  в  нечуваних  л^орстокостях.  В  тій  боротьбі 
духовеньство  створило  орґанїзацію  незвичайно  могучу  — 
закон  єзуїтів.  Терор  дійшов  до  остаточних  границь  в  дї- 
яльности  св.  інквізиції. 

Ті  всі  надзвичайні  зуспля  могли  лиш  на  якийсь  час 
повздерл^ати  побідний  похід  реформації.  Перші  реформа- 
тори згинули  в  нерівній  боротьбі.  Лютер  і  Кальвін  по- 
бідили. 

Католгщпзм  в  давній  силі  переховав  ся  в  Італії 
і  на  піренейськім  півострові ;  для  Італії  він  був  корис- 
ний, бо  панство  визискувало  на  єї  користь  цілий  світ: 
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в  Ішпанїї  і  в  Портуґалїї  він  задержав  ся,  бо  економіч- 
шіп  розвиток  тих  країв  в  Х\'І.  і  ХУІІ.  ст.  був  повздер- 
нчаніїп  внаслідок  спеціялних  причин,  а  навіть,  можна 
сказати,  впав  досить  глубоко. 

Держава  конфіскувала  землі  духовеньства,  а  се  по- 
збавлювало  землі  много  селян;  конфіскації  оправдувано 
твердженем,  що  се  конечне  средство  в  боротьбі  з  пересуда- 
іМи,  які  піддержує  католицька  церква.  (Примір,  до  якої 
степени  ідеї  людей  залежать  від  їх  інтересів,  хоч  тої  за- 
лежности  звичайно  не  признають). 

Розклад  і  упадок  цехових  корпорацій  під  впливом  тор 
іовельного  капіталізму  щзовадпв  також  в  многих  случаях 
до  конфіскації  державою  маєтностий  тих  корпорацій. 

Освободженє  селян,  котрому  товаришило  позбав- 
лене їх  землі,  частинне  або  цілковите,  конфіскація 
князями  і  королями  церковних  дібр  і  маєтків  ремісни- 
чих орґанїзацій,  що  лишили  без  опіки  мнон^ество  убо- 
гих, удержуваних  давнійше  коштом  тих  інститучтій  — 
все  те  витворило  масу  безземельних  і  бездомних  лю- 
дей, позбавлених  всякої  ролі  в  суспільній  продукції 
—  масу  так  званого  "'паразитного  пролєтаріяту",  що 
безнастанно  загрожував  публичному  безпеченьству. 
Про  історичну  судьбу  того  пролєтаріяту  буде  мова  в 
звязп  з  історією  промислового  капіталу. 

3.  Суспільна  психольоґія  і  сили  розвитку  в  добі 
торговельного  капіталу. 

Торговельний  капіталізм  творить  другий  період  роз- 
витку обмінного  суспільства,  тісно  звязаний  з  першим,  а 
ліші  для  лекшого  зрозуміня  розбираний  осібно.  Психольо- 
ґія суспільностп  в  своїх  основах  розвиває  ся  дальше  в  тім 
самім  напрямі,  що  вж«  був  видний  в  переходовій  добі  від 
натуральної  господарки  до  дрібно-буржуазної;  пспхольо- 
ґічним  типом  лишає  ся  все  таки  дрібно-буржуазипй  тип. 

В  сильних  промислових  орґанізаціях  і  в  февдально- 
иапицізняпих     відносинах    дрібпо-буржуазне     суспільство 
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переховало  ще  декотрі  условини  давної  патріархальної 
залежности  одиниці  —  условини,  що  були  сильною  пере- 
іішодою  в  розвитку  індівідуальности.  Патріархальні  відно- 
сини переховують  ся  вповні  на  двох  бігунах  суспільства: 
в  політичних  формах  абсолютної  монархії  і  в  родинних 
формах  приватного  господарства.  Впрочім  і  тут  можна 
спостеречи  певні  зміни. 

Умове  богацтво  людей  зростає  в  міру  того,  як  тор- 
говельні зносини  лучать  чшфаз  сильнїйше  ріжні  віддалені 
від  себе  провінції  і  цілі  держави.  Конечність  розшіфеня 
знаня  відчуває  ся  чимраз  більше;  під  тим  зглядом  кляса 
купців  з  своїми  наємними  робітника^ш  (субєктами,  книго- 
водчиками,  торговельними  аґентами  і  т.  п.)  стоять  на  чолї 
всего  суспільства:  обмін  викликує  для  тої  кляси  потребу 
провадженя  торговельних  кніп^,  вишуканя  напкориснїпших 
ринків  для  купна  і  продажи,  розсліду  економічних  і  прав- 
них  условии  свого  краю,  а  також  інституцій  і  обичаїв  чу- 
жих країв,  знаня  чужих  мов  і  т.  д.  Давні  духовні  школи 
показують  ся  невистарчаючшш  і  невідповідними;  повста- 
ють сьвіцкі  школи,  з  початку  лиш  по  містах.  В  заклада- 
ню  і  удержуваню  тих  шкіл  чинну  участь  беруть  сьвіцкі 
февдали,  що  так  само  як  і  міщане  бачуть  в  науці  средство 
боротьби  проти  духовного  февдалізму.  Жажда  знаня  ши- 
рить ся  також  в  низших  верствах  людности;  вже  самий 
факт,  що  торгов ельно-лихварськип  капітал  визискує  без 
лшлосердя  темноту  народу,  помагав  дуже  богато  шііреню 
ся  серед  мас  охоти  до  науки.  Рівнож  саьшй  торговельно- 
лихварський  визиск  каяш  вже  припускати  знанє  читаня  і 
писаня,  хочби  лиш  серед  купців  і  лихварів  на  селї.  А  пе- 
редовсім селянин  починає  бачити  в  освіті  одиноке  сред- 
ство, при  помочи  котрого  він  міг  би  видістати  ся  з  тяжкого 
свого  положеня  і  піднести  ся  на  висший  щебель  суспіль- 
ної драбини.  • 

Рівночасно  усувають  ся  декотрі  поважні  перешкоди 
на  дорозі  народної  освіти;  особливо  важним  під  тим  згля- 
дом є  упадок  підданьства;  в  часі  панщини,  так  як  давній- 
ше  підчас  февдальних  порядків,  не  лиш  образованє,  але 
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саме  знане  читаня  і  писаня  було  майїке  недоступне  для 
селянства;  з  панської  точкп  погляду  все  те  було  зовсім  не- 
потрібне для  селян,  а  навіть  шкідливе  для  їх  ''мо- 
ральности". 

Останки  натурального  '  фетишизму  упадають  рівноча- 
сно з  розвитком  знаня.  Процес  тоіі  виступає  особливо  ви- 
разно при  порівнаню  католицизму  з  зреформованими  обря- 
дами, які  єго  застушіли. 

Натомість  ріс  і  усталював  ся  в  суспільній  психольо- 
ґії  товаровий  фетишизм.  З  ним  тісно  звязана  жажда  гро- 
шіш;  неустанна  погоня  -за  ними  творить  характеристичну 
черту  другої  половини  середних  віків  і  початку  нових  ча- 
сів. До  тої  самої  цїли  провадили  уперті  досліди  альхемиків 
і  далекі  подорояш  авантурнпків ;  Індії  і  фільософічнип  ка- 
мінь грали  однакову  ролю  в  пспхольоґії  тих  часів. 

Розвиток  обмінного  фетишизму  виразно  проявляв 
ся  в  економічних  поглядах  тої  доби.  Однак  напвигід- 
ніпше  буде  розбирати  їх  разом  з  поглядами  р  у  к  о  - 
д  ї  л  ьн  я  и  о  г  о  періоду,  бо  они  тісно  звязані.  Тимча- 
сом  зазначимо,  ш,о  торговельний  капітал  знпіцпв  по- 
гляди, котрі  проявляли  ся  в  політиці  ''грошевого  білян- 
су".  Для  торговельного  капіталу  свобода  обміну  і  пе- 
ревозу товарів  є  дуїке  хосенна,  а  навіть  необхідна. 
Всякі  перешкоди  вивозу  грошей  звязують  операції  тор- 
говельного капіталу.  А  система  монополів  є  тоді  ви- 
гідна для  торговельного  капіталіста,  коли  він  самий  з 
неї  користає.  На  яву  виступає  школа  "меркантильна", 
або  школа  "торговельного  білянсу".  Она  твердить,  так 
як  і  передше,  що  гроші  творять  богацтво  суспіль- 
ства, але  думає,  що  радше  треба  дбати  о  збільшене 
довозу  грошин,  нїж  о  ограничено  їх  вивозу.  Тому  то 
школа  торговельного  білянсу  Яіадає,  щоби  правитель- 
ство всякими  средства^пі  попирало  краєвий  промисл. 
і  ограніїчувало  ся  за  помочію  високого  цла  на  товари, 
котрі  ]\іо}кна  витворювати  в  краю.  Окрім  того  меркан- 
тильна ппхЧ)ла  дораджує  правительству  взагалі  осто- 
ро/кпість  иі,о  до  реґульованя  гфодукції  і  торговлї  і  що 
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до  монопольної  спстеми.    (Пізнїйше  обговоримо  до- 
кладнїпше  цю  школу). 

Основною  силою  розвитку  в  торговельно-капіталїстич- 
нім  суспільстві,  як  і  Б  кождім  обміннім  суспільстві,  є  кон- 
куренція, бї  вплив  видно  чимраз  виразнїішіе,  розвиток 
суспільства  відбуває  ся  в  чимраз  скоршім  темпі,  в  міру 
того  як  слабнуть  і  зникають  давні  перешкоди  —  февдаль- 
ні  і  цехові  форми,  надмірне  реґульоване  промислу  і  тор- 
говлї  правительством  і  т.  д. 

Торговельна  кляса  стоїть  на  чолї  розвитку  і  провадить 
за  собою  инші  кляси,  а  головно  гіравительственні.  вї  пого- 
ня за  ринками  і  жажда  розширеня  границь  обміну  прова- 
дять до  удосконаленя  мореплавства:  почали  будувати  біль- 
ші і  спльнійші  кораблї,  які  могли  вже  плисти  на  океанї; 
поступ  в  астрономії  і  винахід  компасу  дають  можність  пев- 
нїйшого  кермованя  кораблями. 

В  ТІСНІЙ  звязи  з  загальним  розвитком  суспільства  сто- 
їть повстане  нових  галузий  промислу,  що  мали  величе- 
зний вплив  на  економічне  житє:  продукція  паперу  і  друк. 
Ті  галузи  промислу,  як  могучі  знаряди  ширеня  всякого  зна 
ня,  в  дуже  великій  мірі  приспішили  розвиток  продуктивно- 
сти працї. 

Загальний  поступ  в  жптю  показував  ся  також  в  пнших 
галузях  промислу.  Роз^ііри  продукції  росли,  техніка  уля- 
гала змінї.  Взагалї  на  добу  торговельного  капіталу  власне 
припадає  період,  котрий  історики  означують  часто  як  "пе- 
ріод великих  відкрить  і  винаходів". 

6  то  також  часи  "відродяшня  наук  і  штук",  щ;о 
відбувало  ся  при  сильній  співучасти  позісталпх  з  кля- 
сичного  світа  правнпх,  літературних  і  артистичних 
взірців.  Цей  спадок  лежав  не  рушений  до  часу,  доки 
суспільство  не  осягнуло  знова  того  самого  ступіня  роз- 
витку обмінних  зносин,  в  якім  знаходив  ся  старинний 
світ  в  найсвітлїйшій  своїй  добі;  спадок  по  старпннім 
світі,  коли  влчЄ  міг  бути  зрозумілий,  улекшив  і  прп- 
спішив  повстане  нових  форм  думки  і  діла. 
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Історичний  початок  доби  торговельного  капіталу  при- 
падає для  полудневих  країв  Західної  Евроші  на  ХПЇ.  ото- 
літе, для  північних  менше-більше  під  кінець  ХІУ.  столїтя. 
В  дїйсности  розвиток  торговельного  капіталу  є  майже  не- 
розлучний від  розвитку  самих  обмінних  зносин.  Копець 
доби  торговельного  капіталу  можна  спровадити  (услівно) 
до  початку  ХУІ.  ст.,  коли  почали  повставати  мануфактурні 
заводи;  але  і  дальший  розвиток  торговельного  капіталу, 
зріст  його  суспільної  ролї  відбував  ся  дальше  рівночасно 
з  поступом  промислового  капіталу. 

Початковий  розвиток  торговельного  капіталу  в  італій- 
ських републик  (Венеції,  Генуї  і  п.)  був  вислідом  їх  по- 
середшщтва  в  торговли  менш  західною  Европою  і  азій- 
ськими краями.  Це  посередництво,  до  котрого  італійські 
републики  були  покликані  внаслідок  свого  ґеоґрафічного 
положеня,  позволяло  їм  збогачуватп  ся  дорогою  торговель- 
ної експльоатації  обох  сторін,  межи  котрими  они  підтриму- 
вали торговельну  звязь. 

Дальший  розвиток  торговельного  капіталу  і  погоня 
його  за  ринками  спричинили  відкрите  нових  країв:  Амери- 
ІЛІ  і  цобережа  Африки;  вина  депо  морські  дороги  до  Схід- 
них Індій  і  до  Хін.  Торговельний  капітал  почав  розвивати 
ся  скоро  в  краях,  котрі  в  наслідок  свого  положеня  на  побе- 
режу океану  могли  ліпше  від  инших  користати  з  нових 
ринків  —  передовсім  Портуґалїя  і  Ішпанїя.  Старий  сухо- 
путний торговельний  шлях  з  східною  Азією  пішов  в  забу- 
те; посередники  в  тій  торговли  —  італійські  републики  — 
скоро  хилили  ся  до  упадку. 

Ішпаиїя,  що  взяла  в  свої  рз^ки  монополь  визиску  но- 
вовідкритих країв,  скоро  росла  богацтвом  і  могучостію. 
Благородні  мінерали  Америки  грали  дуже  велику  ролю  в 
тім  збогаченю  ся.  Також  вся  європейська  торговля  почала 
скоро  розвивати  ся  під  впливом  збільиіоної  маси  тих  мі- 
нералів. 

Але  розвиток  торгове. и.ного  капіталу  був  в  Іишанїї 
коротким  і  несталим,  бо  не  опирав  ся  па  відповіднім  розвит- 
ку продукції  в  самій  Ішпанїї.  Торговля  і  економічна 
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перевага  перейшла  до  Голяпдії,  що  розвивала  ся  далеко 
скорше  під  зглядом  промисловим.  (Місце  Голяндії  заняла 
пізнїпше,  як  відомо,  Аиґлїя). 

Рівночасно  з  тим  переходом  торговлї  з  одних  країв  до 
других  відбуває  ся  тако/К  постепеннип  зріст  о  р  ґ  а  н  ї  з  а- 
юрсько  ї  ролї  торговельного  капіталу  на  полі  продук- 
ції: торговельний  капітал,  збільшуючи  свій  вплив  на  про- 
дукцію, приймав  чимраз  віфазнїйше  прикмети  п  р  о  м  и- 
елового  капіталу. 

VI.  Промисловий  капітал. 

ДОБА  РУКОДЇЛЬНЇ. 

1.  Відносини   суспільства  до  окружаючої  природи. 

Майже  від  початку  розвитку  дрібно-буржуазного  су- 
спільства з  ВСІХ  галузий  промислу  найскорше  розвивала 
ся  торговля  (вишукуване  ринків,  перевіз  товарів,  урядже- 
не складів,  орґанїзація  купна  і  продажі  і  т.  д.)  Тпм  пояс- 
нює ся,  як  то  ми  зазначили  висше,  повстане  "торговельно- 
го капіталу",  то  є  частинного  переходу  в  руки  торговельної 
і:ляси  орґанїзаторської  ролї  в  суспільній  продукції.  В  добі 
торговельного  капіталізму  діяло  ся  те  саме,  так  ш;о  в  кін- 
ци  повстав  певний  застій  в  всіх  галузях  продукції  в 
порівнаню  з  средствами  і  потребами  торговельного  ка- 
піталу. 

Найбільшим  застоєм  визначало  ся,  очевидно,  ріль- 
ництво. Але  условини  рільничої  техніки  і  всеї  історично 
зформованої  економіки  сельського  господарства  не  позва- 
.ляли  тоді  на  хоч  трохи  скорший  поступ:  февдальні  обста- 
вини відзначали  ся,  як  то  ми  вже  бачили,  взагалі  велпкчві 
консерватизмом,  а  папщ,изняні  відносини  окрім  того  щ;е  й 
страшним  гнетом  працюючих,  ецо  не  дозволяв  на  л^адний 
постуй.  Тому   то   про   рільництво    трічіа   говорити   осібно: 
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ьажні  технічні  реформи  в  добі.  коті)у  тепер  розслїджуемо. 
булп  доконані  на  пньшім  по,іію. 

Змагаиє  до  впнайденя  рпнків  для  мінського  промпслу 
спрпчпнило,  як  звісно,  богато  далекпх  подорожпГі.  які  у- 
вінчались  відкрптєм  незнаних  до  тепер  для  Европендїв  кра- 
їв з  безмежними  богацтвами  природи;  цілої  х4.мерики,  знач- 
ної части  Африки,  полуднево-східної  Азії  і  соток  меньших 
і  більших  островів.  Слїдом  за  грабіжею  нововідкритих  кра- 
їв, або  рівночасно  з  нею.  відбувало  ся  кольонїзованє  їх 
надіміром  людности  Европи.  і  продукціпна  експльоатація 
їх  природних  богацтв  вчасти  при  помочи  вільної,  вчасти 
панщизняної  і  невільничої  працї. 

Продукція  нововідкритих  країв  ввійшла  в  сферу  дї- 
яльностп  торговельного  капіталу.  Попит  на  продукти  пе- 
ретворчого  промислу  на  їх  ринках  був  так  значний  і  ріс  з 
такою  скоростію,  що  його  не  могла  вдоволити  домово-ка- 
піталїстпчиа  і  реміснича  продукція,  технїчно  подїлена  на 
дрібні  підприємства  і  внаслідок  того  не  здібна  до  скорого 
зросту.  Підчас  коли  величезна  сума  грошей,  зконцентро- 
вана  в  сфері  торговлї.  позваляла  на  обширне,  відповідно 
до  потреб  ринків  розширене  неревозово-торговельного  про- 
мислу. 

Для  торговельного  промислу  продукти  иньших  галу- 
зин витворчости  становлять  "матеріял",  зовсї^г  так  са^іо. 
як  для  ткацького  промпслу  —  продукти  проапіслу  прядїль- 
ного,  для  піевського  —  продукти  гарбарські  і  т.  д.  Слиб 
промисл  ирядїльнин  остав  ся  по  задї  в  розвитку  зглядом 
ткацького  промислу,  тодї  ткачі,  не  одержуючи  достаточ- 
ної  скількости  иряжі,  мусїли  би  тратити  безулаггочно  часть 
своєї  енергії  нрацї.  або  постарати  ся  о  збільшене  розмірів 
нрядїльиої  щзодукції.  Те  саме  мав  перед  собою  торговель- 
ний капітал:  або  задержати  ся  в  розвитку,  або  постарати 
ся  о  иалсжитпй  розвиток  перетворчого  промислу.  Торго- 
вельний капітал  мав  достаточні  сили,  щоби  здійснити  те 
друге. 
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В  якім  напряімі  повпіїси  був  дїлатії  торговельний  ка- 
пітал, щоби  збільшити  продуктивність  праці  в  перетвор- 
чім  промпслї? 

Стан  промислової  техніки  представляє  ся,  як  слідує: 
можна  сказати,  що  розвиток  дрібного  промислу  влчЄ  був 
скінчений;  майже  кожде  зложене  ремесло,  витворююче  ці- 
лий ряд  продуктів,  розпало  ся  на  кілька  дрібних  ремесел, 
витворюючих  продз^ктп  лиш  одного  роду;  винайдено  технїч 
ні  знаряди  найвідповідніТіші  для  того  рода  продукції.  Про- 
дукція майже  не  могла  посувати  ся  дальше  через  те,  ш;о 
була  поділена  на  дрібні  підприємства.  Було  от/ке  ко- 
нечним орґанізувати  великі  підприємства,  в  котрих  поділ 
праці  повинен  би  прпняти  великі  розміри,  перемінюючись, 
з  суспільного  в  технічний,  бо  для  суспільного  поділу  праці 
дальший  поступ,  з  огляду  на  дані  условини,  представляв 
за  великі  трудности. 

2.  Розвиток  суспільних  відносин  продукції  в  добі  мануфак- 
турного капіталізму. 

а)  Суспільні условини  повстаня  руко- 
дільні (мануфактури). 

Ми  звернули  уваг)^  на  основні  технічні  условини  змін, 
відбуваючих  ся  в  суспільстві;  тепер  перейдемо  до  основ- 
них економічних  условии  повстаня  нових  форм  про- 
дукції. 

Передовсім,  тому  щ;о  мануфактурна  продукція  орґані- 
зує  ся  в  в  є  л  и  к  і  підприємства,  це  влче  каже  нам  припу- 
скати, ш;о  в  руках  поодиноких  орґанїзаторів  згромаджує 
ся  велика  скількість  средств  продукції  (або  гроиіей.  за  ко- 
трі в  обміннім  суспільстві  можна  все  набути  средства  про- 
дукції). Торговельні  капіталісти  мали  ті  средства.  Прига- 
даймо собі  в  загальних  нарисах  щзоцес.  пізи  помочи  ко- 
трого утворили  ся  богацтва  торговельних  капіталістів  — 
процес  початкового  и  а  гр  о  м  а  д  ж  є  н  я  к  а- 
п  і  т  а  л  у. 
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В  добі  февдалїзму  і  підданьства  селян  значні  богацтва 
іромадплп  ся  в  руках  февдалів  з  визиску  підданчої  праці". 
По  підбптнз  і  кольонїзації  нових  країв  підчас  панованя 
торговельного  капіталу  Европеїщї  орґанїзували  там  звичай- 
но панш;пзняні  і  невільничі  відносини,  котрі  дорогою  ви- 
зиску провадили  до  нагромадженя  величезнпх  богацтв. 
Війни  і  гізабежі  служили  дуже  часто  як  средство  дальиіого 
згромаднхуваня  до  купи  повсталих  в  той  спосіб  маєтків. 

Ремісничий  промисл  по  містах  був  так  зорґанїзова- 
пий.  що  в  протягу  довшого  часу  не  позваляв  на  значне 
нагромаджене  богацтва.  Взагалі"  при  обміні  межи  февдаль- 

ІПІМ  селом,  а    промислово-торговельним    МІСТОВІ    рілшіщя    в 

степенп  культ}фи  а  головно  значне  збитє  до  купи  іміськпх 
промислових  орґанізацій  мусіло  провадити  до  того,  що  мі- 
сто систеїматично  обдіфало  село  —  купуючи  его  продукти 
піізше  вартости.  Торговельна  кляса.  як  посередник  в  обмі- 
ні, користала  нрп  тім  більше  від  иншпх.  визискуючи  на  сво- 
го користь  ограниченість  селянина  і  ї^іарнотратність  февда- 
ла.  В  той  спосіб  праця  селянина  перемінювала  ся  в  мі- 
ський капітал.  Після  хлопів  і  февдалів  торговельно-лп- 
хварський  капітал  запанував  також  над  ремісниками:  до- 
лтово  каиітал"істпчна  фор:\іа  продукції  лишає  дрібному  під- 
приємцеви  заледви  ліпи  необхідні  средства  до  піддержаня 
підприємства,  а  додаткова  праця  йде  на  користь  торговель- 
ного капіталу. 

Так  отже  ріжни^иі  коритами  потік  згромаджених  бо- 
гацтв прямував  до  одноі  ц"ілп  —  до  збільшеня  торговель- 
ного капіталу. 

Найметпиу  ролю  в  п])оцосі  твороня  ся  богацтв.  які  да- 
.ін  початок  промисловому  капіталізмовп.  могла  відігі)ати 
проста  ощадність  дрібних  витворців,  котрій  буржу- 
азна пол"ітпчна  еконо.лгія  приписувала  переважаюче  зна- 
чінє  в  початковім  наг])омаджеіно  капіталів.  Она  твер- 
дила, и;о  всі  або  що  най^гетиио  більиіа  часть  капіталів 
повстала  з  особпстоі  праці  самих  канітал"і"стів  або  "їх  пред- 
ків; они  були  ои^адні,  отже  сноилівали  не  все  то,  що  заро- 
бляли, а  те  що  в  той  спосіб  нагромадили,  передавали  сво- 
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їм  потомкам;  цї  згіова  додавали  до  них  свої  ощадности  і 
ї.  д.  Безпідставність  такого  понятя  і  брак  в  нїм  всякого 
змислу  видно  сейчас,  ели  порівнае  ся  величезні  капітали 
промислових  підприємств  з  маленькилпі  розмірами  ощадно- 
стпй,  які  навіть  при  найдогіднїниіих  условинах  для  дріб- 
ного продуцента  лишають  ся  дуже  незначними. 

Опісля  велика  мануфактурна  продукція  потребувала 
досвідчених  орґанїзаторів,  приготованих  через  само  лштє 
до  тої  ролї.  Кляса  торговельних  капіталїстів  відповідає  тим 
вимогам.  Не  говорячи  вже  про  те,  іцо  торговельний  капіта- 
ліст був  орґанїзатором  власного  торговельного  підприєм- 
ства, котре  пересічно  було  радше  великим,  ніж  дрібним, 
будучий  торговельний  капіта.йст  приготовляв  ся  до  нової 
дїяльности  щ,е  иншою  дорогою  —  він  загорнув  в  свої  руки 
велику  часть  орґанізаторської  праці  в  провадженю  дрібних 
промислових  підприємств;  як  то  вже  було  зазначено  впсше, 
торговельний  капіталіст  фактично  контролював  продукцію 
многих  дрібних  підприємств,  злучених  через  його  капітал 
в  "систему  домашної  капіталістичної  продукції". 

Дальше,  виконуюча  праця  в  чисто  капіталістичних 
підприємствах  спочиває  на  плечех  н  а  є  м  и  и  х  робітни- 
ків. Наємним  робітником  не  може  бути  анї  підданий,  ані 
невільник:  они  не  мають  щзава  розпоряджати  своєю  робо- 
чою силою,  бо  она  не  належить  до  них,  але  до  їх  панів; 
.ліші  особисто  с  в  о  б  і  д  н  и  й  робітник  розпоряджає  са- 
мостійно своєю  робочою  сплою  і  може  ЄЇ  продати. 

Але  ві.тіьний  робітник  не  схоче  продати  своєї  робочої 
сили,  сли  він  має  які  пнші  средства  до  житя.  Той.  ецо  має 
всі  конечні  средства  продукції,  знаряди,  матеріял,  робітню 
—  він  не  наймає  ся  до  чуяїоі  роботи,  але  буде  вести  своє 
власне  підприємство.  Отже  промисловому  капіталїстовп  є 
потрібний  робітник,  позбавлений  власних  средств  продук- 
иії.  або.  —  як  звичайно  говорять.  —  "вільний"  від  них.    - 

Чоловік,  вільний  від  особистої  залежности  і  від 
средств  продукції,  називає  ся  пролєтарем. 

Звільненє  хлопів  від  землі  і  від  підданчих  відносин, 
що  відбувало  ся  в  великих  розмірах  при  кінці  середних 
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віків  і  на  початку  нових  віків  (в  пізнїпшіп  добі  торговель- 
ного капіталізму),  було  основним  жерелом,  з  якого  повстав 
пролетаріат. 

Ще  скорше,  як  те  освободженб  відбувало  ся  формаль- 
но, правною  дорогою,  жпте  в  значній  мірі  його  здїйснпло 
в  формі  масового  кпданя  землі.  Страшнпй  визиск  підданих 
февдаламп,  як  то  ми  вже  сказали,  часто  допроваджував 
селянські  господарства  до  цілковитої  руїни  і  зробив  всю- 
ди положене  прикутих  до  землї  хлопів  невиносимим.  Тоді 
.тишали  ся  на  селї  більш  пасивні  (страдальні)  нат^фи,  що 
були  в  станї  погодити  ся  з  зростаючиїм  гнетоїм  з  верху  і  з 
великим  тягаром  традиції  в  родинї.  Особи  чинні,  енерґічні, 
—  є  їх,  очивпдно,  іменшість  —  покидають  село.  Значна 
часть  з  них  стає  ся  бездомними  волоцюгами,  а  инші,  ш;о 
хотять  лштп  з  чесної  працї,  удають  ся  до  міста. 

Формальне  освободжене  селян  лиш  улекшило  і  прп- 
спішило  процес  твореня  ся  пролєтаріяту.  в  «Апґлїї,  де  на- 
віть не  було  загально-державного  акту  освободженя,  пан- 
щина зникла  сама  через  себе  дуже  вчасно,  в  наслідок  енер 
ґічного  опору  селян,  вчасти  з  причини  більших  користий, 
які  приносить  наемна  праця  в  порівнаню  з  панщизияною. 
Там  підданого  хлопа  заступав  потрохи  арендатор  -  фармер, 
а  трохи  безземельний  зарібник  або  халупник.  Сли  фармер 
зле  платив,  то  властитель  (^«^^^  ^^^^)  виганяв  його  а  землю 
наймав  другому.  В  той  спосіб  земля  переходила  в  руки  за- 
молснїйших  фармерів,  що  платили  більше  і  реґуляр- 
нїйше. 

Велике  значінє  в  справі  позбавлеия  хлопів  землї  мало 
"відгороджене"  гізомадських  зеїмель  —  явище,  що  повтаря- 
ло  ся  так  в  Аиґлїї,  як  і  на  конгін^ентї.  Бажаючи  збільппі- 
ти  свої  доходи  і  опираючись  на  формальних  правах,  а  в 
дїйсностп  на  брутальній  силї,  властителї  землї  відбирали 
селянським  громадам  ґруита,  що  від  давиа  знаходили  ся  в 
спільнім  володїню.  Легко  собі  представити,  в  якій  степени 
таїео  вивласненє  руйнувало  селянське  господарство  і  при- 
чініяло  ся  до  створеня  пролетарів  з  селян. 
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Сли  властитель  землі  уважав  за  коріїснїпше  для  себе 
провадити  годівлю  худобы  замість  селянського  рільництва, 
тоді  прямо  зганяв  з  своєї  землі  хлопів  а  на  їх  місце  нага- 
няв худобу,  що  вимагала  невеликої  скількости  наємних  ро- 
бітників. Се  діяло  ся  головно  в  Анґлїї  в  ХУІ.  і  ХУІІ.  ст., 
коли  завдяки  великому  розвиткови  голяндської  а  опісля 
анґлїііської  вовняної  індустрії,  цїна  за  вовну  піднесла  ся. 
Плекане  овець  було  дуже  поплатним  занятвм  і  шляхта  за- 
брала ся  енерґічно  до  заміни  хлопських  ґрунтів  на  пасови- 
ска.  Місце  соток  тисячів  селян  заняли  мілїони  овець. 

Власне  в  Анґлії  —  в  краю  о  найсильнїйшім  і  найтре- 
валїТішім  розвитку  прошіслового  капіталізму  —  відбувало 
ся  найбільше  вивласненє  селян.  Той  процес  тягнув  ся  че- 
рез поверх  300  літ  (головно  від  XIV.  до  ХУІІІ.  ст.),  і  дій- 
шло до  того,  що  селяне,  якіб  мали  ґрунт,  зовсім  зникли  — 
вся  земля  знаходить  ся  в  руках  лендльордів. 

Дальше,  жерелом  повстаня  пролєтаріяту  була,  як  то 
ми  вже  висше  говорили,  конфіската  церковних  посїлостий 
через  королів  і  князів;  она  лишила  без  опіки  масу  убогих, 
що  живили  ся  передше  на  кошт  тих  інституцій.  Таке  саме 
значіне  мало  відправлюванє  численних  дворян,  яких  фев- 
дали  держали  на  своїх  дворах.  Це  було  неминучим  вислї- 
дом  змін  в  психольоґії  февдалів,  котрі  викликав  розвиток 
грошевої  господарки  взагалі,  а  головно  розвиток  торго- 
вельного капіталу. 

Колись  головною  силою  февдала  була  маса  підданих, 
отже  було  зовсім  природно,  що  він  бажав  окружатп  ся  ве- 
ликою дружиною,  тимбільше,  що  при  натуральній  госпо- 
дарці не  можна  було  в  пншіпі  спосіб  зужиткувати  надміру 
продуктів  февдального  господарства,  як  лпш  годуючи  дво- 
рян і  инших  паразитів.  (Прим,  ґраф  Варвік,  "фабрикант 
королів",  що  жив  в  Анґлїї  при  кінці  ХУ.  ст.,  щоденно 
живив  своїм  коштом  30.000  людей.)  Колиж  головною  си- 
лою февдала  став  ся  гріш,  тоді  він  відправив  своїх 
людей  . 

Зруйновані  дрібні  ремісники  творили  одно  з  жерел  нов 
станя  пролєтаріяту,  важне  не  тілько  що  до  скількости,  як 
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що  до  якостії:  в  бувших  ремісниках  проміїсловпп  капітал 
мав  вправлену,  здібну  від  початку  до  спстематичної  працї 
робочу  сплу,  котру  можна  було  легко  зужити  для  цілий  ка- 
піталу, підчас  коли  пролєтарів-збіщїв  з  села,  пролєтарів- 
бурлаків,  пролєтарів-жебраків,  пролетарів,  що  вишили  з 
паразитної  кляси  дворян,  треба  було  доперва  вчити,  при- 
готовляти з  великим  трудом.  Скількість  зруйнованих  дріб- 
них ремісрпіків  з  початку  невелика,  росте  опісля  дуже  ско- 
ро, коли  ремесло  мусїло  конкурувати  з  розвиваючою  ся 
велико-капіталїстпчною  продукнією. 

Подібне  значінє  мали,  як  одно  з  жерел  продукцінного 
пролєтаріяту,  челядники  і  ученики  ремесла,  наємні  робіт- 
ники дрібно-ремісничих  підприємств. 

Так  відбувало  ся  ріжипми  дорогами  "первісне  нагро- 
маджене наемної  сили  робочої",  необхідної  для  повстаня 
і  розвитку  промислового  капіталізму. 

Елементарний  характер  суспільного  розвитку  ири 
обмінних  условинах  є  видний  між  иншим  в  тім  факті, 
що  "первісне  нагромаджене  робочої  сили"  відбувало 
ся  в  скількости  не  відповідаючій  потребам  промисло- 
вого капіталу,  звичайно  в  далеко  більшій.  І  так  в  Ан- 
ґлії  в  ХТІ. — ХУІІ.  ст.  появили  ся  сотки  тисячів  лю- 
дей, котрих  пролиісл  не  міг  пожерти.  Змушені  прова- 
дити паразитне  жите  волоцюгів,  они  були  поважною 
небезпекою  публичного  спокою.  Проти  них  уживано 
найострійших  средств:  иятновано  їх,  бпто  буками,  об- 
тинано уши,  вкінщі  вішано  в  случаю  надзвичайного 
опору,  але  все  те  не  помагало.  Остаточно  не  все  ужи- 
вано таких  средств  проти  волощогів.  При  кінцї  ХМ. 
ст.  анґлїйський  уряд  облолшв  податками  висші  клясп 
на  користь  убогих;  це  зроблено  на  те,  иі,оби  за  иомо- 
чію  леґального  паразитизму  хоч  трохи  забезпечити 
рільництво  і  капітал  від  нелеґальиого  в  його  бруталь- 
них формах  —  грабежи,  злодійства  і  т.  н.,  а  також 
для  того,  ні,оби  змспинімн  смертність  робітників,  котрі 
завсігди  моікуть  бути  по/киточні  для  капіталу. 
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В  тих  немногих  краях,  де  підданство  перетревало 
досить  довго,  щзомисловий  капітал  з  початку  відчував 
брак  свобідної  робочої  сплп.  Пристосовуючись  до  об- 
ставин, промисловий  капітал  закладав  рукодільні',  о- 
перті  на  панщизняній  праці;  але  недостачі  панщизня- 
ноі  праці  були  так  великі,  а  видатність  так  мала,  що 
сами  капіталісти  були  змушені  звертати  ся  до  прави- 
тельства з  петіщіями  о  освободжепє  селян. 

Присутність  вправлених  орґанїзаторів,  первісне 
нагромаджене  капіталів  і  иаємної  робочої  сили  —  це 
сума  обставин,  котра  уможливлює  повстане  промисло- 
вого капіталу. 

б)     П  о  X  о  д  їк  є  н  є    и  р  о  м  и  с  л  о  в  о  -  к  а  и  і  т  а  л  і  с  т  п  ч- 
н  и  X  п  і  д  и  р  и  є  м  с  т  в  і  їх  внутрішні  відносини. 

Домашна  капіталістична  продукція  творила,  очевидно, 
перехід  від  самостійної  дрібної  продукції  до  промислового 
капіталізму.  Ремісник  або  селянин,  по  утраті  значної  ча- 
сти своєї  незалежности,  фактично  підданий  орґанїзаторсь- 
кій  контролі  торговельного  капіталу  і  ним  визискуваний, 
тим  лекше  тратить  останки  своєї  незалежности  і  стає  ся 
простим  робітником  в  капіталїстпчно-промпсловім  підпри- 
ємстві. 

Торговельний  капіталіст  держить  в  своїх  руках  судь- 
бу многих  дрібних  підприємств,  яким  він  достарчає  сирих 
матеріялів  (деколи  навіть  знарядів).  Від  него  залеяшть,  чи 
остаточно  він  має  зніпцити  зовнішну  самостійність  тих 
підприємств,  сли  того  вимагає  єго  інтерес.  Коли  попит  на 
продукт  збільшує  ся,  торговельний  капіталіст  бажав  би 
відповідно  до  того  розширити  продукцію,  але  на  те  не  поз- 
валяє  характер  підвладних  єму  дрібних  підпрпємтсв, 
а  особливо  їх  зовнішна  незалежність,  в  наслідок  ко- 
трої капіталіст  впливає  на  їх  продукцію  посередно,  змен- 
шуючи ціну  на  і^іатеріялп  і  продукти.  Тоді  капіталіст  пере- 
стає задоволювати  ся  давною  системою. 
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Продуценти,  підвладні  капіталїстовп,  збирають  ся  в 
одній  робітні,  що  налеячпть  до  нього;  там  беруть  ся  они  до 
праці"  над  средствами  продукції,  які  є  його  власностію,  пра- 
цюють в  характері  простих  виконавців,  підлягаючи  ціл- 
ковито его  орґанізаторській  власти.  Такими  є  засадничі 
цїхи  иромислово-капіталістпчних  підщзиємств,  які  з  поча- 
тку повстали  в  формі  рукодільні-  Приглядаючись  тим  цї- 
хам,  леп^о  завважатп,  що  они  вже  істнувалп  в  господар- 
стві цехового  ремісника  середнпх  віків,  де  челядники  і 
майстри  стояли  в  такім  самім  відношеню  до  майстра,  як 
пізнійше  наємні  робітники  до  капіталіста.  Ріжннця  поля- 
гає на  розмірах  підприємства  а  також  на  тім,  що  реміснп- 
чий  майстер,  не  ограничуючись  на  орґанізаторській  праці, 
мусів  займати  ся  також  виконуючою  працею,  підчас  коли 
капіталіст  є  все  лиш  орґанїзатором. 

Перехід  до  нової  системи  був  корисним  для  капіталі- 
ста, не  лиш  через  те,  що  робив  його  верховним,  безпосе- 
редним  орґанїзатором  продукції,  але  також  через  те,  що 
зменшив  значно  кошта  продукції  —  видатки  на  робітню, 
освітлене,  огріване  і  видатки  на  знаряди.  Одна  велика  ро- 
бітня  для  20  робітників  коштує  далеко  менше,  ніж  20  ма- 
лих, кожда  для  одного  робітника;  а  навіть  сли  не  зорґанї- 
зовано  в  ній  еще  технічного  поділу  праці,  то  все  таки  не 
потреба  для  кождого  робітника  всіх  знарядів.  як  при  пра- 
ці в  осібних  робітнях  —  час  праці  ділить  ся  легко  в  той 
спосіб,  що  коли  оден  робітник  працює  одним  знарядом,  то 
другий  працює  пншим.  а  потім  —  противно,  і  так  знаряди 
без  ужитку  не  лелчать.  Зискує  ся  також  на  матеріялі:  мен- 
іпе  коштує  масова  достава  до  робітні,  лекше  зужиткувати 
пагромадїкені  в  великій  скількости  останки  і  відиадкп  і  т.  д. 

Ва/кною  переппшдою  в  розвитку  рукодільні  були  при- 
вілеї ремісничих  цехів.  Як  іАиі  вже  висше  зазначили,  цехи 
мали  в  містах  монополь  на  продукцію  і  цехові  устави  зви- 
чайно ограничували  скількість  иаємних  робітників  —  че- 
лядників і  учеників  —  в  кождім  підприєі\їстві.  Але  ПрОАГИ- 
словий  капітал  дав  собі  раду  з  тою  перепікодою. 
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По  перше,  рукодільні'  закладано  в  місцевостях,  де  це- 
хові привілеї  не  істнувалп,  а  іменно  по  селах,  а  також  в 
иово-заложеннх  містах,  в  котрих  ще  не  запроваджено  це- 
хів, і  па  передмістях  старих  міст,  де  звичайно  не  сягали 
устави  цехів. 

Дальше,  цехові  привілеї  упадали  по  трохи  в  тих  зіі- 
стах.  де  істнувалп.  Ненависть  до  цехів  зі  сторони  торго- 
вельного і  промислового  капіталу  відбила  ся  на  політиці 
правительства.  Королі  попирали  фабрики,  бачу  чи  в  них 
ікерело  державних  доходів.  Для  того  они  позволяли  нераз 
закладати  фабрики  навіть  в  цехових  містах,  відбираючи  в 
той  спосіб  цехам  монополь  па  продукцію. 

Вкінці  з  розвитком  рукодільні  серед  самих  майстрів 
дає  ся  завважити  змагане  до  перетвореня  ремісничого  вар- 
стату  на  рукодільню.  З  огляду  на  тяжку  конкуренцію  з 
промпсловпім  капіталом  цехові  майстри  були  в  иайвнсиїій 
степепи  звязані  параґрафами  статутів,  котрі  огізаничувалп 
скількість  челядників  і  учеників.  За.дюжнїйиіі  рс-місникн 
старали  ся  оминути,  а  навіть  змінити  ті  приписи.  Коли 
старапя  іх  були  успішні  і  число  наемних  робітників  в  по- 
одиноких варстатах  значно  зростало,  тоді  перехід  ремісни- 
чого варстату  в  рукодільню  став  ся  цілком  пріфодннм  і 
легкпім. 

Така  са>ья  переміна  фор.лгн  продукції,  як  в  перетвор- 
чім  про]\иіслі  відбуває  ся  тако/к  в  господарстві  селські^^. 
ісолп  капіталіст  замість  визпскуватн  селян  як  купець,  або 
лихвар,  зачинає  сам  провадити  велике  рільниче  підприєм- 
ство при  помочи  наємних  робітників  на  своїх  або  на  най- 
млених  ґрунтах.  Лиш  та  переміна  в  рільництві  з  ріжних 
п])ичин  відбуває  ся  далеко  пізнійиіе  і  повільнійиіе.  а  по- 
діл праці,  так  характеристичний  для  фабрики,  розвиває  ся 
лиш  надзвичайно  поволп;  тому  то  про  капіталістичне  ріль- 
ництво буде]м  говорити  осібно. 

В  початковім  періоді  розвитку  мануфактурної  праці 
(рукодільні),  ті  іцо  працюють  в  капіталіста  є,  як  давніпиіе, 
ремісниками:  кождий  виконує  ту  саму  роботу,  яку  давній- 
ше  викопував  самостійно  дрібний  витворець.  Але  в  даль- 
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тім  своїм  розвитку  рукодїльня  провадить  до  ііншої.  віісшої 
і  доскональшої  форуми  ручної  працї  —  до  рукодїльнпчого 
поділу  працї.  В  ріжнпх  случаях  відбуває  ся  він  двома  ріж- 
ипмп  способамп.  Одному  з  робітників,  впконуючпх  ту  саму 
роботу,  вдає  ся  паплїпше  одна  єї  часть,  другому  пнпш 
і  т.  д.  Скорше  чп  пізпїпше  підпрпємець  прпходпть  до  пе- 
реконаня.  що  корпстнїпше  буде  дати  кождому  з  робітників 
ту  часть  роботи,  в  котрій  він  показав  свою  зручність.  З  по- 
чатку кождпп  робітник  виконує  досить  зложений  ряд  опе- 
рацій, але  пізнїйше,  ко.ш  скількість  робітників  збільшує 
ся.  є  мон^ливо  приділити  кождому  з  них  що  раз  то  простїй- 
иіу  і  дрібнїйшу  роботу.  І  так  иодїл  працї  доходить  до  сте- 
пеня, який  ^гожна  було  бачити  прим,  в  рукодільні  голок,  де 
кожда  голка  переходила  через  руки  72  робітників. 

Мануфактурний  подїл  працї  виступає  тут.  як  даль- 
ИППІ  тяг  суспільного  поділу  працї,  як  дальишй  подїл  тої 
роботи,  котра  давиїйше  була  поділена  в  суспільстві  межи 
поодинокими  ремісниками. 

В  иншпх  случаях  фабричний  поділ  працї  йиіов  иншою 
дорогою.  6  такі  галузп  продукції,  котрі  від  початку  вимага- 
ють співучасти  кількох  ріжнпх  ремісників.  Такою  є  пртг. 
фабрика  карет.  В  роботі  коло  одної  карети  беруть  участь: 
тесля,  столя]).  коваль,  слюсар,  римар,  пікляр  і  т.  д.  Май- 
стер мусів  скуповувати  в  всіх  тих  реміснігеів  ріліні  части 
])оботи  і  сам  допасовував  ті  части  і  викіїпіував  цілість. 
Провадженє  такого  иідприє^^ства  вимагало  богато  средств 
гроиіевих.  Нічо  отже  дивного,  що  такі  майстри-купцї  з  ча- 
сом брали  верх  над  всі^га  :\гайстра^т.  виступаючи  в  ролї 
торговольних  капіталістів:  а  опісля  они  стають  ся  про^ги- 
словтппг  капіталістами,  згромаджуючи  тих  реміснітків  в 
своїй  фабріпіі  в  характері  наємних  робітників. 

Тут  капіталіст  пртптоситт.  до  фабрики  готовий  суспі.іі,- 
нпй  подїл  працї.  збираючи  в  робітпи  ріжні  його  елєменти: 
притім  обсяг  дїяльностп  кождого  робітника  зтїсняє  ся:  слю- 
сар, коваль,  столяр  —  змуиіені  ограничпти  ся  до  таких 
операцій  свого  ремесла,  які  є  злучегп'  з  фабрикою  карет  і 
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мусять  виречи  ся  ішшіїх  ремісничих  робіт,  які  они  викону- 
вали давншше. 

Так  повстав  поділ  виконуючої  праці.  Щож  відноспть 
ся  до  поділу  праці,  котрий  істнує  межи  орґанїзатором  а  ви- 
конавцями , —  поділу  на  працю  "умову''  і  працю  "фізичну", 
то  має  він  в  рукодїльніщтві  свої  особливші  черти  і  власну 
історію  розвитку. 

Підприємець  и  а  І1  м  а  є  робітників,  т.  є,  на  якийсь  час 
під  певними  услівями  купує  їх  робочу  силу.  Він  достарчає 
їм  средств  продукції  а  они  щзацюють  щзиноровлюючись  до 
його  розпорядячснь  і  вказівок.  В  топ  спосіб  залежність 
робітників-виконавцїв  ог^заничуе  ся  тут  угодою,  —  кон- 
трактом заключешм  при  впнаймі. 

Підприємець  орґанїзує  поділ  праці  і  співробітництво 
р  такім  виді  і  розмірах,  які  видають  ся  йому  найкорпсиїй- 
ші.  Притім  ограничує  ся  він  зовсім  до  ролі  орґанїзатора, 
не  працюючи  в  робітні,  як  то  робпв  ремісник.  Не  досить 
того,  при  дальшім  розвитку  капіталістичних  підприємств 
орґанїзаторська  діяльність  переносить  ся  також  по  трохи 
на  спеціяльнпх  нає^іників.  З  початку  капіталіста  змушує 
до  того  зріст  піднізиємства.  котре  сягає  таких  розмірів,  іцо 
для  одної  особи  стає  ся  за  трудне,  а  опісля  навіть  немож- 
лпве  сповнюване  всіх  функцій  орґанїзатора.  Капіталіст 
наймає  в  міру  потреби  наглядачів  над  робітниками,  пи- 
сарів, книговодчиків,  директорів  і  т.  д.  З  часом  капіталіст 
лишає  собі  лиш  найвнсшу  контролю  над  дїяльностію  наєм- 
ипх  орґанїзаторів;  але,  як  побачимо  пізнійше,  навіть  на 
тім  не  був  кінець. 

Так  отйгЄ  орґанїзаторська  праця,  так  як  виконуюча 
щзаця.  стає  ся  щ;ораз  більше  технічно  поділена  в  рукоділь- 
нях. 

Технічний  поділ  праці,  разом  з  простим  співробітніпі- 
твом  робітників,  прпбіфає  в  розвиненій  їііануфактурній 
праці  спеціяльну  форіму.  котру  можна  назвати  "мануфак- 
турною ґрупою". 

При  мануфактурній  продукції  ножів  беруть  участь  рі- 
жні  робітники:  відлпвачі.  ковалі,  токарі  і  п.  Для  капіталіста. 
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очпвпдно,  байдужним  не  є  кілько  нанятп  одних,  других  і 
третпх.  Слп  найме  він  забогато  робітників  одного  рода,  то 
они  будуть  змушені  остатись  якийсь  час  без  роботи,  бо 
другі  не  зможуть  обробити  достарченого  їм  матеріялу. 

Капіталіст  через  досвід  доходить  до  нормального  у- 
I  рупованя  числа  робітників  ріжного  рода.  Показує  ся  прим, 
що  для  двох  відливачів  треба  1  коваля,  1  токара  і  може 
бути  одного  наглядача  і  т.  д.  Сли  підприємець  має  замір 
розширити  троха  своє  підприємство,  то  не  оплатить  ся  йо- 
му наймати  2 — З  поодиноких  робітників  —  не  мавби  їх  де 
примістити.  Отже  він  мусить  відразу  наймати  цїлу  ґрупу, 
т.  є,  в  нашім  примірі,  2  відливачів,  1  коваля,  З  токарі  і  т.  д. 
Межи  віддїльнтш  фабрпчниші  ґрупами  одного  підприєм- 
ства істнує  лиш  просте  співробітництво. 

в)  Суть  капіталістичного  підприємства 
(робоча  сила  як  товар). 

Основна  відрубність  капіталістичної  господарки  поля- 
гає на  тім,  ш;о  она  ошірає  ся  на  наємній  праці,  ш;о  робітник 
продає  свою  робочу  силу,  що  робоча  силастаєся 
товаром. 

Це  повстає,  як  то  ьш  вже  говорили,  з  двох  причин: 
перше,  робітник  є  вільний  —  не  є  анї  невільником,  анї 
підданим,  може  отїке  продати  свою  робочу  силу  Кому  схо- 
че і  за  КІЛЬКО  йому  сподобає  ся;  друге,  він  є  "вільним" 
також  від  средств  продукції  і  тому  не  має  средств  до  житя 
і  є  з  м  у  ш  є  н  и  й  продавати  свою  робочу  си.ііу. 

Тим,  що  купує  робочу  силу,  є  капіталіст,  то  є  особа, 
идо  має  капітал.  А  капіталом  називає  ся  всяка  власність, 
при  помочи  котрої  тягне  ся  дохід  з  чулїої  праці;  знаряди, 
]\гатсріяли  продукції  і  гроші.  (Це  означене  відносить  ся 
(\'^иаково  до  торговельного,  до  лихварського  і  до  проми- 
слового капіталу;  ріжниця  є  липі  в  формі  підприємств, 
купець  стає  ся  капіталістом  лиш  о  стілько,  о  скілько  его 
власність  стає  ся  средством  визиску  праці  дрібних  вптвор- 
ців,  як  то  мож'на  спостеречи  головно  при  домашній  системі 
капіталістичної  продукції) . 
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Коли  робоча  сила  стала  ся  товаром,  тоді  продав  ся 
она  за  озиачену  цїну;  а  ціна  товару  залежить  від  його  вар- 
тости.  Отіко  капіталіст  взагалі'  мусить  купувати  робочу  си- 
лу після  єі  вартости.  Якаж  єі  вартість?  Згідно  з  загальним 
означенєм,  яке  ми  подали  висше,  є  она  скількостію  енергії 
праці,  необхідноі  для  витвореня  робочої  сили.  Якаж  скіль- 
кість  суспільної  енергії  тратить  ся  "для  витвореня  робочої 
сили" ? 

Робоча  сила  є  то  можність  праці,  здібність  чо- 
ловіка до  працї.  А  чоловік  лиш  тоді  здібний  до  працї,  як 
его  всі  необхідні  потреби  задоволені. 

Сли  чоловік  не  має  моншости  їсти,  пити,  уберати  ся 
і  т.  п.,  то  не  може  працювати,  то  є,  не  має  робочої  сили. 
Сли  потреби  чоловіка  не  є  вповні  заспокоєні,  то  его  робоча 
сила  зменшує  ся. 

ОтлчЄ  робоча  сила  творить  ся,  повстає,  сли  заспокоєні 
іцоденні  необхідні  потреби  робітника.  6ї  вартість  є  варто- 
стію  задоволеня  тих  потреб,  то  є,  вартостію  необхідних 
средств  до  житя,  що  служать  до  заспокоєня  тих  потреб. 

Робітник  потребує  денно  певну  скількість  хліба,  мяса, 
зуживає  якусь  часть  одежі  і  т.  д.  Та  скількість  енергії  пра- 
цї, котру  суспільство  тратить,  ш;оби  то  все  йому  дати,  є  вла- 
сне суспільною  вартостію  єго  робочої  сили.  За  одиніщю 
енергії  працї  вважає  ся,  як  то  вже  впсше  ми  сказали,  го- 
дина "простої"  працї  середної  інтензивности.  Сли  вар- 
тість необхідних  для  робітника  в  однім  дни  средств  до 
житя  рівнає  ся  пятьом  таким  "годинам",  то  вартість  ро 
бочої  сили  є  пять  "годин".  Тій  вартости  повинна  взагалі 
і  пересічно  відповідати  цїна  роборої  сили,  т.  є.  робітник  по- 
винен діставати  в  формі  платні  таку  суму  грошей,  якої 
витворенє  також  коштує  пять  годин  простої  працї  о  середній 
інтензивности.  Припустім,  що  та  сума  рівнає  ся  50  коп.: 
тоді  ціна  робочої  сили  в  своїх  змінах  мусить  колибати  ся 
около  тої  цїнп  —  пів  рубля. 

Під  "необхідними  потребами",  якими  означує  ся  вар- 
тість робочої  сріли,  треба  розз'міти  не  лиш  природні  основ- 
ні потреби,  але  також  потреби  пітучні.  до  котрих  робітник 
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привик  і  без  котрих  він  не  може  обійти  ся.  Сли  робітнпки 
ирпзвичаї.тгі  ся  к}фптп,  читані  т'азету,  ходити  до  театру, 
то  вартість  тютюну,  вартість  користаня  з  ґазет  і  театру 
вчислюе  ся  в  загальну  вартість  робочої  сили,  бо  коли  ті  по- 
треби не  заспокоєні,  робоча  сила  не  сягає  своїх  нормаль- 
них розмірів. 

Потреба  продовженя  людського  роду  зачислює  ся  по 
необхідних  потреб  робітника. 

Дійсна  риночна  ціна  робочої  сили  звичайно  не  зовсім 
відповідає  ЄЇ  вартости,  буває  раз  висша.  др)тип  раз  низша 
р.ід  неї.  Але  тут,  так  само  як  для  кождого  іінпіого  товару, 
конкуренція  старає  ся  безнастанно  спровадити  ціну  до  від- 
повідного відношеня  з  суспільною  вартостію.  Сли  цїна 
спадає  попизше  норми,  робітники,  котрих  потреби  не  зов- 
сім заспокоюють  ся,  працюють  гірше  і  менше,  ніж  зви- 
чайно, а  деколи  зовсім  не  хочуть  працювати,  так  іцо  з  од- 
ної або  другої  причини,  подача  робочої  сили  обнижує  ся  в 
відноиіеню  до  попиту  і  цїна  єї  підвисшує  ся.  Взагалї  для 
капіталіста  при  звичайних  условинах  є  догіднїйше,  з  огля- 
ду на  добру  роботу  і  спокій,  платити  за  робочу  силу  не  мен- 
ше, як  виносить  ЄЇ  вартість.  Платити  більше  єму  не  опла- 
тить ся.  але  звичайно  він  не  потребує  платити  більше,  бо 
на  ринку  він  знаходить  ся  в  більиі  сприяючих  обставинах, 
як  продавці  робочої  сили.  Цей  иослїдний  йде  продавати 
свою  робочу  силу  тоді,  коли  не  має  з  чого  жити;  підприє- 
мець по  більшій  части  не  є  змуіиевий  наняти  дану  особу 
■ —  замість  одного  робітника  легко  знайти  другого,  а  в 
більиґ  розвиїїеиії^г  капіталістичнім  устрою  звичайно  на 
ринку  є  більше  робочої  сили,  ніж  ЄЇ  потреба  для  підпри- 
є]\п(]*в.  (Тут  можемо  завважити.  иі;о  сама  сила  капіталістич- 
них відносин  витворює  вічну  падвижку  иаємної  робочої 
сили,  так  звану  резервову  пі:)омислову  армію.  Впрочім  вже 
початкове  нагроічаджеиє  иаємної  робочої  сили  витворило  в 
Европі  значну  єї  надвшкку  нп  початку  мануфактурної  до- 
би). 

Капітплїстови  не  ходить  о  те,  щоби  заробітна  праця 
зппевнювплп  ])опітникови  средства  до  жптя.  лиш  о  те.  що- 
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би  витягнути  з  працї  наемного  робітника  якнайбільший 
зиск.  Щоби  однак  зрозуміти  поход;кенв  того  зиску,  тре- 
ба пояснити:  яка  є  ціна  витвореного  робітником  товару, 
і  з  яких  частий  она  складає  ся;  тому  що  ціна  товару  озна- 
чує ся  вартостію  праці  вложеної  в  него,  отже  треба  зачати 
від  вартости. 

Суспільну  вартість  продукту  творпть  ціла  сума  сус- 
пільної енерґії  праці,  котру  тратить  ся  на  його  витвір.  Оче- 
видно в  вартости  викінченого  продукту  містить  ся  цілий 
ряд  утрат  енерґіі  праці,  починаючи  від  добуваня  безпосе- 
редно  з  окружаючоі  природи  сіфих  матеріялів,  а  кінчаючи 
на  доставі  готового  продукту  з  місця  продукції  на  місце 
зужитку.  Найкраще  буде  розглянути  це  на  конкретнім  при- 
мірі,  при  чім,  щоб  було  коротко  а  ясно,  ми  будем  означу- 
вати одиницю  енерґії  праці  виразом  "година",  розуміючи 
під  тим  годину  простої  працї  о  середній  інтензпвности. 

Робітніш  вирабляє  рушніщю.  Очевидно  вартість  руш- 
ниці обнимає  передовсім  вартість  матеріялу.  який  зужито 
па  пю:  желїза,  міди,  дерева,  лякеру  і  т.  д.;  припусті]\г.  що 
те  все  представляє  вартість  100  годин.  Руишгщю  віграбляс 
ся  при  помочи  знарядів  -  варстатів  з  приміненєм  молотків, 
пилок,  пильників  і  т.  д.  Але  їх  вартість  не  в  цілости  входить 
в  вартість  рушніщї:  кождого  знаряду  вистарчить  звичайно 
не  на  одну  рушніщю,  але  на  далеко  більше,  отячЄ  до  вар- 
тости кождої  рушніщї  вчислює  ся  лиш  певну  часть  варто- 
сти знарядів;  сли  знаряди  вистарчають  на  100  рушніщь. 
то  Уюо.  сли  на  10,  то  Ую  —  взагалі  таку  часть,  яка 
відповідає  величині  знищеня  ся  знарядів  прп  віфобленю 
кождої  рушниці.  Сли  варстат  коштує  50.000  годин,  а  ви- 
старчить його  на  5.000  рушніщь,  то  з  його  вартості!  вхо- 
дить в  вартість  рушніщї  10  годин;  сли  робітня  коштує 
1.000.000  годин,  а  вистарчить  єї  на  200.000  рушніщь.  то 
з  еї  вартости  на  одну  рушницю  припадає  5  годин  і  т.  д. 
Припустім,  що  ціла  вартість  зужитих  частий  знарядів  вино- 
сить 400  годин;  разом  з  попередннми,  буде  500  годин. 

Опісля  сам  майстер  працює  над  рушніщею  і  ця  "яш- 
ва"  праця  (прозвана  так  в  відріжненю  від  "мертвої",  прп- 
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збираної  попередно  в  знарядах  і  матеріялї)  вчпсляє  ся, 
очевидно,  до  суспільної  вартостн  продукту.  Як  звісно,  руш- 
ницю впрабляв  не  оден  майстер,  але  множество  робітників 
з  поділом  працї  межи  шімн;  це  не  зімінюс  сутп  річп:  треба 
лиш  обчислити  цілу  суму  живої  працї.  Припустім,  що  цею 
сумою  є  250  одиниць  енергії  працї,  250  "годині".  Загалом 
вартість  рупиппдї  виносить  750  годин. 

Звичайна  ціна  такої  рушниці  відповідає,  згідно  з  зако- 
ном обміну,  такій  скількости  грошей,  котра  "'коштує"  750 
годин,  припустім  —  75  рублів.  В  поодиноких  случаях  ка- 
піталіст продає  ЄЇ  дорожше  або  танше,  але  рпночна  ціна 
змагає  до  удержаня  ся  на  уровени  вартостн  і  п  є  р  є  с  ї  ч  н  о 
стоїть  близько  ньоі.  Взагалі  для  лекшого  обчисленя  даль- 
ше будем  всюди  приймали,  що  праця  робітника  є  простою, 
о  середній  інтензивности,  та  що  година  тої  праці  відповідає 
і  О  копійкам.  — 

Капіталіст  купує  робочу  силу  за  50  копіок  на  день, 
відповідно  до  ЄЇ  вартості!,  що  рівнаєся  5  "годинам".  Слиб 
щоденна  утрата  енерґії  працї  робітника  виносила  лиш  5 
годин,  який  би  вислід  був  з  того  для  капіталіста? 

бго  видатки  на  рушницю  виносять:  за  матеріял  і  зна- 
ряди  50  рублів  (500  годин),  за  робочу  силу,  яку  мусить 
купувати  на  50  днів  (чнслячи  250  годин  живої  працї  по 
5  годин  денно)  .25  рублів:  загалом  75  рублів,  бо  єї  вар- 
тість виносить  750  годин:  капіталіст  не  має  анї  страти,  анї 
зиску,  але  в  той  спосіб  провадити  підприємства  не  можна. 

Робітник  тратить  денно  тілько  енергії  працї,  кілько 
виносить  витворенє  робочої  сили  —  5  годин;  в  той  спосіб 
вій  дістає  від  капіталіста  50  копіок  і  вносить  в  вартість 
продукту  також  50  копіок.  З  огляду  на  такі  условини  жива 
праця  не  дає  зиску,  тим  більше  не  очікує  ся  його  від 
мертвої  праці:  ті  500  годин,  які  страчено  на  знаряди  і  на 
і^іатеріял,  лишають  ся  500  годинами;  давнїйиіа  енергія 
праці  і  єї  продукції  вчислює  ся  лиш  до  вартостн  продукту, 
але  она  сама  лііиіае  ся  незмінною  і  до  вартості!  проду!хту 
вносить  ті  самі  50  рублів,  котрі  капіталіст  стратив  на  за- 
купно средств  продуїщії. 
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Але  ели  капіталіст  кушш  роби  чу  силу,  то  він  мас  право 
розпоряджати  ся  нею  інакше,  ніж  як  се  ми  представили  на 
попереднім  примірі;  він  мусить  витягнути  з  неї  цілу  можли- 
ву суму  користип.  Робочоі  сили  вистарчить  денно  не  лиш 
на  5,  але  на  10,  на  12,  а  часом  на  і 5  годин.  Капіталіст 
змушує  робітника  тратити  денно  не  5,  але  припустім  10 
годин  праці.  Робітник  згоджує  ся  на  те,  бо  він  продав  свою 
робочу  силу  і  правно  може  розпоряджати  нею  топ,  хто  єі 
купив.  Тоді  на  виріб  рушниці  треба  не  50,  але  25  робочих 
днів  (250  ;  10). 

Видатки  капіталіста:  50  рублів  средства  продукції,  50 
кой.  X  25,  т.  є,  12%  руб.  —  робоча  сила;  загалом  62% 
руб.  Вартість  рушниці  =  750  годинам,  ціна  75  руб.;  в 
результаті  —  12%  руб.  зиску. 

Жерело  зиску  є  слідуюче:  витворене  робочої  сили  ден- 
но коштує  5  годин,  єі  вартість — 5  годин,  а  денна  праця  на- 
емного робітршка  10  годин;  денно  він  дістає  50  кой.,  а  до 
вартостп  продукту  його  праця  додає  цілого  рубля.  Ті  12% 
рублів,  які  капіталіст  видав  на  купно  робочої  сили,  творять 
125  годин,  а  сума  живої  праці,  страчена  в  протягу  25  днів 
—  250  годин.  Робітник  не  лиш  відробив  все  те,  гцо  коштує 
його  удержанє,  але  витворив  такон;  125  годин  нової  вар- 
тостп, по  5  годин  денно.  Та  нова  вартість  називає  ся  ''до- 
датковою вартостію";  власне  она  творить  зиск  капіталіста. 
Перші  5  годин  ш;оденної  утрати  енергії  робітника  творять 
так  званпй  необхідний  час  праці,  коли  робітник  від- 
робляє вартість  своєї  робочої  сили.  Прочі  години  пред- 
ставляють додатковий  час  праці  —  час  праці  додат- 
кової. 

Так  отже  хоч  робоча  сила  є  товаром,  але  товаром  о 
спеціяльннх  прикметах:  єі  зужитє  витворює  впсшу  вар- 
тість, ніж  єі  власна.  Ціла  вага  і  ціль  продукції  заключає 
ся  для  капіталіста  в  тім,  щоби,  додаючи  утрату  робочої 
сили  наймленпх  робітників  до  вартостн  средств  продукції, 
витворити  на  свою  користь  додаткову  вартість,  яка  при 
продажи  продуктів  прибирає  цзошеву  форму  зиску.  Для 
капіталіста  єго  капітал,  це  "самозростаюча"  вартість. 
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В  висше  наведенім  ирнмірі  капітал,  вложений  капіта- 
лістом в  підпри(іМство  —  в  продукції  рушниці,  творить  в 
формі  грошевій  62^  рублів,  що  відповідають  625  годинам 
"мертвої  праці".  З  них  500  годин,  котрі  містять  ся  в  мате- 
ріялах  і  знарядах  продукції,  ввійшли  лиш  без  зміни  в  за- 
гальну вартість  продукції,  лиш  ''заховали  ся"  в  процесі 
продукції,  але  они  не  беруть  жадної  участи  в  витвореню 
додаткової  вартости.  в  це  так  звана  "'постійна  часть  капі- 
талу", або  коротше  —  сталий  капітал.  ГІрочі  125 
годин,  іцо  представляють  вартість  набутої  через  капіталі- 
ста робочої  сили,  мають  зовсім  инші  прикмети:  не  лиш 
заховують  ся  вони  в  процесі  праці,  в  процесі  зужитя  ро- 
бочої сили,  але  в  загальній  вартости  продукту  они  замі- 
нюють ся  в  250  годин  ''живої"  праці,  отже  улягають  скіль- 
кістевій  зміні,  збільшуючись  о  125  годин  додаткової  вар- 
тости. 6  це  "змінна  часть  капіталу"  або  капіталзмін- 
н  и  й.  Так  отже  лшп  змінний  капітал,  за  котрий  купує  ся 
робоча  сила,  витворює  в  дїйсности  додаткову  працю;  ста- 
лий капітал  —  вартість  средств  продукції  —  не  має  цеї 
здібности. 

Відношене  додаткової  вартости  до  змінного  капіталу, 
або  також  відношене  додаткового  робочого  часу  до  необхід- 
ного —  називає  ся  нормою  додаткової  варто- 
(гги.  В  наведенім  примірі  на  щоденну  утрату  змінного 
капіталу,  що  виносить  50  кой.,  припадає  5  годин  додатко- 
вої праці,  що  таколі  рівнає  'ся  50  кой.,  отже  норма  додат- 
кової вартости  =  100%.  Очевидно,  норма  додаткової  пра- 
ці є  мірою  зиску,  який  капіталіст  витягає  з  купленої  робо- 
чої сили. 

В  кождім  капіталістичнім  суспільстві  норми  додатко- 
вої вартості!  в  ріжніїх  галузях  продукції  і  в  ріжніїх  під- 
приємствах, змагають  до  одної  пересічної  уровени.  Це  за- 
лелшть  від  дїланя  конкуренції.  Слії  в  якійсь  ґруиі  підпри- 
ємств норма  додаткової  вартости  стає  ся  внсша  як  в  ин- 
иіих,  тоді  почпнає  ся  сильний  відплив  робочих  сил  з  тих 
підприємств  до  пнпіііх,  де  є  менший  визиск.  Але  тоді  від- 
ношене попиту  і  подачі  робочої  сили  зміняє  ся  д.ия  першої 
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ґрупїї  підприємств  на  користь  робітників  і  підприємці  'З 
тої  ґрупи  є  умушені  підвисшити  платню,  або  зменшити 
час  праці,  взагалі  знизити  норму  додаткової  вартости.  Про- 
тивно, в  прочих  підприємствах,  в  наслідок  більшого  на- 
пливу робочих  рук,  відношене  сил  змінює  ся  на  •  користь 
підприємців  і  норма  додаткової  вартости  обнижує  ся  деш,о. 
Але  остаточно  ріжницї  висоти  норм  вирівнують  ся. 

Так  отже  суть  капіталістичної  продукції  полягає  на 
тім,  що  робоча  сила,  перемінюючись  в  товар,  куплена  ка- 
піталістом за  його  змінниіі  капітал,  зуживає  ся  в  продукції, 
при  чім  она  відтворює  свою  вартість,  і  ще  творить  додат- 
кову вартість,  яка  є  ліерелом  ''зиску''  для  капіталістичної 
кляси. 

Межи  економістами  панувала  думка,  що  зиск  кляси 
капіталістів  не  творить  ся  в  продукції,  але  в  обміні,  і  поля- 
гає на  тім,  що  капіталіст  продає  товар  внсше,  ніж  виносить 
його  вартість.  Прим.  —  товар,  якого  вартість  є  100  годпн, 
і  якого  ціна,  відповідаюча  вартости,  є  10  рублів,  капіта.тїст 
обмінює  за  товар,  котрого  вартість  =110  годинам,  ці- 
на =  11  рублів;  він  одержує  1  рубель  зиску.  Але  в  дійсно- 
сти  в  той  спосіб  можуть  збогатитп  ся  лиш  одинщї;  зиску 
к  л  я  с  и  капіталістів  в  топ  спосіб  пояснити  не  можна.  Сли 
першіпі  капіталіст  за  товар  о  цїнї  10  рублів  одержав  товар 
о  цїнї  11  руб.  то  другий,  противно,  замість  11  рублів  одер- 
гкав  10,  т.  є,  1  рубель  страти;  оба  разом  не  од  врятують  анї 
зиску;  анї  не  мають  страти;  перед  обміном  они  мали  товар 
в  загальній  сумі  21  рублів  і  по  обміні  тілько  осталось,  лиш 
той,  хто  мав  більше,  дістав  менше  і  на  відворот.  Слп  на- 
віть припустимо,  що  кождпй  продаючпй  мусить  конечно 
ошукати  купуючого,  то  прецїнь  продавець  з  черги  му- 
сить стати  купуючим,  отїке  рівнож  мусить  бути  ошуку- 
ваним. 

Взагалі,  колпб  не  істнувало  пнше  жерело  зиску  побіч 
обміну,  кляса  капіталістів  не  могла  би  істнувати. 
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г)  Вплив  розвиваючих  ся  капіталістичних 
підприємств    на    перестаріл'і    форми    про- 
дукції. 

Рукодільні  повставали  і  розвивали  ся  серед  скомплї- 
кованої  злукп  ріжнородних  економічних  форм.  В  міськім 
иеретворчім  промислі  панувала  домашна  форма  капіталі- 
стичної продукції,  але  переховали  ся  також  численні  остан- 
ки дрібно-бурягуазного  ремісничого  устрою  з  властивими 
йому  корпораціґшпми  орґанізаціями. 

По  селах  переважали  кількостево  останки  натураль- 
ної продукції  —  дрібні  рільничі  господарства  з  ріжними 
помічними  реїііеслами;  торговельний  капітал  старав  ся  роз- 
ипірптп  на  них  свою  орґанізаторську  діяльність  визиску; 
це  вдало  ся  йому  в  значнім  степени,  але  не  цілковито, 
бо  він  стрічав  не  мало  перепікоди  в  виді  численних  пере- 
житків февдальних  відносин.  Процес  розвитку  і  усуваня 
старих  форм,  який  розпочав  ся  під  вплпвом  торговельного 
капіталу,  під  впливом  промислового  капіталу  посував  ся 
далеко  скорите,  робив  собі  побіч  давних,  також  нові  до- 
роги. 

Виступаючи  до  конкуренції  з  дрібно-ремісничою  фор- 
мою продукції,  ве.шка  мануфактурна  продукція  показала 
ся  спльнійшою  від  першої.  Велика  продуктивність  техніч- 
но поділеної  праці  в  рукодїльнях  спричинила  так  ве.шке 
обниженє  вартости,  от^ке  і  цін  продуктів,  якого  ремесло  не 
було  в  сплї  видержати,  тому  то  ремесло  скоро  упадало 
Б  тих  галузях  перетворчого  промислу,  котрі  заняла  руко- 
дільня;  а  число  таких  галузий  все  зростало. 

Щоби  хоч  часово  видерікати  нерівну  конкуренцію,  це- 
хові майстри  були  змушені  за  якунебудь  ціну  збільиїити 
видатність  праці,  або  принай^иїї  збільшити  єї  визиск.  В 
наслідок  того  в  рукодїльнянім  періоді  виступають  з  особ- 
лпвиїою  силою  обяви  розкладу  старих  ремісничих  орґа- 
нїзацій,  які  то  обяви  появилп  ся  влсе,  хоч  в  мениіій  ]\гірі. 
п  попоредтл^г  періоді:  зріст  оґоізму  серед  майстрів,  здіаганє 
г.сїми  силаі\ги  перепп^одити  чолядника^г,  га;оби  не  ставали 


—  202  — 

самостійііівіп  р(\ліісіііікаміі.  упадок  давіїої  безіюсередиої 
звязії  мслчії  майстрами  і  челядниками,  завзята  клясова  бо- 
ротьба межи  орґанїзаціямп  перших  і  других,  вкінцп  внут- 
рішнпп  розпад  самих  цехів,  який  проявляв  ся  в  змаганіо 
декотрих  майстрів  оминути  стісняючі  їх  особисто  ЦЄХ(»ВІ 
постанови,  і  визискувати  своїх  товарипйв  —  инппіх  ]\гай- 
стрів  —  подібно,  як  се  робили  торговельні  капіталісти. 
Здібність  цехів  до  жптя  зменшувала  ся  дуже  скоро. 

Цехові  орґанїзації  —  так  як  і  всї  пнші  пережиті  фор- 
]ми  —  тратили  не  лиш  свою  суспі.тьну  ужиточність.  але 
ставали  ся  навіть  шкідливими  для  дальшого  розвитку  сус- 
пільства. Цехи,  які  мали  монополь  продукції,  а  вчасти  ,лго- 
нополь  ринку  в  більшости  ^гіст.  були  великою  иереиікодою 
розвиткови  рукодїльнї.  Інтереси  більшости  суспільства  ви- 
імагалп  дальшого  розвитку  рукодїльнї;  тому  конечно  була 
потрібна  свобода  капіталу,  знесене  цехових  ограничень  і 
привілеїв. 

Цехи  стали  в  оборонї  своїх  тїсних  інтіересів,  і  тому 
заняли  вороже  становиїце  зглядом  технїчного  поступу,  ко- 
трий грозив  загладою  дрібним  иродлщентам.  Користаючи 
з  свого  суспільного  значіня.  з  свого  впливу  на  правитель- 
ство, цехи  всїмп  спла^ш  перешкаджали  впровадженю  до 
суспільної  технїки  нових  винаходів  і  осягали  часто  те.  що 
Бішахідники  пгаули  разом  з  свої^ги  винаходами.  В  таких 
случаях  реакційна  роля  старих  орґанїзацій  виступала  ду- 
же врфазно. 

В  топ  спосіб  в  свідомости  нових  промислових  кляс. 
буржуазії  і  пролетаріяту.  постепенно  иифила  ся  і  ствер- 
джувала ся  думка  о  конечности  знесеня  цехового  устрою. 
,Дїяльність  правительства  чи^фаз  більше  звертала  ся  щ^о- 
тп  переяиїтих  орґанїзацій. 

По  утратї  суспільного  значіня.  цехи  почали  поволп 
])озпадати  ся  формально.  Передовсї^г  они  стратили  свою 
давну  незалежність.  Королівська  власть  присвоїла  собі 
право  надавати  титул  ^гайстра  і  она  користала  енерґічио 
з  того  права  —  для  збільшеня  скарбових  доходів.  При 
видачі  патентів  на  майстра  отвіфало  ся  широке  поле  для 
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ііадужіїтя;  патенти  видані  одним  пануючим,  признавав  его 
наслїднпк  за  неважні,  бо  і  він  потребував  гізошпй.  Дуже 
часто  замість. тих  патентів  продавано,  як  то  вже  ми  гово- 
рили, привілеї  в  цїли  оминаня  цехових  ограничень,  наГі- 
частїйше  одно  і  друге  мало  місце  рівночасно. 

Такі  відносини  щзавительства  до  цехів  приспішили 
їх  )чіадок  в  Анґлїї,  де  они  зникли  скорше,  як  в  инших 
державах.  В  Нїмеччинї  они  істнували  аж  до  початку^  XIX. 
віку.  В  Франції  знесене  цехового  устрою  відбуло  ся  відразу 
дорогою  революції  в  1789.  р.  Але  і  там  в  тім  часї  они  _за- 
ледво  могли  вдержати  ся,  впиирані  всюди  конкуренцією 
р}тгодїльнї  і  домапшої  капіталістичної   продукції. 

В  часї  підданьства  селян  і  на  початку  капіталістич- 
ної доби,  серед  селянського  населеня  істнували  помічні 
ремесла.  Головну  ролю  межи  ними  г^зала  продукція  о- 
дежі  —  ткацтво  і  шите;  також  віфіб  мнопіх  необхідних 
в  господарстві  знарядів. 

Продукти  помічного  ремесла  споживано  почасти  в  вла- 
сних господарствах  вптворцїв,  почасти  продавано.  Враз 
з  розвитком  грошевих  зносин,  з  зміною  селянських  обо- 
вязків,  а  головно,  коли  появпв  ся  торговельний  капітал, 
продукція  на  продаж  в  помічних  ре^меслах  переважає  над 
продукцією  для  власного  ужитку.  Орґанїзація  по]\[ічнпх  ре- 
]\гесел,  залежна  від  ринку,  приймає  форму  домашного  ка- 
п іта лїстичного  промислу. 

Перехід  до  рукодїльництва  відбував  ся  на  ті.дг  полі  ду- 
же Н0В0.Ш.  Рукодїльня  на  селї  по  більпіій  части  заховує 
и;е  довго  сліди  "помічного"  характеру  тих  ремесел,  з  ко- 
трих повстала:  робітіппчи  не  є  лиш  єї  робітниками  —  в 
літі  оіпі  вертають  до  своїх  занять -на  ріли;  тоді  рукодїльня 
в  части,  або  зовсї^г  не  функціонує.  Часто  загальїпні  еконо- 
мічнтні  занепад  села  допроваджуй  до  упадку  рукодільні: 
нідпрпє]\[ець  вваїкає  кориснїйпнтм  для  себе,  щоби  селяне 
працювали  по  домах,  як  при  по]\гічніі\[  ремеслі.  Річ  по.тягає 
на  тім.  що  з  огляду  на  тпізт.кітй  уровень  потреб  селянина  і 
з  огляду  іья  друї^орядне  значінс.  як  для  рільтнп^а.  по^іічного 
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зарібку,  витвори  домашної  продукції  можуть  бути  продава 
ні  дуже  дешево,  поьпвіо  стародавної  технїкп. 

Однак  такпп  розклад  рукодїлгніщтва.  розкинене  його 
в  просторонп.  відворотна  переміна  п]зомпслового  капіталу 
в  торговельний,  є  в  кождім  разі  переходовим  явпще^г.  яке 
усуває  дальший  поступ  в  техніці.  Розвиток  великих  підпри 
ємств  о  високій  видатиости  праці  обнижує  ціну  до  такоі 
степени,  щ;о  она  перестає  винагороджувати  працю  селятпі- 
на  і  єго  родини.  Опісля  зменшує  ся  також  продукція  для 
безпосередного  зужптя.  Рукодїльнпцтво  витворює  сильний 
попит  на  сирі  матеріяли  і  селянин  бачить.  ш;о  для  него 
впгідніпше  продавати  їх.  ніж  обробляти.  Окрім  цего  кра- 
щий зверхний  виг.тяд  великих  капіталістичних  підпри- 
ємств, побіч  значної  дешевости,  є  причиною.  ш;о  селяне 
воліють  їх  радше,  нїж  вироби  власної  праці. 

Так  отя^е  з  поступом  технїкп  велшеої  продукції  розви- 
ває ся  суспільшт  поділ  праці:  рільніщтво  віддїлює  ся  від 
перетворчого  промислу,  селянин  або  йде  до  рукодї.тьнї.  а- 
бо  займає  ся  .ішш  рільництвом. 

Дрібна  рільнича  продукція  тратить  рівновагу,  позбав- 
лена підпори,  яку  мала  в  помічних  ремеслах,  і  сила  єї  опо- 
ру, з  ог.тяду  на  розвиваючі  ся  економічні  форми,  змен- 
шує ся. 

Це  є  основна  тенденція  розвитку  промислового  ка- 
піталу. В  рукодільнім  періоді:  в  першій  стадії  промисло- 
вого капіталізму,  проявляє  ся  она  в  слабій  мірі,  почасти  на- 
віть ЗОВСІМ!  маскує  ся.  через  повстанє  в  звязп  з  рукоділь- 
нями  деяких  нових  і  розвиток  декотрих  давних  помічних 
ремесел:  достава  матеріялів  для  рукодільні  показує  ся  і:о- 
рпснпм  занятєм  і  селяне  почасти  са:\гостійно.  почасти  п]')и 
помочи  підпрпє^щів-капіталістів.  щзодукують  ті  матеріяли. 
сли  на  те  позваляє  їм  техніка. 

Капіталізм  в  рільніщтві  взагалі  не  розвиває  ся  так 
скоро  і  не  з  таким  поводженєм.  як  в  перетворчім  про- 
мислі. 

Техніка  рільничого  господарства  не  позваляє  на  так 
широкий  поділ  праці,  який  бачимо  в  рукодїльни.  Чи  можна 
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поділити  на  складові  части  прим,  таку  чинність,  як  ора- 
не ?  Окрім  цего  ріжні  пільні  роботи  треба  виконувати  в  ріж- 
нім  часі,  а  се  ще  більше  зменшує  значінє  технічного  поді- 
лу праці  в  тім  обсягу  продукції. 

Тому  то  навіть  в  добі  рукодільні  велика  капіталістич- 
на і  дрібна  рільнича  продукція  виказує  малі  ріжниці  ш,о 
до  видатности  праці,  так  ш,о  дрібна  продукція  з  поводже- 
нєм  видержує  конкуренцію  великоі. 

Впрочім  великі  рільничі  підприємства  від  самого  по- 
чатку мають  певну  технічну  перевагу,  головно  ш,о  до  тран- 
спорту средств  продукції  з  ринку  і  готових  продуктів  на 
ринок.  Очевидно  техніка  великих  підприємств  розвиває  ся 
також  дуже  скоро.  Помимо  того  дрібні  господарства  ще 
довго  видержуть  конкуренцію  великих.  Брак  техніки  ви- 
нагороджує ся  велики]\і  иапрулгенєм  праці  дрібного  рільни- 
ка. Це  засадниче  недомаганє  того  господарства.  Лиш  над- 
звичайна утрата  енергії  праці  позволяє  дрібному  рільнико- 
ви  видержати  конкуренцію,  так  що  взагалі  праця  не  опла- 
чує ся. 

Границя  "/кивотности"  дрібного  господарства  лежить 
поза  обсягом  мануфактурної  епохи,  але  єго  "здібність  до 
житя"  в/ке  обнпжує  ся  значно  в  тій  епосї. 

(В  розділі  о  ґрунтовім  ренті  розглянемо  подрібнїй- 
иіе  історію  капіталістичного  рільніщтва.) 

г)    Т  о  р  г  о  в  є  л  ь  н  и  й   і    п  р  о  м  и  с  л  о  в  и  й   капітал. 

В  міру  того,  як  з  торговельного  капіталу  вирод?кує  ся 
проднісловий  капітал,  обсяг  суспільної  ролі  торговельного 
і.аиіталу  звужує  ся.  Він  тратить  своє  безпосередио  орґанї- 
заторське  значінє  в  продукції,  бо  ту  функцію  бере  проми- 
словий капітал. 

Для  иролпіслового  капіта.іу  каиіта.і  торговельний  стає 
(  и  посередником  при  закупні  средств  продукції  і  продажі 
това})!В,  але,  взагалі,  з  цого  не  слїдус.  и;о  то])говельиі  під- 
іі))П(;мства  ітапуютт,  над  про^пIсловнми.  Віднопіенє  сил  є 
ііііііііс:  СІЛ  торі'ог.сльннп  капіталіст  пробує  взнести  ся  по- 
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над  ролю  посередника  і  занятп  упривілїоване  становнскО; 
т.  є.  обншкуючп  значно  ціну  товарів,  внзпскуватп  над  міру 
промислового  капіталіста,  топ  посліднпп  волпть  обходптп 
ся  без  його  услуг  і  павязує  безпосередні  зноспнп  з  ринком. 

Однак  таке  огранпченє  функціі  торговельного  капіталу 
відбуває  ся  лиш  і  стілько,  оскілько  розвиває  ся  рукодїль- 
ніщтво;  а  це  послідне  ще  через  довшпп  час  —  в  Анґліі  до 
початку  Х\ИІ.  віку,  в  Німеччпнї  ще  пізнїпше  —  розши- 
рює ся  в  досить  скромних  розмірах,  побіч  дальше  істную- 
чоі  домово-капіталістпчної  продукціі. 

Окрім  цього  розвиток  рукодїльництва  в  многих  слу- 
чаях торує  дорогу  домашно-капіталїстпчній  системі:  конку- 
ренція рукодільні,  ослаблюючи  самостійного  дрібного  про- 
д^щента,  віддає  його  в  руки  торговельного  і  лихварського 
капіталу. 

Опісля  —  властитель  рукодільні  дуже  часто  є  також 
купцем  в  відношеню  до  дрібних  витворців,  котрі  достар- 
чують  йому  матеріялів  продукціі.  Часом  в  рукодільні  не 
виконує  ся  всіх  функцій  продукції,  декотрі  з  них  віддають 
ся  дрібним  продуцентам  працюючим  в  дома  —  тут  знов 
маємо  домашну  систему  каніталїстичноі  продукціі. 

Взагалі  слідом  висших  форм  капіталізму  і  під  іх  впли- 
вом розвивають  ся  звичайно  низші,  котрі  в  дальшім  своїм 
розвитку  з  черги  мусять  перейти  в  висші  форми. 

Що  відносить  ся  до  постепенної  снеціялізації  форм 
капіталу  —  відділенє  ся  капіталу  промислового  від  торго- 
вельного, а  також  повстане  кредитового  капіталу  —  то  це 
представляє  поодинокий  ступінь  розвиваючого  ся  поділу 
праці  межи  підприємствами  в  капіталістичнім  суспільстві. 

3.    Способи    суспільного    поділу    продуктів   в  добі    ману- 
фактури. 

Основним,  майже  загальним  снособо?*!  поділу  богацтв 
в  капіталістичнім  суспільстві  є  о  б  і\і  і  н.  незорґанізований 
риночнпй  поділ.  В  процесі  обміну  кожда  суспільна  кляса 
і  кождий  поєдинчий  член  клясп  одержує  свою  часть  су- 
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спільного  продукту.  Безпосереднпп  поділ  переховує  ся  зви 
чайно  лпш  в  нутрі  родинного  господарства. 

Значному  розвптковп  обміну  відповідає  поступ  гроше- 
вого обороту,  в  капіталістичній  продукції  іріш  є  необхід- 
ною підоймою;  без  него  єі  істнованє  неможливе.  Капіта- 
ліст набуває  за  гроші  средства  продукції  і  робочу  силу. 
Коли  через  співділанє  тих  елементів  продукції  одержує 
ся  продукт,  єго  знов  продає  ся  за  гроші.  За  одержані  гро- 
ші, або  за  їх  частину,  наново  купує  ся  робочу  силу,  знаря- 
ди  і  матеріял,  товар  знов  продає  ся  і  т.  д.  Опісля  товар  пе- 
реходить з  рук  до  рук,  аж  до  зулаїтя  —  знова  за  помочю 
грошей.  Зогляду  на  те  для  нормального  ходу  капіталістич- 
ного житя  є  річию  перворядної  ваги,  ш,обп  грошевш"і  обо- 
рот відбував  ся  правильно  і  без  перешкод,  щоби  подача 
грошей  все  відповідала  попитови.  В  який  спосіб  можна  це 
осягнути? 

Як  ми  вже  висше  зазначили,  гроші  представляють 
форму  вартостп,  яка  позволяє  переховувати  через 
неозначений  час  і  нагромаджувати  в  неограниче- 
ній  скількости  богацтва.  Они  такол;  викликують  змаганє 
до  неограниченого  г^зомадичсня  і  переховуваня.  Так,  ш;о  за- 
гальна сума  грошей  в  краю  о  обмінній  господарці  майже 
все  перевисшує  скількість  конечно  потрібну  для  обороту. 
Весь  надмір  лелчить  поза  сферою  обороту  —  в  кешенях, 
скринях  і  пивницях  властителів  і  відграває  ролю  гро- 
шевого скарбу. 

Власне  завдяки  істнованю  скарбу  подача  на  грошевім 
ринку  молхЄ  серед  звичайних  условіпі  легко  і  скоро  присто- 
суватись до  попиту. 

Подача  грошей  залслчить  від  условии  обміну  і  креди- 
ту. Висоту  пошгту  для  даного  періоду  часу,  як  це  влчЄ  ви- 
сше було  спімиеио,  молша  пізнати  в  слідуючий  спосіб:  до 
суми  цін  товарів  спроданих  за  готівку,  додає  ся  суіма  при- 
падаючих на  даний  період  сплат  на  рати — віднпмаючи  від 
них  ті,  які  взаїмио  зносять  ся,  а  вислід  ділить  ся  через  пе- 
ресічне число  оборотів  гропимі  ОтлхС  колибанє  ся  в  подачі 
гроиіей  залелаїть:  або  від  зміїні  кількост  і  ціп  товарів,  або 
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від  ЗМІШ1  в  розмірах  і  техніці  кредиту,  або  також  від  змін 
в  скорости  грошевого  обороту. 

Припустім,  що  для  однотижневого  періоду  загальна 
сума  цін  товарів,  продаваьшх  на  ринку  за  готівку,  виносить 
і  мілїон  рублів,  сума  сплат  на  рати,  менше  ті,  що  взаїмно 
зносять  ся  —  %  мілїона,  пересічне  число  оборотів  монети 
—  1.  Тоді  сума  пошіту  грошеіі  рівнає  ся  1,100.000  рублів. 
В  слідуючім  тиждни  в  наслідок  зросту  скількости,  або  під- 
висшеня  ся  цїн  товарів,  загальна  сума  їх  ціни  виносить  1^ 
мілїона  рублів,  а  прочі  условини  остають  ся  незмінені.  Ті 
нові  У2  мілїона  рублів  купуючі  товари  мусять  видістати  з 
своїх  скринь  і  заплатити  продавцям  —  інакше  не  можна 
набути  товарів.  Подача  грошей,  т.  є.  скількість  їх  в  оборо- 
ті побільшує  ся  о  пів  мілїона,  а  скарб  зменшує  ся  о  таку 
суму.  Противно,  колиб  сума  цін  товарів  не  збільшила  ся, 
але  зменшилась,  тоді  часть  грошеіі,  що  пішла  на  заплату 
за  товари,  осталасьби  в  кешенях  властителів,  побільшую- 
чи грошевий  скарб.  Так  само  річ  має  ся  при  зрості  або  об- 
ниженю  суми  сплат  на  рати.  Тут  техніка  кредиту  має  вели- 
ке значінє:  сли  нема  кредитових  інституцій,  котрі  переби- 
рають довги  ріжних  підприємств,  то  для  ринку  треба  біль- 
ше гроший;  треба  сплачувати  гріпвш  почасти  і  такі  довги, 
котрі  взаїмно  знесли  би  ся,  коли-б  були  рівночасно  подані 
до  відомости  і  зіставлені  взаїмно;  сума  тих  довгів  збільшує 
скількість  оборотових  грошей,  замість  перейти  до  скарбу. 

Припустім  тепер,  що  при  незміненій  сумі  цін  товарів 
' —  1  мілїон,  і  при  незміненій  сумі  сплат  на  рати  —  %  мі- 
лїона, пересічна  скількість  монетарних  оборотів  збільшила 
ся  з  1  на  2  і  товари  і  гроші  обертають  ся  скорше.  Тоді 
ринок  вспіє  замість  раз,  скористати  два  рази,  з  одної  і  тої 
самої  суми  грошей;  капіталіст  прим,  має  час  кушіти  за 
1.000  рублів  средств  продукції,  опісля  одержати  таку  суму 
з  продажи  товарів,  і  знов  кушіти  за  них  средств  продукції, 
т.  є.  обійти  ся  замість  з  2.000  рублів  лиш  з  1.000  рублями. 
Весь  грошевий  ринок  вимагає  лиш  750.000  рублів,  замість 
попередних  1,100.000  рублів;  прочі  750.000  рублів  лиша- 
ють ся  в  кешенях  властителів,  збільшуючи  скарб.  Зі  змен- 
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шенем  ся  скорости  товарово-грошевого  обороту  противні 
явища  мають  місце  -  часть  скарбу  переходить  в  оборот. 

В  тогі  спосіб,  при  нормальнім,  звичайнім  стані  річий 
утверджує  ся  відношене  ся  межи  пошітом  і  подачею  іро- 
шей.  Скарб  грає  ролю  резервоару,  звідки,  в  разі  потреби, 
вішливають  гроші  на  поле  обороту  і  куди  пливе  в  против- 
нім случаю  їх  надвишка. 

З  розвитком  капіталістичного  суспільства,  сума  оборо- 
тових  грошей  на  ринку  росла  далеко  скорше,  ніж  скарб; 
але  і  скарб  мусїв  збільшувати  ся,  бо  в  противнім  разі  був 
би  невистарчаючим  з  упливем  часу,  щоби  реґулювати  ко- 
либаня  величезного  грошевого  ринку.  Продукція  грошей 
мусіла  з  конечности  зростати.  1  справді  першим  крокам 
капіталізму  в  Европі  товариппів  небуваліпі  доси  привіз 
благородних  металів  з  нововідкритих  країв,  а  головно  з  А- 
мерики.  Впрочім  значіня  того  напливу  грошей  ослаблю- 
вав до  певної  міри  факт,  що  вартість  грошей,  отже  до  пев- 
ної степени  також  їх  сила  купна  впала  в  порівнаню  з  се- 
редніши  віками;  це  залежало  від  більшої,  як  давнїйше, 
легкости  добуваня  грошевих  металів,  завдяки  котрій  скіль 
кість  суспільної  енергії  праці,  вложеної  в  даній  сумі  гро- 
шей, стала  ся  о  много  меншою. 

Однак  потреба  грошей  росла  з  так  великою  скоростю, 
що  з  часом,  побіч  металевих,  почали  вживати  також  п  а- 
перових  грошей. 

Історія  повстаня  паперових  грошей  в  головних  начер- 
ках є  слідуюча.  Ваїкенє  грошей  при  обмінних  операціях 
перестало  бути  конечним  від  часу,  як  правительство  взяло 
на  себе  контролю  над  оборотом  грошей.  Правительство 
віфобляло  з  металю  грошеві  пластинки  в  даній  вазі,  формі 
і  вартости  монети.  Монету  від  тепер  приймали  без  ваікеня, 
бо  правительство  ручпло  за  єї  вагу  і  все  було  готове  При- 
пяти ЄЇ  назад  за  означену  на  них  сампх  ціну. 

Монети  витирають  ся  в  обороті,  тратять  на  вазі,  а  о- 
диак  все  заховуї^ть  ту  саму  силу  купна,  яка  є  на  них  озна- 
чена, бо  правительство  ис  відмовляє  ся  замінити  витерту 
монету  на  нову.  Коли  люде  певні,  що  уряд  все  обміняє  ви- 
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терту  монету  на  нову,  они  приймають  еї,  хочби  зовсім  не 
мала  ваги.  Звідси  лиш  оден  крок  до  паперових  грошей. 

Правительство  випускає  паперові  знаки,  за  котрі  ру- 
чить  і  котрі  всі  приймають  за  монету,  довіряючи  прави- 
тельству. Грошевий  знак,  це  —  можна  сказати  —  монета, 
що  витерла  ся  до  тоі  степени,  ш,о  з  неї  осталась  лиш 
назва. 

З  початку  правительство  випускає  лиш  обмінні 
паперові  гроші,  т.  є.  такі,  які  на  кожде  жадане  зобовязує 
ся  обміняти  на  благородні  металі  згідно  з  означеною  на 
них  ціною.  Обмінні  гроші  в  обороті  мають  вартість  таку  са- 
му, як  металеві.  Не  маючи  майже  жадноі  вартости  самі  про 
себе,  они  при  обміні  мають  ціну,  бо  неначе  представляють 
свідоцтво  на  присвоєне  собі  певпоі  скількости  суспільноі 
енергії  праці,  вложеної  в  грошевих  металях. 

Але  випускаючи  обмінні  паперові  гроші,  правитель- 
ство має  звичайно  на  оці  не  погребу  обороту,  але  свої  влас 
ні  потреби.  Паперові  гроші  є  для  правительства  вигідною 
формою  безпроцентової  ножички:  правительство  друкує' 
їх  і  опісля  виплачує  ними  видатки  уряду,  державну  служ- 
бу і  т.  п.  Тому,  що  потреби  правительства  ростуть  разом 
з  економічним  розвитком,  отже  нпч  дивного,  що  оно  випу- 
скає скількість  паперів,  яка  значно  перевисшує  пошіт  гро- 
шевого ринку.  Тоді  надмір  паперів  масами  напливає  до 
обміну  на  золото;  як  "скарб",  золоті  гроші  є  певніТішпм 
богацтвом,  ніж  паперові,  які  можуть  стратити  вартість  в 
разі  банкроцтва  правительства.  З  початку  державні  касп 
вимінюють  папери,  але  опісля,  коли  правительство  бачить, 
що  безпроцентова  пожичка  не  удає  ся,  оно  здержує  сво- 
біднип  обмін  і  обмінні  паперові  гроші  перемінюють  ся  в 
н  є  о  б  м  і  н  н  і . 

Силою  права  правительство  змушує  горожан  прийма- 
ти необмінні  паперові  гроші  і  само  також  приймає  їх  щлі 
плаченю  податків,  мит  і  т.  д. 

Побіч  необ]\гіннпх  паперів  золото  не  вдержує  ся  в  обо- 
роті: оно  або  замінює  ся  в  скарб,  або  йде  за  граніщю  як 
заплата  за  привожені  товари.  В  внутрішнім  обороті  позі- 
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стають  лиш  паперові  гроші,  але  їх  звичайно  є  за  богато, 
оільше,  як  треба.  Вийти  з  обороту  дуже  їм  трудно;  за  гра- 
ницею їх  не  приймають,  а  скарб  творять  дулш  сумнівний. 
Що-ж  тоді  стає  ся? 

Припустім,  що  в  якійсь  деряшві  дійсний  попит  на  гро- 
шевім ринку  виносить  800  мілїонів  рублів,  а  кредитових 
паперів  в  обороті  є  за  1.200  мілїонів.  Тоді  очевидно  1.200 
мілїонів  паперів  заступає  800  мілїонів  золота  і  представ- 
ляє в  обороті  ту  саму  вартість,  ш,о  800  мілїонів  рублів  золо 
том.  Тоді  вартість  кредитового  рубля  буде  рівнати  ся 
^"''*^°°°°Уі2оооооооо  або  Уз  золотого  рубля,  значить  ббУз 
коп.  золота.  Це  зазначують  в  топ  спосіб:  "курс  кредитових 
білетів  ббУз  коп.  золотом  за  рубля". 

Упадок  курсу  паперових  грошей  в  Росії  доходив  до 
23  коп.  за  рубля.  Взагалі  він  може  спадати  без  границь. 
В  Франції,  в  часах  першої  републики,  надмірне  друковане 
асигнацій  знизило  їх  цїну  до  2%%  номінальної  цїни,  т.  є. 
40  франків  асиґнат  рівнало  ся  1  фр.  золотом. 

Колибаня  вартости  необмінних  паперових  грошей  мо- 
жуть залежати  від  богато  рілінпх  причин,  чисто  економіч- 
1ПІХ  або  так  званих  політичних.  Прим,  політичне  непевне 
положене  держави  підчас  війни,  революції  і  т.  п.  —  відра- 
зу обнижує  к}фс:  довірє  до  правительства  зникає  значно 
і  зменшує  ся  сильно  попит  на  його  кредитові  па- 
пери. Упадок  курсу  викликує,  очевидно,  підвисшенє 
всіх  цін  в  нутрі  краю,  а  підвпсшенє  курсу  противно  —  упа 
док  цін.  Але  колибане  цін  не  наступає  сейчас  по  змінах 
курсу.  Найскорше  нрпноровлюють  ся  до  курсу  цїни  това- 
рів продукованих  головно  на  вивіз  а  такогк  тих,  які  приво- 
зять з  за  границі;  так  діє  ся  тому,  що  курс  паперів  реґулює 
ся  наперед  на  заграїшчнім  ринку,  а  на  внутрішнім  гроше- 
вім ринку  не  моїке  бути  докладно  означеним,  бо  там  майже 
не  курсують  металеві  гроиіі,  після  котрих  означує  ся  курс 
паперових  грошей.  Повільнїйиіій  зміні  піддають  ся  цїни 
товарів,  які  липі  в  части  привозять  або  вивозять,  а  проду- 
кт іиапнх  головно  і  зулаїваннх  в  нутрі  краю.  До  таких  това- 
рів  налелхить  також  робоча   сила.  Тому   то   упадок  курсу 
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взагалі  є  некорисний  для  робітничої  кляси:  ціни  средств 
конечних  для  житя  підносять  ся  скорше,  ніж  платня  ро- 
бітникам; капіталісти  ніколи  не  спішать  ся  піднести  єі  від- 
повідно до  підвишки  цін  на  средства  живности. 

В  великій  масі  відбуваючих  ся  обмінних  операцій  ку- 
пно і  продала  на  кредит  стають  ся  ш,о  раз  частіпшим  яви- 
щем. Рівиоїк  і  лихва  в  добі,  котру  тепер  досліджуємо,  сягає 
величезних  розмірів. 

Правительство  від  самого  початку  періоду  обмінноі  го- 
сподарки бере  на  себе  контролю  над  кредитовими  опера- 
ціями. В  разі  потреби  оно  номагас  відзискати  довг,  але  під 
услівем,  ш,о  істнують  письменні  докази  довгу,  так  зв.  кре- 
дитові документи. 

Найпростїйшою  формою  кредитового  документу  є  за- 
писане довгу  в  торговельну  книгу.  Торговельники  прова- 
дять в  означенім  порядку  книжки,  в  котрих  затісують  ко- 
му і  кілько  они  винні,  і  кілько  їм  винні:  коли  приходить 
час  заплати,  они  порівнують  торговельні  книжки  меиаі  со- 
бою і  платять  грішми  лиш  ріжницю  межи  довгами  з  обох 
сторін. 

Наііважнїйшою  формою  кредитового  документу  є  "ве- 
ксель" —  квіт  на  затягнений  довг,  уложений  після  прав- 
них  всказівок.  Це  є  одинокий  кредитовий  документ  в  між- 
народній торговли.  Він  заступає  гроші  в  слідуючий  спосіб. 

Припустім,  щ,о  російський  купець  А.  вислав  пшеницю 
анґлійському  купцеви  Г.  Аиґлїйський  фабррікант  В.  продав 
машину  російському  купцеви  Б.  Тоді  В.  купує  від  А.  ве- 
ксель виставлений  на  Англичанина  Г.  і  посплае  його  Ан- 
ґличанинови  В.,  котрий  одержує  гроші  від  Г.  після  цего 
вексля.  Обійшло  ся  зовсім  без  посиланя  грошей,  а  кождий 
одержав  своє,  без  видатків  і  ризпка  подвійної  пересилки. 

Разом  з  розвитком  кредиту  появпли  ся  інституції,  що 
займають  ся  лиш  кредитовими  операціями:  з  одної  сторони 
одержують  они  кредит  від  тих.  що  розпоряджають  свобід- 
нимп  капіталами,  з  другої  сторони  дають  кредит  капіталі- 
стам, які  його  потребують,  т.  є.  пускають  в  оборот  свої  і 
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ложичені  від  других  гроші.   Такі  інституції  називають  ся 
банками. 

Докладнїйше  розглянемо  форму  кредиту  і  його  значі- 
не  в  загальній  системі  народної  господарки  тоді,  коли 
буде  мова  не  о  повстаючім  (рукодїльнім),  але  о  розвине- 
нім капіталї.  В  кождім  разї  вже  в  добі,  котру  тепер  роз- 
слідокуємо,  кредит  має  великий  вплив  на  обмін,  а  через 
нього  також  і  на  продукцію.  Взагалі  вплив  є  того  рода,  що 
кредит  помагає  розвиткови  великої  продукції,  бо  часово 
:тортає  в  одних  руках  прокуційні  средства  многих  осіб. 

4.  Подїл   суспільного  продукту  межи  ріжними  капіталїсти- 

чниіУіи  клясами. 

а)  З  и  с  к. 

Від  часу,  як  повстала  суспільна  кляса  купцїв,  повстав 
НОВІШ  спеціяльний  вираз  —  "зиск"  —  щоби  означити  єї 
участь  в  суспільнім  продуктї,  так  як  участь  прим,  ремісни- 
ка означено  виразом  "заробок".  Рілчніщя  в  тих  назвах  ви- 
разно показує,  що,  після  загального  погляду  в  суспіль- 
стві, дохід  ремісника  є  вислїдом  його  працї,  підчас  колп  до 
хід  купця  не  залежить  в  такім  степени  від  його  працї.  За- 
гально вважає  ся,  що  купець  не  продукує  нїчого, 
бо  щзодукт  виходить  з  його  рук  в  такій  самій  постатї.  в 
якій  він  його  набув;  противно,  праця  ремісника  витворює 
матеріяльїн'  зміни,  творить  новий  продукт. 

Цей  погляд  операє  ся  лиш  на  поверховні]\[  гляданю 
на  явище  і  випливає  з  хибного  розумованя.  Продукту  не 
ічоїкна  вваїкати  за  скінчений,  коли  не  молша  його  зужити 
гам,  де  його  витворено;  перевоїкенє  його  з  одної  місцево- 
стп  до  другої  або  з  одного  господарства  до  другого  є  конеч- 
ною кінцевою  операцією  "продукції".  Під  тим  зглядом  пра- 
ця купця  не  ріїкнить  ся  нїчим  від  працї  ремісника;  і  о 
скілько  зиск  залелчпть  від  суспільно-полаїточної  утрати  е- 
нерґії  працї  зі  сторони  купця,  о  стілько  є  дїйсним  за- 
рібком. 
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Але  дохід  купця  не  полягає  виключно  на  торговель- 
нім зарібку.  Купець  від  початку  виступає  в  ролї  торговель- 
ного капіталіста.  Він  бере  верх  над  дрібнпмп  підпрпємст- 
вамп,  і  зиск,  котрий  з  них  тягне,  залежить  не  від  скілько- 
стп  виконаної  ним  суспільно-пожиточної  праці,  але  від  роз 
мірів  капіталу  і  від  його  власти  над  продуцентами.  В  той 
спосіб  зиск  по  найбільшій  части  не  є  зарібком;  і  чим  даль- 
ше, тим  в  більшій  степени  ДІЙСНИЙ  торговельний  заробок 
топить  СЯ  в  торговельнім  ''зиску'',  зходить  в  порівнаню  з 
ним  до  зера. 

То  само  відносить  ся  і  до  промислового  капіталіста: 
зиск,  який  він  одержує,  не  є  в  жадній  звязп  з  величиною 
страт  енерґії  праці,  котрих  вимагає  його  орґанїзаторська 
діяльність.  Противно,  рівночасно  з  зростом  підприємства, 
капіталіст  звп-чайно  здає  чтфаз  більшу  часть  своєї  роботи 
на  наємних  робітників,  зменшуючи  розміри  своєї  орґанї- 
заторської  праці;  але  його  зиск  зростає. 

В  тім  значіню  протиставленє  капіталістичного  зиску 
зарібковн  цілковито  відповідає  дійсности.  Походженє  про- 
мислового зиску  ми  вже  впсше  пояснили.  Він  повстає  з  до- 
даткової вартости,  т.  є.  з  додаткової  праці  наємних  робіт- 
ників. Дохід  торговельного  капіталу  в  домово-капіталісти- 
чній  спсте:мі  є  також  вислідом  додаткової  праці  дрібних  вп- 
творцїв.  незалежних  лиш  формально;  ріжниця  в  обох  слу- 
чаях не  є  річевою  і  она  зникає  що  раз  більше  в  ^ііру  то- 
го, як  торговельний  капітал  стає  ся  промисловим. 

Розслїдячуючп  справу  зиску  капіталіста,  треба  пере- 
довсім зазначити,  що  норма  додаткової  вартости  не  є  до- 
статочною мірою  зиску;  ця  норма  вияснює  лтіш  одну  сто- 
})ону  справи  —  о  скілько  некорпстим  є  для  робітника  пра- 
цювати в  чужім  підприємстві,  але  не  показує  вона  з  дру- 
гої сторони  —  о  скілько  корисним  є  для  капіталіста  про- 
ваджене підприємства. 

Ми  розглядали  вже  оден  прпмір  капіталістичного  під 
приємства  —  віфіб  рушніщь.  Норма  додаткової  вартости 
творила  там  100%.  бо  ті  121/2  рублів,  які  капіталіст  стра- 
тив на  купно  робочої  сили,  принесли  йому  125  годин  до- 
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даткової  працї,  рівній  12У2  рублям.  Але  капіталіст  вложив 
в  підприємство  не  лппі  змінний  капітал;  він  вложпв 
пі;е  50  руб.  сталого  капіталу  —  впдаток  на  матеріялп 
і  знарядн.  Після  свого  рахунку  він  одержав  121/2  руб.  зиску 
з  цілих  62%  руб.  витраченого  капіталу,  або  20%  від  ка- 
піталу. Число  проценту  зиску  з  цілого  капіталу  на- 
зиває ся  нормою  зиску. 

Очевидно  норма  зиску  є  меипіа  від  норми  додаткової 
вартости  бо  норма  додатковоі  вартости  числить  ся  лиш  пі- 
сля капіталу  змінного,  а  норма  зиску  від  всего  капіталу 
—  і  сталого  і  змінного.  В  наведенім  примірі  є  пять  разів 
більший  від  змінного  капіталу,  а  норма  зиску  пять  разів 
менша  від  норми  додаткової  вартости, 

Иншпй  підприємець  вложив  в  підприємство,  припу- 
стім, відносно  ще  більше  сталого  капіталу,  прим  112%  ру- 
блів на  ті  самі  12%  руб.  капіталу  змінного.  Тоді,  при  тій 
счямій  нормі  додатковоі  вартости  норма  зиску  буде  виноси- 
ти лиш  ^^'Уц.^,  т.  п.  10%.  Отже  друге  підприємство  є  мен- 
иіе  корисне  ніж  периіе ;  це  походить  звідси,  ш;о  сталого  ка- 
піталу вложено  в  друге  підприємство  значно  і\генпіе. 

Взагалі  при  однаковій  нормі  додаткової  вартости,  нор- 
ма зиску  є  тим  низшею,  чим  меншим  є  змінний  капітал 
в  відношеню  до  сталого. 

Інакше  молша  представити  це  в  той  спосіб:  нор- 
ма зиску  з  огляду  на  дану  норіму  додатковоі  вартости 
є  тпі\г  низитою.  чим  внешни  є  орґапічний  склад  капіта- 
лу. "Орґанїчіпім  складом"  капіталу  називає  ся  відно- 
шене що  до  вартости  імелаї  його  сталими  і  змінними 
частями;  орґпттїчний  склад  вва^кає  ся  за  "висипні"  то- 
ді, коли  стала  часть  є  відносно  більїиою  —  а  це  тому, 
що  процес  розвитку,  як  побачимо  дальше,  провадить 
до  зросту  відносної  величини  сталого  капіталу. 
ГТопередтптй  примір  представляє  річ  в  упрощенім  ви- 
ді: розходить  ся  тут  о  норму  зиску  л  и  ш  для  одного 
обороту   капіталу.  Капіталіст  купив   раз  матеріялп 
і  знарядн.    наняв  робітників,  продав    товар    і    витрачений 
капітал  вернув  ся  до  тіего  з  зиском.  В  дійспости  не  відбу- 
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вае  ся  всьо  так  просто.  Підприємець  не  ограничує  ся  до 
одного  обороту  капіталу,  але  провадить  інтерес  в  протягу 
довшого  або  коротшого  часу.  Зпск  свого  підприємства  він 
мірить  процентом  зпску  з  а  р  і  к.  В  міру  потреби  він  купує 
робочу  силу,  знаряди,  матеріяли;  в  міру  молшости  —  про- 
дає товар. 

бго  капітал  робить  цілий  ряд  оборотів;  при  тім  тих 
оборотів  не  можна  докладно  відділить  від  себе.  Підприє- 
мець рівночасно  продає  давно  витворений  товар,  продукує 
за  помочію  робочої  сили  новий  і  купує  всьо,  що  потрібно 
для  дальшої  продукції.  Грошевий  капітал  видає  ся  частяьш 
і  вертає  частями,  але  дуіке  нерівномірно. 

Видаток  на  купно  робочої  сили  вертає  ся  капіталїсто- 
ви  цілковито  при  кождій  продажі  товару,  котрий  зістав 
витворений  через  зужите  тої  робочої  сили.  Так  само  вертає 
ся  цілковито  при  кождій  продажі  вартість  іматеріялів,  які 
пішли  на  витворене  товару.  Слп  щзпм.  капіталіст  продає 
1.000  метрів  перкалю,  то  мусить  при  тім  одержати  з  пово- 
ротом все  те,  ш;о  єго  коштували  матеріяли  і  робоча  сила, 
зуж'пта  при  продукції  тих  1.000  метрів  (мусить  він  очевид- 
но окрім  цего  одержати  зиск,  але  тимчасом  моїкемо  лиши- 
ти його  на  боці) . 

Зовсім  що  иньшого  діє  ся  з  капіталом  виданим  на 
знаряди:  на  робітню.  варстати.  струменти;  та  часть  ка- 
піталу не  вертає  ся  від  разу  при  кождій  продажі  товару. 
Продаючи  1.000  метрів  перкалю,  капіталіст  не  одерлп^є 
ще  тої  суми,  яку  видав  на  робітню.  І  це  зовсім  природне: 
робітні  йому  не  убуло,  стоїть  на  своїм  місці  і  буде  служити 
єще  може  бути  на  многолітну  продукцію.  Припустім,  що 
ЄЇ  вистарчить  па  випродуковане  міліона  .дгет]зів  перкалю: 
тоді  в  вартість  кождого  метра  входить  одна  міліонова  часть 
вартости  робітні  і  при  продала  1.000  метрів,  повинна  вер- 
нутись йому  лиш  Уюоо  капіталу  виданого  на  робітню. 

Те  саме  відносить  ся  до  струментів :  при  продали  пер- 
калю капіталїстовп  вертає  ся  за  кождим  разом  лиш  певна 
часть  видатків  на  варстати  і  вертена,  при  помочи  котрих 
вироблено  товар.  Слн  варстату  вистарчить  на  100.000  ме- 
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трів,  то  при  продажі  1.000  метрів  капіталіст  одержує  з 
поворотом  в  грошевій  формі  Уюо  вартости  варстату  і  т.  д. 
Од  єн  знаряд  може  служити  довше,  як  другий:  прим,  робіт- 
ня  —  50  літ,  варстат  —  5  літ.  Часть  капіталу  видана  на 
робітпю  вертає  ся  дрібниші  частинками  і  верне  ся  в  ціло- 
сти  доперва  за  50  літ;  иншими  словалш  час  еі  обороту  ви- 
носить 50  літ.  Для  капіталу  виданого  на  варстати  цілко- 
витий оборот  відбуває  ся  в  протягу  5  літ.  Капітал  виданий 
на  матеріяли  і  робочу  силу  обертає  ся  ш,е  скорше  прим, 
в  протягу  одного  місяця. 

Ріжниця  межи  двома  частяьш  капіталу,  котру  мп 
зазначили,  має  велике  значінє  для  капіталіста :  одна — 
видатки  на  матеріял  і  робочу  силу — вертає  ся  відра- 
зу підприємцеви  при  кождоразовій  продажі  товару;  це 
так  званий  о  б  о  р  о  т  о  в  и  й  капітал;  друга  —  видат- 
ки на  знаряди  —  лиш  частинно  вертає  ся  капіталісто 
ви;  це  капітал  з  а  к  л  а  д  о  в  и  й.  Закладовоґо  ка- 
піталу тратить  ся  при  повстаню  підприємства  відносно 
велпку  скількість  від  разу;  а  оборотового  капіталу  для 
провадженя  інтересу  потрібно  лиш  тілько,  щоби  його 
вистарчїїло  від  одноі  спродажі  до  другоі;  для  підпрн- 
єщя  ця  ріжніщя  є  дуже  важна. 

Межи  закладовим  і  оборотовпм  капіталом  є  ще 
иньші  ріжннці.  Закладовпй  капітал  через  цілий  час  у- 
ашваня,  доки  не  знищить  ся,  не  змінює  форми:  робіт- 
ня  остае  ся  робітнею,  сокпра  —  сокирою.  Оборото- 
ВШІ  капітал  змінює  форму  підчас  продукціі:  пряжа  стає 
ся  тканиною,  вуголь  спалює  ся,  —  і  одно  і  друге  пере- 
стає істнуватп  в  давній  постаті;  робоча  сила  також, 
раз  зулхита,  перестає  бути  капіталом,  вукє  не  наленшть 
до  капіталіста,  котрий  мусить  купувати  єї  знова  до 
дальшоі  продукції. 

Не  треба  мішати  капіталу  оборотового  з  змініпьм 
капіталом,  і  закладового  капіталу  —  з  сталим.  Одно 
діленє  капіталу  на  части  робить  ся  з  точки  погляду 
підприємця,  друге  —  з  точки  погляду  робітника  —  ви 
конавця.  Змінний  капітал  —  вартість  робочоі  сили  — 
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є  лиш  частго  оборотового  капіталу,  бо  в  оборотовім 
капіталі'  імістить  ся  ще  вартість  матеріялів;  а  сталий 
капітал  є  більший  від  закладового,  бо  містить  в  собі 
також  саму  вартість  і\штеріялів. 

В  продукції  маємо: 

Сталий  капітал.  Змінний  капітал. 

Знаряди.  Матеріяли   прод.  Робоча  сила. 

в   обороті: 

Закладовий  капітал.  Оборотовий  капітал. 

Знаючи  скорість  обороту  поодиноких  частий  капі- 
талу, можна  знайти  пересічну  довготу  обороту  цілого 
капіталу,  т.  є.  вирахувати,  через  який  час  ціла  сума 
вложеного  капіталу  частинно,  при  поодиноких  прода- 
жах в  грошевій  формі  переходить  через  руки  капі- 
таліста. 

Легко  зрозуміти,  яку  ролю  в  обчисленях  капіта- 
ліста грає  пересічний  час  обороту;  сли  при  кождім 
обороті  одержує  ся  2%  зиску,  то  при  трех  оборотах 
процент  зиску  винесе  6%.  а  при  пятьох  аж  10%. 

В  квестіі  річного  проценту  зиску,  час  обороту  змін- 
ного капіталу  має  особлпвше  значінє.  Припустім,  ш;о  той 
час  становить  оден  місяць,  то  змінний  капітал  в  протягу 
року  вертає  ся  підирпємцеви  12  разів.  Сли  норма  додат- 
кової вартости  виносить  100%,  т.  є.  1  рубель  змінного  ка- 
піталу приносить  каиіталістови  1  рубля  додаткової  варто- 
сти, то  за  цілий  рік  одеи  і  той  самий  рубель  змінного  ка- 
піталу принесе  в  12  разах  12  рублів,  т.  є.  1.200%  додатко- 
вої вартости. 

Для  робітничої  кляси  значінє  має  лииі  проста  норма 
вартости  додаткової,  т.  є.  норма  кождоразового  обороту, 
бо  она  вказує  на  відношенє  додаткової  праці  до  конечної,  і 
о  скілько  є  некорисним  для  робітника  продавати  робочу 
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силу.  Для  капіталіста  валгиою  е  річна  норма  додаткової 
вартостп,  бо  его  цїлию  є  одержати  можливо  як  найбіль- 
ший річний  процент  зиску  з  свого  капіталу,  а  річна  норма 
додаткової  вартости  вказує,  о  скілько  корисним  для  нього 
є  купувати  робочу  силу. 

Як  це  ми  вже  вияснили,  норма  додаткової  вартости 
при  поодинокім  оборотї  змагав  до  зрівнаня  ся  в  всіх  галу- 
зях суспільної  продукції.  Тимчасом  пересїчнпй  оборот  ка- 
піталу в  рілінпх  галузях  продукції  є  ріжний,  тому  то  річна 
норма  додаткової  вартостп  є  неоднакова.  Слп  прим,  в  пря- 
дїльнянім  заводі  пересічна  довгота  обороту  змінного  капі- 
талу впноспть  оден  місяць,  а  в  гарбарстві  два  місяці,  то, 
пріг  нормі  додаткової  вартости  в  скількостн  100%,  це 
дасть  річну  норму  для  прядїльні  1200%,  для  гарбар- 
нї  600%. 

Вже  висше  ми  сказали,  що  навіть  нри  однаковій  нор- 
мі додаткової  вартости,  норма  зиску  не  є  однакова,  слн 
склад  капіталу  є  ріжнпй.  Тепер  треба  до  того  додати,  що  і 
річна  норма  додаткової  вартости  є  неоднакова,  сли  не  є 
однаковий  час  обороту  змінного  капіталу.  Звідси  здавалоби 
ся,  що  заключенє  буде  таке:  річна  норма  зиску  в  ріжних 
підприємствах  повинна  бути  ріжною. 

В  поодиноких  случаях  можна  це  наглядно  показати  в 
слідуючий  спосіб:  Маємо  два  капіталістичні  підприємства 
—  цукроварні  і  бавовняні  заводи. 
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ВІН  перечить  правам  конкуренції,  пануючим  в  капіталістич- 
нім суспільстві.  Коли  в  дїйсностії  підприємства  одної  галу- 
аіі  продукції  є  більше  корисні,  ніж  підприємства  другої, 
'юдї  відбуває  ся  перехід  капіталу  з  другої  до  першої:  в  пер- 
шій продукція  розширює  ся  і  подача  єї  продуктів  на  рин- 
ку зростає;  в  другій  зменшує  ся  продукція  і  подача  єї  то- 
варів на  ринку  зменшує  ся;  тодї  ціна  товарів  в  першій  га- 
лузи  продукції  паде,  а  в  другій  підвисшує  ся,  рівночасно 
змінює  ся  норма  зиску  одних  і  других  підприємств.  Отже 
г!  причини  конкуренції  відбуває  ся  переміна  цін  в  такім  на- 
п^зямі,  щоби  зиск  в  найкорпстнїйшіїх  підприємствах  обни- 
знв  ся.  В  той  спосіб  річний  щзоцент  зиску  змагає  до  рів- 
новаги. Так  впливає  на  нього  конкуренція  капіталістів. 
Ринок  взагалі  не  зносить  нерівностп:  в  капіталістичнім  су- 
спільстві він  грає  ролю  загального  елєментарного  нї-' 
велятора. 

Так  отже  після  прав  конкуренції  річний  процент  зи- 
ску з  капіталу  в  данім  суспільстві  зміряє  до  зрівнаня  ся  і 
колпбає  ся  около  одної  пересічної  величини. 

Легко  переконатись,  що  в  наслідок  того  права  одні  то 
вари  завсїгди  продають  ся  дещо  понад  свою  вартість,  пн- 
ші  —  поппзше  вартості!.  Це  нам  буде  легко  розслїдпти  на 
попереднім  прпмірі,  припускаючи,  що  в  цілій  суспільно- 
сті! є  лиш  два  капіталісти  (справа  не  змінить  ся,  хоч  би 
ми  взяли  для  приміру  далеко  більше  капіталістів). 
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Отлїє  кождіій  товар  продає  ся  пересічно  не  після  вар- 
тости  працї,  але  висше  або  нпзше.  Те,  п];о  виграє  ся  на  цї- 
нї  одних  товарів,  тратить  ся  на  цїнї  других.  Лиш  загаль- 
но і  пересічно,  не  для  поодинокого  товару,  але  для  суспіль 
його  продукту  риночні  ціни  відповідають  вповні  вартости. 

Продаж  поодиноких  товарів  не  цілком  після  іх  варто- 
сти є  ціхою  капіталістичної  продукції.  В  обмінній  госпо- 
дарці, (не  капіталістичній  а  дрібно-бурїкуазній,  —  котра  в 
прочім  в  чистім  виді  зовсім  не  істнувала),  продавцем  був 
безпосередний  продуцент;  він  все  мусів  прпноровити  ся 
при  обміні  до  вартости  продуктів,  в  противнім  разі  пооди- 
нокі господарства,  як  то  вже  ми  говорили,  упадають,  змен- 
шують продукцію,  а  опісля  вислідом  цього  є,  ш;о  зміни  в 
попиті  і  подачі  змагають  до  встановленя  цїн  відповідних 
вартостям.  Пересічна  риночна  ціна  товару  могла  тоді  збли- 
жати ся  до  його  вартости. 

В  капіталістичнім  суспільстві  річ  має  ся  інакше:  то- 
вар продає  не  особа,  яка  його  випродукувала,  але  капі- 
таліст. Для  капіталістів  обмін  рівних  скількостий  суспіль- 
ної енерґіі  праці  необхідниііі  не  є,  найважнійшим  для  него 
с  з  и  с  к.  Процент  зиску  мусить  бути  однаковий,  хочби  на- 
віть риночна  ціна  мала  віддалити  ся  від  вартости. 

Все  те,  що  ми  сказали  про  річний  процент  зиску,  від- 
носить ся  не  лиш  до  чисто  промислових,  але  таколї  до 
торговельних  і  кредитових  підприємств.  Хоч  змінний  капі- 
тал тих  підприємств  був  би  незначний,  хоч  незначною  бу- 
лаби  сума  витворюваної  в  них  додаткової  вартости,  они  му 
сять  давати  звичайний  річний  процент  зиску,  або  їх  поне- 
хає  ся,  як  некорисні,  а  капітали  звернуть  ся  до  инпгах  га- 
лузіпі  суспільної  продукції. 

Впрочім  в  ріжних  галузях  продукцій  моїкуть  вдер- 
;кати  ся  певні  рілчніщї  в  висоті  річного  проценту  зиску. 
Ріжниці  ті  залелїать  передівсідг  від  того,  що  в  одних  підпри 
смствах  орґаиїзаторська  діяльність  капіталіста  с  більше 
злолїена  і  трудиїйпіа,  в  ининтх  —  менше.  Здаючи  свою  ор- 
ганізаторську роботу  на  иає^гннх  робітників,  капіталіст 
мусить  вдоволитп  гя  трохи  Аготттттттлт  процотттодг  зиску,  з  тої 
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самої  причини  банковий  процент  від  капіталу  є  звичайно 
низший  від  звичайного  промислового  зиску.  Слиб  в  про- 
-лпісловім  підприємстві  я  дістав  з  100  рублів  7  рублів  зи- 
ску па  рік,  то  пожичаючи  ті  100  руб.  про>иіслово]му  капі- 
талїстови,  я  вдоволю  ся  5  руб.,  але  за  те  позбуду  ся  клопо- 
тів, нерозлучних  з  промисловими  підприємствами. 

Дрзтим  услівем  ріжніщї  висоти  зиску  в  ступінь  ризика 
полученого  з  провадженем  інтересу.  Щоби  капіталістовп 
оплатило  ся  наражати  ся  на  велике  ризико.  то  його  зиск 
мусить  бути  виспиш  від  звичайного  зиску.  Передовсім  лег- 
ко можна  це  бачити  на  примірі  кредитовихх  підприє^іств. 
При  звичайних  7%  зиску  промислового,  банковий  капіта- 
ліст годить  ся  взяти  прим.  5  від  100  лиш  в  тім  случаю, 
ели  довжнпк  дасть  достаточно  забезпечене:  сли  такого 
забезпеченя  нема,  віритель  уважає  5%  иедостаточиим  ви- 
нагородженєм.  бо  він  ризикує,  що  гроші  можуть  бути  йо- 
му не  звернені.  Тому  то  віритель  в  подібнім  случаю  :чоже 
взяти  б,  8,  10%,  а  навіть  і  більше. 

Звичайна  норма  річного  зиску  для  даного  суспільства 
залелаїть  від  цілоі  суми  єго  капіталів  і  цілої  суми  витво- 
реної в  протягу  року  додаткової  вартостп.  Сли  сума  капіта- 
лів виносить  1000  мілїонів,  а  вартість  додаткова  100  мі- 
ліонів,  пересічна  норма  зиску  буде  10%.  Виречім  тут  тре- 
ба зробити  увагу.  щ;о  часть  додаткової  вартостп  заберає  в 
виді  податків  і  мит  правительство,  другу  часть,  як  то  по- 
бачимо дальше,  в  виді  ренту  —  властитель  землі.  Припу- 
стім, що  обі  ті  части  виносять  ЗО  .лгілїонів.  Тоді  цілий  зиск 
капіталіста  виносить  70  мілїонів.  пересічна  річна  нор- 
ма—7%. 

Вертаючи  до  розслїджуваного  тут  періоду  капіталізму 
—  мануфактурної  епохи  —  треба  завважити,  що  тоді  нор- 
Мсі  зиску  була  дуже  висока,  мірила  ся  взагалі  на  десятки 
процентів  (часом  доходила  до  300 — 400%).  Це  треба  по- 
яснити в  слідуючий  спосіб:  доки  праця  була  ручною,  ви- 
датки на  робочу  силу.  т.  є.  змінний  капітал,  творять  дуже 
значну  часть  цілого  капіталу,  а  тому  що  зиск  повстає  за 
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помочю  змінного  капіталу,  то  чим  він  більшпп,  тим  впсшип 
є  процент  зпску.  Тому  то  хоч  в  мануфактурних  підпрпемст 
вах  норма  додаткової  вартостп  не  є  дун^е  впсока,  процент 
зпску  є  значний. 

Однак  загальна  маса  зпску  не  сягає  таких  величез- 
них розмірів,  як  в  добі  розвиненого  машинового  капіталіз- 
му і  капітали  є  ще  відносно  малі,  а  великий  процент  від 
малого  капіталу  ще  не  представляє  значної  суми. 

б)  Ґрунтовий   рент. 

В  фев дальній  добі  житя  людськосте,  коли  р  і  л  ь  н  и- 
ц  т  в  о  було  засадничою  і  пануючою  формою  продукції, 
в  о  л  о  д  ї  п  є  землею  було  нероздільно  злучене  з  орґа- 
иїзаторською  ролею  в  суспільній  боротьбі  з  природою. 
Доходи  властителя  землі,  февдала  (панщина  і  чинш)  були 
неі\иінучим  вислїдом  тої  орґанїзаторської  дїяльности  і  рів- 
ночасно конечниїм  услівєм,  щобп  властитель  рілї  міг  спов 
няти  свою  суспільно-пожпточну  ролю. 

Розвиток  обмінного  господарства  змінює  характер  і 
значінє  доходу  земельного  властителя.  Що  до  форми, 
зміна  полягає  на  тім.  що  доходи  побпрають  ся  не  в  нату- 
ральнім впдї,  т.  є.  не  впрост  в  формі  продуктів,  але  зміню- 
ють ся  наперед  на  гроші.  Ця  зміна  полягає  на  тім.  що  до- 
хід той  що  раз  то  менше  випливає  з  продуктивної  орґанї- 
заторської дїяльпостп  властителя  рілї,  бо  февдал.  втягне- 
ІННІ  в  систему  обміїипіх  зностні  що  раз  то  більше  усуває 
ся  від  тої  дїяльности. 

Це  не  значить,  що  дохід  властителя  землї  почав  з^^ен- 
піувати  ся.  Противно,  як  то  ^иі  вже  сказали,  власне  під 
впливом  розвиваючого  ся  обміну,  февдальнпй  визиск  зміц- 
нює ся  значно  і  викликує  з  початку  пріїкованє  селян  до 
:,'емлї,  а  опіс.ія  позбавленє  їх  зем.ії  цї.пловпто.  або  в  частп. 

Коли  зникає  паньщина  і  чинні,  а  підданий  селянин 
стає  ся  почасти  свобідним.  дрібнндг  властителем  зелш.  з 
февдально-орґанїзаторської  ролї  і\іайл;е  не  остаєсь  нїчого. 
ВпрочІАг  дїдич  не  все  дає  землю  на  винайм.  але  часто  про- 
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вадить  сам  господарство  при  помочи  наемник  робітників, 
але  тоді  тип  господарства  є  цілковито  капіталістичний,  не 
подібний  до  февдальноі  орґанізаціі  продукціі.  Дохід  вла- 
стителя землі  стає  ся  анальоґічнпм  з  "зиском"  капіталі- 
ста; земля  стає  ся  капіталом  і  з  загальної  суми  додаткової 
вартости,  витворюваної  в  данім  суспільстві,  властитель 
рілї  мусить  одержати  свою  часть,  як  конідий  инший  капіта- 
ліст. Лиш  що  розміри  тої  части  залежать  від  деш;о  відмін- 
них условии,  ніж  для  пньшіїх  капіталістів. 

Розвиток  капіталістичних  форм  володіня  землею  від- 
бував ся  з  певною  повільностю.  Останки  февдальних  від- 
носин лиш  в  Анґліі  зникли  в  половині  ХД^ІІІ.  віку,  а  в  пнь- 
ипіх  краях  європейських  задержались  довше:  до  кінця 
ХУІІІ.  в.  в  Франції,  до  послідного  часу  в  Німеччині.  Ав- 
стрії і  и. 

Рештки  февдалізму  є  ріжні  ш;о  до  форми  для  ріжнпх 
країв  і  періодів.  Деколи  спроваджують  ся  вони  до  нату- 
рально-господарчого винайму;  тут  вчпслює  ся.  перше,  ви- 
наєм  за  відроблене  на  панськім,  що  повстав  з  давної  пан- 
щини, друге,  спілка,  подібна  до  февдальних  чиншових 
условии  (наймаючий  віддає  властителеви  землі  певну 
часть  продукту,  найчастійше  половину,  часом  більше). 
Деколи  з  причини  особливших  історичних  обставин,  серед 
розвиваючих  ся  капіталістичних  условии  переховують  ся 
через  довший  час  останки  підданчої  громади  (звичайно 
правительство  піддержує  громаду  з  тих  сампх  причин,  що 
давпійше  піддержував  єі  февдал:  в  цілп  позпсканя  ріжно- 
родних  оплат,  вш^іднійше  є  мати  до  діла  з  громадою,  якої 
члени  є  звязані  солідарною  порукою,  ніж  з  поодинокими 
господарствами). 

Економічний  розвиток  усуває  останки  давних  відносин 
])іжіпіміі  дорога^пі.  Як  це  вже  висше  ми  сказали,  дїдпч 
:;  розвитком  грошевої  господарки,  замінює  в  власнім  інте- 
ресі натуральні  селянські  данини  на  грошеві,  заступає  опі- 
сля в  .лшопіх  случаях  підданих  дідичнпх  винае^шиків  сво- 
бідними  і  т.  д.  Там,  де  останки  минувшини  переховують 
ся  за  довго,  так,  що  перешкаджають  сильно  розвитковп. 
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;шосить  ся  їх  звичайно  за  помочю  прав.  Ми_  не  будем 
тут  докладнїнше  розглядати  історії  подібних  змін.  В  кож- 
дім  разї  они  відбували  ся  всюди,  де  мав  місце  розвиток  об- 
мінного суспільства. 

Суть  ренту  і  права  его  змін  виступають  найвиразнїй- 
ше,  коли  розслїдокуємо  їх  в  розвинених  формах  ґрунтових 
відносин  капіталістичного  суспільства.  Условпни  менше 
викінчені  лекше  розглядати,  операючись  на  певній  знако- 
мости  більше  викінчених  условии. 

Підприємець,  посідаючий  капітал,  баншє  зорґанїзувати 
підприємство  —  промислове, .торговельне  або  рільниче  — 
всьо  одно,  же.  Жадне  підприємство  не  моїке  бути  уряджене 
поза  просторонию;  отже  підприємець  мусить  заняти  від- 
повідний кусень  землї.  Але  в  культурнім  капіталістичнім 
краю  нема  землї  без  властителя,  треба  землю  купити  або 
ринапмити,  бо  ніхто  єї  даром  не  відступить. 

Так  отже  підприємець  купує  або  наймає  кавалок  зем- 
.їїї,  припустім,  що  зовсім  незправленої,  що  в  ній  не  містить 
ся  ані  атому  людської  праці  —  землї,  що  не  має  жадної 
вартости.  За  щож  в  такім  разї  платить  підприємець?  За 
^гояїністьвложеня  суспільноїпрацї  в  дану 
просторонь  землї.  Обмін  полягає  тут  не  на  праві 
вартости  працї,  але  на  праві  монополю.  Колиб  земля  не  була 
'.{монополізована,  капіталіст  не  був  би  змушений  платити 
за  кавалок  ґрунту,  за  можність  застосованя  на  нім  суспі.ігь- 
пої  праці.  В  заплаті  лиіп  за  молшість  діяльности  в  певнім 
напрямі  нема  нічого  незвичайного  в  капіталістичних  відно- 
синах; прецїнь  і  самий  підприємець  одержує  додаткову 
вартість  на  тій  засаді,  що  він  дає  робітниковп  можність 
брати  участь  в  суспільній  продукції. 

Форма  заплати  —  купно  або  впнаєм  —  не  має  велико- 
го значіня  в  пій  справі.  ТТрипусті^г.  тцо  рент  за  зелглю  впно- 
гіггь  1000  руб.;  слп  властнтерь  зеі\[лї  продає  данпй  кусень 
["рунту,  то  бере  за  нього  суму,  котра  без  клопоту  і  рпзика 
давала  би  йоі\гу  річного  доходу  1000  рублів.  Гліт  звпчай- 
тіттй  кредитовий  процопт  виносить  40%  річно,  то  ціна  за 
ітродаж  кавалка  ґрунту  винесе  25.000  руб.:  ця  судта  при- 
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носить  властптелеви  землі  1.000  руб.  доходу,  так  само  до- 
гідно, як  в  формі  ґрунтового  ренту.  Взагалі  ціна,  за  котру 
іфодае  ся  землю  представляє  як  це  звичайно  говорить  ся 

—  скапіталїзованип  рент,  т.  є.  рент  замінений  на  капітал, 
що  приносить  такий  самий  кредитовий  зиск,  як  рент.  Вло- 
живши капітал  в  закупно  землі,  підприємець  зачислює  топ 
видаток  до  необхідних  видатків  в  підприємстві  і  повігаен 
одерягати  звичайний  зиск  з  того  видатку,  иньшими  слова- 
ми, він  став  ся  земельним  властителем  і  мусить  також  о- 
д,ержувати  ґрунтовий  рент. 

Але  від  кого  бере  рент 'підприємець,  що  віддає  його 
властптелеви  землі,  або  бере  для  себе,  сли  земля  належить 
до  нього?  Очевидно  від  купуючих,  в  ціні  продуктів,  в  той 
спосіб  ціна  прод)т:ту,  побіч  звичайних  видатків  на  продук- 
цію і  звичайного  зиску,  мусить  оплач^^вати  також  рент, 
інакпіе  підприємство  не  було  би  корисним  для  капіталіста. 
Припустім,  що  гірнпчпй  промисловець  видав  на  матеріяли. 
знарядп  і  робочу  силу  750.000  руб.,  а  з  того  випродуковано 
і  мілїон  пудів  чавуну  (литого  желїза);  звичайна  норма 
зиску  виноспть  10%  річно  а  рент  за  землю  під  копальнями 
і  гірничими  забудованями  —  25.000  руб.:  в  такім  разі  про- 
дукт мусить  бути  проданий  за  750.000  +  75.000  +  25.000 

—  за  850.000  руб.  по  85  коп.  за  пуд.  щоби  підприємство 
могло  входити  за  хосенне. 

Так  річ  представляє  ся  з  точки  погляду  поодинокого 
капіталіста,  поодинокого  властителя  землі.  Як-же  представ- 
ляє ся  вона  з  точки  погляду  цілого  суспільного  господар- 
ства? 

Властитель  землї  хоче,  щоби  рент  був  якнайвисшпй: 
а  капіталіст  старає  ся  платити  за  землю  якнайменше  — 
на  тім  основує  ся  протилежність  їх  інтересів.  Звідси  пов- 
стає боротьба  о  рент.  Вислїд  боротьби  залежить  як  зав- 
сігдп  в  таких  случаях,  від  взаїмних  відносин  сил.  від  сте 
пени  переваги  властителя  землі  на  капіталістом,  і  против- 
но. Сли  в  краю  находить  ся  богато  незанятоі  землі,  котру 
властителі  хочуть  продати  для  рільничих  або  промислових 
підприємств,  тоді  капіталісти  находять  ся  в  корисних  усло- 
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нішах  боротьби:  земельні  властителі  дуже  їх  потребують, 
конкурують  меяаі  собою  на  земельнім  ринку  і  не  мол^уть 
;кадати  занадто  високого  ренту.  Сли  противно,  незанятої 
землі,  здатної  для  цілий  підприємства,  осталось  відносно 
небогато,  тодї  капіталісти  відчувають  більший  брак  землї, 
конкурують  межи  собою  і  мусять  платити  віісіпий  рент. 

З  огляду  на  такі  условини  ясно  в.  що  в  .дгіру  розшіфеня 
ся  продукції,  в  міру  зменшуваня  ся  простору  землї.  не  за- 
нятої  на  капіталістичні  підпри(^;мства  але  здатної  до  тої 
иїли,  зростати  мусить  власть  зеїчельних  монополістів  над 
підприємцями,  збільшувати  ся  мусить  рент.  Розміри  того 
зросту  в  кождій  даній  хвили  залежуть  від  укладу  сил  і  ін- 
тересів в  боротьбі,  в  самій  річи.  сли  властителі  землї  в  я- 
кімсь  краю  зачинають  вимагати  занадто  високої  заплати 
за  землю,  значить,  забогато  зменпіуютт>  зиск  капіталістів, 
тоді  капіталісти  винаходять  спосіб  на  перенесене  своїх 
капіталів  до  инпіих  країв,  що  в  дїйсностп  дуїке  часто  мож- 
на бачити.  Сли  цего  средства  не  молена  улпітіт.  тодї  мусить 
здерлчати  ся  розвиток  продукції,  бо  зменшус  ся  МОЛ{НІСТЬ 
для  капіталістів  г|)омадл\еня  богацтв:  услівя  конкуренції 
будуть  дуже  тяжкі,  так.  що  нрнсніиінть  ся  руїна  здібнїйших 
підприємств;  їх  капітали,  згромадл^ені  в  руках  меншого 
числа  великих  капіталістів,  будуть  творити  більше  сили, 
ніж  давнійше,  бо  будуть  менше  поділеною  силою;  власти- 
телі зеїмлі,  що  лекпіе  давали  собі  раду  з  слабими  підпри- 
смця^пі.  будуть  змушені  уступити  перед  СТТЛЫПТМТТ  капіталі- 
стами. 

Так  ОТЛІЄ  загальна  сума  ренту,  яку  одерлчують  властп- 
'1'елї  землї  в  данім  суспільстві,  залелліть  від  слідуючих  двох 
условии:  перше,  від  загальної  суми  додаткової  вартости 
витворюваної  в  краю  і  діленої  ічелаї  властителядпі  землї  і 
підприєшіями:  друге,  від  історично  утвореного  складу  і 
взаїмного  віднопіеня  обох  кляс,  в  боротьбі  за  зиск  і  рент. 
Периіе  услівє  залеиаїть  очевидно  від  загальної  уровени  роз- 
витку продукції;  від  цего  залелаїть  такол^  др)те  услівє.  як 
це  бачимо  з  факту,  іцо  зріст  попиту  на  землю  з  сторони 
розиііфяючої   гя    продукції   збільшує    па  нова  нє    рільників 
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иад  підприємцяіміі,  а  заміна  дрібних  підприемстр,  на  великі 
лгає  противний  вплив. 

Припустім,  що  загальна  сума  капіталу  в  краю  вино- 
сить 1200  мілїонів  годин,  що  відповідає  120  мілїонам  руб- 
лів; річна  сума  додаткової  вартости  рівнав  ся  120  мілїонам 
годин,  в  грошевій  формі  12  мілїонам  рублів.  З  тих  чисел 
рільники  беруть  З  мілїони  рублїв,  а  для  підприємців  оста- 
є  ся  9  мілїонів  рублїв.  Норма  річного  зиску  виносить  тодї 
^У2%  (9  мілїонів  від  120  мілїонів);  а  норма  ренту  для 
пїлого  краю  виносить  2^/2%  (З  мілїони  від  120  мілїонів). 
З  розвитком  продукції  капітал  зростає  прим,  до  300  мілї- 
онів рублїв;  припустім,  що  вартість  додаткова  виносить 
25  мілїонів;  з  них  землевласники,  користаючп  з  зросту 
свого  панованя  над  капіталістами,  котрим  труднїйше.  як 
передше,  знайти  землю  на  підприємства,  беруть  для  себе 
пж  10  мілїонів,  полишаючи  шдириеьщям  15  мілїонів;  норма 
зиску  винесе  5  % ;  норма  ренту  для  цїлого  краю  3%.% . 
Опісля  продукція  ще  більше  зростає:  сума  капіталу  — 
800  мілїонїв  рублїв.  додаткової  вартості!  60  ]\плїонів:  але 
капіталісти  знайшли  новшт  вихід  для  своїх  капіталів,  прим, 
край  знайшов  собі  ко.ііьонїї.  де  є  богато  вільної,  таної  зем- 
лі*, здатної  під  рільничі  і  промислові  підприємства.  Тодї 
землевласники  стають  ся  трохи  приступнїйші ;  они  беруть 
вже  не  ^/г.  але  одну  трету  часть  загальної  суми  додаткової 
вартости.  іменно  20  мі.иїонів  рублїв:  зиск  рівнає  ся  40  мі- 
лїонам, норма  зиску  —  5%,  загальна  норма  ренту  2%%- 

Перейдім  тепер  до  питаня.  якші  способом  ділить  ся  за- 
гальна сума  ренту  межи  поодинокими  властителяїми  землі. 
Треба  взяти  тут  під  увагу  неоднакову  якість  ріжних  куснів 
землі:  праця  вложена  в  одні  є  більше  продуктивна,  ніж 
в  других.  Цю  рілшицю  видно  наглядно  в  видобуваючії^ 
промислі:  в  рільніщтві  в  наслідок  неоднакової  урожайности 
землі  —  показує  ся.  що  на  однім  піматї  землі  плід  є  пять 
кратний,  на  иншіїм.  при  однаковій  утраті  капіталу  і  праці. 
—  десятикратний;  в  гірництві,  в  однім  місці  руда  має  біль- 
іпе  металю.  в  иньшім  —  менше  і  т.  д.  Але  в  перетворчіїм 
промислї  рівнож  не  мале  значінє  має  прим,  близькість  во- 
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ди,  необхідньої  для  иродукції,  або  моукність  застосованя 
бігу  ріки  або  потока.  Дальше,  в  всіх  чисто  капіталістичних 
підприємствах  важним  є  дуже,  під  зглядом  продуктивности 
праці,  віддалене  від  ринків,  де  купує  ся  матеріялп  і  продає 
ся  готові  товари,  як  рівнож  істнованє  або  неістнованє  ви- 
гідних чи  невигідних  доріг  комунікації  до  тих  ринків.  То- 
му, що  вартість  транспорту  містить  ся  в  вартости  продук- 
ту —  коли  перевіз  коштує  менше  праці,  як  звичаішо,  про- 
/і,уктивність  праці  в  данім  підприємстві  буде  висша  від 
пересічної. 

Так  отже  маємо  перед  собою  ряд  одного  роду  підпри- 
ємств, припустім  рільничих,  проваджених  серед  неоднако- 
вих условии  природи.  На  одній  частці  землі,  при  видатках 
на  средства  продукції  і  робочу  силу  10.000  руб.,  одержує 
ся  10.000  пудів  збіжа.  Це  найгіршші  рід  поля;  з  другого, 
при  тих  самих  видатках,  одержуємо  15.000  пудів  збіжа;  з 
третого,  найлучшого  поля  —  20.000  пудів.  Звичайний  річ- 
ний процент  зиску  виносить  припустім  5%.  Підприємець, 
що  провадить  господарство  на  гіршім  полю,  мусить  мати 
своїх  5%,  т.  є.  500  руб.  зиску  на  рік,  бо  в  иньшім  случаю 
він  вважав  би  своє  підприємство  некорисним,  і  постарав 
би  ся  вмістити  свій  капітал  в  иншій  галузи  продукції.  Але 
земля  не  налеишть  до  нього  і  він  не  може  дістати  єї  даром, 
отже  він  мусить  платити  землевласникови  якшісь  рент,  оче- 
видно не  дуіке  великий,  бо  ґрунт  є  гірший,  ніж  иньші 
грунта;  в  протпвнім  случаю  підприємець  переніс  би  капітал 
до  иньшого  краю,  з  огляду  на  те,  що  врідатки  на  транспорт 
молїуть  коштувати  менше,  ніж  занадто  високий  рент.  При- 
пустім, що  рент  виносить  300  руб.  Отїкс  в  цїнї  продукту 
підприємець  мусить  одержати  загалом  10.800  руб.  (10.000 
на  видатки  продукції,  500  руб.  зиску  і  300  руб.  ренту). 
Опке  пуд  збіжа  мусить  коштувати  1  руб.  і  8  кой.;  танше 
продавати  не  ліожна,  бо  тоді  підприємець  мусів  би  кинути 
свій  інтерес;  дорозше  продавати  таколс  не  моїке,  бо  тоді 
його  зиск  був-би  більший  від  звичайного.  Отже  в  данім  су- 
спільстві рппочна  ціпа  збіжа  виносить  не  більше  над  1  руб. 
8  коп.  Сли  она  є  ннзша  від  тої  норми,  рільнича  продуїщія 
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зменшує  ся  і  ціна  збіжа  зростає  в, наслідок  меншої  подачі; 
слн  є  впсша  —  зиск  в  рільництві  більпшй  ніж  звичайно, 
капітали  напливають  до  тої  галузи  продукції  і  землевла- 
сник, користаючи  з  їх  конкуренції,  підвисшує  рент  так. 
щоби  висоту  зиску  допровадити  до  звичайної  степени,  при.дг. 
бере  500  —  1000  руб. 

Рент  з  найгірпіого  обиіару  землі  називає  ся  абсо- 
люти и  м  рентом.  Так  отже  звичайна  рпночна  ціна  відпові- 
дає видаткам  продукції,  при  найгірших  природних  усло- 
впнах,  при  котрих  капіталісти  ш;е  провадять  інтерес, 
плюс  звичайний  зиск,  плюс  абсолютний  рент.  Це  від- 
носить ся  очевидно  не  лиш  до  збіжа,  але  також  до  всіх 
иншпх  продуктів;. ЛІПИ  ш;о  в  перетворчім  промислі  значінє 
природних  условии  в  наших  часах  є  відносно  менше  ніж 
в  рільництві  з  його  зацофаною  технікою,  з  єго  великою 
залежностію  від  якости  землі,  від  клімату,  з  його  потребою 
великих  земельних  просторів. 

Ринок  не  робить  жадної  ріжниці  менаї  продуктом  ви- 
твореним серед  гірших  або  лучших  условии:  ціна  є  однако- 
ва, в  нашім  примірі  1  руб.  8  коп.;  15.000  пудів  збіжа,  ви- 
продукованих на  другім  кавалку  землі,  будуть  продані  за 
16.200  руб.,  т.  є.  окрім  звичайних  видатків  і  зиску  лишить 
ся  5.700  руб.,  котрі  забере  землевласник  в  виді  ренту,  капі- 
талістовп  з  тих  5.700  руб.  не  лишить  ся  нічого  —  він 
одерліав  лиш  свій  звичайний  зиск,  після  правила  річних 
їюрм  зиску:  слиби  рент  виносив  менше  ніж  5.000  руб.,  а 
г:пск  більше  ніж  500  руб.,  тоді  появились  би  конкуренти 
ииьші  капіталісти,  котрі  згодплисьбп  на  підвисшенє  ренту. 

Так  отже  властитель  другого  кавалка  землі,  окрім  300 
руб.  абсолютного  ренту,  одержує  ш;е  5.400  рублів,  які  тво- 
рять т.  зв.  д  и  ф  є  р  є  и  ц  і  я  л  ь  н  п  й  (  р  і  ж  н  и  ч  к  о  в  и  п  ) 
рент.  Властитель  третого,  найлучшого  кусника  землі  одер- 
жить ш,е  більший  ріжнпчковий  рент  —  10.000  руб.,  як  то 
можна  переконати  ся  з  простого  обчисленя,  так  як  в  по- 
переднім примірі. 
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Тут  може  віірішутп  питане,  чи  не  перечить  тео- 
рії вартостп  праці  впспіе  вказана  звязь  межп  рпноч- 
ною  ціною  і  н  а  й  г  і  ш  п  ]\і  п  природними  условинами, 
при  котрих  ще  можна  провадити  продукцію.  Ми  знаєм, 
що  ціна  залежчіть  від  вартостп,  а  вартість  є  то  п  є  р  е- 
с  ї  ч  н  а  скількість  енергії  праці  конечної  до  витвореня 
продукту;  отже  величина  вартостп  відповідає  утраті 
праці  в  и  є  р  є  с  ї  ч  н  и  х  природних  условинах,  а  не 
в  найгірших;  здавалобп  ся,  що  і  до  пересічної  риноч- 
ної  ціни  повпнноби  те  саме  відносити  ся,  т.  є.  повинна 
она  відповідати  видаткам  продукції  в  и  є  р  є  с  і  ч  н  и  х 
прпродних  условинах  плюс  зиск,  плюс  абсолют- 
ний рент.  Але  противеньство  є  лиш  тут  позірне  і  оно 
скоро  зникає,  коли  претлянемось  тому  близше. 

Вартість  товару  розпадає  ся,  як  це  ми  вже  зна- 
єм, на  вартість  сталого  і  змінного  капіталу  і  на  додат- 
кову вартість.  Відповідно  до  того  ціна  повинна  розпа- 
дати  ся  на  и  є  р  є  с  і  ч  н  і  видатки  продукції,  пересіч- 
ний зиск,  і  пересічний  рент  (бо  загальна  сума 
ренту  і  зиску  рівна  є  ся  загальній  сумі  додаткової  вар- 
тостп) . 

Відповідно  до  форми  поданої  в  тім  розділі,  ціна  розпа- 
дає ся  інакше:  замість  пересічних  видатків  продук- 
ції, є  взяті  видатки  продукції  на  найгіршім,  наймен- 
ше придатнім  на  подібного  рода  підприємства  шматї 
землі,  а  замість  пересічного  ренту  взятий  абсолютний 
рент.  Але  легко  спостерегтп,  що  о  скілько  видатки 
на  найгіршім  ґрунті  перевпсшають  видатки  на  пере- 
січнім, о  стілько  абсолютний  рент  є  меньший  від  пе- 
ресічного, в  котрім  містить  ся  окрім  абсолютної  ще  і 
пересічний,  ріжничковий  (диференціяльнпй)  рент.  І  в 
той  спосіб  обі  формулкії  цін  є  зовсім  однакові.  Справ- 
дім це  на  нашім  чисельнім  примірі,  уважаючи  другий 
кавалок  ґрунту  за  пересічний. 
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Продукція  10.000  пудів  збіжа  на  найгіршім  кавал- 
ку вимагає  видатків  сталого  і  змінного  капі- 
талу 10.000  руб. 
5%  зиску  500  руб. 
абсолютного  ренту  300  руб. 


Загалом  10.800  руб.  по  1  р.  8.  к.  за  пуд. 
Пересічний  кавалок  ґрунту  такого  самого  розмі- 
ру, що  гіршіш,  при  видатку  10.000  руб.  сталого  і  змін- 
ного капіталу,  дає   15.000  пудів;  то  значить,  ,щоби 
порівнати  його  з  гіршим,  треба  взяти  кавалок  ґрунту 
1У2  разів  мениппі,  з  котрого  одержує  ся  також  10.000 
пудів;  тоді  маємо:  видатки  капіталу  змінного  і  сталого: 
ббббУз  руб.  (1%  разів  менше  як  10.000р.) 
зиск  5%  ЗЗЗУз" 
пересічний  рент  3800  "  (1^/2  разів  мен.  4700  р.  ) 


Разом  10.800  руб.  по  1  руб.  8  к.  за  пуд. 

Ходить  о  те,  щ,о  при  обчислюваию  для  пересіч- 
ного шмата  землі  бере  ся  видатки  о  3,333%  руб.  мен- 
ші, зиску  о  ІббУз  руб.  менші,  навіть  абсолютного 
ренту  о  100  руб.  менше  (200  руб.  замість  300  руб., 
бо  беремо  о  1%  разів  менипш  кусень  ґрунту),  нато- 
мість вчїїслює  ся  в  ціну  недостаточний  для  гірших  ча- 
стин ґрунт,  пересічний  ріжничковпй  (диференціяль- 
ний)  рент  —  3,600  руб.;  одержуєм  отже  оден  і  той  са- 
ъшп  результат. 

Всі  ті  обчисленя  дають  ся  пристосовувати  до  всіх 
иньших  товарів,  лиш  з  тою  ріжніпдею,  щ,о  в  перетвор- 
чім  прошіслї  ріжничковпй  рент,  а  тимбільиіе  абсолют- 
ний, мають  менше  значіне  —  ніж  в  дискусіі. 

З  того  обчисленя  показує  ся,  між  иньшим,  в  якім 
значіню  ціна  залежить  від  вартости  праці  в  епосі  ка- 
піталізму. Ціна  продукту  є  в  залежности  від  пересіч- 
них видатків  сталого  і  змінного  капіталу,  плюс  пере- 
січний дохід  капіталістичний  (сума  пересічного  зиску 
і  пересічного  ренту) .  А  пересічна  норма  капіталістич- 


і 
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ного  доходу  залелшїь  від  відношеня  вартости  праці 
всего  капіталу  в  краю.  В  топ  спосіб  від  права  варто- 
сти праці  посередно  залеїкать  цїнп,  що  в  першій  мірі 
є  залелші  від  норми  капіталістичного  доходу,  від 
котрої  з  черги  залежать  цїнп  при  даних  стратах  ста- 
лого і  змінного  капіталу. 

Передовсім  великих  розмірів  сягає  ріжничковий  рент 
в  промислових  місцевостях  і  містах,  де  примінене  суспіль- 
ної праці  відбуває  ся  найінтензивнїпше,  де  близькість  рин- 
ку потягає  за  собою  найбільшу  ош;адність  працї  при  тран- 
спорті і  переховуваню  товарів.  В  самій  річи  припустім, 
що  одна  фабрика,  яка  продукує  1.000.000  пудів  товару 
находить  ся  в  віддаленю  одної  верстви  від  ринку,  а  друга 
така  сама  —  в  11  верствах;  10-верствовий  транспорт  мі- 
лїона  пудів  є  величезною  утратою  працї,  сли  отже  перша 
фабрика  омине  тої  страти,  то  при  звичайні  й  висоті  зи- 
ску першого  фабриканта,  вся  ощадність  піде  на  ріжнич- 
ковий рент  для  властителя  землї  —  як  заплата  за  молшість 
прпміненя  суспільної  працї  при  незвичайно  сприяючих  об- 
ставинах. Впрочім  великий  капіталіст,  маючи  величезну 
економічну  силу,  дуже  часто  відтягає  для  себе  часть  того 
рілапічкового  ренту  і  тим  лекпіе  побиває  конкурентів. 

Загальний  процес  продукції,  як  то  ми  вже  сказали, 
провадить  до  того,  що  рент  росте,  без  жадної  заслуги  зі 
сторони  тих  ,що  його  иобіфають:  зростає  разом  з  попитом 
на  зелю  для  рілшого  рода  підприємств. 

Зростає  передовсім  рілашчковий  рент,  особливо  коли 
близько  ґрунтів  побудовані  добрі  дороги  комунікації,  які 
приблплїають  ті  місцевости  до  ринку,  або  коли  на  тих  ґрун- 
тах відкрито  нові  природні  богацтва  і  т.  п. 

Завдяки  сталому  зростови  ренту,  земля  звичайно 
продає  ся  доросше,  ніж  це  припадало  би  з  обчислень 
капіталізації  ренту;  будуче  підвпсшеня  ся  ренту  опла- 
чує ся  почасти  в  ґрунтовій  ціні.  Заввалшмо  тут,  що 
продала  землї  з  м  і  ц  н  ю  є  рент.  В  самій  річи  капіта- 
ліст, що  критв  зе]\глю.  увалїап  гропіі.  які  він  за  тно  за- 
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платив,  за  вложений  в  землю  капітал,  що  конечно  му- 
сить принести  йому  відповідний  зиск.  Рент  хоронить 
з  одної  сторони  не  лиш  сила  монополю,  але  і  сила 
капіталістів,  що  вимагав  рівної  нор^пі  зиску  для  всїх 
капіталів. 

Не  треба  мішати  так  званого  впнаємного  чиншу  з  рен- 
том.  Винапмає  ся  по  більшій  части  не  голу  неуправлену  зе- 
млю, але  разом  з  будпнкаьш,  що  находять  ся  на  нїй.  разом 
з  улїпшенями  перепровадженими  там  попередною  працею, 
часто  разом  з  знарядами.  худобою  і  т.  д.  Все  те  творить 
певний  капітал,  який  пожичае  ся  в  формі  винайму.  і  який 
лгусить  принести  вірителевп  т.  є.  землевласнпкови.  звичай- 
ний кредитовий  процент.  Отже  часть  винавмного  чиншу 
іфедставляє  звичайний  зиск  з  кредитового  капіталу  зем- 
левласника: ту  часть  треба  відняти  від  впнаємного  чин- 
иіу,  щоби  одержати  чистий  рент. 

Побіч  розвинених  форм  капіталістичного  рільніщтва 
в  мануфактурній  добі  всюди,  а  пізнїйше  в  більшій  части 
краю,  переховують  ся  форми  менше  скінчені,  головно  в 
рільництві.  До  таких  форм  можна  зачислити  такол{  госпо- 
дарства, в  котрих  землевласніш  і  капіталістичний  підпрп- 
омець  творять  одну  особу,  котра  одержує  і  рент  і  зиск. 
Але  не  маємо  потреби  задержувати  ся  тут  на  цім:  така 
злука  майже  нічого  не  змінює  в  загальнім  стані  річпй. 

Дуже  часто  в  ролї  винаємника  виступає  не  капіталіст 
але  дрібнші  продуцент,  що  обходить  ся  зовсім  або  майже 
зовсім  без  наємної  праці,  —  звичайно  селянин-хлїбороб. 
В  тім  случаю  "зиск"  хлібороба  легко  спроваджує  ся  до 
зера:  дрібний  арендатор  (впнаємнпк)  не  має  сили  ка- 
піталіста, він  ие^  може  провадити  боротьби  з  землевла- 
сником за  рент,  і  рент  зростає  так,  що  заледви  лишає  а- 
рендаторови  необхідні  середніши  до  житя.  В  дїйсностп  є 
він  тоді  наємним  робітником  землевласником,  під  маскою 
самостійного  арендатора.  Під  впливом  торговельного  капі- 
талу, що  з  своєї  сторони  визискує  дрібного  арендатора, 
судьба  цего  послїдного  стає  ся  чим  раз  нужденнїйшою.  аж 
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доки  продуцент  зовсім  не  впроджуе  ся  (примір  того  маємо 
в  Ірляндії). 

в  тих  случаях,  коли  землевласник  і  рільник  творять 
одну  особу  —  селянина,  здавалоби  ся  на  перший  погляд, 
що  одна  і  та  сама  особа  одержує  і  заробітню  платню  і 
&ИСК  і  рент.  Однак  в  дїйсности  в  тім  случаю  зиск  пере- 
ходить дулїе  скоро  до  рук  торговельного  капіталіста,  так 
як  і  в  попереднім  случаю;  а  рент  взагалі  відносно  великтг 
не  є,  бо  кляса  дрібних  властитешв  землі  не  має  так  вели- 
кої, історично  розвиненої,  суспільної  сили,  якою  тїшіггь  ся 
кляса  великих  землевласників. 

Щож  отже  є  ґрунтовий  рент?  в  то  часть  додаткової 
вартости,  котру  капіталіст  відступає  землевласникови  за 
можність  примінеия  суспільної  працї  на  данім  просторі  зе- 
млі. 

Можність  визиску  сил  природи  при  помочи  суспільної 
ітрацї  є  неограничена ;  навіть  найурояшйнїйша  земля  і  до 
того  в  найбільше  залюднених  краях  не  вся  є  під  управою. 
Але  суспільство  не  може  свобідно  з  того  всього  користати: 
оно  стрічає  ся  з  опором  клясп  землевласників,  і  цей  опір 
поборює  ся  при  помочи  ренту. 

б)  з  а  р  о  б  і  т  н  а  п  л  а  т  н  я. 

Вартість  своєї  робочої  сили  одержує  робітник  з  по- 
воротом в  виді  заробітної  платні. 

В  натурально-господарчих  періодах  наєдпіа  праця  є 
])ідким  случаєм.  Праця  ваіідрівного  ремісника  в  февдаль- 
пих  часах,  в  домі  замовляючого  і  з  його  матеріялу,  має 
.нші  зверхну  схо/кість  з  иаємною  працею;  платня,  яку  одер- 
;кує  такий  ремісник,  відповідає  не  вартости  робочої  сили, 
але  вартости.  витвореної  його  власною  працею  —  тут  ще 
нема  жадного  визиску,  бо  ремістнік  має  сатині  знаряди  про- 
дукції і  імоїке  легко  обійти  ся  без  котрого  небудь  замов- 
ляючого, принаймні  так  само,  як  цей  послїднип  без  нього. 

Наємна  праця  перишй  раз  зачинає  відгравати  важну 
})о.но  в  житю  тогди.  коли  в  містах  розвиває  ся  дрібно-  б)ф- 
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жуазна  орґанїзація  ремесла.  Челядники  і  ученики  є  вже 
наємнівга  робітлігкамп  майстра.  Але  доки  переховують  ся 
патріярхальні  відносини  в  границях  ремісничого  господар- 
ства, доки  роля  челядника  є  липі  перехідним  ступінем  до 
гідности  майстра,  доти  заробітня  платня  челядника  не  за- 
лежить від  вартости  робочої  сили,  але  є  дещо  висша  від 
неї;  в  противнім  разї  челядник  не  міг  би  в  часї  своєї  служ- 
би зібрати  відповідної  суми  на  заложенє  власної  робітнї  і 
власного  господарства.  Але  коли  торговельний  капітал  бу- 
рить давну  патріярхальну  гармонїю  ремісничих  відносин 
і  визискуючи  майстра  змлтпує  його  визискувати  челядни- 
ків, тодї  уровень  заробітної  илатнї  в  ремеслї  спадає  до  по- 
зему вартости  необхідних  средств  до  жптя.  до  позему  вар- 
тости робочої  СП.ЇЇИ. 

Як  вже  ми  зазначили,  торговельніпі  капітал  лиш  ф  о  р- 
м  а  л  ь  н  о  не  робить  з  дрібного  ремісника  і  селянина  на- 
ємнпх  робітників:  але  в  дїйсности  лишає  їм  за  їх  працю 
.шш  вартість  робочої  сили  так  що  їх  матеріяльне  поло- 
жене не  ріжнить  ся  від  положеня  на  ємних  робітників. 

Розвиток  про?»післового  капіталу  означує  ровиток  на- 
ємної  працї.  котра  доперва  від  того  часу' зачинає  г}зати 
важну  ролю  в  продукційнім  житю  суспільства.  "Заробіток" 
самостійного  дрібного  продуцента  тепер  чим  раз  частїйше 
віширає  ся  заробітною  платнею  продуцента-пролєтара. 

Початкового  формою  заробітної  илатнї  є  н  а  т  у  р  а  л  ь- 
п  а  форма,  т.  є.  платня  продуктами,  предметами  спожив- 
чими. Та  форма  заробітної  илатнї  є  цїкава  з  того  згляду. 
що  вартість  робочої  сили  виступає  тут  найвиразнїйіпе.  як 
вартість  продукції  необхідних  средств  до  жіггя. 

Натуральна  платня  задержує  ся  довго  передовсїм  в 
рільництві,  а  це  легко  зрозуміле,  бо  продукти  рільництва 
творять  власне  більшу  часть  необхідних  средств  до  житя 
робітника.  В  тій  галузи  продукції  переховує  ся  она  навіть 
при  досить  розвиненім  капіталізмі,  але  вже  в  з.туцї  з  гро- 
гаевою  заплатою.  В  такій  самій  мішаній,  але  передовсїм 
натура.тьній  формі  одержував  заплату  челядник  в  серед- 
них  віках.  Ще  до  тепер  в  дрібних  підприємствах  властителї 
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увал^ають  ;за  більше  корисне  для  них  давати  робітннкови 
харч  і  лиш  часть  заплати  давали  йому  в  формі  грошей. 

Разом  з  великим  розвитком  обміну  і  грошевого  обо- 
роту, натуральна  платня  зникає  всюди.  Грошева  форма 
є  вигіднїйша  для  робітника,  бо  дає  йому  можність  купованя 
средств  лштєвих  після  власного  вибору,  і  для  капіталіста, 
котрого  це  увільнює  від  клопотів  купованя  лштєвих  серед- 
ників для  робітника. 

В  велико-капіталїстічнін  продукції  молша  знайти  щось 
в  роді  мішаноі  заплати:  так  звана  "'система  примусу".  Під- 
приємець закладає  при  своім  промпсловіїм  заводі  крамни- 
цю і  примушує  робітників  купувати  в  нім  продукти;  оче- 
видно продає  іх  по  ціні,  яка  приносить  йому  добрий  зиск. 
"Система  примусу"  позваляе  капіталїстови  зліеншуватп  ал; 
до  остаточностп  заробітну  платню,  не  обнижуючи  єі  от- 
верто. 

Заробітна  платня  є  рілчнородна:  денна,  тижднева.  ]\іі- 
сячна,  —  взагалі  за  час  або  від  иі  т  у  к  и:  після  пер- 
шого спасобу  платив  звичайно  майстер  челядникам.  Дру- 
гий є  по  більшій  части  звязаний  історично  з  домово-ка- 
піталістичною формою  промислу,  в  котрій  продукцент  не 
міг  навіть  одерлхатп  інакше  заплати  як  від  штуки. 

В  добі  промислового  капіталізму  оба  способи  стріча- 
ють ся  разом;  капіталіст  вибирає  з  них  той,  що  в  данім 
разі  є  для  нього  корнснішиий:  оба  мають  свої  добрі  і  злі 
сторони  для  підприємця. 

При  платні  від  часу  робітник  >гениіе  напружує  свої 
сили,  заощаджує  їх;  праця  його  о  меніие  інтензивна.  Бо 
хочби  як  тялчко  пратцовав.  він  оде])жнть  зп  день  однакову 
:',аилату. 

Платня  від  иітукн  нрнмуніус  робітника  працювати 
;;  да.іоко  більинім  напрулхснсм.  він  старає  ся  зробити  як- 
ііанбі.іьше,  бо  це  іібільніус  його  заробок.  Але  в  наслідок 
(■корост  [ірн  |)()боті  обинл^ус  ся  якість  продукту.  0тл{е  пла- 
•і"!;і  г.і,!,  часу  с  ьорпснїпніа  д.ія  иідпрпг.мци  там.  до  ходить 
г(»Л(іі!іі()  о  яілсті.  ■і(іг.а))у. 
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Впрочім  таколі  при  платні  від  штуки  підприємець 
може  при  помочи  відкиданя  зле  оброблених  штук  і  при 
помочи  кар  допровадити  постепенно  до  більшої  старанно- 
сти  в  роботі.  Дальше,  платня  від  штуки  кориснїііша  для 
підприємця  тим,  щ,о  дає  ііому  можність  збільшувати  по- 
трохи зиск,  одержуваний  з  кождого  робітника.  Це  відбуває 
ся  в  слїдуючиіі  спосіб.  З  огляду  на  більший  заробок,  ро- 
бітники працюють  енерґічнїйше  і  через  якийсь  час  в  дїй- 
(.'ностп  одержують  більшу  платню,  як  звичайно.  Але  коли 
онп  призвичаїли  ся  до  більшого  напруженя  енерґії,  під- 
приємець обнижує  цїну,  так,  ш,о  заробітня  платня  спадає 
менше  більше  на  давне  місце.  Щоби  збільшити  заробок, 
робітники  знова  мусять  збільшити  інтензивність  працї;  опі- 
сля знова  повтаряє  ся  обниженє  цін  і  т.  д. 

Очевидно,  з  огляду  на  такі  обставини  платня  від  шту- 
ки з  розвитком  капіталізму  чим  раз  більше  виперає  плат- 
ню від  часу. 

Щоби  скінчити  з  формами  заробітної  платні,  згадаємо 
тут  ш;е  про  платню  з  участю  в  зиску.  Окрім  платні  за  час 
або  від  штуки,  ділить  ся  межи  робітниками  якась  часть  зи- 
ску, прим.  5 — 10%.  Поважного,  загального  значГня  ця 
форма  платні  не  має.  Она  занадто  рідко  коли  корисна  для 
підприємця.  Она  примінює  ся  виключно  там,  де  потрібне 
заінтересованє  ся  робітників  в  якости  їх  роботи,  прим,  при 
виробі  музичних  інструментів. 

Підприємець  дає  заробітню  платню  по  скінченій  працї. 
Виїмки  з  того  правила  є  дуже  рідкі.  Отл^е  робітники  вшіо- 
лшчують  капіталїстови  свою  робочу  силу,  дають  єї  на  кре- 
дит; она  зуживає  ся  скорше,  ніж  є  оплачена. 

З  огляду  на  те  дуже  важним  для  робітника  є  термін 
виплати  —  тиждневий,  двотиждневий,  місячний  і  т.  д.  Від 
одної  виплати  до  другої  робітник  мусить  звичайно  лаїтп 
на  кредит.  Але  властитель  крамниці,  від  котрого  робітник 
купує  средства  полаїви,  дає  кредит  не  за  дармо.  Чим  рід- 
шою є  виплата,  тим  труднїйше  є  полояшнє  робітника. 

Справа  вішлатп  заробітної  платні  представляє  спеці- 
яльні  трудности  до  розслїдженя.  Треба  передовсім  розва- 
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ЖИТИ,   в   який   спосіб  можна  порівнати   висоти   заробітної 
платні  в  ріжних  місцевостях  і  періодах  часу. 

При  натуїзальнііі  формі  платні  порівнанє  б  досить  лег- 
ке: де  дають  робітніїковн  більше  продуктів,  там  платня  є 
впсша  (розуміє  ся,  сли  продукти  є  однакові;  в  противнім 
случаю  заключеня  будуть  лиш  приближиі). 

Ирп  грошевій  формі  платні  трудність  зростає.  Сли 
в  однім  місці  робітник  одержує  два  рази  більше,  як  в  дру- 
гім, то  це  ш,е  не  значить,  щ;о  его  дшсна  платня  є  висша. 
Гроші  не  є  ваяші  для  робітника  самі  через  себе,  а  лиш 
о  стілько,  о  скілько  він  купує  за  них  предмети  зулштя. 
Коли  в  однім  краю  заробітня  платня  виносить  2  руб.,  а  в 
другім  1  руб.,  але  в  першім  краю  всі  предмети  зужптя  є 
два  рази  дорол^ші,  то  дійсна  платня  в  обох  случаях  вва- 
жає ся  за  однакову. 

В  топ  спосіб  треба  відріжнити  номінальну,  позірну 
висоту  платні:  тілько  а  тілько  рублів,  копіок  —  і  реальну, 
^ дійсну  висоту:  іцобп  здати  собі  справу  з  реальноі  платні, 
треба  знати,  яке  число  предметів  зунаїтя  можна  купити  за 
дану  грошеву  платню:  тілько  а  тілько  фунтів  хліба,  мяса, 
тілько  а  тілько  метрів  полотна  і  т.  д. 

■  Порівнувати  прямо  грошеву  платню  можна  лиш  в 
одній  і  тій  самій  місцевостп,  в  однім  і  тім  самім  часі;  інак- 
ше дуже  легко  можна  зробити  великі  ошибки. 

Але  це  ще  не  всі  трудности.  Обчислюючи  висоту  заро- 
бітної платні,  треба  такол;  конечно  взяти  під  увагу  дов- 
готу часу  робочого  і  інтензпвність  праці,  взагалі  скіль- 
кість  страт  енерґіі  праці.  Сли  робітники  одного  краю  одер- 
лїують  тілько  само  за  10-годпнний  день,  що  робітники  дру- 
гого краю  за  12-годпннпй  робочий  день,  то  очевидно  плат- 
ня друпіх  є  низша.  Сли  робочий  день  в  обох  случаях  є 
однаковий,  прим.  10  годин,  але  праця  в  другім  случаю  є 
інтензивпійша,  то  заробітна  платня  в  другім  краю  є  пизпіа. 

В  економічній  літературі,  внаслідок  висше  наведених 
трудностий,  молаїа  бачити  дул^е  часто  спори,  чи  заробітна 
платня  збільиніла  ся,  чи  змепииїла  ся  для  даної  місцево- 
стп і  в  певнім  періоді  часу. 
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В  кождім  разі  заробітна  платня  не  є  нічим  пньпшм,  як 
риночною  ціною  робочоі  сплп.  Тому  то  пересічно,  в  прн- 
ближеню  відповідає  вона  вартости  робочоі  спли. 

Як  то  ші  вже  впяснилп,  вартість  робочоі  силп  є  вар- 
тостию  річий  потрібних  до  заспокоеня  звичайних  потреб 
робітника  і  його  родини.  До  цього  ми  ще  додамо  декотрі  по- 
ясненя. 

1)  Межи  звичайними  потребами  робітника,  потреби 
розвинені  штучно  мають  майже  такий  самий  вплив  на  вар- 
тість робочої  сили  і  висоту  платні,  як  натуральні. 

При  тім  треба  зазначити,  що  коли  платня  де  небудь 
держить  ся  високоі  точки,  то  там  рідко  коли  она  спадає 
в  долину.  Робітники  всши  способами  боронять  підвисшеної 
платні,  щоби  мати  можність  жити  відповідно  до  нових  при- 
ьичок.  Сли  по:ьшмо  того  платня  спадає,  то  показує  ся  ча- 
сто, що  робітник  зменшує  зуживанє,  мяса,  хліба,  щоби 
лиш  мати  можність  купити  тютюну,  вина,  чаю,  книжок^ 
і  т.  д. 

2)  Коли  говорить  ся,  що  в  вартости  робочоі  силп 
містить  ся  вартість  задоволеня  потреб  родини  робітника, 
то  під  тим  розуміє  ся  іменно  родину  п  є  р  є  с  і  ч  н  и  X  р  о  3- 
м  і  р  і  в  . 

Дальше  припускає  ся,  що  в  данім  суспільстві  пересіч- 
но лиш  оден  чоловік  з  цілоі  родини  продає  свою  робочу 
силу,  та  що  він  заробляє  на  прочих  членів  родини. 

Після  цих  загальних  уваг  про  заробітню  працю,  мож- 
на перейти  до  обговореня  заробітної  платні  в  мануфактур- 
ній добі. 

Навіть  при  розвитій  рукодільничій  продукції  праця  о- 
стає  ся  ручною,  так  як  в  ремеслі.  Тому  то  особиста  зруч- 
ність робітника  має,  як  і  давніпше,  велике  значінє. 

Ріжні  роди  праці  показують  ся  при  технічнім  поділі 
більше  прості,  або  зложені,  вимагають  більшої  або  мен- 
шої вправи  і  науки.  Після  цего,  чи  праця  є  зложена,  чц 
проста,  відповідно  до  степеня  зручности  і  образованя  ро- 
бітники в  рукодільнях  ділять  ся  на  ряди,  котрих  заробіт- 
на платня  є  неоднакова. 
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Низший  ряд  творять  т.  зв.  робітники  неквалїфіковані 
—  представителї  "простої"  праці  в  мануфактурній  добі. 
Від  них  не  жадали  жадної  спеціяльної  науки,  їм  повірю- 
вали  чинности,  які  може  сповнювати  кождий.  Они  мали 
найнизшу  платню  відповідно  до  своїх  дуже  мало  розвине- 
них потреб.  Селяне  позбавлені  землі,  ріжного  рода  бур- 
лаки, бідаки:  всі  вони  достарчували  рукодільні  більшу 
часть  "простих"  робітників. 

Кваліфіковані  робітники  творили  свого  рода  аристо- 
кратію і  одержували  далеко  більше,  ніж  "прості"  робітники. 
Межи  сими  також  істнував  поділ  на  ріжні  ряди,  відповідно 
до  вправи  і  науки.  Жерелом  кваліфікованих  робітників  бу- 
ла з  початку  кляса  зруйнованих  ремісників,  а  також  бувпй 
челядники. 

Маючи  те  на  увазі,  що  заробітна  платня  залежить  від 
вартости  робочої  сили,  т.  є.  від  вартости  заспокоєня  необ- 
хідних житевих  потреб  робітника,  легко  зрозуміти,  щ,о  в  ру- 
К'одїльняніп  добі  могли  істнувати  великі  і  сталі  ріжниці  в 
заробітній  платні;  сповнюючи  неоднакову  ролю  в  продук- 
ції, витрачуючи  в  процесі  праці  неоднакову  скількість  су- 
спільно пожиточної  енергії  праці,  ріжні  ряди  робітників 
мусїли  мати  також  ріжні  потреби.  Але  чому  капіталіст  чи- 
слить ся  з  ріжнородностю  робітничих  потреб,  чому  не  зни- 
зує платні  вправлених  робітників  до  розмірів  платні  "про- 
стих" робітників?  Прецінь  не  ходить  йому  о  те,  ш,о  наука 
робітника  ш,ось  коштувала. 

Перше,  розуміє  ся  само  собою,  ш,о  виквалїфіковані  ро- 
бітники боронять  енерґічпо  високого  позему  своїх  потреб. 
Друге,  в  боротьбі  за  платню  они  находять  ся  в  добрих 
условинах,  далеко  лучших,  ніж  неквалїфіковані  робітни- 
ки. Перших  є  менше,  конкуренція  МЄ/КИ  ними  слабша,  за- 
ступити їх  труднїйше,  одним  словом  відношене  мелаї  попи- 
том і  подачею  є  для  них  корнспїйшг  і  капіталістови  ду- 
же трудно  зменшити  їм  платню. 

О  скілько  корисним  взагалі  було  положене  вправлених 
робітників  в  відпонтеию  до  властителів  руко/ильнї.  мож- 
на бачити  з  слідуючого:  сли  кількох  робітників.  п;о  внкону- 
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ють  роботу  конечно  потрібну  в  ряді  инших  робіт  і  вимага- 
ючу великої  зручностп  і  вправи,  не  хоче  працювати,  то 
з  огляду  на  те,  що  не  можливо  сейчас  заступити  їх  инь- 
1ШІШІ,  властитель  є  змупіений  часто  спинити  продукцію, 
або  уступити.  Попит  на  заводових  робітників  з  сторони  роз- 
виваючої ся  продукції  рукодїльняної  був  так  великий,  що 
они  дул{е  часто  могли  ставити  свої  условини  властителям. 
Очевидно,  так  було  не  все  і  не  всюди. 

Взагалі,  колиб  навіть  внаслідок  виїмкових  обставин 
платня  кваліфікованих  робітників  не  була  висша  від  плат- 
ні "простих"  робітників,  они-б  поволн  покидали  свої  давні 
занятя,  що  вимагають  більпіого  напруженя  нервів,  біль- 
шої утрати  енерґії  і  перейшли  би  в  ряди  простих  робітни- 
ків; а  вчити  ся  наново  скомплїкованої  іфацї  ніхто  би  не 
хотів,  бо  це  не  прпносплоби  Ячадної  корнети. 

В  кождім  разі  найбільшу  часть  пролєтаріяту  творили 
'"прості"  і  мало  виквалїфіковані  робітники.  Они  походили  з 
кляс  суспільних  найбільше  гноблених  і  ослаблених  еко- 
номічно до  крайности,  і  тому  розвивали  они  свої  потреби 
дуже  поволи.  Тому  то  в  ХУІ. — ^ХТІІ.  віках  заробітна  плат- 
ня взагалі  була  низька.  Ще  більше,  ніж  до  перетворчого 
промислу  відносить  ся  це  до  ново-повставшого  капіталі- 
стичного рільництва  —  де  "впквалїфікована"  праця  вза- 
галі машке  не  істнує,  а  потреби  працюючих  незвичайно 
мало  розвинені. 

В  підприємствах  більше  зацофаного  типу,  зорґанїзо- 
ванпх  після  домово-капіталїстнчної  системи,  уровень  пла- 
тні витворцїв  був  менше-більше  такий  самий  як  в  рукодїль- 
ни,  або  ще  низший.  Торговельний  капітал  ще  менше  дбає 
за  продуцента  ніж  промисловий,  для  котрого  вичерпаний, 
звіфодиїлпй  робітник  є  очевидно  занадто  невтдний. 

Условиною,  що  сприяє  високій  заробітній  платні,  є  в 
мануфактурній  добі  факт,  що  праця  женщин  і  дітей  є  ще 
мало  розповсюднена:  з  цілої  родини  продає  свою  робочу 
силу  лиш  оден  чоловік,  в  той  спосіб  продаж  одної  робочої 
сили  достарчує  средств  до  житя  для  цілої  родини,  в  наслі- 
док того  жінка  сповняє  дальше  в  родині  ту  саму  "нату- 
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■V. 

рально-господарчу"  ролю,  що  в  дрібно-буржуазнім  періо- 
ді: она  огранпчує  ся  до  провадженя  домашного  господар- 
ства. 

На  початку  рукодїльняного  періоду  довгота  робочого 
дня  мало  рі/кнпть  ся  від  довготи  дня  для  ремісничих  че- 
лядників в  часі  розцвіту  ремесла  —  9 — 10  годин  на  добу; 
деколи  навіть  менше.  Оден  автор  ХТІІ.  в.  жалісно  нарікає 
на  еґоїзм  і  лінивство  анґлїйськпх  робітників,  котрі  працю- 
ючи 4—5  днів  в  тиждень  по  8  годин,  одержують  необхідні 
средства  до  житя  і  зовсвг  не  дбають  про  те,  щоби  більше 
працювати. 

Для  представителів  зложеної  праці  така  мала  довго- 
'іа  часу  пояснює  ся  передовсім  їх  корисним  положенєм  на 
ринку  праці.  Для  представителів  простої  працї  це  залежало 
передовсім  від  надзвичайно  малого  розвитку  їх  потреб.  Те 
саме  було  причиною  відносно  низької  інтензпвностп  працї. 

Такий  стан  річий  змушував  законодавство  тих  часів 
улшвати  средств  проти  "лінивства"  і  "еґоїзму"  робітників. 
Тут  належуть  передовсім  закони  проти  "волоцюг",  т.  є,  про- 
ти безробітних,  що  конечно  мусїлп  паняти  ся  де-небудь, 
щоби  оминути  острої  кари  від  різок  аж  до  шибениці.  В 
той  спосіб  дисципліновано  масп  бездомних  бідаків,  щоби 
зробити  їх  услулшими  цілям  промислових  капіталів  і  щоби 
збільшуючи  подачу  робітників,  зробити  всіх  прочих  менше 
відпорними.  Але  ціль  осягали  в  ду;ке  малій  степени.  Опі- 
сля реґульовано  правно  робочий  день:  назначувано  най- 
меншу його  довготу.  Прим,  анґлїйські  закони  ХУІІ.  ст. 
означували  цю  довготу  від  11 — 12  годин  і  в  случаю  угоди 
на  коротший  день  обі  сторони  підлягали  карі.  В  другій  по- 
ловині мануфактурної  доби  річи  дещо  змінили  ся.  але  не 
па  користь  робітників.  Позбавлюванс  селян  семлї  і  упадок 
дрібної  продукції  чим  раз  більше  розппірювалп  ряди  про- 
.ієтаріяту.  Апі  рукодїльняна*  продукція,  анї  останки  реме- 
сла не  були  в  силі  дати  відпоі?ідпого  зарібку  тій  масі  зголод- 
нілих людей.  Конкуренція  на  робітничім  ринку  заострювала 
ся  чимраз  більше. 
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Однак  довгота  робочого  дня  зростала  дуже  иоволи. 
Трудно  навести  докладні  дані,  але  слідуючий  факт  доказує, 
що  навіть  при  кінці  мануфактурної  доби  робочий  день  не 
був  занадто  довгий.  В  1770.  р.  автор  одного  економічного 
твору  робить  слідуюче  предлоягене:  ш,оби  спасти  Анґлїю 
від  всіх  безробітних,  треба  заложити  для  них  величезний 
робітничий  дім,  котрий  був  би,  після  думки  автора  проекту, 
дійсним  "домом  страху".  Замкнені  в  тім  домі  мали  одер- 
жувати необхідні  средства  до  лаїтя  і  працювати  за  те  "алї 
12  годин  на  добу".  З  того,  що  пропоновано  для  "дому  стра- 
ху" 12-годиннип  робочий  день  можна  вносити,  що  звичай- 
на довгота  робочого  дня  була  значно  менша. 

5.  Головні  черти  суспільної  психольоґії  мануфактурної  доби. 

В  першій,  рукодільняній  добі,  капіталізму  промисло- 
вого тягне  ся  дальше  освободженє  одиниці  з  під  панованя 
ріаших  авторітетів  ,  що  ще  остались  з  февдальних  відно- 
син. Зникає  підданьство  з  відтам,  де  ще  істнувало;  зменшує 
ся  скоро  суспільна  сила  і  вплив  католицької  орґанїзації; 
цехи  тратять  остаточно  своє  значінє;  змінюють  ся  таколі 
відповідно  до  напряму  річпй  такол;  політичні  форми.  Все 
те  провадить  до  одного:  усувають  ся  перешкоди  розвитку 
індівідуального  господарства  і  одиниці.  Скорше,  як  дав- 
нійше,  можуть  витворюватись  нові  суспільні  форми  лаїтя. 

Але  слп  одніщя  стрічає  чимраз  менше  перешкод  в 
своїм  розвитку  з  сторони  зовнішних  авторитетів,  сли  па- 
дуть формальні  границі  розширеня  ся  єї  діяльностп. 
то  істнують  дальше  м  а  т  є  р  і  я  л  ь  н  і  границі;  в  великім 
мнол\Єстві  случаїв  можність  розвитку  є  ослаблена  через 
брак  матеріяльних  условии.  Під  тим  зглядом  для  рілших 
ґруп  суспільства  перешкоди  є  неоднакові. 

Безнастанно  зростаюче  мшіаджене  богацтв  в  клясах, 
до  котрих  належить  орґанШщ)ська  діяльність,  дає  вл^е 
само  через  себе  многим  представнпка]\г  тих  кляс  повну  мож- 
ність посвятити  свої  сили  умовій  праці.  Рівночасно  загаль- 
ний  розвиток  техніки   продукції    і    техніки    комунікації  і 
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зростаюча  комплікація  орґанїзаторської  діяльності!  в  про- 
дукції вптворюють  сильнпії  попит  на  умову  працю.  Капіта- 
лови  потрібні  інжінєри,  техніки,  марпнарі,  книговодчпки 
і  т.  д. ;  для  правительства  потрібні  образовані  урядники,  офі- 
цири  і  т.  д.  Внаслідок  таких  обставин  повстає  буржуазна 
інтеліїенція.  Праця  сі  оплачує  ся  добре,  відповідно  до  сі 
високих  потреб  і  упривільованого  становища.  Посвячую- 
чись виключно  науковій  праці,  она  в  в  можностп  розвинути 
високу  продуктивність  праці.  В  той  спосіб  впсші  верстви 
(суспільства,  від  властителів  землі  до  буржуазної  інтелїґен- 
1ЦІ.  :майже  не  стрічають  жадних  матеріяльних  перешкод 
розвитку. 

В  зовсім  пньшім  положеню  були  кляси.  що  грали 
в  загальній  системі  продукції  виконуючу  ролю.  Як  ми  вже 
говорили  в  розділі  про  заробітну  платню,  продаючий  робо- 
чу силу  лшв  в  тім  часі  серед  нуїкденппх  матеріялі,них  об- 
ставин; низька  заробітна  платня,  що  цілковито  відповідала 
нерозвиненті  потреба1\[.  майлге  не  лишала  можностп  умо- 
вого  розвитку.  На  однім  місці  з  робітниками  стоять,  під 
тим  зглядом,  дрібні  продуцентп.  зорґанізовані  через  тор- 
говельний капітал,  після  взірця  домово-капіталістичного 
промислу. 

.  Лиш  викваліфіковані  робітники,  що  одержували  від- 
носно впсшу  заробітню  платню,  були  в  силі  /кити  дещо 
умовим  лаїтєм.  Але  они  були  лиш  малою  частію  робіт- 
ничої  кляси,  часто  відокремленою,    і  їх    корисне    ПОЛОЛчЄНС 

]\гайлі'е  зовсїлі  не  впливало  па  поступ  духового  ЛлЧітя  всіх 
прочих  робітників.  (Взагалі  завдяки  величезній  ріжнород- 
ности  матеріяльних  условии  лпітя.  робітники  рукодїльняної 
доби  не  творили  практично  одної  кляси;  свідомість,  солі- 
дарність була  серед  них  дуже  мало  розвинена.) 

Треба  тут  заввалтти.  що  мануфактуріпій  поділ 
працї,  що  йшов  в  напрямі  поділу  кол^дої  роботи  на 
більше  прості  чинности,  з  котрих  колода  мусїла  бути 
виконувана  через  одного  робітника,  не  представляє 
самий  через  себе  сприяючих  условии  розвитку.  Ро- 
бітиикови  щзипадає  дул^е  вузка  сфера  діяльиости;  од- 
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нородна,  чисто  механічна  праця,  при  помочи  одного  і 
того  самого  знаряду,  над  однпіч  і  тпм  саїчпм  ]\гатері- 
ялом,  може  умово  пріїтушітп  чоловіка,  зробити  з  нього 
машину.  Однак  не  треба  пересаджувати  цього  вп.іиву : 
коли  праця  є  позбавлена  умового  змісту,  але  рівно- 
часно енерґія  розвитку  істнує,  то  духове  житс  може 
розвивати  ся  тим  ширше,  бо  не  є  затїснене  з  конеч- 
ности граніщями  спеціяльности. 

Взагалі  треба  признати,  ш;о  острий  переділ  праці  умо- 
вої  від  фізичної,  так  характеристичний  для  мануфактурної 
доби,  хоч  збільшує  продуктігвність  одної  і  другої,  але  рівно- 
часно витворює  условини  дуже  нерівномірного  психічного 
розвитку  поодиноких  ґруп  суспільства. 

Скількість  матеріялу  пізнаня.  ш;о  повстає  з  продукцій- 
ного  жптя.  зростає  надзвичайно-  Розширює  ся  в  просторі 
сфера  продукційної  дїяльности  культурних  народів,  загор- 
таючи чиїм  раз  ширші  круги  земської  кулї:  енерґічно  екс- 
пльоатує  ся  пріфодні  богацтва  землї;  одно  і  друге  тягне  за 
собою  безпосередно  поступ  технічних  наук.  Яа  ними  нероз- 
лучно йдуть  природничі  науки.  ХУІІ  і  ХУНТ  ст.  відзнача- 
ють ся  бистрим  поступом  математики,  теоретичної  меха- 
ніки, фізики,  хемії.  а  опісля  більше  зложених  наук  —  біо- 
льоґічнпх.  Розвиваюче  ся  мореплавство  тягало  значний 
вп.шв  на  поступ  всіх  природничих  наук,  улегчуючи  Евро- 
пейцям  досліди  над  природою  чужих  країв,  але  передовсім 
астроно]\пя  одержала  сильнпй  товчок  до  ро??вптку  —  бо 
она  має  значне  пппміненє  в  мореплавстві.  Поступ  астро- 
номії був  з.їїучений  тїсно  з  впнахояоїіГ  і  улучшенєм  оптпч- 
нпх  знаряіїів.  котрі  з  черги  прпспіпшли  значно  розвиток 
наук  о  живій  прпродї  і  т.  д. 

Технічний  поступ  ріжнпми  дорогаї^пі  витворював  ко- 
нечність і  можність  ПОСТУПУ  знаня.  котрті  в  дїйсности  не 
дасть  ся  віддїлпти  від  першого  і  безпосередно  є  його  про- 
довженєм. 

Поступ  науки  в  добі  мануфактурного  капіталїз^гу  має 
величезне  значінє  для  дальпіого  розвитку  са^того  капіталїз- 
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му.  Лиш  на  певній  степени  розвитку  науки  можливий  в 
перехід  капіталізму  мануфактурного  в  мапшновий. 

Розвиток  знаня  йшов  не  лиш  вглуб  але  і  вширш.  Ті 
самі  суспільні  потреби,  що  в  добі  торговельного  капіталу 
спричинювали  розширене  ся  свідомости  серед  робочих 
мас,  дїлають  з  ще  більшою  силою  в  мануфактурній  добі. 
Однак  не  можна  сказати,  щоби  образоване  в  тій  добі  занад- 
то ширило  ся :  так  рукодільні",  як  і  капіталістичне  рільніщт- 
БО,  представляють  ще  малий  попит  на  відносно  образова- 
них,  уміючих  читати  і  писати,  робітників. 

Розвиток  продукції  і  науки,  зріст  власти  чоловіка  над 
природою,  з  конечности  потягає  за  собою  чим  раз  більший 
упадок  останків  натурального  фетіпппзму.  Але  ще  далеко 
до  остаточного  їх  знпкненя;  людскість  відносить  остаточну 
гіобіду  над  пріфодою  не  в  цій  добі,  але  пізнїпше. 

Власть  суспільних  условии  над  людьми  треває  даль- 
ше, навіть  зростає  в  наслідок  загального  розвитку  обміну 
і  конкуренції;  випливаючий  з  тої  власти  обмінний  фети- 
шизм є  ненарушений  —  як  фальпиіве  пояснюван(^  суспіль- 
них процесів. 

В  економічних  поглядах  тої  доби  найлекиїе  роз- 
глянути з  одної  сторони  фетишистичне  розумінє  су- 
спільної дїяльности,  з  другої  —  повстане  розуміня 
тої  дїйсности,  котре  завсїгди  розвивало  ся  о  стільки, 
о  скільки  позволяли  на  те  фактичні  суспільні  відно- 
сини і  неминуче  звязаний  з  ними  фетишизм. 

Інтереси  і  погляди  промислового  капіталу,  кот])і 
проявляють  ся  в  домово-каиіталїстичній  системі  про- 
дукції, як  рівнолї  інтересп  і  погляди  доперва  повста- 
ючого капіталу  чисто  проі\гислового,  знайшли  свій  ви- 
слів в  творах  економістів  дгеркантилїстичної  піколи. 
або  НІКОЛИ  "торговельного  біляпсу". 

В  тій  добі  обмінтп*  відносини  створили  вже  до- 
сить тревалу  і  тісну  звязь  в  економічнім  /китю  пооди- 
ноких місцевостий.  майже  кождого  з  великпх  країв, 
на  котрі  ділить  ся  Евроип-  Зверхниі^г  знаком  тої  з  луки 
була  національна  держава.  Але  мелт  поодиноктт  кра- 
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тш  навязують  ся  також  чимраз  ширші  обмінні  зноси- 
ни і  капітали  ріжних  країв  починають  конкурувати 
межи  собою  на  міїкнароднім  ринку,  при  чім  їх  інтереси 
попадають  часом  в  колізію.  Прим,  анґлінські  капіталі- 
сти на  початку  ХУІІ.  ст.  мусїли  старати  ся  иередовсїііі 
о  те.  ш,оби  забезпечити  собі  експльоатацію  внутріш- 
ного  ринку  свого  краю  проти  конкуренції  більше  роз- 
виненого голяндського  капіталу,  а  також  і  о  те,  щ;оби 
мати  свобідний  доступ  до  внутрішного  рннку  Франції. 
В  топ  самий  спосіб  заховує  ся  також  французький 
капітал.  Взагалї  капітал  кон^дого  краю  бажає  не  лиш 
свобідно  панувати  над  продукцією  власного  краю,  але 
мріє  також  про  те,  ш;оби  підбити  продукцію  пньших 
країв. 

Практичні  інтереси,  ш;о  творять  підставу  школи 
торговельного  білянсу,  є  слїдуючі :  що  відноспть  ся  те- 
оретичної підстави,  то  она  спроваджує  ся  до  давного 
погляду  на  гріш  як  на  одиноке  богацтво.  Для  меркан- 
тиліста гроші  самі  через  себе  мають  вартість,  лиш 
гроші;  пньші  товари  мають  вартість  лиш  о  стільки, 
о  скільки  дасть  ся  виміняти  їх  на  гроші;  скількостю 
грошей  в  краю  мірить  ся  його  дїйсна  економічна  сила, 
зріст  скількости  гізошей  є  зростом  тої  сили.  Щоби 
зрозуміти,  яким  чудом  міг  переховати  ся  в  тій  добі 
такий  простацько-фетиишстпчнпй  погляд,  треба  при- 
гадати собі,  щ,о  скількостево  переваж'ав  тодї  капітал 
торговельний,  котрий  має  переважно  форму  грошеву; 
а  капітал  проі\післовпй,  ш;о  проявляє  ся  переважно  в 
вндї  средств  продукції,  доперва  ш;о  повставав. 

Але  коли  з  погляду  па  гроші,  як  на  одиноке  бо- 
гацтво. дрібне  міш;анство,  а  разом  з  ним  школа  гро- 
шевого білянсу,  робили  заключенє,  ш;о  грошей  треба 
видавати  якнайбільше,  —  капіталіст  і  школа  торго- 
вельного білянсу  роб.пять  В/ке  иньше  заключенє:  тре- 
ба впдаватп  гроші  в  такий  спосіб,  пдоби  одержати  як- 
найбільший зиск.  Велика  буржуазія  стоїть  висше  по- 
над дрібнпчковою  ощадностю  —  само  житє  учить  єї 
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цього.  Она  віістунас  проти  старих  законів,  які  заборо- 
шовали  падмірпіз  видаване  грошей;  она  переконує  ся, 
що  надміріппі  поппт  на  товари  окрас  отвирають  до- 
рогу розвиткови  продукції.  Що  більше  —  она  впсту- 
пає  проти  давних  законів,  які  забороняли  вивозити 
гроші  за  границю,  бо  вже  розуміє,  що  часом  корис- 
нїпше  вивезти  богато  грошей  за  границю,  щоби  опі- 
сля привезти  їх  ще  більше,  як  це  має  місце  прим, 
при  продажі  заграннчних  товарів.  Зглядом  монополів 
приватних  осіб  і  товариств  представителї  нової  школи 
займають  по  більшій  части  вороже  становище,  що  є 
цїлком  зрозуміле:  монополь,  корисний  для  невеликої 
скількости  людей,  є  солею  в  оцї  для  решти  капіталі- 
стів в  краю,  які  є  змушені  дорого  платити  за  продукти 
монополю,  і  впрочім  високий  зиск  викликує  в  них 
зависть. 

Бажанє  охорони  краєвпх  капіталів  перед  загра- 
ничного конкуренцією  спонукує  меркантилістів  жа- 
дати, щоби  правительство  накладало  високі  цїнп  на 
привожені  предмети  зужіїтя.  Але  в  противенстві  до 
школи  грошевого  білянсу  нова  школа  жадає  знизеня 
мит  на  спровадокувані  сирі  матеріяли  і  знаряди:  про- 
мисловий капіталіст  бажає  одержати  можливо  най- 
таньше  необхідні  средства  продукції-  Опісля  стара- 
ючись не  лише  охоронити  внутрішні  ринки,  але  також 
підбити  зацзаиичиі,  нова  школа  н^адає  зменшеня  виво- 
зовнх  мит,  жадає  вивозовіїх  полекшпй. 

Взагалї  меркантилістична  иплола  є  за  значною  у- 
частго  дерїкавп  в  економічнім  жнтю,  але  за  участю  по- 
житочною для  розвитку  капіталу.  В  часї^  своєї  моло- 
дости капітал  кождого  краю  потребує  опіки  і  помочи 
правительства,  бо  йому  трудно  порадити  собі  з  коику- 
реіщією  заграничннх  капіталістів,  а  навіть  самостій- 
них дрібних  продуцеїгіів.  Тому  то  завсїгдп  звертає  ся 
він  до  щ)авительства,  гкадаючн  забсзпечеия  для  пего 
краевого  Агонополю  і  упі.п.неіпі  від  заграннчпої  і;он- 
куренції. 
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І  правительство  в  дїйсности  впроваджувало  в  жи- 
те жаданя  меркантилізму.  Не  лиш  утворило  відповідну 
систему  мит.  але  також  иньши^пі  дорогами  попирало 
капітал. 

І  так  французьке  правительство  за  часів  Коль- 
берта  (за  Людвика  ХІУ.)  не  ограничило  ся  на  обло- 
женю  цлом  продуктів  заграничних  рукодїлень,  але 
поробило  богато  кроків  в  напрямі  піднесеня  краєвої 
техніки.  Спроваджувало  і  заманювало  до  Франції  з 
заграшщї  досвідчених  робітників,здобувало  за  помочю 
підкупства  для  капіталістів  промислові  секрети  загра- 
ничних рукодїлень.  Видано  подрібнип  реґуляї^іін,  що 
докладно  означував,  подібно  як  в  цехових  уставах, 
якість  товару  і  всї  иодробіщї  продукції.  Таке  подрібне 
втручуванє  ся  до  техніки  промислових  підприємств 
було  тоді  в  більшости  случаїв  пожиточне  для  розвитку 
продукції,  бо  правительство  старанно  дбало  про  проми- 
словий поступ.  Часом  правительство  помагало  руко- 
дїльнші  капіталом.  Стараючись  знайти  ринок  для  збу- 
ту товарів,  оно  не  здерлчувало  ся  навіть  перед  війною. 

Способи,  яких  правительство  уживало  в  своїй 
"протекційній"  політиці,  були  взагалі  в  найвисшій  сте- 
пени ріжнородні,  а  деколи  дуже  оригінальні.  В  1563. 
р.  анґлійська  королева  блисавета  приписала  обовязу- 
ючий  піст  —  два  дни  в  тиждни  для  попертя  риболов- 
лі. В  1666.  р.  видано  в  Анґлїї  закон,  котрий  під  за- 
грозою високої  кари  вимагав,  щоби  умерлих  ховано 
конечно  в  вовняній  одежі. 

В  ряді  ріжних  средств  дерлчавноі  охорони  пере- 
творчого  промислу,  дуже  важне  історичне  значінє  ма- 
ла ''кольоніяльна  політика".  Она  полягала  на  тім,  що 
кольонії  не  мали  права  закладати  власних  рукодїлень, 
а  сирі  матеріялп  вільно  їм  було  вивозити  лиш  до 
метрополії.  Така  експльоатація  кольонїяльних  ринків 
не  мало  приспішила  розвиток  п]зпм.  анґлїйського  ка- 
піталізму. 
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Після  "Мореплавського  Акту"  Кромвеля  всякі  то- 
вари могли  бути  привожені  до  кольоній  і  вивожені  у 
них  лиш  на  анґлїТіських  кораблях,  а  до  Анґлії  чу- 
жозещї  мали  право  привозити  на  власних  кораблях 
лиш  вироби  власного  краю.  В  той  спосіб  Анґлїя  і  еї 
кольонїї  були  певними  ринками  для  анґлїйськпх  ка- 
піталістів. 

В  кольонїяльній  політиці  поважну  ролю  відграе 
система  монополів:  з  одної  сторони  цего  вимагали  ін- 
тереси державного  скарбу,  з  другої  —  приватна  під- 
приємчивість  не  досягла  ще,  може  бути,  такої  степенп 
розвитку,  щ,оби  можна  обійти  ся  без  особлпвшої  про- 
текції в  скомплїкованих  і  ризиковних  кольонїяльних 
підприємствах.  Великим  компаніям  капіталістів  відда- 
вано за  певну  суму  грошпй  проваджене  торговельних 
справ  в  певних  кольонїях,  разом  з  пньшимп  економіч- 
ними привілеями.  Найвпзначнійшою  серед  таких  това- 
риств була  анґлїйська  Східно-індійська  кольонїя;  сво- 
єю зручностію  і  хитрою  політикою  она  зуміла  здобути 
величезні  посїлости  з  людностю,  ш;о  числила  на  десят- 
ки міліонів.  Так  отже  в  "протекційній"  полїтіщї  держав 
практично  зреалізували  ся  потреби  розвиваючої  ся 
капіталістичної  продукції,  котрі  теоретично  відбпва.ні 
ся  в  поглядах  школи  торговельного  білянсу. 

В  школі  торговельного  білянсу  по  раз  периіпй 
повстала  ідея  о  законах  економічних  явищ;,  в  це  ідея 
в  найвіпцій  степени  важна,  бо  без  неї  було  би  немоікли- 
ве  повстане  економічних  наук,  бо  наука  не  може  іст- 
нувати,  сли  нема  бодай  змаганя  до  внкритя  законів 
рілхшіх  явищ.  Перший  раз  Тома  Мейн  (початок  ХУП. 
ст.)  висказав  думку,  що  економічне  жптє  с  підчинене 
власним  законам.  Рі/киі  кроки  з  сторони  правитель- 
ства можуть,  після  його  думки,  ледве  на  короткий  час 
змінити  напрям  подій,  опісля  возьмуть  гору  власні 
права  економіки,  і  все  знова  піде  власним  шляхом. 
Матсріял  до  таких  поглядів  дали  очевидно  неудачі 
ріжних  правительственнпх  кроків,  іцо  йшли  в  попе- 
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рек  потреби  часу,  средств  прим.  в  дусі  системи  гроше- 
вого білянсу. 

Сли  для  капіталізму  доііерва  иовстаючого,  ще 
слабого,  система  протекційна  є  надзвичайно  пожиточ- 
на, а  в  декотрих  случаях  навіть  конечна,  то  це  ще 
не  значить,  що  ця  система  має  таке  саме  значіне  на 
висших  ступінях  капіталістичного  розвитку.  Скорше 
чи  пізнійше  проходить  час,  коли  промисловий  капітал 
чує  ся  досить  сильним,  щоби  обійти  ся  без  чуткої  помо- 
чи. Тоді  правительственна  опіка  стає  ся  для  нього 
невигідною. 

Перше,  в  міру  того,  як  внутрі  краю  зростає  спо- 
житє  мануфактурних  товарів,  чимраз  більше  середна 
і  дрібна  буржуазія  починають  повставати  проти  про- 
текціонізму. В  самій  річи,  що  то  є  протекціонізм  з  точ- 
ки погляду  консумента  (споживця)  ? 

Припустім,  що  в  Анґлїї  продукція  вовняних  тка- 
нин є  дуже  розвинена,  продуктивність  праці  в  даній 
галузи  дуже  висока,  і  анґлійські  капіталісти  можуть 
винагородити  собі  достаточним  зиском  всякі  видатки 
продукціі  і  транспорту  тканин  до  Франціі,  побираючи 
ціну  прим.  2  фр.  за  метер.  В  Франціі  вовняна  продук- 
ція доперва  повстає,  єі  техніка  слаба  і  французькі 
капіталісти  не  мо^куть  продавати  своїх  тканин  тань- 
ше,  як  по  З  фр.  за  метер.  Очевидно,  анґлійські  капі- 
талісти мусять  побити  французьких  капіталістів  на 
французькім  ринку  —  і  вовняна  продукція  в  Франції 
мусить  впасти.  Правительство  запобігає  тій  небезпеці 
при  помочи  ввозового  мита  1%  фр.  за  метер.  Анґлїй- 
ський  товар  мо/кна  продавати  не  таньше  як  3%  фр.  — 
і  фраііцузькі  капіталісти  спасені  перед  убійчою  конку- 
ренцією. Але  французькі  споживцї  (консументп)  за- 
мість одерлчати  добрі  анґлійські  тканини  по  2.  фр., 
мусять  купувати  лихі  французькі  тканини  по  З  фр.  З 
часом  они  зачинають  протестувати  проти  цеї  опіки  на 
користь  краевих  капіталістів,  і  протест  їх  наберае 
великого   суспільного   значіня,  коли   є   моїкність  до- 
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провадженя  (|)ранцуяької  техіїїкп  до  уровени  анґліТі- 
ської. 

Друге,  опіка  над  одною  галузею  капіталу  вихо- 
дить на  некористь  другій.  Високі  мита  ввозові  на  ріль- 
ничі знаряди  є  невигідні  для  хлібороба,  котрий  їх  по- 
требує. Ввозове  мито  на  желїзо  є  непожадане  для  це- 
го,  що  виробляє  желїзні  знаряди.  Мита  на  предмети 
зунштя  для  робітників  є  некорисні  взагалі'  для  всіх 
підприємців,  бо  підносять  ціну  робочої  сили  і  т.  д. 
Взагалі  монополь  приносить  иікоду  всім,  окрім  самого 
монополіста- 

Промисловий  підприємець,  иезадоволений,  що 
право  мішає  ся  в  технічні  справи,  прим,  приписує 
взірці,  котрих  треба  вживати  в  продукції,  —  не  іде 
прптім  за  скорим  технічним  поступом,  так  що  ті  взір- 
ці скоренько  стають  ся  перестарілимп. 

Розвиваючий  ся  промисловий  капітал  починає 
шукати  собі  ринків  зовнішних,  але  они  недоступні 
внаслідок  того  самого  протекціонізму.  На  високі  вво- 
зові мита  одної  держави  другі  держави  відповідають 
такими  самими  митами.  Повстає  свого  рода  війна  на 
тарифи  цлові.  котра  часто  допроваджує  до  дійсної  вій- 
ни. 

Так  отже  протекційна  політика  показує  ся  против- 
ною інтересам  капіталу.  Так  змінюють  ся  економічні 
погляди.  Нові  погляди  найскориіе  були  висловлені  в 
науковій  формі  анґлїйськими  економістами. 

В  Анґлїї  для  промислового  капіталу  найбільше 
невішдними  були  іугита.  иі;о  попіфали  рільніпітво  — 
т.  зв.  "збіїкеві  закони".  Привіз  збіжа  до  АнґліТ  з  за- 
границї  дозволений  лттіи  тоді,  коли  ціна  збілїа  досягла 
дуже  високої  норми.  Високі  ціни  збі/Ь"а  потягають  за 
собою  високу  заробітну  платню,  т.  є.  відносно  низький 
зиск  капіталістів.  І  як  раз  з  причини  "збіжевих  за- 
конів" дав  ся  почути  голосний  протест  проти  держав- 
ної протекції  над  рілт>тпщтводг  (яка  в  більиіостн  слу- 
чаїв  була  властиво  протекцією  для  землевласників). 
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З  таким  протестом  виступив  десь  в  половині  ХУІІ.  с  г. 
Ралєп  (Каїїеу). 

Значний  розвиток  промислового  капіталу  в  порів- 
наню  з  торговельним  капіталові,  зростаюча  перевага 
капіталу  в  формі  средств  щзодукиії  над  капіталом  в 
грошевій  формі,  спричинює  зміну  в  поглядах  на  гро- 
ші. Чаплд  (СЬіИ)  говорить,  и];о  гроші  —  це  оден  з 
товарів-  Це  підкопує,  хоч  ще  не  зовсїм.  теоретичну 
підставу  старої  школи. 

Тому  ш;о  торговельний  капіталіст  всю  свою  без- 
посередну  діяльність  посвячує  обмінови.  отже  стоіть 
від  продукції  досить  далеко,  і  тому  ш;о  інтереси  к}ті- 
ця  в  ]многпх  случаях  операють  ся  власне  на  змінах  і 
колибанях  цін  від  їх  пересічної  нор^кИї.  ясним  отже  є. 
ш;о  для  ідеольоґів  торговельного  капіталу  є  незвісний 
основнгпі  закон  обміну  —  завпси.мість  обмінних  усло- 
вии від  вартости  праці  вложеної  в  товар.  Промисло- 
вий капіталіст  находиться  в  иньшім  положеню;  він 
безпосередно  орґанїзує  працю,  має  нагляд  над  продук- 
цією, і  єго  інтерес  полягає  більше  на  сталих  цінах, 
ніж  на  їх  колибанях.  Завдяки  цій  обставині,  ідеольоґ 
промислового  капіталу  находить  ся  в  условинах  спри- 
яючих зрозумінню  злукп  межи  вартостю  працї  в  про- 
дукції товару  і  єго  ціною.  І  в  дійсностп  при  кінці 
ХУІІ.  ст.  В.  Петти  (^^іІИат  Реиу)  вже  представляє  в 
загальних  начерках  теорію  вартости  працї.  яка  є  під- 
ставою сучасної  економічної  науки.  Рівночасно  зав- 
дано послїдний  удар  науці  про  гроші,  як  про  одино- 
ке, виключне,  правдиве  богацтво:  стає  ясним  для  всіх, 
що  і  гроші  мають  вартість  лииі  тому,  що  в  них  вло- 
жена праця. 

Опісля,  з  особлившою  рішучостю.  глубиною  і  яс- 
ностю  висказує  ідеї  свобідної  конкуїзенції.  воролюї 
ідеям  старої  школи  —  Дудлей  Норт  (ВисЗІау  КогШ). 
котрого  звичайно  }'важають  за  першого  "фрітрейдорп" 
—  сторонника  свобідної  торговлі. 
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Наука  Норта  в  загальних  нарисах  представляє  ся 
так:  народи  богатїють  завдяки  промислови  і  торговлї. 
їх  підставу  творить  праця,  котру  треба  вважати  за 
жерело  богацтва.  А  гроші  є  нічим  иньппт.  як  одним 
з  товарів.  "В  краю  нема  анї  за  богато  анї  за  мало 
грошей,  але  все  є  тілько,  кілько  иот]зібно  для  обо- 
роту", але  ЛІПИ  в  тім  случаю,  додає  Норт.  коли  тор- 
ГОВ.ТЯ  грішми  не  є  нїчим  звязана. 

Торговля  і  промисл  мусять  бути  свобідні.  і  сли 
жерелом  богацтва  є  праця,  то  Ягадні  реґулямінп  не  по- 
можуть збогатитп  народу,  але  противно,  шкодять  йому, 
бо  перешкаджають  розвпткови  працї.  "Анї  одно  місто 
не  збогатило  ся  через  правительственні  пришіси:  лииі 
міф.  праця  і  свобода  творили  промисл  і  богацтво". 
Норт  є  проти  всякого  в^іішуваня  ся  в  економічне  жп- 
тє.  Шкідливість  законів.  щ;о  ограничують  особисті  ви- 
датки, він  доказує  тим.  що  розвиток  потреб  є  могучою 
підоймою  поступу,  бо  заохочує  .июдей  до  енерґічнїй- 
шої  працї. 

Внутріиіна  і  загранична  торговля,  на  длшку  Нор- 
та. є  однаково  потрібна  і  взаїмно  залежна  одна  від 
другої.  Одна  і  друга  мусить  бути  однаково  свобідна. 
Беї  народи  світа  так  само  злучені  межи  собою,  так  пот- 
рібні оден  другому,  як  ]\п*ста  одного  краю.  Ставити 
перегороду  межи  народами  в  формі  мит.  законів  і  т.  п. 
є  так  само  нерозу^гним  дїлом.  як  перепшаджати  тор- 
говельний! зносина]\г  .лгежи  сусїднтги  >гіста^ги.  або 
межи  поодинокими  господарствами.  Всї  народи  йдуть 
до  одної  цїли  в  своїм  розвитку,  услупі  їх  є  взаїмні. 

Людськість  мусить  бути  солідарною  в  ИрОМИСЛОВІї^Г  Ж'И- 

тю.  Всякий  вузкий  націоналїЗі\г  приносить  лиш  ипгоду. 
бо  зменшує  обопільні  услуги  народів  і  тим  задержує 
їх  економічний  розвиток. 

Пожиточна  дїяльність  правительства  на  еконо- 
^гічнім  полї  заключає  ся  ліпи  в  охоронї  власности: 
кожде  иньите  вдгішуванє  ся  може,  на  дудгку  Норта. 
лиш  поттткодттттт  іптереса^г  п[")пдгис.їїу.  Погляди  Норта 
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не  знаїїш.ііі  широкого  відгомону  в  його  часах  (ко- 
пець ХТП.  ст.).. Навіть  в  Анґлїї  лиш  декотрі  галузн 
капіталістичної  продукції  були  розвинені  достаточно, 
щоби  могли  істнувати  без  опіки  держави. 

Пів  року  пізнїїіше  школа  свобідної  конкуренції 
повстала  також  в  Франції.  Дещо  відмінні  обставини 
надали  там  тій  иалцї  особливший  відтїнок.  але  сама 
суть  річи  була  та  сама. 

Коли  протекціонізм  дав  розвиваючому  ся  фран- 
цузькому промислови  майже  все.  що  міг  дати,  тодї 
так  сшю  як  в  иньппіх  краях  він  чимраз  більше  ста- 
вав ся  перешкодою  на  дорозї  розвитку.  Це  викликало 
реакцію  проти  него  в  настрою  про.діислово-торговель- 
ної  буржуазії.  В  результаті  появпли  ся  теорії  фізіокра- 
тів. 

Але  не  ліші  протекціонізм  перешкаджав  розвит- 
ковп  капіталу.  Ще  більшу  шкоду  під  тим  зглядом  при- 
Н0СИ.ЛП  останки  февдальних  цехових  форм,  що  не  го- 
дили ся  анї  з  свободою  капіталу,  анї  з  свободою  працї. 
Фізіократи  мусїлп  рівночасно  вести  боротьбу  з  тими 
останками  февдалїзмт  і  з  протекціонїзмотіГ.  Найдогід- 
нїйитдг  знарядоїм  боротьби  для  нової  ніколи  були  ін- 
тереси рільншітва.  а  ие  залежало  від  двох  причин. 
ТТерше.  Франція  була  тодї  краєм  рільничим,  і  друге 
—  рільншттво  найбільше  терпіло  від  тих  самих  усло- 
вии, що  стояли  на  перешкодї  розвитковп  капіталу. 

О  велшіезній  пшодї.  ЯКУ  приносили  розвитковп 
рільніиіій  продукції  останки  середних  віків,  нема  по- 
треби осібно  ТУТ  говорити:  і\т  вже  впсше  говорили 
про  те.  Що  відносить  ся  до  протекціонізму  —  то  він 
спричинював  руїну  хліборобського  господарства  біль- 
ше побічнидш  дорогами.  ТТередовсїлг  підвисшував  пї- 
ни  на  нові  продукти,  конечно  потрібні  для  селянина; 
дальпте.  ВТЯГНУВ  Францію  в  цї.тпш  ряд  воєн,  що  стра- 
шно руйнували  край  і  цїлпі\т  тягаро^г  спадали  на  ріль- 
ничу клясу.  Селянство  ]\гусїло  платити  найбільшу 
часть  податків  на  покрптє  воєнних  видатків  і  віддавати 
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цвіт  своїх  робочих  сил  на  так  непродукційне  занятє 
як  війна,  в  додатку  дуже  часто  програна. 

Інтереси  рільничої  кляси  булп  тим  близпіі  серцю 
ідеольоґів  капіталу,  що  руїна  селянства  звужувала 
надзвичайно  внутрішний  ринок  для  капіталїстичного 
промислу.  Попередний  напрям  економічної  полїтики 
не  здавав  собі  справи  з  того,  що  розвиток  перетвор- 
чого  промислу  є  в  великій  зависимости  від  економіки 
рільництва.  Нова  пшола  створила  теорію,  яка  уважає 
рільніщтво  за  угольний  камінь  економічного  житя. 

Після  науки  фізіократів  природа  є  жерелом 
всякого  богацтва.  Лиш  така  праця  витворює  богац- 
тво,  лиш  така  праця  є  продуктивна,  котра  безпосеред- 
но  має  до  дїла  з  природою  —  рільнича  праця  і  взагалї 
праця  добуваюча.  Лиш  одно  рільництво  дає  чи- 
стий дохід,  достарчує  чоловікови  більше  про- 
дукту, нїж  копітувала  продукція. 

Реміснича  праця-рукодїльча,  і  взагалї  перетвор- 
ча,  на  думку  фізіократів,  лиш  змінює  форму  добутого 
з  землї  богацтва,  але  нового  богацтва  не  творить.  Тор- 
говля тимбільше  не  творить  нових  вартостші,  але  пе- 
реносить їх  з  одних  рук  до  других.  Весь  нарід  яшє 
на  кошт  чистого  доходу,  витвореного  працею  кляси 
хліборобів-  Прочі  промислові  і  непромислові  кляси 
находять  ся,  що  так  скажемо,  на  удержаню  рільників. 

Звідси  приходить  ся  до  такого  заключеня:  зовсім 
природно  є,  і  розумно,  щоби  земля  була  обтя;кена  всї- 
ми  податкалш,  як  одиноке  жерело  богацтва:  всі  подат- 
ки повинні  бути  заступлені  одиноким  ґрунтовим  по- 
даткоіг.  Перетворчнй  промпсл  і  торговля,  що  не  витво- 
рюють /каднпх  богацтв,  ж^винні  бути  цілком  свобідні 
від  всяких  тягарів.  Це  заключено  с  протестом  проти 
звільненя  від  податків  шляхти  і  духовсш.ства;  але 
рівночасно  оно  доказує,  що  фізіократи,  поспімо  своєї 
прихильностії  до  рільтпщтва,  були  власне  представи- 
телями інтересів  про^іпслового  і  торговельного  капі- 
талу (свідомтпт  чи  несвідомими  —  це  иньиіп  річ). 
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Природа,  після  погляду  фізіократів,  г,  не  лиш 
одиноким  Лхврелом  богацтва.  —  с  она  рівночасно  оди- 
ноким правдивим  провідником  в  житю  народів.  Су- 
спільний порядок  повинен  бути  в  згоді  з  вічними,  не- 
змінними законами  природи,  так  як  залеїкать  від  них 
всї  иньші  явища.  Суспільний  порядок  є  розумний  і 
нормальний  лиш  тоді",  коли  відповідає  законам  при- 
роди; .лиш  тодї  він  провадить  до  добробуту  всіх  членів 
суспільства.  Оскількиж  вдїйсности  суспільний  устрій 
віддалює  ся  від  пріфоди,  о  стільки  є  він  нерозумний 
і  шкідливий. 

Найбільш  природним,  отже  і  найрозумніш;им  у- 
строєм  є,  після  фізіократів,  такий,  котрші  наименьше 
придавлює  прояви  .людської  натури;  лишена  сама  собі. 
она  найкраш;е  зуіміє  знайти  правдиву  дорогу  поступу. 
Повинуючись  голосови  природи,  КОЖДШІ  свідомо  і  ро- 
зумно буде  стреміти  до  особистого  ш;астя,  а  цею  до- 
рогою осягне  ся  щастє  всіх.  Треба  зві.їїьнити  чоловіка 
від  кайдан  (очевидно  —  февдальних,  цехових,  про- 
текціонїстичних  і  и.).  Свобода  є  конечна  всюди,  а  пе 
редовсїм  в  житю  економічнім.  Тут  сміло  монша  зда- 
тись на  дїланє  особистих  інтересів,  бо  кождші.  ста- 
раючись збі.їїьшитп  своє  власне  богацтво 
помагає  через  те  саме  до  збільшеня  народного 
богацтва.  Отже  правите.яьство  не  повинно  мішатись 
до  економічного  житя.  вго  річию  є  —  боронити  оди- 
тшцю  і  власність,  нїчо  більше  від  нього  не  вимагає  ся. 

Змаганя  нової  школи  найяскравійше  і  найенер- 
ґічнійше  є  висловлені  в  знанім  реченю  фізіократа 
Ґурнея  ССоитау).  зверненім  до  правительства: 
«ЬаІ88Є2  Ыге,  1аІ88Є2  аііег"  (^^е  перешкаджайте.  нехай 
їкитє  йде  своїм  тором").  Слова  ті  стали  ся  євангелією 
всеї  лїберальної  еконоі^гічної  науки. 

Фізіократи  твори.т  тісний  кружок,  на  котрого 
ЧО.ТІЇ  стояв  Кесней  (0ие8пау),  лїкар  Людвіша  ХУ.  Ло 
цеї  школи  належав  знаменитий  по.їїїтик  Турґо-  Він 
перитй    означив  основнтпт  закон    заробітної   платні: 
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висота  платні'  залежить  від  вартости  необхідних  для 
робітника  средств  до  житя. 

Практична  проґрама  фізіократів  була  в  значній 
мірі  впроваджена  в  житс  великою  французькою  ре- 
волюцією. Була  она  отже  дійсно  висловом  потреб  часу. 

Дальший  розвиток  школи  свобідної  конкуренції 
переносить  нас  знова  до  Анґлїї  в  період  дїяльности 
Адама  Сміта  (А(іат  ЗтііЬ). 

Анґлїя  в  другій  иоловіпії  ХМІТ.  ет.  була  досить 
розвитим  маиуфактурно-капіталїстпчнндт  кра(;м.  Су- 
спільні відносини  вслпіео-буржуазного  порядіеу  вже 
виступялн  досить  виразно  і  гра/ін  пануючу  ролю  в 
лштю. 

В  той  спосіб  було  можливе  досить  повне  і  доклад- 
не, взагалі  —  наукове  зрозу^іінг;  садніх  основ  капіта- 
.лїстичної  спсіемп.  Цього  доконав  Адам  Сміт,  котрого 
звичайно  називають  батьком  економічної  науки.  В  са- 
мій річи  це  неслушно  і  властивим  основателем  еко- 
номічних наук  повинно  би  ся  вважати  хочбп  Віляма 
ГТеттого.  котрий  дав  і^г  тревалий  теоретичний  фунда- 
мент своєю  теорією  вартости  праці.  Але  загальну  о- 
пінію  молїна  поясиити  дуя^е  легко  величезни]\г  впли- 
вом, який  мали  твори  А.  Сміта  на  розвиток  економіч- 
них наук. 

А.  Сміт  є  в  значній  степени  ученико]\г  фізіократів: 
запізнав  ся  з  їх  кру^кком,  присвоїв  собі  ного  ідеї.  Але 
сприяючі  суспільні  условини  позволили  Смітови  вра- 
тувати  ся  від  многих  блудів  і  односторопіюстіпі  науки 
фізіократів.  Теоретичні  блуди  тої  ппчолн  повстали  під 
впливом  економічного  житя  Франції:  а  Сміт  робив  до- 
сліди над  аіп'лійськнм  суснільтппг  гостгодпрством.  яке 
значно  випередило  в  розвитку  французьке  і  взпгплі 
богато  ріїкнило  ся  від  нього. 

Адам  Сміт  прпмінює  передовсїлг  д  є  д  у  к  ц  і  й  н  і 
методи  в  економічни.^  дослідах.  Він  розуміє,  що  в  го- 
сподарській діяльтюсти  чоловік  піддає  ся  лиш  почутго 
в  л  а  с  II  о  г  (»  і  II  т  ('  р  о  с  у.  а  влпсіптп  інтерес  на  даш'^г 
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полі  жрітя  спричіїнюв  змагань  до  якнайбільшого  бо- 
гацтва.  На  цій  основі  він  старае  ся  пояснити  всю  еко- 
номічну діяльність  чоловіка  і  суспільства- 

Але  для  дедукціі  не  впстарчпть  само  тверджено, 
що  в  господарській  сфері  чоловік  іде  за  покликом 
економічного  еґоізму.  Ще  треба  знати  условпни,  при 
котрих  чоловік  здійснює  свої  бажаня.  Для  розсліду 
бере  А.  Сміт  взагальнпх  нарисах  суспільно- 
економічні  условпни,  котрі  тоді  істнувалп  в  Анґлїї,  і 
слїдпть,  як  серед  таких  условии  розвпвае  ся  економіч- 
на діяльність  чоловіка. 

Однак  А.  Сміт  старає  ся  вияснити  не  поодинокі 
закони  житя  капіталістпчноі  суспільности  на  тім  сту- 
пени розвитку,  на  котрім  стояла  Анґлія;  він  уважає 
своі  заключеня  за  вислів  загальних  законів  еко- 
номіки, пише  загальну  політичну  економію  ("Бо- 
гацтво  Народів",  в  1776.  р.)  Капіталістичні  відносини 
він  уважає  за  одинокі  нормальні;  иньшпх  відносин 
або  зовсім  не  розсліджує,  або  бачить  в  них  збоченє  від 
норми,  впслід  нескінченого,  недосконалого  розвитку. 

Богацтво  краю,  після  Сміта,  творять  всі  товари 
краю.  Таке  понятє  о  богацтві  можливе,  очевидно,  лиш 
в  краю  о  товаровій  обмінній  господарці;  для  натураль- 
но-господарчого суспільства,  де  продукти  не  с  това- 
рами, оно  не  має  жадного  значіня. 

Одиноким  жерелом  вартости  і  богацтва  є,  на  дум- 
ку Сміта,  праця,  взагалі  всяка  продуктивна  праця. 
Впрочім  для  Сміта  продуктивною  є  лиш  праця,  котра 
витворює  матеріяльні  добра.  В  кождім  разі  Сміт  не 
робить  того  блуду,  що  фізіократа,  які  вва;калп  про- 
дуктивною лиш  працю  на  полі:  за  часів  С]\гіта  пере- 
творчпй  про.лгпсл  грав  в  Аиґлїі  не  менш  ваяшу  ролю  в 
твореню  народного  богацтва,  ніж  промисл  добуваю- 
чий. 

К  а  п  і  т  а  л,  після  означеня  Сміта,  є  це  часть  на- 
громадженоі  праці,  призначена  на  дохід.  І  в  будуччині 
такО/К  люде   будуть   їігусіли.   очевидно,  для  одержаня 
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доходів  пріїміиюг.атл  в  продукції  ііаощадуксчіу  працю; 
отже  капітал  з  точки  погляду  Сміта.  мусить  істпуватп 
в  с  є.  З  огляду  на  таке  понятє  о  вічпостп  капіталу 
легко  повстала  в  його  голові  думка  про  незмінність 
капіталіст  и  ч  н  п  х    в  і  д  н  о  с  н  н. 

Початкове  нагромадж'енє  капіталу  Сміт  пояснює 
прн  помочи  ощадности:  дрібні  продуценти  зуживали 
не  все,  що  витворювали,  і  в  той  спосіб  творив  ся  ка- 
пітал. 

Теорія  вартости  Сміта  в  загальних  нарисах  є 
слідуюча.  Він  признає,  що  перпшм  єї  жерелом  є  праця. 
Прямпм  заключенєм  з  того  повинна  би  бути  теорія  вар- 
тости праці:  обмінна  вартість  товарів  залелліть  від 
скількости  вложеної  в  них  суспільної  енергії  праці. 
Однак  Сміт  збочус  від  цього  заключеня-  Після  його 
думки,  на  ціну  товарів  в  сучаснім  суспільстві  склада- 
ють ся:  вартість  працї,  дохід  з  капіталу  і  ґрунтовий 
рент.  Згідність  пересічної  ціни  з  вартостпю  праці  при- 
знає він  лиш  для  періоду,  в  котрім  знаряди  працї  на- 
леїкали  до*  вптворця.  Але  коли  разом  з  розвитком  куль- 
тури праця  і  капітал  відділили  ся  від  себе,  тоді  в 
склад  ціни  мусів  ввійти  також  зиск  з  капіталу,  як  ви- 
нагорода за  моукність  користувачі  ся  ним  в  продукції. 
З  загарбанєм  землі  ввійшов  єще  рент. 

В  дійсностп  ціни  товарів,  як  то  вже  висше  ми 
пояснили,  залеїкать  від  їх  вартости;  а  вартість  товару 
складає  ся  з  вартости  сталого  капіталу  (котрий  Сміт 
лишає  на  боці),  з  вартости  капіталу  змінного  і  з  додат- 
кової вартости.  В  поглядах  Сміта  бракує  цего  важного 
пункту,  ищ  разом  з  побільиіенєм  ся  заробітної  платні, 
зменшує  ся  зиск,  бо  они  творять  дві  частії  одної  не- 
змінної суми  —  витвореної  наново  вартости.  З  точки 
погляду  Сміта,  сли  побільшує  ся  заробітна  платня,  то 
підносить  ся  ЛІІИ1  ціни  продуктів;  тимчасоїм  після  тео- 
рії вартости  працї,  зріст  части  припадаючої  на  робіт- 
ничу клясу,  означує  не  підвіїсшенє  цін.  лиш  зменшене 
ся  частки  иньпіих  кляс. 
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Заслугою  Сміта  с,  між  пиышш,  его  наука  о  кон- 
куренції, о  тім,  в  який  спосіб  вона  вирівнює  зиск,  а 
такоїк  заробітну  платню  в  ріжинх  підприємствах  і  в 
ріжних  галузях  продукції. 

В  науцї  про  заробітну  платню  Сміт  впсказує,  що 
ЄЇ  зміни  спричинюють  ся  змінами  в  цінах  предметів, 
зуживаних  робітнпкамп. 

В  науцї  про  зиск  Сміт  впсказує  думку,  що  про- 
цент зиску  зменшує  ся  разом  з  зростом  народного  бо- 
гацтва.  На  його  думку,  причина  лежить  в  тім,  що  ме- 
жи капіталістами  росте  конкуренція:  капіталів  є  так 
богато,  що  з  трудностю  можна  їх  десь  вложпти  в  про- 
дукцію. Явище  добре  спостережене,  але  пояснене,  як 
побачимо  пізнїппіе.  є  зовсім  фальшиве. 

Ще  менше  в.тучно  пояснив  Сміт  ґрунтовий  рент. 
Він  каже,  що  це  заплата  за  корпстанє  ся  землею,  ко- 
ли попит  землї  перевпсшас  еї  подачу. 

Гроші  є  для  Сміта  таким  самим  товаром,  як  і 
ііньші.  6  они  лиш  малою  частю  народного  капіталу  і 
притім  найменш  унчпточною  —  непродуктивним  і  мерт- 
впм  капіталом.  Сли  так,  то  очевидно  торговельний 
білянс  не  має  жадного  значіня.  На  його  місце  Сміт 
кладе  білянс  річної  продукції  і  зужчіваня.  Край  збога- 
чує  ся.  сли  продукує  більше  вартости,  ніж  зуживає. 

В  той  спосіб  зріст  продукції  є  ціллю  розумної  еко- 
номічної політики  держави-  Але  яка  іліенно  політика 
є  здібна  улегчити  розвиток  продукції? 

Протекціонізм  не  помагає  загальному  зростови 
продукції,  лиш  змушує  капіталістів  переносити  капі- 
тали з  одних  галузий  промислу  до  других,  з  непроте- 
ґованіїх  до  тих,  що  знаходять  ся  під  протекцією  дер- 
л;авіі.  Змінює  ся  лиш  поділ  народного  капіталу  межи 
галузями  продукції:  сума  капіталу  не  росте.  Противно, 
вклад  капіталу  стає  ся  чимраз  меньше  корисним,  а  то 
з  слідуючих  причин:  коли  нема  правптельственної  о- 
пікп,  капітали  напливають  до  тих  галузий  промислу, 
де  праця  є  найбільиі  продуктивна,   а  протекціонізм 
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звертав  капітали  до  таюіх  галузіїй,  котрі  є  найменш 
відповідні  в  краю,  в  котрих  праця  є  найменш  продук- 
тивна. 

Найрозумнїйша  засада  при  обміні  є:  "купуй  на 
найтаншім  ринку,  продавай  на  найдорожшім". ^Про- 
текціонізм утруднює  примінене  тої  засади:  край  му- 
сить купувати  ті  товари,  котрі  є  протеґовані,  не  на 
танім  заграничнім  ринку,  але  на  доросшім,  у  краєвих 
внтворцЇЕ. 

Окрім  цього  протекціонізм  сїє  лиш  ненависть  ме- 
жи народами  і  боротьбу,  а  торговля  повинна  бути  лан- 
цухом  приязни.  (Рукодільні  англійські  при  кінці 
ХУІІІ.  ст.  були  досить  розвинені,  а  протекційна  по- 
літика иньших  країв  шкодила  сильно  анґлїйському 
промпслови.  відбираючи  йому  загранпчні  ринки) . 

Цілком  свобідний  від  протекції  і  ограничень  про- 
кисл —  оце  розз^мнпй  і  натуральний  порядок.  Держа- 
ва повинна  ограничити  ся  до  оборони  від  неприятеля, 
до  провадженя  судівніщтва  і  побіч  цього  до  підтриманя 
гпх  інституцій,  котрі  лежать  поза  грантіею  приватних 
підпрпвмсїв  (ишиталї,  ніколи,  приюти  і  т.  п.).  При 
таких  условинах  приватний  інтерес  людей  попрова- 
дить їх  в  свобідній  діяльности  на  найкорпснїйпіу  для 
суспільства  дорогу.  На  думку  Сміта  люде,  слідкуючи 
за  своїм  еґоїзмом,  приносять  часто  більше  хісна  су- 
спільстві, ніж  колпб  руководили  ся  найбільш  альтру- 
їстичними, безінтересовними  мотивами. 

Однак  вороже  становниде  до  протекціонізму  по 
робило  його  односторонним.  Переходячи  від  шіііГ/І.і'лі; 
абстрактних  (відірваних)  тверд;конь  долукції  до  і.Т'іі- 
кретної  дїйсности,  він  огранпчував  депіо  спої  зп'-а  ,:і. 
Так  прим,  признавав  він,  що  >нтто  від  о])у,і:'л.  г.;^_і;'г-- 
від  всього,  що  р.  необхідне  для  війська,  є  потрібне: 
цї  продукти  край  повинен  сам  витворювати,  а  не  за- 
мовляти в  чужинців,  хоч  би  це  було  найтанше,^  бо 
інакше  він  моїке  стати  ся  безборонним  в  часі  війни. 
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Вільну  торговлю  треба  впроваджувати,  думає  Сміт,  по- 
степенно, інакше  зруннувалобп  ся  капіталістів. 

Ідеалом  Сміта  є  неограничений  зріст  продукції, 
а  тому  що  не  можна  представити  собі  його  поза  капі- 
талістичними відносинами,  він  прпзнае  за  розумні  і 
природні  всі  ті  условпнп,  що  сприяють  розвиткови  тих 
відносин-  в  його  часах  і  в  його  краю  найва/кніщою 
з  тих  условии  була  економічна  свобода,  свобода  ка- 
піталу і  те  все  творить  "натуральний  порядок",  нор- 
мальний склад  житя  суспільства. 

Після  погляду  Сміта,  "натуральний  порядок"  сво- 
бідноі  конкуренції  разом  з  розвитком  продукції  спри- 
чинює рівнож  "справедливий"  поділ.  Це  є  черта  спіль- 
на йому  і  всім  його  попередникам  в  науці  економічній 
—  вважати  нагромаджене  народного  богацтва  за  рів- 
нозначне з  добробутом  народу.  Протилежність  між  ти- 
ми двома  понятямп  не  могла  виступати  в  тих  часах 
так  яскраво,  як  в  віці  маииінового  капіталізму.  Однак 
і  давні  економісти  знали  случаї  такої  протилежности. 
«Очевидно,  в  таких  случаях  економісти-ідеольоґи 
буржуазії  були  готові  принести  "справедливий  поділ", 
т.  є  інтереси  мас,  в  жертву  для  збільшеня  продукції, 
т.  є  інтересам  підприємців.  Прим.  Адам  Сміт  признає 
заміну  управноі  землі  на  пасовиска,  яка  відбувалась  в 
многих  місцевостях  в  Анґлії  на  початку  нових  часів, 
корисною  для  краю,  бо  д  л  я  и  р  о  д  у  к  ц  і  ї  ця  за- 
міна безперечно  була  корисною. 

Як  економіст  мануфактурного  періоду  капіталіз- 
му, Сміт  приписує  велике  значінє  рукодільняному  по- 
ділови  праці.  Цю  форму  поділу  праці  він  вважає  за 
найвалшійшіш  знаряд  технічного  поступу;  в  його  очех 
машини  грають  лиш  другорядну  ролю.  Рівночасно 
звертає  він  увагу  на  суспільно  некорпсні  сторони  та- 
кого поділу  праці:  фізичний,  моральний  і  умовий  за- 
непад орґанїзму  робітника.  Він  припускає,  що  в  оста- 
точнім розвитку  мануфактурний  поділ  праці  мігби  до- 
провадити до  цілковитого  притупленя  народних  мас  і 
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узнає  це  за  шкідливе.  Щоби  ослабити  ті  злі  сторони, 
Сміт  пропонує  запровадити  образованє  народу  на  кошт 
дерікавп,  але  радить  образувати  осторожно  і  уміркова- 
но,  уваїкаючи  небезпечним  занадто  високий  умовий 
розвиток  -народу. 

На  Адамі  Смітї  кінчить  ся  розвиток  економічної 
науки  дрібно-бур^куазної  доби. 

6.  Сили  розвитку  І  його  напрям  в  першім  періоді"  проми- 
слового  капіталізму. 

Економічно  найбільше  поступовою  клясою  в  мануфак- 
турнім періоді'  капіталу  була  промислова  буржуазія.  Го- 
ловною силою  розвитку  є  тут,  так  як  і  давнїйше,  конкурен- 
ція і  вї  исихольоґічнип  результат  —  змаганя  до  неогра- 
ниченого  нагромадженя  богацтв,  до  неограниченого  роз- 
.  ипіреня  підприємств. 

Погляньмо,  як  дїлають  ті  сили  розвитку  в  границях 
поодинокого  підприємства  і  як  проявляють  ся  вони  в  вза- 
їмних  зносинах  підприємств.  Тому  ш;о  частю.  яка  при  су- 
спільнім поділі  припадає  д.тя  капіталіста,  є  додаткова  вар- 
тість, то,  орґанїзуючи  продукцію,  капіталіст  старає  ся  ко- 
нечно побільпшти  додаткову  вартість  з  підприємства. 

Висота  додатковоі  вартостп  в  підприємстві  залежить 
від  двох  условии:  перше,  від  розмірів  додаткової  варто- 
гти,  витворюваної  через  колїдого  робітника,  і  друге,  від 
скількости  робітників.  Збільшуючи  одно  і  друге,  капіта- 
ліст збільшує  суму  додаткової  вартости  даного  підпри- 
ємства. 

Припустім,  що  необхідний  робочий  час  виносить  5  го- 
дин, додатковий  —  також  5  годин.  Найиростїйший  спосіб 
побільшеня  додаткової  вартостп,  витворюваної  через  кож- 
дого  робітника,  полягає  очевидно  на  тім,  ш,оби  збільшити 
додатковий  час,  при  чім  робочий  день  стає  ся  довший. 
Сли  робочий  день  замість  10  годин  буде  тревати  12  годіпі. 
тоді  додаткова  вартість  буде  витворювати  ся  не  в  протягу 
Г).  але  в  протягу  7  годтні  денно:  она  зростає  о  1.4  разів 
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(норма  додаткової  вартості!  замість  давних  100%.  с  тепер 
140%).  Однак  таке  збільшене  робочого  дня  має  свої  гра- 
нііцї.  Довший  робочий  день,  як  24  год.,  с  фізично  неможли- 
вий. Окрім  того  орґанїзм  робітника  не  зносить  занадто 
довгої  працї:  робота  йде  зле,  є  мало  інтензивна.  Задов- 
гий робочпй  день  моіке  показати  ся  менше  корпснпм  ніж 
12-годинний,  сли  праця  в  першім  случаю  в  о  1%  разів 
менше  інтензивна.  Вкінцї  самі  робітники  не  згодгкують  ся 
на  надмірне  збільшене  робочого  дня. 

Окрім  простого  збільшеня  робочого  дня  на  пев- 
ній степени  розвитку  продукції  можливе  є  з  а  м  а  с  к  о  в  а- 
п  є  збільшене.  Цего  способу  найскорше  уживано  в  ріль- 
ніщтві.  Коли  февдал  розипірюючи  власне  господарство, 
присвоював  собі  землю  залежнпх  від  себе  селян,  цілковите 
позбавлене  їх  землї  було  для  нього  річию  ризиковною: 
позбавлені  землї  йшли  до  міст,  бо  вл{е  нїчо  не  вязало  їх  з 
селом,  і  дїдич  міг  остати  ся  зовсїм  без  робочої  сили.  Щоби 
цього  оминути,  властитель  землї  лишав  мнопім  селянам  не- 
великі удїлп  землї  разом  з  будинками-  Розміри  удїлів  були 
так  невеликі,  ш;о  їх  властителї  (халупники,  анґлійські 
^•'катеджери".  німецькі  "коссатен")  могли  одержати  з  вла- 
сного господарства  заледви  невелику  часть  необхідних 
средств  до  житя,  отже  були  змушені  продавати  свою  робо- 
чу силу  сусїдним  дїдичам.  Дїдич  дає  селянинови  в  фор.ліі 
заробітної  платпї  пе  цілу  вартість  робочою  сили,  але  менше, 
так  щоби  загальна  сума  заробітної  платнї  разом  з  доходові 
з  його  власного  господарства  творила  цїну  необхідних 
средств  до  житя. 

В  початковім  розвитку  великого  підприємства  примі- 
нює  ся  анальоґічні  способи  в  перетворчім  промпслї:  ро- 
бітникам дає  ся  до  розпорядимости  удїлп  землї  для  за- 
кладаня  невеликих  городів.  І  тут  також  заробітна  платня 
зменшує  ся  відповідно  до  доходів  з  уділу;  в  тій  цїлп  по 
части  знизує  ся  цїну.  почасти  обчислює  ся  певну  суму 
з  платнї  робітника  за  корпстанє  з  городу. 

В  обох  случаях  вислїд  є  оден  і  той  самий:  довгота 
робочого  дня  для  полевого  робітника  і  для  робітника  в  ру- 
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ьеідї.іьнї  побільшує  ся  о  всі  ті  години,  котрі  він  посвячує 
па  управу  власного  кусника  землі'.  Рівночасно  немпнучгог 
(.  надзвичайне  вичерпане;  упадок  жиі*е;вих  сил  працюючо- 
го. Однак  робітник  остас  ся  неначе  прикутим  до  місця  тим 
чаро.Аг.  який  представляс;  для  него  провадл^енє  хоч  мале- 
сенького власного  господарства. 

До  тих  самих  економічних  вислїдів  провадить  по 
знесеню  піддаиьства  зменшено  селянських  наділів: 
они  є  так  малі,  пдо  не  можуть  а  ні  виживптп  власти- 
телів, ані  заняти  всеї  їх  робочої  сили;  селянс  мусять 
або  продавати  останок  своєї  робочої  сили  сусїдним  ді- 
дичам, або  взяти  в  аренду  більше  землї.  Условини 
винайму  землї  притім  є  такі,  ш;о  сама  аренда  є  нїчп^^ 
иньшим,  як  прямо  замаскованою  продажею  робочої 
сили:  дохід  з  арендп  лиш  доповнює  заробок  селянина 
до  величини  вартости  необхідних  житєвих  средств. 
Великі  землевласники  віддають  свою  землю  в  аренду 
малтга  наділами,  замість  провадити  власне  велике 
господарство,  прямо  тому.  ш;о  при  одних  і  тих  самих 
видатках  можуть  розпоряджати  в  той  спосіб  більшою 
скількостю  працї.  Легко  представити  собі,  як  тяжкий 
мусїв  бути  цей  переходовий  період  за^ііни  се.тянина 
на  наемного  робітника. 

Така  система  приносить  для  підприємця  певну  ко- 
ристь лиш  до  часу,  доки  нема  наглої  потреби  побільпиїти 
інтензивність  працї  і  доки  еї  якість  не  грає  великої  ролї. 
Тому  то  з  упливо^г  часу  вона  раньше  зникає  в  перетворчі^г 
нро^гислї,  котрий  розвиває  ся  скорпіе.  а  опісля  потрохи 
і  в  рільніщтві  (де  навіть  до  наших  часів  вона  істнує  в 
великій  мірі). 

ІМайже  таке  саме  значінє.  як  побільиіенє  робочого 
дня.  має  д.тя  капіталіста  збільиіенє  інтензивности  працї: 
але  тут  збільиіентні  видаток  енерґії  іграцї  ограничує  ся  до 
меньиіої  скількости  годин.  Чи  підприємець  збільпитть  10- 
го динний  робочий  день  до  11-ти  годин,  чи  осягне  підвис- 
піенє  інтензивности  праці  о  Ую,  це  для  нього  всьо  одно. 
('.ПІ  оставимо  на  поцї  декотрі  дрібні  зиски   (як  те.  п^о  при 
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коротшім  робочі.м  дню  меньше  впдас;  ся  на  топливо,  світ- 
ло і  т.  д.).  Звичайним  средством  побільшеня  інтензивности 
іграцї  є,  як  ми  вже  сказали,  платня  від  штуки.  В  початках 
к-апіталїзму  той  спосіб  побільшеня  додаткової  вартости  грає 
в  порівнаню  невелику  ролю,  бо  майже  не  дає  ся  злучити  з 
побільшенєм  робочого  дня.  яке  ТОДІ  загально  вже  було 
примінене,  і  то]\гу.  що  при  так  низькіїм  }фовени  розвитку 
робочої  кляси,  при  недостаточнім  відживленю  ся.  велика 
інтензивність  працї  є  прямо  неможлива- 

Слп  робочий  день  лишає  ся  такий  як  давнїйше,  а  не- 
обхідний час  працї  зменшує  ся.  тодї  побільшує  ся  знова 
час  додаткової  працї  і  додактова  вартість.  Прим,  сли  при 
І2-Г0Д.  робочім  днї  необхідний  час  зменшує  ся  з  б  до  5 
годин,  то  додатковий  час  зростає  з  6  до  7  годин. 

Але  в  який  спосіб  зменпіує  ся  необхідний  час  працї? 
Очевидно  через  зі^іеншенє  вартости  робочої  сили:  чим  мен- 
]иа  є  вартість  робочої  сили,  тим  менпіе  часу  потрібно.  иі;о- 
би  ЄЇ  витворити. 

Вартість  робочої  сили  є  вартостю  необхідних  для  ро- 
бітника средств  до  житя.  є  скількостю  суспільної  енерґії 
нрацї,  якої  потреба  для  єї  вптвореня.  Сли  ті  средства  — 
хлїб.  мясо„  бавовняні  тканини  і  пньші  —  починають  вн- 
іворюватись  з  меньшою  утратою  енерґії  працї.  як  давнїй- 
піе.  слп  отже  збільшує  ся  продуктивність  працї  в  рільниц- 
'іві.  в  бавовняній  продукції,  і  т.  д..  то  через  те  саме  обнн- 
ж'ує  ся  вартість  робочої  сили. 

І  так  сли  вартість  звичайних  предметів  робочого  спо- 
житя  виносила  давнїпіие  денно  5  годин,  а  опісля,  .в  наслї- 
док  розвитку  средств  продукції,  впала  до  4  годин,  то  при 
10-годпнні:\[  робочім  днї  вартість  додаткова  зростає  з  5 
до  6  годин,  а  норма  додаткової  вартости  з  100%  до  150%. 
При  тім  гроиіева  платня  робітника  відповідно  обнижує  ся 
з  50  до  40  коп.;  але  за  ті  гроиіі  він  може  купити  ту  саму 
що  давнїйше  скількість  житєвих  средств. 

Сли  станемо  на  менше  абстрактнім  (відірванім) 
ґрунтї,  то  в  тім  зменшеню  г])ОШевої  платнї  побачимо 
деякі  користи  для  робітників.  Коли  прим,  в  якімсь  ро- 
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бітнику  розвішають  ся  віісші  потреби,  ще  не  розвинені 
серед  мас,  прим,  потреба  приличного  убраня,  читаня 
ґазет  і  т.  д.,  то  для  їх  осягненя  робітник  мусить  щади- 
ти на  необхідних  предметах,  а  при  високій  цїнї  тих 
продуктів  щадити  на  них  очевидно  лекше  ніж  при 
низькій. 

Коли  побільшує  ся  продуктивність  праці,  витворюючої 
предмети  зужитя  для  робітників,  зріст  додаткової  вартости 
відбуває  ся  відразу  для  всіх  капіталістів  даного  суспіль- 
ства. Але  при  певних  условинах  навіть  оден  підприємець 
независимо  від  иньшпх  може  зменшити  в  своїм  підприєм- 
стві необхідний  час  праці  і  збільшити  в  той  спосіб  до- 
датковий час.  Це  діє  ся  тоді,  коли  йому  вдасть  ся  зробити 
продуктивність  праці  в  своїм  підприємстві  висшою,  ніж 
звичайна  продуктивність  праці  в  даній  галузи  продукції- 
Прим,  він  запровадл^ує  в  себе  далеко  більший  поділ  праці 
ніж  той,  що  панує  в  других  подібних  підприємствах.  При- 
пустім, що  це  буде  фабрикант  ножів,  і  що  улучшеня  ним 
запроваджені  побільшують  точно  два  рази  продуктивність 
праці:  вартість  ноїка  замість  4  год.  буде  міряти  ся  в  него 
2  год.  Тому,  що  всі  прочі  фабриканти  ножів  вчасти  не 
вспіли,  вчасіи  через  брак  капіталу  не  могли  запровадити 
іого  самого  улучиїеия,  го  с  у  с  п  і  л  ь  н  а  вартість  ножа 
рівнає  ся  як  давніпше  4-ом  годинам.  Припустім,  що  ро- 
бочий день  треває  11  год.  і  вартість  робочої  спли  мірить 
ся  (>  год.,  причім  припустім,  що  кожда  година  відповідає 
10  коп.  Так  отже  давнїйше  па  кождого  робітника  припада- 
ло З  ножі;  нїпа  ноіка  (припускаемо..  иі,о  він  продає  ся  пі- 
сля своєї  вартости)  40  коп.,  і  з  60  коп.  змінного  капіталу 
і.'ппіта.Гіст  ()доржу(;  60  ісоп.  додаткової  вартости.  Тепер  ко- 
■,и;щ]']  робітіип;  впробляс  денно  (>  ііои.іі}.  котрі  пі)одає  ся  по 
лавному  по  40  коп.  за  иітуку.  бо  їх  суспільна  вартість  не 
;;міпп.іа  сп:  за  6  пїтук  одержує  си  2  руб.  40  К(»п..  змінний 
і.аіііта.і  пиііоспть  60  кой.,  а  па  користь  підприємця  остае 
ся  1  р\п.  Ч)*і,-оп.  ГЬмібхіднпй  час  в  тім  підприємстві  є  лиш 
'м'о!.  :;;!місті.  Г)Гоі.:  норма  ,і,ода  гі;опої  і!а]Уго('тп  виносить 
:^і)0**'і,    :!аміті.  100%. 
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Треба  зазначити,  що  вдіисіик-пі  каїїіта.їк-т  будо 
продавати  ножі  не  по  пересічній  рпночніГі  цїнї.  але 
дещо  нпзпіе,  щобп  скорпіе  продати  товар.  6  не  потріб- 
не пві  більше,  що  витворюючи  ножі  при  хДіенніпх  як 
давнійше  коштах,  очевидно  збільшує  ся  їх  продукцію, 
отже  і  подачу  на  ринку. 

В  той  спосіб,  коли  одеп  капіталіст  збільшує  в  своїм 
підприємстві  продуктивність  працї.  тодї  збільпіує  ся  в  його 
підприємстві  висота  додаткової  вартости.  Але  це  явище 
є  часове.  По  трохи  і  иньші  піднрпеьпц  запроваджують  в 
себе  ті  самі.технїчні  улучшеня,  в  данім  случаю  —  той  са- 
міпі  подїл  працї;  а  хто  не  має  достаточного  капіталу  для 
тої  цїли,  той  руйнує  ся  в  конкуренції  понад  сили.  Звичай- 
ний спосіб  продукції  ножів  змінив  ся  —  суспільно  необ- 
хідний час  на  виріб  ножа  зменшпв  ся,  іменно  о  2 
години.  Цїна  ножів  зменшила  ся.  зиск  кождого  капіталіста, 
а  також  і  того,  котрий  найскориіе  впровадив  в  себе  улучше- 
пє,  обнижує  ся  до  звичайних  розмірів,  або  навіть  ще  низ- 
иіе  (в  дїйсности,  як  побачимо  дальше,  має  місце  те  по- 
слідне). 

Отже  для  кождого  капіталіста  з  окрема  корисно  є  впро- 
ваджувати в  себе  технічні  улучшеня,  але  для  цілої  капі- 
талістичної клясп  взагалі  ті  уліпшеня  не  є  так  корисні,  бо 
остаточно  они  провадять  до  обниженя  вартости  і  ціни  то- 
варів. 

Збільшуючи  ріжнпми  способами  додаткову  вартість  з 
праці  робітників,  капіталіст  збільшує  через  те  і  свій  зиск, 
о  котрий  йому  властиво  ходить.  Але  істнує  також  цілпй  ряд 
способів,  за  помочю  котрих  підприємець  може  збільшити 
свій  зиск  независимо  від  скількости  додаткової  вартости. 
в  то  способи  незвичайного  заощадженя  сталого  і  змінного 
капіталу. 

Сли  уряджуючи  робітню  підприємець  запровадл{ує  екл- 
номію  в  самих  розмірах  будинку,  так  що  робітники  мусять 
працювати  в  тіснім  місці;  сли  допроваджує  до  можливо 
найменшої  скількости  видатки  на  топливо  і  світло,  на  вен- 
тиляцію і  гігієнічні  )фядженя;  сли  змушує  робітників  пра- 
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цюватп  одними  і  тими  самими  знарядами  ал;  до  остаточно- 
го їх  зулштя,  на  ш,о  не  позваляють  инші  фабриканти  зі 
згляду  на  небезпеченьство  робітника  або  инші  невигоди, 
—  все  те  творить  надзвичайне  заощаджене  капіталу  ста- 
лого і  зменшує  ся  загальна  сума  страт  капіталу,  на  котру 
іфипадає  якась  сума  зиску,  отже  побільшує  ся  для  даного 
капіталіста  процент  зпску,  хоч  сума  додаткової  вартостп 
осталась  без  зміни. 

Не  треба  вчнсляти  тут  тих  случаїв,  коли  в  якімсь 
підприємстві  використовує  ся  більше  відпадків  про- 
дукції, як  в  иньших:  є  це  прямо  підвисшенє  продук- 
тивности працї,  бо  зулаїтковані  відпадкп  є  додаткови- 
ми витворами  продукції,  а  це  стає  ся  особливо  ви- 
разним, сли  підприємець  продає,  їх. 
Слп  підприємець  купує  робочу  силу  понизше  ЄЇ  су- 
спільної вартостп,  то  це  є  надзвичайне  заош,адженє  змін- 
ного капіталу. 

І  тут  таколс  індівідуальний  зиск  росте,  хоч  сума  до- 
даткової вартостп  не  знижує  ся  (бо  додаткова  вартість  є 
надвпшкою  утрати  енергії  працї  робітників  понад  су- 
спільну вартість  їх  робочої  сили,  а  ця  вартість  остаєсь 
тою  самою). 

Такі  є  в  загальних  нарисах  способи,  котрих  прнмінене 
збільшує  зиск  з  підприємства  прп  даній  скількости  робочих 
сил.  Сли  число  робітників  зростає,  то  очевпдно  відповіде 
но  до  того  зростає  додаткова  вартість,  аз  нею  і  зиск:  з  200 
робітників  додаткова  вартість  є  два  рази  більша,  як  з 
100  і  т.  д. 

Більша  скількість  робітників  має  гце  й  те  значінє.  ш;о 
позволяє  розвинути  поділ  працї,  отлсе  і  ЄЇ  продуктивність; 
це  послїдне,  як  ми  вл^е  сказали,  провадить  до  сталого, 
або  часового  побільшеня  додаткової  вартостп. 

Побільшене  сумп  додаткової  вартостп  через  побіль- 
шене робочого  дня,  або  через  підвисшенє  інтензпвности 
працї  знаходіггь  свої  граипцї  в  прикметах  людського  орґа- 
и.їзму,  а  при  даних  обставинах  в  опорі  продаючого  робочу 
силу. 
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Підвіїсшеїш  продуктивности  праці  в  иідирішмстві  с 
ограїшчене  загальним  станом  техніки  і  науки  в  даній  добі- 
Не  можна  запровадити  улучшепь  доки  їх  не  винаіідено. 

Заощадікуванє  капіталу  понад  норму  звичайного  зао- 
щадліуваня  є  в  загалі  явіицем  дуже  рідкпм  і  оно  може 
відбувати  ся  ЛИПІ  в  тїсних  границях.  А  спосіб  підвисшеня 
зиску,  що  полягає  на  збільшеню  числа  робітників  при 
відповіднім  розширеню  цілого  підприємства,  молша  при- 
мінюватп  майже  без  ограничень.  Перешкодою  мо/ке  тут 
бути  лпиі  брак  попиту  на  товари,  або  брак  капіталу  на  роз- 
ширене підприємства. 

Всяке  розширене  підприємства  відбуває  ся  дорогою 
и  а  г  р  о  м  а  д  ж  є  и  я  к  а  и  і  т  а  л  у.  Це  полягає  на  тім,  іцо 
капіталіст,  замість  тратити  часть  зиску  на  свої  потреби, 
додає  ЄЇ  до  капіталу:  купує  за  ню  струменій,  матеріяли  і 
робочу  силу.  Таке  нагромаджене  має  місце  і  в  иньших 
случаях  побіч  простого  розширеня  підприємства;  щоби 
прим,  збільшити  продуктивність  праці  в  підприємстві,  тре- 
ба поробити  додаткові  видатки  на  технічні  поправки.  На- 
віть збільшене  робочого  дня  потягає  за  собою  видатки  на 
матеріяли  і  знаряди,  отже  знов  є  нагромаджене. 

В  подібних  случаях  нагромаджене  не  конечно  му- 
сить мати  місце:  заощаджує  ся  капітал  на  вартости 
робочої  сили,  і  це  заощаджене  при  даних  условпнах 
вирівнює  додаткові  видатки  сталого  капіталу.  Також 
при  "надзвичайнім  заощадженю"  сталого  і  змінного 
капіталу  молша  збільшити  зиск  без  нагромадя^еня. 
Але  це  виїмкові  случаї. 

Капіталістичне  нагромаджене  треба  відріжнити  від 
первісного  громадлгеня  богацтв,  яке  полягає  не  на  розши- 
реню підприємств,  але  на  докладаню  грошей  до  грошей. 

В  капіталістичній  добі  значіне  має  в  житю  лиш 
капіталістичне  нагромадлсене  ;■  початкове  є  не  лиш  не- 
значне що  до  розмірів,  але  спровадлгує  ся  до  капіта- 
лістичного нагромадліеня.  Припустім,  що  ціла  сума 
початкового  нагромадлсеня  капіталів  в  данім  суспіль- 
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стві  вішосіьіа  мі.ііярд  рублів;  уа  ті  гроші  закладано 
капіталістичні  підприємства,  що  прпносплп  додаткової 
вартостп  100  міліонів  на  рік.  Припускаємо  також,  що 
капіталісти  не  роблять  дальшого  нагромадженя,  але 
зунаївають  весь  додатковпй  продукт,  в  такім  разі  в 
слідуючім  році  капітал  також  буде  впноситп  міліярд, 
але  з  початкового  нагромадженя  осталось  лиш  900  мі- 
ліонів, прочі  100  міліонів,  капіталісти  зужпли  в  формі 
средств  до  лштя  і  предметів  розрпвкп:  але  тих  100 
міліонів  відновлено  коштом  додаткової  вартости.  В 
слідуючім  році  з  початкового  нагромадженя  лишить 
ся  800  міліонів,  а  200  міліонів  буде  творити  нагрома- 
днїена  додаткова  вартість  і  т.  д.  В  протягу  10  літ  по- 
чаткове нагромадженє  і  весь  капітал  спровадить  ся 
до  скапіталізованої  додаткової  вартостп. 

Так  отже  кождшї  капітал,  не  зважаючи  на  спосо- 
би початкового  нагромадженя,  можна  вважати  за  на- 
громаджену додаткому  вартість.  Як  то  лш  вже  гово- 
рили, початкове  нагромадженє  також  по'  найбільшій 
части  спроваджувало  ся  до  ріжнпх  форм  присвоюваня 
додаткової  праці  (підданьство,  невільшщтво  і  т.  д.); 
ощадність  самих  працюючих  грала  при  тім  дуже  під- 
рядну ролю.  Бачимо  з  того,  яку  вартість  має  теорія 
старих  економістів  про  погодженє  капіталів  з  ощад- 
ностию. 

Так  отже,  зміряючи  взагалі  до  нагромадженя,  до  збіль- 
шеня  своєї  грошевої  сили,  капіталіст  природною  дорогою 
доходить  до  конечности  капіталістичного  нагромадженя. 
до  конечности  розширеня  підприємства,  при  помочи  вкла- 
даня  нових  капіталів  з  одержаних  зисків. 

Але  колиб  жажда  іройїадженя  грошей  мала  границі, 
поза  котрі  не  булаб  в  силі  змусити  каніталїста  до  |)озииі- 
реия  і  технічного  розвитку  підприємства,  помимо  того  без- 
носередма  конкуренція  підприємств  змусила  би  його  не- 
1)естушггн  цю  г|)аніті().  Конкуренція  моилі  підприємствами 
ііо.іигіїг.  на  тім.  ні,(і  кождс  старає  ся  відібрати  ринок  всім 
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пнышш.  Боротьба  провадить  ся  через  знпзенс  цїн  і  улуч- 
шенє  товарів. 

В  тій  боротьбі  ведаїкі  підприємства  з  великими  капі- 
талами мають  рішучу  перевагу  над  дрібними.  В  великих 
підпрпсмствах  ігродуктивністт.  праці  взагалі  є  висша,  бо 
спільна  праця  і  поділ  праці  є  там  більше  розвинені  (не- 
згадуючп  про  подрібну  технічну  перевагу,  як  прим,  менші 
в  порівнаніо  видатки  на  робітнніо,  на  знаряди.  перевіз 
і  т.  п.).  Нагромаджене  капіталів  відбуває  ся  там  скорше, 
отже  лркше  можна  вировадж'увати  рівні  технічні  удоско- 
наленя.  Великим  рукодїльняііі  лекше  розингрити  продук- 
цію також  тому,  що  при  рукодільнянім  поділі  праці  під- 
приємець с  змушений  наймати  нових  робітників  відразу 
цілими  ґрупами,  і  очевидно  для  підприємства,  щ,о  складає 
ся  з  20 — ЗО  ґр^чі;  далеко  лекше  прилучити  ще  одну  ґрупу, 
як  такому  що  складає  ся  з  2 — З  ґруп. 

Великі  підприемг.'тва  мають  тим  більшші  вш^ляд  на 
здобутє  ринків,  що  легко  можуть  видержати  упадок  цїн. 
/'[рібнпй  капіталіст,  котріпі,  мон^е  бути,  самий  ледвп  в  силі 
удержати  ся  з  свого  зиску,  часто  руйнує  ся  навіть  підчас 
ь'оротко  тревалого  упадку  цін,  а  довго  треваліпі  упадок  цін 
ніпцить  ного  цілковито.  А  великий  підприємець  видає 
звичайно  лиш  незначну  часть  на  своі  власні  потреби,  а 
решта  йде  на  розширене  підприємства;  підчас  упадку  цін 
такий  капіталіст  перестає  ліші  розширювати  своє  під- 
приємство, а  хоч  поносить  страту  то  в  порівнаню  не  так 
скоро  може  цілком  зруйнувати  ся. 

Дрібні  підприємці  не  є  всилі  видержати  конкуренції, 
они  змушені  продавати  своі  робітні  і  знаряди,  а  при  тім 
тратять  свою  орґанізаторську  ролю  в  суспільній  продукції. 
Великі  капіталісти  набувають  средства  продукції,  що  нале- 
ліали  давнійше  до  дрібних  вптворців,  і  в  той  спосіб  посте- 
пенно збіграють.  концентрують  капітали  в  своїх  руках. 

Той  процес  централізації  капіталів  є  нешшучим  вп- 
слідом  капіталістичної  конкуренції;  він  стремить  самий  че- 
рез себе  до  зменшеня  числа  підприємств-  Але  в  ранній  добі 
капіталізму  иро^иіслового  те  явіпце  не  виступає  віфазно. 
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бо  оік»  замасковане  відворотміїїм  процесом:  :}акладанііміі 
наново  (коштом  початкового  нагромад;кеня)  підпрпемст- 
вамп. 

Те,  що  сказане  тут  про  великих  і  дрібних  капіта- 
лістів, відносить  ся  таконг  до  певної  міри  до  зручніп- 
ших  підприємців,  більше  досвідчених  в  провад}кеню 
інтересу,  і  до  підприємців  менше  практичних.  Перші 
тягнуть  з  своїх  капіталів  більші  зиски,  неначеб  то  їх 
капітали  були  більиіі.  В  лііру  того,  як  орґанїзаторська 
діяльність  в  підприємствах  переходить  до  рук  най- 
млених  спеціялїстів,  ця  сторона  справи  тратить  зна- 
чінє. 

Змагане  капіталу  до  побільшеня  ріліними  способами 
розмірів  додаткової  вартости,  одержуваної  з  кождої  даної 
робочої  сили,  через  побільшене  робочого  дня,  підвпсшенє 
інтензивнсти  праці,  надзвичайне  заощаджене  змінного  ка- 
піталу і  т.  д.,  викликує  з  сторони  продавця  робочої  сили 
(робітника)  противне  змаганє  —  поліпшити  або  принаймні 
не  позволити  на  погіршене  матеріяльних  условии  їкитя. 
в  ще  друга  підойма  розвитку  в  промпслово-капіталістич- 
нім  суспільстві  —  спла,  що  з  початку  повстає  в  формі  зви- 
чайної конкуренції  мелпі  кождпм  купуючим  і  продаючп.лг 
робочу  силу,  в  перших  фазах  капіталізму  той  чинник  роз- 
витку не  має  великого  практичного  значіня  в  наслідок 
низької  уровени  розвитку  і  великого  розсіяни  продавців 
робочої  сили.  Лаптеве  значінє  цього  чинника  в  мануфак- 
турній добі  є  далеко  мениіе  ніж  в  добі  боротьби  челядни- 
ків з  цеховими  майстрами,  коли  орґанїзації  тих  периптх 
запевнювали  їм  досить  значну  єдність  дїланя. 

Коротко  ще  раз  молена  сказати  про  сили  розвитку  в 
добі  рукодільні  слідуюче.  Головною  ]\гелаі  іпіми  є  конку- 
ренція в  ріліних  формах  разом  з  еі  психольоґічним  вислї- 
дом:  лшледою  громадл\еня  богацтв.  А  напря^[  в  котрім  дї- 
лають  ті  сили,  полягає  з  економічної  стороіні  па  цеит}іа.ії- 
;^ації  капіталів,  з  :ф0стаючнм  поді.юм  праці  і  спів-робіт- 
пиц'гва.  з  технічної  сторони  —  па  зростаючій  інтензивно- 
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% 
сга,  довготі  і  продуктивности  працї  при  можливо  найбіль- 
и.тім  упрощен  ю  дїяльности  кождого  робітника    (руко- 
дільний по  ДІЛ  праці). 

Історичіппі  початок  рукодїльняної  доби  припадав  на 
ст.  ХУ — ХТІ  для  Анґлїї  і  Голяндії;  для  пньшпх  країв  піз- 
иїйше.  За  історичний  копець  тої  доби  треба  вважати  пері- 
од великих  винаходів  —  копець  ХУІІІ.  ст.  в  Анґлії;  в  инь- 
іипх  краях  рукодїльнянип  капітал  почав  уступати  перед 
т»таиппіОвим  в  першій  і  другій  четвертинї  XIX.  ст. 


УІІ.  промисловий  капіталізм. 

ДОБА  МАШИНОВОЇ  ПРОДУКЦІЇ. 

1.  Відносини  суспільства  до  природи. 

а)  Поход  їк  є  не   машини. 

З  внутрішних  відносин  капіталістичного  суспільства 
виплпвае  зм'аганє  капіталу  до  безнастанного  збільшеня 
продуктивности  праці.  Але  в  мануфактурній  добі  це  змага- 
нє  находить  перешкоди,  що  лежать  в  самім  характері  про- 
дукційних  сил  рукодїльняної  доби.  Праця  була  ручна,  фі- 
зична спла  чоловіка  грала  головну  ролю  в  продукції.  А  з 
огляду  на  те,  ш;о  она  має  свої  границі,  продуктивність  пра- 
ці не  могла  посунути  ся  поза  дані  граніщї,  доки  струмен- 
том  безпосередно  володїла  рука  чоловіка. 

Рукодїльня  розвивала  продуктивність  працї  за  помочю 
чимраз  більшого  поділу  працї.  Притім  діяльність  робітника 
упрош;увала  ся  до  остаточностп,  ставала  ся  чимраз  більпіе 
механічною,  машиновою.  Власне  в  насиїдок  того,  що  руко- 
дїльня допровадила  розвиток  ручної  працї  до  остаточних 
границь,  завдяки  механїчностп.  простоті  чпнностпй  робіт- 
ника, показало  ся  дуже  легкою  річию  полиппіти  виконуваня 
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тих  чіінностіш  машпнї.  І  коли  дальше  розширене  ся  рин- 
ків вимагало  дальшого  розвитку  средств  продукції,  а  руко- 
дїльня  влге  не  могла  дати  більше  нічого,  тоді  відбував  ся 
перехід  від  ручної  працї  до  машинової. 

Головна  цїха  машинової  продукції  полягає  на  тім,  іцо 
безпосередно  виконуючі  чинности  продукції  виконує  не 
чоловік,  але  сила  природи;  а  роля  чоловіка  чимраз  більше 
ограничує  ся  до  кермованя  і  догляданя  машини,  і  під  мно- 
гими зглядами  є  анальоґічна  з  давною  орґанїзаторською 
працею. 

Тому,  що  сили  природи  є  неограничен!,  то  разом  з 
поступОіМ  науки  продуктивність  праці  в  машиновій  продук- 
ції може  зростати  до  незнаних  нам  границь. 

Історія  машини  починає  ся  далеко  скорше  від  доби 
машпнового  капіталізму.  Вже  в  часах  клясичного  невіль- 
ництва винайдено  водний  млин,  а  також  водну  помпу,  ма- 
шини до  черпаня;  в  середних  віках  появпв  ся  вітрак,  а 
в  мануфактурні^і  періодї  уяаівано  деколи  машини  до  вико- 
нуваня  простих  чинностпй,  які  вимагали  великої  механіч- 
ної сили,  прим,  до  товченя  руди,  помпованя  води  з  копа- 
лень і  т.  д.  Але  загальне  значінє  машин  в  продукції  було 
майже  жадне. 

Уживане  маиіин  в  передкапіталїстнчнім  періодї  було 
ограничено  не  лиш  через  брак  технічних  відомостий,  в  на- 
слідок чого  винаходя^ено  дуже  мало  машин  і  при  тім  дуже 
недосконалих.  Часто  луч  ало  ся,  ш,о  винайдені  маїипни  не 
могли  ввійти  в  загальне  уживане  в  наслідок  чисто  суспіль- 
них неприхильних  условии.  І  так  влїє  в  ХУІІІ.  ст.  винай- 
дено механічні  ткацькі  і  прядїльняиі  варстати.  котрі  в 
порівнаию  з  ручними  були  великим  кроком  вперед.  Але  в 
тих  часах  середновічні  ремісничі  орґанїзації.  хоч  вл^е 
упадали,  так  все  таки  они  мали  досить  значну  економічну 
силу  і  відповідно  до  того  політичне  значінє.  Власне  вони 
з  легко  зрозумілих  причин,  з  розпучливою  ненавистю  ви- 
ступали проти  всіх  спроб  заміни  працї  чоловіка  працею 
машини.  Під  впливом  церковних  брацтв  мійські  ради  одна 
за  другою  видають  розпорядлхсня.  якими  заборонюе  ся  за- 
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ировадліувати  механічні  варстати,  нарід  розбіїва^к  ман'п- 
винахідників  переслідують  лшрстоко,  як   людей,   що   хо- 
чуть позбавити  ремісників  кусника  хліба. 

Але  під  впливом  торговельного  і  промислового  капі- 
талу давні  організації  розпадали  ся.  тратили  свою  еконо- 
мічну силу,  а  з  нею  і  політичний  вплив  і  моральну  повагу. 
Рішучу  перевагу  в  економічнім  ікитю  здобували  купці  і  фа- 
бриканти. А  їх  відносини  до  машини  були  зовсім  пньпіі. 
їм  машігап  так  не  грозили,  як  цеховим  ремісникам,  збу- 
ренєм  дорогого  для  них  укладу  суспільного  жнтя,  підкопа- 
нєм  матеріяльної  підстави  їх  істнованя.  Машини  обіцяли 
зиск,  а  це  був  незбитип  арґу^іепт  на  їх  користь. 

Так  отже  економічний  розвиток  ослабив  і  зніпцив  си- 
ли ворожі  імашииі.  зміцнив  сплн,  ш;о  стояли  по  єї  стороні, 
і  в  той  спосіб  приготовив  ґрунт  для  як  найширшого  при- 
міненя  машини. 

В  всесвітнім  капіталістичнім  розвитку  мануфактурний 
період  є  безуслівно  фазою  конечно  потрібною:  навіть  не 
можна  собі  представити  безпосередного  повстаня  великої 
маїшшовоі  продукції  прим,  з  ремісничої  техніки.  Але  в 
історії  суспільств,  котрі  виступили  пізнійше  як  пньші  на 
дорогу  розвитку  капіталізму,  вплив  їх  історичного  середо- 
вища —  культури  старших  суспі.яьств  —  позволяє  майже 
оминути  мануфактурні  фази  техніки:  від  дрібно-ремісничої 
і  рукодільняної  продукції,  зорґанізованої  торговельним  ка- 
піталом, відбуває  ся  прямий  перехід  до  великої  машинової 
продукції,  з  ЄЇ  всїмп  суспільно-економічнпмп  наслідками. 

б)  Щ  о    то    є    машина? 

Машпна  є  то  знаряд  праці,  котрий  виконуючу 
ролю  роботі!  чоловіка  заступає  дїланєм  сил  пріфоди.  в  це 
висшпй,  найбільш  досконалий  тип  знаряду. 

Придивляючись  загальній  будові  ріжних  машин,  легко 
спостерегти,  що  в  основі  ця  будова  є  одна.  В  машині  треба 
розріікннтп  три  части:  мотор,  механізм  трансмісійний,  і  ро- 
бочу часть,  або  механічний  струмент.  Кожда  з  тих  трох 
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частіш  машини  мав  свою  історію  розвитку.  Коли  машини 
уживає  ся  до  невеликої  роботи,  яка  не  вимагає  зна'^їних 
страт  механічної  сили,  тодї  як  мотор  в  машині  служить  ча- 
сто механічна  робоча  сила  чоловіка. 

Так  прим,  машішу  до  шитя  впроваджує  ся  в  рух 
при  помочи  рухів  руки  або  нопі.  Це  не  скінчений,  не  зов- 
сім розвинений  тип  мапшни.  Заступлене  людської  мото- 
ричної  сили  силою  звірят  (головно  копий)  є  перпшм  кра- 
ком  наперед  в  розвитку  машинового  мотору.  Але  тут  пце 
нема  великого  поступу:  сила  звірят  коштує  в  порівнаню 
дорого;  працювати  безвинну  не  можуть  (досвідчений  го- 
сподар не  змушує  прим,  коня  працювати  більше  як  8  го- 
дин на  добу);  впрочім  сила  звірят  не  богато  перевисшає 
силу  чоловіка. 

Слідуючим  кроком  вперед  було  заступлене  звірят  че- 
рез силу  вітру  і  спад  води.  Цї  мотори  мають  ту  впсшість, 
що  влїє  є  нелшвотні;  але  вони  також  мають  богато  недо- 
магань. 

Сила  вітру,  яку  від  непамятнпх  часів  примінювано  на 
пгарокі  розміри  для  перевозу  тягарів  водою,  але  дул^е  мало 
в  иньшпх  галузях  продукції,  мас  те  недомаганє.  ш;о  є  ду- 
л^е  нестала  і  дїлає  нерівномірно.  Сила  води  тте  мав  того 
педомаганя  і  в  наслідок  того  в  мануфактурнім  періоді  вона 
здобула  велике  значінв.  Але  она  не  є  вільна  від  рілчного 
рода  недомагань.  Перпіе.  водний  мотор  молша  примінити 
ліші  там  де  в  під  рукою  спад  води  і  його  вихіснуванє  не 
п  в  супере чности  з  інтересаііпі  і  правами  місцевої  людно- 
сти або  зомлевластпшів.  Лруге.  в  наших  студених  крпя^ 
к  зилгі  сила  води  тіо  все  діла  в.  Вкінці,  не  можна  вї  збільшу- 
вати після  балмяпя.  З  огляду  тіп  цї  педомаганя  водні  мотори 
не  могли  бути  прпмітіетіі  па  ттшрокі  розміри.  Це  в  одною 
з  причин,  що  в  мануфактурнім  періоді,  доки  не  винайдено 
лучиїого  мотору,  улчтгвано  дул^е  мало  машин. 

Декуди  ВЛЇЄ  в  добі  рукодїльтп*  улатвали  парових  і\гото- 
рів.  але  дулчТ  недосконалої  і  ітевнгідноі  конструкції.  Коли 
в  1774.  р.  Ват  (^^Щ  удосконалив  значно  їх  механїз^г  і 
створив  знану  парову  машину  о  подвійнім  дїланю.  доперва 
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тоді"  показало  ся,  що  пара  є  тим  наилучшим  мотором,  якого 
потребував  розвиваючий  ся  капіталістичний  промпсл. 

В  паровім  моторі  механічна  сила  повстає  через  зу- 
/китє  вугля  і  води.  Сплу  дїланя  можна  зменшувати  або 
збільшувати  відповідно  до  потреби.  Мотор  урядлгений  так, 
що  легко  мояша  його  перевозити  з  місця  на  місце  і  ужи- 
вати до  всіляких  робочих  машин. 

Але  на  тім  не  задержав  ся  розвиток  моторичноі  части 
машини.  В  послїдних  часах  чимраз  більше  значінє  здобу- 
вають електричні  мотори.  Тимчасом  приміненє  їх  є  огра- 
ничене,  але  вже  тепер  бачимо  перевагу  електричної  си.ш 
над  силою  пари:  найважнїйша  перевага  полягає  на  тім, 
що  електричну  енергію  молша  ділити  на  як  найменші  ча- 
сти і  що  можна  ЄЇ  переносити  на  любі  віддаленя  з  невели- 
кою (при  цевних  условинах)  стратою. 

Електрика  буде  правдоподібно  головним  мотором  слі- 
дуючого періоду  орґанїзаціі  продукції.  Вже  сучасна  техні- 
ка знає  способи  переміни  ріяших  сил  природи  в  елєктрич- 
пість  і  переношеня  ЄЇ  в  вибрані  місця.  Завдяки  тому,  елек- 
трика уможливить  використане  таких  величезних  ясерел 
сили  в  природі,  як  ве.їїикі  водопроводи,  морські  прпп.шви 
і  т.  п.;  богато  з  тих  жерел  не  викорпстано  досі  головно  з 
тої  причини,  що  не  було  способу  перенести  їх  енергію  на 
дальшу  віддаль. 

Друга  часть  машини,  це  трансмісійний  механізм,  ко- 
трий переливає  енерґію  мотору  на  робочу  машину.  Він 
мусить  змінювати  характер  і  напрям  тих  рухів,  які  дає 
перша  часть  машини,  змінювати  з  цілею,  відповідно  до 
призначіня  маптпни  і  в  тій  формі  переливати  рух  на  робо- 
чий струмент.  В  іміру  того,  як  машина  примінює  ся  до  чим- 
раз більше  злоя^ених  процесів  продукції,  трансмісійний 
механізм  комплікує  ся,  а  головно  тоді,  як  уживає  ся  одного 
і  того  самого  мотору  для  порушуваня  нараз  кількох  робо- 
чих машин,  до  того  ріжного  рода.  Сли  одна  робоча  машина 
вимагає  колового  руху,  друга  простого,  а  трета  ломаного 
і  т.  д.,  то  легко  собі  представити,  яке  мнояїєство  прпрядів 
мусить    мати    трансмісійний    механізм,    щоби    відповідати 
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ПЇЛІІ.  Він  стае  ся  цїліім  системой  зубатих  коліс,  валцїв, 
відосередочішх  приладів  і  т.  д.,  а  система  є  тим  більше 
скомплїкована,  чим  більше  скомплїковані,  ріжнородні  і 
численні  є  робочі  машпип.  порушувані  одним  мотором. 

Третою,  напважнііішою  частю,  машини  є  робоча  ма- 
шина, або  механічний  струмент.  Він  повстав  безпосередно 
з  струменту,  котрим  працював  робітник  в  ремеслі,  або  в 
рукодїльніщтві.  Впрочім  часто  струмент  в  робочій  машині 
улягає  такій  зміні,  що  трудно  його  навіть  пізнати. 

Але  робоча  машина  ріяшить  ся  передовсім  від  стру- 
менту ручноі  праці  тим.  що  виступає  безпосередно  як  стру- 
мент машини,  а  не  чоловіка;  машина  лиш  виконує 
рух,  котрий  передше  виконувала  рука  чоловіка.  Навіть 
слп  за  мотор  в  машині  служить  сила  чоловіка,  робочий 
струмент  мимо  того  порушує  ся  безпосередно  не  руками 
чоловіка,  але  за  помочю  трансмісійного  імеханізму. 

Так  отлгЄ  машина  заступає  робітника,  оскілько  він 
був  в  продукціі  простим  виконавцем,  простим  знарядом 
орґанізуючоі  ВО./ІІ.  В  наслідок  того  на  машину  переходить 
богато  відносин,  які  давнійше  істнували  межи  робітниками 
• —  виконавцями  рукодільні. 

І  так  спів-робітництву  і  поділовп  праці  межи  робіт- 
никами рукодільні  відповідає  "співробітніщтво"  і  "поділ 
іфаці"  межи  машинами  (цей  вираз  є  услівний,  бо  "пра- 
цювати" мол^е  ліші  чоловік). 

Примір  простого  спів-робітництва  представляє  ткаць- 
ка фабрика,  що  складає  ся  з  множества  механічних  вар- 
статів,  уміщених  в  однім  будинку,  і  сповняючих  однакову 
функцію.  Оден  і  той  сатині  мотгір  порушує  в  тім  случаю 
множество  однакових  маипш. 

"Поділ  праці"  межи  маинпіамн  полягає  на  тім.  що  ці- 
лий ряд  ріжипх  машин,  иі,о  стоять  в  взаімних  зносинах, 
переробляють  одна  за  другою  оден  і  той  самий  матеріял. 
доки  не  прибере  остаточноі  своєі  фор>ні.  Там.  де  з  початку 
запроваджує  ся  поділ  праці  межи  маииніадш,  він  є  мениіе 
більиіе  такий  самий,  як  в  рукодільні,  що  заняті  тою  са- 
мою продукцігло.  П])ітм.  в  вовняній  рукодільні  праця  була 
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поділена  межи  ґремплярами,  прядїльниками  і  т.  д.  Тепер  за- 
мість тих  робітників  появляе  ся  цілий  ряд  машин  —  до 
чесаня,  ґремпльованя  і  т.  д.  В  переходовій  добі  одні  чин- 
ности сповняла  машина,  підчас  коли  иньші  були  викону- 
вані ручною  працею.  В  будуччині  спосіб  поділу  праці  ]\гежи 
машинами  мо/ке  очевидно  улягти  зміні. 

В  поділі  праці  межи  машинами  одна  достарчуе  дру- 
гій матеріялу  до  переробленя.  так  як  в  рукодільні  оден  ро- 
бітник достарчував  його  другому.  І  тут  в  ріжних  машинах, 
як  там  в  руках  ріжних  робітників  матеріял  переходив  рів- 
ночасно через  всі  ступені  перетвореня.  Ґруиі  рукодільня- 
ній,  т.  є.  даним  відносинам  межи  числом  робітників  ріж- 
них спеціяльностгш.  відповідає  "система  машин",  т.  є. 
якась  означена  звязь  межи  числом,  розмірами  і  скоростю 
руху  одноі,  другоі  і  третоі  .маишни.  так  як  для  даного  чи- 
сла прядільників.  потрібно  даного  числа  ткачів,  так  для 
даного  числа  прядільняних  машин  даноі  конструкціі  треба 
відповідного  числа  механічних  ткацьких  варстатів  також 
даноі  конструкціі. 

Видно  з  того,  що  роля  мануфактурного  робітника  в 
діїісности  далеко  більше  була  заступлена  через  саму 
м  а  иі  и  н  у,  ніж  через  робітника  при  зіаипші;  цей  послід- 
ний,  з  огляду  па  свою  продукційну  діяльність,  ріжнить  ся 
богато  від  першого:  цей  проводить  і  контролює,  підчас  ко- 
ли тамтой  —  виповняв  прикази.  Це  дуже  валша  рі/кніщя. 

Виречім,  в  переходових  періодах  машиновоі  продукції 
треба  робітшшів.  не  лиш  для  надзору  і  контролі  над  робо- 
тою машин,  але  вчасти  також  на  те.  щоби  безпосереднє 
надати  механічним  струментам  рухи,  які  машина  сама  ви- 
конати іде  не  здібна.  Але  розвиток  машиновоі  продукції 
зміряє  до  заступленя  тих  всіх  нескінчених  машин  через 
автоматичні  механізми,  в  котрих  робочі  машини  без  безпо- 
середної  помочи  чоловіка  виконують  всі  рухи,  потрібні  до 
переробленя  матеріялу.  Чим  в  більшій  степени  відбуває  ся 
та  заміна,  тим  в  більшій  степени  праця  робітника  при  ма- 
шині є  потрібна  до  давноі  орґанізаторської  праці. 
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В  ремісничій  продукції  орґанїзаторська  сторона- 
праці  є  в  дуже  малій  степени  відділена  від  виконуючої 
праці;  робітнрік,  майстер  або  челядник,  по  більшій  ча- 
сти самі  контролюють  ся,  самі  собою  рядять.  Руко- 
дїльня  закінчує  поділ  обох  сторін  праці,  допровадлгу- 
ючи  його  до  остаточности,  до  такого  абсурду,  як  пере- 
міна чоловіка  в  машину.  Машина  вигладл^ує  ті  супе- 
речности,  надаючи  виконуючій  праці  орґанїзаторсь- 
кіпі  характер,  що  вимагає  від  робітника  не  лиш  фі- 
зичної сили  і  механічної  вправи,  але  також  розуму  і 
волі. 

Що  до  продуктивности  праці,  то  головна  перевага 
машинової  праці  над  ручіюю  полягає  на  слідуючім:  най- 
зручнійший  робітник  не  є  в  силї  працювати  нараз  кіль- 
кома струментами,  бо  має  не  більше,  як  дві  ноги  і  дві  руки. 
В  Німеччині  пробували  колпсь  змусити  одного  робітника 
працювати  при  двох  коловоротах  і  при  двох  вертепах,  від- 
разу обома  руками  і  ногами;  але  це  вимагало  такого  ве- 
литенського  напруженя,  ш,о  переходило  сили  робітника. 
Але  машина  працює  многими  струментами  рівночасно. 
Прим,  в  сучасних  прядільнях  оден  робітник  при  помочі 
відповідної  машини  керує  сотками  веретен  (в  Анґлїї  вже 
в  1887.  р.  на  одного  робітника  припадало  пересічно  333 
веретен,  а  в  більших  прядільнях  поверх  400).  Сли  до  то- 
го додамо  факт,  що  скорість  рухів  машини  значно  пере- 
висшує  скорість  рухів  чоловіка,  то  буде  нам  ясно,  який  ве- 
личезний зріст  продуктивности  праці  молша  осягнути  при 
помочі  машини.  Прим,  при  машиновім  ткацтві  оден  пере- 
січний робітник  молш  зробити  тілі>ко,  кілько  передше  40 
добрих  ручних  ткачів. 

Порівнаймо  продуктивности  праці  при  виробі  пши- 
льок  ремісничої,  рукодільної  і  машинової  продукції. 

Оден  робітник,  виконуючий  всі  чинности  в  продукції 
шпильок,  залодви  ми  виробнвби  10  ишнльок  на  день.  В 
рукодільни  при  но/илі  праці  лниі  мелаї  10  робітниками,  що- 
денна скількість  продукції  внпоснть  48.000  шпильок.  Ма- 
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шина  шпилькова  віітворюс  180.000  іішильок  денно,  при- 
чім од  єн  робітник  може  доглядати  нараз  кілька  таких 
машин.  В  одній  американській  фабриці"  з  70  пшиль- 
ковпмп  машинами  пятьох  робітників  виробляло  7%  мілїо- 
ііа  шппльок,  значить  на  кол^дого  робітника  припадало  1% 
мілїона  шпильок  денно. 

Вже  в  теперішнім  часі  людскість  має  сили  парової 
тілько,  що  молша  нею  заступити  поверх  міліярд  робітни- 
ків; тимчасом  число  дорослих  робітників  на  земській  ку- 
ли не  перевпсшае  400 — 500  міліонів. 

Поступ  машпновоі  щзодукціі  посуває  ся  з  зростаючою 
скоростю.  Заступаючи  в  продукції  сили  робітника  силами 
природи,  приміненє  машин  отверає  безгранпчне  поле  роз- 
витку продукційних  сил.  зросту  власти  суспільного  чо- 
ловіка над  природою. 

в)   Р  о  з  ПІ  п  р  є  н  є  м  а  ш  и  н  о  в  о  ї  продукції. 

Чи  маппша  є  все  пожиточна  в  продукції,  чи  все  збіль- 
шує продуктивність  працї?  Очевидно,  лиш  тодї,  коли  в  дїй- 
сности  заош,аджує  працю. 

Припустім,  ш;о  винайдено  машину,  при  помочі  котрої 
оден  робітник  виконує  те,  Що  давнїйше  виконувала  праця 
11  людей;  отже  машина  заступає  10  робітників  -  виконав- 
ців. Припустім,  що  она  зуяшє  ся  в  протягу  300  днів,  і  в  той 
спосіб  заощаджує  через  цілий  час  свого  уживаня  3.000 
днів  працї. 

Слп  сама  машина  (т.  є.  ціла  єї  конструкція)  коштує 
3.500  днів  праці,  то  очевидно  булоби  нерозумним  запро- 
ладжувати  єї,  бо  одер/кує  ся  при  тім.  замість  заощадженя, 
страту  500  робочих  днів.  Сли  навіть  продукція  маипіни 
коштує  3.000  днів,  то  і  так  вона  безужпточна.  бо  не  заоща- 
дліує  працї  зовсім. 

Але  коли  вартість  !»іашіініі  виносить  прпм.  2.500  ро- 
бочих днів,  тоді  мапніна  збільшує  продуктивність  праці  і 
є  пожиточною  для  продукції,  бо  заощадлхує  500  робочих 
днів. 
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Однак  капіталїст-ііідприемець,  від  котрого  залежить 
запровадити  або  не  запровадиш  машину,  мав  иньшу  точку 
погляду.  Для  нього  ЗОВСІМ  обоятно,  чи  машина  заощаджує, 
або  не  заощадїкує  людську  працю;  для  нього  валшим  пита- 
нєм  є,  чи  она  побільшить  його  зиск?  Капіталіст  обчислює, 
кілько  рублів  іііуспть  видати  на  купно  машини  і  кілько 
рублів  она  повніша  заои];адити  йому  на  заробітній  платні". 

Припустїі\г.  иі;о  машина  заош,аджує  3.000  робочих 
днів,  а  сама  коипув  2.500;  вартість  робочої  сили  денно 
рівнає  ся  5  годиналі  простої  праці.  ш;о  відповідає  цїнї 
50  коп.;  і  норма  додаткової  вартости  100%,  т.  є.  ціла  нова 
вартість  витворена  через  робітника  рівнає  ся  10  годинам, 
що  відповідає  1  рублеви. 

Сли  підприємець  купує  машину,  він  мусить  заплатити 
за  ню  другому  капіталістовп  суму  грошей,  яка  витворює  ся 
в  2.500  днях,  бо  такою  є  вартість  машини;  та  сума  гро- 
шей виносить  2.500  рублів.  Сли  капіталіст  не  впроваджує 
машини,  то  мусить  замість  неї  купити  нову  робочу  силу  на 
8.000  робочих  днів,  котрі  би  йому  машщ^а  заощадила. 
Робоча  сила  коштує  денно  %  Рубля.  отже  за  3.000  днів 
капіталіст  вішлатив  би  новим  робітникам  1.500  рублів  за- 
робітної платні,  т.  є.  о  1.000  рублів  менше  ніж  за  ма- 
шину. З  того  видно,  що  нема  корнети  запроваджувати  ма- 
шини, хоч  она  підвисшує  продуктивність  праці.  Купуючи 
машину,  капіталіст  платить  за  ню  ціну  відповідно  до  тої 
суми  праці,  яку  видано  на  еї  продукцію,  підчас  коли  купу- 
ючи робочу  силу,  він  оплачує  липі  часть  працї,  котру 
достарчить  йому  робоча  сила. 

Колиб  машина  копітувала  1.500  днів  ираці,  значить 
1. 500  рублів  грішми,  тоді  для  підприємця  не  булоби  ко- 
рнети запровад/кувати  маинніу:  (Чіа  не  принеслаби  йому 
зиску,  ні  страти,  бо  робоча  сила  в  протягу  3.000  днів  та- 
ко/К  коштує  1.500  рублів. 

Колгок  маипньа  копггує  лиш  1.000  днів  —  1.000  руб- 
лів —  тоді  запровад/кенє  машини  принесе  капіталістовп 
користь:  за  1.000  рублів  він  позбуває  ся  видатку  1.500  руб. 
па  заробітню  платню,  а  це  нрнпогить  йому  500  руб.  зиску. 
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Треба  тут  зазначити  ще  раз,  що  риночні  ціни,  і  напіини 
і  робочої  сплп  збочують  дещо  від  своїх  вартостиГі;  а  лппі 
})пночна  цїна  має  значіне  для  підприємця. 

Так  отже  машина  не  все  є  корисна  для  підприємця- 
капіталїста,  хоч  навіть  збільшує  продуктивність  щзацї. 
Капіталістичне  примінене  машини  монаиве  лиш  тоді,  коли, 
ЄЇ  цїна  є  низша,  як  цїна  робочої  сили,  ■  яку  машина  засту- 
пає. 

З  того  легко  зрозуміти,  чому  одних  і  тих  самих  машин 
уживають  з  користю  капіталісти  в  одних  краях,  підчас  коли 
в  иньших  не  уживають  їх  зовсім.  Прпм.  декотрі  машини 
винайдені  в  Анґлїї  є  капіталістично  корисні  лиш  в  Аі\іе- 
рицї,  де  заробітна  платня  є  віісша,  як  в  Анґлїї.  Чим  низ- 
ша заробітна  платня,  тим  менше  знаходять  вони  приміне- 
ня.  (6  це  одна  з  головних  нричпн,  що  повздерл;ують  щ:)0- 
цес  машинової  продукції  в  Росії,  головно  в  рільничім  иро- 
мпслї) . 

Помимо  цих  несприяючнх  условии,  машини  розпов- 
сюднювали  ся  взагалі  дуіке  скоро.  Це  відбувало  ся  з  по- 
вільностю,  було  навіть  в  кождім  поодинокім  случаю  не  ви- 
слїдом  сліпої  самоволі  судьбп,  що  проводить  так  а  ие  інак- 
иіе  фантазією  винахідника,  але  задоволенєм  дозрілої  по- 
треби самої  продукції.  Щоби  це  наглядно  виказати,  по- 
г.?іяньмо  яким  способом  в  поодиноких  галузях  продукції 
виринає  потреба  машини  і  яким  способом  запроваджене 
машпн  в  одних  галузях  промислу  спричинює  перехід  до 
машин  такоїк  і  в  иньшпх,  звязаних  з  першими.  За  примір 
послужить  нам  історія  анґлїйської  бавовняної  продукції. 

Ще  в  половині  ХЛ^ІІІ.  ст.  ця  галузь  продукції  була 
зорґанізована  переважно  після  домашно-капіталістичного 
взірця:  ткач,  звичайно  голова  родини,  працював  прп  руч- 
нім варстатї  в  своїм  власнім  домі;  пряли  члени  родини  — 
Лчінка  і  діти.  Серед  таких  обставин  прядільники  не  могли 
держати  кроку  з  ткачем,  не  могли  приготовити  йому  все 
достаточної  скількости  пряжі.  Ця  розбіжність  збільшила  ся, 
КО.Ш  винайдено  човенце,  яке  два  рази  збільшило  продук- 
тивність праці  ткача.   З  другої  сторони  прядл^енє  також 
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лишало  ся  по  заді  в  порівнаню  з  продукцією  бавовни  —  си- 
ріг.дя  для  пряжі.  Як  великою  була  потреба  улучшеня  пря- 
дільної  техніки,  можна  бачити  прим,  з  факту,  що  в  1782.  р. 
в  Анґлїї,  внаслідок  браку  робітників,  лен^ала  неспряджена 
вся  бавовна,  привезена  з  кольонііі  в  протягу  трех  попе- 
редних  літ,  і  лел^алаби  ще  кілька  літ,  колпб  з  помочю  не 
наспіла  машина. 

Тоді  оден  за  другим  появляють  ся  винаходи  на  тім 
полі.  З  початку  винайдено  варстат,  що  пряв  рівночасно  8 
ниток,  виконував  працю  8  прядільників.  Опісля  новий  ви- 
нахід дає  можність  порушувати  цю  машину  силою  води. 
Дальше  цілий  ряд  уліпшень  провадить  не  лиш  до  збільше- 
ня  скількости  пряжі,  але  такоїк  до  удосконаленя  єї  якости. 
В  бавовнянім  промислі  знова  повстає  розбіжність  ме- 
жи  поодинокими  фазами  продукції,  але  влїє  в  відворотнім 
напрямі:  тепер  ткач  не  може  деривати  кроку  з  прядільни- 
камп.  Цю  розбіжність  .таколі  усунено  в  1787.  р.  через  вина- 
хід механічного  ткацького  варстату. 

О  скільки  рукодільняний  поділ  праці  улекшив  пе- 
рехід до  машини,  видно  міл^  нньппім  з  того,  що  першими 
винахідниками  були  звичайно  прості  робітники,  що  не  ма- 
ли ані  загального,  ані  технічного  образованя,  а  лииі  прак- 
тичне знане  дапоі  галузи  продукції.  Що  більше,  механїч- 
НІПІ  ткацький  варстат  винайшов  піп  з  Кенту. 

По  всіх  удосконаленях  в  прядлі'еню  і  тканю  давний 
спосіб  біленя  бавовняної  матерії  показав  ся  цілком  недо- 
статочним.  Надзвичайно  довгий  час  того  процесу  —  кіль- 
ка місяців  —  не  був  великою  перешкодою,  доки  прядлч'е- 
длїєнє  і  ткане  було  ручне,  і  скількість  витворених  тканин 
була  в  порівнатно  невелика.  Але  тепер  з  огляду  на  вели- 
чезне збільиіене  продуктивности  праці  прядільників  і  тка- 
чів, виріпіула  потреба  присиініеня  процесу  біленя.  З  по- 
мочю прийиїла  хсмія:  коли  примірено  при  біленю  кваси, 
процес  змсіпннвся  до  кількох  днів,  а  навіть  до  кількох 
годин. 

з  тих  самих  причин  при  кінці  ХУЛІ.  ст.  повстали  у- 
лучигеня  в  фарбоваїпо   і  друковапю  перкалїп.     ГТізнїйите. 
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щоб  прішуювптії  достаю ч ний  матеріял  для  машішової  ігря- 
дїльняної  продукції,  конечним  було  значне  розширене  про- 
дукції бавовнп;  в  тій  цїли  треба  було  запровадити  спеці- 
яльну  машину;  котра  віддїлюс  волокна  бавовни  від  насїня. 

Такі  зміни  відбували  ся  не  лиш  в  бавовнянім  про- 
мислі. Оіні  потягали  за  собою  конечність  инших  змін. 
І  так  богато  з  винайдених  машин  показалиби  ся  безуяаі- 
точними,  колиб  не  винайдено  нової  порушаючої  сили,  здіб- 
ної витворювати  більшу  скількість  праці. 

Вислїдом  цілого  ряду  таких  змін  було  нечуване  роз- 
ширене ся  продукції.  Це  викликало  потребу  нових,  уліп- 
шених  доріг  комунікацій.  В  кождім  економічнім  періоді 
розвиток  комунікації  залелшть  від  загального  розвитку 
продукції.  Прим,  середновічні  дороги  комунікації,  доста- 
точні  для  дрібної  продукції,  показали  ся  недостаточні  в 
рукодїльняній  добі  —  тоді  удосконалено  мореплавство, 
побудовано  биті  шляхи.  Для  машинового  капіталізму  і  це 
показало  ся  недостаточним,  тоді  настав  час  нових  паро- 
вих кораблів,  ЛгЄ.лїзних  доріг,  телеґрафів  і  т.  д. 

Так  отже  завдяки  тісній  звязи  ї^іелаї  ріжними  галузями 
промислу,  винаходжено  і  запроваджувано  скоро  одну  ма- 
шину за  другою.  Маса  машин  повстала  в  короткім  часі 
при  кінці  ХУІІІ.  ст.  і  на  початку  XIX.  ст. 

В  х.ііборобстві  перехід  до  маппш  відбуває  ся  най- 
пізнійше,  що  пояснює  ся  многими  причинами.  Перше, 
рільництво  не  могло  розвинути  мануфактурного  поділу 
праці,  котрий  так  добре  иртп^отоврів  ґрунт  для  машини. 
Друге,  за  впровадженєм  машин  в  рільництві  не  слідують 
так  яскраві  зміни  в  продуктивности  праці,  як  в  перетвор- 
чім  промислі,  так  що  для  земельного  капіталіста  запро- 
ваджене машин  має  слабші  мотиви.  Вкінці  гнет  останків 
февдалізму,  які  довго  переховують  ся  в  сфері  рільництва, 
є  немалою  перешкодою  технічного  поступу  в  тій  галузи 
продукції. 

На  початку  машинового  періоду  вироблювано  машини 
в  рукодільнях,  приготовляючих  струменти.  Доки  сама  бу- 
дова машин  операє  ся  на  ру  ч  и  і  й  праці,  доти  розвиток 
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машгшової  продуїщії  поступав  дулїе  поболи.  Машини  ко- 
штували дорого,  булп  не  досить  спльні  і  досконалі.  Щоб 
]\гашина  добре  функціонувала,  до  цього  конечно  потрібно 
найдокладніТішої  правильности  в  формі  еї  поодиноких  ча- 
стий. Цього  ручна  праця  доконати  не  може  навіть  при 
найбільшій  зручности  робітника;  це  мояїливе  лиш  при  ма- 
шиновім  виконаню.  Окрім  цього  продуктивність  працї  в 
рукодільних  інструментів  була  не  досить  велика,  щоб 
мояша  приготовити  таку  масу  машин,  якої  прим,  тепер 
потрібно. 

Коли  сама  продукція  машин  стала  ся  машиновою,  то- 
ді' усунено  послідну  перешкоду  розвитку  великого  проми- 
слу —  він  тоді  почав  розвивати  ся  з  нечуваною  скоростю. 

Притім  наука  стояла  все  на  услугах  капіталістичної 
продукції,  сумлінно  вдоволяла  єї  вимоги.  Попит  на  вина- 
ходи з  сторони  капіталу  спричинив  збільшену  подачу  з 
сторони  умової  працї. 

2.  Суспільні  відносини  продукції  в  добі  машинового  капі- 
тал їзм  у. 

а)  Розвиток  просто  го  спів-р  обіт  н  и  ц  т  в  а  і 
поділу  працї  в  поодиноких  підприємствах. 

Здавалоби  ся,  ш;о  запроваджене  машин,  зменшуючи 
потребу  виконуючої  працї  ручіюї,  повинноби  зменьишти 
скількість  робітників  в  поодиноких  підприємствах,  так 
ІДО  взагалі  розвиток  співробітніщтва  повииенби  зменпш- 
тись.  Але  такіпї  вплив  машин  винагороджує  ся  з  надвішт- 
кою  через  иньші  условини. 

Перше,  розширенє  машинової  продукції  відбуває  ся 
так  шалено  скоро,  маса  впщзодуковаппх  товарів  зростає 
так  дуїкс,  идо  поспімо  збільшеної  продуктивности  працї, 
промисл  в  більшости  случаїв  вимагає  не  меньше  але  біль- 
ше робочих  рук,  як  давнїппіе.  (Розуміє  ся  само  через  себе, 
гцо  такий  зріст  продукції  ка^кс  припускати  розширенє  ся 
ритп^ів;  підвисиїенс  продуктивности  працї  потягає  за  со- 
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бою,   після  закона  вартости  праці,   упадок   ціни  товарів, 
а  це  збільшує  пошіт  на  них). 

Друге,  вплив  конкуренції  на  капіталістів  стає  ся  осо- 
бливо сильним  в  добі  машин.  Конечність  запровадженя  но- 
вих машин,  вкладаня  в  підприємство  чим  раз  більше  капі- 
талу допроваджує  скорше  слабших  капіталістів  до  руїни, 
як  давнїпше.  Останки  ремесла,  останки  рукодїльнї  гануть 
з  нечуваною  скоростю.  Дрібні  машпнові  підприємства  слі- 
дують за  ними.  Загальне  число  підпиємств 
зменшує  ся.  Капітали  побіджених  згромад}кують  ся 
в  руках  побідників.  В  топ  спосіб  поодинокі  підприємства 
стають  ся  чшфаз  більші. 

В,  наслідок  цих  двох  річип  —  розшіфеня  ся  продукції 
і  збільшеня  ся  конкуренції  —  розміри  співробітництва  не 
лиш  не  зменшують  ся,  але  ростуть  з  велпчезною^  скоростю. 
Коли  давна  рукодїльня  потребувала  соткп  робітників,  ^  то 
пізнїшпа  машинова  фабрика  орґанїзує  звичайно  тисячі,  і 
десятки  тисяч. 

Такий  розвиток  співробітництва,  збираючи  масу  лю- 
дей в  підприємствах,  провадить  до  того,  ш;о  продукція  стає 
ся  чимраз  більше  суспільною. 

Це  можна  сказати  про  співробітництво  в  з  а- 
г  а  л  ї,  вчислюючи  тут  просту  кооперацію  і  технічний  по- 
діл працї  внутрі  підприємства.  Але  на  особлившу  увагу 
заслугують  зміни  в  самім  характері  технічного  поділу 
працї. 

В  рукодїльни  технічний  поділ  працї  прпберає  таку 
форму,  щ;о  ріжні  робітники  виконують  ріяші  неподібні 
до  себе  роботи;  робітник  спеціялізує  ся  і  кожда  спеці- 
яльність  віфазно  ріжнпть  ся  від  иньших. 

Машина  постепенно  усуває  спеціялізацію  і  відграші- 
ченє.  Перше,  продукційна  діяльність  стає  ся  більше  збли- 
женою для  ріжних  робітників,  більше  однородною:  чи  ро- 
бітник мусить  робити  одною,  чи  другою  машиною,  праця 
його  спроваджує  ся  головно  до  тільного  надзору  і  контро- 
лі над  мертвим  виконавцем  і  представляє  мало  ріжнпць  в 
своїм  загальнім  характері:  она  стає  ся  тим  більше  подіб- 
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ною,  чим  більше  досконалі  є  машини,  чим  менше  робітник 
мусить  мішати  ся  безпосередно  до  процесу  рухів  машини. 
Лруге,  в  міру  спеціялїзації  машин,  зменшує  ся.  і  стає  ся 
потрохи  непотрібною,  спеціялїзація  людей:  робітник  легко 
учить  ся  управляти  одною,  др^тою  і  третою  машішою,  не 
потребує  через  ціле  житє  посвячувати  ся  одній  роботі. 

в  той  спосіб  роля  ріжних  робітників  в  поділі  праці 
межи  ними  стремить  до  однородное  и ;  технічний 
поділ  праці  чимраз  більше  прибгфає  вигляд  простого 
співробітніщтва;  це  є  валшою  річию  для  зрозуміня  психо- 
льоґіі  цеі  доби:  неоднакова  роля  в  продукції  витворює 
неподібні  психічні  типи,  з  рілчнимп  змаганями:  подібна 
роля  витворює  подібні  типи,  подібні  змаганя. 

Такий  є  загальний  напря.ді.  в  котрім  розвивають  ся 
продукційні  відносини.  Однак  старі  форми  роблять  місце 
новим  дуже  поволи.  а  декотрі  черти  чисто  мануфактурного 
поділу  праці  ще  довго  задержують  ся  в  орґанїзаціі  під- 
приємств. Вчасти  залежить  це  від  того.  щ,о  сама  машпно- 
ва  техніка  розвиває  ся  постепенно,  отже  істнує  цілий  ряд 
переходових  форм  від  рукодільняноі  техніки  до  машпно- 
воі,  причім,  очевидно,  і  відносини  меяаі  робітнішами  но- 
сять мішаний  характер.  З  другої  сторони  сучасна  ]\[апчі- 
нова  продукція  є  капіталістичною.  Орґанізатором  підпри- 
ємств є  капітал,  котрий  порядкує  продукцією  так.  як  цього 
вимагають  інтереси  кг^піталів.  І  з  цеї  точки  погляду  дисци- 
пліна і  порядок  в  фабриці  вимагають,  щоби  робітник  по 
молшостп  був  прпвязаний  до  якоїсь  спеціяльностп  і  не  змі- 
нював ЄЇ  після  своєї  волі.  Робітника  ставлять  при  одній 
машині,  часто  при  одній  єї  часто  і  не  дають  йому  нагоди 
до  зміни  занятя:  з  його  сторони  не  може  бути  жадного 
вибору. 

Очевидно,  виїмок  є  той  случай,  коли  робітник  пере- 
ходить від  одного  працьодавця  до  др^того.  Але  на  це  робіт- 
ник рішає  ся  не  скоро  в  наслідок  непевного  положеня: 
він  не  може  часто  змінювати  занятя  лиш  длятого.  іцобп 
оминути  одноманітности  праці. 
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Вислїдом  цього  є,  що  праця  при  машині  в  докладно 
поділена  в  підприємстві.  Коїкдпп  робітник  раз  на  все  при- 
вязаний  до  одного  механізму,  як  живий  його  додаток. 

Однак,  чим  дальше,  тим  в  більшій  степени  тенденція 
зробленя  з  чоловіка  невільника  одної  машини  слабне  в 
наслідок  пиших,  слідуючих  обставин:  перше,  змінчивість 
гфодукційноі  техніки  зпричинює  часті  ЗіМІнп  в  поділі  робо- 
чої сили  внутрі  підприємств;  друге,  змінчивість  самих 
розмірів  продукції  в  підприємстві,  відповідно  до  условии 
ринку,  спричинює  також  зміни  в  розкладі  робітників;  тре- 
те, взагалі  зростає  рухливість  робітничої  клясп,  з  одної 
сторони  в  наслідок  надзвичайної  несталости  робітничого 
ринку,  з  другої  сторони  в  наслідок  величезного  розшіфе- 
ня  ся  того  ринку  в  простороші  з  огляду  на  удосконалене 
доріг  комунікації:  робітник,  гцо  стратив  роботу  в  однім 
місці,  іде  часто  тисячі  верств  дальше  шукати  зарібку  в 
другім  і  третім  місці;  капіталіст  в  однієї  краю  спровадл^ує 
тисячі  робітників  з  другого  і  т.  д. 

Деш;о  окреме  становпіце  в  продукції  займає  вис- 
ша  і'рупа  наємних  робітників,  т.  зв.  інтелїґентний  пер- 
зонал  —  директори  фабрик,  начальники  робітні,  кни- 
говодчики,  образовані  механіки,  техніки  і  т.  д.;  це 
представптелі  зложеної  роботи  в  машиновій  орґанїза- 
ції  щзодукції.  їх  праця  є  головно  орґанізаторська  — 
загальний  заряд  і  загальна  контроля  над  працею  ро 
бітників  і  функцією  машин.  Інтелїґентний  персонал 
творить  ґрупу  в  порівнаню  невелику. 

Але  машпнова  продукція  в  своїм  розвитку  і  цю 
ґрупу  старає  ся  зблилаїти,  зрівнати  з  иншими  наємни- 
ми  робітниками.  З  одної  сторони  в  міру  того,  як  мапиі- 
ни  удосконалюються,  зростає  їх  складність  і  делікат- 
ність будови,  так  що  і  для  простого  робітника  чп.ді 
раз  більша  інтеліґенція,  чим  раз  більше  загальне,  а 
навіть  технічне  образованє,  стають  ся  необхідними,  г. 
противнім  случаю  він  бувби  нездібним  управляти  ма- 
шиною; з  другої  сторони  змінчивість  і  несталість  еко- 
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номічніїх  відносин,  питомих  машнновому  капіталїз- 
мови,  дуже  часто,  а  чиї^і  дальше  тим  частїпте,  потя- 
гає за  собою  перехід  елементів  інтелїґентного  персо- 
налу в  ряди  простих  робітників  а  навіть  відворотно, 
так  що  зникає  всяка  стала  граніщя  межи  тими  двома 
клясами. 

б)  Розвиток  суспільного  п  о  д  ї  л  у  п  р  а  и  ї. 

Рівночасно  з  поступом  співробітництва  внутрі  підпри- 
ємств, розвиває  ся  також  суспільний  иодїл  працї.  Притім 
зміцнює  ся  взаїмна  звязь  і  залелшість  поодиноких  підпри- 
ємств і  цілих  галузпй  промислу,  а  ввесь  суспільний  про- 
цес продукції  чим  раз  в  більиіій  степени  прибіфає  харак- 
тер єдности  і  неподїльности. 

Конкуренція  витворює  залежність  межи  підприємст- 
вами передовсім  в  той  спосіб,  що  улучшенє  техніки  в  од- 
нім підприємстві  викликує  конечність  такого  са^гого  улу^і- 
шеня  в  иниіім  підприємстві,  в  машиновій  продукції  ця 
форма  обопільної  звязи  підприємств  розвиває  ся  найсиль- 
ніще  тому,  що  конкуренція  сягає  тут  своїх  вершків. 

Опісля  зміцнює  ся  взаїмна  звязь  в  ріжних  галузях 
про^иіслу.  Це  відбуває  ся  двома  дорогами. 

Перше,  величезний  зріст  продукції  провадить  до  ско- 
рого розвитку  тих  галузий  промислу,  що  достарчують  ма- 
теріялу  і  знарядів  для  иньпшх  галузий;  появляє  ся  маса 
нових  підприємств  того  рода,  а  давнїйші  ділять  ся  на  дріб- 
ніщі  спеціяльности.  Прим,  повстає  продукція  машин  і  ді- 
лить ся  на  масу  рілапіх  галузий:  продукція  литого  гкелїза 
віддїлює  ся  від  иродзчщіі  їкеліза,  стали  і  т.  д.  ВзаіткПіаі 
звязь  мелш  тими  продукціями  очевидна:  істнованє  одних 
залелаїть  в  цїлости  від  істнованя  др}тпх. 

Побіч  цього  надзвичайно  скоро  розвивають  ся  ті 
підприємства  і  зростають  ті  кляси,  котрих  суспільна 
роля  є  звязана  з  обмінним  поділом  продукції  в  су- 
спільстві. Прим,  в  Анґлії  торговлею  займає  ся  Уо 
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людности  (поверх  4  міліони),  в  Франції  Ув  (около 
5  міліонів),  в  Росії  около  У?.о  (поверх  3  міліони). 
коли  числити  купцїв  і  їх  помічшіків  разом  з  родпнаьш. 

Друге,  поодинокі  галузи  про7шслу  відграничують  ся 
під  пньшпх.  Зникають  давні  господ;  ірства  мішаного  типу, 
що  лучили  в  собі  ріжнородні  продукції.  Рільництво  оста- 
точно віддїлює  ся  від  перетворчого  ііромпслу;  зникає  дріб- 
но-реміснича і  селянсько-реміснича  продукція  получена 
з  помічним  рільництвом;  зникають  помічні  ремесла  ріль- 
ничого селянства.  Як  ми  говорили  висше,  навіть  рукодїль- 
нї  підкопували  своєю  конкуренцієло  ті  подвійні  господар- 
ства, а  машина,  має  подостатком  сили,  ш;об  їх  остаточно 
янипщти.  З  якою  енергією  і  жорслокостю  конкуренція  ма- 
шини руйнує  ті  рештки  давних  економічних  формацій, 
можна  судити  з  слідуючого  факту:  в  Росії  в  наслідок  роз- 
ьптку  фабричних  ирядїлень  і  ткацтва  домашна  продукція 
так  лихо  винагородя{ує  працю,  щ,'^  по  обчисленю  всіх  ви- 
датків, кожда  година  праці  дає  селянці  менше  нїж  одну 
копійку  (в  декотрих  случаях  ця  норма  винагородженя  спа- 
дає навіть  до  ^/з  копійки). 

А  тимчасом  з  початку  розвиток  машинової  і  ма- 
нуфактурної продукції  дуже  ^асто  витворює  нові  того 
рода  ремесла,  разом  з  попитом  на  матеріяли.  котрих 
продукцію  ш;е  не  зовсім  огорріули  великі  підприємства, 
або  навіть  ліппає  дрібним  продуцентам,  працюючим 
по  домах,  впконанє  декотрих  чпнностш!  продукції,  до 
котрих  сама  фабрика  не  є  ш:е  достаточно  пригото- 
вана. 

Разом  з  цілковитиііі  віддїлр.нєм  ся  перетворчого  про- 
мислу від  рільництва,  зростає  і;кономічна  зависимість  мі- 
ста від  села  і  наоборот. 

Суспільний  характер  продукції  доходить  до  того,  що 
цілі  краї  знаходять  ся  в  найлїгішій  прод^тсційній  звязи  ме- 
жи собою.  Обмін  до  тої  степеьи  лучить  продукцію  ріжних 
держав,  що  не  можна  собі  нагІть  представити  їх  самостій- 
ного економічного  істнованя.  Сильний  розвитлк  одної  галу- 
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зіі  істнуе  побіч  слабого  розвитку  в  другій  галузи,  а  навіть 
браку  ііншої,  не  менше  важної  продукції,  так  що  помимо 
обміну  цілий  народ  не  може  заспокоювати  своїх  потреб. 
Прикладом  нехай  послужить  Анґлїя,  котра  привозить  біль- 
шу часть  нею  зуживаного  збіжа  з  инших  країв, 

В  той  спосіб  в  добі  машини  єднає  ся  продукція  ці- 
лого світа. 

3.  Розвиток  способів  поділу  в  машиновій  добі  капіталізму. 

а)  Грошевий  оборот. 

.Гріш  —  це  необхідна  підойма  капіталістичної  про- 
дукції. Тому  то  велитенський  розвиток  продукції  в  маши- 
новій добі  капіталізму  збільшив  до  нечуваних  розмірів 
оборот  грошей. 

Скількість  золотих  і  срібних  грошей  зросла  десятки 
разів.  В  протягу  45  літ,  від  1851 — 1895,  добуто  поверх  два 
рази  більше  золота,  ніж  в  попередних  358  роках  (від  від- 
тфитя  Америки),  іменно  655.000  пудів  в  порівнаню  з 
295.000  пудів,  і  маюке  тілько  само  срібла,  що  в  протягу 
тпх  358  років,  іменно  8.900.000  пудів  в  порівнанню  з 
9.300.000  пудів. 

Впрочім  в  протягу  останніх  20 — ЗО  літ  срібло  поча- 
ло скоро  тратити  ролю  грошевого  металю,  передовсім  на 
мілшароднім  ринку.  Золото  стає  ся  чим  раз  більше  одино- 
ким правдивим  грошем,  випераючи  срібло,  так  як  срібло 
давніще  виперло  мідь  з  Італії,  а  їкелізо  з  Греції.  Це  явище 
залежить  очевидно  в  найбільшій  степени  від  того,  що 
обмінна  ціна  срібла  є  в  порівнанню  менше  стала,  іменно, 
в  останніх  часах  она  спадала  дуже  скоро  в  наслідок  зро- 
сту продуктивности  праці  добуваючої  срібло  (в  протягу 
послідних  40  літ  вартість  срібла  обнижилась  о  50%). 
А  для  грошевого  металю  нестійна  ціна  є  великою  недо- 
стачею, бо  спричинює  зміни  всіх  цін  і  псує  рахунки  капі- 
талістів. Лиш  в  немногих  відсталих  краях  ще  до  тепер 
переважають  срібні  гроші. 
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Оборот  паперових  ірошеГі  в  машпновіп  добі  сягає 
велитенських  розмірів.  Притім  в  всіх  краях,  де  з  обмінних 
паперових  грошей  на  ґрунті  дер/кавнпх  потреб  повстали 
иеобмінні,  можна  бачити  змаганє  до  відновленя  обмінних 
грошей.  Це  зовсім  зрозуміле:  при  величезнім  розвитку 
обміну  передовсім  пекучою  стає  ся  потреба  сталих  щ,о  до 
вартости  знарядів  обороту;  сли  срібло,  з  огляду  на  недо- 
стачу в  нього  такоі  стіпности,  робить  місце  золотій  і»гонеті, 
то  рівноїк  необмінні  паперці,  що  відчувають  цю  недостачу 
ш;е  в  більшій  мірі,  мусять  бути  заступлені  обмінними. 

б)  К  р  є  д  и  т. 

Кредит,  ш;о  давніще  грав  підрядну  ролю  як  додаток 
до  грошевого  обороту,  розвиває  ся  підчас  панованя  мапш- 
нового  капіталізму  в  подиву  гідну  широку,  ско]\галіковану 
і  гармонійну  систему,  яка  є  могучою  підоймою  загального 
економічного  розвитку. 

Капіталістична  система  вимагає  від  кояедого  підприєм- 
ця численних,  менших  або  більших  грошевих  виплат.  Тим- 
часом  хочби  найбільше  грошей  було  в  обороті,  то  однак 
не  все  вони  під  рукою.  Навіть  для  найбільшого  капіталіста 
можливий  случай,  коли  йоіму  забракне  готівки  для  виплати, 
підчас  коли  иншнм  разом  має  аж  за  богато  грошей.  Капі- 
талістична продукція  знайшлаб  богато  перешкод  в  своім 
розвитку,  колиб  все  виплачувано  лиш  готівкою;  найменші 
грошеві  трудности  захиталиб  всіми  інтересами  підприємця. 

Отн^е  легко  зрозуміти,  чому  разом  з  розвитком  капіта- 
лізму, з  зростом  капіталів  і  скорости  іх  обороту  і  кредит 
розширює  ся  без  перерви  і  здобуває  чим  раз  більше  зна- 
чінє  в  суспільнім  господарстві. 

Удосконалює  ся  таколї  форма  кредптово-капіталістич- 
иих  підприємств,  котрі  в  цій  добі  появляють  ся  в  виді  т.  зв. 
банків.  Банки  є  посередниками  межи  попитом  на  кре- 
дит а  його  подачею,  одержують  кредит  від  тих,  які  можуть 
його  достарчити,  і  дають  тим,  ш;о  його  потребують. 
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Банки  повсталп  ще  перед  мапшновою  продукцією, 
але  доперва  прп  нїп  оші  шпроко  розвпнулп  ся  і  розповсюд- 
нплп  ся. 

В  історпчні]\і  ланцуху,  нпнїшнпГі  банкер  є  спадкоєм- 
цем двох  середновічнпх  діячів:  лпхвара  і  обмінщпка  гро- 
шей. Першого  ми  вже  досить  схарактеризували,  тепер 
задерячимо  ся  на  другім. 

З  огляду  на  надзвичайне  політичне  роздроблене  фев- 
дального  світа,  з  огляду  на  право  битя  монети,  яке  мала 
кожда  держава,  на  ринку  находилась  така  маса  ріжнпх  мо- 
нет, ш;о  повстала  потреба  обмінних  інституцій. 

Характеристичний  для  февдального  світа  брак  пуб- 
лшшого  безпеченьства  був  причиною.  щ;о  обмішиики  гро- 
шей, які  все  переховували  в  себе  ве.такі  сулга  грошей, 
мусїли  уживати  особлившпх  средств  в  цїли  охорони  перед 
грабежию.  Тому  то  гроші  переховувані  в  обмінпцшів  бу.та 
безпечні;  і  богато '^упцїв  воліли  дати  свої  гроші  до  пере- 
хованя  обмінпщкам.  за  певним  винагородлч*ене^г.  Гроші 
депозиторів  мусїли  бути  звернені  на  жадане  і  обмінищки 
не  ма.їїи  права  пускати  їх  в  оборот. 

Тому  щ^о  в  однім  підприємстві  виміни  грошей  знахо- 
ди,ш  ся  гроші  рілших  осіб,  то  взаї^гаі  виплати  ^гежи  ттга 
особа:\т  поча.тп  відбуватись  за  помочю  простого  перепису- 
вання рахунків  в  обі\гіщиків. 

В  орґанїзації  тих  обмінних  інституцій,  що  з  уп.штвом 
часу  одержали  назву  банків,  розвиток  капіталїз^гу  з  його 
наслїдка]\т  —  сильним  попитом  на  кредит  —  спричинив 
повалші  зміни. 

Довголїттшй  досвід  перекопав  банкерів.  що  часть  гро- 
шей, які  зпаходп.ттсь  в  перехованю,  можнабп  віддавати  на 
процент,  бо  депозитори  не  жадають  всї  разом  звороту  всїх 
грошей,  а  притім  їх  жаданя  покривають  ся  новтш  вклад- 
ками. 

Досвід  показав,  що  вкладки  і  жаданя  звороту  відбу- 
вають ся  з  повною  рівно^прностю.  в  наслідок  певних  еко- 
но^гічних  причин,  тпк  що  покази ло  ся  ^гож.швшг  предвпдї- 
тп  періодичні  щлтлнвп  і  ві/щливтт  грошей. 
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В  ріжнпх  краях  істнують  ріжні  з  а  г  р  а  н  и  ч  и  і 
терміни  виплат,  до  котрих  пріїмінюе  ся  більша  частт. 
платнпчих  зобовязань.  Такі  тері\гііііі  залежать  в  кож- 
дім  данім  краю,  деколи  прямо  від  природних  условии 
краєвої  продукції,  деколи  від  звичаїв,  котрих  еконо- 
мічне походженб  пояснити  дуже  тя/кко.  хоч  не  ^гожна 
сумиївати  ся,  що  і  ті  звичаї  мають  своє  жерело  в  ма- 
теріяльиих  усл овинах  ікитя  суспільства.  Прим,  в  х.ттї- 
боробських  краях  час  виплати  припадає  наГічастїпите 
на  час  продажі  збіжа.  Оперті  на  звичаю  в  також,  як 
здає  ся,  перед  святочні  терміни  виплат:  на  Різдво  в 
АнґлГЇ,  на  Зелені  Свята  в  Росії.  В  часї  тих  термінів 
на  грошевім  ринку  є  великий  попит  на  гроин*.  Маса 
грошей  з  скарбниць  банкових  переходить  в  сферу  о- 
бороту;  каси  банкових  закладів  скоро  пустіють.  Пов- 
стає навіть  коротке  замішанє  на  грошевіїм  ринку,  яке 
звичайно  не  має  поважніщого  зн?ічіня:  гроші  знова 
вертають  в  сферу  скарбу  і  каси  кредитових  заведень 
знова  вішовнюють  ся.  часом  навіть  того  самого  дня. 

На  основі  такої  реґулярности  грошевого  обороту  бан- 
кері  почали  давати  на  кредит  ріж^ним  особам  часть,  перехо- 
вуваних грошей  —  з  початку  лиш  на  короткий  час  і  за 
певною  ґарантією.  Від  тодї  вкладаючі  гроші  були  дійсними 
вірителями  банку,  так  гцо  банк  почав  виплачувати  їм  я- 
кийсь  процент  за  корпстанє  з  їх  вкладок,  підчас  коли  дав- 
нїще  було  противно  —  ті  гцо  вкладали  платили  за  пере- 
ховуване. 

В  топ  спосіб  повстали  дві  первісні  банкові  операції: 
принпманє  вкладок,  або  операція  депозптова  —  -  напголов- 
нїща  ]\гелаі  "пасивнтга"  операціями,  т.  є.  такі,  в  котрих 
банк  є  довлшиком.  одержує  кредит,  і  операція  полшчкова 
—  найсильніш;а  серед  "активних"  операцій,  т.  є.  тих,  в 
котрих  банк  є  вірителем:  дає  кредит. 

Депозптова  операція  під  зглядоі\г  скількости  є  головною 
пасивною  операцією  в  всїх  краях  з  розвиненим  кредитом. 
Она  практикує  ся  переважно  в  двох  формах:  вкладки  тер- 
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.мінові  і  безтермінові.  Термінові  вкладки,  а  головно  довго- 
термінові (бувають  таколг  "вічні"  вкладки),  мають  для 
банку  більше  значінє  тому,  що  їх  звороту  не  можна  за- 
жадати несподівано.  А  безтермінові  вкладки,  або  "на  бі- 
жучпГі  рахунок",  можуть  бути  виняті  колїдої  хвилї;  банк 
пускає  їх  в  оборот  з  великою  осторолшостю  і  тому  пла- 
тить за  них  менший  процент,  ніж  за  термінові  депозити. 

Банк,  хоч  має  в  себе  дул^е  богато  вкладок,  не  є  за- 
безпечений перед  крізою;  мол;е  она  легко  іфийти.  коли 
депозитори  в  наслідок  несподіваних  економічних  змій  за- 
лїадають  відразу  звороту  вкладок  в  дулїе  великій  скіль- 
кости.  Це  лучає  ся  тим  скорше  і  є  тим  небезпечнїще.  иі;о 
безтермінові  вкладкп  творять  звичайно  більиіу  часть  засо- 
бів банку  і  що  належать  в  більиіій  части  до  промислових 
і  фінансових  капіталістів.  Кожде  економічне  чи  політичне 
потрясене  змушує  тих  вірителів  ліадати  безпроволочтіого 
звороту  своїх  грошей  з  банку,  щоби  забезпечити  ся  перед 
несподіваними  випадками.  Підвиспіенє  або  обнпжеиє  про- 
центів від  вкладок  є  для  банку  одним  з  способів.  иі;оби 
вміру  потребп  викликати  наплив  гропіей  до  банкової  каси, 
або  лсаданє  їх  звороту.  Припустім,  що  в  банку  лелїить  бо- 
гато свобідних  грошей,  але  нема  на  них  попиту  з  сторони 
капіталістів,  а  банк  мусить  платити  проценти  від  вкладок, 
котрих  не  пустив  в  оборот;  тоді  банк  обнткує  процент  від 
вкладок,  в  наслідок  чого  приплив  нових  гроптей  значно 
зменшує  ся.  а  часть  давттх  депозиторів  вибгфає  гроиті 
з  банку,  щоби  Блолаїти  їх  в  корпсніще  підприємство. 

За  відміну  депозитової  операції  молша  ввалшти  "за- 
ставні листи",  т.  є.  зобовязанс;  банку  до  постепенної.  довгої 
виплати,  як  проценту,  так  і  цілого  фонду.  Заставні  листи 
відповідають  довготерміновим  вкладкам,  котрі  банк  не 
звертає   відразу  при  кінці  назначевого   терміну,    але   ча- 

СТЯ1ЧИ. 

З  виплат  грошей  при  помочі  векслів  розвинула  ся 
"чекова"  спстеїуга  виплат.  Сучасний  капіталіст  рідко  коли 
дерл{ить  при  собі  великі  суми  гропіей.  він  переховує  їх  в 
банку.  Колилс  капіталіст  мусить  виплачувати,  то  робгггь  він 
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це  за  помочю  "чеків",  т.  є.  пише  картку  до  того  банку,  де 
є  його  вкладки,  з  прппорученєм  виплати  даній  особі  тіль- 
ко а  тілько;  цеп  останній  звичайно  не  бере  гропіей  відразу 
до  рук,  але  записує  їх  на  рахунок  власних  вкладок,  коли 
в  они  в  тім  самім  банку;  в  противнім  разі  він  переказує 
гроші  на  імя  свого  власного  банкера.  В  той  спосіб  оминає 
ся  передаваня  грошей  з  рук  до  рук,  зменшує  ся  потреба  го- 
тівки. Чекова  система  практикує  ся  найбільше  в  краях 
економічно  розвинених,  як  Анґлїя,  де  сума  вартости  гро- 
шей, що  тою  дорогою  переходять  ш;оденно  з  одних  рук  до 
других,  обчислює  ся  на  міліони  рублїв. 

Велитенська  економічна  сила  великих  банків,  иі,о  стя- 
гають з  ВСІХ  усюдів  капітали  і  лучать  в  собі  средства 
їисячів  капіталістів  і  некапіталїстів.  надає  тим  банкам  та- 
ке суспільне  значінє,  іцо  формальне  прпреченє  такого  бан- 
ку виплати  певної  срш  вважає  ся  в  суспільстві  за  рівно- 
значне з  самою  виплатою.  Звідти  повстають  емісійні 
операції,  або  впдаванє  банкових  білетів.  Отл^е  банкові  бі- 
лєти  є  зовсїм  тотожні  з  паперовтпі  гріпіми;  ріжниця  лиш 
та,  що  паперові  гроші  всі  приймають  на  засадї  довіря  в 
виплатність  деря^ави,  а  банкові  білети  на  засадї  довіря  в 
виплатність  банку.  Розуміє  ся  само  через  себе,  що  такі  о- 
перації  можуть  повстатп  лшп  на  досить  високій  степени 
розвитку  банків. 

Банк  видає  своїм  депозиторам  білети,  котрі  зобовязує 
ся  на  перше  жадане  замінптп  на  правдиві  гропіі.  Сли  банк 
тїшить  ся  повним  довірем,  білети  його  курсують  на  рівнї 
з  грішми.  Там  де  є  богато  дерікавннх  паперових  грошей, 
банкових  білетів  курсує  в  порівнаню  небогато,  бо  суспіль- 
на роля  одних  і  друиїх  є  однакова.  В  промислово  розвине- 
них краях  заходу  банкових  білетів  знаходить  ся  на  сотки 
міліонів  рублїв. 

Зпачіне  емісійної  операції  для  самих  банків  є 
зовсім  зрозуміле:  они  творять  безпроцептову  поншчку. 
Скількість  випущених  білетів  може  перевисшати  готів- 
ку, що  знаходить  ся  в  банку.  —  але  це  не  потіп'ає  за  собою 
краху,  бо  серед  звичайних  условии  гш  всї  білети  відразу 
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подають  ся  до  виміни.  Але  в  часі  сильних  економічних 
потрясепь  молїливпп  є  крах  банку,  в  наслідок  надмірних 
жадань  виміни  його  білетів. 

Чекова  система,  а  передовсім  емісійна  операція,  змен- 
шують значно  скількість  грошей,  як  средство  заплати  і 
обміну. 

Серед  активних  операцій  первісною  і  основною  є,  як 
то  ми  вже  зазначили,  пояїичка  на  застав.  Поміж 
ріжнпмп  еї  формами,  найвчасніще  розвинули  ся  "льомбар- 
дові"  операції,  полшчка  на  застав  рухомого  майна.  З  по- 
чатку, коли  ця  операція  мала  форму  звичайного  дрібного 
лихварства,  прпймовано  на  застав  лиш  предмети  високої 
вартости.  а  малих  розмірів  —  штабки  золота,  дорогі  ка- 
міні і  и.;  але  з  розвитком  товарового  обороту  і  кредиту 
—  головно  товари  і  вартісні  папери. 

Банки  не  переховують  заставлених  товарів.  Це  є  спе- 
ціяльностю  осібної  ґрупи  підприємств  —  товарових  скла- 
дів, котрі  за  певне  винагородїкенє  приймають  товари  і 
переховують,  а  властителям  видають  посвідченя  на  прпня- 
тв  товарів,  разом  з  означенєм  їх  вартости.  Такі  посвідченя 
банк  приймає  на  застав  і  видає  на  них  пожичку:  сли  дов- 
исник  невиплатний,  банк  відбіфає  товар  на  основі  свідоц- 
тва і  продає  його.  (Очевидно  ножичка  є  все  менша  як 
цїна  товару  —  звичайно  около  60%). 

В  той  спосіб  приймає  ся  також  на  застав  посвідчене 
}келїзнпчпх  і  корабельних  коїмпанїй,  що  товар  принято  і 
иаладовано. 

Разом  з  розвитком  кредиту  в  товаровім  обороті  появ- 
ляє  ся  мноїкество  ріжного  рода  "вартісних  паперів", 
державних  кредитових  зобовязань.  акцій  ріллпіх  товариств 
і  т.  п.  Про  ті  папери  треба  говорити  окремо:  в  дійсности 
они  є  одними  і  тими  самтті\ги  правтптми  посвідченями  на 
одержане  певної  части  додаткової  вартости.  витвореної  в 
дані]\г  суспільстві.  Ті  "вартісні  папери"  банки  також  прий- 
мають в  застав.  Звідси  повстає  що  одно  з  численних  ие- 
безпок.  ищ  грозять  батп^алт:  тому  що  риночні  цїии  вартіс- 
них па  поріг,  >[ожутт,  улягати  зпачпим  з^гіттам  відповідно  до 
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попиту  і  подачі,  банк,  що  видає  пожички  на  їх  застав,  зав- 
сїгди  ризикує. 

Гіпотечною  операцією  називає  ся  пожичка  на  застав 
нерухомого  майна  (земля,  доми  і  т.  п.).  Такі  пожички 
по  більшій  частп  є  довго-термінові:  землевласники  потре- 
бують звичайно  грошей  для  запровадженя  улїпшень  в 
господарстві,  або  для  закупна  нової  землі,  або  вкінці  для 
особистого  ужитку;  в  всіх  тих  случаях  вони  можуть  спла- 
чувати полшчену  суму  .їїиш  постепенно  з  своїх  доходів, 
тим  більше,  що  в  рільництві  взагалі  капітал  обертає  ся 
повільніще.  Внаслідок  цього  банки,  що  займають  ся  гіпо- 
течною операцією,  самі  приймають  лиш  довго-термінові 
пожички,  бо  не  можна  пожичати  на  довгай  протяг  часу, 
одерїкуючи  кредит  на  короткий  час.  Головною  і  характе- 
ристичною пасивною  операцією  таких  банків  є  видаванє 
заставних  листів. 

Осібний  рід  пожичкової  операції  творить  "особистті 
кредит",  т.  є.  удїлювапе  полаїчки  без  всякої  кавції,  лиш 
на  основі  довіря  до  пожичаючої  особи,  в  це  дуже  ризиков- 
на  операція  (в  Росії  она  спричинила  крах  мнопіх  банків). 

Дещо  відмінною  формою  полшчкової  операції  є  д  и  с- 
конто  веке  л  їв.  Тут  банк  замість  давати  пожпчку  на 
застав  вартісного  паперу  —  вексля,  прямо  купує  цей  па- 
пір, т.  є.  звязане  з  ним  право  одержаня  грошей. 

Велика  продукція  спричинює  величезне  розповсюдне- 
ня  продала  на  кредит.  Але  колодому  вірителеви  гроші  мо- 
жуть бути  потрібні  скорше  ніж  припадає  термін  вексля. 
Тодї  віритель  несе  вексель  до  банку.  Сли  банк  вважає, 
що  векслеви  можна  довіряти,  то  платить  за  нього  і  набу- 
ває його  для  себе;  притім  очевидно  виплачує  ся  не  цїлпй 
вексель,  бо  якийсь  процент  йде  на  користь  банку.  Така 
операція  називає  ся  дисконтованєм  вексля,  а  процент  на 
користь  банку  —  дисконтовим  процентом. 

Величина  дисконтового  проценту  залежить  від  двох 
условии:  перше,  від  звичаїїної  величини  кредитового  про- 
центу в  данім  суспільстві,  друге,  від  степеня  рпзпка  для 
вірителя  —  для  банку.  Припустім,  що  вексель  продає  ся 
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на  два  місяці  перед  терміном;  звичайний  процент  на  за- 
став виносить  6%  річио,  значить  1%  на  два  місяці.  Для 
банку  булоби  некорисно  брати  для  себе  менше  як  1%,  бо 
цю  суму,  що  дає  за  вексель,  мігби  банк  пожичити  на  два 
місяці  і  одержати  1%  зиску.  Слн  додамо  до  цього  ризико 
неодержаня  нічого  за  вексель,  або  коли  взагалі  банк 
вважає  ризиковним  видаване  в  данім  моменті  грошей  з 
своєї  каси,  тоді  дисконтовий  процент  збільшує  ся  прим. 
о  2  до  3%  за  два  місяці. 

Зміна  дисконтового  проценту  і  пожичкового  проценту, 
подібно  як  зміна  проценту  від  вкладок  впливає  на  скіль- 
кість  готівки  в  касі  банку.  Коли  процент  дисконтовий  і 
полшчковпй  підносять,  гроші  остають  ся  в  банковій  касі, 
бо  дисконтувати  векслі  і  поїкичати  в  банку  стає  ся  менше 
корисним;  при  обниженю  —  противно,  наплив  грошей 
зменшує  ся. 

Дуже  оригінальний  характер  має  операція  купованя  і 
продаваня  на  рахунок  банку  цінних  паперів-акцій,  про- 
центовпх  паперів  і  т.  п.  —  операція  впрочім  до  певноі 
міри  анальогічна  з  дпсконтованєм  векслів.  В  разі  підвпс- 
шеня  ціни  закуплених  паперів,  банк  має  зиск,  в  против- 
нім разі  —  страту.  6  це  одна  з  форм  т.  зв.  гри  на  біржі, 
яка  дає  молшість  скорого  збогаченя  ся,  як  рівнож  наглої 
руїнп.  Ця  гра  часто  провадить  до  банкроцтва  банку,  а  ко- 
ли він  грає  не  за  свої  гроші  —  до  руїни  тих,  ш;о  дали 
свої  гроші  до  банку. 

Це  є  головні  черти  діяльности  банків.  В  дїйсности  є 
она  незвпчайно  сколшлікована,  а  навіть  заплутана;  роз- 
слідїкеиє  банкових  справ  в  подробицях  представляє  богато 
трудностий,  які  викликують  ріжнпцю  думок  навіть  серед 
наилучших  їх  знатоків. 

Банки  репрезентують  собою  значну  ґрупу  капіталі- 
стичних підприємств  з  масою  пасмннх  робітників  і  вели- 
чезними капіталами.  Наємні  робітники  кредитових  підп|лі- 
ємств  налеікать  переванаю  до  "інтелїґентного  персоналу^': 
конторицпчи,  кнпговодчнкн.  касієри,  директори  і  т.  д.  Що- 
би провадити  операцію  з  успіхом  і  оминути  трудностий 


—  304  — 

звязаних  з  кредитовим  інтересом,  банкир  мусить^  бути  до- 
бре познакомленпп  з  загальним  полончЄнєм  річнії  на  рин- 
ку і  з  справами  тих  осіб  і  підприємств,  з  котрими  прова- 
дить операції;  звідси  випливає  потреба  множества  аґентів. 
якіб  достарчувалн  всяких  відомостин,  і  ''досвідченпх  лю- 
дей", що  вміють  користати  з  тих  відомостип  після  даного 
пляну;  банки  дуже  часто  держать  в  себе  цілі  ко.ліітети  та- 
ких спеціялістів.  Так  отже  в  кредитовім  підприємстві  пов- 
стає зложена  система  поділу  працї;  в  цїТі  системі  орґанї- 
заторська  діяльність  людей  управляючих  підприємством 
сягає  далеко  поза  обсяг  самого  підприємства:  рівночасно 
має  она  безпосередний  вплив  на  масу  промислових  і  тор- 
говельних підприємств  і  дає  образ  їх  загального  полол^еня. 

5ЇК  влїв  впсше  ми  сказали,  головна  суспільна  вага 
кредитових  підприємств  лежить  в  тім,  що  своєю  дїяльно- 
стю  вони  улегчують  і  приспішують  розвиток  капіталістич- 
ної продукції,  з  властивтш  їй  економічнпші  відносинами 
і  з  всіми  суспільними  результаташі. 

Кредит  дає  прошісловим  і  торговельним  капіталістам 
такі  средства  на  проваджене  і  розишренє  інтересів,  яких 
они  не  моглиб  витягнути  безпосередно  з  своїх  підпри- 
ємств. 

в  кождім  підприємстві  не  весь  капітал  видає  ся  від- 
разу: значна  його  часть  повинна  лежати  в  протягу  дов- 
шого або  коротшого  часу,  як  запас  на  щоденні  видатки  і 
на  непредвиджені  випадки.  В  міру  розипгреня  підприємства 
капіталіст  мусить  з  року  на  рік  збільшувати  розміри  гро- 
шевого запасу.  Давніще  такі  іроші  лежали  в  руках  капі- 
таліста, як  мертвий  "скарб".  Але  тепер  підприємець  від- 
дає їх  до  банку,  отже  стають  ся  они  дійснпм  капіталом, 
перше,  з  суспільної  точки  погляду,  бо  через  банк  діста- 
ють ся  вони  до  иншого  капіталіста,  котрий  уживає  їх  без- 
посередно в  цілії  здобутя  додаткової  вартости,  друге,  та- 
кож з  точки  погляду  першого  капіталіста,  котрому  прино- 
сять ті  гроші  зиск. 


—  305  — 

З  другої  сторони,  .завдяки  банкам,  к'апіталїст  легко' 
може  розшпрптп  свої  підприємства,  не  маючи  грошевих 
запасів  —  на  рахунок  будучих  зисків.  Це  приходить  тим 
лекше,  ид;о  процент  від  вкладок  є  принукою,  що  витягає 
на  денне  світло  навіть  такі  гроші,  котрі  серед  иншпх  об- 
ставин не  сталп-бп  ся  капітало.ді.  але  булиб .  сховані  в 
скрипи,  закопані  в  земли,  взагалі  ле/кали-би  як  мертвий 
"скарб".  Тепер  кредит  громадить  в  руках  капіталістів 
средства  також  иекапіталїстів:  ощадности  якоїсь  служнпцї. 
селянина,  ремісника,  робітника;  они  переходять  через  ка- 
си ощадности,  дістають  ся  до  рук  великого  підприємця, 
котрий  уяшває  їх  до  побільшеня  свого  підприємства. 

Таке  є  значіне  кредитової  системи  для  суспільства: 
она  єднає  капітали  і  рівночасно  всї  продукціїїні  сили  су- 
спільства, отїке  приспішуе  побіду  суспільства  над  приро- 
дою. 

Застановляючись  над  безпосередним  значінєм  креди- 
ту для  рія{них  економічних  кляс.  треба  звернути  увагу 
на  слідуюче:  серед  кляси  капіталістів  кредит  приспіпіує 
розвиток  двох  рілших  процесів.  Перше,  скорше  відбуває 
ся  розділ  меяїп  великими  капіталістами  а  дрібниьиі:  одні 
мають  можність  корпстати  з  кредиту,  розппірюють  бистро 
свої  підприємства  і  збільшують  капітали;  для  других  кре- 
дит доступний  лиш  Б  дуже  ограничених  розмірах,  стає  ся 
взагалі  радше  некорпсни^і  для  них  і  тягар  конкуренції  стає 
для  них  ще  ТЯЖИППІ.  Друге,  скоро  відбуває  ся  процес  від- 
діленя  ся  капіталістів  від  їх  орґанїзаційноі  ролі  в  продукції. 
Банки  дають  можність  чимраз  більии'й  скількости  капіталі- 
стів жити  з  процентів,  не  занпмаючись  жадною  працею  в 
підприємстві;  чим  раз  більша  скількість  капіталістів  стає 
ся  "рентієрами".  (Назва  "рент"  означає  взагалі  дохід  не  з 
особистої  діяльности  в  продукції,  але  вже  з  саї^гого  права 
власности  якогось  діайна.  Таким  доходом  є  ґрунтовний 
рент,  котрий  землевласник  поберає  лиш  на  основі  володїня 
землею,  таким  доходолг  є  такоїк  рент  з  капіталу,  віддаїюго 
на  кредит  до  банку,  або  приватним  особам.) 
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Для  робітників  занятих  продукціґіною  іфацею  розви- 
ток кредиту  не  представляє  жадного  безпосередного  зна- 
чіня:  кредит  для  них  не  істнує. 

Розмір  кредиту  в  наших  часах  є  величезний  і  побіль- 
шує ся  з  шаленою  скоростю. 

В  Злучених  Державах  північної  Америки  сума  банко- 
вих операцій  за  рік  1892  виносила  65,265  міліярдів  доля- 
рів  (около  120  міліярдів  рублів).  В  слідуючім  році  банко- 
ві обороти  зменшили  ся  майже  о  8.000  міліярдів  долярів. 
т.  є.  о  У&,  а  банкроцтва  збільпшли  ся  три  рази  і  досяглп 
347  міліярдів;  це  характеристичні  цифри  для  несталостії 
капіталістичної  господарки. 

в)  Акційна  форма  підприємств. 

На  ґрунті  розвиненого  кредиту  повстав  спеціяльний 
ТІШ  капіталістичних  підприємств  —  акційні  товариства. 

Історія  розвитку  тої  форші  підприємств  є  менше  біль- 
ше слідуюча.  Часто  лучало  ся,  що  капіталіст,  що  не  мав 
відповідних  средств  і  не  мав  достаточного  кредиту  в  пн- 
ппіх  капіталістів,  зібрав  спільників  з  капіталами,  щоби 
разом  провадити  підприємство.  В  дійсности  це  пожпчка  на 
певних  условинах,  пожичка,  при  котрій  вірптелї  мають 
гфаво  особистої  участи  і  контролі  над  підприємством,  щзи- 
чім  замість  проценту  они  одержують  певну  часть  зиску. 
Перехід  від  таких  товариств  підпримців  до  акційних  то- 
вариств відбуває  ся  в  той  спосіб,  що  при  цих  послідннх 
початкові  орґанізатори  підприємства  запрошують  не  лиш 
деякі  особи,  але  всіх,  що  можуть  і  хочуть  вложитп  бодай 
незначну  часть  капіталу.  Притім  хапають  ся  способу  ул^п- 
ваного  в  кредитових  підприємствах  —  випускають  варті- 
сні папери,  що  в  тім  случаю  носять  назву  акцій. 

Закладає  ся  велике  капіталістичне  підприємство, 
прим,  орґанізує  ся  н^елізниче  товариство  або  товариство 
корабельне  або  яке  пише.  Випускає  ся,  прішустім.  10.000 
акцій  по  100  руб.;  кожда  акція  є  запорукою  на  одержанє 
V1о•ооо  зиску  з  підприємства.  Капіталісти  купують  по  од- 
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ній,  ио  десять,  по  сто  і  т.  д.  В  топ  спосіб  повстає  .капітал 
міліон  рублів,  з  котрим  орґанїзаторп  зачинають  провадити 
підприємство  (самі  дають  звичайно  дуже  малу  часть  того 
капіталу).  По  покритю  всіх  видатків  і  ио  виплаті  пенсії 
урядникам,  лишає  ся  чистого  зиску  60  тисяч  рублів  на 
рік.  Ті  гроші  ділить  ся  межи  акціонарів  в  формі  т.  зв.  ді- 
відендп  ио  б  руб.  за  акцію. 

Властитель  акції  моніЄ  цілком  не  брати  участи  в  заві- 
дуваню  справами  товариства,  а  сли  бере  участь,  то  зви- 
чайно лиш  таку,  ш;о  приходить  на  збори  акціонерів,  де 
вибирає  ся  заряд,  приймає  ся  справоздапя  і  ділить  ся  до- 
ходи. 

Такі  є  акційні  товариства  —  капіталістичні  підприєм- 
ства, в  котрих  одного  підприємця  заступає  множество  ак- 
ціонарів, і  в  котрих  праця  провадженя  підприємства  с 
остаточно  відділена  від  праці  володїня  капіталом  і  є  вло- 
желш  на  наємних  орґанїзаторів  —  діфекторів  і  заряд. 

Вступаючи  до  акційних  товариств,  дрібні  капіталісти 
стають  далеко  більше  забезпеченими  від  погубної  конку- 
ренції, як  члени  великої  і  могучої  цїлости.  Акційні  това- 
риства через  те,  ш,о  охоронюють  дрібних  капіталістів,  у- 
труднюють  їх  перехід  в  ряди  иепосїдаючих,  творять  кон- 
центрацію капіталів  без  зміни  капіталістів,  через  те  про- 
являють вони  тенденцію  заош,адженя  сил  кляси  підприєм- 
ців. Але  далеко  сильніш;е  дїлають  вони  в  противнім  на- 
пряіііі  —  роблять  з  капіталістів  звичайних  "реитієр 
позбавляють  їх  фактичної  ролі  в  продукції. 

Впрочім  навіть  що  до  скількостевого  попертя  кляси 
підприємців,  значінє  акційних  товариств  не  є  занадто  ве- 
лике. Конк^фенція.  головно  підчас  кріз.  руйнує  дуіке  бо- 
гато акційних  підприємств,  хоч  в  мениіій  лп'рі,  як  підпри- 
ємства поодиноких  капіталістів.  Нато.Аіість  з  упадком  ак- 
ційного товариства,  відразу  множество  осіб  переходить  з 
рядів  властителів  майна  в  ряди  безмаєтпих. 

В  справі  концентрації  капіталів  зпачінє  акційної 
([)орлиі  підприємств  є  дуже  велике.  В  однім  підприємстві 
згромадїкує  ся  десятки,  сотки  міліопів  рублів.  Лині  акцій- 
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на  система  робить  можливим  повстане  таких  велитенських 
підприємств,  як  зелїзна  дорога  межи  двома  океанами  через 
цілу  Північну  Америку,  що  коштувала  кількасот  мілїонів. 
або  як  перекопане  "Панамського  Каналу",  котре  коштува- 
ло ще  більше. 

Зріст  акційних  товариств  в  останніх  часах  відбував 
ся  з  подиву-гідною  скоростю.  В  Росіі  на  початку  1895.  р. 
було  784  таких  товариств  з  капіталом  890  мілїонів  рублів; 
а  до  15  цвітня  1898.  р.  —  вже  990  з  капіталом  около 
1.690  мілїонів.  Пересічна  сума  закладового  капіталу  в  під- 
приємстві виносила  в  першім  случаю  около  1.113  тисяч, 
в  другім  около  1.703  тисяч  —  так  скоро  зростали  пересічні 
розміри  акційних  підприємств.  Вже  цей  скорий  розвиток 
показує,  о  скілько  они  вищі  над  підприємствами  заклада- 
ними  через  поодинокі  особи. 

Акційний  капітал  носить  в  найвищій  степени  харак- 
тер міяїнародного  капіталу.  Акціонераі\пі  одного  і  того  са- 
мого підприємства  є  часто  меипганцї  ріжних  країв  на  ці- 
лій кулі  земській.  Дуже  часто  в  однім  краю  орґанїзуєси 
акційне  товариство  в  ціли  експльоатованя  пріфодних  бо- 
гацтв  пншого  краю;  анґлїйська  ко.Атпанїя  закладає  фабрики 
в  Росії  і  т.  д. 

г)  Б  і  р  ;к  а. 

Разом  з  зростом  числа,  розміру  і  комплікації  обмініпіх 
і  кредитових  операцій  віфинає  потреба  центральних  рин- 
кових заведень,  деб  збирано  відоііЮСТи  про  пошіт  і  подачу 
і  установлювано  загальні  ціни  на  товари  і  напери.  Тим 
потребам  йдуть  на  встрічу  бірла,  істнуючі  в  всіх  більпиїх 
торговельних  центрах.  6  це  зорґанїзовані,  по  більпіій  ча- 
сти правительством,  збори  великих  капіталістів,  де  відбу- 
вають ся  більші  операції,  де  концентрує  ся  торговельне 
лштє,  де  при  помочі  удосконалених  средств  комунікації 
навязує  ся  безпосередні  зносини  з  всілій  рннкалгп  в  ин- 
ших  містах  і  инших  краях,  де  приходять  торговельні  ведо- 
мости з  ріжних  частий  капіталістичного  світа. 
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Біржа,  що  лучить  в  собі  і  попит  і  подачу,  усував  при- 
ватні ваганя  рипочної  конкуренції  і  товарових  цїн.  які 
залежать  від  місцевих  условии.  Однак  вагань  більш  загаль- 
ного характеру  не  усуває,  але  улекшує  їх  розииіреню  на 
все  поле  капіталістичного  обміну  і  кредиту. 

В  наслідок  незорґанїзованого  характеру  обмінних  зно- 
син, моїкливі  є  коротші  або  довші  забуреня  в  об^чіннім 
механїз]чі,  котрі  проявляють  ся  часом  в  надмірнім  напливі 
певних  товарів  на  поодинокі  ринки  товарового  світа,  а 
деколи  в  часовій  недостачі  товарів  конечно  потрібних  для 
даного  ринку.  Прппустїіг.  що  в  Америці  був  часово  до- 
брий попит  на  шовкові  тканіп-пі,  отлсе  богато  французькії:" 
К5ЧІЦІВ.  заохочені  тим,  не  знаючи  нічого  оден  про 
другого,  спроваджують  до  Америки  велику  масу  шовкових 
тканин:  в  той  спосіб  ринок  переповиеиий,  ціни  спадають, 
купці  поносять  величезні  страти  —  і  маємо  крізу  в  даній 
галузп  обміну;  тимчасом  при  рівиої>ііриім  поділі  даного 
товару  на  всесвітнім  ринку  молша  би  цего  оминути.  Того 
рода  иотрясеням  орґанїзація  біржі  першкадя^ає  передівсїм 
через  те,  що  збіфає  відомости  про  попит  і  подачу  і  дає 
капіта.яістам  хоч  менше  більше  правдиве  понятє  про  стан 
ріжніїх  ринків.  Окрім  цего  в  ринкових  зносинах  біржа  ще 
в  більшій  степенп  запроваджує  реґулярність  і  пляномір- 
ність  при  помочи  певного  типу  операції  —  термінового 
купна. 

Оден  капіталіст  заключає  з  друиїм  угоду,  па  основі 
котрої  під  загрозою  грошевої  кари  за  иедодерлчанє  умови 
зобовязує  ся  достарчити  першому  в  означенім  терічінї,  в 
означенім  місці  певну  скількість  свого  товару.  Перегля- 
иувииі  бірікеві  рахунки  тих  термінових  операцій,  кождий 
капіталіст  мол^е  знати,  як  велика  буде  подача  даного  то- 
вару на  ринку  даної  иростороїш  в  найблизии'м  часі.  Зви- 
чайну величину  попиту  для  поодинокого  ринку  молчЧіа  ви- 
найти на  основі  обчислень  попередиих  операцій  на  тім 
самім  ринку.  В  той  спосіб  є  молапво  з  менше  більше  до- 
кладною певностю  знати,  де  буде  в  данім  часі  достпточнпй 
попит  на  товар,  а  де  условини  попиту  будуть  некорисні. 
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'Гак  отлсе  при  помочи  термінового  купна  обмін  реґулюс  гя 
до  певної  міри,  товари  ділять  ся  межи  ринками  в  порівна- 
ню  рівномірно,  уникає  ся  несподіваного  переповненя  од- 
них ринків  і  браку  товарів  на  другім  ринку. 

Щоби  не  приписати  завеликого  економічного  значіня 
бірл^евій  орґанізації,  треба  памятати,  що  вї  реґулюючиГі 
вплив  -розппфює  ся  лиш  на  сферу  обміну,  мало  що  до- 
тикаючи  основне  економічне  поле  —  продукцію;  але 
навіть  на  обмін  вплив  біря^і  ограничении:  она  не  єднав 
цілковито  житя  ринків,  дуже  богато  справ  капіталісти  за- 
лагоджують поза  біржею;  навіть  і  відомостп  про  стан  еко- 
номічного процесу  є  по  більшій  части  не  зовсім  докладні; 
вкінці,  що  є  найважніще,  взаїмні  відносини  капіталістів 
навіть  на  бірлп  остають  ся  ті  самі,  як  поза  нею.  остають 
ся  відносинами  боротьби,  конкуренції. 

ґ)  Спекуляція. 

На  ґрунті  високого  розвитку  обміну  і  кредиту,  вели- 
чезних розмірів  сягає  і  здобуває  велике  значінє  в  лштю 
суспільства  спеціяльний  спосіб  "поділу",  званий  спеку- 
ляцією. 

Основою  спекуляції  є  риночні  колибаня  цін  на  това- 
ри, відповідно  до  попиту  і  подачі.  Сли  хтось  купує  товари 
лиш  на  те,  щобп  їх  відпродати,  коли  підвисшиться  ціна  — 
то  він  є  спекулянт,  в  той  спосіб  всяка  торговля  може  при- 
берати  спекуляційний  характер;  спекуляція  є  в  історії 
майже  таким  саі^шм  давним  явищем,  як  торговля. 

Тому,  що  зміни  цін  відбувають  ся  не  все  згідно  з  ви- 
рахованем  спекулянта,  то  замість  зиску  його  занятє  часто 
приносить  страту;  є  це  взагалі  свого  рода  гра  получена  з 
ризиком,  так  як  і  колода  пиша  гра. 

В  розвиненім  капіталістичнім  суспільстві  спекуляція 
виступає  головно  в  формі  т.  зв.  "біржевої  гри";  єї  центра- 
ми є  бірлч'і ;  головнті  знарядом  —  цінні  папери,  а  в  меншій 
степени  —  всі  инші  товари. 
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Кредит  і  акційні  підприємства  стають  ся  жерелом  ве- 
личезної маси  курсуючих  на  ринку  цїнних  паперів:  век- 
слїв,  необміннпх  паперових  грошей,  заставних  листів,  ак- 
цій, ріжнпх  процентових  паперів  і  и.  Лиш  самі  державні 
довгп  покликують  до  Лчптя  вартісні  папери  на  много  мілі- 
ярдів  рублів;  а  загальна  вартість  подібних  паперів  в  обо- 
роті обчисляє  ся  на  десятки  міліярдів  рублів.  Кож'дпй  та- 
кий папір  представляє,  як  то  вже  впсше  було  вияснено, 
законне  свідоцтво  на  одержане  певної  части  витвореної 
суспільною  працею  додаткової  вартости. 

З  огляду  на  те,  що  цінні  папери  самі  в  собі  не  мають 
жадної  вартости  (їх  власна  вартість  ирацї  є  жадна),  то  їх 
рпночна  ціна  легко  податна  ко.шбаням,  відповідно  до  по- 
питу і  подачі.  Завдяки  цьому  цінні  папери  є  найдогідні- 
щим  знарядом  спекуляції. 

Розгляньмо,  в  який  спосіб  ріжні  причини  викликують 
зміну  в  риночній  ціні  паперів. 

Акційне  товариство  процвитає  і  приносить  від  кож- 
дих  100  рублів  закладового  капіталу  15  руб.  дівіденди;  а 
звичайний  процент  кредитовий  в  данім  суспільстві  вино- 
сить 5%  річно.  В  той  спосіб  дохід  з  одної  сто-рублевої 
акції  є  такий  самий,  як  звичайно  з  300  руб.;  очевидно,  в 
гім  случаю  всі  радо  будуть  купувати  акцію  за  суму  около 
300  руб.  Противно,  ели  процент  від  одної  акції  можна 
числити  .шш  на  оден  рубель  річно,  то  і  рпночна  ціна  буде 
виносити  около  20  руб.  Це  є  головна  причина  колибапь 
цін  паперів:  правдоподібність  одержаня  меншого  або  біль- 
шого доходу  від  паперу.  Але  "правдоподібність"  не  є  ще 
певностю;  много  річпй  можуть  здавати  ся  людям  мениіе 
або  більше  правдоподібнп]\ні.  відповідно  до  того,  чого  на- 
діяти  ся  від  них,  або  чого  обавляти  ся  каже  загальний 
стан  річпй.  Це  провадить  нас  до  иішіої  причини,  яка  ви- 
кликує частійин'.  часами  дуже  сильні  колибаня  бірж'евих 
цін  —  "настрій  ринку". 

Всякі  потрясеня,  всякі  навіть  дрібні  занепокосня.  які 
відчуває  суспільне  господарство,  відбивають  ся  безпрово- 
лочно  на  цїнї  (курсі)  паперів. 
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Коли  в  наслідок  яких  небудь  причин,  чисто  економіч- 
них, або  чисто  політичних,  тратить  ся,  або  ослаблює  ся 
певність  завтрішнього  дня,  спекулянт  боїть  ся,  щоби  папе- 
ри, які  він  має  в  своїх  руках,  не  стратили  части,  або  на- 
віть цілої  своєї  маґічної  прикмети  —  несеня  доходу.  Ця 
обава  змушує  його  сейчас  я^ертвувати  свої  папери  на  про- 
даич.  Подача  вартісних  паперів  на  ринку  скоро  росте;  але 
попит  зменпіує  ся  сам  в  собі  в  наслідок  тої  самої  непев- 
ностп  завтрішнього  дня.  Така  розбіжність  межи  попитом  і 
подачею  викликує  безпроволочнип  упадок  курсу  паперів, 
^чіадок  деколи  надзвичайно  сильний  і  скорий,  ш;о  руйнує 
відразу  богато  властителів  цінних  паперів,  які  продають 
їх  за  безцїн. 

Тимчасом  обставинп  змінюють  ся,  страх  показав  ся 
безпідставний,  папери  приносять  дальше  зиск,  і  знова  під- 
носять ся  в  ціні.  Тоді  відразу  збогачують  ся  спекулянти, 
ш;о  купували  папери  в  часі  упадку  цїн. 

В  подібний  спосіб  повстає  нагле,  нестійне  підвисшенє 
ся  цїн  паперів  під  впливом  менше  або  більше  случайнпх 
условии.  Прим,  коли  в  наслідок  поголосок  і  вістий  в  ґа- 
зетах  виринає  надія,  щ,о  дане  підприємство  буде  давати 
великий  зиск,  тоді  акції  того  підприємства  скоро  підно- 
сять ся  в  ціні,  і  ті  ш;о  продають  їх  в  хви.лі  підвишки, 
збогачують  ся  коштом  инших  купуючих. 

Серед  цих  безнастанних  колибань  спекуляція  знахо- 
дить найкорпсніш;і  для  себе  условпнп.  Вартісні  папери 
під  тим  зглядом  є  иайдогідніш,им  товаром  для  спекуляції. 
Спекуляція  пншими  товарами  (головно  тими,  ш;о  є  пред- 
метом міжнародної  торговлі)  відбуває  ся  після  того  самого 
взірця. 

Спекуляційна  гра  потягає  за  собою  масу  рілших  під- 
ступств,  ошукувань,  витворює  свого  рода  газардову  гру  не- 
звичайно розвинену  в  сучаснім  бірікевім  світї. 

Тому  щ;о  ціни  зміняють  ся  відповідно  до  "настрою 
ринку",  уяаівають  ся  всякі  законні  і  незаконні  средства, 
ндобп  вплинути  так  або  інакше  на  той  настрій.  Сли  прим, 
хочуть  викликати  упадок  цін  паперів,  щоби  їх  танше  ку- 
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піітіі,  тоді"  починають  устно,  або  прп  помочп  підкупної  пре- 
сп  розповсюдніовати  непрпхпльні  вістп  про  дане  підпри- 
ємство; властптелї  паперів  занепокоюють  ся  і  продають 
їх  дешево.  Де  треба  підвпшкп.  там  робить  ся  противно  — 
вихвалює  ся  підприємство,  оголошує  ся  навіть  фалшиві 
справозданя. 

Панамська  афера  з  величезною  масою  брехонь,  ошуст- 
са,  підкупства,  злодійства,  з  стратою,  яку  обчислюють  на 
міліярди,  і  з  руїною  тисячів  людей,  є  знаменитим  примі- 
ром того  духа,  який  в  наслідок  спекуляції  панує  серед 
героїв  біржевого  світа. 

В  наших  часах  біржеві  спекуляції  грають  велику  ро- 
лю в  утвореню  ся  великих  богацтв  і  руїні  множества  капі- 
талістів, взагалі  в  справі  концентрації  капіталів.  Значна 
часть  теперішних  міліонерів  власне  тим  способом  здобула 
свої  величезні  маєтки.  (Так  прим.  Американець  СоиМ. 
звісний  з  несумлїнности  своїх  спекуляцій,  придбав  ними 
550  міліоновий  маєток,  річний  його  дохід  виносив  27  мілі- 
оиів,  на  добу  —  74.000,  дохід  на  мінуту  50  руб.  О  много 
більші  є  капітали  Ракфелєра,  яких  докладне  число  невідо- 
ме. Таких  біржевих  міліярдерів  особливо  богато  в  Амери- 
ці; але  є  їх  досить  також  в  Европі). 

Викликана  спекуляцією  влада  обманьства  дуже  зле 
відбиває  ся  на  довірю  і  повазі  ріжних  елєментів  суспіль- 
ства до  системи  економічних  відносин,  яка  викликує  ті 
явиш;а. 

Так  отлїв  суспільні  причини  спекуляції  полягають  на 
незорґанізованім  характері  обмінних  зносин,  завдяки  кот- 
рому закон  вартости  проявляє  ся  в  лаїтю  ринку  лииі  в  без- 
переривнім  ряді  збочень  від  нор]\иі;  суспільні  результати 
спекуляції  спричинюють  бистріщий  розвиток  велико-капі- 
талїстичиих  відносин,  але  почасти  такоїк  дескредптують  їх 
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4.  Подїл  суспільного  продукту  межи  ріжними  капіталістич- 
ними клясами. 

а)  З  и  с  к. 

В  відношеню  до  зиску  капіталістів  машпнову  добу  ха- 
рактеризують дві  річи:  перше,  постепенне  зменшуване  ся 
проценту  зиску  з  капіталу,  і  друге,  бистрий  зріст  загаль- 
ної суми  зиску.  Розгляньмо  основні  причини  одного  і  дру- 
гого явиш;а. 

Машина  є  знарядом  праці  і  єі  вартість  входить  в 
склад  сталого  капіталу.  Тимчасом  она  заступає  робіт- 
ника-виконавця,  отже  впперає  часть  робочої  сили:  видат- 
ки на  купно  робочої  сили  зменшують  ся,  т.  є  зменшує  ся 
змінний  капітал. 

В  той  спосіб,  при  запровадженю  кождої  нової  машини, 
місце  певної  части  змінного  капіталу  заступає  певна  скіль- 
кість  сталого:  разом  з  зростом  сталого  зменшує  ся  змін- 
ний капітал. 

Сли  при  заировадлїеню  мапшни  продукція  скоро  роз- 
ширює ся,  то  і  змінний  капітал  мож'е  не  зменшувати  ся, 
але  навіть  побільшити  ся:  помимо  ї^іашинп  може  бути 
потрібно  більше  робітників  як  давніш,е.  Але  сталий  капі- 
тал —  видатки  на  машину  і  матеріялп  —  і  в  тім  случаю 
зростає  очевидно  далеко  скорше  від  змінного,  і  в  п  о  р  і  в- 
н  а  н  ю  з  сталим,  змінний  капітал  все  таки  зменшує  ся, 
т.  є.  творить  меншу  його  часть,  як  давніще.  Прим,  перед 
запровадїкенєм  машини  змінний  капітал  виноспв  5.000, 
в  порівнаню  з  10.000  сталого,  т.  є.  %  сталого,  або  Уз 
цілого  капіталу;  але  при  нових  условинах  змінного  капі- 
талу буде  8.000  на  32.000  сталого,  т.  є.  %  сталого,  або 
Уз  цілого  капіталу.  Иншими  словами,  змінний  капітал 
абсолютно,  сам  в  собі,  окремо,  зріс,  а  релятивно, 
в  порівнаню  з  цілим  капіталом,  як  часть  цілого  капіталу 
—  зменшив  ся. 

Взагалі  це  відносить  ся  до  кождого  технічного  посту- 
пу: сли  в  даній  продукції  зменшує  ся  продуктивність  пра- 
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цї,  тоді  на  дану  скількість  сталого  капіталу,  знаряду  і  ма- 
теріялу  —  треба  менше  ;кпвої  праці,  ніж  давніще,  менше 
робочоі  сили,  менше  змінного  капіталу.  Але  власне  в  ма- 
шпновііі  продукціі,  де  підвпсшенє  продуїстпвностп  праці 
відбуває  ся  особливо  скоро,  це  явіпце  виступає  з  особлпв- 
шою  яскравостю. 

В  анґліпськіГі  бавовняній  продукціі  на  початку  ХУІІІ. 
ст.  цілий  закладовип  капітал  складав  ся  в  полонині  з  ста- 
лого, в  половині  з  змінного  капіталу.  Але  вже  в  сімдесяти 
роках  XIX.  ст.  стала  часть  капіталу  виносила  "^/в,  т.  є  в 
порівнаню  4  рази  менше,  як  давніш;е. 

Ми  вже  передше  вияснили,  ш;о  вартість  додаткова 
повстає  через  приміненє  робочої  сили  і  щ,о  в  наслідок 
того  висота  додатковоі  вартости  залелшть  не  від  величини 
капіталу,  але  від  величини  його  змінної  части,  за  котру 
купує  ся  робоча  сила. 

Норма  додаткової  вартости  показує,  який  процент  :: 
змінного  капіталу  становить  додаткову  вартість;  норма  зи- 
ску показує  число  процентів  додаткової  вартости  з  цілого, 
і  сталого  і  змінного  капіталу.  Тому  то  норма  зиску  є  тількч» 
разів  менша  від  норми  додаткової  вартости,  кілько  разів 
змінний  капітал  є  менший  від  цілого  капіталу. 

При  запроваджуваню  машин  і  взагалі  при  розвитку 
техніки  продукцій,  змінний  капітал  зменшує  ся  в  порівна- 
ню. Сли  норма  додаткової  вартости  не  змінює  ся,  то  норма 
зиску  повинна  знизити  ся. 

Припустім,  що  норма  додатковоі  вартости  виносить 
100%,  сталий  капітал  8.000,  а  змінний  2.000  рублів,  т.  є. 
перший  творить  Уб,  а  другий  Уз  цілого  капіталу.  Тоді 
додаткова  вартість  виносить  2.000  руб.  і  норма  зиску  20%. 

Приміненє  нових  машин  допровадлчує  сталий  капітал 
до  27.000,  змінний  припустім  до  3.000,  т.  є  ^/ю  і  Ую-  тоді 
додаткова  вартість  впнесе  3.000,  норма  зиску  лиш  10%. 
Хоч  змінний  капітал  підніс  ся  абсолютно  о  1000,  але  в  по- 
рівнаню зменшив  ся  два  рази  (Ую  замість  Уб)  і  норма 
зиску  зменшила  ся  два  рази. 

В  цілп  улегченя  рахунку,  ми  приняли,  що  ціла  додат- 
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кова  вартість  переходить  в  зиск  капіталіста.  В  дїГісности 
річ  має  ся  інакше;  але  недокладність  тут  не  велика  і  спра- 
ви це  цілком  не  змінює. 

Вернім  ся  до  нашого  прпміру.  Колиб  підпрпєьщям 
вдало  ся  дійти  до  того,  ш;оби  норма  додаткової  вартости 
збільшила  ся  два  разп,  т.  є  до  200%,  то  норма  зиску  знова 
виносилаби  20%,  т.  є,  процент  не  зменшив  би  ся.  В  той 
спосіб  підприємці  мають  спосіб,  щ;оби  перешдокитп  обнп- 
їкеню  ся  проценту  зиску,  а  іменно  є  ним  збільшене  норми 
додаткової  вартости.  І  в  дїпсности  они  користають  з  того 
способу  (побільшене  робочого  дня,  підвисшенє  інтензпв- 
ности  праці  і  т.  д.). 

Але  примінюючи  ті  способи  капіталіст  має  до  діла 
не  з  мертвою  машиною,  лиш  з  яшвпм  єством.  Машина  є 
нерухома:  відповідно  до  волі  підщшємця  она  може  функці- 
онувати без  перерви  по  24  годин  на  добу,  і  так  скоро,  як 
лиш  на  се  позволить  єї  конкуренція;  притім  зужиє  ся  вона 
і  стане  ся  нездібною  до  продукції  4  разп  скорше,  ніж  колиб 
она  працювала  12  годин  і  йшла  два  рази  повільніще. 

Орґанізм  чоловіка  є  зовсім  иншнй  і  такі  способи 
збільшеня  зиску  скорше  чи  пізніш,е  стрічають  ся  з  пере- 
шкодами зі  сторони  робітників,  і  ті  перешкоди  все  зроста- 
ють. Тоді  зменшене  ся  змінного  капіталу  провадить  до 
упадку  проценту  зиску. 

Тому  то  в  краях  з  малорозвиненим  капіталізмом,  про- 
цент зиску  є  в  порівнаню  високий :  В  Росії  підприємства 
дуже  часто  приносять  25%  зиску  з  капіталу,  підчас  коли 
в  Західній  Европі  5%  уважає  ся  за  добрий  дохід.  Очевид- 
но ділають  тут  також  инші  причини,  але  основною  є  змен- 
шене ся  змінного  капіталу. 

Упадок  проценту  зиску  ще  не  означає  зменшеня  ся 
абсолютної  величини  зиску,  його  суми.  Слп  приходить 
20%  з  капіталу  10.000  руб.,  це  творить  дохід  2.000  руб., 
але  10%  з  капіталу  40.000  рівнас  ся  4.000  руб.  Взагалі 
:тси  збільпіус  Суа,  коли  зріст  капіталу  поступає  скорше,  як 
упадок  проценту. 
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В  добі  машин  капіталістичне  нагромадікенє  богацтв 
поступає  з  величезною  скоростю.  Велике  нагромадїкенв 
було  конечною  условнною  машинової  продукції:  але  сама 
машпнова  продукція  незвичайно  скорим  своїм  розвитком 
викликує  ще  більше  нагромадїкенє  богацтв. 

Помрімо  зростаючого  марнованя  продукту  непродуку- 
ючими  клясами,  збільшує  ся  без  перерви  такоїк  та  часть 
додаткової  вартости,  що  замінює  ся  в  капітал,  який  слу- 
їкить  до  дальшого  тягненя  додаткової  вартости  з  наємної 
працї.  Нагромадїкене  відбуває  ся  далеко  скорше,  нїж  об- 
ниїкенє  проценту  зиску,  так  що  зиск  не  лиш  зростає,  але 
зростає  скорше,  як  коли  небудь  перед  тим. 

Обчислюють,  що  в  Німеччині  нагромадл^ує  ся  річно 
около  міліярд  рублів,  в  Анґлїї  около  два  міліярди. 

В  Злучених  Дерїкавах  нагромаджене  йшло  ще  скор- 
ше: в  році  1840  ціле  народне  богацтво  обчислювано  на 
3.700  міліонів  долярів,  в  р.  1894.  —  около  82  міліярдів. 

В  Анґлії  і  Ірляндіі  цифра  річного  доходу  капіталістів 
і  землевласників  за  період  від  1843  до  1883  року  побіль- 
шилась більше  як  два  рази  —  з  374  до  720  міліонів  фун- 
тів штерлінґів  (1  фунт  штерлїнґів  =  ЭУз  руб.).  Найбіль- 
ша^часть  з  того  припадає  на  зиск  підприємців. 

Ці  цифри  дають  нам  поняте  про  величину  властивого 
зиску,  як  рівнож  о  цілій  масі  додаткової  вартости,  котра 
витворює  ся  що  року  в  краях  з  машиновою  продукцією, 
а  таколї  взагалі  о  скорім  розвитку  суспільних,  продукцій- 
них  сил. 

Треба  впрсічім  зазначити,  що  грошеві  рілшіщї  оцінки 
національних  доходів  і  богацтв  для  рілших  періодів  мо- 
жуть залелїати  не  лиш  від  иідвисшення,  але  почасти  такол^ 
від  обніпкеня  вартости  грошей  (в  наслідок  збільиіеня  ся 
продуктивности  праці,  витворюючої  грошеві  товари).  Упа- 
док вартости  грошей  дійсно  мав  місце  в  послідних  часах, 
але  є  вій  так  малий,  що  ледвп  чи  він  змінює  значінє  наве- 
дених цифр.  Окрім  цего  його  значінє  ще  зменшує  ся  вна- 
(/Гідок  зросту   вартості  і  того   фікційного  капіталу,   котрий 
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представляг;  право  приватної  власпостп  на  землю  (цїна  зе- 
млі" підвпсшує  ся  завдяки  підвисшеню  ся  ренту). 

Як  дулїв  зростають  великі  капітали  в  порівпаню  з 
дрібними,  можна  бачити  на  Франції,  де  дрібна  буржуазія 
с  особливо  численна  в  порівпаню  з  иншими  краями.  Там 
з  цілого  народного  майна,  що  виносить  174  іміліярдп 
франків,  114  міліярдів.  т.  є  машке  -/з,  належать  до  Узо 
части  людности,  а  ледви  60  міліярдів,  т.  в  Уз,  до  прочих 

^'^/зо  людности. 

б)  Р  є  н  т. 

Як  це  ми  вже  зазначили,  часть  додаткової  вартостн. 
котру  забирають  землевласники  і  котра  називає  ся  ґрун- 
товим рентом,  визначає  ся  змаганєм  до  неустанного  зро- 
сту разом  з  розвитком  промислового  /китя.  Це  залелаїть 
від  того,  що  промисловий  розвиток  суспільства,  збільшу- 
ючи попит  на  землю,  якої  потрібно  для  всякого  рода  під- 
приємств, збільшує  через  те  саме  силу  монополю  клясп 
землевласників,  його  власть  над  прочою  частю  суспіль- 
ства і  позволяє  тій  клясї  присвоювати  собі  чимраз  біль- 
шу часть  витвореної  додаткової  вартости. 

В  той  спосіб  хочби  зріст  зиску  капіталістів  поступив 
як  найскорше,  рент  росте  ще  скорше.  Однак  промислово- 
фінансова  буржуазія  піддала  ся  такому  иолоїкеню  річип 
не  без  боротьби.  Она  всїми  силами  старала  ся  перепіко- 
дити  зростови  ґрунтового  ренту,  що  обнгокує  зиск. 

Бротьба  межи  рентом  і  зиском  провадила  ся  в  най- 
ріжнородніщих  формах  всюди,  де  ставали  проти  себе  інте- 
реси землевласника  і  капіталіста.  Найпростійшою  єї  фор- 
мою є  боротьба  капіталістичного  фармера  з  землевласни- 
ком (лєндльордом)  за  чинш.  Все.  що  фармер  молїє  тут 
собі  запевнити,  се  звичайний  зиск  з  підприємства;  але  і  це 
не  все  йому  вдає  ся:  в  наслідок  того,  що  з  землі  тялжо  до- 
бути без  страт  вложений  в  ню  капітал  в  формі  будинків, 
амеліорації  ґрунтів  і  т.  п.,  фармер  часто  є  примушений 
погодити  ся  з  підвисшенєм  чиншу,  котрий  зменитує  його 
зиск  понизпіе  звичайної  норми. 
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Коли  зріст  ґрунтового  ренту  допроваднчує  цїнп  збіжа 
до  надмірної  висоти,  підвисшуючи  через  те  ціну  робочої 
сили  і  ще  більше  обнилїуючи  зиск,  тодї  для  промпслово- 
торговельного  капіталу  є  корисним  бороти  ся  з  рентом 
при  помочи  довозу  збілїа  з  инших  країв:  в  мало-розвиие- 
них  рільничих  краях,  де  рент  ще  не  вспів  сягнути  значної 
висоти,  де  продукція  збілїа  коштує  мало  внаслідок  дешево- 
сти робочих  рук,  ціни  на  збіже  є  в  порівнаню  низькі  і 
привіз  того  дешевого  збіжа  до  країв  розвинених  і  з  висо- 
ким рентом  —  сильно  обнижує  рент. 

Проти  цього  способу  боротьби  рільнича  кляса  уживає 
своєї  політичної  сили,  свого  впливу  на  правительство: 
она  домагає  ся  високого  цла  на  привожені  продукти,  а 
деколи  прямо  заказу  їх  довозу.  Так  прим,  в  Аиґлїї  довго 
держали  ся  "збіжеві  закони",  що  позволяли  на  довіз  збі- 
жа лиш  в  тім  случаю,  коли  цїна  збіжа  на  внутрішнім  ринку 
сягає  певної  дуже  високої  норми.  Проти  політичної  сили 
буржуазія  могла  ужити  такої  самої  сили;  на  тім  ґрунті 
повстала  боротьба  капіталу  з  землевласниками,  як  двох, 
менше  або  більше  споріднених,  кляс.  В  тій  боротьбі  побі- 
ду  віднесла  анґлїпська  буржуазія  і  в  р.  1844  здобула  пра- 
во свобідного  довозу  збіжа.  Вислїдом  цего  було  зп '.сржанє 
ґрунтового  ренту  в  його  розвитку,  а,  навіть  обшпкеиє  його 
на  якийсь  час. 

На  тім  не  задержав  ся  тріюмф  побідного  капіталу:  він 
кольонїзував  обширні,  урол^йні  рівнини  північної  і  полуд- 
невої Америки.  Австралії,  полудневої  Африки,  злучив  їх 
о  європейськими  ринками  за  помочю  удосконаленої  кому- 
нікації і  зорґапїзував  експльоатації  їх  уролчапности  при 
помочи  удосконалених  технічних  средств,  причім  валлну 
ролю  грала  рільнича  маигана.  Висока  продуктивність  ріль- 
ничої праці  в  тих  краях  причинилась  до  цього,  що  все- 
світнпй  ринок  заляли  дешевим  збілуєм.  Це  був  страшний 
удар  для  хліборобства  старих  капіталістичних  країв;  але 
тому,  що  зиск  по  міг  богато  зміїиїтн  ся.  той  удар  відбивав 
ся  тим  сильніще  па  ренті  країв:  зріст  ренту  був  так  здер- 
жаний,  що  не  міг  поступати  рівночасно  з  зростом  зиску. 
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Після  обчислень  Дяшффена  сума  ґрунтового  ренту  значно 
знизилась  від  1843.  р.  до  1893.  р.  (з  42 Д 27.000  фунт, 
штерлїнґів  до  41,682.000  фунтів  штерлїнґів). 

Але  сли  європейські  землевласники  відчували  упадок 
ренту,  натомість  властителі'  країв  з  чорноземом  почали 
гарбати  величезний  рент  і  суть  річи  не  змінила  ся:  загаль- 
на сума  ґрунтового  ренту  зростала  чимраз  більше.  Упадок 
ренту  був  одною  з  головних  причин  величезного  задов- 
н\еня  європейської  земельної  власности  в  послїдних  деся- 
тилїтях;  другою  важною  причиною  була  потреба  улучшеня 
рільничої  техніки  —  з  огляду  на  сильну  конкуренцію;  для 
улучшеня  землї  і  способів  продукції  потрібно  було  капіта- 
лів, отже  землевласники  мусїли  їх  пожичитп.  Задовженє 
допровадило  до  того,  ш;о  значна  часть  ренту  виплачує  ся 
в  формі  проценту  за  довгп  кредитовим  підприємствам,  які 
в  той  спосіб  до  певної  міри  заступають  тих,  ш;о  давніщ;е 
одержували  рент. 

Що  відносить  ся  до  ренту  неґрунтового  —  з  землї  під 
будинками  і  т.  п.,  розвиток  єго  в  Европі  також  не  був 
здержаний.  Прим,  в  Анґлїї  в  протягу  50  лїт  від  1843.  до 
1893.  р.р.  —  цей  рент  зріс  що  найменше  в  троє.  Особливо 
скоро  збільшує  ся  він  в  великих  торговельно-промисло- 
вих містах;  в  міру  того  як  місто  росте,  платня  за  винай- 
мленє  будинків  в  центральних  дільницях  сягає  величезних 
розмірів  і  зріст  ЄЇ  припадає  власне  на  рент,  бо  зиск  з  ка- 
піталу виданого  на  урядншнє  будинку  остаєсь  той  саьппї. 
В  декотрих  случаях  висота  такого  ренту  є  прямо  не  до 
увіреня:  в  центральних  дільницях  найбільших  капіталіс- 
тичних міст,  як  Льондон,  Ню  Йорк,  ІПікаґо,  ціна  квадра- 
тового сяжня  землї  виносить  10.000  рублів. 

в)  Заробітна    платня. 

Мануфактурний  поділ  праці  спричинив  поділ  робітни- 
чої клясп  на  ґруші,  з  ріжною  що  до  висоти  заробітною 
платнею,  відповідно  до  роду  праці,  кваліфікації  і  зручно- 
сти  робітників.  Не  було  одної  робітничої  кляси,  але  було 
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їх  кілька,  що  знаходились  в  ріжних  матеріяльних  услови- 
ііах  житя. 

Усуваючи  мануфактурний  поділ  праці",  заступаючи 
цого  спеціялїзацією  мапшни,  машинова  продукція  стре- 
мить до  усуненя  ріжниць  заробітної  платні,  стремить  до 
зрівнаня  ЄЇ  для  всіх  робітників.  Слй  завдяки  машині  про- 
дукціпна  роля  всіх  робітників  стає  ся  чим  раз  більше  од- 
нородною, то  і  їх  матеріяльне  положене  мусить  ставати  ся 
чим  раз  більше  однородне. 

До  роботи  при  машині  треба  так  мало  науки,  ш;о 
кождий  може  ЄЇ  здобути  в  короткім  часі.  Всякші  давний 
поділ  робітників  спроваджує  ся  постепенно  до  одного,  ко- 
трий під  многими  зглядами  пригадує  простих  робітників. 
Головна  ріжниця  містить  ся  в  тім,  ш;о  робітник  при  ма- 
гпинї  мусить  мати  загальнші  розвиток,  троха  інтелїґенції: 
інакше  було  би  ризиковною  річию  і  не  оплачувалоби  ся 
повірити  йому  машину,  котрої  скомплїкованші  механізм 
хоч  трохи  треба  зрозуміти,  щоби  можна  нею  управляти. 
Чим  більше  автоматичною  є  машина,  чим  менше  вимагає 
від  робітника  звичайної  фізичної  участи  в  єї  праці,  тим 
більше  вимагає  вона  від  нього  праці  чисто  психічної  — 
напруженої  уваги  полученої  з  зрозумінєм  значіня  ріжних 
мастий  механізму  і  їх  взаїмної  звязи  при  роботі. 

В  той  спосіб  праця  робітників  при  машині  стає  ся 

п  р  о  с  т  о  ю  працею,  т.  є  такою,  що  вимагає  як  найменшої 

суми  виквалїфікованя  і  розвитку.  Але  в  цю  найменшу  су- 

.   му  входить  загальна  інтеліґенція  робітника,  і  чим  дальше. 

тігм  більша. 

З  висшою  інтеліґенцією  конечно  є  звязана  виспта 
і  уровень  потреб,  от}ке  і  висша  заробітна  платня.  В  той 
спосіб,  хоч  як  кождий  капіта.лїст  старає  ся  як  найбільше 
;!иизити  заробітну  платню,  все  таки  потреби  про- 
л.  у  к  ц  і  і  змушують  його  погодити  ся  з  фактичним  ЄЇ  під- 
иосонем:  колпб  по]\іу  навіть  удало  ся  через  якийсь  час 
здержати  змаганє  робітників  до  такого  підвпсптеня.  їх 
нездатність  до  машинової  праці,  при  недостаточнім  за- 
спокоюваню  їх  потреб,  булаб  для  нього  дужо  некорисною. 


І 
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Окрім  предсіавителїв  "простої"  мапшнової  праці  в 
продукції,  як  ми  вже  сказали,  бере  участь  спеціальна 
ґрупа  представителїв  зложеної  працї^  —  інтеліґентний 
персонал:  механіки,  технольоґи,  хеміки,  спеціялїсти  в 
загальній  орґанїзаціі  підприємств,  директори  і  т.  д.  Ця  в 
порівнаню  нечисленна  кляса  під  зглядом  своєї  робочої 
платні  ріжнить  ся  значно  від  простих  робітників.  Як  посе- 
седна  ґрупа  межи  підприємцями  і  робітниками,  вона  не 
може  в  теперішнім  часі  зачисляти  ся  до  робітничої  кляси. 

Однак,  як  то  ми  вже  зазначили,  машиновип  капі- 
талізм зближує  цю  ґрупу  в  ЄЇ  продукційній  ролі,  су- 
спільнім положеню  і  психольоґії  до  ґруп  простих 
робітників.  Ця  тенденція  мапшнового  капіталізму 
найсильніще  дїлає  на  низпіу,  численніщу  часть  ін- 
телїґентно-технічного  персоналу,  котра  по  трохи  за- 
терає  свою  границю,  зливає  ся  з  неупривіліованою 
частию  пролєтаріяту.  Инша  є  тенденція  розвитку  дру- 
гої части  технічного  перзоналу,  що  займає  висше 
становище  на  службі  капіталістів,  стоїть  близше  до 
них  походженєм  і  склонностяьш:  в  міру  поступу  еко- 
номічних відносин,  ця  висша  часть  інтелїґентного 
перзоналу  прилучу  є  ся  до  кляси  підприємців. 

Вже  в  мануфактурнім  періоді  капіталізму  праця  жен- 
щин і  дітей  примінює  ся  в  продукції,  але  в  дуже  невеликих 
розмірах.  Ручна  праця  рукодільні  вимагає  побільшій  ча- 
сти муліеської  робочої  сили,  якої,  очевидно,  не  мають  ні 
женщинп  ні  діти.  Але  помимо  того  в  мануфактурнім  періо- 
ді жінки  і  діти  роблять  значну  конкуренцію  мужчинам 
подачею  своєї  робочої  сили. 

Більше  в  порівнаню  уяшває  ся  праці  женщин  і 
дітей  в  домово-капіталістичній  продукції;  незвичайно 
жорстокий  характер  визиску  дрібного  продуцента  че- 
рез торговельний  капітал  змушував  властителів  дріб- 
ного підприємства  визискувати  з  черпі  немилосердно 
силу  своєї  родини,  не  звертаючи  уваги  на  те.  що  пра- 
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ця  в  понад  їх  сііліі.  Для  мануфактурного  капіталіста 
к  о  р  п  с  т  н  і  щ  є  було  провадити  інтерес  прп  помочи 
сильних  фізично,  дорослих  робітників;  хоч  платити 
треба  їм  більше,  але  при  ручній  працї  їх  робоча  сила 
перевисшує  робочу  силу  женщин  і  дїтей  о  стільки, 
що  з  їх  працї  можна  одержати  в  порівнаню  більшу 
додаткову  вартість. 

При  машиновій  продукції  ручної  працї  є  мало,  більша 
часть  робіт  не  вимагає  сили  дорослого  чоловіка.  Тому 
праця  /кенщин  і  молодїжи  знаходить  чимраз  більше  прп- 
міненє,  а  там,  де  не  треба  не  лиш  фізичної,  але  навіть 
психічної  сили  дорослого  чоловіка.  таі\і  па  сцену  виступає 
праця  дїтей.  В  многих  случаях  для  капіталїста  с  корисні- 
ще  заступити  дорослих  мужчин  через  дешевших,  хоч 
слабших  робітників. 

Вислідом  цего  конкуренція  мєїки  робітниками  зростає, 
бо  на  ринку  появляє  ся  маса  новпх  робочих  сил.  Заробітна 
платня  спадає  тим  більше,  чим  більин^  зростає  прпміненє 
працї  женщин  і  дїтей.  Легко  пояснити,  яка  є  норма,  до 
котрої  зміряє  обниженє  илатнї.  Після  закона  вартости, 
заробітна  платня  повинна  відповідати  цїнї  звичайних 
средств  потрібних  до  жчітя  робітничої  родини;  лиш  що 
тепер  заробітну  платню  не  бере  оден  мужчина,  як  це 
було  давніще,  але  беруть  єї  всї  члени  родини,  що  прода- 
ють свою  робочу  силу.  Як  давніще,  так  і  тепер  родина 
одержує  пересічно  необхідні  средства  до  житя;  рілшиця 
полягає  на  тім,  що  участь  в  продукції  капіталістичній  бе- 
ре не  лиш  самий  батько  родини. 

Розмір  ирінміпеня  працї  женщин  і  дітей  зростає  ра- 
зом з  розвитком  капіталу.  В  Росії,  краю  доперва  від  не- 
давіїа  капіталістичнім,  женицін  в  фабриках  знаходить  ся 
около  ^/4«  дїтей  около  У4о  ВСІХ  працюючих.  В  старім  капі- 
талістичнім краю,  Анґлїї,  відносини  зовсїм  инші:  в  ткаць- 
ко-прядільнім  промислї  мущініи  творять  трохи  більиіе  як 
четверту  часть  (298.000).  женщіиш  поверх  половину 
(Г)]О.ОбО).  діти  іювіпце  13  літ  житя  около  Уг2  (89.000), 
П(»пнзиі(>  ІЗ  ЛІТ  майже  тілько  само  (86.000). 
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Рілшиця  в  заробітній  платні  мужчин,  женщин  і  дітей 
є  досить  значна.  І  так  в  фабриках  і  проічисловпх  заводах 
московського  округа  пересічна  платня  мужчин  виносить 
19  руб.  в  місяць,  їкенщ,ин  около  9  руб..  дітей  около  6  руб. 
Ці  ріжниці  лиш  в  части  залежать  від  іменшоі  здібности  до 
праці  їкенщин  і  дітей.  Сли  порівнати  заплату  за  зовсім 
однакову  скількість  праці,  то  покаже  ся,  що  мужчина 
одержує  все  таки  більше  як  їкенщина.  а  дитина  наймен- 
ше. Причина  лежить  в  тім,  що  на  робочім  ринку  жінки  і 
діти  не  вміють  боронити  своєі  платні  так.  як  мужчини. 

Суспільні  результати  праці  женщин  і  дітей  є  дуже 
зложені  і  мають  вчасти  додатний,  вчасти  відемний  ха- 
рактер. 

Збільшена  конкуренція  меяш  робітниками  кладе  кож- 
дого  з  них  в  більшій  зависимости  від  підприємця;  робітни- 
ка легче  можна  заступити,  менше  його  потребують,  як 
давніще.  Число  робітників  без  занятя  збільшує  ся. 

Праця  вагітних  женщин  зле  відбиває  ся  на  здоровлю 
і  іх  і  іх  будучих  дітей:  діти  родяться  слабі,  мають  віп^ляд 
недоношених,  і  улягають  значній  смертности.  Побіч  цього 
робітниця-мати  має  мало  часу  на  плекане  дитини. 

Заледво  дитя  трохи  підросте  —  часами  вже  в  б — 8 
роках,  сли  закон  не  заборонює  ,  —  вже  йде  до  фабрикп. 
Фізичну  слабість  таких  дітей  признають  не  лиш  фабрпчні 
інспектори,  але  і  самі  підприємці  (в  Анґліі  перед  впданєм 
фабричних  законів  восьми-літні  діти  працювали  в  фабри- 
ках по  14  годин  на  добу). 

Довга  фабрична  праця  не  лиш  нищить  тіло  дітей,  але 
убиває  в  них  умові  сили,  робить  їх  тушпга,  здичілтш, 
нездібними  до  розвитку,  деколи  провадить  іх  прямо  до 
ідіотизму,  з  таких  дітей  виростають  люде,  позбавлені  вся- 
кої самодіяльности.  всякої  моральної  енергії,  особи  слабі, 
до  нічого  не  здібні,  хіба  до  ролі  пасивного  знаряду  в  ру- 
ках чужих  людей. 

Спільна  нічна  праця  мужчин,  женщин  і  дітей  є  для 
робітничої  кляси  небезпечним  жерелом  розпусти. 


і 
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Фабрична  праця  женщіш  і  дітей  руйнує  робітничу 
родину,  робить  чужими  мужа  і  жінку,  маму  і  дітей,  З  тим 
всім  злучена  така  маса  терпінь,  яких  не  зазнали  попередні 
віки  людського  житя. 

Але  рівночасно  ікенщпна  впбпває  ся  понад  давно  свое 
невільниче  положене  в  родині.  Як  самостійна  робітниця, 
она  здобуває  в  той  спосіб  економічну  незалежність,  і  ося- 
гає постепенно  дійсне  рівноуправненє  з  мужчиною.  По- 
лояшнє  дітей  в  родині  стає  ся  менше  безправне. 

Головне  значіне  праці  женщин  і  дітей  полягає  на 
збільшеню  ся  продукційних  сил  суспільства  через  участь 
женщини  і  дітей  в  загальній  системі  співробітництва. 
Це  є  додатні  результати  приміненя  праці  женщин  і  дітей; 
а  відємні  результати  випливають  лиш  з  сучасноі  капіталі- 
стичноі  форми  того  приміненя  і  они  не  є  конечні  при  вся- 
ких суспільних  условинах  (прим,  они  значно  ослаблюють 
ся  через  відповідні  фабричні  закони). 

В  кождім  разі  праця  женщин  і  дітей  не  є  еще  голов- 
ною причиною,  що  викликує  збільшене  числа  безробітних. 
Валшіщою  причиною  є  скоре  збільшене  ся  продуктив- 
ности праці,  викликане  машинами:  оно  робить  богато  ро- 
бітників непотрібними  в  капіталістичній  продукціі,  відсу- 
ваючи їх  від  продукційноі  діяльности.  в  цей  спосіб  тво- 
рить ся  така  маса  людей  без  занятя,  яка  не  могла  істну- 
вати  в  попереднпх  періодах  суспільного  розвитку. 

В  загальній  системі  капіталістичних  відносин  і  ця 
часть  робітничоі  кляси  не  є  позбавлена  продукційного  зна- 
чіня.  Она  творить  резерву  продукціі  в  подачі  робочоі  сили. 
Коли  в  наслідок  сприяючих  условии  ринку  підпрпєігцї 
розширюють  продукцію,  тоді  резервова  промислова  ар^гіи 
є  на  іх  услуги,  так  що  робочоі  сили  не  бракує. 

Продукція,  розширюючись,  заберає  певну  часть  за- 
пасноі  арміі,  і  она  часово  зменшує  ся.  Але  розвиток  тех- 
ніки або  обниїкеня  ся  ринку  робить  знов  непотрібїюю  Б 
продукціі  певну  часть  попередно  занятих  робітників.  (0- 
соблнво  сильно  в  тім  напршіі  ділають  крізи  в  продукції, 
про  котрі  будемо  говорити  пізніще).  Поява  новпх  машин 
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іаікликуе  скоре  збільшене  ся  резервової  армії,  а  опісля 
иостепенне  зменшуване  ся.  Машина  обнняп'в  цїну  това- 
рів, так,  ш;о  они  стають  ся  доступними  для  ширшого  кру- 
га купуючих;  збільшений  попит  позваляв  на  розппіренг; 
продукції;  відповідно  до  того  виперті  машиною  робочі 
})уки  знова  знаходять  місце  в  продукції.  Однак  резервова 
армія  не  все  в  цїлости  повертає  до  працї:  дуїке  часто  змен- 
иіенє  ся  числа  занятих  робітників  стає  ся  не  часовим,  але 
сталим.  Так  прим,  в  Анґлїї  в  періодї  від  1830 — 1845  р.р.. 
помимо  збі.тьиіеня  ся  щзодукції  о  142%,  число  працюю- 
чих робітників  зменшило  ся  о  4%. 

Взагалі  разом  з  поступом  машинової  продукції  резер- 
вова армія  зростає.  Через  конкуренцію,  яку  она  викликує 
серед  безробітних,  она  впливає  некорисно  на  висоту  за- 
])обітної  платнї.  Розвиток  комунїкації  ставить  резервову 
армію  кождого  краю,  а  навіть  всіх  країв  разом,  на  услу- 
ги кождого  підпрпєі\гця.  так  пі;о  брак  роботи  в  одних  ^гісцях 
впливає  на  робочий  ринок  в  инших. 

Побіч  властивих  робітників  скорий  поступ  техніки  ви- 
перає  також  з  продукції  самостійних  продуцентів,  ш;о  жи- 
ли з  працї  рук  і  не  можуть  конкурувати  з  машинами.  В 
краях  технічно  відсталих,  котрі  впроваджують  машини 
скоро,  а  не  постепенно,  або  стають  ся  відразу  ринками 
для  машинової  продукції  більше  розвинених  країв,  витво- 
рює ся  тою  дорогою  в  короткім  часі  резервова  армія  для 
великого  промислу,  котрої  більша  часть  скорше  вимерає, 
ніж  стає  ся  потрібною  капіталовп.  Такий  вплив  мали 
прим,  в  Східних  Індіях  в  ЗО  роках  анґлійські  бавовняні 
ітаишни.  Але  як  лиш  покая^е  ся  можність,  ново-утворена 
робітнича  армія  удає  ся  шукати  працї  до  більше  розвине- 
них капіталістичних  країв.  Так  прим,  зруйновані  європей- 
ським і  доперва  ш;о  повстаючим  хінським  капіталом  дрібні 
хінські  продуценти  цілими  масами  появляють  ся  на  захід- 
нім березі  Америки.  їх  конкуренція  дїлає  некорисно  на 
місцевий  робочий  ринок,  тим  більше,  що  при  надзвичайно 
низькій  уровени  потреб  они  продають  свою  робочу  силу  за 
дуже  низьку  цїну.  Все  те  відносить  ся  не  лиш  до  цілих 
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економічно  відсталих  країв,  як  Хіни,  котрі  ввійшли  в 
сферу  дїланя  європейського  капіталу;  це  відносить  ся 
також  до  економічно  відсталих  частий  поодиноких  капіта- 
лістичних суспільств.  В  міру  того,  як  промисловий  роз- 
виток огортає  також  відсталі  галузи  промислового  яштя 
—  позбавляє  селян  землі,  руйнує  міських  і  сельських  ре- 
місників —  повстає  звідси  наплив  робочої  сили  до  про- 
мислових центрів,  на  робочий  ринок  великої  продукції. 

Певні  понятя  про  сучасні  розміри  резервової  проми- 
слової армії  і  про  ЄЇ  колибаня  можуть  дати  слідуючі  чис- 
ла. В  1856.  р.  в  Анґлії  після  урядових  обчислень  було 
880.000  осіб,  що  поберали  публичну  запомогу  з  податку 
для  бідних.  В  1863 — 1864  р.  це  число  дійшло  до  1,080.000. 
Це  ш;е  не  повні  числа  безробітних:  не  кождий  відважить 
ся  користати  з  публичної  добродійности;  богато  здержує 
ся  від  того  через  почутє  власної  гідности;  головно  тоді, 
коли  робітник  лиш  в  половині  належить  до  резервової 
армії,  т.  є,  не  є  зовсім  позбавлений  праці",  а  лиш  не  має 
ЄЇ  в  достаточній  скількости.  В  нашім  часі  число  безробіт- 
них в  Анґлії  обчисляють  на  1  міліон  в  літі  і  1.750.000 
в  зимі,  не  вчисляючи  тут  тих,  ш;о  жиють  цілковито  на 
кошт  публичної  милостині. 

Для  Німеччини  вкінці  1895.  р.,  т.  є  в  добі  надзвичай- 
но скорого  розвитку  промислу,  урядові  числа  виказували 
771.000  осіб  позбавлених  працї. 

В  відсталих  краях,  які  впроваднчують  скоро  велико- 
капіталістичну  продукцію,  цифри  резервової  армії  повин- 
ні бути  в  порівнаню  не  менші,  але  більші  ніж  в  краях  біль- 
иіе  розвинених.  Але  для  тих  перших  далеко  трудніще 
зробити  обчисленя,  бо  там  переважає  укрита  фор:ма  браку 
працї.  Селянин,  ш;о  змушений  покинути  помічне  ремесло, 
отже  має  продукційну  працю  лиш  в  часі  рільничого  сезо- 
ну; сельський  ремісник,  гцо  зменшує  продукцію  внаслідок 
зменшеня  попиту  з  сторони  торговельного  капіталу,  — 
належать  в  великій  мірі  до  продукційно  непотрібної  в  даних 
условинах  людности,  хоч  на  позір  они  лишають  ся  само- 
стійними дрібними  продуцентами. 


Продукціпио  псиотрібпі  елементи  робітничої  кляси 
'і'ворять  найчистійшу  форму  з  г  л  я  д  н  о  г  о  п  є  р  є  л  ю  д  - 
неня. 

Сродства  істнованя  капіталістичної  резервової 
армії  є  дуже  ріжні  і  несталі:  давнійша  ощадність 
працї,  публична  добродійність,  крадіж,  проституція, 
і  т.  д.  Притім  взагалі  не  мо?ке  бути  й  мови  про  цілко- 
вите задоволене. 

При  істнованю  промислової  резервової  армії,  услови- 
ни  риночної  конкуренції  6  дуіке  нерівні  для  купуючого  і 
продаючого  робочу  силу.  Серед  продавців  робочої  сили 
повстає,  очевидно,  змагане  до  ослабленя  хоч  в  части  ви- 
слідів  тих  неоднакових  условии. 

Одиноким  способом  на  зменшене  непорозумінь,  що 
повстають  через  занадто  велику  конкуренцію,  є  —  змен- 
шити саму  конкзфенцію.  Власне  на  цю  дорогу  вступили 
продавці  робочої  сили.  Почали  повставати  і  розвивати  ся 
ріжні  ТИШІ  промислових  робітничих  іорґанізацій. 

Того  явища  не  знала  рукодільна  доба  капіталізму  з  еі 
надзвичайним  розбитем  робітничої  кляси,  що  випливає  з 
рукодільняного  поділу  праці.  Усуваючи  той  поділ,  вирівну- 
ючи  продукційну  ролю  рінших  робітників,  віфівнуючи 
заробітні  платні,  машинова  продукція  творпть  ґрунт  для 
товариств.  Зєднюючи  масу  людей  в  одній  робітні,  при  од- 
наковій праці,  що  відбуває  ся  після  докладно  означених 
правил,  промисловий  капітал  вчить  робітників  злуки,  ви- 
робляє в  них  духа  дисципліни  —  необхідні  підстави  трева- 
лости  і  практичного  поводженя  всяких  орґанізацій. 

Такі  є  основні  економічні  условини,  завдяки  котрим 
могли  повстати  і  розвивати  ся  сучасні  західно-європей- 
ські робітничі  орґанізаціі  рілших  типів  (заводові  союзи, 
товариства  продукційні,  споживчі  і  инші.) 

Заводові  (професіональні)  союзи  спершу  повстали  в 
Анґлії  —  в  краю,  в  котрім  найскорше  появила  ся  маши- 
нова продукція.  Після  Брентана,  перший  заводовип  союз 
сучасного  типу  появпв  ся  в  1794.  р.  Отже  власне  в  добі 
ве.шкого   технічного   перевороту,   переходу   від  рукоділь- 
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ні  до  машини.  В  инших  краях  розширене  ся  союзів  від- 
бувало ся  взагалі  в  міру  розширеня  ся  промислового  ка- 
піталізму. Всюди  розвиток  відбував  ся  з  зростаючою  ско- 
ростю. 

Розслїджуючи  справу  форм  і  скорости  розвитку 
подібних  орґанїзацій,  треба,  очеврідно,  взяти  під  ува- 
гу не  лиш  засадничі  економічні  условини  —  продук- 
ційні  зносини  робітників  і  іх  участь  в  подїлї,  але  та- 
кож условини  другого  характеру:  стан  народної  осві- 
ти, форми  законодавства  і  взагалі  правні  середовшца 
житя  союзів  і  т.  д.  Оскілько  важним  під  тим  зглядом 
є  стан  народної  освіти  (це  услівє  не  дасть  ся  дійсно 
відділити  від  загального  розвитку  продукційних  сил), 
можна  судити  з  факту,  ш;о  найбільше  просвічені  се- 
ред деряіав  західного  світа  —  Злучені  Держави,  Ан- 
ґлія  і  Німеччина  —  відзначують  ся  рівночасно  най- 
більшим числом  робітничих  товариств.  Про  значінє 
правних  условии  (котрі  є  означені  взаїмними  відно- 
синами економічних  ґруп)  дасть  нам  певне  понятє 
слідуючий  примір.  в  1868.  р.  французьке  законодав- 
ство позволило  закладати  робітничі  союзи,  але  з  пев- 
ними ограниченями:  по  16  тїтах,  в  1884.  р.  було  в 
Франції  283  союзів.  Закон  з  1884.  р.  зніс  всякі  огра- 
нпченя  і  в  протягу  7  літ,  до  1891.  р.  число  орґанїзацій 
збільиніло  ся  майже  4  рази  —  1127. 

Первісна,  найпростійша,  найменш  стала  і  рівночасно 
найменше  досконала  форма  робітничих  орґанїзацій  є  ко- 
аліція —  випадкове,  часове  зединеиє  робітників  для  одної 
іфактичної  ціли,  що  виражає  ся  звичайно  в  спільнім  поки- 
неню  праці.  Безпосереднє  значінє  подібних  зєдинень  по- 
лягає на  тім,  пдо  при  сприяючих  условинах  можуть  до- 
провадити до  частинного  улучшеня  матеріяльного  стано- 
виска  робітників.  Окрілг  цього  коаліції  служили  часто  як 
товчок  до  основаня  більикг  означених  і  тревалійших  ор- 

ГПИЇЗПТІІЙ.    Яі;    прим      ■.іМТ^йкпм    (МПо:!!!    Гг]^0ЙЧ-Ю1]ІЇ). 
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Заводові  (професіональні)  союзи  с  наГібільні  розпов- 
сюдненою  формою  робітничих  орґанїзацій.  В  основних 
чертах  они  творять  ся  після  одного  і  того  самого  типу 
і  зміряють  менше  більше  до  подібних  цїлеп.  Цей  тпп.  то 
менше  або  більше  централістичне  зєдиненє.  основане  на 
виборчій  засаді,  ціль  його  —  підвисшенє  матеріяльної 
уровени  жіггя  через  взаїмну  поміч  на  случай  хоробп.  не- 
щасть і  т.  д..  заключуванє  угод  з  підприємцями  и;о  до  за- 
робітної платні,  і  остаточно  —  викликуване  страйків  і  т.  д. : 
часто  також  піднесене  умової  і  моральної  уровени  при 
помочи  бібліотек,  товариських  судів  і  т.  д. 

Професіональні  союзи  з  початку  найчастїйше  лучать 
робітників  одного  підприємства,  пізнійше  одного  роду  під- 
приємств, опісля  кількох  деш;о  споріднених  галузип  про- 
дукції: притім  ограничують  ся  на  розміри  одного  міста,  одної 
провінції,  одної  державп.  Але  в  декотрих,  досі  виї^гковпх 
випадках,  они  переступають  всі  повисше  вичислені  грани- 
ці —  стають  ся  межинародни^га.  або  в  однім  краю  лучать 
ся  в  великі  федерації  робітничих  союзів  ріжних  галузип 
продукції. 

Професіональні  союзи  є  в  силї  ослабити  конкуренцію 
межи  спродавцями  робочої  сили.  Звідси  то  походить,  по- 
тверджена через  статистику,  зависимість  межи  розвитком 
союзів  а  висотою  заробітної  платні.  Край  з  більше  роз- 
повсюдненими  професіональними  союзами,  іменно  Амери- 
ка, де  до  заводових  союзів  (юній)  належить  трета  часть 
робітників,  і  Анґлія.  де  до  них  належить  четверта  часть 
робітників,  відзначають  ся  напвпсшою  платнею;  платня 
робітників.  ш;о  належать  до  союза,  є  висша  ніж  робітників, 
які  не  належать  до  них. 

Ті  товариства  не  можуть  змінити  условии  житя  робіт- 
ників, принаймні  до  того  часу,  доки  они  не  обіймуть  собою 
більшої  части  робітничої  кляси.  Робітники,  що  стоять  поза 
заводовимп  союза]\ги.  роблять  сильну  конкуренцію  для 
членів  союзів.  Окрім  цього,  улучшеня  условии  працї.  котрі 
осягає  ся  за  помочю  діяльности  заводових  союзів,  не  мо- 
жна уважати  за  тревалі:  при  зміні  условии  робочого  ринку 
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часто  лучає  ся,  що  зміна  дїлає  в  зовсім  противнім  на- 
прямі. 

Звідси  повстало  нове  змаганє  серед  робітничих  това- 
риств заходу,  іменно,  змаганє  поліпшити  условини  житя 
робітників  через  вплив  на  законодавство.  В  дїіісности  лиш 
правні  ограниченя  робочого  дня,  винагорода  в  раш  неш;а- 
сливих  випадків  при  машішї,  правом  приписане  забезпе- 
чене на  случай  хороби,  і  пнші  у.яучшеня  впроваджені  в 
нште  при  помочи  державноі  власти  стають  ся  тревалим 
здобутком  для  всіх  робітників  цілого  краю.  Але  тому,  що 
держ^ава  при  найбільш  сприяючім  законодавстві  не  може 
усунути  основних  причин  непевности  яштя  і  розвитку  у- 
словин  праці,  нероздільно  звязаних  з  капіталізмом,  то 
дане  змаганє  кладе  на  порядок  дня  справу  усуненя  основ- 
них причин  таких  условии  —  усуненя  капіталізму  взагалі 
при  помочи  соціялістичного  перевороту.  Треба  завважити, 
що  це  змаганє  виступає  найсильніще  не  в  тих  краях,  в 
котрих  розвиток  капіталіз]\іу  посунув  ся  найдальше,  але 
радше  в  тих.  котрі  визначають  ся  передовсії^г  його  ско- 
рим розвитком  в  наших  часах. 

Особлившою  форімою  робітничих  орґанїзацій  є 
споживчі  і  щадничі  товариства,  котрі  вггрочім  не  мен- 
ше розповсюднені  серед  селянства  і  ]\тіськоі  дрібноі 
бурікуазіі,  ніж  в  сфері  властиво  робітничій.  Ті  орґа- 
нізації  мають  на  ціли  поліпшене  условіш  яаїтя  робіт- 
ників при  помочи  дрібних  торговельних  операцій:  де- 
шевшого г>фтового  закупу  споживчих  середників 
(споживчі  товариства),  дрібного  взаімного  кредиту 
(щадничі  товариства)  і  т.  п.  Такі  орґанїзаціі  с  а  :\г  і 
через  себе,  незалежно  від  товариств  першого  ро- 
да, не  можуть  викликати  по.їїіпптєня  матеріяльних 
условии  житя  робітників,  бо  колиб  они  навіть  огор- 
нули собою  всю  робітничу  клясу.  то  згідно  з  законом 
вартости  ті.  що  купують  робочу  силу  сейчас  знизили- 
би  заробітну  платню  о  суму,  яку  заощаджує  робітник, 
що  бере  участь  в  таких  орґанізаціях:  отже  лииі  діяль- 
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пість  заводових,  політичних  і  т.  п.  союзів  може  уста- 
лити підвисшенє  зфовени  житя.  в  загальнім  процесі 
економічного  розвитку  значінє  споїкивчих  і  щадничих 
союзів  полягає  на  тім,  що  своєю  конкуренцією  они 
приспішують  загладу  дрібних  купців  і  лихварів.  Тому, 
що  они  не  нарушають  інтересів  капіталу,  от>ке  зна- 
ходять ся  они  часто  під  протекцією  підприємств. 

Дещо  висшип  тип  робітничих  орґанїзацій  тво- 
рять витворчі  товариства.  6  це  ґруии  робітників,  що 
розпорядлїають  средствами  продукції  і  провадять  вла- 
сні підприємства.  В  той  спосіб  члени  тих  союзів  є  рів- 
ночасно підприєвщями  і  робітниками.  Такі  орґанїзації 
є  в  силї  значно  поліпшити  матеріяльне  положене  сво- 
їх членів,  перешкадїкаючи  переходовп  зиску  в  руки 
капіталістів. 

Але  лиш  в  рідких  вршадках  витворчі  товариства 
можуть  повстати  без  побічної  помочи  (в  родї  прим, 
помочи  від  правительства);  при  сучасній  техніці  для 
основаня  підприємства  необхідний  є  дуже  ве.шкий 
капітал.  Опісля,  провадл^енє  підприємства  через  ви- 
творчий  союз  представляє  великі  трудности;  брак 
призвичаєня  робітників  до  спільної  орґанїзаторської 
дїяльности  в  продукції,  незначний  розмір  їх  капіта.їїу. 
вороже  становище  капіталістів,  котрим,  з  огляду  на 
великий  засіб  їх  средств,  вдає  ся  при  помочи  конку- 
ренції підкопати  підприємство  робітників  і  т.  д. 

Орґанїзуючись  серед  капіта.яїстпчних  відносин, 
витворчі  товариства  в  найлучип^г  разї  підносять  зна- 
чно уровень  житя  своїх  членів,  т.  є,  мале  число  ро- 
бітників. Тодї  інтереси  тих  немнопіх  починають  від- 
ріжнювати  ся  яскраво  від  інтересів  прочих  робітників. 
В  самій  річи.  приймати  нового  члена  на  однакових  у- 
слівях  з  давними,  є  некорисною  річию  для  товариства, 
коли  оно  вже  має  досить  великий  капітал.  Слп  прим, 
товариство  зібрало  по  1000  руб.  від  особи,  тодї  прий- 
мати нового  члена  без  1000  руб.  значить  нїчо  пише, 
як  дїленє  ся  зиском  з  иншими. 


Взагалі'  нема  нїчо  легчого,  як  витворене  ся  з  ро- 
бітників-підприємцїв  певного  рода  аристократії  серед 
робітників.  Часто  лучає  ся,  що  витворчі  (продук- 
ціпні)  товариства  наймають  робітників,  нечленів  то- 
вариства, і  платять  їм  звичайну  ціну.  Витворчі  стова- 
ришеня  в  своїм  розвитку  зміряють  до  переходу  в  ак- 
ційні стоваришеня.  В  дїйсности  они  лиш  побільшу- 
ють дрібну  буржуазію.  Звичайно  їх  закладає  ся  не 
серед  властивих  робітників,  але  серед  продуцентів 
дрібно-бургкуазного  типу,  пріві.  селянські  артелї  в 
Росії.  Досї  витворчі  стоварииіеня  рідко  мали  пово- 
дженя. 

Далеко  більше  витревалости  і  здібности  до  лштя 
виказують  стоваришеня  продукційно-споживчі.  Они 
збирають  потрібні  средства  і  закладають  варстати  і 
фабрики  для  віггворюваня  певних,  найбільш  зужи- 
ваних членами  товариства,  товарів.  Притім  витворені 
товари  мають  менше  або  більше  забезпечений  збут. 
отже  продукція  може  йти  добре,  а  робітники  підпри- 
ємства одержують  притім  добру  заробітню  платню  і 
користають  з  участи  в  споживчих  товариствах. 

В    добі    маїшїнової    продукції    відносини    суспільних 

сил,    що    змінюють    ся    під    ЄЇ    впливом,    витворюють    ЦІ.ЇЇИЙ 

ряд  змін  в  сфері  правних  зносин  межи  клясамп  —  фаб- 
ічічпе  законодавство.  Це  нове  явище  огортає  не  лити 
подїл,  але  такоїк  і  продукцію,  впливає  не  лииі  на  заробіт- 
ну платню,  але  і  на  орґанїзацію  продукційнпх  відносин; 
і  коли  ми  розбираємо  їх  в  цім  роздїлї,  то  власне  робимо 
це  внаслідок  його  безпосередної  звязи  з  доперва  ито  вп- 
численилпі  змінами  условии  заробітної  платнї. 

Фабричне  законодавство  полягає  на  тім,  що  прави- 
тельство бере  участь  в  орґаиїзаторській  дїяльпости  пооди- 
ноких капіталів  і  огратнтчує  свободу  угоди  межи  капіталом 
а  працею.  Потреба  такого  ог]:)аннченя  випливає  з  рілаищї 
межи  іпторесадш  пооднноких  підприє]\[ств,  а  інтереса^ги  цї- 
;іого  каніта.'іїстпчного  суспільства.  Без  згляду  на  це,  які 
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форми  приймає  фабричне  законодавство:  ограниченє  ро- 
бочого дня,  відвічальність  підприємців  за  нещасливі  ви- 
падки при  машинах,  контроля  над  гігієнічними  условинами 
праці  і  т.  д.  —  в  дїпсностп  річ  спровадн^ує  ся  до  одного 
—  до  зміни  "заробітної  платні"  в  наііширшім  значіню  то- 
го слова,  до  зміни  участи  робітників  в  суспільнім  поділі. 

Щоб  виказати,  в  який  спосіб  машинова  продукція, 
змінюючи  всякі  відносини,  витворює  конечну  потребу  фа- 
бричних законів,  ми  задернуймо  ся  на  однім  примірі  —  на 
Анґлії.  Анґлія,  як  край,  де  маиппіовий  капіталізм  розви- 
нув ся  иайскорше,  вчаснійше,  як  в  инших  краях  запрова- 
дила в  себе  фабричне  законодавство. 

Коли  змагане  капіталізму  до  збільшеня  робочого  дня 
і  до  обниженя  заробітної  платні  допровадило  до  того,  що 
робітнича  кляса  находила  ся  перед  небезпекою  звіфод- 
иеня,  тоді  показало  ся,  що  в  зміні  тих  условии  були  заін- 
тересовані не  лиш  самі  робітники,  але  такоїк  много  инь- 
ших  елєментів  суспільства.  По  перше,  кляса  земельних 
властителів  мала  немало  причин  до  симпатизованя  з  зма- 
ганєм  робітників:  всяке  поліпшене  условии  житя  робітни- 
ків, збільшуючи  іх  потреби,  збільшує  такояі  пошіт  на 
предмети  зуяштя,  значну  часть  котрих  продукує  рільниц- 
тво: а  збільшений  попит  на  рільничі  продукти  означує  під- 
висшене  ся  ренту;  окрім  цего  ненависть  землевласників  до 
промислового  капіталу  з  причини  ренту  і  зиску  спонуку- 
вала взагалі  землевласників  виступати  проти  промисло- 
вих робітників  також  в  справі  фабричних  законів.  Дрібна 
буржуазія  була  склонна  до  показуваня  симпатії  для  ро- 
бітників з  двох  головшіх  причин:  вчасти  внаслідок  тої 
самої  ненависти  до  великого  капіталу,  який  побиває  дріб- 
ну буржуазію  в  всіх  сферах  конкуренції,  вчасти  в  наслі- 
док безпосередного  співчутя  над  тяжкою  долею  робітників, 
з  котрих  многі  ще  недавно  нален^али  до  дрібної  бурїкуазіі, 
і  в  котрих  положенє  многі  з  представителїв  дрібної  бур- 
жуазії можуть  впасти  дуже  легко  при  відповідних  услови- 
нах.  Розумніщі  з  помежп  капіталістів,  здібні  взнести  ся 
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понад  інтереси  даного  підприємства  і  даної  хвилї,  розу- 
міли, що  певне  піднесене  уровени  жптя  робітників  покаже 
ся  корисним  навіть  для  самого  капіталу,  бо  поліпшить  я- 
кість  і  іитензивність  праці".  Образованіп  анґліпській  бюро- 
кратії ті  понятя  були  ще  більше  доступні. 

Вислїдом  того  всього  було,  що  робітнича  кляса  в  сво- 
їм змаганю  до  полїпшеня  лштя  мала  сильних  союзників; 
повстали  закони,  що  ограничували  робочий  день,  з  по- 
чатку лиш  для  яшнщин  і  дітей,  як  елементів  робітничої 
клясп,  від  котрих  безпосередно  залежить  здоровлє  і  сила 
ЄЇ  будучих  поколінь.  Але  рівночасно  робочий  день  доро- 
слих мужчин  ставав  ся  коротший  самий  через  себе,  бо 
женщини  і  діти  творили  досіггь  значну  часть  робітників 
і  провадити  продукцію  без  них  було  невіп^ідно  і  некори- 
сно. 

Перед  виданем  фабричних  законів  14 — 15  годинний 
робочші  день  був  ДОСІГГЬ  звичайним  явищем.  Вл^е  14-го- 
диннпй  робочий  день  лишає  робітникови  менше  ніж  2  го- 
дини на  заспокоєне  впсших  людських  потреб,  сли  числити 
8  годин  на  спанє.  А  тимчасом  в  декотрих  місцевостях  мо- 
жна було  знайти  навіть  18-го динний  робочий  день. 

Після  закона  з  1833.  р.  робочий  день  в  важнійших 
галузях  промислу  зістав  ограничений  до  12  годин.  Опісля, 
по  цілім  ряді  инших  дрібних  реформ,  закон  з  1847.  р. 
допровадив  робочий  день  до  10  годин.  Через  той  час  по- 
степенно була  зорґанїзована  фабрична  інспекція,  спеціяль- 
ний  дерлшвний  орґан  для  впроваджсня  в  ллітє  фабричних 
:'.акопів  і  для  караня  за  їх  нарупіене.  Завдяки  дещо  неза- 
лежному середовшцу,  в  якім  ділали  анґлійські  інспектори, 
фабричні  закони  почали  входити  в  житє  всесторонно. 
(Справозданя  анґлійських  інспекторів  вперше  запізнали 
Европу  з  дійсним  пололїєиєм  робітничої  кляси  і  достарчили 
богато  матеріялу  д.іія  розслідлсеня  законів  капіталістично- 
го устрою). 


—  386  — 

Після  перших  іфоків  па  полі  (фабричного  законодав- 
ства слідуючі  коштують  в  порівнаню  менше  зусиль.  Сли 
прим,  законні  ограниченя  запроваджено  лиш  в  деяких  га- 
лузях промислу,  то  капіталісти  тих  галузип  стають  ся  сто- 
ронниками дальшого  розповсюднення  тих  законів  і  на 
инші  продукції,  бо  не  хочуть,  ш;оби  инші  капіталісти  мали 
над  ними  перевагу  в  нагромадікуваню  богацтв.  Так  само 
сли  в  наслідок  місцевих  условии  певна  часть  капіталістів 
мусить  вдоволитися  коротшим  робочим  днем,  ніж  инші,  то 
ті  капіталісти  неустанно  жадають  правного  унормованя  ро- 
бочого дня  для  цілого  краю  лиш  в  таких  границях,  ш;обп 
їх  конкуренти  стратили  перевагу  зглядом  них,  а  они  самі 
іцоби  нічо  не  стратили. 

Значіне  унормованя  робочого  дня  для  продукції^  є  слі- 
дуюче: оно  дає  можність  робітникам  жити  більш  свідомим 
житем  і  через  те  витворює  условини  для  поліпшеня  якости 
і  збільшеня  інтензивности  праці,  в  тоді  можливо  збільши- 
ти скорість  машин,  повірити  одному  робітникови  більшу 
їх  скількість,  ніж  давніш;е  і  т.  д.  Завдяки  тому  всему  скоро 
по  запровадженю  скороченого  дня  праці  показує  ся,  що 
денна  утрата  енергії  є  більш  корисна,  ніж  давнійше:  що 
12-годинниії  робочий  день  приносить  значніпшу  суму  пра- 
ці ніж  15  год.,  10-годинний  більше  ніж  12-годинний. 

Зріст  продуктивности  праці  годить  скоро  капіталі- 
стів з  законом  про  робочий  день,  бо  зиск  показує  ся  зви- 
чайно не  менший,  а  часом  навіть  більпшй,  нїж  давнійше. 
Впрочім  є  границя,  поза  котрою  скороченє  робочого  дня 
мусить  зменшити  надвартість,  бо  поза  певні  границі  ін- 
тензивність  праці  не  може  посунути  ся.  Трудно  сказати,  чи 
близше,  чи  дальше  тої  границі  лежить  8-годиннпй  робочий 
день;  в  кождім  разі  в  теперішних  суспільних  условинах 
він  лежить  близько  тої  граніщї.  (Рух  за  8-го  динним  днем 
розпочав  ся  в  50-тнх  роках  і  зміг  ся  особливо  від  1889  р.) 

З  початку  скороченє  робочого  дня  потягає  за  собою 
зменшене  браку  праці;  але  в  наслідок  скорого  зросту  ін- 
тензивности праці  те  зменшенє  є  лиш  часове:  вкоротцї  є 
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можливо  обійти  ся  при  давній,  або  ще  меншій  скількости 
робочих  рук. 

За  приміром  Анґлії  такояі  инші  капіталістичні  краї 
почали  запровадн^увати  в  себе  фабричні  закони.  Притім 
вплив  історичного  середовіща,  вплив  всесвітного  капіта- 
лізму на  прочі  краї  показує  ся  в  тім,  що  они  здобувають 
фабричне  законодавство  взагалі  лекпіе,  за  ціну  меншої 
боротьби,  так  само,  як  розвиток  капіталізму  відбуває  ся 
в  них  далеко  скорше. 

В  всїх  краях  фабричне  законодавство  огортало  крок 
за  кроком  ріжні  сторони  фабричного  житя.  Спершу  огра- 
ничувано  звичайно  працю  гкенщин  і  дітей.  Праця  дітей  до 
певного  віку  по  більшій  части  є  зовсім  заборонена.  Опісля 
в  декотрих  місцях  закон  ограничує  навіть  час  праці  для 
дорослих  мужчин.  (В  Росії  перший  крок  в  тім  напрямі  зро- 
бив закон  з  2.  червня  1897.). 

В  декотрих  місцях  закон. заборонює  нічну  працю  для 
женщин  і  дітей  (в  Швайцарії  також  для  мужчин,  з  виїм- 
ком, очевидно,  тих  підприємств,  в  котрих  техніка  продукції 
не  позволяє  на  перерви.)  Значінє  того  закона  є  очевидне: 
не  говорячи  вже  про  безпосередну  шкідливість  нічної  пра- 
ці для  здоровля,  творить  она  ще  жерело  розпусти  для  ро- 
бітничої кляси. 

Дальше,  в  многих  краях  закон  приписує  правило  що 
до  чистоти  в  робітнях,  що  до  їх  вентиляції,  що  до  средств 
осторожности  при  шкідливих  продукціях  і  небезпечних 
машинах. 

Як  жертви  нездорових  условии  праці,  гине  щорічно 
много  тисяч  людей;  але  тих  жертв  обчислити  не  можна 
—  мояша  про  них  числити  лшп  посередно,  з  величезної 
смертности  в  одній  або  другій  галузи  продукції.  Що  до 
скількости  людей  ранених  і  забитих  при  продукції  є  ста- 
тистика, і  для  держав  західної  Европи  навіть  досить  до- 
і.'ладна.  Показу(^.  ся  з  тої  статистики,  що  прим,  в  Німеччи- 
ні лиш  в  однім  році,  в  1894,  загальне  число  нещасливих 
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випадків  серед  робітників  виносило  216.000,  а  число  убрі- 
тпх  —  6.000;  около  3.000  були  раз  на  все  позбавлені  мож- 
ности  праці  в  наслідок  сильних  покалічень.  О  скільки 
валшими  в  практиці  є  закони  про  средства  охорони  перед 
нещасливими  випадками,  видно  прим,  з  слідуючого:  в  Ан- 
ґлії  в  р.  1874  на  желізних  дорогах  було  убитих  —  1  на 
320  робітників,  ранених  —  1  на  89  робітників;  в  р.  1894, 
коли  вже  істнували  деякі  закони  про  охорону  перед  небез- 
печними випадками  убитих  було  около  2%  разів  менше: 
1  на  796,  раненпх  маїше  2  рази  менше:  І  на  140. 

В  декотрих  краях  фабричне  законодавство  установ- 
лює відвічальність  підп]зпємцїв  за  нещасливі  випадки,  які 
лучають  ся  робітникам  при  праці. 

В  декотрих  краях  право  орґанізуе  убезпечене  робіт- 
ників на  случаи  хороби,  каліцтва,  старости,  деколи  з  обо- 
вязковою  участю  підприємця  в  касах  убезпеченя. 

Місцями  фабричне  законодавство  обовязує  проми- 
словців закладати  школи  для  дітей  і  т.  д. 

Загальний  економічний  застій  рільничого  господар- 
ства проявляє  ся  міяї  иншим  в  факті,  що  законодавча 
охорона  сельських  робітників  появляєть  ся  пізнійше  і 
впроваджує  ся  в  житє  в  далеко  менших  розмірах,  ніж  охо- 
рона промислових  робітників. 

в  розвитку  продукційних  сил  суспільства  правне  у- 
нормованє  условии  праці  має  величезне  додатне  значіне: 
перше,  приспішує  технічний  поступ  вїке  через  те  саме,  що 
побільшує  вартість  робочоі  сили,  завдяки  чому  заміна 
людськоі  праці  через  машину  стає  ся  кориснійшою  для 
підприємців;  по  друге,  оно  приспішує  концентрацію  капі- 
талу, бо  улег^іує  запібели  дрібних  підприємств,  котрим 
труднійше  перенести  більший  видаток  капіталу  на  робочу 
силу  і  на  ріжні  уліпшеня  условии  праці,  ніж  великим  під- 
приємствам; по  трете,  де/ржавна  опіка  позбавляє  кождий 
поодинокий  капітал  привілею  самостійного  орґанізатора 
продукціі,  і  четверте,  поліпшуючи  положене  робітників, 
витворює  красші  условини  для  їх  розвитку. 


5.   Головнійші  зміни  суспільної  психольоґії  в  добі  іуіаши- 

нового  капіталу. 

Зміни  в  суспільній  психольоґії,  котрі  заходять  в  добі 
машинового  капіталізму,  що  до  свого  характеру  є  вчасти 
продовженєм  тих  змін,  що  відбували  ся  в  попередній  добі, 
вчасти  ріжнять  ся  від  них  значно. 

Освобод/кенр.  одиниці  з  під  впливу  кайдан  формально- 
стий  і  авторитерів  одідичених  по  февдальних  часах  про- 
довжує ся  і  майїке  кінчить  ся  в  часах  маишнової  продук- 
ції. Не  потрібно  пояснювати,  що  це  відносить  ся  до  еле- 
ментів суспільства  складаючих  ся  з  підприємців.  Щож 
відносить  ся  до  продавців  робочої  си.ііи  (робітників),  то 
вяїє  самий  їх  перехід  від  давнійшої  механічно-впконуючої 
яка  що  до  свого  характеру  зблия^ує  ся  до  орґанізаторсь- 
кої,  потягає  за  собою  розширенє  ся  виднокруга  думки  і 
змагань.  Правда,  що  продуцент,  хоч  має  формальну  сво- 
боду розвитку,  однак  матеріяльну  свободу  має  дуже  малу. 
матерія.льна  можність  його  розвитку  дуже  незначна;  але  і 
ця  послідна  по  трохи  розппірює  ся  (робітничі  союзи,  фа- 
бричне законодавство,  підвпсшенє  заробітної  платні). 

Напрям,  в  якім  йде  зміна  в  психольоґії  двох  підста- 
вовпх  ґруп  суспільства  —  купуючих  і  продаючих  робочу 
силу,  є,  очевидно,  неоднаковий.  Перпіі  ск.тадаючи  по  тро- 
хи тягар  орґанізаторської  діяльиости  на  плечі  наємнпх 
спеціялістів,  починають  розвивати  ся  переважно  в  напрямі 
зуживаня;  другі,  відповідно  до  зростаючої  комплікації  сво- 
єї иродукційної  ролі,  розвивають  ся  головно  в  напрядгі 
продукційнім.  Ті  два  типи  розвитку  зміцнюють  ся  з  уп.ш- 
вом  часу  щораз  більше  в  взаїмиім  відношеню. 

Зріст  матеріялу  знаття,  на  котрідг  операє  ся  дальшіпі 
розвиток,  відповідає  загальттодгу  зростові!  продукції.  Піз- 
наиє  пртічин  явтпц  зростає  безперерітвно.  Натуральттий 
фетитттизі\г  тратить  всякий  г^угіт.  лииіають  ся  з  нього  лиш 
незначні  останки. 
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Товаровий  фетишизм  переховує  ся,  бо  дальше  істнує 
незорґанізованіїй  суспільнші  поділ  праці,  який  його  витво- 
рює. Однакож  той  фетишизм  не  в  однаковій  мірі  опановує 
психольоґію  двох  засадничих  суспільних  ґруп.  Він  задер- 
жує свою  повну  силу  лиш  серед  ґрупи  підприємств,  для 
котрої  незорґанїзованнй  поділ  іграцї  має  в  житю  найбільше 
і  безпосереднє  значінє,  матеріяльні  условпни  діяльності^ 
мають  форму  обмінної  власности.  а  боротьба  за  істнованє 
спроваджує  ся  чим  раз  більше  до  ряду  обмінних  процесів. 
Противно,  в  жптю  другої  клясп.  робітників,  щораз  більшу 
ролю  грають  зорґанізовані  форми  співробітніщтва  і  поділу 
праці,  котрі  в  наслїдок  своєї  простоти  не  ,їїишають  місця 
для  фетшпизму;  в  них  спільна  звязь  в  процесі  праці  в 
мпмраз  меншій  степенн  ослаблює  ся  взаїмною  боротьбою 
—  конкуренцією;  продукція,  а  не  обмін,  грає  переважаючу 
ролю  в  житю.  Звідси  походить  упадок  обмінного  фетшпиз- 
му серед  тої  ґрупи  суспільства. 

На  економічних  поглядах  тої  доби  буде  найлекніе 
розслідити  реформуючий  впліге  машинової  продукції 
на  суспільну  психольоґію. 

Для  Норта,  фізіократа,  А.  Сміта,  економіста  піз- 
нійшого  періоду  рукодільняної  доби,  характеристич- 
ним є  глубоко  переконанє,  ш;о  при  істнованю  свобід- 
ної  конкуренції  суспільство  повинно  тішити  ся  най- 
більшим добробутом,  ш;о  в  свобідній  боротьбі  особи- 
стих інтересів  творить  ся  "справедливий"  поділ,  в 
тих  часах  гце  дуже  мало  були  розвинені  і  не  досить 
ясно  виступали  відємні  сторони  розвиваючої  ся  си- 
стеми відносин.  Для  маси  безземельного  селянства, 
для  ВСІХ,  хто  стратив  давне  жерело  средств  до  житя. 
рукодїльня  була  добродійкою,  що  ратувала  їх  від  го- 
лодової  смерти.  Це  було  достаточнн]\г  матеріялом  для 
оптимістичних  поглядів  економістів-ідеольоґів  капі- 
талу —  на  нові  форми  поділу. 

Разом  з  великим  промисловп.ді  переворотом  при 
кінці  ХУНТ.  віку,  разом  з  розвитком  мапганової  про- 
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дукції  богато  змінило  ся.  Скоре  творене  ся  капіталі- 
стичної резервової  армії,  жорстокостп  праці  женщин  і 
дїтеп,  обниженє  заробітної  платні,  відрухові  бунти 
робітників,  істнованє  народного  богацтва  побіч  на- 
родного убожества  —  все  те  кидало  ся  в  очи  і  потре- 
бувало поясненя.  Економісти  не  могли  оминути  нових 
квестіп,  нових  загадок,  які  ставило  само  жите. 

Рівночасно  перед  економістами  в  Анґлії,  як  ідео- 
льоґами  капіталу,  стояла  такол^  чисто  практична  за- 
дача: вдержанє  занадто  великої  капіталістичної  ре- 
зервової армії  з  податків  для  бідних  за  дорого  кошту- 
вало буржуазію,  обтинало  додаткову  вартість  більше, 
ніж  буржуазія  того  хотіла.  Треба  було  зменшити  ті 
видатки  до  величини,  яка  в  діпсности  відповідалабп 
потребі  резервової  армії  для  капіталу;  в  тій  ціли  треба 
було  знайти  ідеольоґічні,  оскільки  це  було  можливо, 
наукові  підстави. 

Такі  були  суспільні  условини,  що  зродили  нау- 
кову діяльність  Роберта  Мальтуса.  Цей  економіст  (що 
до  свого  суспільного  положеня  —  протестантський 
піп)  примінював  до  нових  цілий  старі  аскетичні  ідеї. 
Він  проголосив  інстинкт  розмножуваня  за  причину 
всїх  суспільних  нещасть:  люде  йдуть  за  тим  інстинк- 
том і  їх  родить  ся  за  богато,  більше  нїж  може  вижи- 
вити  земля;  голод  виконує  засуд  над  людьми  і  без 
милосердя  карає  тих,  що  не  повинні  були  появити 
ся  на  світі  —  такою  є  воля  Провидіня,  такий  є  закон 
природи. 

Дійсність  достарчувала,  очевидно,  матеріялу  для 
тої  ідеї.  Приглядаючись  їкитю  поодинокого  господар- 
ства, молена  дул^е  часто  спостерегти  дїйсие  "надмір- 
не" т.  с  новідп()відаюч(^  маторіяльпнм  сродствам  ро- 
дини, розмнолі'уваис'ся.  Цей  висновок,  одерихпінні  з 
обсервації  над  пртіваттнімн  господарства !\гн.  треба  було 
лиш  перенести  на  ціле  суспільство.  —  а  цей  спосіб 
був  властивий  для  старих  бурлїуазних  економістів  — 
і  мальтузіянізм  був  готовий. 
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Але  чи  в  дійсности  природа  є  так  бідна,  що  не 
може  вигодувати  всіх  жиючих  людей  і  ще  більше  мі- 
ліонів?  Ні,  відповідає  Мальтус,  природа  є  безмірно 
богата  але  она  не  так  легко  ділить  ся  з  чоловіком 
своїм  богацтвом.  Хочби  його  боротьба  з  природою 
кінчила  ся  побідою  для  нього,  средства  до  жптя,  які 
чоловік  черпає  з  природи,  не  можуть  зростати  з  та- 
кою самою  скоростю,  як  число  людей.  Чоловік  неус- 
танно побіджає  природу,  але  чшфаз  дорозше  коштує 
його  кожда  слідуюча  побіда.  Днесь  хлібороб  стратив 
певну  скількість  працї,  щоби  видобути  з  свого  шматка 
землі  кавалок  хліба  для  родини;  пізнійше  родина 
збільшила  ся  і  мусить  він  видобути  подвійну  скіль- 
кість хліба,  але  в  тій  цїли  треба  стратити,  може  бути, 
три  рази  більше  праці,  як  давнійше.  Щоби  з  такого, 
самого  кавалка  землі  дістати  ще  таку  саму  скількість 
хліба,  як  давнійше,  на  це  треба  стратити  не  тілько 
само  працї,  але  більше,  як  давнійше. 

Правда,  що  розвиток  техніки  робить  працю  про- 
дуктивнїйшою,  але  не  може  здогонити  збільшеної  по- 
треби поживи. 

Припустім,  що  людність  краю  подвоює  ся  що  25 
літ.  (Мальтус  на  підставі  своїх  обчислень  не  вважає 
цей  термін  за  короткий).  Тому,  що  натура  людська  є 
(на  думку  Мальтуса)  незмінною,  нема  підстави  ожи- 
дати,  щоби  цей  термін  змінив  ся  з  уплпвом  часу. 

Так  отже,  коли  тепер  в  краю  є  1  міліон  людности, 
то  за  25  літ  буде  2  міліони,  за  50  літ  —  4  міліони, 
за  75  —  8  міліонів,  і  т.  д.;  в  протягу  250  літ  людність 
повинна  виносити  1,024  міліонів.  Притім  припустім, 
що  з  початку  добуває  ся  в  краю  100  міліонів  пудів 
збіжа,  по  100  пуд.  на  кождого. 

О  скілько  може  зрости  через  той  час  продукція 
средств  до  лштя?  з  розвитком  суспільства  продук- 
тивність ЗЄМ.ЛЇ  зростає,  але  на  думку  Мальтуса  це  вже 
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булоб  дуже  богато,  коли  кожде  нове  поколїнє  зуміє 
видобути  з  землі"  100  міліонів  пудів  більше,  ніж  попе- 
реднє. Мальтус  твердить,  щ,о  колиб  в  Анґлії  поступ 
рільніщтва  йшов  з  такою  скоростю,  то  крап  в  протягу 
кількох  століть  перемінив  би  ся  в  оден  город,  отже: 

в  протягу  25  літ  прод.  200  міл.  пуд.  по  100  п.  на  чол. 
50  "  "  300  "  '"  "  100  "  "  " 
75  "  "  400  "  "  "  50  "  "  " 
і  т.  д.  Тому,  ш;о  треба  100  пудів  на  кождого  чоловіка, 
то  очевидно,  часть  людности  буде  надмірною  і  чим 
дальше,  тим  більшою  буде  та  часть.  Та  часть  є  при- 
значена на  загибіль  —  через  голод,  хороби  і  инших 
причин. 

Так  ось  звідки  появився  чоловік  без  занятя:  на 
думку  Мальтуса  це  непотрібний  чоловік,  ко- 
трого родичі  не  повинні  були  видати  на  світ.  Отже  за- 
ключенє  попа  -  економіста  є  слідуюче: 

"Закони  природи,  що  рівночасно  є  законами  бо- 
жими, засудили  його  разом  з  родиною  на  голодову 
смерть  за  непослух  обявленим  заповідям". 

"Чоловік,  що  вродив  ся  в  світі  вже  переповненім, 
—  сли  він  не  одержує  средств  до  житя  від  родичів,  і 
сли  суспільство  не  потребує  його  праці,  —  такий  чо- 
ловік не  має  права  на  найменший  кусень  хліба.  Він 
не  повинен  знаходити  ся  там,  де  знаходить  ся:  при 
пишнім  столі  природи  неікга  для  него  місця  і  природа 
радить  йому  віддалити  ся". 

Звідси  два  практичні  заключеня: 

Перше,  чоловік  лиш  тоді  має  право  видати  на 
світ  дитину,  коли  знає  н  а  н  є  в  и  о.  що  зуміє  єї 
виживити.  В  противнім  случаю  чоловік  морально  зо- 
бовязаніїп  повздержати  ся  від  супруїкого  житя. 
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Друге,  всяка  добродійність  —  державна  і  при- 
ватна, не  має  найменшого  оправданя.  6  она  безунаї- 
точна,  бо  не  вздержпть  дїланя  "великого  закона  при- 
роди і  бога";  є  шкіднпва,  бо  лиш  перешкаджає  діла- 
ню  того  закона  і  дає  можність  непотрібним  людям  му- 
чити ся  дальше  на  землі. 

"Навіть  сли  простягне  ся  до  него  рука  приватної 
добродійности"  —  говорить  Мальтус  —  "то  інтереси 
людськости  вимагають,  щоби  та  поміч  була  дуже 
скупа.  З  тої  точки  погляду  війни,  епідемії,  хороби  — 
є  великими  добродійствами  для  людськости,  бо  увіль- 
няють ЄЇ  від  надмірної  людности". 

Так  отже  Мальтус  припускав,  що  надвишка  люд- 
ности, істнуюча  в  всіх  капіталїстичнпх  краях,  є  ре- 
зультатом абсолютного  перелюдненя,  що  повстає  во- 
на в  наслідок  фізіольоґічних  причин  і  скорше  чи  піз- 
нійше  стає  ся  конечною  при  всяких  условинах  су- 
спільного розвитку. 

Ці  понятя,  як  ми  вже  зазначилп,  є  слушні  в  від- 
ношеню  до  натурально-господарчих  суспільств  з  їх 
відсталою,  нерухомою  технїкою.  Але  сучаснпй  світ 
зі  змаганєм  -  до  неогранпченого  зросту  продукційнпх 
сил,  з  незвичайно  скорим  збільшенєм  ся  суми  суспіль- 
ного богацтва,  цей  світ  не  дає  підстави  до  говореня 
про  абсолютне  перелюдненє.  Сучасне  перелюднене  є 
услівне,  т.  є  має  свою  підставу  в  суспільних,  а  не  в 
загальних  біольоґічнпх  условинах  і  залеяаїть  не  від 
застою  технїки,  але  противно  від  скорого  поступу  тех- 
ніки при  даній  системі  відносин  мелаї  людьми. 

Про  надмірне  розмножуване  ся  не  може  бути  мо- 
ви в  кождім  разї  тепер,  коли  народне  богацтво  капіта- 
лістичних країв  зростає  далеко  скорше,  нїж  людність. 
коли  навіть  гірник  в  анґлійських  копальнях  вугля, 
оден  з  найліпше  оплачуваних  робітників  на  цілій  кулі 
земській,    одержує    в    виді    заробітної    платні   ^^Л-і 
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(47%)  всеї  витвореної  через  власну  працю  вартости 
(після  даних  з  1893.  р.).  Передовсім  ясно  виступає 
опшбочність  теорії  Мальтуса  в  таких  фактах,  як 
збільшене  ся  надмірної  людности  відразу  о  сотки  ти- 
сячів  людей  підчас  кріз,  і  зменшене  ся  ЄЇ  до  давних 
розмірів  в  протягу  двох  до  трох  лїт:  розмноїкуванє  ся 
не  може  плисти  такими  филями. 

Само  розмноя;уванє  ся  залежить  в  наших  часах 
від  потреб  продукції.  Притягаючи  до  продукції  велику 
масу  женш;ин  і  дітей,  капітал  поппрає  ранні  супруж^а 
і  дає  товчок  до  численного  розмножуваня  ся;  в  ре- 
зультаті показує  ся,  ш;о  ті  діти,  коли  доростуть,  ста- 
ють ся  непотрібні  для  продукції,  переходять  в  ряди 
надмірної  людности.  Напскорше  розмножує  ся  та 
часть  робітників,  котра  поберає  найгіршу  платню: 
найповільніш;е  та,  ш;о  має  найвисшу  платню.  Цей 
факт  потверджує  ся  через  велпку  масу  обсервацій  і  є 
в  очевидній  звязи  з  фактом,  ецо  іменно  в  низших, 
найпростїйших  і  найгірпіе  оплачуваних  видах  праці 
найбільше  є  розповсюднена  праця  н{енш;ин  і  дітей, 
сприяюча  розмноженю  ся. 

Наука  Мальтуса  про  конечність  "моральної  пов- 
здержміпвости"  низших  кляс  від  супруншго  жптя  зіста- 
ла  з  упливом  часу  заступлена  в  цікавий  спосіб  чер^ 
доктрину  "неомальтузіянїзму".  Припускаючи,  що 
"моральна  повздержлпвість"  є  доступна  лиш  для  не- 
многих виїмкових  натур,  неомальтузіянці  пропонують 
замість  того  средства  уживати  певних  медичних  спо- 
собів, за  помочю  котрих  оминає  ся  природних  наслід- 
ків любови.  Ця  наука  поширила  ся  досить  сильно  на 
Заході  в  протягу  послідних  ЗО — 40  років,  поширила 
ся  помимо  явних  суперечностий  з  загально-приня- 
тими  ііюральними  погляданні.  Она  знаходить  для  себе 
ґрунт  головно  серед  дрібної  і  почасти  середної  бургку- 
азії  і  приспіиіує  упадок  тих  кляс;  в  Франції,  де  ці 
кляси  є  дуїке  численні,  практика  неомальтузіянїзму 
викликала  навіть  ірізне  для  поступу  краю  вздержанє 
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зросту  людности.  Утопііїна  в  своїй  засаді  (думка,  що 
можна  усунути  суспільні  нещастя,  зменшуючи  лиш 
розмножуване  ся)  наука  неомальтузіянїзму  знаходить 
^гало  оборонпїв  серед  розвиваючих  ся  елг;ментів 
суспільства. 

Клясична  школа  буржуазних  економістів  закін- 
чила свій  розвиток  на  творах  Давида  Рікарда. 

Капіталіст  і  банкер,  що  жив  серед  досить  значно 
розвинених  условии  машпнового  капіталізму  в  Анґлії, 
Рікардо  докладнійше  і  обширнійше  розслідив  капіта- 
лістичну господарку,  ніж  хто  небудь  з  его  попередни- 
ків. Він  розбирав,  так  як  (»нп.  суспільні  відносний 
лиш  з  точки  погляду  інтересів  продукції.  Ось  як  ха- 
рактеризує його  оден  російський  автор  з  перед  50-тп 
літ: 

"Той  односторонний  напрям  доходить  у  Рікарда 
до  крайности...  Держави  вважає  ся  за  робітні,  в  ко- 
трих продукує  ся  богацтва;  чоловік  є  машиною,  що 
продукує  або  зуживає,  а  його  наїтє  є  його  капіталом. 
В  цім  страшнім  світі  всьо  мірпть  ся,  всьо  обчислює 
ся  —  і  економічні  закони,  як  фатальна,  неумолпма 
конечність,  рядять  явпщаші". 

Важна  наукова  заслуга  Рікарда  полягає  на  тім, 
що  він  в  своїй  економічній  аналізі  прпмінював  льо- 
ґічно  теорію  вартостп  праці;  це  позволяло  йому  між 
иншим  зрозуміти  і  впсказати  протплежність  клясових 
інтересів,  котрого  вчасти  не  розуміли,  і  котре  вчасти 
затирали  його  попередники. 

Метода  Рікарда  є  виключно  дедукційна:  за  ви- 
хідну точку  він  бере  розвинені  капіталістичні  відноси- 
ни, за  основну  пружину  людських  чинностий  вважає 
особистий  інтерес  і  пояснює,  як  в  таких  условпнах 
повинні  уложити  ся  людські  відносини. 

Після  Рікарда  вартість  товарів  залежить  від  не- 
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ресїчної  скількостії  влолїєної  в  них  праці".  В  топ  спо- 
сіб вартість  творить  ся  при  продукції  і  на  рп- 
нок  товар  появляе  ся  з  означеною  вартостю.  Звідси 
заключене,  що  вартість  товару  розкладає  ся: 
на  заробітну  платню,  зиск  і  рент.  Три  кляси  осіб  — * 
капіталіст,  землевласник  і  робітник  —  ділять  межи 
собою  витворену  вартість.  При  поділі  сли  одному  ді- 
стане ся  більиіе,  то  другому  менше.  На  цім  полягає 
зазначена  Рікардом  протплелшість  клясових  інтере- 
сів. (Після  поглядів  Сміта,  ціна  товарів  складає 
с  я  з  заробітної  платні,  зиску  і  ренту;  зріст  котрої  не- 
будь  части  може  відбувати  ся  не  конечно  коштом 
иншої.) 

Рікардо  перший  дав  наукову,  хоч  не  зовсїім  ви- 
кінчену, а  в  декотрих  подрібностях  навіть  не  зовсім 
правдиву  теорію  ренту.  Суть  єї  є  слідуюча. 

Рент  є  заплатою  за  користанє  з  сил,  котрі  приро- 
да дає  за  дармо:  люде,  ш;о  загорнули  монополь  на  зе- 
млю і  ЄЇ  природні  богацтва,  беруть  данину  з  суспіль- 
ства в  виді  ренту.  Найгірші  ґрунта  заняті  під  управу 
не  дають  вгке  ренту,  лпш  зиск  з  вложеного  в  землю 
капіталу  (абсолютний  рент  не  істнуе  д./ія  Рікарда). 
Ґрунта  більше  урожайні  приносять  більше  понад  зви- 
чайний процент  зпску;  надвпшка  з  зиску  творить 
рент.  Стп  земля  не  дає  навіть  звичайного  зпску  з 
влоїкеного  капіталу,  тоді  покидає  ся  управу  тої  зе- 
млі. Сли  навіть  гірии*  ґрунта  дають  більпіе  як  звпчай- 
нші  зиск,  тоді  приступає  ся  до  управи  ще  менше  уро- 
жайних, через  нікого  не  занятих  ґрунтів. 

З  упливом  часу  в  наслідок  зросту  людности  по- 
треба житєвих  середників  —  продуктів  землі  —  збіль- 
піує  ся,  бо  без  тих  предметів  ул\итя  обійти  ся  най- 
труднійше.  Зачтніають  управляти  що  раз  то  гірші 
ґрунта,  вкладати  чимраз  більше  капіталу  в  ті,  що  вже 
були  заняті  під  управу.  В  наслідок  того  рент  з  упли- 
вом часу  зростає. 
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Рівночасно  збільшує  ся  також  заробітна  платня: 
Она  залежить  від  вартостп  необхідних  средств  до  жп- 
тя;  а  ці  средства  —  передовсім  хліб  і  мясо  —  ста- 
ють ся  чшфаз  дорозші  з  збільшенєм  ренту;  в  той 
спосіб  заробітна  платня  в  гропіех  росте,  сли  навіть 
потреби  робітників  не  розвивають  ся. 

Рівночасно  зі  зростом  ренту  і  заробітної  платні 
зиск  мусить  зменшувати  ся.  Сли  два  учасники  поділу 
беруть  для  себе  більше,  то  для  третого  —  для  капі- 
таліста —  лишає  ся  менше.  Це,  після  Рікарда,  є  при- 
чина постепенного  обнпжуваня  ся  проценту  зиску. 
(Другої,  головнїйшої  причини  обнпжуваня  ся  процен- 
ту зиску  —  відносного  зменшуваня  ся  змінного  капі- 
талу —  Рікардо  не  бачить). 

Заробітну  платню  Рікардо  розслїдив  менше  влуч- 
но, ніж  рент.  Так  само,  як  Сміт,  він  вважає  заробітну 
платню  за  вартість  працї.  Тимчасом  праця  сама  через 
себе  означує  вартість  инших  товарів  і  вартости  мати 
не  може;  вартостю  даної  скількости  працї  моглаби  бу- 
ти лиш  така  сама  скількість  працї,  і  за  10-годинну 
працю  требаб  давати  продукт  10-годинної  працї;  при- 
тім була  би  неможлива  додаткова  вартість.  Буржуаз- 
ним економістам  взагалі  не  вдалося. дійти  до  понятя 
про  робочу  силу,  про  те,  ш;о  купує  ся  не  пра- 
цю, лиш  можність  працї,  силу  робітника. 

Що  відносить  ся  до  висоти  заробітної  платні,  то 
Рікардо  установив  загальне  право,  назване  опісля 
"желїзним",  після  котрого  заробітна  платня  з  невели- 
кими колибанями  держить  ся  позему  цін  необхідних 
средств  до  житя.  Як  підставу  того  права  він  кладе  на- 
уку Мальтуса  про  розмножуване  ся.  При  кождім  під- 
висшеню  заробітної  платні  понад  норму  необхідних 
средств,  робітники  зачинають  розмножувати  ся  скор- 
ше, бо  супружа  стають  ся  частїпші,  смертність  мен- 
ша. Збільшене  розмножуваня  ся  витворює  скоро  над- 
мірну людність,  подача  робочих  рук  зачинає  перевис- 
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шувати  попит,  і  заробітна  платня  спадає  понизите 
позему  необхідних  средств  до  житя.  Тодї  голод  і  хо- 
роби,  убиваючи  надмір  робітників,  запроваджують 
знова  рівновагу  межи  иошітом  і  подачею. 

Закон  заробітної  платні  Рікарда  є  неправдивий 
під  тим  зглядом,  що  не  припускав  загального  і  стало- 
го ЄЇ  підвисшеня,  яке  залежить  від  зміни  позему  зви- 
чайних потреб  робітника,  але  витворює  для  неї  н  е- 
змінну  норму.  Ще  більше  фалшиве  є  основанє  то- 
го закона  на  теорії  Мальтуса;  зміна  капіталістичної 
резервової  армії  з  одної  сторони  і  ступінь  свідомо- 
сти  продаючих  робочу  силу  на  робочім  ринку  з  дру- 
гої сторони  —  це  є  дійсні  условини,  від  котрих 
залежить  висота  заробітної  платнї. 

До  суми  наукових  заслуг  Рікарда  в  питаню  про 
заробітну  платню  вчислює  ся  також  звернене  ним  у- 
вапі  па  факт,  що  машини  мусять  погіршувати  поло- 
жене працюючих. 

Загальний  погляд  Рікарда  на  економіку  є  ста- 
тичний (стійний),  так  само  як  в  Сміта:  капіталістична 
система  відносин  здає  ся  йому  досконалою,  можли- 
вою в  дальшім  житю  людськости:  це  погляд  зовсім 
природний  для  буржуазного  економіста  —  ідеольоґа 
капіталу. 

В  засаді  індівідуалїстичної  психольоґії,  що  про- 
являє ся  в  теоріях  економістів-клясиків,  лежать  су- 
спільні відносини,  означувані  як  "незорґанізований 
суспільнті  поділ  праці",  і  котрі  проявляють  ся  в  об- 
міні, в  конкуренції.  Але  в  капіталістичнім  суспіль- 
стві розвивають  ся  такол\  иниті  відносини  —  звязь 
простого  співробітництва  і  зорганізованого  поділу 
праці,  котрі  істнують  в  граніщях  кождого  поодино- 
кого господарства,  звднуючи  його  продуктивних  чле- 
нів. На  ґрунті  таких  звязий  повстає  пнита  пспхольо- 
ґія,  що  найвчасін'йше  виступає,  в  фор^^і  т\гетпіто  роз- 
виненій, в  теоріях  гпколтт  утопістів. 
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Утопісти  піддавали  острій.  сне])і'ічніп  крптпцї 
сучасний  їм  суспільний  устрій.  Представляючи  яскра- 
во відемні  його  сторони,  онп  протиставили  їм  свої 
ідеали  і  предкладали  широкі  пляни,  котрих  здійснене 
повинноби  ущасливити  людскість. 

До  перших  утопістів  можна  зачислити  учасника 
французької  революції  Ґракха  Бабефа  (СгасЬиз 
ВаЬоеиї).  Він  зорґанїзував  комуністичний  заговір,  я- 
кий  скінчив  ся  цілковитим  пораженєм  і  смертю  са- 
мого Бабефа  і  многих  його  ііриклонників. 

По  пораженю  в  кровавій  боротьбі,  утопійний  на- 
прям приберає  нові  форми  і  зовсім  міфний  характер. 
В  Сен  Сім  о  на  з  його  "новим  христіяпьством" 
утопійні  ідеали  висловлені  ш;е  досить  неясно.  Він 
припускає,  ш;о  релігія  буде  тою  силою,  яка  перебудує 
світ  в  дусі  братерства,  усуне  поділ  суспільства,  нерів- 
ність і  боротьбу. 

Карло  Фуріє  далеко  віфазніще  і  яснїш;е 
представив  свої  ідеали.  Він  дав  скінченіш  фантастич- 
ний малюнок  будучої  держави  розуму,  подрібно  отт- 
сав  нормальну  орґанїзацію  п]зоду'кції  і  поділу  ("фа- 
лянстерії").  Не  мояїна  не  завважити  тут,  яку  величез- 
ну владу  мали  істнуючі  відносини  над  таким  умом,  як 
Фуріє.  В  орґанїзації  "ідеального"  поділу  Ф>фіє 
призначує  для  праці  5  з  12  частий  цілого  продукту; 
для  капіталіста  4  части  і  д.іія  талану  З  части.  Одержує 
ся  досить  поважну  норму  додаткової  вартости  —  40%. 

Р  о  б  є  р  т  О  в  є  н.  що  жив  в  Анґлії  серед  більше 
розвинених  економічних  відносин,  ніж  французькі 
утопісти,  виступив  вже  як  ріиіучпп  противник  щзиват- 
ної  власноети  і  прихильник  спільної  продукції.  Так 
як  прочі  утопісти  він  ясно  малює  свої  ідеали,  бо  сто- 
їть все  таки  на  тій  самій  вихідній  точці  —  припускає, 
що  ідеї  самі  через  себе  можуть  переробити  жптє.  Але 
він  вільний  від  релігійного  місттщпзму,  властивого 
Сен-Сімоновп.  і  від  фільософічних  фантазій,  що  ха- 
рактеризують Ф>фія. 
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Утопіпність  нової  школи  ясно  видно  з  средств, 
котрі  ока  предкладала  для  здїпсненя  своїх  ідеалів. 
Сен-Сімон  числив  на  силу  релігії.  Фуріє  і  Овен  по- 
кладали горячі  надії  на  співчутю  і  співучасти  "силь- 
них цього  світа",  починаючи  від  королів,  а  кінчаючи 
на  великих  капіталістах. 

Енергічний  Анґліець  і  досвідчений  практик-під- 
прпвмець,  Овен  пробував  нераз  в  житю  здійснити  свої 
ідеї.  Він  припускав,  що  при  помочи  закладаня  кому- 
ністичних стоварииіень  можна  осягнути  переміну  цьо- 
го суспільного  устрою  на  кращий;  він  самий  .з  при- 
ватних, головно  своїх  власних,  фондів  закладав  такі 
товарпства.  Ці  підпривмства  все  кінчили  ся  пора- 
женєм. 

Одною  з  ва/кнїйппіх  історичних  заслуг  Овеиа  є 
його  становіпце  до  питаня  про  робочий'  день.  Він 
запровадив  в  своїй  фабриці  скорочений  робочий  день 
і  в  той  спосіб  прпчинпв  ся  богато  до  розповсюдненя 
ідеї  про  конечність  скороченя  робочого  дня.  Він  був 
одним  з  перших,  що  виступав  в  обороні  вмішуваня 
ся  правительства  в  ту  справу  і  брав  живу  участь  в 
агітації  в  четвертім  десятилітю  мпнувиїого '  віка  за 
законним  ограниченєм  робочого  дня. 

Утопісти  периіі  впровадили  до  літератури  ідею 
змінності!  суспільних  форм.  Фурів.  а  ще  вчаснійше 
Базар,  ученик  Сен-Сімонп.  представляли  в  своїх  тво- 
рах постепенну  зміну  форм  суспільства.  Але  утопісти 
не  пробували  звязати  своїх  ідеалів  з  бігом  історично- 
го розвитку,  не  пробували  доказати,  іцо  неустанна 
змита  суспільних  форм  мусить  допровпдити  до  здій- 
сненя  їх  власних  ідеалів.  їх  ідеали  були  відірвані  від 
дійсности. 

Утопісти  стояли  так  далеко  від  економічної  нау- 
ки свого  часу,  що  з  почптку  не  мали  на  ню  жадного 
вітливу. 
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Розвиток  великої  машіїнової  продукції,  заострю- 
ючи  до  остаточностп  дїлапє  конкуренції,  приспішує 
руїну  дрібно-б^фжуазннх  підприємств.  Прпбпраючп 
яскравпГі  і  боліснпп  характер,  цеп  процес  бурить  дав- 
ну спбкіГіно-консервативну  психольоґію  дрібно-бур- 
жуазних елементів  суспільства  і  викликує  з  їх  сторо- 
ни ряд  спроб  в  цілп  оборони  власного  економічного 
істнованя.  і  перешкодженя  великому  капіталовп  в  йо- 
го змаганю  до  пролета ризації  дрібних  вптворцїв. 
Представителями  того  напряму  суспільного  житя  були 
дрібно-буржуазні  економісти. 

Подібно  як  дрібна  бу]:>;куазія  заГвгає  в  капіталі- 
стичній системі  середнє,  переходове  місце  межи  го- 
ловними суспільнтпі  клясамп.  так  само  еконої^пчні 
погляди  дрібно-буржуазної  школи  загогають  під  пев- 
ним ЗГЛЯДО.ДГ  посереднє  ]\гісце  межи  старою  а  новою 
політичною  економією. 

с  і  с  м  о  н  д  і  був  завзятим  ворогом  великого  ка- 
піталістичного промислу.  Більше,  як  инші.  він  вка- 
зував і  підчеркав  відемні  сторони  впроваджуваня  ма- 
шин. Дрібні  фор^пі  продукції  булп  ідеалові  Сісмон- 
дого.  Тому-ж  що  свобідна  конкуренція  провадить  до 
їх  заглади.  запевнюючи  цілковиту  побіду  великому 
промисловп  і  машинам.  Сісмонді  енерґічно  повставав 
проти  свобідної  конкуренції  і  конечно  від  правитель- 
ства вимагав  вмішаня  ся  в  ту  справу.  В  чім  іїіієнно 
полягало  те  вмішуване  ся,  він  ясно  не  означив. 

Та  сторона  поглядів  Сісмондого  —  ідея  конечної 
помочи  для  дрібної  продукції  проти  ве.шкої  —  була 
не  лиш  утопіпною  (здійснити  ЄЇ  вже  не  було  мож- 
ности),  але  і  реакційною  (задержане  розвитку  вели- 
кої продукції  булоб  задержанєм  розвитку  суспіль- 
ства). 

Інтересні  під  зглядом  історичним  є  погляди  Сіс- 
мондого па  про^гис.іові  крізп.  Після  його  думки  они  по- 
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ходять  з  ораку  рівноваш  межи  продукцією  і  з  ужива- 
нєм.  Цей  брак  відповідного  відношеня  є  вислїдом  ве- 
ликого промислу,  котрпп  з  одної  сторони  надзвичайно 
розшіфює  продукцію,  з  другої  сторони  зменшує  сред- 
ства купна  мас  людности,  руйнуючи  своєю  конкурен- 
цією дрібних  витворцїв  і  заступаючи  робітників  через 
машину.  Глубшої  причини  —  незорґанїзованє  су- 
спільної продукції  —  Сісмонді  не  спостерігає. 

П  р  у  д  о  н,  подібно  як  Сісмонді,  розсліджував 
суспільне  господарство  з  точки  погляду  дрібної  бур- 
жуазії: як  автор  пшроких  і  скомплїкованих  плянів 
перетвореня  суспільних  відносин  в  дусї  рівности,  є 
він  рівночасно  наслїдником  давних  французьких  уто- 
пістів (ріяшить  ся  від  них  тим,  щ;о  на  місце  "братер- 
ства", він  ставив  "взаїмність".  засаду  обміну.) 

Утопіпні  пляни  Прудона  відзначають  ся  більшою 
льоґікою  і  навіть  зовнїшною  практичиостю.  Побіч 
стараня  о  вратованє  заникаючої  дрібної  продукції  ви- 
ступає в  них  змаганє  приверненя  зпролетаризованіп 
части  людности  сї  давну  економічну  самостійність. 

Прудон  припускав,  щ;о  головна  причина  еконо- 
мічної залежности  робітничої  кляси  лелшть  в  сучасній 
орґанїзації  обміну  і  кредиту.  Витворець  є  змушений 
все  шукати  за  ринком  для  товарів  і  часто  чекати  дов- 
го на  збут;  в  наслідок  того  дрібні  продуценти  не  ви- 
держують котп^уренції  і  легко  тратять  средства  про- 
дукції; комуяї  раз  так  лучило  ся,  то  для  нього  нема 
вже  ратунку  серед  істиуючих  відносин,  він  вже  не 
моїке  стати  ся  самостійним  продуцентом  —  кредит 
істнує  лиш  для  маючих. 

Отже  треба  зорганізувати  обмін  і  кредит  в  той 
спосіб,  шіоби  з  одної  сторони  дрібний  продуцент  ^ІІГ 
все  одержати  достаточну  пожичку  на  застав  витворе- 
ного товару,  в  наслідок  чого  часовий  брак  збуту  не 
буде  руйнуваь  ного  підприємства,  з  другої  сторони  — 
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щобії  зорґанїзовашіп  кродіїт  достарчз^вав  кождому  ро- 
бітниковп  средств  на  власне  підприємство.  Тоді*  всї 
будуть  малимп  капіталістами  і  запанує  постепенно 
гармонія  інтересів. 

Для  осягнення  тпх  цілий  треба  заложити  народ- 
ний банк,  в  котрім  кождий  продуцент  мігби  одержати 
за  свій  товар  посвідчене  його  вартости.  Такі  посвід- 
ки курсували  би  :ме/ки  членами  банку,  як  гроші;  ниьш 
молаїабп  платити  за  товари:  це  бу.шби  народні  гроші. 
Серед  таких  условии  не  буде  бракувало  капіталу  для 
провадженя  дрібних  підприємств.  Фонди  банку  будуть 
розширювати  ся  і  дадуть  ]\гожність  орґанїзованя  без- 
платного кредиту  для  робітників,  що  хочуть  розпо- 
чати власне  підпрпє]\гство. 

Свої  плянп  пробував  Прудон  здійснити  в  прак- 
тжц;  проби  скінчили  ся  цілковитою  неудачію. 

Корінь  утопії  Прудопа  лежить  в  тім,  що  він  спо- 
дівав  ся  усунути  економічні  протплежиостп  виключно 
через  орґанїзацію  обміну  і  кредиту;  тимчасом  ці  про- 
тилежности  випливають  з  иезорґанїзованя  цілої  про- 
дукції. Прим,  надпродукція  і  крізи  не  були-би  зовсім 
усунені  через  здійснене  проектів  Прудопа. 

Окрім  цего  сама  історія  засудпла  на  неудачу 
всякі  спроби  піддержаня  дрібної  продукції  проти  ве- 
ликої в  економічній  боротьбі,  бо  ця  послідна  розви- 
ває без  порівнаня  висше  продуктивність  праці. 

Погляди  Прудона  через  довший  час  тішили  ся 
величезною  симпатією  серед  робітничої  людности 
Франції. 

Це  походить  звідси,  що  Франція  є  краєм  дрібно- 
буржуазної психольоґії.  Найчисленнійшу  клясу  в  тім 
краю  творять  дрібні  землевласники  (они  числять  там 
кілька  міліонів).  котрі  з  конечности  мусять  мати  дріб- 
но-бурж^уазний  склад  дрюк.  Зовсім  природно,  що  і 
робітники,  що  також  походять  з  дрібної  буржуазії  і 
їкили  серед  неї,  переняли  ся  на  довіннй  чаг  еї  погля- 
дами і  змаганяьга. 
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Чим  ясніГшіе  показує  ся  протилежність  в  житю 
практпчнпх  інтересів  ріжних  суспільних  ґруп.  з  тпм 
більшою  завзятостю  виступають  в  взавшіїї  боротьбі 
ґрупові  ідеольоґії.  з  упливом  часу  на  кляспчну  школу 
економістів,  що  виросла  в  атмосфері  розвиненого  про- 
ииіслового  і  торговельного  капіталу  Анґлії.  почали 
нападати  також  ідеольолі  велпко-буржуазних  кляс. 
так  в  Анґлії.  як  і  в  инпніх  краях. 

Так  отже  в  добі  боротьби  за  збіжеві  закони,  які 
попирали  анґлійське  хліборобство,  еконо^гісти.  що 
стоя.ш  по  стороні  великих  землевласників,  піддали 
строгій  критіщі  теорію  свобідної  конкуренції,  і  в  ]\Ш0- 
гих  случаях  дуже  влучно  вказували  на  єї  слабі  сто- 
рони. 

Навіть  для  про^гнслового  капіталу  в  краях  мен- 
иіе  розвинених,  ніж  Анґлія.  теорії  клясичної  пшоли 
були  під  многими  зглядаі\ит  невідповідні. 

На  початку  ХТХ.  столїтя  для  повстаючого  нііугець- 
кого  капіталїзму  конкуренція  розвиненого  анґліпсь- 
кого  щзомислу  була  дуже  тяжка.  Гвобода  торговлі  бу- 
ла правдивою  переипчодою  для  поступу  німецького 
промпслу.  Треба  було  створити  сприяючі  обставини 
діяльности  для  німеньких  капіталістів. 

Л  ї  ПІ  т  предложив  старий  вппробований  спосіб 
меркантилїстів  —  протекпіонїзм.  високі  цлові  тарифи. 
Лїшт  МУСІВ  притідг  вести  боротьбу  з  лїберальною  по- 
лїтичною  еконо]\іією.  яка  ]\гала  иелгало  прихильників 
в  Нїмеччинї.  Були  то  по  більшій  части  представп- 
телї  торговельттого  капіталу,  для  котрого  свобода  тор- 
говлї  в  ^гногих  випадках  п  пожадана. 

Головна  думка  Лїшта  була  слідуюча:  "цілпю  еко- 
номічної політики  повитпіо  бути  цілковито  ріжносто- 
ронний  розвиток  прод^т\'ш*йттх  сил  краю".. 

З  цеї  засади  він  робить  заключенс.  що  коли  в 
краю  повстап  витворчий  промпсл.  а  його  розвитковп 
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шкодить  загранична  конкуренція,  тоді  треба  охорони 
власних  підприємців  від  нерівної  боротьби  —  охоро- 
ни за  помочію  високого  цла.  Це  буде  невтдне 
для  одного  або  для  двох  поколінь:  будуть  мусїли  ку- 
пувати дорого  лихі  краєві  продукти,  замість  добрих 
і  таних  заграничних  товарів.  Але  за  те  слідуючі  по- 
колїия  будуть  користувати  ся  розвиненим  промислом. 
Цла  повинні  зменшувати  ся  постепенно,  пдобп  краєві 
підприємці'  не  тримали  ся  все  тої  самої  низької  тех- 
ніки; колиж  вони  вже  будуть  здібні  вести  конкуренцію 
з  заграничними  капіталістами,  тодї  правительственна 
опіка  повинна  усунути  ся  зовсїм  і  зробити  місце  сво- 
бідній  торговлї. 

в  топ  спосіб  Лїшт  в  своїй  боротьбі  з  ттголою 
свобідної  конкуренції  стає  вже  до  певної  степени  на 
історичній  точці  погляду,  на  точці  погляду  роз- 
витку. 

в  міру  того,  як  горизонт  буржуазної  економічної 
науки  розширює  ся  поза  гранрптї  анґлїиського  капі- 
талізму і  в  міру  того,  як  дїйсні  відносини  ріжних  кра- 
їв, в  тім  числї  і  Анґлії.  змінювали  ся  в  процесї  роз- 
витку, для  буржуазних  економістів  було  чи]\фаз  труд- 
нїйше  вдержати  ся  на  давній  статичній  (постійній) 
точці  погляду:  само  житє  змутпувало  їх  хоч  в  части 
прпшіати  ідею  розвитку. 

В  четвертім  ДЄСЯТИ.ЯЇТЮ  минувшего  віка  в  Анґлії. 
а  в  пятім  в  Німеччині  иовталя.  "історична"  піколя 
буржуазної  політичної  економії.  Найбільше  онп  роз- 
винула ся  в  Німеччині.  Славнїйіииі\ги  єї  представите- 
лями були  Рошер.  Кнїс.  Гільдебранд. 

В  своїй  критицї  давних  доктрин,  з  точки  погляду 
сучасного  німецького  капіталу,  ті  економісти  вже 
не  боронили  понятя  свобідної  конкуренції,  але  твер- 
дили, що  ліберальний  устрій  допровадить  до  найбіль- 
шого розвитку  продукції  і  найліпшого  подїлу.  В  при- 
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стосованю  ідеї  розвитку  до  економіки  та  школа  була 
як  найбільше  уміркованою.  Ось  головні  засади,  кот- 
рих она  боронила  в  науцї. 

Економічний  устрій  не  в  чимось  незмінним:  в  він 
здібний  до  розвитку.  Тому  то  треба  досліджувати  йо- 
го історично,  а  не  лпш  статистично,  в  його  змінах,  а 
не  лиш  таким,  яким  він  в  в  даній  хвилї,  або  як  пред- 
ставляє ся  в  абстрактнім  понятю  економіста.  Метода 
ПОЛІТИЧНОЇ  економії  повинна  бути  індукційною,  голов- 
но статистичною.  Розсліджуючи  народне  господар- 
ство, треба  брати  його  як  зложену  цїлість.  а  не  як  су- 
му приватних  господарств;  не  є  отже  слушне  при- 
міненє  до  народного  господарства  заключень  одержа- 
них з  дослідів  над  приватним  господарством,  як  то 
зробили  Сміт,  Рікардо  і  ннші.  Опісля  прн  економічних 
дослїдах  треба  брати  під  увагу  залежність  народного 
господарства  від  инших  сторін  суспільного  житя  — 
від  політики,  звичаїв,  пануючих  ідей  і  т.  д.  Треба 
таконї  відречи  ся  поглядів  старих  економістів,  неначе 
би  в  економічній  дїяльностп  чоловік  руководив  ся 
лиш  особистим  інтересом:  треба  брати  під  увагу  та- 
кож иний  чинники,  прим,  моральне  чуте. 

Однак  ті  погляди  не  є  під  кождим  зглядом  кро- 
ком вперед  в  порівнаню  з  клясичною  школою  Сміта  - 
Рікарда.  І  так  нрпім.  втягнене  до  обмінного  господар- 
ства пниніх  товчків  в  економічнім  лштю  осіб,  окрім 
особистого  інтересу,  іменно  сил  морального  характе- 
ру —  лнит  зат(^іуніюп  аналїзу:  в  дїйстюсти  для  чисто 
альтруїстичних  чувств  нема  місця  в  обміннім  лаїтю; 
є  они  звязані  і  можуть  проявляти  ся  лиш  в  виїмкових 
случаях.  До  чувств  і  мотивів  чисто  егоїстичних  треба 
би  додати  лиш  дуже  їм  споріднені  суспільно- 
е  ґ  о  ї  с  т  и  ч  и  і,  або  клясові,  які  дїйсно  яскраво  про- 
являють ся  в  економічнім  житю  і  мають  в  його  роз- 
витку велике  значіне. 
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Більше  льоґічно  і  всестороііно.  НІЖ  школа  "істо- 
рична", перепровадив  історичну  точку  погляду  в  еко- 
номічній науці  Р  о  д  б  є  р  т  у  с  -  Я  ґ  є  ц  о  в. 

БогатпГі  пруський  юнкер,  і  якийсь  час  міністер, 
Родбертус  був  вдїйсности  ідеольоґом  німецьких  аґра- 
ріїв  свого  часу.  Цему  зовсім  не  перечить  відтінок 
свого  рода  економічного  радикалізму,  який  знаходимо 
в  творах  Родбертуса.  Виступаючі  яскраво  в  житю 
Німців  протилеяшости  межи  інтересами  ш;е  на  пів 
февдальних  землевласників  а  інтересами  капіталістів 
могли  легко  витворити  в  ідейних  представителях  пер- 
ших з  тих  ґруп  склонність  до  енерґічної  критики,  а 
інтереси  робітничоі  кляси.  що  тоді  ш,е  не  стояли  в  та- 
кім яскравім  противеньстві  до  інтересів  аґраріїв,  були 
доброю  точкою  опору  для  такої  критіши.  Пррітім  еко- 
номічний раднкаліз.ді  Родбертуса  майяіе  що  не  стосус 
ся  до  його  безпосередно  критичної  програми.  В  ана- 
лізі економічних  відносин  Родбертус  операв  ся  в  цїло- 
сти  па  теорії  вартости  Рікарда.  Особливо  важне  істо- 
ричне значінв  мають  досліди  Родбертуса  в  квестії  по- 
ділу народного  доходу  межи  суспільними  клясами. 

Народний  дохід,  після  Родбертуса.  ділить  ся  на 
заробітну  платню  і  на  "рент  взагалі"  (т.  є  продукт 
додатковий).  Родбертус  признає  так  як  і  Рікардо. 
що  заробітна  платня  залежить  від  вартости  необхід- 
них для  робітника  житввих  средств:  але  розглянувнти 
факти,  Родбертус  доходить  до  инших  заключень  що 
до  заробітної  платиї,  ніж  Рікардо. 

Рікардо,  припускаючи,  за  приміром  Мальтуса, 
що  продуктивність  рільничої  праці  обнижує  ся  в  про- 
цесі розвитку,  заключав  з  того,  що  підвпсшене  гро- 
шевої заробітної  платні  є  конечне:  вартість,  а  з  нею 
і  ціни  житевих  средств,  витворюваних  головно  в 
рільничім  господарстві,  повинні  підвисшувати  ся. 
Але  Родбертус,  операючись  на  зроблених  перед  ним 
досьвідах  і  на  сучасній  йому  аґрономічній  науцї,  до- 
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казував,  що  такий  погляд  є  зовсім  хибний:  також  в 
сельськім  господарстві  продуктивність  працї  не  обни- 
жує  ся,  але  підвпсшуе  ся,  так  як  і  в  перетворчім 
промпслі,  хоч  не  так  скоро.  Звідси  випливає  конеч- 
ність безнастанного  обнижуваня  вартости  робочюї 
си.ш.  В  тон  спосіб  відносна  участь  робітничої  кляси 
в  народнім  доході'  зменшує  ся  в  міру  технічного  по- 
ступу, а  "''рент'"  і^ростае.  Нерівномірність  в  поділі 
зміцнюєть  ся. 

В  тім  зрості  нерівномірности  поділу  бачить  Род- 
бертус  головну  суперечність  капіталістичної  систе^ш 
і  жерела  всіх  иншпх  протпвеньств.  Така  власне  дум- 
ка леилггь  в  основі  його  теорії  кріз.  дужо^  подібної  до 
теорії  Сісмонда.  Безнастанний  зріст  розмірів  продук- 
ції, що  йде  разом  з  зглядним  обниженєм  ся  заробіт- 
ної платні,  мусить  допровадити  до  нарушеня  рівно- 
ваги межи  подачею  і  попитом  товарів  на  ринку  а 
силою  купна  народу:  товарів  на  ринку  є  далеко  біль- 
ше, ніж  може  купити  весь  нарід,  серед  котрого  го- 
ловним споживцем  є  робітнича  кляса.  Тоді  вибухає 
кріза.  В  той  спосіб  Родбертус,  так  як  і  Сісмонді,  не 
доходить  до  головної  причини  надпродукції  —  незор- 
ґанїзованого  характеру  суспільного  поділу  праці, ^  а 
задержує  ся  на  причині  другорядній;  тимч? сом  навіть 
цілковите  усунене  тої  причини,  при  істнованю  обмін- 
ної кокуренції.  не  перешкодилоби  повстаню  надпро- 
дукції. 

В  справі  ґрунтового  ренту  Родбертус  висказує 
ся  в  слідуючий  спосіб.  В  рільництві  змінний  капітал 
є  відносно  більший,  як  в  инших  галузях  промислу, 
отя{е  і  додаткова  вартість  с  впсша:  єї  надвипша  за- 
мінює ся  в  ґрунтовь'й  рент.  Цей  погляд  с  оснований 
на  фальинівім  прн.міненю  теорії  вартости  праці:  в  до- 
бі капіталу  ціни  поодиноких  товарів,  в  тім  числі  і 
збіжа.  не  залежуті.  и  р  я  м  (»  від  варки^тн  праці,  і  ко- 
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либ  не  було  ґрунтового  ренту,  то  продукція  збіжа, 
помимо  більшої  надвартостп,  прпносплаби  після  за- 
кона конкуренції  лпш  звпчапнпп  зиск. 

Важною  заслугою  Родбертуса  є  Гюго  досліди 
історичного  розвптку  суспільних  форм.  Історично-  фі- 
льософічні  погляди,  що  творять  основу  тих  праць,  є 
дегцо  неясні.  Часом  здає  ся.  що  він  готов  признати, 
що  правні  відносини  залежуть  від  продукціїїнпх  — 
прим,  говорить  він,  що  "ідея  права  і  економічна  ко- 
нечність від  давна  йшли  рука  в  руку";  але  в  біль- 
шостп  випадків,  противно,  він  склонниГі  пояснювати 
економічно-суспільниГі  розвиток  через  розвиток  прав- 
иої  ідеї,  в  своїй  розвідці  о  переходї  від  чистого  не- 
вільництва до  кольонату  він  стоїть  радше  на  першій 
точцї  погляду,  і  твердить,  іцо  цей  перехід  був  вислі- 
дом  технїчного  поступу  в  рільніпітві.  Він  виказав  та- 
кож, що  також  саме  невільництво  вимагає  певного 
розвитку  продуктивности  працї.  що  оно  можливе  лиш 
в  народів  рільничих. 

Процес  розвитку  людности  представляє  собі  Род- 
бертус  в  слідуючий  спосіб,  в  добі  невільництва  — 
перший  степень  розвитку  —  ие  лиш  знаряди  і  мате- 
ріяли,  але  і  самий  робітник  творить  приватну  влас- 
ність і  капітал.  В  добі  нає^шої  щзацї  —  друпш  сте- 
пень —  робітник  вже  не  є  приватною  власностю,  не  є 
капіталом,  не  має  капіталу,  не  може  бути  самостійним 
продуцентом  і  в  наслідок  того  в  дїйсности  не  є  сво- 
бідним;  в  той  спосіб  наємна  праця,  після  Родбертуса. 
є  лиш  новою,  злагодженою  фор-люю  невільництва. 
Третий  степень  характеризує  Родбертус,  як  колектив- 
ну суспільну  власність  средств  продукції  і  остаточне 
освободженє  витворців  від  матеріяльної  залежностп. 
Перехід  до  того  степеня,  повільний  і  постепенншт, 
повинен,  після  Родбертуса,  здійснити  ся  в  менше  або 
більше  віддаленій  будучностп  —  прим,  за  500  лїт; 
а  силою,  яка  його  здійснить,  буде  держава  —  харак- 
теристична черта  світогляду  Родбертуса. 
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Окрім  загальних  технічних  комбінацій  Родбер- 
тус  пропонував  такоїк  практичну  програму  реформ  на 
напблизшу*  будучність.  Пересякла  духом  уміркованя 
з  одної  сторони,  а  вірою  в  могучість  дерясави  з  дру- 
гої сторони,  ця  програма  відзначає  ся  рівночасно 
крайною  утопійностю.  Вся  суть  тої  програми  заклю- 
чав ся  в  слідуючім.  Тому,  що  основною  причиною 
суспільних  нещасть  є  безнастанне  зменшуване  ся 
участи  робітничої  кляси  в  доході  народу,  держава 
повинна  цьому  перешкодити.  Она  повинна  означити 
законом,  яку  часть  вартости  випродукованого  товару 
треба  віддати  робітникови,  яку  —  властителеви  капі- 
талу, землї  (в  тім  всїм  не  булпби  пошкодовані  аґра- 
рії,  котрих  би  вратовано  від  відносного  зменшуваня 
ся  ґрунтового  ренту  в  зага.яьній  сумі  народного  дохо- 
ду, яке  вїке  тодї  можна  було  завваяшти) .  Для  здїйсне- 
ня  того  пляну  правительство  повинно  докладно  озна- 
чити вартість  працї  колїдого  продукту  і  пильно  слі- 
дити за  зміною  тої  вартости.  Легко  собі  представити, 
з  якими  величезніши  трудностями  і  небезпеками  для 
держави  було  би  злучене  впровадїкуванє  в  житє  по- 
дібного проекту. 

Погляди  ГенрогоДїкорджа  (Непгу  Сеог^е) , 
творять  до  певної  міри  противеньство  до  поглядів 
Родбертуса.  Ідеольоґ  скоро  розвиваючого  ся  проми- 
слового капіталу  Злучених  Держав,  Генрп  Длюрдж 
під  многими  зглядами  відтворює  науку  фізіократів: 
як  тамті  виступали  проти  привілеїв  висшпх  рільничих 
кляс,  так  і  він  виступає  проти  ґрунтового  ренту  і  про- 
ти приватного  володїня  землею  взагалї.  Практична 
програма  Лжор;іжа  є  о  много  рпднкалын'пша  від  про- 
грами фізіократів:  він  ікадає  не  "одного  ґрунтового 
податку",  але  віддачі  землї  в  посїданє  народовп  — 
націона.иїзації  землї.  Серед  буржуазних  кляс  Амери- 
ки а  головно  Аііґ.іїї  теорія  Дліорджа  знайшла  мно- 
гих прихильників. 
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Коли  давна  політична  економія  в  своїм  иосте- 
пеннім  роувитку  перестає  служити  інтересам  суспіль- 
ної ґрупп,  котрої  ідеольоґп  поло/кплн  підвалини  для 
тої  наукп,  ТОДІ  відділила  ся  від  неї  бічна  галузь,  ко- 
трої характеристичну  цїху  творить  якраз  служба  тидг 
інтересам. 

Потреба  фалшованя  науки  повстала  доперва  в 
наших  часах.  Економісти,  що  привикли  поклішувати 
ся  на  ''вічні  закони",  відкриті  їх  попередникамп,  по- 
чули, що  ті  закони  змінюють  свій  характер  і  напрямі 
діланя  на  людські  уми.  Невзрушимість  давних  еконо- 
мічних законів  затемнила  ся,  показало  ся.  що  є  они 
законами  лиш  для  певного  періоду  розвитку,  що  є 
они  сзшеречні.  Тоді  настав  час  для  вульґарних  еко- 
номістів. В  їх  руках  наука  сталась  запереченвм  нау- 
ки. Ми  наведемо  кілька  прпмірів. 

Теорія  вартости  праці  Петті-Рікарда  вчить,  що 
вартість  товару  залежить  від  скількости  влоїкеиої  в 
иі]\і  праці.  Звідси  анґліГіські  утопісти  витягнули  заклю- 
ченє,  що  заплатою  за  працю  повинна  бути  вартість 
цілого  продукту  (це  блуд  опертий  на  зміптаню  праці 
з  робочою  сплою:  робітник  щзодав  не  свою  працю,  а- 
ле  робочу  силу,  тому  то  в  капіталістичних  відносинах 
він  повинен  одержувати  вартість  робочої  сили,  а  не 
вартість  продукту  своєї  праці).  Цего  заключеня  не 
були  всилї  повалити  вульґарні  економісти,  що  також 
не  вміли  відріжнити  праці  від  робочої  сили.  Тоді  они 
почали  заперечувати  навіть  саму  теорію  вартости 
працї. 

Коли  в  Анґлії,  після  законного  установленя  12- 
годинного  робочого  дня,  суспільно-економічний  роз- 
виток впдвигнув  зчерги  справу  дальшого  ограниченя 
робочого  часу,  тоді  більшість  підприємців  твердила, 
що  їх  інтереси  потерплять,  сли  подібний  закон  буде 
ухвалений.  "Наука",  в  особі  професора  політичної 
економії  Сеніора,  сейчас  вистушіла  з  твердженєм,  що 
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весь  зиск  лежить  якраз  в  послідніп  дванадцятій  го- 
дині робочого  дня. 

Сеніор  розумував  дуже  просто.  Припустім,  що 
полотно,  яке  ткач  виробить  в  протягу  12-го динного 
дня,  коштує  7  руб.  20  коп.;  отже  через  кожду  годину 
виробляє  ся  полотна  за  60  кой.  Але  капіталіст  видав 
на  прядиво  і  знаряди  6  руб.,  на  плату  для  робітника 
йде  60  кой.;  зиск  виносить  60  коп.  Очевидно,  що  той 
зиск  витворено  в  послідній  12  годині,  і  сли  усуне  ся 
той  зиск,  то  фабрикантови  не  лишить  ся  нічого. 

Сенїор  цілком  забувай,  що  наново  витво- 
рена через  робітника  вартість  рівнає  ся  не  7  руб. 
20  коп.,  а  лиш  1  руб.  20  коп.,  бо  6  руб.  це  вартість 
матеріялів  і  знарядів.  котрі  входять  як  складова  часть 
в  вартість  товару  - —  полотна.  В  той  спосіб  в  одній 
годині  витворює  ся  нової  вартости  лиш  за  10  коп.; 
сли  отже  день  зменшить  ся  о  одну  годину,  а  платня 
остане  ся  та  сама,  то  зиск  зменптить  ся  лиш  о  10  коп. 
і  буде  виносити  50  коп.  замість  60  коп.  В  са^іій  річп. 
коли  на  12  годин  фабрикант  дає  робітникови  знарядів 
і  матеріялу  за  6  руб..  то  на  одну  годину  потрібно  того 
всього  за  50  коп..  а  на  11  годин  за  5  руб  50  коп. 
Разом  з  60  коп.  заробітної  платні  буде  6  руб.  10  коп.: 
це  сума  видатків  капіталіста.  Витворить  ся  товару  о 
Уі2  мениіе.  як  давніще  т.  є  не  за  7  руб.  20  коп..  але 
за  6  руб.  60  коп.  Отїке  зиск  —  6  р.  60  к.  менше  6  р. 
10  коп..  є  50  коп.  Тимчасом  Сенїор  припускав  оче- 
видно. и;о  і  при  1 1 -годиннії^і  робочім  дні  матеріялів 
і  знарядів  вийде  тілько  само,  ищ  давнїи^е.  за  6  руб.: 
тоді  зиску  не  булоби  зовсім. 

Вульґарна  економія  між  инипім  все  старала  ся 
винайти  рі/кного  рода  моральні  оправданя  для  зиску 
капіталіста.  Звичайним  оправдапєм  було,  що  зиск  є 
нагородою  для  капіталіста  за  його  "повздерлиивість". 
Капіталіст  ^п'гби  проїсти  і  пропити  свій  капітал,  але 
він   повздержус   ся   від  того   і   зуллівас   продуктивно 
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свій  капітал,  і  тим  приносить  користь  для  суспіль- 
ства. Отже  його  повздерлаивість  є  заслугою,  котру 
треба  винагородити. 

В  дїйсности  поодпнокпй  капіталіст  мігбп  розтра- 
тити свій  ^  капітал,  але  чи  може  це  зробити  к  л  я  с  а 
капіталістів ?  Для  них  капіталові  є  средствапро- 
д  у  к  ц  і  ї.  розтратити  їх  всіх,  т.  г.  замінити  на  пред^^гети 
зужитя  є  рішучо  иемоя{лпво;  бо  хто  купив  би  ті  сред- 
ства, колиб  ціла  кляса  була  "марнотратною"?  І  вза- 
галі дивним  в  твердити,  що  чоловік  "визначав  ся 
повздержлпвостю".  коли  він  уживав  свого  ]\гавтку  в 
цїлп  одержаня  зиску. 

Щоби  схарактеризувати  становіпце  вульґарної 
політичної  економії  зглядом  робітників  ми  наведемо 
цитат  з  одного  французького  економіста. 

"В  політичній  економії  робітник  не  є  нічим  ин- 
шим.  лиш  головним  капіталом,  нагромадженим  через 
край,  що  дав  средства  на  науку  і  повний  розвиток 
с,Ш  робітника.  В  відношеню  до  продукції  богацтв. 
робітника  треба  вважати  за  ^^іашину,  на  будову  ко- 
трої видано  якийсь  капітал,  що  зачинає  приносити 
проценти  від  часу,  як  робітник  зачинає  бути  пожиточ- 
ним чинником  промислу". 

Ще  дальше  посувається  оден  з  російських  апо- 
льоґетів.  Основуючись  на  науковій  теорії,  яка  твер- 
дить, що  надвартість  залежить  від  надвия^ки  суспіль- 
но-продукційної  праці  над  працею,  що  витворює  сред- 
ства житя  для  продуктів,  вій  говорить:  "робітник,  або 
робоча  худоба,  без  сумніву  витворює  більше  продук- 
тів, ніж  виносить  кошт  хлібодавця,  і  в  той  спосіб  ви- 
творює додаткову  вартість  на  однакових  підставах 
з  людською  робочою  силою...  Прим,  в  протягу  поло- 
вини робочого  дня  кінь  покриває  певну  часть  своєї 
вартостп  грошевої  разом  з  видатка^пі  на  своє  удер- 
жане.   а  друга  половина  даної  праці  іде  в   цілостп 
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на  корпеть  хлібодавця,  і  в  топ  спосіб  творить  для  не- 
го надвартість".  Замінивши  в  топ  спосіб  робочу  ху- 
добу в  продуктивну  суспільну  клясу,  ш,о  не  рілшпть 
ся  в  діпсностп  від  наємних  робітників,  поширює  він 
опісля,  зовсім  послідовно,  цю  льоґіку  і  на  мапшну, 
і  твердить,  що  ''при  заступлсню  робітників  через 
машину  нема  навіть  мови  про  утрату  переваги,  ш;о  є 
злучена  з  висше  згаданим  пріфодним  даром  людсь- 
кої робочої  сили  (т.  є  здібностию  до  вптвореня 
вартости  в  процесі  праці;  після  него,  очевидно,  і 
машини  "працюють").  Тут  обмінний  фетишизм  до- 
ходить до  такої  остаточностп,  ш;о  стає  ся  майже  про- 
тилежіпім  еаі\го]\іу  собі  —  стає  ся  природни^г  фетп- 
ииїзмом. 

Під  впливом  загального  економічного  розвитку  і 
розвитку  економічних  наук,  школа  вульґарної  апо- 
льоґії  їкіусіла  уступити  місце  школі  компромісу.  Пред- 
ставителями нової  школи  були  в  більшій  части  про- 
фесори політичної  економії,  люде,  що  з  огляду  на 
своє  походженє  з  середного  суспільного  стану,  пси- 
хольоґічно  були  найбільше  склонні  виступати  як  реч- 
ники компромісового  змаганя.  Економісти  менше  уго- 
дового  відтінку  надали  новій  школі  неслушну  назву 
"катедер-соціялісти"  (соціялісти  з  катедри);  а  сама 
ця  школа  називає  себе  "реалістичною",  "суспільно- 
роформаторською",  "історично-етпчною"  і  т.  д.  Назва 
"катедер-реформаторів"  найкраще  означувалаби  на- 
прям тої  школи. 

В  всіх  т(ч»р(^тичних  і  засадпичих  твердженях 
катедра.п.иі  реформісти  дуж'е  мало  ріжиять  ся  від  ні- 
мецької ісіоричної  пп^оли  з  40  років  шпіувшого  сто- 
лїтя.  Богато  з  них  припускає  в  пиірииїх  розмірах 
моипіість  історичної  зміни  суспільних  форм.  Многі 
;;  ІІ1ІХ  і;.іад\гь  пагу  на  екопомічно-орґанїзаторське 
зііачіис  зпгплык»-  державних  інтересів  — силу,  що 
II  о  І!  11  І!  II  ;і.     м  о  ;і.'  є    і  X  о  ч  є    здїйсінгги  жаданя  су- 
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спільної  справедливости,  а  не  змаганя  клясові.  Біль- 
шість з  нпх  прпшісуе  велику  ролю  в  суспільнім  еко- 
номічнім житю  ^іоральнпм.  альтруїстичним  чувствам 
(звідси  назва  тої  ніколи  "історично-етична"). 

В  своїх  практичних  програмах  катедральні  ре- 
формісти представляють  велику  ріжнородність  погля- 
дів. Реалісти  є  сторонникамп  суспільних  реформ;  але 
тому,  що  як  раз  на  тім  полї  ця  школа  в  найбільшій 
степени  виступає,  як  школа  компромісів,  отже  є  зов- 
сім зрозумілим,  пдо  в  справі  реформ  ріжні  предста- 
вптелї  тої  школи  заходять  неоднаково  далеко.  Деко- 
трі є  зовсїм  консервативні  ш;о  до  своїх  ідеалів,  прпм. 
Брентано,  Гельд,  Шмолєр,  инші,  прим.  Ваґнер.  збли- 
жують ся  дещо  під  тим  зглядом  до  утопістів,  відкла- 
даючи лпш  здійснене  своїх  "державно-соціялістич- 
них"  ідеалів  до  дуже  далекої  будуччини,  а  в  теперіш- 
ности  уважають  за  можливе  ограничити  ся  до  певних 
уміркованпх  реформ  на  полї  фабричного  законодав- 
ства. 

Беї  реалїстп  згоджують  ся  під  тим  зглядом.  що 
треба  признати  за  нормальну  таку  суспільну  орґанї- 
зацію.  що  лучить  найбільшу  продукцію  з  справед- 
ливим поділом.  Але  що  ііменно  є  "справ ед.)іпви^г  поді- 
лові" —  що  до  того  погляди  реалістів  ріжнять  ся. 

Прим.  Шмолєр  припускає,  що  справедливий  по- 
діл повинен  дати  кождому  "після  заслупі".  Під  "за- 
слугою" розуміє  він  найріжнороднійші  понятя:  че- 
сноту, знане,  працю,  навіть  капітал  (т.  є  властиво 
працю  нагромадженя  капіталу;  гляди  роздїжі  о  почат- 
ковім і  капіталістичнім  нагромадженю.)  Ідеалом  су- 
спільного устрою  є  для  ІПмолєра  суспільство,  що 
"представляє  драбину  ріжних  степенів  суспільних, 
але  з  легким  переходом  від  одного  степеня  до  дру- 
гого". Це.  очевидно,  бувби  дуже  сталий  устрій,  бо 
кождий  низший  щабель  бувби  вдержуваний  на  своїм 
місці  через  напір  впсппіх  щаблів. 
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На  думку  Брентапа  не  те  є  ненормальним  в  су- 
спільних відносинах,  що  праця  стала  ся  товаром,  але 
те,  що  она  не  є  таким  самим  товаром,  як  инші;  що 
продаючий  робочу  силу  не  знаходить  ся  в  однакових 
відносинах  в  риночній  конкуренції  з  купуючим.  Отже, 
після  Брентана.  потрібно  такої  зміни  условии,  при 
котрих  положене  обох  сторін  на  ринку  булоби  одна- 
кове; це  осягнути  можна  через  орґанїзацію  продаю- 
чих робочу  силу  в  заводові  юнії,  на  взір  анґлійських 
юній.  Обовязком  правительства  є  улегчувати  орґанї- 
зацію таких  союзів,  або  принаймні  не  перешкаджати 
їм.  Коли  як  продаючий  робочу  силу  буде  виступати 
не  одиниця,  але  заводова  юнія  (союз),  тодї  услівя 
виміни  будуть  рівні  і  в  результаті  одержить  ся  спра- 
ведливий поділ.  Отже  незорґанїзованє  продукції  як 
цілість  не  є  для  Брентана  основною  причиною  тих 
противенств,  о  котрих  усунене  йому  ходить. 

Инші  реалїсти,  прим.  Адольф  Ваґнер,  припису- 
ють далеко  більше  значіне  ніж  Брентано  безиосеред- 
ному  мішаню  ся  деряшви  до  орґанїзації  продукції. 

Взагалї  реалістична  школа  положила  немалі  за- 
слуги в  обговореню  лшогих  віддільних  економічних 
справ  методою  історично-статистичною. 

В  обсягу  абстракційно-економічної  теорії  ми  му- 
симо ще  звернути  нашу  увагу  на  дуже  розповсюд- 
нену  в  наших  часах  серед  представителїв  катедри  на- 
уки о  вартости,  знану  під  назвою  "теорії  кінцевої  у- 
житочности".  Цеї  теорії,  з  причини  еї  надзвичайної 
комплікації,  не  мол^емо  в  цім  місці  докладно  обяснити, 
звернемо  нашу  увагу  лиш  на  саму  еї  суть  в  слідую- 
чий спосіб.  Продукт  має  для  чоловіка  цю  або  пишу 
"субєктивну  вартість";  ця  вартість  залежить  від  у  ж  п- 
т  о  ч  н  о  с  т  II,  яку  даний  продукт  иредстав.ияе  для  да- 
ної особи.  Коїкдий  чоловік  субєктивно,  після  своєї 
думки,  оцінює  даний  товар  після  його  улаїточности  і 
тоді   обчислює,  що  він  може  жертвувати,   щоб  цеп 
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товар  набути.  Таку  оцінку  і  таке  порівнанс  роблять 
при  обміні  і  купуючий  і  продаючий,  причім  "субек- 
тивна  вартість"  товару  для  колодого  є  инша;  через 
конфлікт  мелш  обома  "субєктивними  вартостями"  то- 
вару означує  ся  його  обєктивна,  дійсна  обмінна  вар- 
тість. Якрім  способом  чоловік  в  своїй  субєктивній  0- 
цїнцї  може  порівнувати  ріжні  товари  і  яким  способом 
ряд  субєктпвних  оцінок  одного  товару  через  купую- 
чих і  продаючих  і\іол:е  догфовадити  до  утворепя  ся  об- 
ективної  обмінної  вартостп  товару  —  це  пояснює  ся 
за  помочю  оригінального  понятя  "кінцевої  улшточно- 
сти"  і  ріжних  еї  пояснень;  але  всього  того  не  можна 
коротко  пояснити,  і  тому  ми  перейдемо  до  виказаня 
недостач  основної  точки  погляду,  па  котрій  Джевонс, 
Менґер,  Бем-Баверк  і  ішпіі  збудували  цілу  теорію 
"кінчевої  ужпточности". 

Чоловік  родить  ся,  жиє  і  розвиває  ся  в  суспіль- 
стві, а  не  поза  ним,  отже  психольоґія  одиніщї  мусить 
конечно  залелтти  від  суспільного  середовища,  в  ко- 
трім утворила  ся.  І  субєктивна  оцінка  товарів  мусить 
конечно  повстати  в  залеяшости  від  суспільних  усло- 
вии. Продаючий,  або  купуючий  в  своїх  субективпих 
оцінках  не  можуть  не  піддавати  ся  цінам,  що  істну- 
ють  на  ринку  обєктивно,  незалежно  від  його  волі,  так 
що  они  означать  субєктивну  оцінку  в  безпорівнаня 
більшій  степени,  ніж  відворотно,  в  величезній  біль- 
шости  випадків  одиниця  взагалі  не  може  дати  оцінки 
хосенпости  одного  або  другого  товару,  і  потреба  ці- 
лої маси  викрутів,  щоби  говорити  про  "субєктивну 
вартість",  яку  представляє  прим,  для  міліонера-капі- 
таліста  метер  продаваного  ним  дешевого  перкалю,  а- 
бо  для  убогої  модистки  дорогий  капелюх,  котрого  во- 
на не  Ъюл^е  носити,  або  для  столяра  домовина,  яку 
він  робить  без  згляду  на  свій  особистий  уяшток.  Тео- 
ретики субєктивної  вартости  мусїли  утворити  дійсну 
схолястпку,  щоби  розповсюдпити  свою  науку  на  всі 
дійсні  випадки  обмінної  оцїнкрі. 
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Теорія  субєктивної  вартості!  переносить  нас  з 
поля  обміну  до  таємниць  внутрішного,  духового  житя 
людей,  і  факти,  доступні  для  простого  обєктивного  до- 
сліду пояснює  фактами  недоступними  для  нього,  по- 
яснює видиме  невидимим. 

Це  основна  хиба,  що  робить  цю  теорію  безужи- 
точною  для  наукової  праці  економіста. 

На  цім  ми  закінчимо  цеп  зовсої  неповний  пере- 
гляд економічних  поглядів  машинового  періоду. 

6,  Процеси  суспільного  розвитку  і  занепаду  в  добі  маши- 
нового капіталізму. 

Конкуренція,  що  випливає  з  незорґанїзованя  про- 
дукції, остаєть  ся  все  одною  з  сил,  що  змінює  суспільні 
відносини;  в  добі  машинового  капіталізму  дїланє  тої  сили 
стає  ся  більше  —  спроваджує  ся  не  лиш  до  явищ  кон- 
центрації капіталу,  але  створює  ріжнородні  і  скомплї- 
к'овані  процеси,  почасти  в  напрямі  розвитку,  почасти  в 
тгапрямі  упадку  суспільних  продукціпних   сил. 

Побіч  цеї  сили  виступає  ще  одна.  Змаганє  купуючого 
робочу  силу,  щоби  купити  якнайтанше,  і  змаганє  продаю- 
чого, щоби  продати  ЄЇ  якнайдорозиіе.  стираючись,  витво- 
рюють цілий  ряд  змін,  котрих  суть  спроваджує  ся  до  роз- 
витку або  упадку  кляси  продаючої  робочу  силу,  до  полїп- 
итеня  або  погіритеня  ї»гатеріяльнпх  ■ —  а  за  ними  також 
всяких  инших  условии  їх  житя. 

Передше  ува/кали  ту  силу  за  осібний  поодинокий 
вішадок  "конкуренції"  купуючого  і  продаючого,  т.  є 
їх  боротьби  при  акті  обміну.  Але  в  добі  машинового 
капіталізму  та  приватна  форма  коНК)фенції  приберає 
особливший  характер  і  особливиїе  значінє  в  лштю  су- 
спільства: особливинні  характер  полягає  на  тім,  що 
ан'іаі'опїзм  купуючого  і  продаючого  робочу  силу  роз- 
тягає ся  не  ЛІПИ  на  їх  обмінні  зносини,  але  і  на  цілу 
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ідеольоґію.  отже  на  дуже  богато  житввіїх  проявів  на 

ріжшіх  полях  суспільного  процесу;  особливше  зна- 

чінє  проявляє  ся  в  цілім  ряді  нових  суспільних  форм, 

іцо  повстають  з  того  антаґонїзму  (клясові  орґанїза- 

ції.  фабричне  законодавство  і  т.  д.). 

Під  чшфаз  сильнїпшпм  дїланєм  тих  двох  висше  вка- 

:]аних  суспільних  сил  боротьба  з  пріфодою  взагалі"  щшй- 

^те  такий  шалено  скорий  хід.  якого  не  знала  жадна  з  по- 

передних  суспільних  формацій. 

а)  К  р  і  з  п. 

Елементарна  сила  конкуренції  вироджує  змаганє  ка- 
піталістичної продукції  до  безграничного  розширеня  ся. 
Підприємець  не  може  оперти  ся  тому  змаганю;  не  може 
остати  ся  по  заді  в  розшіфеню  підприємства  і  в  розвива- 
ню  своєї  технїки:  бо  інакше  він  бувби  побитий  в  їеонку- 
ренції  через  инших.  енергічніпших  капіталістів. 

Продукуючи  на  продаж,  капіталіст  очевидно  розу- 
міє, ш;о  зовсім  безхосенним  є  розшіфювати  продукцію, 
коли  нема  де  збути  товару.  Але  побіч  того  він  розумі^;;. 
ш;о  с  ли  він  сашпі  зменшить  продукцію,  то  це  не  принесе 
йому  жадної  користи:  це  не  змінить  загального  положеня 
на  ринку,  бо  він  сашпі  має  мало  значіня  на  ринку;  на  тім 
лиш  зискають  його  конк\фенти,  котрі  з  тим  більшою  кори- 
стю будуть  розшїфювати  свої  підприємства;  і  сли  навіть 
ринки  покажуть  ся  недостаточні.  то  власне  його  підприєм- 
ство, як  менше,  }тіаде  скорше  в  наслідок  обниженя  цін. 
Окрім  цего  капіталіст  числить  на  те,  ш;о  разом  з  обниже- 
нєм  цін  буде  розширювати  ся  збут,  і  що  збільшена  про- 
д^тстігвність  праці  в  його  підщзпємстві  сама  витворить  для 
себе  ринок. 

Скоре  розипфенг;  п]~)одукиії  в  всіх  підприємствах 
скорше  чи  пізнійше  провадить  до  капіталістичної  надпро- 
дукції. 

Капіталістична  продукція  витворює  товари,  т.  є  про- 
луї.тп  на  ринок,  на  продаж.  В  той  спосіб  зростаюча  про- 
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;;>кція  означає  зростаючу  подачу  товарів  на  ринку,  отже  в 
пілп  нормального  перебігу  це  вимагає  відповідно  зроста- 
ючого попиту.  Сли  попит  на  продукти  не  відповідає  розмі- 
рам їх  продукції,  сли  лишає  ся  по  заді  в  порівнаню  з  нею, 
то  її  наступає  обниженє  цін,  при  котрій  весь  суспільний 
продукт  вчасти  продає  ся  понизите  вартости,  вчасти  не 
продає  ся  зовсім.  Звичайний  шлях  продукції  находить  по- 
важну перешкоду:  величезна  більшість  підприємств  по- 
носить страти. 

Але  яким  способом  це  можливе,  щоби  попит  на  ринку 
і!а  г.сї  капіталїстіїчні  продукти  був  низіиий  від  подачі? 

Суспільна  продукція  не  лиш  пошіфює  ся,  але  це 
поширене  відбуває  ся  з  пдораз  більшою  скоростю,  бо  при- 
чина того  зросту  —  конкуренція  —  дїлає  з  ш,ораз  біль- 
иіою  силою,  в  міру  того,  як  капітал  вичерпує  істнуючі 
ринки,  і  як  стає  ся  чиьфаз  трудніш;е  шукати  за  новими. 
Тимчасом  зміни  в  попитї  відбуваються  після  иишого  за- 
кона. 

Попит  в  капіталїстичнім  суспільстві  залежить  не  пря- 
мо від  істнуючої  потреби  в  членів  суспільства  тих  або  ин- 
іиих  продуктів,  але  від  сили  їх  купна.  Обмінне  суспільство 
в  противенстві  до  натурального,  признає  лиш  таку  потре- 
бу, ікотра  є  злучена  з  можностю  заплати  за  єї  заспокоєне. 
Завдяки  тому  в  капіталістичнім  суспільстві  є  можливе  і 
вдїйсности  так  буває,  що  прим,  надзвичайна  потреба  збі- 
жа  серед  людности  істнує  побіч  браку  попиту  на  збіїке: 
продукт,  витворений  в  надмірній  скількости,  псує  ся  без- 
хосенно  в  ишіхлїрах,  бо  ті,  що  єго  потребують,  не  мають 
средств  на  його  заплачене. 

В  відноиіетио  до  попиту,  розвиваюча  ся  капіталістич- 
на продукція  виказує  дві  суперечні  тенденції:  одна  є 
скерована  до  сталого  збільшеня  попиту,  друга  —  до  його 
змениіеня.  Одна  випливає  з  таких  фактів,  як  обншкенє  цїн 
в  наслїдок  поступу  техиїки,  іцо  робить  продукти  доступни- 
]\гп  для  широкого  круга  ^купуючих,  —  як  зріст  змінного  ка- 
піталу і  додаткової  вартости,  залел^ний  від  загального  роз- 
ширеня  ся  продукції,  ищ  означає  збілілиеиє  сил  кушіа  в 
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ріжнпх  клас.  — -  як  винахід  нових  ринків  і  т.  п.  В  основі 
дрзтої  тенденції  лежить,  з  одної  сторони  постепенне  змен- 
шуване ся  дрібної  буржуазії  і  кляси  капіталістів  в  міру 
концентрації  підприємств,  вшшранє  дрібніппшх  і  слаб- 
піпх  через  більших  і  спльніпших;  з  другої  сторони,  за- 
ступлене робітників-впконавцїв  через  машини,  зменшу- 
ване ся  в  порівнаню  числа  осіб,  що  беруть  участь  в  продук- 
ції і  одержують  заробітну  платню;  одно  і  друге  означає 
зменшене  ся  сили  купна  споживцїв. 

Від  боротьби  межи  тими  двома  тенденціями  залежать 
фактичні  зміни  загальної  сулга  пошіту  на  ринку.  В  вчасніп- 
ших  періодах  розвитку  промислового  капіталу  перша  тен- 
денція була  надзвичайно  си.дьна;  неустанне  розширюване 
ся  рийків  для  капіталів  коштоііг  некапіталїстичнпх  країн  і 
некапіталїстичних  кляс  суспільства,  які  втягає  ся  в  обмін- 
ні зносини,  а  вчасти  також  треваючий  без  перерви  процес 
повставаня  все  нових  підирпеї^гств.  допроваджують  до  то- 
го, щ;о  скоро  зростаючий  попит  доганяє  подачу,  або  навіть 
перегонює  ЄЇ.  Але  в  міру  того  як  капіталізм  загортає  всі 
краї  і  всї  галузп  суспільного  господарства,  він  чтфаз 
більше  є  змуіпений  задоволити  ся  розипіренем  давних 
ринків,  бо  не  має  можностп  знайти  нових.  Нові  підприємст- 
ва повстають  чимраз  рідше,  бо  зростає  сума  капіталу, 
потрібного  до  заложеня  підприємства.  В  топ  спосіб  давні 
условпни  розширеня  попиту  стають  ся  менше  сприяючі. 
Рівночасно  зростає  тенденція  до  зменшеня  ся  попиту: 
технїчнпй  поступ,  що  відбуває  ся  з  зростаючою  скоростю. 
иіораз  то  більїпе  огранпчуг:  число  занятих  роботою  робіт- 
ників, котрі  одержуючи  заробітну  платню,  є  найпевніщпмп 
покупцями,  бо  они  купують  лши  необходимі  пред^гети: 
процес  коїщентрації  капіталів,  зменшуючи  число  підпри- 
ємств, зменпіує  через  те  саме  число  купуючих  —  капіта- 
лїстів.  В  міру  того  як  зростають  процеси,  дїланя  котрих 
є  спрямовані  до  зменптеня  попиту,  зріст  попиту  мусить 
звільнити  темпо.  хочбп  тревав  далілпе.  —  якто  звичайно 
дає  ся  спостерігати  в  дїйсности. 
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Отже  маємо  перед  собою  два  процеси:  з  одної  сторони 
неперерванпГі  зріст  продукції,  з  другої  сторони  розпшренє 
ся  попиту  на  витвори  тої  продукції;  скорість  першого  про- 
цесу неустанно  зростає,  скорість  другого,  хоч  з  початку  ду- 
;ке  значна,  неустанно  зменшує  ся.  Очевидно,  ш,о  скорше, 
чи  нізнійпіе  продукція  мусить  випередити  попит,  мусить 
настунитп  "надпродукція".  І  тенденція  до  неограничено- 
го  розширеня  ся  продукції,  і  впливи.  ш,о  звільнюють  тем- 
но зросту  попиту,  плинуть  з  одного  загального  жерела, 
мають  одну  загальну  причину  —  конк>фЄнцію.  т.  є  вдїТі- 
(мкх'тн  незорґанїзованнй  характер  суспільних  звязий  ме- 
жи підпрпємства.дпі.  Отже  змаганє  до  надпродукції  лелаїть 
в  самих  підставах  капіталістичної  системи. 

Поява  надпродукції  виступає  по  раз  перший  досить 
виразно  в  першій  четвертинї  XIX.  столїтя.  коли  то  маши- 
новий  капіталізм  зробив  був  вже  значний  поступ;  руко- 
дільний капіталізм  не  знав  тих  явиш;,  бо  він  не  знав  тако- 
го наглого  розвитку  нродукції.  і  тому  гцо  для  розшіфеня 
ринків  істнувала  маса  некапіталїстичних  країв. 

Загальна  надпродукція  проявляє  ся  в  так  званих  про- 
мислових крізах.  Промислова  кріза  є  глубоким  і  розмір- 
ним потрясенем  цілої  системи  суспільного  господарства, 
зложеним  комплєксо]\г  ріжнороднпх  явищ,  грізних  -своїм 
характером:  острий  упадок  цїн,  руїна  маси  підприємств, 
загальний  брак  праці  і  т.  д.  В  віфазній  і  острій  формі 
ті  потрясеня  повтаряли  ся  періодично  до  70-тих  років 
мииувиюго  столітя. 

Щоби  пояснити  собі,  чому  явшда  надпродукції  не 
могли  виступати  постепенно  в  виді  прим,  очевидного  по- 
вільного зросту  переповненя  ринків  з  повільним  спадом 
цУн,  але  скоро  в  формі  правдивих  "кріз",  треба  взяти  під 
увагу  слідуюче.  Завдяки  незорґанізованю  капіталістичної 
іфодуїщії,  анї  оден  підприємець  не  може  мати  докладних 
зідомостий  анї  про  стан  промислу  в  його  цілостп.  анї  про 
стан  поодиноких  галузий  промислу.  Біржова  орґанїзація 
вправді  дає   моїкність   одеріканя   певних   відомостіпі   того 
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}пдп;  але  при  наглім  ;:!р(»стї  цілої  продукції  і  при  значних 
колигаиях  попиту  она  не  подає  средств  вистарчаючих  до 
виробленя  осуду  про  зміняючі  ся  відносини  мелаї  ;(  а- 
г  а  л  ь  и  и  м  п  розмірами  продукції  а  загальною  су- 
мою попиту.  В  той  спосіб  розипірепє  ся  продукції  продов- 
їкує  ся  не  лиш  тодї,  коли  попит  в  достаточипй.  але  якийсь 
час  ще  й  по  тім,  коли  рівновага  межи  одним  а  другим  є 
вже  заколочена.  Скрита  надпродукція  вже  істнуе,  але 
иц'  в  нїчім  не  проявляв  ся:  фабрикант  провадить  дальиіе 
свій  інтерес,  не  лиш  в  давних,  але  ш;е  в  більших  роз- 
мірах, припускаючи,  що  він  знайде  покупців  так  само. 
як  знаходив  їх  до  тепер;  гуртовий  купець  робить  в  нього 
величезні  замовлення,  иокладаючись  на  постепенний  збут, 
або  на  повільну  спекулятивну  продаяч  товарів.  Назверх 
стан  річий  є  зовсїм  вдоволяючий,  і  тим  сильніще  зростав 
надпродукція. 

Вкінці  приходить  хвиля,  жоли  надпродукція  мусить 
безуслівно  виступити  на  зверх  в  видї  браку  покупцїв  на 
які-небудь  товари.  Цїна  тих  товарів  спадав  і  богато  про- 
мислових і  торговельних  підприємців,  що  мають  ті  това- 
ри на  ринку,  руйнують  ся;  знова  инші  є  змушені  змен- 
іпитп  або  часово  здержати  продукцію.  В  той  спосіб  в  одній 
галузи  суспільного  господарства  повстав  нагле  змешітенє 
ся  продукції  з  всїми  його  наслідками  в  видї  обниженя 
ся  заробітної  платнї,  браку  праці  і  т.  п.  В  наслідок  тісної 
звязи  межи  ріжнпмп  галузяїіпі  продукції,  витворюваної  че- 
рез суспільний  подїл  працї,  в  крізу  втягають  ся  пнші  га- 
лузи, прим,  ті  що  достарчують  л.їїя  першої  матеріялів.  і 
ті,  що  достарчають  знарядів:  опісля  ті.  що  в  той  самий 
спосіб  звязані  з  останніми  і  т.  д.  Яріст  безробітя  є  "над- 
продукцією"  робочої  сили  і  потягав  за  собою  обниженв 
попиту  на  предмети  зуяштя  робітників,  т.  є  вішликує  над- 
продукцію  і  крізу  в  відповідних  галузях  продукції,  а  опі- 
сля в  всіх  безиосередно  з  ними  звязаних. 

Таж  отл^е  підчас  крізи  виступають  побіч  себе  два  тіпти 
надпродукції:  перше,  абсолютна,  що  залежить  від  надмір- 
ного  зросту   продукції,   що   перевисшав   попит,    і   друге. 


—  375  — 

зглядна,  що  залежить  від  зменшеня  ся  попиту,  яке  спри- 
чинює ся  загальним  захитанем  ся  інтересів,  руїни  підпри- 
смств.  безробітя  і  т.  п.  Перша  в  подібних  крізах  є  засад- 
ничиїн  явіпцем,  друга  —  другорядним,  котре,  в  злуці  з  за- 
садничим,  надзвичайно  зміцнює  і  заострює  його  дїланя. 

Розуміється  само  через  себе,  що  торговельні  і  проми- 
слові інтереси  мусять  з  конечности  брати  участь  разом  з 
иншими  галузями  продукції  в  економічнім  упадку.  Треба 
лиш  додати,  що  вже  через  самші  свій  характер  підприєм- 
ства одного  і  другого  роду  улягають  особливо  сильному 
потрясеню:  купцї  нанбільиіе  відчувають  вплив  ст]зати  в  на- 
слідок руїни  своїх  довжників,  що  перестають  їм  платити, 
і  в  нас.тїдок  надмірних  жадань  з  боку  перестрашених  крі- 
зою  депозиторів,  що  поспішно  витягають  гроші  з  банку. 
Руїна  купців  і  банкерів  заколочує  інтереси  дуже  многих 
капіталістів  промислових  і  т.  д. 

В  топ  спосіб  явшце  крізн  з  одної  галузи  продукцій- 
иого  жнтя  поииірю(;  ся  на  другі.  В  тім  проявляс  ся  висока 
комплікація  і  лучність  капіталістичної  орґанїзації.  В  добі 
натуральної  господарки,  коли  ґруші  жили  жіітєм  ?>іайже 
відокремленим  щось  подібного  не  могло  мати  місця:  на- 
віть цілковита  руїна  одних  ґруп  мало  впливала  на  судьбу 
друпіх.  В  дрібно-бурліуазнім  суспільстві  сполука  межи 
господарствами  є  вже  більше  розвинена,  але  в  кождім 
данім  випадку  є  она  вільнїщою  або  тїснїщою  для  неве.ш- 
кого  їх  числа  і  забуреня  в  економічнім  яаїтю  не  розпов- 
сюднюють  ся  широко.  Капіталістичне  суспільство  з  висо- 
ко   розвиненим    поділом    праці,    є    подібне    під    тим    ЗГ.ЇЇЯДОМ 

до  висших  орґанїзмів.  підчас  коли  попередні  суспільні 
формації  можна  порівиати  з  низшими  орґанїзмами:  сли 
зншцить  ся  часть  тіла  чоловіка,  цілий  орґанїзііГ  перехо- 
дить тяжку  крізу.  так.  що  шкідливий  впліге  відбиває  ся 
рівнож  на  орґаиах  найбільше  віддалених  від  ушкодл^еного 
місця:  противно  у  якогось  поліпа  або  хробака  о  слабім 
поділі  житєвої  діяльности  межи  частями  тіла,  навіть  дуже 
сильне  місцеве  ушкодлченє  відбиває  ся  мало  на  иниптх 
частях  орґанїзму. 
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Явище  типової  острої  крізи  с  характеристичне  на- 
глим переходом  від  розцвіту  до  руїни.  Аж  до  самого  по- 
чатку крізи  промисл  розвиває  ся  скоро  і  в  передодні  фа- 
тального дня  оживленя  сягає  найвисшої  степени.  Розміри 
продукції  є  величезні,  але  збут  товарів  поступає  добре, 
рпнків  якраз  є  досить.  Гуртівники  купують  в  фабрикантів 
і  оден  в  ДР5Т0Г0,  дрібні  купцї  в  гуртових;  спекулянти,  ку- 
пуючи на  те.  щ;об  відпродати,  витворюють  фікційний  зріст 
попиту.  Капіталїсти  і  робітники  чують  ся  ліпше,  як  коли 
небудь  передиіе.  Надвнжка  товарів  нагромаджує  ся  чим- 
раз більше.  Укрита  хороба  розвиває  ся  в  нутрі  суспіль- 
ного орґанїзму.  Кріза  наступає  тодї.  коли  хороба  дійде  до 
значних  розмірів  і  тому  то  єї  прояви  є  такі  страшні  своїми 
наслідками. 

Першим  знаком  надходячої  бурі  є  звичайно  упадок 
найбільше  спекуляційнпх  з  свого  характеру  підщзиємств, 
котрих  фалшивий  розцвіт  був  витворений  штучними  бір- 
жевими  способа.лиі.  Розходять  ся  вісти  про  банкроцтво  од- 
ної, другої,  третої  фірми.  Сфера  кредиту,  найчутливійша 
часть  економічного  орґанїзму,  сейчас  відчуває  потрясенє. 
відчуває  його  дуже  сильно  —  в  фор:\гі  кредитової  крізи. 

Кредит  операє  ся  на  чувстві  довіря,  а  людські  чув- 
ства є  дуже  змінчпві.  Кождпй  удар,  що  грозить  суспільно- 
му господарству,  викликує  в  всіх  капіталістів,  малих  і 
великих,  недовірє  в  завтрішнпй  день,  страх  за  свої  капі- 
тали. Де  панує  страх,  там  зникає  довірє  і  упадає  кредит. 
Кредитові  операції  застановлюють  ся.  Всюди,  де  лииі  мо- 
жна, люде  старають  ся  відзискати  пожпчені  або  вложені 
гроші.  Шукають  грошей,  грошей,  і  ще  раз  грошей,  бо 
людям  вже  недовіряють,  а  лиш  грошам.  Панічний  страх 
охоплює  бір/кевиків,  банкерів  і  рентієрів,  товпи  облягають 
банки,  в  яких  они  мають  свої  вкладки.  Богато  банків  є 
змушені  платити  вірителям,  а  не  одержавши  гроиіей  від 
довжннка.  впадають.  Разом  з  нпми  руйнують  ся  їх  депозп- 
тори  -  капіталїсти. 
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Торговельні  і  промислові  підприємці,  в  горячковіії 
ПОГОНІ  за  гріпімп  спішать  продавати  товари;  тпмчасом 
попит  йде  більше  зменшує  ся.  бо  всї  старають  ся  задер- 
/катп  гроші  в  руках.  Ринки  переповнені  масою  товарів, 
цїнп  спадають  до  остаточности.  Одні  за  другими  упадають 
також  промислові  підприємства,  а  ті,  и];о  вратували  ся, 
зменшують  або  здержують  продукцію.  Резервова  армія 
робітнича  збільшує  ся  скоро  о  сотки  тисяч  людей,  до  яких 
;^ачисляють  ся  також  тисячі  зруйнованих  капіталістів.  Ги- 
не всьо,  що  слабе  в  капіталістичнім  значіню.  але  і  силь- 
ним зле  поводить  ся. 

По  днях  крізи  слідує  період  застою.  Не  появляють  ся 
більші  нові  руїни,  але  нема  також  полїпшеня:  продукція 
і  ринок  находять  ся  в  стані  пригнобленя. 

Поволи  величезні  маси  товарів  починають  зменшува- 
ти ся  на  ринку:  по  трохи  спродають  ся.  Постепенно  одно 
за  другим  підносять  ся  великі  підприємства  і  починають 
розширювати  інтереси. 

Відбуває  ся  крок  за  кроком  перехід  від  застою  до  у- 
міркованого  розцвіту.  Продукція  сягає  знова  давних  роз- 
мірів, а  опісля  переростає  їх.  Показує  ся  при  тім,  ш;о  бо- 
гато з  давних  дрібних  підприємств  зникло  без  сліду  і  за- 
гальне число  підприємств  зменшило  ся.  Зростає  оживлене. 
Розвиток  продукції  стає  ся  знова  незвичайно  скорим.  Пов- 
торене ся  причин  викликує  повторене  ся  наслідків  і  слі- 
дом за  моментом  високого  розвитку  наступає  нова  кріза. 

Ціле  колесо  таких  явиш;  повторяло  ся  кілька  разів  в 
XIX.  столітю.  Перша  загальна  кріза  мала  місце  в  р. 
1825—26;  друга  в  р.  1836—37;  опісля  в  р.  1847  і  1857; 
до  того  часу  періодичність  була  правильною  з  десять- 
літіїою  перервою.  Опісля  наступила  всесвітна  кріза  в 
1873.  р.  Що  до  сили  і  часу  она  перевисшила  всї  поперед- 
ні крізи:  розширяючись  від  краю  до  краю,  она  тревала 
кілька  літ,  принаймні  до  1878.  р.  Пізнігце  аж  до  послідно- 
го  десятилїтя  XIX.  ст.  ііе  було  великого  загального  роз- 
цвіту, але  пороважав  застій.  Поволи  застій  зробив  місце 


—  378  — 

розцвітовії  всесвітного  промислу  і  по  кількох  роках  най- 
більшого оживленя  в  1899.  р.  почала  ся  нова  кріза.  З  осо- 
блпвшою  силою  вибухла  вона  в  Росії,  але  проявила  ся 
всюди. 

В  квестії  дальшого  розвитку  кріз  мусимо  звернутп 
увагу  на  два  ріжні  погляди. 

Після  думки  одних,  крізи  мусять  повтаряти  ся  в  такій 
самій  острій  формі,  як  давнїще,  лпш  що  перерви  межи 
ними  будуть  значно  довші.  Величезна,  много  разів  збіль- 
шена розтяглість  і  комплікація  капіталістичного  механіз- 
му вимагає  довшого  дїланя  сил,  заколочуючих  рівновагу, 
Шіоби  кріза  могла  вибухнути;  до  тої  повільности  розвитку 
кріз  прпчинює  ся  такояч  більше,  як  давнійше,  приспособ- 
ленє  ся  елементів  в  поодиноких  галузях  суспільного  житя. 
витворювані  прим,  через  розвиток  бірікевої  орґанїзації. 
Поширюючись  на  весь  простір  всесвітного  капіталізму, 
всесвітна  надпродукція  мусить  осягнути  висшого  степеня, 
щоби  проявити  ся  в  острих  і  наглих  крізах.  Натомість 
самі  ті  крізи  мусять  бути  сильнійші,  грізнійпіі.  На  користь 
того  погляду  промовляє,  побіч  теоретичних  заключень. 
також  шіснайцять літна  перерва  межи  крізою  1857.  і  73. 
років,  і  двайцять  пн'стьлїтна  дгежи  крізами  1873.  і  90.  ро- 
ків, а  також  особливо  велика  сила  останних  кріз. 

Після  другого  погляду  змінює  ся  саміпі  характер  кріз. 
Послідні  павзи  межи  ними  стають  ся  чимраз  коротші,  пе- 
ріоди кріз  і  застою  зливають  ся  разом  і  займають  чимраз 
більшу  часть  давного  десятлітного  циклю.  Надпродукція 
прибіфає  форму  економічного  прпгнобленя  промислу,  ко- 
тре, стаючись  постепенно  сталим  явпщем.  не  позваляє  на 
так  сильне  оживлене,  на  так  інтензпвнпп  поступ  економіч- 
ного житя.  котрий  неминуче  закінчуєсь  крізою.  Але  саме 
пріп^нобленє  стає  ся  чтфаз  глубше;  тенденція  до  упадку 
продукційного  житя  зростає  без  перерви.  Цей  погляд  в 
теперішний  час  має  за  собою  менше  даних,  як  перший: 
але  він  переважав  перед  послїдною  крізою. 


—  379  — 

Частинні  крізп  ріжняті.  ся  від  загальних  кріз  капі- 
талістичної продукції,  перше,  своїм  повстанем  з  причин 
більше  особливого  характеру,  ніж  загальна  тенденція  ка- 
піталізму до  надпродукції  і,  друге,  меншими  в  порівнаню 
розмірами;  они  огортають  деколи  поодинокі  краї,  деколи 
певну  галузь  суспільного  господарства  відбиваючись  сла- 
бо поза  тою  ограниченою  сферою.  Але  такі  частинні  крізп 
самі  через  себе  можуть  бути  дуже  сильні,  відріжняючись 
дуже  мало  що  до  інтензивности  обявів  в  поодиноких  ви- 
падках від  всесвітних  кріз. 

Причиною  частинних  кріз  бувають  війни,  революції 
неврожаї,  величезні  біржеві  спекуляції.  І  так  анґлїйська 
бавовняна  кріза  в  р.  1863 — 64  була  викликана  через  вій- 
ну в  Злучених  Державах;  загальне  економічне  пригноб- 
лене, яке  пережила  Росія  в  1891.  до  92.  рр.,  було  спричи- 
нене великим  неврожаєм,  і  т.  д.  Розгляньмо  на  конкрет- 
них примірах  механізм  повставаня  таких  кріз. 

Горожанська  війна  в  Злучених  Державах  в  р.  1860 — 
64  була  вислїдом  суперечностп  інтересів  мел\и  пануючи- 
ми клясами  півночи  і  полудня  —  промислової  буржуазії  і 
рільничої  аристократії.  Перша  бажала  протекціонізму,  ви- 
соких мит  на  продукти  перетворчого  промислу,  котрі  она 
хотіла  продавати  дорого;  друга  бажала  свободи  торговлі. 
щоби  купувати  дешево  ті  самі  продукти.  А  в  продукції 
'  сирих  матеріялів  дешева  невільнича  праця  на  полудні 
становила  недогідну  конкуренцію  для  підприємців  з  пів- 
ночи, що  уніивали  наємної  праці.  Коли  економічна  бороть-, 
ба  прибрала  фо])му  війни,  в  Аиґлії  повстала  кріза  в  наслі- 
док браку  бавовни  для  прядільно-ткацької  продукції,  бо 
значну  часть  бавовни  привожено  з  полудневих  Держав. 
Бавовняний  промнсл  найбі.іьпк»  відчув  ограпнч(чія  розмі])іг. 
продукції  і  резервова  армія  збільипіла  ся  менпіе  більше  о 
двіста  тисячів.  І  так  суспільна  боротьба  в  однім  краю  ви- 
кликала промислову  крізу  в  другім  краю,  в  наслідок  тісної 
економічної  злукн  межи  края^иі.  котру  витворює  суспіль- 
ний поділ  праці. 
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В  кождїм  разї  в  відношенню  до  таких  частинних  кріз, 
котрі  зістали  викликані  безпосередно  через  політичні  по- 
трясеня,  спекуляції,  взагалі'  через  условини  особлпвпіого 
характеру,  легко  зрозуміти,  що  основна  їх  причина  є  та 
сама,  що  загальних  кріз  —  незорґанїзованип  характер 
суспільного  подїлу  праці.  Але  там,  де  кріза  на  перший 
погляд  є  спричинена  чисто  елементарною  силою,  прим, 
метеорольоґічні  условини.  що  допроваджують  до  невро- 
жаю, при  докладніпшім  розгляненю  показує  ся  та  сама 
основна  причина.  Прим,  такі  величезні  неврожаї,  як  і; 
1891.  р.  в  Росії,  є  можливі  лиш  в  наслідок  значного  вп- 
черпапя  плодючої  сили  землї  через  рабівниче  рільниче 
господарство.  Перехід  від  натуральної  продукції  до  обмін- 
ної і  викликаний  тим  переходом  упадок  селянського  госпо- 
дарства змушує  селян  надмірно  розширювати  орні  ґрунта 
і  збільппіти  експльоатацію  землї,  причім  продукційні  си- 
ли землї  не  відновлюють  ся  в  міру  впчерпаня.  Лиш  ви- 
черпаний ґрунт  кладе  рільництво  в  таку  зависимість  від 
условии  погоди,  що  стають  ся  можливі,  а  навіть  від  часу 
до  часу  неминучі  неврожаї,  що  поширюють  ся  на  весь 
край.  Отже  і  тут  сильна  кріза  не  є  припадковим  явищем 
в  даній  системі  відносин;  припадковим  є  заледви  факт,  що 
кріза  вибухає  прим,  в  р.  1891.  а  не  в  р.  1890. 

З  помежи  ріжних  галузий  суспільного  господарства 
сфера  кредиту  улягає  найлекше  ріжним  заколочуючим 
впливам.  Тому,  що  основу  кредиту  творить  довірє,  отже 
віістарчпть  проста  мояапвість  потрясеня  условии  продук- 
ції, щоби  повстала  кредитова  кріза.  Прим,  грозить  війна; 
повстає  обава,  що  она  зруйнує  певні  краї,  що  капіталісти 
тих  країв,  а  передовсім  їх  Уряди,  перестануть  платити  дов- 
гії. Таке  полол;енє  викликує  недовірє  і  підкопує  кредит. 
Притім  повстає  збільшений  попит  на  гроші,  богато  під- 
приємців є  змушені  платити  безпроволочно  такі  довги, 
котрих  термін  сплати  они  сподівалися  відложити.  В  наслі- 
док невідповідного  попиту  на  гроші,  властива  кредитова 
кріза  комплікуєся  через  грошеву  крізу:  до  упадку  креди- 
ту долучує  ся  брак  грошей  на  необхідні  виплати.  Потря- 
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сене  очевидно  поширює  ся  і  на  властиві  промислові  сфе- 
ри, бо  для  промисловців,  котрих  капітал  містить  ся  голов- 
но в  средствах  продукції  і  витворених  товарах,  а  не  в  гро- 
шех,  зміцнений  попріт  на  гроші  є  дуже  невигідний. 

До  частинних  кріз  треба  зачислити  вже  від  кількох 
літ  треваючу  хронічну  крізу  європейського  рільництва. 
Головні  причини  того  є:  перше,  величезне  розширене  чзя 
рільноі  иродукціі  в  всіх  частях  світа,  котрих  збіже  є  де- 
шевше не  лиш  в  наслідок  більшої  продуктивности  рільни- 
чої праці,  але,  як  то  вже  виспіє  ми  зазначили,  завдяки 
низшому  в  порівнаню  ґрунтовому  рентови;  друге,  брак  ро- 
бочих рук  в  капіталістичнім  рільніщтві  Европи,  в  наслі- 
док напливу  безземельних  селян  до  міст,  де  розвиває  ся 
перетворчий  промисл,  і  де  житєві  условини  наємних  ро- 
бітників є  лучші. 

Що  до  своєї  форми,  крізи  представляють  упадок  су- 
спільного господарства,  часове  обниженє  ся  продукційних 
сил  суспільства;  але  с  онп  також  могучою  підоймою  тех- 
нічного поступу  дальшого  розвитку  продукційних  сил. 
Перше,  конкуренція  в  наслідок  крізи  заострює  ся  до  оста- 
точности,  друге,  змаганє  до  винагородлгеня  собі  понесених 
підчас  крізи  страт  спонукує  капіталіста  до  наилучших 
средств  збогаченя  ся;  вкінці,  трете.  —  і  найважніпше  — 
капіталіст  бачить  причину  своїх  страт  понесених  підчас 
крізи,  в  надмірнім  обниженю  ся  цін  товарів,  отже  старає 
ся  допровадити  техніку  підприємства  до  такої  висоти,  що- 
би навіть  дуже  знижені  цїнтт  по  спричинювали  страти. 

Приспішуючи  технічний  поступ,  крізи  причипюють 
ся  до  розвитку  капіталістичних  відносіпі  з  всїми  їх  на- 
слідками, до  котрих  належ'уть  також  нові  крізн.  Тенденція 
до  розвитку  найтїснїйіпе  сплітає  ся  тут  з  тенденцією  до 
упадку. 

Крізи.  як  найяскравійпнні  обяв  браку  зорґанїзованя 
суспільних  відносин,  стали  ся  в  нослідних  часах  також  і 
для  кляси  капіталістів  сн.н.іпім  товчком  до  спроб  запро- 
вадженя  більшого  зорґаніз(»ваии  в  ек()но>гічнім  жптю. 


б)    Синдикати  підприємців. 

Коли  противеньство  меичИ  розвиткові  продукціїппіх 
сил  а  суспільними  форумами,  зростаючи,  зачало  прибирагії 
характер  дуже  утяжливий  для  самої  буржуазії,  як  прим, 
надмірно  заострена,  убиваюча  к(»нкурениія.  і  крізи  —  тодї 
кляса  капіталістів  почала  по  трохи  також  приступати  до 
боротьби  з  шкідливими  для  неї  сторонами  капіталістичних 
відносин. 

Средстшзм  боротьби  стає  ся  в  тії^і  случаю  для  нід- 
приємиїв  злука  і  орґанїзація.  За  помочю  орґанїзації  капі- 
талісти хочуть  параліжувати  вплив  тої  анархії  продукції, 
котра  лежить  в  основі  надмірної  конкуренції,  кріз  і  т.  д. 

Зіірґанізувавшись  в  союз,  підпривмці  даної  галузи 
промислу  старають  ся  )феґулювати  єї  продукцію,  під- 
дати ЄЇ  певним  означеним  приписам.  Такі  союзи  підприєм- 
ців називають  ся  синдикатами,  або  картелями  (наГтвис- 
шою,  найбільш  розвиненою  їх  формою  є  трости). 

Перші  проби  зорґанїзованя  синдикатів  зачали  ся  вже 
в  се.ліі^г  десятилітю  XIX.  ст.  Але  дїйсіпім  товчком  до  поя- 
ви нової  форми  орґанїзації  була  кріза  в  1873.  р.  і  в  сліду- 
ючих роках.  Від  тодї  в  мнопіх  капіталістичних  краях 
синдикати  стали  ся  могучою  суспільною  силою. 

Ґрунт  для  повтаня  синдикатів  приготовляла  зміц- 
нена концентрація  капіталів,  зменшене  числа  підприємств 
і  зріст  їх  розмірів.  Сли  ще  не  наступила  злука  капіталу 
в  даній  галузи  продукції  в  руках  немногих  підприємців, 
сли  істиує  щ;е  в  порівнаню  богато  дрібних  підприємств, 
тоді  зеднанє  ся  підприємців  в  союз  є  дуже  трудне  і  менше 
іревале.  Майже  не  можливе  є  тоді  иорозумінє  межи  всіми 
підприєйщями  даної  галузи  продукції,  і  значна  їх  часть  о- 
стає  ся  поза  орґанїзацією,  а  тодї  картель  (синдикат)  не 
може  сповнити  своєї  задачі  —  унормувати,  уреґулюватп 
продукції.  Картель  є  взагалі  союзом  в  є  л  и  к  и  х  підпрп- 
єлщїв. 


Що  відносить  ся  до  самої  форми  картелевіїх  союзів, 
то  она  вже  була  приготована  в  значній  степени  через 
акційні  товариства,  котрі  творять  вже  певного  рода  союз 
капіталістів. 

Одною  з  найважиїщих  условии,  облегчуючпх 
з'єднане  ся  підприємств  в  синдикати,  є  охоронна  си- 
стема в  промисловім  законодавстві.  Увільнюючн  фа- 
брикантів даного  краю  від  заграничної  конкуренції, 
кладучи  їх  в  виїмкове,  упривілїоване  становиско,  від- 
даючи їм  монополь  внутрішного  ринку,  протекціонізм 
витворює  найбільш  сприяючі  условини  для  орґанїза- 
ції  синдикатів.  При  панованю  протекціонізму  синди- 
кат може  цілковито  усунути  конкуренцію  і  запевнює 
найбільші  користи  беручим  в  нїм  участь  капіталі- 
стам. А  при  свобідній  торговлї  конкуренція  загранпч- 
них  підприємців,  котрих  трудно  прилучити  до  синди- 
катів, значно  зменшує  корнети  синдикату  для  членів; 
синдикат  не  мас  монополю  продукції,  отже  також  не 
може  реґулювати  продукції,  означувати  єї  розмірів 
і  цін  товарів.  Ось  чому  в  краях  протекціонізму,  як 
прим,  в  Злучених  Державах,  картелева  система  роз- 
виває ся  особливо  скоро.  Однак  протекціонізм  не  є 
конечною  условиною  розвитку  синдикатів.  І  так  на- 
віть в  Анґлії,  де  істнує  найбільша  свобода  торговлї. 
по  1873.  році  повстало  дул^е  богато  картелів,  між 
котрими  є  велике  число  дуже  богатих  і  могучих.  При 
свобідній  торговлї  легче  дгожуть  повставати  міжнарод- 
ні синдикати. 

Першим  крокам  розвитку  картелів  товарииіпло  мно- 
жество поражень,  руїн  і  упадків.  Виховані  серед  економіч- 
ної анархії,  пересяклі  духом  "свобідної"  конкуренції,  чле- 
ни картелів  досить  часто  були  нездібні  заховати  дисциплі- 
ну, не  могли  разом  провадити  свого  інтересу.  Они  або  явно 
нарушували  приписи,  або  хитро  обходили  їх,  так  ш,о  стра- 
ту поносили  як  раз  ті  члени,  пцо  сумлінно  придержува.ли 
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ся  установлених  ограничень.  І  ще  тепер  упадає  богато 
синдикатів  з  тої  самої  причини. 

Друга,  ще  важніща  причина  упадку  многих  синдика- 
тів полягала  на  тім,  що  їм  не  вдало  ся  здобути  дійсної 
влади  над  продукцією  даної  галузи.  Коли  конкуренти,  що 
остались  незалежними,  розппірюють  свою  продукцію,  тоді 
картелева  орґанїзація  тратить  свій  ґрунт  істнованя;  для 
членів  картелю  є  дуже  некорисно  піддавати  ся  ограниче- 
ням,  які  дають  лиш  перевагу  їх  ворогам;  для  картелю  є 
неможливо  установити  цїни  на  ринку.  Передовсім  великим 
ударом  для  синдикату  є,  коли  найсильніщі  підприємці  да- 
ної галузи  продукції,  чуючи  свою  силу,  не  хотять  прилу- 
чити ся  до  нього.  Досвід  показує,  що  синдикат  може  тоді 
диктувати  цїни.  с.їїи  в  його  руках  знаходить  ся  ^/^  —  ^Л 
цілого  ринку. 

Коли  синдикат  здобуває  дійсну  владу  над  своєю  га- 
лузию  продукції,  тодї  всї  підприємства,  які  не  можуть  при- 
ступити до  синдикату,  засуджені  на  загладу.  З  своєї  сили 
синдикат  безмплосердно  користає  в  боротьбі  з  противни- 
ками. 

Розвиток  синдикатів  поступав  з  величезною  скоро- 
стю  але  рівночасно  з  стислою  консеквенцією.  В  їх  історії 
можна  завважити  досї  кілька  періодів. 

Перше  —  період  прпготов.ііяючий.  Творять  ся  слабі 
умови  на  впорівнаню  короткі  терміни  для  зміцненя  цїн 
або  для  ограниченя  продукції.  Робить  ся  мнолїєство  спроб 
під  впливом  ще  невіфазнпх  змагань.  Неповодженя  є  дуже 
часті. 

Опісля  відбуває  ся  вже  орґанїзація  дійсних  картелів. 
Заключуєть  ся  тревалі  союзи  на  довший  час.  в  ціли  одно- 
часного дїланя  в  справі  установленя  цїн  і  ограниченя  про- 
дукції. 

Союз  стає  ся  чимраз  сильніщнй.  Проґрама  картелів 
розпшрює  ся.  По  здобутю  контролі  над  продукцією,  він 
ділить  ринки  поміж  своїх  членів,  закладає  центральні  мі- 
сця збуту  товарів,  зобовязує  членів  до  запровадженя  у 
себе  нових  технічних  улішпень  і  т.  д. 
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Вкінці  гинуть  останки  конкуренції  внутрі  самого  со- 
'пУ-т.  останки  самостійности  поодинокріх  підприємств.  Союз 
•  ' шачує  всі  подробиці  продукції  і  розміри  зиску,  що  при- 
падають на  кождого  члена.  Одержуємо  одно  величезне 
підприємство  1 —  трост.  Давні  самостійні  підприємцї  є  в 
цім  прямо  акціонерами.  В  теперішнім  часі  це  найвища 
форма  картелів.  І  ще  тепер  істнують  одна  побіч  другої 
ріясні  форми  картелів;  всюди  видно  змагане  до  переходу 
до  висишх  форм. 

Велике  історичне  значінє  має  повстанє  міжнародних 
синдикатів  (в  1889.  р.  було  їх  11,  в  1896  —  поверх  40), 
яскравий  обяв  факту,  що  розвинений  капіталізм  є  явіпцем 
міжнародним,  що  не  узнає  народности.  З  поможи  таких 
синдикатів  треба  зазначити  оловяно-срібний,  в  руках  ко- 
трого знаходить  ся  ^/з  річного  здобутку  всього  срібла  на 
світі  і  %  всього  олова;  опісля  тютюновий,  динамітовий  і  и. 
Нафтовий  трост  Північної  Америки  старає  ся  в  послїдних 
часах  здобути  вплив  на  російський  нафтовий  промисл; 
сли  удасть  ся  йому  запанувати  над  цим  послїдним,  то  для 
тросту  в  цілім  світі  не  буде  конкуренції. 

Число  синдикатів  виносить  тепер  цілі  сотки. 

Величезні  срества,  якими  розпоряджають  синдикати, 
позволяють  їм  стосуватп  скоро  всякі  уліпшеня,  що  булиби 
за  дорогі  для  поодиноких  підприємств.  На  услугах  синди- 
таків  знаходить  ся  звичайно  маса  учених  спеціялїстів.  Для 
вихованя  таких  спеціялїстів  закладають  ся  часто  виспіі  і 
пизпіі  наукові  заклади.  Взагалі  технічний  поступ  приспі- 
иіуо^  ся  повою  формою  орґанізації. 

Також  ясним  є,  оскілько  синдикати  приспішують  про- 
цес концентрації  капіталів.  Після  даних  з  послїдних  років 
прим,  тютюновий  трост  проковтнув  не  менше  як  150  під- 
приємств, нафтовіпі  —  около  400,  сталевий  —  785.  Капі- 
тал 447  тростів  Північної  Америки  числить  ся  на  20  мілі- 
ярдів  долярів  (38.000  міліонів  рублів). 
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На  загальний  рух  промислу  синдикати  впливають  в 
тім  напрямі,  що  надають  йому  спокійнїщип.  рівнїщий  ха- 
рактер, впрочім  лиш  в  части.  Хоронять  вони  промисл 
від  дрібних  потрясень,  частинних  кріз. 

Але  картелеві  орґанїзації  не  є  в  силі  цілком  усунути 
всесвітнпх  кріз.  що  можна  бачити  з  слідуючих  комбінацій. 
Доки  всі  підприємства  не  є  зорґанїзовані  в  синдикати, 
доти  очевидно  не  може  бути  мови  про  усунене  загальних 
кріз.  Але  навіть  тоді,  коли  всі  галузи  продукціі  зорґанїзу- 
ють  ся  в  поодинокі  синдикати,  навіть  тоді  економічна  а- 
пархія  не  усуває  ся.  Конкуренція  прибере  лиш  нову,  може 
бути  острійшу  форму,  ніж  давнїйше.  Межи  орґанїзаціями 
поодиноких  галузий  промислу  повстає  завзята  боротьба. 
Кождий  синдикат,  маючи  монополь  своєї  галузи  продукції, 
змагає  до  неограниченого  піднесеня  цїн  на  свої  товари; 
другі  перепжаджають  йому  в  тім.  змагаючи  з  своєї  сто- 
рони до  такої  самої  цїли:  впслїд  боротьби  залежить  від  від- 
ношеня  сил  поодиноких  синдикатів.  Щоби  мати  понятє 
про  напружене,  про  розпучлпвий  характер  тої  боротьби, 
треба  взяти  під  увагу,  що  одні  галузи  промислу  достарчу- 
ють  другим  средств  продукції,  що  поміж  всіми  галузями 
істнуе  найбільша  звязь  і  зависимість.  Припустім,  що  син- 
дикат плянтаторів  бавовни  підвисшує  значно  цїну  на  ба- 
вовну тимчасом  прядїльняно-ткацькип  синдикат  допрова- 
див вже  цїни  до  висоти  найкориснїйшої  для  себе,  так  що 
дальше  підвпсшенє  цін  принесло  би  йому  лиш  страту. 
вик.шкуючи  зменшене  ся  попиту.  Тоді  ткацько-прядїльня- 
ний  синдикат  є  змушений  або  приняти  некорисні  для  се- 
бе цїни  бавовни,  або  на  якийсь  час  перервати  продук- 
цію. В  теперішнім  случаю  інтереси  того  синдикату  мусять 
значно  погіршувати  ся  і  він  не  омине  скорше  чи  пізнїйпіе 
остаточної  руїни  в  боротьбі  з  си.7іьнїйпшми  синдикатами. 
В  другім  случаю  маємо  неначе  страйк  одного  синдикату 
проти  другого;  той,  що  потерпить  поражене,  мусить  стра- 
тити свою  самостійність,  а  час  тої  боротьби  є  часом  най- 
страшнїщої  економічної  крізи.  що  потрясає  цілим  су- 
спільним господарством. 
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В  теперішнім  часі",  підчас  загальних  кріз  продукції, 
картелі'  поносять  величезні  страти  зовсім  згідно  з  величез- 
ними розмірами  своїх  капіталів.  І  так  в  1903.  р.  страти 
на  курсі  для  100  головних  картелів  Північної  Америки  ви- 
носили 1754  міліярдів  долярів,  або  3300  міліярдів  рублів, 
около  44%  загальної  вартостп  акцій. 

Але  хоч  картелева  орґанїзація  не  є  в  силі  усунути  за- 
гальних кріз,  все  таки  она  дає  молшість  підприємцям 
лекше  їх  переносити.  Не  молл^на  сказати  того  самого  відно- 
сно робітників.  В  самій  річи.  проти  надпродукції 
картелі  борять  ся  при  помочи  зменшеня  продукції  і  вже 
5  тої  причини  лиш  попит  на  робочі  руки  зменшує  ся.  А 
технічний  поступ,  приспішуючи  своє  темпо  при  новій  фор- 
мі орґанїзації,  ще  більше  причпнює  ся  до  збільшеня  ся 
капіталістичної  запасної  армії.  Величезна  економічна  си- 
ла синдикатів  в  значній  мірі  є  скерована  проти  заво- 
дових  союзів,  хоч  становить  вона  товчок  для  розвитку  тих 
союзів. 

Зменшуючи  надзвичайно  число  підприємств,  синди- 
кати улегчують  через  те  саме  запровадлшне  фабричного 
законодавства  —  сприяюча  условина  для  економічного 
поступу. 

О  скілько  корисно  впливають  картелеві  орґанїзації 
на  зиск  капіталістів,  молша  судити  з  слідуючого  приміру. 
Підчас  коли  взагалі  на  Заході  зиск  5 — 7%  увалчає  ся  вже 
за  дул^е  високий,  дівіденда  міжнародного  динамітового 
тросту.  що  лучить  всі  бі.іьпіі  фабрики  динаміту  на  кулі 
земській  виносить  в  9-ім  дссяти.іітю  XIX.  ст.  від  8 — 15%. 

Дівіденда  величезного  нафтяного  тросту  Північної 
Америки  через  8  літ  (1896  —  1903),  при  спільнім  акцій- 
нім капіта.іії  100  міліонів  долярів  (190  мі.іііонів  рублів), 
виносила  річно  від  31%,  —  48%,  пересічно  39  %о- 

Вплив  нової  форми  орґанїзації  на  ціни  є  по  більшій 
части  н(Мч"орпсннй  для  споиаівців  —  синдикати  підносять 
ціну,  обмінюють  свої  товари  не  на  рівну  після  вартостп. 
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але  на  більшу'  часть  ііншіїх  товарів,  прим,  грошей.  Але 
коли  инші  товари  дістануть  ся  в  руки  синдикатів,  коли 
синдикати  загорнуть  більшу  часть  продукції,  тоді  рівно- 
вага цін  повинна  знова  привернути  ся;  принаймні  пересі- 
чні ціни  на  товари  синдикатів  повинні  вернути  до  норми, 
бо  монополь  буде  протиставити  ся  монополеви.  Однак  і 
тепер  картелі  вїке  не  все  підносять  ціну.  Картелі'  впсиїого 
ряду  моїкуть  розвивати  ся  без  підвисшеня  цїнп.  а  деколи 
навіть  обнижують  ціну,  шгоби  збільшріти  поппт.  Нафтяний 
трест  Північноі  Америки,  заволодівши  ринком,  знизив 
ціну  на  нафту.  Чим  лїшие,  ширше,  технічно  більш  до- 
сконало є  поставлена  продукція  сішдикатів.  тим  скорше 
можна  діждати  ся  від  них  обниженя  цін. 

Серед  кляси  капіталістів  синдикати  вироджують  яскра- 
ву суперечність  інтересів  межи  зорґанїзованою  і  незорґа- 
нїзованою  ЄЇ  частію.  Підприємці,  щ,о  стоять  на  боці,  ве- 
дуть завзяту  боротьбу  проти  синдикатів,  идо  грозять  їм 
загладою,  домагають  ся  законів  ворожих  новій  формі  ор- 
ганізацій, намагають  ся  настроїти  проти  них  публичну  опі- 
нію  і  т.  д.  Але  конець  кінців  все  на  дармо:  сила  синдика- 
тів росте. 

в)   Інтеґрація  підприємств. 

В  суспільнім  поділі  працї  одні  підприємства  одержу- 
ють від  других  необходині  средства  продукції  —  матерія- 
ли  і  знаряди.  Ця  форма  взаїмної  звязи  підприємств  має 
свої  невигоди  для  підприємців:  она  спричинює  боротьбу. 
і  то  часто  дуже  завзяту,  меяш  підприємствами.  щ;о  знахо- 
дять ся  в  подібних  обставинах.  Сли  прядїльні  підвисшу- 
ють  ціну  на  прядиво,  а  ткацькі  фабрики  не  можуть  відпо- 
відно підвисшити  ціни  на  тканини,  тодї  фабриканти  тка- 
нин поносять  страти  і  можуть  здобути  давні  ціни  матері- 
ялів  лиш  дорогою  боротьби  з  прядільниками,  через  огра- 
нпченє  продукції. 
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Звідси  повстає  нова  тенденція  в  промислі".  Сли  дав- 
нїйше  змаганє  до  розвитку  техніки  викликувало  спеціялї- 
зацію  підприємств,  звул^енє  обсягу  їх  дїяльности,  то  те- 
пер на  місце  тої  спеціялїзації  виступає  постепенно  розши- 
ренє  ся  сфери  продукції  поодиноких  підприємств.  Капі- 
таліст старає  ся  зорґанїзувати  в  власнім  підприємстві 
продукцію  тих  матеріялів  і  знарядів,  що  для  нього  є  пот- 
рібні: тою  дорогою  осягає  він  наймениіу  зависимість  від 
инших  підприємців.  Розуміє  ся,  що  такої  інтеґрації  під- 
приємств —  сполуки  суспільно-подїлених,  взаїмно  необ- 
ходимих  галузин  продукції  —  є  в  силї  доконати  лиш 
найбільші  капіталісти;  в  найбільшій  степени  можуть  єї 
здійснити  лиш  великі  акційні  товариства  і  трости. 

ІНТеҐрацІЯ   підприємств    є   процесом   під   многими   ЗГ.ЛЯ- 

дами  анальоґічним  процесови  твореня  ся  картелів,  але 
обіймаючрім  иншу  сторону  підприємств.  Дві  ці  тенденції 
доповнюють  ся  взаїмно;  але  навіть  взяті  разом  они  не 
є  в  силї  основно  перемінити  капіталістичного  устрою  су- 
спільства, тим  більше,  що  в  його  граніщях  они  не  можуть 
йти  аж  до  кінця. 
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ВІД  ПЕРЕВОДЧИКА. 


Отеє,  оскілько  нам  відомо,  перша  спроба  дати  мож- 
ність українському  робітництву  запізнати  ся  з  політичною 
економією  в  добре  зрозумілій  для  нього  мові. 

Серед  даних  обставин  трудність  цеї  роботи  є  очевид- 
на, брак  виробленої  термінольоґії.  цілковите  зірване  зно- 
син з  старим  краєм  (Україною)  через  пять  років  а  вслід 
за  тим  неможливість  засягненя  інформації!  ні  словом  ні 
письмом  —  спричинили  те,  що  під  зглядом  форми  отсеп 
наш  перевід  лишає  деш;о  до  бажаня. 

Все  таки,  помимо  всіх  недомагань  —  які  остаточно 
великої  вапі  ніколи  не  можуть  мати  —  заслуга  робітничих 
груп  з  Детройт,  Гемтремк  і  Ґренд  Репідс,  ш;о  дали  почин 
до  зладженя  цего  підручника  політичної  економії,  і  това- 
риства "Культ}фа",  ш;о  взялось  за  виконане  цього  діла, 
є  велика,  коли  зважимо  що  досі  нам  цілком  бракувало 
подібної  розвідки. 

"Віжлад  політичної  економії"  А.  Боґданова,  дає  нам 
докладний  образ  суспільного  господарства  від  найдавні- 
щих  часів  до  тепер.  З  огляду  на  те,  що  на  тлі  господар- 
ського (економічного)  їкитя  суспільства  повстає  цілий 
будинок  суспільного  житя  в  всіх  його  напрямах  —  ро- 
диннім, політичнім,  духовім  —  тож  доперва  знане  полі- 
тичної економії  дає  нам  можність  розуміти  історію  люд- 
ства. 

Рівночасно  пізнане  законів  суспільного  господар- 
ства робить  для  нас  ясною  невмолиму  конечність  зникне- 
ия  теперіпніої  форми  суспільного  господарства  —  ка- 
піталізму. 
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Політична  економія  А.  Боґданова  —  це  політична 
економія  Маркса.  А.  Боґданов  в  популярний,  приступний 
спосіб  старав  ся  запізнати  ипірокі  маси  з  основними  за- 
садами науки  Маркса,  користуючись,  очевидно,  дальшим 
розвитком  суспільного  житя,  який  потверджує  висновки 
Маркса. 

І  не  лиш  історичне,  але  актуальне  значінє  має  отсей 
твір  для  працюючих  мас,  занятнх  перебудовою  суспіль- 
ного яштя. 

М.  Д. 
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СПРАВЛЕНЄ  ПОХИБОК. 


На  стор.  65.,  в  10.  стріч,  з  дол.,  зам.  "точтою"  має  бути  "точкою"; 

73.  "  16.       "      "    "         "     "роширили   ся"   має    бути   "поширили   ся"; 

83.   "  13.       "      "    "         "     "божетва"  має   бути   "божества"; 

89.  "  24.   "   "  "    "  "бознастанну"  має  бути  "безнастанну"; 

102.  "  20.   "   "  "    "  "сестематично"  має  бути  "систематично"; 

103.  "  6.   "   "  "    "  "посередних"  має  бути  "посеред  них"; 
114.  "  21.   "   "  "    "  "торм"  має  бути  "форм"; 
117.  "  2.   "   "'  гор.  "  "котрого"  має  бути  "котрої"; 
123.  стрічка  7.  з  долиии  має  бути  там,  де  стрічка  10  з  долини,  а  10 

там,  де  сема; 


"    131.,   в   14.  стріч,  з  дол.  зам.   "пріцею"  має   бути  "працею"; 

"  "     "зе"  має  бути  "за"; 

"  "     "сановище"   має    бути    "становище"; 

"  "     "винадено"    має    бути    "винайдено"; 

"  "     "роборої"    має    бути    "робочої"; 

гори,  межи    словами      "вигляд    великих"      має    бути 

вставлене   "виробів"; 

прокуційні"  має  бути  "продукційні"; 
'властитерь"  має  бути  властитель"; 
■'на"  має  бути  "над"; 
'потрібна"  має  бути  "подібна"; 
'нашини"  має  бути  "машини"; 
■'прпміреііо''  має  бути  "примінено"; 
'підппємств"  має  бути  "підприємств"; 
'назначевого"  має  бути  "назначеного"; 

по  100"  має  бути  "по  75". 
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